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Juwelier Mulder in Mussel bestaat 75 jaar! 
Lees er alles over op pagina 5!

Nieuw in Stadskanaal: 

AM Motoren!  

Lees er alles over 
op pagina 11.

Ketelaar Kroon Accountants & Belastingadviseurs
Nuchter accountantskantoor dat verder kijkt dan de cijfers
Ketelaar Kroon Accountants & Belasting-
adviseurs is klaar voor de toekomst. 
Het bedrijf heeft net een verhuizing 
achter de rug – van Lilienthalplein 1 naar 
Lilienthalplein 4 in Stadskanaal - en kan 
Noord-Nederland goed bedienen met 
26 medewerkers vanuit de kantoren in 
Groningen, Paterswolde, Stadskanaal en 
sinds kort ook Mussel. 

‘’We zijn een nuchter en betrokken 
accountantskantoor dat verder kijkt dan de 
cijfers’’, zegt directeur Alfred Kroon. ‘’We 
geven ondernemers inzicht en onverwacht 
advies waar ze écht mee vooruit kunnen.’’ 
Kroon, die in 2014 samen met Jolanda 
Schulte op een zolderkamertje in Veendam 
begon, kan perfect uitleggen waar zijn 
bedrijf voor staat. ‘’We helpen ondernemers 
in Noord-Nederland met inzicht, rust en 
groei. We kijken nadrukkelijk verder dan 
alleen naar de cijfers en geven advies dat 
klanten soms niet verwachten, maar dat ze 
wél nodig hebben. Dat maakt ons, zonder 
onbescheiden te willen zijn, een bijzonder 
bedrijf.’’

Nuchter. innovatief en betrokken. Zo om-
schrijft directeur Alfred Kroon de organisa-
tie Ketelaar Kroon Accountants & Belasting-
adviseurs met vestigingen in Groningen, 
Paterswolde, Stadskanaal en Mussel. Het 
bedrijf staat heel stevig op de kaart, maar 
wil zich de komende jaren blijven ontwik-
kelen. ‘’We kijken verder dan cijfers en 
geven ondernemers inzicht en onverwacht 
advies op de momenten dat ze het niet ver-
wachten maar ze het wél nodig hebben’’, 
zegt Kroon trots.

Vaktechniek met menselijke aandacht 
Constant in beweging blijven, dat is wat 
Ketelaar Kroon voor ogen heeft. ‘’We willen 
groeien als team, maar houden ons vast aan 
wat ons sterker maakt: kwaliteit, betrok-
kenheid en een nuchtere samenwerking, 
We bouwen hier elke dag aan vertrouwen 
bij onze klanten en bij elkaar. We helpen 
bedrijven in verschillende branches in 
Noord-Nederland met advies, rust en groei. 
Dat doen we niet door cijfers te stapelen, 

maar door vooruit te kijken. Ons persoonlijk 
advies verrast de klant soms, maar maakt 
wel echt het verschil’’, zegt Kroon. ‘’Onze 
kracht ligt in het combineren van vaktech-
niek met menselijke aandacht. 

Ons doel? Dat elke ondernemer beter 
slaapt omdat Ketelaar Kroon meedenkt.’’ 

Lees verder op pagina 13.

Met speciale bijlage: VROUW
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Zorgeloos naar de 
Fysiotherapie in 2026!

Fysiotherapie wordt 
meestal vergoed vanuit het 

aanvullende pakket, het 
aantal behandelingen kan 

per zorgverzekering 
verschillen.

Aantal behandelingen

PrengerHoekman Fysiotherapie tekent in 2026 niet bij alle 
zorgverzekeraars. Wilt u verzekerd blijven voor fysiotherapie? 

Controleer uw polis!

Wel gecontracteerd NIET gecontracteerd
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Juwelier Mulder in Mussel bestaat 75 jaar   

Zeg Mussel en je zegt automatisch ook Juwelier Mussel. Het bedrijf van Henk Mulder 
bestaat ondertussen 75 jaar. ‘’We zijn trots op het verleden maar zeker ook op de mo-
derne juwelier die we nu zijn. We zijn echt met de tijd meegegaan. We hebben het druk, 
veel loyale en trouwe klanten en een eigen moderne werkplaats. Verder zijn we al 75 
jaar laagdrempelig. Mensen vallen voor de sfeer en de service’’, zegt Henk, die vertelt 
over het verleden en het heden en vertelt over de brede service die Juwelier Mulder 
anno 2025 te bieden heeft. 

Derde generatie Mulder aan het roer
In 1950 begon Hendrik Mulder in een 
slaapkamer aan de Molenstraat een 
werkplaats/winkel in horloges en siera-
den. Door de gestage groei werd in de 
jaren zestig een nieuw pand gebouwd aan 
de Musselweg en in dat pand is Juwelier 
Mulder nog steeds gevestigd. Eind jaren 
tachtig namen Jan Mulder en zijn vrouw 
het bedrijf van zijn vader over. Inmiddels 
staat de derde generatie Mulder aan het 
roer met Henk Mulder. ‘’Ik denk dat ik een 
jaar of twaalf was, toen ik mijn opa en mijn 
vader al meehielp. Ik zie me nog zitten 
tussen mijn vader en mijn opa. Ik mocht 
wekkers schoonmaken en repareren en 

vond dat prachtig’’’, zegt Henk. Overigens 
is zijn vader, Jan, op de achtergrond nog 
steeds actief in de zaak.

Moderne werkplaats
‘’Ondanks alle veranderingen in het 
juweliersvak, blijven bij ons betrouwbaar-
heid, deskundigheid en goede service 
belangrijk en dat alles in een gemoedelijke 
sfeer waar iedereen zich thuis voelt. We 
bieden een uitgebreide collectie gouden 

en zilveren sieraden en horloges in onze 
winkel’’, vertelt Henk. ‘’Onze moderne 
werkplaats is ingericht op het maken en 
vermaken van sieraden en dat is inmiddels 
een specialiteit van ons geworden . We re-
pareren uiteraard ook horloges en ook nog 
klokken.’’Zonder toekomst geen verleden 
en Henk heeft veel van zijn opa en vader 
geleerd. ‘’Mijn opa zei bijvoorbeeld vroe-
ger al dat een werkplaats heel belangrijk 
is. Hij heeft een vooruitziende blik gehad’’, 

zegt Henk, die zeker van plan is om nog 
iets aan het 75-jarig jubileum te doen.

Taxatie en inkoop horloges van gerenom-
meerde merken
‘’Een nieuwe trend is het inkopen en/of 
inruilen van oude of defecte sieraden. 

Bij ons is nooit sprake van vage beloftes, 
bij ons komt het altijd goed. Ook voor de 
taxatie en inkoop van horloges van gere-
nommeerde merken kun je bij ons terecht. 
Samen met onze medewerksters doen we 
ons uiterste best om onze klanten van het 
beste advies te voorzien. We streven er-
naar dat elke klant tevreden naar huis gaat. 
We beleven allemaal nog ontzettend veel 
plezier aan ons werk. Geen dag is hetzelf-
de. De werkzaamheden zijn zeer afwisse-
lend. We genieten hier elke dag, helemaal 
als we mensen blij kunnen maken en zien 
dat klanten tevreden huiswaarts keren’’, 
zegt Henk. 

Vintage horloges
‘’We voeren verschillende merken horlo-
ges en sieraden als Seiko, Lorus, Rosa di 
Luca, Danish Design, Zinzi, Rodania en nog 
heel veel meer waardoor we eigenlijk voor 
elk wat wils hebben. Ook leuk: we hebben 
ook een afdeling vintage horloges van 
merken als Rado, Omega, Rolex, Breitling 
en Oris. We hebben als juwelier een mooi 
verleden maar kijken ook met vertrouwen 
uit naar de toekomst. We zijn een moderne 
juwelier die echt met de tijd is meegegaan. 
En daar zijn we best trots op’’, besluit 
Henk.

Juwelier Mulder is gevestigd aan de  
Musselweg 67A in Mussel.  
Telefoon: 0599-45 42 33.  
Zie ook de website:  
www.juweliermulder.nl.  
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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J. van Andel Agro & Bestrating in Drouwenermond  
‘’Ik stel me steeds de vraag: hoe zou ik het thuis 
zelf willen hebben?’’   
 
Twee jaar geleden begon Jamie van Andel 
uit Drouwenermond een eigen bedrijf: J. 
van Andel Agro & Bestrating. Hij was toen 
nog maar negentien jaar. Nu een kleine 
twee jaar later kan gesteld worden dat het 
bedrijf groeit. ‘’Het gaat prima. Ik ben nu 
vooral druk met bestratingswerk, maar wil 
me zeker ook op het gebied van tuinaan-
leg, tuinonderhoud en terreinonderhoud 
de komende jaren verder ontwikkelen’’, 
zegt de ondernemer. 

Opstartfase
Hij werkte bij een hoveniersbedrijf, maar 
had wel al als doel om een eigen onderne-
ming te starten. ‘’Mijn vader had ook een 
straatmakersbedrijf. Dat heeft natuurlijk 
ook wel meegespeeld. Ondernemen zit dus 
in de familie. Natuurlijk is het een sprong 
in het diepe als je voor jezelf begint. En in-
derdaad, ik was en ben nog heel jong. Toch 
is het een goede stap geweest. Je hebt 
even een ‘aanloopje’ nodig. De eerste klus 
die ik kreeg was bijvoorbeeld bij een col-
lega van mijn moeder. En als je vervolgens 
goed werk levert, dan begint het balletje 
vanzelf te rollen. Verder heb ik het geluk 
dat mijn vader nog steeds ondernemer is. 
Heb je in het begin een aanhanger nodig 
bijvoorbeeld, dan kun je die van pa huren. 
Het zijn kleine dingen die je als begin-
nend ondernemer wel even helpen in de 
opstartfase’’, zegt Jamie.

Verder ontwikkelen
Zeker wat betreft bestratingswerk weten 

steeds meer mensen J. van Andel Agro & 
Bestrating te vinden. ‘’Daar ben ik trots op 
natuurlijk. De Agro tak wil ik de komende 
jaren verder ontwikkelen. Ik investeer in 
materiaal, want ik heb onlangs bijvoor-
beeld een trekker gekocht. Een geheim? 
Poeh, dat is een goede vraag. Bij al het 
werk dat ik doe, vraag ik mezelf altijd af 
hoe ik het zelf thuis zou willen hebben. 
Dat is de standaard. En als dat dan een 
uurtje extra kost, dan is dat maar zo. Ik wil 
gewoon goed werk leveren en de klant 
tevreden stellen. Verder is het klantcon-
tact altijd prettig en dat is ook belangrijk. 
Duidelijkheid is, denk ik, ook belangrijk. Ik 
neem vrijwel al mijn klussen aan. Dan weet 
de klant dus vooraf wat de kosten zijn. Dat 

scheelt vaak gedoe achteraf. Die werkwijze 
bevalt mij in elk geval heel erg goed’’, zegt 
Jamie.

Zes dagen per week
Er wordt wel eens gesteld dat de jongeren 
van tegenwoordig niet meer weten wat 
hard werken is. Dat gaat echter niet op 
voor Jamie. ‘’Ik werk zes dagen per week 
en pak het liefst alles aan. Nee zeggen vind 
ik moeilijk en dat wil ik eigenlijk niet. Ik 
heb op de vrijdagen en in de weekenden 
hulp vanuit mijn netwerk maar besef heel 
goed dat als je een mooi bedrijf op wilt 
bouwen, het allemaal begint met hard 
werken. Zes dagen per week. En weet je 
wat het is: ik woon nog thuis, heb geen kin-

deren of hypotheek. Perfect dus om nu een 
goede basis voor de toekomst te leggen, 
want zo zie ik het. Ik ga elke ochtend in elk 
geval met heel veel plezier aan de slag. Ja, 
het is zeker zwaar werk, al is het door al-
lerlei hulpmiddelen wel gemakkelijker als 
vroeger hoor. Soms vallen je de ogen op 
zaterdagavond wel eens vroeg dicht, dat 
geef ik toe, haha Maar dat is helemaal niet 
erg. Ik weet waar ik het allemaal voor doe.’’

J. van Andel Agro & Bestrating is geves-
tigd aan het Zuiderdiep 115 in Drou-
wenermond. Telefoon: 06-37 55 21 80. 
Zie ook de website www.jvanandel.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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De Semslanden 
verwelkomt je graag!

Lid worden van een 
golfclub in de regio?
Tijdelijke instapkorting voor 
nieuwe 18-holes leden:

• €300 korting in het eerste jaar
• €150 korting in het tweede jaar

Informeer naar de voorwaarden

Bij De Semslanden vind je alles wat golf zo 
mooi maakt: een uitdagende en uitstekend 
onderhouden 18-holes baan, midden in het 
Drentse landschap en goed bereikbaar vanuit 
Groningen.

De club heeft een gezellige, actieve en 
toegankelijke sfeer – voor zowel beginners als 
ervaren spelers, jong en oud.

Maak nu de overstap en beleef zelf de unieke 
combinatie van sport, gezelligheid en natuur.

Voor meer informatie of aanmelding kun je 
terecht op www.semslanden.nl
of bel 0599-564661
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AM Motoren in Stadskanaal 
‘’Mensen weten ons ondertussen al heel goed te 
vinden’’   
 
Collega’s verklaarden Maikel en Anna 
Steenhuis voor gek toen ze vertelden een 
motorzaak te willen beginnen in Stadska-
naal. Dat was, zo meenden zij, gedoemd 
te mislukken. Toch zetten Maikel en 
Anna hun plannen door en begin oktober 
openden zij AM Motoren. ‘’En ondertussen 
weten mensen ons al heel goed te vinden. 
Er was hier wel degelijk behoefte aan een 
goede motorzaak’’, zegt Maikel tevreden.

Tevreden terug in het noorden
Maikel en Anna kennen de regio. Hij is 
geboren en getogen in Groningen en zij 
komt uit de regio Borger. ‘’We hebben een 
jaar in Noord-Holland gewoond maar we 
zijn blij dat we terug zijn in het noorden. 
En Stadskanaal bevalt ons ook privé heel 
goed. Je hebt hier alles en de mensen zijn 
vriendelijk. Het was voor ons ook een gok 
om AM Motoren te beginnen. Nee, een 
onderzoek hebben we vooraf niet gedaan. 
Die onderzoeken kosten alleen maar geld. 
We hebben dit puur op gevoel gedaan 
en voorlopig is het een juiste beslissing 
geweest’’, zegt Steenhuis. 

Standaard tussen de twintig en veertig 
motoren
Bij AM Motoren vind je standaard een 
aanbod van tussen de twintig en veertig 
gebruikte motoren. ‘’Dat aanbod is niet 
onder één noemer te vangen. We hebben 
van alles, voor elke doelgroep. We bieden 
wat goedkopere motoren maar hebben 

ook bijzondere en duurdere modellen. Het 
aanbod is steeds wisselend en dus is het 
steeds de moeite waard om een kijkje te 
komen nemen. Ja, ook met de verkoop gaat 
het eigenlijk vanaf de start goed. Mensen 
konden voor dat wij begonnen ook niet 
echt in de regio terecht, terwijl hier dus 
een grote groep motorliefhebbers woont’’, 
zegt Maikel, die met AM Motoren meer te 
bieden heeft dan alleen maar gebruikte 
motoren. ‘’Onze dienstverlening is zeer 
breed. We zijn er ook voor onderhoud en 
reparatie van motoren bijvoorbeeld en ook 
voor nieuwe en gebruikte motorkleding 
kun je altijd bij ons terecht. Je kunt hier 
bovendien in de winter je motor stallen. En 
dat voor maar dertig euro per maand. En 

als je de motor in het voorjaar weer komt 
halen, dan geven we de motor nog een 
gratis voorjaarscheck ook.’’

Belangrijke kernwaarden
‘’We hebben hier een mooi en ruim pand 
met een ruime werkplaats. Hier kunnen 
we de komende jaren echt doorgroeien. 
Anna en ik hebben beiden een enorme 
passie voor de motor. We zijn ervaren in 
de branche en hebben kennis van zaken. 
Verder doen we wat we beloven en komen 
we onze afspraken na. Dat zijn voor ons 
belangrijke kernwaarden. En kennelijk 
slaat dat aan, want via vooral mond-tot-
mondreclame weten steeds meer mensen 
ons te vinden. De start is dus veelbelovend 

en daar zijn we blij mee’’, zegt Maikel. 
‘’Onze taakverdeling? Ik doe in principe 
alles, maar Anna is er ook zo veel moge-
lijk. We hebben echter ook vier kinderen 
dus ze heeft ook thuis genoeg te doen. 
Of we nog wel tijd hebben om er samen 
met de motor op uit te gaan? Oh, vast wel. 
Overigens moet Anna dan wel eerst haar 
rijbewijs halen. Ze heeft plannen, al vindt 
ze het ook heerlijk om gewoon bij mij 
achterop te zitten hoor.’’

AM Motoren is gevestigd aan de Leerlooier 
7G in Stadskanaal. Telefoon: 06-34 01 17 
54. Zie ook de website www.ammotoren.
nl. (RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Wij zijn weer geopend en staan voor u klaar!

Dorfstrasse 95 | 49733 Haren- Altenberge | Tel. 0049-59348048 

KEUKENS VAN DE KEUKENGENERAAL

“Het wordt weer kouder dus 
geniet van de warmte achter een 

glasschuifwand van 
de Blokhutproducent!”

Voor maatwerk
tegen een 

transparante prijs!

Glasschuifwanden uit voorraad leverbaar. 
Tijdens de maand november 10% korting!

GLASSCHUIFWANDEN COMPLEET
3 meter
4 meter
5 meter
6 meter

€ 995,-
 € 1.320,-
 € 1.640,-
 € 1.960,-

Persoonlijk advies
Eigen productie op maat
Vakkundige montage

Oosterbracht 6 - Emmen
www.deblokhutproducent.nl
0591 - 641 273
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Ketelaar Kroon Accountants & Belastingadviseurs in Stadskanaal 
We helpen ondernemers in Noord Nederland met 
inzicht, rust en groei   

Nuchter. innovatief en betrokken. Zo 
omschrijft directeur Alfred Kroon de 
organisatie Ketelaar Kroon Accountants 
& Belastingadviseurs met vestigingen in 
Groningen, Paterswolde, Stadskanaal en 
Mussel. Het bedrijf staat heel stevig op de 
kaart, maar wil zich de komende jaren blij-
ven ontwikkelen. ‘’We kijken verder dan 
cijfers en geven ondernemers inzicht en 
onverwacht advies op de momenten dat 
ze het niet verwachten maar ze het wél 
nodig hebben’’, zegt Kroon trots.

Vaktechniek met menselijke aandacht 
Constant in beweging blijven, dat is wat 
Ketelaar Kroon voor ogen heeft. ‘’We wil-
len groeien als team, maar houden ons 
vast aan wat ons sterker maakt: kwaliteit, 
betrokkenheid en een nuchtere samen-
werking, We bouwen hier elke dag aan ver-
trouwen bij onze klanten en bij elkaar. We 
helpen bedrijven in verschillende bran-
ches in Noord-Nederland met advies, rust 
en groei. Dat doen we niet door cijfers te 
stapelen, maar door vooruit te kijken. Ons 
persoonlijk advies verrast de klant soms, 
maar maakt wel echt het verschil’’, zegt 
Kroon. ‘’Onze kracht ligt in het combineren 

van vaktechniek met menselijke aandacht. 

Ons doel? Dat elke ondernemer beter 
slaapt omdat Ketelaar Kroon meedenkt.’’ 

 
Fijne werksfeer 
Janine Raadsveld-Paas is kantoorleider 
in Stadskanaal en al jarenlang een vaste 
waarde binnen de organisatie. ‘’Ik werk 
inmiddels twintig jaar voor Ketelaar Kroon. 
Na de overname van Alfred en Jolanda 
werd ik kantoorleider. Het is mooi om te 
zien hoe we samen zijn gegroeid en hoe 
we ons samen als kantoor verder heb-
ben ontwikkeld’’, vertelt Janine, die de 
fijne werksfeer en het contact met zowel 
collega’s als klanten prijst. ‘’We zijn de 
afgelopen jaren behoorlijk gegroeid en 
hebben veel jonge aanwas op het kantoor. 
Dat geeft vernieuwing en energie. Ik vind 
het een mooie uitdaging om de nieuwe 
generatie het vak te leren en hun frisse 
blik te combineren met onze ervaring.’’ 
Dit wordt bevestigd door relatiebeheerder 
Robin Hoekstra. ‘’Binnen mijn takenpakket 
staan ontwikkeling en verbondenheid met 
de regio centraal. Ik volg de opleiding tot 

accountant AA en wordt daarbij door mijn 
collega’s geweldig ondersteund.’’ 

Isabel Tilch volgt de BBL-opleiding
Assistent Office Management en Support 
Specialist. ‘’Werken en leren zijn hier echt 
heel goed te combineren.’’
‘’Waar ik vooral trots op ben is dat we 
ondanks onze groei onze persoonlijke 
benadering hebben behouden’’, vervolgt 
Janine. Als geen ander ondervindt Janine 
dat de accountancysector snel verandert. 
‘’Digitalisering, automatisering en ver-
anderende wet - en regelgeving volgen 
elkaar in snel tempo op. We spelen daarop 
in door onze processen steeds te verbete-
ren en onze medewerkers constant bij te 
scholen. Op die manier houden we ruimte 
om te doen wat we het liefst doen: onder-
nemers persoonlijk adviseren en onder-
steunen bij hun groei.’’ Dat persoonlijke 
vindt ook Erna de Groot – receptioniste 
- belangrijk. ‘’Ik vind het leuk als klanten 
langskomen en om de mensen achter de 
cijfers te leren kennen.’’

Frisse blik en nieuwe ideeën 

‘’We doen ons uiterste best om de per-
soonlijke benadering te behouden en 
ervoor te zorgen dat klanten weten dat 
ze altijd bij ons terecht kunnen. Groeien 
betekent veranderen. Maar we willen wél 
altijd dicht bij de klant blijven staan. Zegt 
Kroon. Janine vult aan; Of vroeger alles 
beter was? Ik geloof daar niet zo in. Het 
was anders en we moeten, denk ik, niet stil 
blijven staan bij hoe het was. Onze direc-
teur Alfred is zeer vooraanstaand op het 
gebied van digitale ontwikkeling. Daarbij is 
het mooi dat ook de jongere generatie met 
een frisse blik kijkt en met nieuwe ideeën 
komt. Dat is een verrijking voor ons bedrijf. 
Zelf hoop ik nog heel lang met plezier mijn 
klanten te kunnen bedienen in Stadska-
naal. Het mooiste aan mijn vak vind ik dat 
je een band met klanten opbouwt en
jarenlang met hen meegaat in groei en ont-
wikkeling. Dat is en blijft heel bijzonder en 
dat maakt mijn werk elke dag opnieuw de 
moeite waard.’’ Ook Patricia Hüttman-Zefat 
beaamt dit. ‘’Hier heerst een fijne werk-
sfeer met leuke collega’s en interessant 
werk. Ik ben hier helemaal op mijn plek’’, 
zegt de relatiebeheerder.  
(RegioMagazine/Vincent Muskee)

Vervolg van de voorpagina
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Sandwichpanelen · profielplaten ·
Façade profielen · dakpanplaten · 

warmdakplaten · gordingen en zetwerk

Joris Ide Nederland B.V. · Ambachtsstraat 11 · 9502 ER Stadskanaal
Nederland · T. +31 (0)599 619 000 · info@joriside.nl

De alles-in-één oplossing 
voor elk project!Fabrikant van dak- 

en gevelsystemen

w w w. j o r i s i d e.c o m
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Wintermarkt

S T I C H T I N G Z O R G W E S T E R W O L D E
D ’ O A L E K A Z E R N E / D A G B E S T E D I N G ' T K R A A I E N N U S T

Gezellige markt met verkoop van leuke zelfgemaakte
artikelen voor wat extra sfeer in en om het huis of om cadeau

te geven in de decembermaand.
Ook zijn er weer diverse winterse lekkernijen verkrijgbaar om

direct te nuttigen of om mee te nemen.

U kunt bij ons alleen contant betalen

VRIJDAG 28 NOVEMBER 2025
10:00 TOT 17:00 UUR

Komt allen, de toegang is gratis!
Onstwedderweg 20 | 9541 AD Vlagtwedde

www.stichtingzorgwesterwolde.nl
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SSSSS TT II CCCCC HH TTT II NNN GG ZZ OOO RR G WW EE S T EEE RRR WW OO LLL DDDD E
D ’ OO AA LL EE KKK AAAA ZZ E RR N EEE // D AAAAA GGGGGG BB EE SSS T EE D I NN GGG ' T KKK RR AA AA I E N N UU SS TTT

GGGeezzelliiiggeeee mmmaaarrrkktt meettt vvvveeerkooop vvvan leuukkkkee zzeeellffgggeemaaaaktee
aarrttikkkeellleeeenn vooorrr wwwaaatttt eexxxttrraaaa sssfeeeeer iinn eennn oooommm hhhheet hhhuisss of oom ccadddeeaau

tteee ggevvvennn innn ddde dddeeeccccceeemmbbbbeeermmaaaaannnnddd.
OOOOokkk zijn eeerr wwweeeeerrr ddivveeerrssseee wwwinnnntteeerrrssseeee leeeekkkkkkkkeeerrnnnijjjeenn veeerrkkkkkrrijjgbaar oom

ddddirreeeecccctt tee nnuuttttigggennn ooooooff oommm mmmmeeeeeeee tteee nneemmmmeeeenn..

UUU kkkuunnnntt bijj oonnnss aaalleeeeeeeenn cccoonnnttaantt bbbeeettaalleeennn

rrrm

VRIJDAG 28 NOVEMBER 2025
10:00 TOT 17:00 UUR

Komt allen, de toegang is gratis!
Onstwedderweg 20 | 9541 AD Vlagtwedde

www.stichtingzorgwesterwolde.nl
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‘’We zijn snel gegroeid, verhuizen was gewoon noodzaak’’
Adbeco in Stadskanaal is verhuisd

Adbeco in Stadskanaal – voor accountancy, audit/control en fiscale dienstverlening – is
verhuisd naar de Beneluxlaan 2B in Stadskanaal. ‘’Dat is hemelsbreed misschien hon-
derd meter verderop, maar er komt nogal wat kijken bij zo’n verhuizing hoor’’, zegt 
Jaap Klein, die als werknemer van Adbeco zelf het initiatief nam om een kantoor in 
Stadskanaal te openen. ‘’Verhuizen was bittere noodzaak geworden. Op onze oude lo-
catie konden we gewoon niet meer goed uit de voeten. Op onze nieuwe locatie kunnen 
we doorgroeien en vervolgstappen maken.’’

De afgelopen jaren heeft Adbeco in Stads-
kanaal een mooie ontwikkeling doorge-
maakt. Door de overname van Bakker & 
Bakker Accountants is ons team uitgebreid 
en hebben we extra expertise in huis 
gehaald. Dit stelt ons in staat om bedrijven 
en particulieren te ondersteunen met een 
breed scala aan financiële diensten, van 
accountancy en belastingadvies tot advies 
over bedrijfsvoering en groei.

Bij Adbeco staat persoonlijke aandacht 
voorop. We nemen de tijd om onze klanten 
écht te leren kennen, zodat we advies kun-
nen geven dat aansluit bij hun specifieke 
situatie en doelstellingen. Of het nu gaat 
om het optimaliseren van financiële pro-
cessen, het plannen van belastingstrate-
gieën of het begeleiden van ondernemers 
bij groei en innovatie, wij zorgen dat onze 
klanten met vertrouwen hun volgende 
stappen kunnen zetten.

Door de groei van het team en de werk-
zaamheden werd het oude kantoor te 
klein. Daarom zijn wij verhuisd naar een 
groter pand, dat voor veel klanten bekend 
is vanwege de eerdere vestiging van de 
SNS Bank. Deze locatie biedt nu ruimte 

voor al onze medewerkers en klanten, 
zodat wij in een professionele en gastvrije 
omgeving kunnen samenwerken aan finan-
ciële oplossingen die écht impact maken.

Honderd meter verderop
Het overzetten van het systeem, het inrich-
ten en hier en daar een likje verf. ‘’Er komt 
best nog wat kijken bij een verhuizing, ook 
al is het dan maar honderd meter ver-
derop. We zijn echter heel tevreden over 
onze nieuwe plek, die we hebben kunnen 
betrekken met dank aan de coöperatieve 
houding van de huurbaas. Het pand waarin 
we nu zitten, is van dezelfde verhuurder, en 
dus konden we in goed overleg verhuizen. 
Op deze plek kunnen we verder doorgroei-
en en heeft iedereen een werkplek. Zoals 
het hoort’’, vertelt Jaap.

Kanaalstreek is een groeigebied
Het gaat goed met Adbeco in Stadskanaal. 
‘’Ik werkte al voor het bedrijf en zag kansen 
in deze regio, dus ik heb zelf een balletje 
opgegooid. Ik kom uit de Kanaalstreek en 
het mooie is dat we nu ook personeel uit 
de omgeving hebben. Dat vergroot meteen 
de betrokkenheid. Natuurlijk was het
een gok om hier te beginnen, maar het 

blijkt een goede stap te zijn geweest’’, 
zegt Klein, die met Adbeco bedrijven in de 
bouwwereld, zorg, automotive, industrie en 
transport ondersteunt. Adbeco valt op door 
de laagdrempeligheid en informele sfeer. 
‘’Wat ons bijzonder maakt, is dat wij
een AFM-vergunning hebben. Daardoor 
worden we regelmatig ingehuurd om jaar-
stukken te controleren. We helpen bedrij-
ven graag bij al hun vragen en uitdagingen 

en hebben een sterk team van generalisten 
en specialisten. Met de verhuizing naar een 
ruimer pand kunnen we onze klanten
nog beter bedienen en verder groeien.’’

Adbeco Stadskanaal is gevestigd aan de 
Beneluxlaan 2B in Stadskanaal. Telefoon: 
0591-65 58 55. Zie ook de website www.
adbeco.com. (RegioMagazine/Vincent 
Muskee)
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Bad & Home Showroom  |  Cornelis Houtmanstraat 6  |  Emmen
info@badenhome.nl  |  0591 - 35 10 48  |  Whatsapp 06 - 55 19 40 95  |  www.badenhome.nl
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M I D D A G S E S S I E

M I D D A G S E S S I E

AV O N D S E S S I E  1

AV O N D S E S S I E  1

@wereldrestaurantpuur

@wereldrestaurantpuur

ADRES 

Westerstraat  212

7811 MZ Emmen 

RESERVEREN

info@wereldrestaurantpuur.nl

0591 65 92 92

W E R E L D R E S TA U R A N T  P U U R

Reserveer snel! 
Scan de code

eerste kerstdag

tweede kerstdag

12.30 - 15.00 € 53,50

13.00 - 15.30 € 53,50

13.30 - 16.00 € 53,50

Kinderen t/m 2 jaar gratis

Kinderen 3 jaar € 17,50

Kinderen 4-7 jaar € 27,50

Kinderen 8-11 jaar € 32,50

12.30 - 15.00 € 53,50

13.00 - 15.30 € 53,50

13.30 - 16.00 € 53,50

Kinderen t/m 2 jaar gratis

Kinderen 3 jaar € 17,50

Kinderen 4-7 jaar € 27,50

Kinderen 8-11 jaar € 32,50

15.30 -   18.00                                 € 59,50

16.00 -  18.30 € 59,50

16.30 -  19.00 € 59,50

17.00 -  19.30 € 59,50

Kinderen t/m 2 jaar gratis

Kinderen 3 jaar € 18,50

Kinderen 4-7 jaar € 31,50

Kinderen 8-11 jaar € 36,50

15.30 -   18.00                                 € 59,50

16.00 -  18.30 € 59,50

16.30 -  19.00 € 59,50

17.00 -  19.30 € 59,50

Kinderen t/m 2 jaar gratis

Kinderen 3 jaar € 18,50

Kinderen 4-7 jaar € 31,50

Kinderen 8-11 jaar € 36,50

AV O N D S E S S I E  2

19.00 - 21.30 € 59,50

19.15 - 21.45 € 59,50

19.30 - 22.00 € 59,50

19.45 - 22.15 € 59,50

Kinderen t/m 2 jaar gratis

Kinderen 3 jaar € 18,50

Kinderen 4-7 jaar € 31,50

Kinderen 8-11 jaar € 36,50

AV O N D S E S S I E  2

19.00 - 21.30 € 59,50

19.15 - 21.45 € 59,50

19.30 - 22.00 € 59,50

19.45 - 22.15 € 59,50

Kinderen t/m 2 jaar gratis

Kinderen 3 jaar € 18,50

Kinderen 4-7 jaar € 31,50

Kinderen 8-11 jaar € 36,50

*Beschikbare tijden kunnen tussentijds vol worden gereserveerd.

AV O N D S E S S I E  2AV O N D S E S S I E  2

19.00 - 21.30 

19.15 - 21.45

19.30 - 22.00 

19.45

 59,50

- 22.15 

Kinderen t/m 2 jaar

Kinderen 3 jaar

Kom tijdens de kerstdagen genieten van een culinair 
kerstdiner bij Wereldrestaurant Puur. Reserveer* en 

u bent verzekerd van een heerlijk kerstfeest vol mooie 
herinneringen en natuurlijk lekker eten. 

HeerlijkeHeerlijkeHeerlijke
K E R S T D A G E N
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Tel. 0599 470 307

Softwash reinigen 
van dak en gevel

www.dakengevelnoord.nl

FRIS EN BESCHERMD 
DE WINTER IN

WINTER
KORTING

WIJ REGELEN HET.

(uitgevoerd in nov. dec. jan. feb.)
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De manier waarop we wonen en leven is de laatste jaren snel veranderd waarbij we 
ook voor ons interieur steeds vaker kiezen voor het gebruik van duurzame materialen. 
Vloermagazijn Emmen biedt daarom een indrukwekkende collectie van duurzame en 
recyclebare vloeren die ook nog eens heel betaalbaar zijn. 

       

“We hebben een complete hoek in 
de winkel ingericht met duurzame 
vloeren”, aldus Arjan Drent, eigenaar van 
Vloermagazijn Emmen. “Men vindt er 
bijvoorbeeld marmoleum en linoleum, 
pakketvloeren en ook PVC-vloeren. Voor 
de meeste mensen geldt dat ze best iets 
voor het milieu willen doen maar de prijs 
is daarbij ook belangrijk. Daarom zijn 
onze duurzame en recyclebare vloeren 
betaalbaar, je kunt je euro immers 

maar één keer uitgeven.” De focus op 
recyclebare vloeren is geen toevallige 
keuze, maar een weloverwogen strategie. 
“Het is echt upcoming, de toekomst”, aldus 
Arjan, hij ziet de groeiende belangstelling 
voor duurzame woonoplossingen als een 
duidelijke bevestiging van zijn visie voor 
de toekomst. Hij investeert daarom ook 
continu in nieuwe producten en technieken 
om klanten de beste duurzame oplossingen 
te kunnen bieden voor hun 

woninginrichting. 

Van vloeren tot complete 
woninginrichting  
Met meer dan 35 jaar ervaring mag 
Vloermagazijn Emmen zich met recht 
specialist in de branche noemen. “Ik ben 
een vakidioot”, zegt Arjan lachend, “ik ken 
de kneepjes van het vak inmiddels en heb 
echt passie voor mijn werk. We zijn daarom 
ook heel goed op de hoogte van trends, 
verkochten we vroeger bijvoorbeeld veel 
parket- en laminaatvloeren, tegenwoordig 
kiezen steeds meer mensen voor een PVC-
vloer.” Begon vloermagazijn met alleen 
vloeren, inmiddels kun je voor je complete 
woninginrichting bij hen terecht, dus ook 

voor gordijnen, jaloezieën en stijlvolle 
wandafwerkingen. Arjan: “Eigenlijk kunnen 
we een hele woning inrichten, op de 
meubels na. Overigens hebben we behalve 
onze ‘gewone ‘vloerencollectie ook een 
outletcollectie, vloeren die direct leverbaar 
zijn tegen een lage prijs.”

Van idee tot uitvoering 
De service van Vloermagazijn Emmen gaat 
veel verder dan alleen productverkoop. 
Kom je binnen met een idee maar vind je 
het moeilijk om een keuze te maken? Dan 
kan de binnenhuisarchitect je helpen bij 
je kleur- en materiaalkeuze en daarnaast 
komt er altijd iemand bij je thuis langs 
wordt er een voorstel op maat gemaakt. 
“Van idee tot uitvoering, we zijn er 
zowel een goed advies als professionele 
plaatsing. We denken graag mee en helpen 
onze klanten bijvoorbeeld ook aan een 
goede schilder als dat nodig is’, legt Arjan 
uit.  

Toekomst ligt in duurzaamheid 
Vloerenmagazijn Emmen heeft bewust 
geïnvesteerd in kennis en assortiment op 
het gebied van duurzame en recyclebare 
vloeren en is dus helemaal klaar voor de 
toekomst. Het bedrijf bedient voornamelijk 
Zuidoost-Drenthe en houdt klanten op 
de hoogte via onder meer Facebook. 
Op de Facebookpagina staan de laatste 
nieuwtjes en de actuele acties maar voor 
een persoonlijk advies ga je natuurlijk even 
langs de showroom aan de Handelsweg 
in Emmen. De koffie staat voor je klaar! 
(Regiomgazine/Miranda Wolters)

Vloermagazijn Emmen 
Handelsweg 16    
Emmen 
Tel: 06 – 118 500 79  

Vloermagazijn Emmen    
Duurzaam wonen met een recyclebare vloer van 
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Groeien zonder hoge kosten en 
risico’s 

Unieke kans voor 
beauty ondernemers in 
Stadskanaal: ruimtes te 
huur bij Hair&More!
 
Hair&More krijgt weer ruimtes te huur voor beauty ondernemers! En naast de zeer 
voordelige prijs maak je als ondernemer dus ook nog eens gebruik van het netwerk 
van de drukbezochte beautysalon aan de Hoofdstraat in Stadskanaal. Twee vliegen in 
één klap dus!   

Bouw snel een netwerk op
Hair&More is een beautysalon waar de 
klant ‘alles onder een dak’ vindt rondom 
beauty. Te denken valt aan huidverzorging, 
schoonheidsspecialiste, pedicure, 
manicure; eigenlijk alles wat met beauty te 
maken heeft. ‘’Met oog voor de behoeften 
van de klanten en het aanbod in de salon is 
Hair&More zo’n 13 jaar geleden ontstaan. 
En met succes tot aan de dag van vandaag,” 
zegt eigenaresse Janet Wietsma. “En nu 
kunnen nieuwe enthousiaste ondernemers 
gebruikmaken van de ruimtes die we te 
huur hebben en hier ook successen vieren 
en een bedrijf opbouwen. Hier bouw je snel 
een netwerk op aan klanten omdat het een 
drukbezochte salon is in hartje Stadskanaal. 
En je krijgt er natuurlijk een leuk team 
aan collega’s bij. Je komt in een warm bad 
terecht met een hecht team vol dames die 
het beste met elkaar voor hebben”. 

Vrij in te richten
De salon zelf is in stijlvol ingericht. ‘’Ik vind 
dat belangrijk voor de beleving van de 

klanten’’, zegt Janet. ‘’Je krijgt de vrijheid 
om je eigen ruimtes vrij in te richten zodat 
je er écht je eigen plek van kunt maken. 
Kortom, echt een unieke kans voor beauty 
ondernemers!  Wat deze kans zo uniek 
maakt? De huur bedraagt slechts €300 per 
maand (excl. btw). Daarmee kun je voor een 
lage instapprijs je eigen salonruimte huren 
op een toplocatie in Stadskanaal, inclusief 
gebruik van het klantenbestand én de 
faciliteiten van Hair&More.’’

Een eerlijke kans
“Ik wil het graag laagdrempelig 

houden voor startende en zelfstandige 
ondernemers,” legt Janet uit. “Zo krijgt 
iedereen een eerlijke kans om te groeien, 
zonder hoge kosten of risico’s. Omdat ik 
zelf ooit begonnen ben als ondernemer 
weet ik hoe belangrijk dat is. Ik denk dan 
ook graag met je mee.”

Interesse?  
Neem gerust contact op met Janet 

Wietsma van Hair&More. Ze denkt graag 
met je mee en bekijkt samen met jou de 
mogelijkheden.
 
Hair & More is gevestigd aan de  
Hoofdstraat 8 in Stadskanaal.  
Telefoon: 0599 - 65 00 18.  
Zie ook de website www.hairmore.nl. 
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€€44338800€4380

Buitenverblijf 900 x 500 x 262 cmOverkapping 400 x 300 x 262 cm

Overkapping 600 x 400 x 262 cm

Doe-het-zelf pakketten
prijzen incl:

constructie + wandmodules
Betonpoeren
hoogteverstellers
Ramen & deuren
Epdm dakbedekking en lijm
Daktrim aluminium
Dakdoorvoer
levering in NL

DHZ dient op maat gezaagd
te worden en is geen
maatwerk!

POLLUX 7 | 7891 VA | KLAZIENAVEEN | 0591-212184

25+ jaar ervaring | Snelle levering
Passie voor het vak | Garantie | Montage

€7150€€2850

€3950€3950

Overkapping 500 x 400 x 262 cm

0€3650

Kan gespiegeld opgebouwdwordenKan gespiegeld opgebouwdworden
asschuifwandenExcl. glasschuifwanden

kom langs in onze showtuin in Klazienaveen

Klanten geven ons een:

Bespreek je
wensen en ideeën

In 4 stappen een
buitenverblijf

4. 95

Ontvang een scherpe
offerte met 3D-ontwerp

Productie, levering
en montage

Geniet van jouw
droomverblijf

Op het hele assortiment maatwerk houtbOp het hele assortiment maatwerk houtbouw

geldig t/m Decembergeldig t/m December

Inouw een
i
een
ijf

O

Epdm dakbedekking en lijm
Daktrim aluminium

t gezaagd
en

Excl. g

€4380€€€€4444333388880000
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De droomdealweken: een mooie gelegenheid om uw
buitenverblijf precies naar wens samen te stellen –
van moderne tuinkamers tot robuuste kapschuren of
stijlvolle overkappingen wij geven op maatwerk 20%
korting op maatwerk houtbouw en bijhorende
accessoires zoals glazen schuifwanden, ramen en
deuren.

Misschien denkt u er nu nog niet aan, maar juist in
deze wintermaanden wordt Blokhut.nl volop bezocht.
November en December zijn voor veel mensen hét
moment om alvast een tuinplan voor 2026 uit te laten
werken. Zo bent u tijdig verzekerd van een plek in de
planning en kan uw droomtuin komende seizoenen
werkelijkheid worden.

Het afgelopen jaar heeft Blokhut.nl samen met een
team ervaren vakmonteurs talloze projecten mogen
realiseren. Van sfeervolle overkappingen en
tuinkamers tot complete tuinontwerpen en aanleg. Het
resultaat: veel tevreden klanten die volop genieten
van hun buitenruimte.

De vestiging aan de Pollux 7 in Klazienaveen is de hele maand
december geopend, met uitzondering van de feestdagen. U bent
van harte welkom voor een persoonlijk gesprek. Onder het genot
van een kop koffie en iets lekkers bespreken de heren graag uw
wensen en maken zij een eerste schets van uw toekomstige
buitenverblijf.

Tijdens de droomdealweken profiteert
u van 20% korting op maatwerk
houtbouw en bijhorende accessoires

Blokhut.nl
Pollux 7, Klazienaveen
Tel: 0591 – 21 21 84
www.blokhut.nl

Extra voordeel in november & December

Heerlijke SPW Koek(en) Actie! - vv SPW   
 
Ook dit jaar hebben we weer de jaarlijks 
terugkomende koekenactie! Ook dit jaar 
weer keuze uit drie heerlijke varianten:

- Oude wijvenkoek – €2,50 per stuk
- Oude wijvenkoek met rozijnen – €2,50 
per stuk
- Kruidkoek – €2,50 per stuk

Met de feestdagen in aantocht is dit hét 
moment om jezelf of iemand anders te 
trakteren.

Bestellen kan tot en met 5 december via: 
https://www.vvspw.nl/.../bestel-je-heerlij-
ke-koek-bij.../.

Je kunt je bestelling op 17 of 18 december 
tussen 18.30 en 20.00 uur ophalen in onze 
kantine.

Ook liggen er binnenkort meerdere flyers 
in de kantine met een QR-code, waarmee 
je ook eenvoudig je bestelling kunt plaat-
sen.
Bestellen maar! 💙









Mazzelz in Nieuw-Buinen voor gepersonaliseerde 
cadeaus
’Mensen weten Mazzelz steeds 
beter te vinden’’
Op zoek naar een uniek, leuk, duurzaam (kraam)cadeau én wil je daarnaast volledig 
ontzorgd worden? Dan ben je bij Mazzelz in Nieuw-Buinen aan het beste adres. ‘’Op de 
webshop kunnen mensen een cadeautje uitzoeken. Die kan ik vervolgens personalise-
ren. Het mooie is dat ik het cadeau vervolgens ook voor de klant verstuur, eventueel 
met een geschreven kaartje. En uiteraard pak ik alles heel mooi in. Als de ontvanger het 
pakketje uitpakt, dan komt de confetti ze bij wijze van spreken tegemoet. Het is maar 
net wat de klant wil’’, zegt Jolanda van der Graaff , die ongeveer een jaar geleden met 
Mazzelz begon. 

Altijd een passend en persoonlijk cadeau
‘’Het wordt steeds drukker. Steeds meer 
mensen weten me ondertussen te vinden. 
Ik kan voor vrijwel elke doelgroep een 
passend cadeau verzorgen. Ik maak de 
cadeautjes bovendien persoonlijk en met 
name dat spreekt steeds meer mensen aan. 
De naam van een baby op een slabbetje, 
knuff el of badjas bijvoorbeeld. Ik laser ook 
op hout en heb ook een borduurmachine 
aangeschaft ondertussen. Ik kan ook logo’s 
van bedrijven op cadeautjes borduren. Er 
is gewoon heel veel mogelijk en allemaal 
gepersonaliseerd. Door ook de verzending 
op me te nemen, kan ik de klant echt vol-
ledig ontzorgen. En dat is wat de mensen 
tegenwoordig graag willen. ‘’

Positieve ontwikkeling
‘’In principe kunnen mensen alles online 
via de webshop regelen. Maar: langskomen 
in het atelier achter de boerderij is ook 
altijd mogelijk hoor. Ik ben op maandag, 
dinsdag en donderdag van 13.00 uur tot 
16.00 uur open en op zaterdag van 10.00 

uur tot 14.00 uur. Een afspraak maken 
kan natuurlijk ook altijd. Ik ben tevreden 
over het eerste jaar. Steeds meer mensen 
kennen Mazzelz ondertussen en dat is 
natuurlijk een heel positieve ontwikkeling. 
De combinatie met de Bijenhof is perfect. 
En uiteraard verpak ik de honingproducten 
vaak op originele wijze in, met bijtjes bij-
voorbeeld. Ik ben nou eenmaal creatief en 
ik kan dat bij zowel Mazzelz en de Bijenhof 
heel goed kwijt.’’

Mazzelz is gevestigd achter de boerderij 
aan het Noorderdiep 45 in Nieuw-Buinen. 
Telefoon: 06-28 61 98 22. 
Zie ook www.mazzelz.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)

De Bijenhof in Nieuw-Buinen
Voor pure honing, zonder 
toevoeging
Jolanda van der Graaf heeft sinds dit jaar ook een verkooppunt van De Bijenhof. ‘’Het 
adres voor pure honing, zonder toevoeging’’, zegt Jolanda. ‘’En gelukkig zijn er ook in 
deze wijde regio mensen die nog voor de echte honing kiezen. Heel veel zelfs. Overi-
gens verkoop ik hier, eveneens achter de boerderij, veel meer dan alleen honing hoor.’’

Honing van de imker
‘’De honing die je hier koopt, komt van 
de imker. De Bijenhof biedt honing in 
tal van verschillende smaken. Ja hoor, 
honing wordt nog steeds veel gebruikt. 
Denk alleen maar aan honing in de thee 
als je verkouden bent. En dat helpt echt 
hoor. Honing is een prima alternatief voor 
suiker en het wordt bijvoorbeeld ook vaak 
gebruikt bij het maken van een cake’’, zegt 
Jolanda, die overigens bij De Bijenhof meer 
verkoopt dan alleen honing.  ‘’Wat dacht je 
van zalf, zeep en tandpasta bijvoorbeeld. 

We hebben het hier allemaal. En ook voor 
honingwijn en snoepjes slaag je hier altijd. 
Ik kan ook een leuk cadeaupakketje samen-
stellen dat ik dan uiteraard origineel inpak. 
Het aanbod is groot en de kwaliteit altijd 
uitstekend.’’

Voedselkast
De combinatie Mazzelz en De Bijenhof 
bevalt Jolanda uitstekend. ‘’Mensen kunnen 
hier hun honingproducten komen halen. 
Dan zien ze ook meteen mijn atelier en krij-
gen ze een beeld van wat Mazzelz allemaal 

te bieden heeft. Het versterkt elkaar dus 
wel degelijk. Overigens zit hier 
sinds enige tijd ook een voedselkast. In 
Nieuw-Buinen zaten er al twee: één aan de 
Sportlaan en één aan het Noorderdiep. Die 
aan het Noorderdiep zit nu hier. Ook achter 
de boerderij, onder de carport bij Mazzelz 
en de Bijenhof. Zakelijk voegt het niets toe, 
maar ik ben blij dat de voedselkast hier 
nu zit. Het is schrijnend dat het nodig is in 
ons land, maar zo is het nou eenmaal. Als 
mensen bij Mazzelz en de Bijenhof geweest 
ben, zien ze de voedselkast. Ik hoop dat 
dit nog wat extra bewustwording creëert. 
Ik hoop dat er meer gedoneerd wordt en ik 
vind het zelf ook een leuke aanvulling. Ik 
heb goed contact met de mensen die net 
iets tekort komen. Ik vind het heel fi jn dat 
ik dit ook kan doen.’’

De Bijenhof (en dus ook een voedselkast) 
is gevestigd aan het Noorderdiep 45 in 
Nieuw-Buinen. 
Telefoon: 06-28 61 98 22.
(RegioMagazine/Vincent Muskee)





Waar passie, vakmanschap en liefde voor honden  
samenkomen
Hondentrimopleiding van het 
Noorden & Hondentrimsalon 
Cynthia in 2e Exloërmond
In een sfeervol pand aan het Zuiderdiep in 2e Exloërmond bruist het van activiteit met 
blaffende viervoeters en enthousiaste cursisten. Hier komen twee bijzondere bedrijven 
samen met één duidelijke missie: werken met liefde, kennis en vakmanschap aan het 
welzijn van dieren. Onder leiding van eigenaresse Cynthia Vos vormen
Hondentrimopleiding van het Noorden en Hondentrimsalon Cynthia een unieke combi-
natie van praktijkgerichte opleiding en professionele trimsalon.

Opleiding met een praktijkgerichte aanpak
Hondentrimopleiding van het Noorden biedt dieren-
liefhebbers de kans om hun passie te vertalen naar een 
professioneel beroep. Onder persoonlijke begeleiding van 
Cynthia leren cursisten alle facetten van het trimvak – van 
vachtverzorging en trimtechnieken tot het herkennen van 
verschillende huid- en vachtsoorten. Wat de opleiding 
uniek maakt, is de directe koppeling met de praktijk.  
 
Vanaf de eerste dag draaien cursisten mee bij Honden-
trimsalon Cynthia, de interne stageplek waar zij niet alleen 
kennis opdoen, maar ook de vaardigheden en klantge-
richtheid ontwikkelen die nodig zijn voor een succesvolle 
toekomst in het vak. “Onze cursisten leren werken met 
aandacht en respect voor elk dier – dat vormt de basis van 
een goede trimmer,” vertelt Cynthia, die al meer dan 25 
jaar ervaring in het vak heeft.

Professionele trimsalon met persoonlijke aandacht
Bij Hondentrimsalon Cynthia is elke hond – en kat – wel-
kom. Behandelingen worden met zorg afgestemd op het 
ras, de vacht en het karakter van het dier. Vertrouwen, kwa-
liteit en rust staan daarbij centraal. Dankzij deze persoon-
lijke benadering verlaat elk dier de salon niet alleen met 
een verzorgde vacht, maar ook met een positieve ervaring. 
De salon staat in de regio bekend en ver daarbuiten om 

haar liefdevolle werkwijze, vakmanschap en klantgerichte 
aanpak. Zowel dieren als hun baasjes waarderen de per-
soonlijke aandacht en professionele zorg.

Van opleiding tot zelfstandig ondernemerschap
De opleiding heeft al meerdere succesvolle trimmers op-
geleid die inmiddels een eigen salon runnen, waaronder:
- Hondentrimsalon ’t Schuurtje – Musselkanaal
- Hondentrimsalon Veronique – Valthermond
- Hondentrimsalon Annika – Middelstum
- Hondentrimsalon Jolien – Oosterhesselen
- Hondentrimsalon Blij - Veendam 

Deze ondernemers begonnen allemaal met dezelfde am-
bitie: professioneel aan de slag gaan met honden. Dankzij 
de praktijkgerichte opleiding en persoonlijke begeleiding 
hebben zij hun droom kunnen realiseren. “We doen het 
met elkaar en zien elkaar niet als concurrentie,” benadrukt 
Cynthia". Om de kwaliteit van het onderwijs te waarbor-
gen, werkt de opleiding samen met Miranda Rossing van 
Hondentrimsalon De Tellings (Steenbergen) en Carmen 
van Duivenbode Meerendonk van Hundesalon Carmen 
(Wietmarschen, Duitsland). Zij verzorgen als examinatoren 
de eindbeoordeling van de cursisten. Na het behalen van 
het examen met een diploma op zak is het feest! 
 

Een solide basis voor een toekomst in de dierenbranche.
Wie kiest voor de Hondentrimopleiding van het Noorden, 
kiest voor een opleiding met directe praktijkervaring, 
persoonlijke begeleiding en een stevig fundament voor 
een carrière als professioneel trimmer. In combinatie met 
de trimsalon vormt dit een unieke leer- en werkomgeving 
waarin passie en professionaliteit hand in hand gaan.

 
Meer informatie of kennismaken?
Bezoek dan de website www.hondentrimopleidingvanhet-
noorden.nl, bel 0599-61 05 14 of mail naar info@oplei-
dingvanhetnoorden.nl.
Wil je graag kennismaken of een afspraak maken om je 
hond of kat te laten trimmen? Ook daarvoor ben je van 
harte welkom!
Volg de opleiding en salon op social media voor foto’s, tips 
en praktijkverhalen.

Twee bedrijven, één missie: met vakmanschap en liefde 
werken aan het welzijn van dieren.

Hondentrimopleiding van het Noorden & Hondentrimsalon 
Cynthia is gevestigd aan het Zuiderdiep 279 in  
2e Exloërmond. Telefoon: 0599- 61 05 14. 



‘Leuk Project’ van Ellen Paap uit Onstwedde 

‘In loondienst had ik me nooit zo 
kunnen ontwikkelen’’
Het is achteraf gezien wellicht de beste beslissing van haar leven geweest. Na jaren in loondienst gewerkt te hebben, 
begon Ellen Paap uit Onstwedde zo’n acht jaar geleden een eigen bedrijf: Leuk Project. In eerste instantie bood ze ad-
ministratieve en secretariële diensten en ondersteuning aan. Die tijd is echter geweest. Acht jaar verder is ze vooral 
actief in de publieke sector en houdt ze zich ook steeds meer bezig met het organiseren van evenementen. ‘’Ik word 
nu vaak ingehuurd voor projectmatig advies en ondersteuning. En ondertussen ben ik ook in de positie dat ik ook nee 
kan zeggen als ik denk dat een project minder goed bij me past.’’

Publieke sector
‘’Ik heb me de afgelopen jaren echt 
enorm kunnen ontwikkelen. Dat was 
me in loondienst nooit gelukt. Het 
is ook een kwestie van de kans 
krijgen en die vervolgens met 
beide handen aanpakken. Ik heb 
ooit ook zo’n kans gekregen 
van iemand die het in me zag 
zitten en die heb ik dus heel 
dankbaar aangepakt. Ik houd 
van uitdaging en ontwikkeling 
en dat vind ik sinds ik mijn eigen 
bedrijf ben begonnen. Ik ben 
nu vooral actief in de publieke 
sector. Werk voor onder meer ge-
meenten en provincies. Mooi voor-
beeld: met drie andere zzp’ers werken 
we voor de provincie aan een nationaal 
en regionaal programma rondom Energie 
strategie. In dat kader organiseren we ook een Energie-
werkdag. En ik moet zeggen: het organiseren van dat soort 
dagen past echt bij mij. Ik vind dat zo ontzettend leuk en 
ga heel grondig en precies te werk, perfectionist als ik nou 
eenmaal ben. Ik wil altijd eerst de ruimte zien en omdat ik 
een beelddenker ben heb ik al snel in mijn hoofd hoe ik het 
wil hebben. Binnen die tak zou ik zeker graag vervolgstap-
pen maken’’, zegt Ellen. ‘’Ik geloof echt dat dat iets voor me 
is. En zo blijf je jezelf soms verrassen.’’

Eigen agenda
Ze heeft liever feedback dan complimenten voor 

haar werk. ‘’Ik blijf natuurlijk een Oost Groninger hè. 
Wij kunnen vaak niet zo goed tegen complimen-
ten. Met goede feedback en kritiek kun je weer 
verder’’’, zegt Ellen, die tegenwoordig dus zelf de 
projecten kan selecteren. ‘’Soms is iets gewoon 
niets meer voor mij. Dan zeg ik dat ook, maar dan 
draag ik wel alternatieven aan en bied ik mijn 
adviserende ondersteuning. Ik heb ondertussen 
ook een heel aardig netwerk opgebouwd met 
leuke en ook gelijkgestemde mensen. Als je een 

bedrijf begint, pak je vaak alles aan. Die tijd is 
echter geweest. Ik vergeet nooit waar ik vandaan 

kom en blijf mijn eerste klant trouw. Dankzij diens 
vertrouwen sta ik mede waar ik nu sta. Leuk Project 

is tegenwoordig een totaal ander bedrijf dan acht jaar 
geleden’’, vertelt Ellen, die het behapbaar druk heeft maar 

blij is met de flexibele agenda. ‘’Dat was ook een reden om 
voor mezelf te beginnen. Je bepaalt je eigen agenda. Dat 
moet ook zo blijven; een goede werk-privé balans is voor 
mij heel belangrijk.’’

Niet uitgeleerd
‘’Ik heb de afgelopen acht jaar gewoon heel veel leuke 
opdrachten gehad. Op bijzondere plaatsen gewerkt ook, 
zoals bijvoorbeeld het Provinciehuis en Lauwershaven en 
heb congressen bezocht elders in het land. Nog mooier 

is het dat ze je op een bepaald moment allemaal kennen. 
Misschien vind ik dat nog wel het leukste compliment. 
Dat voelt als een stukje erkenning. Of ik trots ben op wat 
ik doe? Oh ja, zeker hoor. Echt wel, maar ook daar lopen 
wij Oost Groningers niet zo mee te koop. Ik ben voor mijn 
gevoel nog lang niet uitgeleerd en ben best benieuwd wat 
de komende jaren me gaan brengen. Al heb ik daar zelf al 
wel ideeën en gedachten over...’’

Benieuwd wat Leuk Project voor jou kan betekenen? Bel 
met Ellen Paap via 06-21 90 64 27. Zie ook de website 
www.leukproject.nl. (RegioMagazine/Vincent Muskee)



Liroja Fashion in Vlagtwedde
‘’Volgend jaar bestaan we  
twintig jaar en dat gaan we  
uitbundig vieren’’
Grote gebeurtenissen werpen hun schaduw vooruit. En dus is Tiny Bruggers, eigenaar 
van Liroja Fashion in Vlagtwedde, nu al bezig met volgend jaar als haar bedrijf twintig 
jaar bestaat. ‘’Dat wordt echt een knalfeest. Dan trekken we echt alle registers open. 
Om mensen te bedanken voor de afgelopen twintig jaar, maar ook als impuls richting 
de toekomst’’, zegt Tiny, die gek genoeg met Liroja Fashion buiten de regio bekender is 
dan in Vlagtwedde en omgeving.

Trendy en betaalbaar
Ze was eerst laborante. Tot haar vader 
vroeg of ze niet iets voor haar zelf wilde 
beginnen en haar er fijntjes op wees dat er 
geen enkele kinderkledingzaak in Vlag-
twedde gevestigd was. ‘’En zo is Liroja 
Fashion ontstaan. Uiteraard heel anders 
dan werken in een laboratorium. De naam 
LiRoJa was al gauw verzonnen. Dat is een 
afkorting van drie van mijn kinderen: Lisa, 
Robert en Janique. In eerste instantie 
richtte ik me dus op kinderkleding. Later is 
het aanbod veel uitgebreider geworden en 
tegenwoordig koop je bij mij trendy en zeer 
betaalbare dames-, heren-, kinder- en ba-
bykleding. Bij mij kun je veel kleding voor 
weinig geld kopen. En reken maar dat het 
echt trendy mode is. Ik heb puberdochters, 
dus ik weet precies wat die doelgroep mooi 
en niet mooi vindt.’’

Prachtig atelier
In eerste instantie ging Tiny er vooral met 
de kleding (in een busje) op uit. ‘’Ik gaf 
kledingparty’s bij de mensen thuis. Later 
werden dat modeshows in dorpshuizen. 
Dat is een perfecte formule. Ik regel model-
len die de kleding showen, zij nemen een 

aantal toeschouwers mee en ik verkoop 
goed. Vanaf 2011 is het atelier er bij geko-
men, zodat mensen ook hier in Vlagtwedde 
hun kleding uit kunnen zoeken. De studio is 
ruim vierhonderd vierkante meter vol met 
mooie en betaalbare kleding’’, zegt Tiny, 
die ondanks de nadrukkelijke aanwezigheid 
op de socials nog steeds mensen tegen-
komt die niet weten dat er in Vlagtwedde 
zo’n hippe fashionstudio gevestigd is. ‘’Dat 
frustreert wel eens. Ik weet ook niet precies 
hoe dat kan. Maar echt, er zijn mensen die 
niet weten dat Liroja Fashion in Vlagtwedde 
gevestigd is. Misschien is het omdat het 
niet in het centrum is of
omdat het in een boerenschuur gevestigd 
is. Maar geloof me, ik heb hier een prachtig 
atelier. Je staat echt niet tussen de koeien 
kleding uit te zoeken hoor.’’

Twintigste verjaardag
Vanwege de twintigste verjaardag volgend 
jaar, pakt Tiny nog maar eens groots uit. 
‘’Omdat ik twintig jaar een mooie mijlpaal 
vind, maar ook in de hoop dat het een 
impuls is richting de toekomst. De kleding-
verkoop is keihard werken en de concur-
rentie is best groot. Ik wil er nog één keer 

alles aan doen om zoveel mogelijk mensen 
te wijzen op de aanwezigheid van Liroja 
Fashion in Vlagtwedde’’, zegt Tiny, die het 
draaiboek voor de feestelijkheden die van 
dinsdag 31 maart tot en met 4 april 2026 
duren al grotendeels klaar heeft. ‘’We 
starten op dinsdagavond 31 maart 2026 
met een bingo, waarbij men leuke prijzen 
kan winnen, inclusief kledingcheques. Op 
woensdagavond 1 april (GEEN grap!) en op 
vrijdagmiddag 3 April (voor mensen die ‘s 
avonds liever niet op pad gaan) houden 
we twee modeshows, beide keren met 
een leuke verloting. Op donderdagavond 
2 april houden we een koopavond, met 
live muziek en op zaterdag 4 April hou-

den een voorjaarsfair. Ik ben inmiddels al 
bezig met de fotoboeken van de afgelopen 
twintig jaar. Dat maakt me best wel trots 
hoor! Neem alleen al het aantal modellen 
waarmee ik gewerkt heb, dat zijn er echt 
duizenden. Ik hoop dan ook echt dat van 
die grote groep mensen die ik de afgelopen 
20 jaar heb mogen leren kennen, zij, vol-
gend voorjaar, samen met mij de verjaardag 
van mijn bedrijf komen vieren!’’
 
Liroja Fashion is gevestigd aan de Ween-
derstraat 65 in Vlagtwedde. Telefoon: 
0599-31 37 29 en 06-25 42 55 01. Zie ook 
www.lirojafashion.nl. (RegioMagazine/Vin-
cent Muskee)



Sisters Makelaardij en Assurantiën in Stadskanaal
‘’Wij kunnen mensen van A tot Z begeleiden en daarmee zijn we 
echt onderscheidend’’.
Sisters Makelaardij en Assurantiën in Stadskanaal kan mensen van A tot Z ontzorgen. 
Janneke de Vries is makelaar en taxateur, zus Marjan Kruiter- De Vries is hypotheeka-
dviseur. ‘’Wij hebben alles onder één dak. Dat maakt ons bijzonder. De lijnen zijn heel 
erg kort en dat vinden mensen prettig. Of je je huis nou wilt verkopen of je wilt een 
huis kopen: wij kunnen het gehele proces begeleiden en inzicht geven in de financiële 
positie. We merken dat mensen dit prettig vinden. Als ze eenmaal klant zijn, gaan ze 
ook niet meer weg’’, zeggen Janneke en Marjan, die sinds een jaar ondersteund worden 
door Jorien die ondertussen ook aan de makelaarsopleiding begonnen is. ‘’Bovendien 
zijn wij het enige makelaarskantoor waar alleen vrouwen werken.’’

Veelzijdigheid
Ook een sterk punt van Sisters Makelaardij 
en Assurantiën is de veelzijdigheid. ‘’De wo-
ningmarkt zit redelijk vast. Er is veel vraag 
en weinig aanbod. Daardoor is er nu even 
wat minder druk met de verkoop. Aan de 
andere kant is het nu weer extra druk met 
taxaties en hypotheekaanvragen. Maar in 
onze branche kan het ook zomaar weer an-
ders zijn hoor. Het is echt hollen of stilstaan. 
Er zijn bijvoorbeeld best veel mensen die 

hun huis willen verkopen en gebruik willen 
maken van onze diensten, maar die mensen 
zijn nu wat voorzichtiger. Ze willen pas écht 
verkopen als ze zelf al een andere woning 
gevonden hebben’’, zeggen Marjan en 
Janneke, die bekend staan om hun actieve 
strategie, deskundigheid en vasthoudend-
heid. En om de liefde voor hun vak. ‘’Het is 
voor ons nog steeds een hobby. Elke dag is 
anders, je kunt mensen helpen. We genie-
ten elke dag.’’

Bijzondere positie in de markt
‘’We kunnen iedereen helpen. Dat vinden 
we een heel mooi proces. Mooi voorbeeld: 
een starter die regelmatig bij ons kwam 
om vrijblijvend te laten berekenen of hij al 
een woning kon kopen. Dat lukte eerst nog 
niet. Gaandeweg ging hij meer verdienen en 
kreeg hij een vriendin. Uiteindelijk hebben 
we hem geholpen bij de aankoop van zijn 
eerste huis en ondertussen helpen we hem 
weer bij de verkoop. En zo kunnen we elke 
doelgroep ondersteunen en begeleiden, 
van A tot Z. We kunnen compleet ontzorgen. 
Dat geeft ons best een unieke positie in de 

markt. Collega’s hebben vaak wel samen-
werkingen met hypotheekadviseurs, wij zijn 
dat zelf. Dat maakt dat de lijnen erg kort zijn 
en dat werkt heel erg prettig. Volgend jaar 
bestaan we alweer 12,5 jaar. De tijd is echt 
voorbij gevlogen.’’

Sisters Makelaardij en Assurantiën is 
gevestigd aan de Navolaan 12 in Stadska-
naal. Telefoon: Makelaardij: 0599-65 02 32, 
Assurantiën: 0599-82 02 03. Zie ook www.
makelaardijsisters.nl. (RegioMagazine/Vin-
cent Muskee)

Aty’s was- en strijkservice in Stadskanaal 
‘’Ik geniet nog elke dag van mijn 
werk en strijken blijft mijn  
hobby’’
Zo’n elf jaar geleden begon Aty 
Horlings haar eigen bedrijf: Aty’s 
was- en strijkservice. ‘’En ik ge-
niet nog elke dag van mijn werk-
zaamheden. Ik kan echt zeggen 
dat ik van mijn hobby mijn werk 
heb gemaakt. Vooral strijken vind 
ik prachtig. Heel veel mensen 
hebben er een hekel aan, ik dus 
niet. Ik strijk liever dan dat ik de 
huishouding moet doen’’, lacht 
Aty.

Laagdrempelig, kwaliteit en 
flexibel
Zoals de naam al doet vermoeden, 
kun je met de was en met strijk-
goed terecht bij Aty. Dat geldt 
voor particulieren en voor de za-
kelijke markt. En van die gelegen-
heid maken al elf jaar heel veel 
mensen gebruik. ‘’Er dienen zich 
steeds weer nieuwe klanten aan. 
Het afgelopen jaar heb ik 24/7 en 
echt elke dag slaapzakken voor 
het COA gewassen. Dat hoeft nu 
niet meer. Maar vervolgens komen 
er gewoon weer nieuwe klanten. 
Voetbalclub SETA bijvoorbeeld, 
is weer terug. Vroeger heb ik er 
ook al voor gewassen en nu doe ik 
dat dus weer. Prachtig. De meeste 

mensen komen via mond-tot-
mondreclame. Dat gebeurt alleen 
als je goed werk levert. Ik ben 
heel laagdrempelig en dat wordt 
gewaardeerd. Het washok is altijd 
open. Voetbalclubs bijvoorbeeld, 
kunnen daar altijd hun kleding 
brengen en halen. Ik maak het 
ze gemakkelijk’’, zegt Aty, nadat 
ze net vijf overhemden heeft 
gestreken.

Heel veel mogelijk
‘’Voor wie ik strijk? Dat is heel ver-

schillend. Er zijn veel mensen die 
er een hekel aan hebben of het 
niet kunnen. Laat maar komen! 
Ik vind het prachtig. Je ziet ook 
dat ouders met jonge kinderen 
er gewoon niet aan toekomen. 
Nou, ik kan helpen. Ik ben heel 
erg flexibel. In goed overleg is 
gewoon heel veel mogelijk. Wat 
ook leuk is: ik heb ook klanten 
ver buiten Stadskanaal. Zo krijg ik 
elke drie weken de was van een 
familie uit Meeden. Ik was alles: 
voor revalidatiecentra, restaurants 

en sportverenigingen. Maar dus 
ook voor particulieren.  Ook was 
ik dekbedden. Daar is het nu weer 
de tijd voor: het zomer dekbed er 
af en het winter dekbed er weer 
op. Hier heb ik speciaal een grote 
wasmachine voor. Voor strijken 
geldt hetzelfde. Ze weten me na 
elf jaar goed te vinden en daar 
ben ik best trots op. Ik ben zelf 
soms ook wel verbaasd dat er elke 
keer weer nieuwe klanten komen. 
Ik denk dat dit komt door de 
kwaliteit en de flexibiliteit. Het is 

in elk geval een goed teken. Thuis 
werken bevalt me ook perfect. 
Het geeft een zekere vrijheid. 
Heb ik zin in een kop koffie, dan 
neem ik gewoon even pauze. Ik 
vind dit ook na elf jaar nog steeds 
geweldig.’’

Aty’s was- en strijkservice is 
gevestigd aan de Brugstraat 7 in 
Stadskanaal.  
Telefoon: 06-57 59 37 64.  
(RegioMagazine/Vincent Muskee)



Thuishuis NiniMini in Ter Apel en Musselkanaal 
‘’Ons concept slaat aan: bij ons krijgen kinderen nog echt de aan-
dacht die ze verdienen’’

Het is heel snel gegaan met Thuishuis NiniMini. Nadat eerst een vestiging geopend werd 
in Ter Apel, startte eigenaar Nienke Woldhuis een jaar geleden een tweede vestiging 
in Musselkanaal. ‘’Ik wist dat er in Musselkanaal behoefte was aan goede kinderopvang 
en voor- en buitenschoolse opvang. Het blijft natuurlijk altijd een gok maar nu een jaar 
later kan ik concluderen dat het heel goed uitgepakt heeft. En dus is mijn bedrijf echt 
flink gegroeid. Ongeveer een jaar geleden had ik drie medewerkers, in december begint 
straks al de tiende’’, zegt Nienke.

Opvang voor kinderen van nul tot twaalf 
jaar
‘’Mensen vragen wel eens: ben je wel trots? 
Nou, dat ben ik zeker. Het laatste jaar is 
echter heel druk geweest met de opening 
van de tweede vestiging in Musselkanaal. 
Ik ben echt trots op de medewerkers. Zelf 
werk ik voornamelijk uit Ter Apel, maar ik 
laat ook zeer regelmatig mijn gezicht zien in 
Musselkanaal. Ik vind dat dat zo hoort. Om 
me heen hoor ik dat ik nu ook wel in Stads-
kanaal of in Groningen kan beginnen. Dat is 
echter niet de intentie. Het kleinschalige en 
de persoonlijke aandacht verdwijnt dan, en 

dat willen we niet. Dat is juist onze kracht, 
en dat willen we zo houden’’, zegt Nienke.  
Thuishuis NiniMini biedt opvang voor kinde-
ren van nul tot twaalf jaar. ‘’Bij ons krijgen 
ze echt de aandacht die ze verdienen. We 
doen leuke dingen met de kinderen en vaak 
beschouwen ze ons al snel als een tweede 
huis. En dat is precies wat we nastreven.’’

Stormloop
Nienke werkte ooit voor een kinderdagver-
blijf, werd vervolgens gastouder en begon 
daarna Thuishuis NiniMini in Ter Apel. ‘’Ik 
heb mezelf altijd voorgehouden dat ik 

kinderen persoonlijke aandacht wil geven. 
Ik wil ze een huiselijke sfeer bieden. Ze 
moeten graag naar NiniMini komen en dat is 
gelukkig het geval. Ik ben heel klein begon-
nen en vooral door mond-tot-mondreclame 
ben ik snel gegroeid. Vanwege de vraag 
en omdat ik zelf afkomstig ben uit Mus-
selkanaal heb ik daar een tweede vestiging 
geopend, volgens precies dezelfde princi-
pes als in Ter Apel. Toen we vorig jaar open 
huis hielden in Musselkanaal was het maar 
afwachten wat er zou komen. Nou, het was 
een stormloop. In Musselkanaal hebben we 
een heel leuke groep nu. Die kunnen we 
nog splitsen en bovendien hebben we daar 
in Musselkanaal ook de ruimte voor. Ouders 
die opvang zoeken waar nog echt aandacht 
is voor kinderen, zijn dus zeker nog wel-
kom’’, vertelt Nienke.

Helikopterview
Flexibiliteit is ook al een sterk punt van 
Thuishuis NiniMini. ‘’In overleg is heel veel 

mogelijk. Bij ons betaal je bovendien per 
uur en dus niet zoals vaak gebruikelijk is in 
deze branche per dagdeel. Goede commu-
nicatie met ouders vinden we ook erg be-
langrijk en dat wordt ook echt gewaardeerd. 
Mijn eigen rol? Die is wel veranderd. Met 
straks tien medewerkers heb je best veel te 
managen. Ik moet leren om straks dingen uit 
handen te geven. Ik moet de helikopterview 
hebben en me straks kunnen focussen op 
organisatorische zaken. Zo wil ik straks bij-
voorbeeld aan de slag met de website. Ook 
dat is een heel interessant proces. Voorop 
staat echter de persoonlijke aandacht en de 
kwalitatief goede opvang van de kinderen. 
Dat is zo en dat zal ook altijd zo blijven.’’

Thuishuis NiniMini is gevestigd aan de 
Hoofdstraat 36 in Ter Apel en aan de Hibis-
cus straat 1 in Musselkanaal. Telefoon:  
06-12 33 93 45.  
Zie ook: www.thuishuisninimini.nl.  
(RegioMagazine/Vincent Muskee)



Schoonheidssalon Smeerling volop in ontwikkeling 
‘Ik wil steeds beter worden in alles wat ik doe’’
In een heel moeilijke periode – corona – begon Claudia Nieuwenhuis (23) haar eigen 
bedrijf: Schoonheidssalon Smeerling. Daarmee maakte ze van haar hobby haar beroep. 
‘’Want ik heb altijd geweten dat ik dit ooit zou gaan doen’’, zegt Claudia, die tot haar 
tevredenheid merkt dat steeds meer mensen gebruik maken van haar diensten. Onder-
tussen heeft ze net een cursus afgerond, waardoor de dienstverlening binnenkort nog 
verder uitgebreid wordt.

Kwaliteit en kwaliteitsproducten
Bij Schoonheidssalon Smeerling kun je 
terecht voor bijvoorbeeld gezichtsbehan-
delingen en voor het harsen en verven 
van de wenkbrauwen. ‘’Ik heb klanten die 
hier voor de ontspanning komen, anderen 
komen voor huidverbetering en huidver-
frissing. Jong en oud komt hier en mijn doel 
is en blijft om zoveel mogelijk mensen zo 
mooi mogelijk te maken. Het wordt steeds 
drukker. Mensen kiezen voor mij vanwege 
de kwaliteit, de kwaliteitsproducten en van-
wege de laagdrempeligheid. Er heerst hier 
altijd een ontspannen sfeer’’, zegt Claudia, 
die net de cursus wenkbrauwen tatoeëren 
(semi-permanent) met succes heeft afge-
rond. ‘’Die service ga ik binnenkort dus ook 
aanbieden. Ik ben volop aan het oefenen 
en testen. Wanneer ik de beste kwaliteit 
kan bieden, kunnen mensen een afspraak 
maken.’’

‘Kringetje wordt steeds groter’
Het typeert Claudia, die altijd het beste wil 
voor haar klanten. ‘’Volgend jaar ga ik op-
nieuw een cursus volgen: lippen tatoeëren 
en daarna wil ik met de ogen aan de slag. 
Laat je je straks hier tatoeëren, dan kun je 
zeker drie of vier jaar vooruit. Vaak nog wel 
langer zelfs. Het is een mooie volgende 
stap in de ontwikkeling van het bedrijf. Ik 

wil zeker groeien. Maar: aan de andere kant 
blijf ik ook het liefst alleen werken. Ik wil 
gewoon steeds beter worden in alles wat 
ik doe.’’ Ook bijzonder: Claudia kiest alleen 
voor de beste en dierproefvrije producten. 
‘’Ik kies voor producten waar ik zelf vol-
ledig achter sta. Ja, daar ben ik echt heel 
consequent in. Ik merk dat mijn klanten ook 
steeds bewuster worden in hun keuzes. 
Duurder? Dat hoeft niet hoor. Hier koop je 
producten in verschillende prijsklassen. De 
klanten komen hoofdzakelijk uit Onst-
wedde, Blijham, Sellingen en Vlagtwedde. 
Het kringetje wordt wel steeds groter. Vaak 
gaat dat via mond-tot-mondreclame. Ja, dit 
is echt mijn roeping. Door corona was de 
start moeilijk, maar ondertussen staat het 
bedrijf als een huis. Ik ben daar best trots 
op. Voor jezelf beginnen is en blijft toch 
altijd een gok. Ik ben heel blij dat ik deze 
keuze gemaakt heb.’’

Schoonheidssalon Smeerling is gevestigd 
aan de Smeerling 14 in Onstwedde.
Telefoon: 06-33 69 96 36.  
Zie ook de website  
www.schoonheidssalonsmeerling.nl.  
(RegioMagazine/Vincent Muskee)



Uniek bij Fiena in Jipsinghuizen breidt service 
steeds verder uit 
‘’Kwaliteit bieden en een huiselijke sfeer: dat is het geheim van 
Uniek bij Fiena’’
Uniek bij Fiena in Jipsinghuizen breidt 
de service steeds verder uit en krijgt zo 
onderhand een unieke positie in de regio. 
‘’Ik ben ooit begonnen met nagelbehan-
delingen onder de naam Nagelstudio 5. 
Vanaf begin 2024 heb ik de naam veran-
derd in Uniek bij Fiena. Dit vanwege het 
uitbreiden van de service in de vorm van 
het aanbrengen van permanente make-up 
(wenkbrauwen en eyeliner). Het laatste 
jaar heb ik me opnieuw verder gespeciali-
seerd. Je kunt nu ook bij mij terecht voor 
Shadow eyeliner en lip blush. En ja, voor 
de toekomst heb ik zeker nog plannen om 
me nóg verder te ontwikkelen’’, zegt Fiena 
Jansen.

Kwaliteitsproducten
Fiena begon ooit letterlijk aan de keuken-
tafel in haar woning met haar nagelstudio. 
‘’Maar eigenlijk werd het al snel veel te 
druk. We hebben vervolgens een eigen 
salon gecreëerd en met de jaren bied ik 
steeds meer diensten aan. Best bijzon-
der: vanaf het begin is het druk geweest. 
Het geheim? Kwaliteit bieden en werken 
met kwaliteitsproducten. Verder vinden 
mensen het hier altijd gezellig. Ik ben zeer 
laagdrempelig. Laatst kwam iemand die 
vergeten was de schoenen aan te trekken. 
Die had dus de pantoffels nog aan, haha. 
Dat zegt natuurlijk wel iets en dat kan hier 
ook gewoon’’, zegt Fiena, die op dit moment 
vol zit wat betreft de nagelbehandelingen. 
‘’Maar mensen kunnen natuurlijk altijd even 
contact opnemen’’, zegt Fiena, die zich het 

afgelopen jaar opnieuw verder ontwikkelde.

Unieke positie
‘’Vrouwen kunnen hier nu ook terecht voor 
Shadow eyeliner en lip blush. Dat laatste is 
het pigmenteren/tatoeëren van de lippen. 
Die service wordt niet heel veel aange-
boden in de regio. Wat dat betreft heb ik 
ondertussen best wel een unieke positie. 
Ik vind het leuk om extra diensten aan te 
kunnen bieden, maar ook om mezelf te 
blijven ontwikkelen. De opleidingen zijn 
heel leuk en leerzaam’’, vertelt Fiena, die tot 
voor kort een dag per week bij een kapsalon 
in Stadskanaal werkte. ‘’Dat is nu niet meer 
nodig, dus daar ben ik mee gestopt. Mensen 
hebben het er graag voor over om naar 

Jipsinghuizen te rijden. Dat zegt natuurlijk 
wel iets en daar ben ik best trots op hoor. 
Dat had ik echt niet verwacht toen ik mijn 
bedrijf ooit begon.’’

Toekomst
Fiena heeft zeker nog wensen voor de toe-
komst. Zo oriënteert ze zich op dit moment 
op de mogelijkheden voor het aanbieden 
van pmu laseren..’’Ik kan dan oude of 
verkeerd gezette permanente make-up 
weg laseren. Met laseren zou het plaatje 
helemaal compleet zijn. Dan kan ik én de 
oude make-up weghalen en meteen weer 
nieuwe permanente make-up aanbrengen. 
Maar: ik wil niet te snel. Ik wil zeker door-
groeien, maar wel op een rustige manier: 
gewoon stap voor stap. Maar het heeft zeker 

mijn interesse. Ik vind het leuk om zo bezig 
te blijven. Stilstand is achteruitgang zeggen 
ze toch? Op dit moment is het heel erg druk. 
Omdat ik thuis kan werken, ben ik echter 
heel flexibel. Ja, ik sta er zelf ook wel eens 
van te kijken hoe goed het allemaal loopt. 
Toen ik mijn nagelstudio begon vroeg ik me 
echt af of zoiets wel in Jipsinghuizen zou 
kunnen. Ondertussen weet ik dus dat dit 
heel goed mogelijk is.’’

Uniek bij Fiena is gevestigd aan de Ween-
derstraat 5 in Jipsinghuizen. Telefoon: 06-
81 47 44 50.  
Zie ook de website www.uniekbijfiena.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)



Ina’s Bodyfashion in Stadskanaal
‘’Vrouwen écht helpen, 
daar doe ik het allemaal 
voor’’
Druk, drukker, drukst. Het is het verhaal van Ina’s Bodyfashion in Stadskanaal, het be-
drijf van Ina Kram. Ina’s Bodyfashion is het adres voor borstprotheses en aanverwante 
artikelen, iets dat voor de meeste lingeriezaken slechts bij-artikelen zijn. ‘’Ik bedien 
inderdaad een speciale doelgroep. Het feit dat ik lotgenoot ben, maakt de drempel 
voor vrouwen om hier te komen een stuk lager. Nog steeds komen mensen hier met een 
spreekwoordelijke zak aardappelen op de rug binnen. Als ik ze dan zie vertrekken met 
een big smile, dan is mijn dag geslaagd’’, vertelt Ina. 

Alleen op afspraak
‘’Een compliment, een big smile. Dát is mijn 
brandstof. Daar doe ik het voor. Ik neem 
ook alle tijd voor de vrouwen die hier ko-
men. Ik werk ook louter op afspraak, zodat 
privacy gewaarborgd is. Vrouwen kunnen 
hier hun verhaal kwijt en ik herken veel van 
die verhalen. Vervolgens zoeken we samen 
naar een geschikte (deel)prothese en linge-
rie. We voeren hier de mooiste merken als 
Anita, Amoena, Basko Healthcare en Silima. 
We hebben echt voor elke doelgroep wat 
leuks. Het advies, de laagdrempeligheid 
en de mooie producten samen maken dat 
vrouwen hier heel graag komen. Sterker 
nog, ze komen overal vandaan. Er zijn niet 
heel veel vergelijkbare zaken in de buurt. 
‘Ga maar naar Stadskanaal’, wordt er dan 
vaak gezegd. En daarom is het hier steeds 
drukker geworden. Jazeker, ik zou het alle-
maal misschien wat commerciëler aan kun-
nen pakken. Dat doe ik echter niet. Ik doe 
het op mijn manier en wil gewoon alle tijd 
nemen voor de vrouwen die hier komen. 
Dat zal ook altijd zo blijven’’, zegt Ina.

Regelgeving
Verder gaan op de ingeslagen weg. Dat is 
het doel voor de komende jaren. ‘’Ik moet 
wel zeggen dat het door allerlei regeltjes 
steeds moeilijker wordt om een zaak als 
deze te runnen. En dat kost niet alleen 
veel geld, maar ook veel energie. Maar 
zeker in mijn branche heb je geen keus. Als 
je niet voldoet aan de regels, dan kun je 
bijvoorbeeld geen zaken meer doen met 
zorgverzekeraars en met bepaalde merken. 
Ik snap dat er regels zijn, maar het slaat wel 
een beetje door. Ze maken het onderne-
mers niet echt gemakkelijk’’, zegt Ina, die 
voorlopig nog niet aan stoppen denkt. ‘’Ik 
ben ondertussen 65 jaar. Mensen vragen 
me wel eens naar de toekomst. Maar zo 
lang de gezondheid het toelaat ga ik nog 
wel even door hoor. Het is echt mijn kindje 
en bovendien heb ik geen opvolging. Na-
tuurlijk zal er ooit een moment komen dat 
ik stop, dat moment is nu echter nog niet 
aangebroken’’, zegt Ina.

 

Prachtig pand
‘’Ik doe dit werk niet eens zozeer voor 
een mooi salaris. Dat is maar bijzaak. Als 
ervaringsdeskundige weet ik tegen welke 
problemen vrouwen aanlopen. Dat ik ze op 
deze manier kan helpen, doet me goed. Oh 
ja, ik zit nog gewoon in mijn mooie pand 
aan de Scheepswerfkade. We zijn privé 
verhuisd en vervolgens gingen er verhalen 
dat ik mijn werk deed vanuit een garage. 

Zie je het al voor je? Indianenverhalen dus. 
Ik heb de beschikking over een prachtig 
pand waar ik vrouwen op de beste manier 
kan ontvangen. En daar ben ik trots op.’’

Ina’s Bodyfashion is gevestigd aan de 
Scheepswerfkade 51 in Stadskanaal. Tele-
foon: 0599- 64 85 82. Zie ook de website 
www.inasbodyfashion.nl. (RegioMagazine/
Vincent Muskee)



Schoonmaakbedrijf Deiman in Ter Apel
‘’De onderlinge betrokkenheid is groot, we doen  
het hier echt samen’’
Schoonmaakbedrijf Deiman vierde onlangs een feestje. Het was namelijk precies vijf 
jaar geleden dat Elma Mensen het bedrijf van Bennie en Lina Deiman overnam. ‘’Dat 
hebben we met ons personeel en hun partners gevierd’’, vertelt Elma, die zich nog 
steeds als de bekende vis in het water voelt als eigenaar van een bedrijf waar ondertus-
sen zo’n 35 mensen werken. ‘’Ik ga elke dag met plezier naar het werk. De onderlinge 
betrokkenheid is groot. We doen het hier echt samen.’’

Sneller schakelen
Natuurlijk heeft ze als eigenaar de helikop-
terview. ‘’Maar er zijn dingen die ik gewoon 
altijd blijf doen. De salarissen bijvoorbeeld. 
Ik vind dat erg belangrijk en zo blijf ik hier 
zelf goed bij betrokken. Verder loop ik 
regelmatig mee op de werkvloer en houd ik 
me bezig met de planning. Hier werken, net 
iets meer mannen dan vrouwen. Dat ik als 
vrouw de ‘baas’ ben, speelt hier helemaal 
niet. Dat is helemaal geen thema. Overi-
gens denk ik wel dat vrouwen op bepaalde 
vlakken sneller kunnen schakelen. En wij 
kunnen natuurlijk allerlei dingen tegelijk’’, 
lacht Elma, die met Schoonmaakbedrijf 
Deiman veel meer te bieden heeft dan 
alleen glasbewassing en objectonderhoud. 
‘’Natuurlijk doen we veel glasbewassing en 
objectonderhoud, maar we zijn veel
breder’’, vertelt ze. ‘’Je kunt ons ook in-
schakelen voor specialistisch werk zoals 
bijvoorbeeld gevelreiniging. Ook voor het 
verwijderen van graffiti, industriële reiniging 
en voor het ontruimen van woningen kun je 
altijd een beroep op ons doen. We hebben 
dus echt een heel breed
dienstenpakket.’’

Goed materiaal en tevreden medewerkers
Voor Elma zijn een aantal zaken binnen de 

bedrijfsvoering cruciaal. ‘’Blijven investeren 
in goed materiaal bijvoorbeeld. Naast onze 
hogedrukreinigers hebben we bijvoorbeeld 
ook een zeer moderne stoomreiniger voor 
specialistisch werk. We zullen ook in de 
toekomst altijd blijven investeren in het 
beste materiaal. Verder vind ik het welzijn 
van onze medewerkers belangrijk net
als persoonlijke ontwikkeling. Een tevreden 
werknemer levert kwalitatief beter werk. 
Dat is gewoon zo. Mensen moeten het hier 
bij ons naar de zin hebben. En als we ergens 
mee kunnen helpen, dan doen we dat. Wat 
ook belangrijk is: respect voor de opdracht-
gever en het milieu. Wat dat laatste betreft: 
uiteraard werken we met biologisch af-
breekbare schoonmaakmiddelen en werken 
we altijd zo energiezuinig mogelijk.’’

Breed dienstenpakket
‘’We vormen samen een prima team. Per-
soonlijk contact vind ik belangrijk. Perso-
neel is tegenwoordig echt wel een dingetje 
en dat zal in de toekomst een nóg groter 
probleem worden. Ook in onze branche valt 
het niet altijd mee om de mensen gemoti-
veerd te houden. Het gebrek aan personeel 
speelt in alle branches. Toch moet je als 
bedrijf de lat hoog blijven leggen en ook 
blijven investeren in je medewerkers’’, zegt 

Elma, voor wie de afgelopen vijf jaar echt 
voorbij zijn gevlogen. ‘’Dat zegt wel genoeg, 
denk ik. We ontwikkelen ons als bedrijf en 
hebben het naar de zin. Het is lekker druk 
en we kunnen een heel mooi en breed dien-
stenpakket aanbieden. In elk geval meer 
dan alleen glasbewassing en objectonder-
houd. Want het is echt een misverstand dat 

we alleen op die vlakken gespecialiseerd 
zijn. Wij kunnen hier echt heel veel meer.’’

Schoonmaakbedrijf Deiman is gevestigd aan 
de Westerstraat 8A in Ter Apel. Telefoon: 
0599-58 40 01. Zie ook de website www.
schoonmaakbedrijfdeiman.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)



Kars Potze Mannenmode – By Chris in Veendam
‘’Hier vind je gewoon de grootste collectie Harris Tweed van Noord 
Nederland’’.
Chris Ubels nam in 2023 Kars Potze Man-
nenmode in Veendam over. De bekende 
zaak kreeg toen de toevoeging By Chris. 
Nu bijna drie jaar verder heeft Chris 
steeds meer haar eigen stempel op de 
zaak gedrukt. ‘’Zo richten we ons ook 
meer op een jongere generatie mannen. 
Ook dertigers en veertigers kunnen we 
prima in de kleding zetten. Daarnaast blij-
ven we natuurlijk bekend van de kleding 
van merken als Olymp, Meyer en Digel. 
Bij ons vind je bovendien de grootste 
collectie Harris Tweed van Noord Neder-
land’’, zegt Chris. 

Webshop
Chris heeft bepaald niet stilgezeten. ‘’We 
hebben bijvoorbeeld een webshop gelan-
ceerd. Behalve dat je online kleding kunt 
bestellen is het ook handig om te zien wat 
we allemaal te bieden hebben. Dat merken 
we ook. Mannen hebben dan iets leuks in 
de webshop gezien en komen hier vervol-
gens passen. Daarnaast ben ik begonnen 
met het schrijven van een maandelijks 
blog op de website. In die blogs kan ik 
bijvoorbeeld iets vertellen over de merken 
die we voeren’’, zegt Chris, die merkt dat de 
jongere generatie mannen haar zaak steeds 
beter kan vinden. ‘’In dat kader wil ik ook 
even de nieuwe lijn M5 broeken van Meyer 
noemen. Prachtige nieuwe modellen, echt 
de moeite waard. En zo blijven we aan de 
weg timmeren’’, vertelt Ubels, die wel nog 
steeds naarstig op zoek is naar personeel. 
‘’Ik heb een heel mooie vacature open staan 
voor twintig uur per week. Net als voor veel 

andere bedrijven geldt echter dat het lastig 
is om iemand te vinden. Ik hoop van ganser 
harte dat iemand graag onderdeel van ons 
team wil uitmaken.’’

Hartverwarmend
Ook voor een compleet trouwpak slaag 
je altijd bij Karst Potze Mannenmode – By 
Chris. ‘’Voor 850 euro ben je helemaal klaar. 
In dat aanbod vind je nu ook de wat meer 

gesneden 
pakken’’, zegt Chris, die zich als een vis in 
het water voelt in haar zaak. ‘’Mensen blij 
maken, ik doe het eigenlijk al heel mijn 
leven. Eerst in de horeca, later in onder 
meer badkamers en nu zet ik mannen in de 
kleding. Het geeft ontzettend veel voldoe-
ning om mannen met een grote glimlach 
de winkel te zien verlaten. Wat me ook een 
grote glimlach bezorgt, zijn mijn klanten. Ik 
heb wegens ziekte een bewogen jaar achter 

de rug. De steun in de vorm van bloemen en 
kaartjes van klanten was hartverwarmend. 
Het leek hier soms eerder een bloemen- 
dan een modezaak. Het heeft me ontzet-
tend goed gedaan.’’

Kars Potze Mannenmode – By Chris is 
gevestigd aan de Kerkstraat 35 in Veendam. 
Telefoon: 0598-63 07 50. Zie ook www.kar-
spotze.nl. (RegioMagazine/Vincent Muskee)



Voor medisch specialist en alleenstaande moeder Michaela is  
24-uurs kinderopvang Mamasthee een uitkomst 
‘Anders ben je afhankelijk van au pairs in huis, ik 
vind dit veel fijner’
door Jan Johan ten Have

Als medisch specialist van Treant ziekenhuizen in Stadskanaal en Em-
men draait Michaela onregelmatige diensten. Zo werkt zij een keer 
of drie, vier per maand een 24-uurs dienst. Ze is een alleenstaande 
moeder en wil de zorg voor haar kinderen goed geregeld hebben. 
Voor haar is de 24-uurs kinderopvang van Mamasthee in Stadskanaal 
een uitkomst. “Anders ben je afhankelijk van au pairs in huis, ik vind 
dit veel fijner”, zegt Michaela.  

De in Slowakije opgegroeide me-
disch specialist woont en werkt 
sinds vijftien jaar in Nederland. 
Sinds vijf jaar is zij naast haar 
werk als arts ook moeder van een 
dochter. Twee jaar later kwam 
daar een zoon bij. Als alleen-
staande moeder met een fulltime 
baan moet zij de zorg voor haar 
kinderen regelmatig uit handen 
geven. “Ik weet dat mijn kinderen 
bij Mamasthee in goede handen 
zijn”, vertelt zij. 

24-uurs opvang
Een aantal keren per maand heeft 
ze als medisch specialist een 24-
uurs dienst. In die gevallen maakt 
zij gebruik van de 24-uurs opvang 
van Mamasthee, een dienst die 
niet veel kinderopvangorgani-
saties bieden. Bijna elke kinder-

opvang is ‘s avonds, ‘s nachts en 
in het weekend gesloten. Voor 
Michaela is de 24-uurs opvang 
een uitkomst: “Zou dit er niet zijn, 
dan zou ik voor de zorg voor mijn 
kinderen afhankelijk zijn van een 
au pair. Dat heb ik in het verleden 
wel eens geprobeerd. Maar dan 
heb je altijd een vreemde in je 
huis. Je levert een stuk privacy in 
en weet nooit hoe goed zo’n au 
pair met de kinderen kan omgaan. 
Ook is er natuurlijk niet altijd een 
goede klik tussen mensen. Bij 
Mamasthee hebben de kinderen 
een vaste plek.”

Tijd van het jaar
Wat zij van groot belang vindt, is 
dat de kinderen het op de opvang 
naar hun zin hebben: “De locatie 
waar mijn kinderen heen gaan, is 

heel mooi. Mijn dochter en zoon 
vinden het daar erg leuk. Ze zijn 
graag op de opvang. Ze krijgen 
er lekkere en gezonde snacks 
en maaltijden. Ook zijn er leuke 
activiteiten, er worden allerlei 
thema’s behandeld die te maken 
hebben met de tijd van het jaar.” 
Denk hierbij aan Sint Maarten, 
Sinterklaas, herfst, Kerst, lente 
en Pasen. Ook biedt Mamasthee 
vervoer voor kinderen van en naar 
bijvoorbeeld sport, muziekles of 
zwemles. 

Flexibel
Voor haar werk moet Michaela 
soms heel vroeg beginnen. Dan 
kan zij met de opvang regelen dat 

ze de kinderen extra vroeg kan 
brengen. Ook wordt er soms op 
korte termijn een vergadering in-
gepland. Waar het gangbaar is dat 
kinderopvang twee weken of zelfs 
wel een maand vooraf geregeld 
moet worden, kunnen ouders en 
verzorgers bij Mamasthee op zeer 
korte termijn opvang voor hun 
kinderen laten inplannen. Is de 
aanvraag voor een bepaalde week 
op de voorafgaande woensdag 
binnen, dan is er sowieso opvang 
beschikbaar. Voor wie op nog kor-
tere termijn opvang nodig heeft, 
wordt zo mogelijk ook een oplos-
sing geboden. Michaela: “Je kunt 
bij Mamasthee nog een week van 
tevoren de gewenste opvanguren 

aangeven. Ze zijn heel flexibel.” 

Mamasthee Staat Klaar is een 
kinderopvang die op aanvraag 7 
dagen per week, 24 uur per dag 
open is. De kinderopvang is te 
vinden aan de Oosterstraat 11 
in Stadskanaal. Ook is er op CBS 
Anne de Vries in Stadskanaal KDV 
overdag voor zindelijke kinde-
ren vanaf 2 jaar. Verder biedt 
Mamasthee BSO op deze twee 
locaties en op OBS De Sleutel 
in Wildervank, CBS De Höchte 
in Alteveer en OBS De Oleander 
in Stadskanaal. Kijk voor meer 
informatie op  
www.mamastheestaatklaar.nl.
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