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Autobedrijf BCM heeft er een nieuwe  
vestiging bij! Lees er alles over 

op pagina 13.

Voor de lekkerste groenten en fruit 
ga je naar Kruize Boerderijwinkel in

Mussel! Zie pagina 3.

De nieuwe collectie zonnebrillen is weer binnen bij Frey Oogzorg
in Vlagtwedde! Kijk snel op pagina 23.

Gelling Badkamers & Tegels in 
Stadskanaal trots op prachtig pand

Nog heel even en Gelling Badkamers & Tegels heeft de beschik-
king over een prachtig, nieuw pand aan de Tinnegieter 10 in 
Stadskanaal. Daarmee gaat een langgekoesterde wens in vervul-
ling. ¨Op 24 en 25 mei houden we open huis. Iedereen is dan 
welkom in onze mooie showroom¨, vertellen Harm en Tineke 
Gelling tevreden.

Op dit moment wordt de laatste 
hand gelegd aan de realisatie 

van het nieuwe pand. ¨Het gaat 
nu nog om de afwerking. Om 

kleine dingen. De afgelopen 
maanden zijn zeer hectisch 
geweest. Veel moest in de 
avonduren en in het weekend 
gebeuren. Maar het einde is in 
zicht. We kunnen onze klanten 
straks in onze mooie showroom 
ontvangen. We hebben nu al 
heel veel complimenten gekre-
gen over het pand, en dat is fijn 

om te horen. In eerste instantie 
is het pand op afspraak open. 
Dat is fijner voor de klant, want 
dan hebben we alle tijd voor ze.  
Mocht het in de toekomst nou 
heel erg druk worden, dan kijken 
we of we permanent open gaan. 
Dat is echter nog toekomstmu-
ziek.¨

Lees verder op pagina 17.
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Kruize Boerderijwinkel in Mussel
"We hebben er onze eigen draai aan gegeven en voelen ons  
helemaal op ons gemak"
Heijn en Anniek Kruize namen ongeveer vier jaar geleden de groente- 
en fruitkwekerij van de toen bekende Geert Krops in Mussel over. 
Heijn werkte in het verleden voor Geert Krops en was ook acht jaar 
actief in de autobranche. ¨Toen ik hoorde dat Geert wilde stop-
pen, hebben we afgesproken dat wij de zaak over zouden nemen. In 
eerste instantie zou Geert ook actief blijven. Na twee jaar is hij echter 
gestopt.Ondertussen hebben we stapsgewijs onze eigen draai aan de 
zaak gegeven en voelen we ons hier helemaal op ons gemak¨, zegt 
Heijn. Beste voorbeeld is wel de upgrade van de winkel, die qua op-
pervlakte verdubbeld is en nu veel meer een zelfbedieningswinkel is 
geworden.

Winkel
¨De winkel was klein en stelde 
niet zoveel voor. We hebben de 
winkel verdubbeld en er meer 
een zelfbedieningswinkel van 
gemaakt. Het is nu echt een 
boerderijwinkel. Mensen hebben 
nu veel meer zelf de tijd om onze 
producten te ontdekken¨, zegt 
Heijn. ¨De winkel loopt prima en 
mensen reageren heel positief. 
De upgrade van de winkel past 
zeker in onze visie. We willen 
meer beleving. In dat kader gaan 
we op 25 mei bijvoorbeeld ook 
een asperge steekdag organise-
ren. Mensen kunnen dan zelf zien 
hoe dat proces nou precies gaat. 
Mensen kunnen in de winkel een 
lege asperge doos halen en gaan 
met mij het land op. Ze vullen 
zelf hun doos en krijgen daarna 
in de winkel nog een verrassing. 
We kunnen mensen zo ook laten 

zien dat we volledig transparant 
werken. Later in het jaar willen we 
dit ook doen met aardbeien¨, zegt 
Heijn.

Aardbeien en asperges
Voor Heijn en Anniek was het 
zeker even wennen. Bijvoorbeeld 
ook aan de teelt. ¨Ik had daar 
weinig inzage in. Gaandeweg 
leer je echter. Het is duidelijk dat 
we vooral inzetten op de teelt 
van aardbeien en asperges. Daar 
komen mensen ook speciaal voor 
naar Mussel. Sinds een aantal 
weken hebben we weer asperges 
en het was vanaf de eerste dag 
heel erg druk¨, zegt Heijn, die zich 
meer en meer als een vis in het 
water voelt. ¨Als je een bedrijf 
overneemt, voel je je eerst een 
vreemde in je eigen bedrijf. Dat is 
ondertussen al lang niet meer zo. 
We wonen nu ook bij de winkel. 

Zo zie ik de kinderen ook weer 
vaker. Prachtig om ze tussen de 
aardbeien te zien springen¨, lacht 
Heijn.

Niet duur
Het is zeer de moeite waard 
om groente en fruit bij Kruize 
Boerderijwinkel te kopen. ¨Onze 
producten komen vers van het 

land. Onze aardbeien zijn onbe-
spoten en we gebruiken hier geen 
chemische middelen. Bij ons koop 
je altijd een gezond product en de 
producten zijn verser dan die in 
de supermarkt. Het is een misvat-
ting dat we dan ook duurder zijn. 
Het tegendeel is het geval. Neem 
een bloemkool, die verkopen we 
straks voor nog geen euro. Dat 

vind je in de supermarkt echt niet 
hoor.¨

Kruize Boerderijwinkel is geves-
tigd aan de Zandtangerweg 64A in 
Mussel. Telefoon: 06-82 31 77 02. 
Zie ook de website  
www.kruizeboerderijwinkel.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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House & Style in Stadskanaal maakt woningen en 
bedrijfspanden toegankelijk
¨We werken alleen met A-merken en staan voor kwaliteit¨
Een kleine twintig jaar geleden begon Martin Smit House & Style in 
Stadskanaal. Daarvoor was hij werkzaam in een bedrijf in hang- en 
sluitwerk. ¨Soms loop ik door Stadskanaal en dan zie ik dat er in be-
paalde panden ondertussen alweer andere bedrijven zitten. Bedrij-
ven komen en gaan. Wij houden het ondertussen al bijna twintig jaar 
vol. Daar ben ik best trots op. We hebben een bloeiende zaak, een 
mooi pand met voldoende parkeergelegenheid. We werken boven-
dien met de beste merken en bieden kwaliteit. Dat, de snelle levering 
en de korte lijnen zijn onze sterke punten¨, zegt Smit terecht trots.

Toegankelijk maken
Het valt bepaald niet mee om het 
enorme brede assortiment in één 
zin samen te vatten. ¨Dat klopt¨, 
zegt Smit. ´Ik hoor dat vaker. 
Ik omschrijf onze zaak vaak als 
een zaak die alles wat nodig is 
om woningen en bedrijfspanden 
toegankelijk te maken in huis 
heeft. Toen we in 2007 begonnen, 
richtten we ons in eerste instantie 
op hang- en sluitwerk. We hebben 
vervolgens heel goed gekeken 
wat daar bij past. Bovendien 
bepaalt de vraag ons aanbod. En 
zo is ons assortiment met de jaren 
enorm gegroeid´, vertelt Smit.

Garagedeuren en cilindersloten
¨We zijn ondertussen specialist 
in garagedeuren en mogen ons 
sinds drie jaar Premium Partner 
van Hörmann noemen. Dat is een 
onbetwist A-merk. De producten 
zijn geweldig en wij kunnen nog 
onderdelen van garagedeuren van 

dertig, veertig jaar oud bestellen. 
Hormann verwijst klanten naar 
ons en wij plaatsen zelf ook deze 
garagedeuren. Ook op het gebied 
van binnen- en buitendeuren gel-
den we ondertussen als specialist, 
zoals dat ook geldt voor cilinder-
sloten. Wij hebben cilindersloten 
als halffabrikaten en die vullen 
we zelf af. De cilinders voor 
bijvoorbeeld woningen en be-
drijfspanden kunnen we leveren 
in sluitplan met vele verschillende 
sluitingen. Om die reden doen we 
ook al jaren zaken met een groot 
bungalowpark in Renesse. Als 
er weer nieuwe vakantiehuizen 
gebouwd worden, dan krijgen 
we standaard het verzoek om de 
sloten te leveren.¨

Taatsdeuren van hout en metaal
House & Style is voortdurend 
op de hoogte van de nieuwste 
trends. ¨Industriële en taats-
deuren zijn helemaal hip op dit 

moment. Uiteraard bieden wij die 
dus ook. Taatsdeuren hebben we 
niet alleen van hout, maar ook 
van staal. We volgen echt alles 
om maar op de hoogte te blijven. 
En nogmaals: de vraag bepaalt 
het aanbod¨, legt Smit uit. ¨We 
zijn een gespecialiseerd bedrijf 
met weinig tussenschakels. Kies 
je voor een heel grote onderne-
ming, dan krijg je vaak steeds met 
andere mensen te maken en dat 

vergroot de kans op fouten. Hier 
zijn de lijnen lekker kort.¨

Altijd kwaliteit
House & Style is een familie-
bedrijf. ¨Mijn vrouw doet de 
boekhouding en staat in de zaak, 
terwijl onze zoon hier ondertus-
sen ook werkt. Hij studeert nog. 
Wie weet wil hij in de toekomst 
de zaak wel overnemen. Dat is 
voorlopig echter nog toekomst-

muziek. Nog steeds werk ik elke 
dag met passie en energie. We 
hebben een goede naam opge-
bouwd. Mensen mogen altijd 
kwaliteit van ons verwachten.¨

House & Style is gevestigd aan de 
Oosterstraat 8B in Stadskanaal. 
Telefoon: 0599-65 13 52. Zie ook 
de website www.house-style.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Zalen- en partycentrum De Schaapsberg in Zandberg
"We zijn hét adres voor maatwerk en kunnen verschillende 
doelgroepen bedienen"
Wie kent niet Zalen- en partycentrum De Schaapsberg in Zandberg, 
op de grens van Groningen en Drenthe? Sinds ruim vijf jaar zijn Anja 
en Martin Hartlief de eigenaar van De Schaapsberg. ¨Mijn ouders 
hebben lang in de horeca gewerkt. Op die manier is de liefde voor 
het vak ontstaan. We zijn vijf jaar geleden vol overgave begonnen. Na 
een heel vervelende corona periode hebben we het nu prima aan de 
rol¨, vertelt Anja Hartlief.

Prachtige (trouw)tuin
Ook vanwege corona zijn Anja en 
Martin bezig met een inhaalslag. 
¨Het pand ziet er weer fris uit. 
De voorgevel is opgefrist, er zijn 
nieuwe kozijnen geplaatst en we 
leggen de laatste hand aan de re-
alisatie van een (trouw)tuin. Sinds 
twee jaar zijn we namelijk een 
officiële trouwlocatie. Natuurlijk 
kan de prachtige tuin straks ook 
gebruikt worden voor andere 
feesten en bijeenkomsten¨, zegt 
Anja. ¨Verder hebben we zoveel 
mogelijk houtwerk vervangen 
door plaatwerk. Dat is een stuk 
gemakkelijker in onderhoud en 
bovendien duurzamer.¨

Niets is standaard
Bij De Schaapsberg kun je terecht 
voor feesten, bijeenkomsten, 
activiteiten, arrangementen en 
voor catering. Het is ook de plek 
om te trouwen. ¨In alles bieden 
we maatwerk. Mensen bellen wel 
eens met de vraag wat een brui-

loft bij ons kost. Dat is op voor-
hand natuurlijk niet te zeggen. 
Wij gaan altijd met de mensen in 
gesprek, omdat niets standaard 
is. Wil je een klein, intiem feest 
of iets groots? We bieden altijd 
maatwerk en bij ons is heel erg 
veel mogelijk", zegt Hartlief, die 
ondertussen ook aanwas ziet in 
het personeelsbestand. ¨Perso-
neel was wel even een probleem. 
De bezetting is nu echter weer 
prima.¨

Geen honger en dorst
Anja weet als geen ander wat De 
Schaapsberg onderscheidend 
maakt. ¨Het is het maatwerk dat 
we bieden. Verder is onze locatie 
gunstig en zijn we hier bijzonder 
gastvrij. Niemand gaat hier met 
honger of dorst weg. Verder heb-
ben we de beschikking over drie 
verschillende zalen die we pas-
send en heel gezellig in kunnen 
richten. Wat ook leuk is, is dat we 
zoveel mogelijk werken met de 

producten van lokale leveranciers. 
Onze jenever komt bijvoorbeeld 
uit Groningen en ook vlees, wijn, 
brood en gebak komt van lokale 
ondernemers. Op die manier kun-
nen we ook altijd snel schakelen. 
De samenwerking met de onder-
nemers in de buurt loopt prima. 
We hebben zelfs ideeën om nog 
meer samen te gaan werken. Wat 
ook in ons voordeel werkt is de 
ruime (gratis) parkeergelegen-
heid achter het pand´, zegt Anja 
tevreden.

Vis in het water
Ondertussen worden er ook 
regelmatig leuke activiteiten bij 
De Schaapsberg georganiseerd. 
¨Dat was heel vroeger ook zo. Wij 
proberen de draad weer op te 
pakken. 

Zo hebben we bijvoorbeeld op 
1 juni hier een  Top 2000 Dance 
Night. We willen mensen in de 
buurt een leuke avond uit bieden. 
Lekker op het fietsje naar De 
Schaapsberg. We hebben ook in 

dit opzicht nog meer dan vol-
doende ideeën. Ondernemen is 
vooruit denken, actief zijn. Zoals 
gezegd hebben we het hier prima 
aan de rol. We voelen ons hier 
ondertussen dan ook als een vis 
in het water.¨

De Schaapsberg is gevestigd aan 
de Kerklaan 20 in Zandberg. 
Telefoon: 0599 - 41 29 41. 
Zie ook de website 
www.deschaapsberg.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Rock-On Outdoor Festival in Nieuwe-Pekela 
met DeWolff en Voltage
"Gewoon toffe bandjes boeken, dat is onze ambitie"

Nieuwe-Pekela maakt zich op voor de derde editie van het Rock-On Outdoor Festival op 
vrijdag 12 en zaterdag 13 juli. ¨Voor de eerste keer duurt het festival twee dagen. We 
hebben met DeWolff een band gestrikt die schitterde op Pink Pop en ook Voltage hoort 
bij de beste bands van Nederland. Daar zijn we trots op. We hopen op in totaal driedui-
zend mensen¨, zegt voorzitter Johnny Hensens.

Ook op vrijdagavond
Op het Boekhovenpark in Nieuwe-Pekela 
- pal naast het voetbalveld van PJC en 

Damacota - komen liefhebbers van ´echte´ 
muziek op 12 en 13 juli weer volop aan 
hun trekken. ¨Ẅe hebben nu voor het eerst 

ook muziek op vrijdagavond. Kijken hoe dit 
uitpakt. Het festival wordt georganiseerd 
door een grote vriendenclub. Iedereen 
doet wat en we werken alleen met vrijwil-
ligers. Belangrijk, want zo kunnen we zowel 
de tickets als de consumptieprijzen laag 
houden. We willen het ook graag laagdrem-
pelig houden¨, zegt Hensens. De locatie 
is geweldig. ¨Tussen de bomen en bij het 
water. Echt heel sfeervol. Natuurlijk zijn we 

afhankelijk van het weer, maar we hebben 
altijd een grote tent achter de hand.¨

Voor heel de familie
Het Rock-On Outdoor Festival is een uitje 
voor heel de familie. ¨We hebben ook 
voor de kinderen van alles te bieden. De 
Griezelbus komt, er is theater, er komen 
clowns en kinderen kunnen spelletjes 
spelen. De kinderen vermaken zich dus wel, 
terwijl hun ouders lekker op het gras naar 
leuke muziek luisteren¨, zegt Hensens. Het 
programma voor de komende editie liegt 
er bepaald niet om. ¨Het is de derde keer 
dat we dit evenement organiseren. Ik denk 
dat het programma elk jaar wat beter wordt. 
Voorheen boden we alleen coverbands, 
nu pakken we extra uit met DeWolff en 
Voltage. Dit is echt het beste programma. 
Zonder twijfel.¨

Toffe bandjes
Het Rock-On Outdoor Festival groeit elk 
jaar. ¨We hebben eigenlijk geen ambities. 
Gewoon toffe bandjes boeken, dát is wat 
we willen¨, zegt Hensens. Programma vrij-
dag 12 juli (vanaf 19.00 uur): Ralph de Jong, 
Dede Priest & Johnny Clark´s Outlaws, Neil 
Young Mirror Band. Zaterdag 13 juli (vanaf 
14.00 uur): DeWolff XL, Voltage, Miracle a 
tribute to Queen, Reckless Roses a tribute 
to Guns ´N Roses, Claptures a tribute to 
Eric Clapton, From the Road a tribute to 
Lynyrd Skynyrd en Melanie Ryan.

Meer info en tickets: www.rock-on.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)



10 RegioMagazine - Succes door Reclame!



11RegioMagazine - Succes door Reclame!

Schoonheidssalon Dyanthos in Onstwedde 
bestaat dertig jaar!
"Heel erg waardevol om mensen een lach om het gezicht te  
mogen bezorgen"
Schoonheidssalon Dyanthos in Onstwedde 
bestaat op 1 juni precies dertig jaar. ¨Dat 
is best bijzonder en dat maakt me heel erg 
blij¨, zegt eigenaresse Henriëtte Nieuwen-
huis trots. ¨Het mooie is wel dat ik klanten 
heb die hier ook al dertig jaar komen. 
Natuurlijk ga ik straks bij deze bijzondere 
verjaardag stilstaan. Ik ga zeker iets voor 
mijn vaste klanten doen¨, belooft  
Henriëtte alvast.

Bijzonder werk
In een tijdperk waarin schoonheidssa-
lons even snel verdwijnen als beginnen, 
doorstond Dyanthos elke storm. ¨Nou 
ja, storm. Eigenlijk heb ik maar één fikse 
storm moeten doorstaan. Dat was corona. 
Ik moest toen drie keer verplicht dicht. En 
iedereen met een eigen zaak weet dan wat 
de consequenties zijn. Ik bezorgde in die 
periode nog wel producten. Die hing ik bij 
de mensen aan de deur. Meer was ook niet 
mogelijk. Maar voor het overige beschouw 
ik de afgelopen dertig jaar als een groot 
hoogtepunt. Ik heb mezelf kunnen ontwik-
kelen en dat doe ik nog steeds. Ik heb een 
mooie klantenkring opgebouwd en heb 
heel bijzonder werk¨, vertelt Henriette. 

Beautybehandelingen en huidverbetering
Je kunt bij Dyanthos terecht voor ontspan-
ning. Om de stress en sleur van alledag van 
je af te laten glijden. Ook voor een beauty-
behandeling en huidverbetering kun je bij 
Schoonheidssalon Dyanthos terecht. "Daar-
naast doe ik aan huidverzorging bij mensen 
met kanker. De medische achtergrond heeft 
me altijd getriggerd. Dergelijke behande-
lingen zijn heel erg intiem en respectvol. 
Ik vind het bijzonder dat ik een lichtpuntje 
voor die mensen kan zijn, ze een lach op 
het gezicht kan bezorgen. Daarnaast ben ik 
pedicure en kan ik mensen met een diabe-
tische en reumatische voet prima helpen. 
De mix van mensen die ik behandel maakt 
mijn werk heel erg leuk.¨

Nooit uitgeleerd
Op 1 juni 1994 schreef Henriëtte zich in bij 
de Kamer van Koophandel in Veendam. ¨In 
eerste instantie werkte ik in een kamer in 
het huis van mijn schoonouders. Ondertus-
sen heb ik een perfecte ruimte aan huis. In 
het begin hield ik me met name bezig met 
huidverzorging, gaandeweg zijn er allerlei 
werkzaamheden bij gekomen. En ik ben 
nog lang niet uitgeleerd. Ik volg nog steeds 
bijscholingen om zo altijd op de hoogte 
te zijn van de nieuwste ontwikkelingen. Er 
komt steeds meer kennis en de producten 
worden steeds beter¨, weet Henriëtte, die 
zelf Babor als hoofdmerk voert. ¨Daarnaast 

werk ik op het gebied van voetverzorging 
nog wel met wat andere merken. Wist je 
trouwens dat je bij mij ook altijd een leuk 
cadeautje kunt scoren in de vorm van bij-
voorbeeld geurkaarsen en geurstokjes?´

Aandacht
Schoonheidssalon Dyanthos werkt op 
afspraak. ¨Omdat ik mijn klanten altijd de 
aandacht wil geven die ze verdienen. Ik 
plan ruim in. Niets is vervelender dan dat 
de volgende klant al wacht. Mensen komen 
hier voor de ontspanning en dat gaat niet 
als er tijdsdruk is. Tijdens mijn behandelin-
gen heb ik de telefoon uit. Je kunt me ech-

ter altijd bellen en mijn antwoordapparaat 
inspreken. Dan bel ik zo snel mogelijk terug 
om een afspraak te maken. De toekomst? 
Ik heb nu al een breed dienstenpakket. In 
de toekomst zou ik mijn ervaring en kennis 
wel graag overdragen op een volgende 
generatie. Voorlopig heb ik het daar echter 
nog veel te druk voor¨, lacht Henriëtte.

Hartelijke groet,

Henriëtte Nieuwenhuis
Schoonheidssalon Dyanthos

M. 06 - 46 79 39 40
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Autobedrijf B.C.M. in Musselkanaal en 
Stadskanaal
"Ik ben trots op het hoge rapportcijfer van 9,5 dat ik 
van mijn klanten krijg"
Probeer in de wereld van de gebruikte en goedkope auto's maar 
eens overeind te blijven en een goede naam op te bouwen. Het is 
Thierry Lefevre van Autobedrijf B.C.M. in Musselkanaal en  
Stadskanaal gelukt. Het mooiste bewijs daarvan is wel de mening 
van 400 mensen die al zaken met B.C.M. deden. Zij die een auto 
kochten in Musselkanaal - geven het autobedrijf een rapportcijfer 
van 9,5. ¨Daar ben ik trots op. Als je nieuwe auto´s verkoopt, dan 
weet je zeker dat je een hoog rapportcijfer krijgt. In de wereld van 
de goedkope gebruikte auto's is dat een stuk lastiger.

Meer dan 27 jaar ervaring
¨Ik verkoop al 27 jaar auto´s die 
bijna altijd tot de goedkoopste 
op Marktplaats behoren. Dat kan 
ik doen omdat ik geen duur pand 
of personeel heb. Die kosten heb 
ik dus niet en daardoor kan ik de 
auto's scherp geprijsd aanbieden. 
De auto´s die ik aanbied zijn wel 
mooi en goed en hebben altijd 
een frisse APK. Verder werk ik 
met de Nationale Auto Pas (N.A.P.) 
zodat je weet dat de kilometer-
stand kloppend is. Koop je hier 
een auto, dan wordt die standaard 

geleverd met een afleverings-
beurt¨. Bij Autobedrijf B.C.M. vind 
je altijd prima gebruikte auto´s 
voor een zeer scherpe prijs. Dat 
en de kwaliteit maken het bedrijf 
bijzonder.

¨Ik maak zelf altijd een proefrit¨
¨Ik heb standaard iets van 60 
auto´s staan. In elke auto die ik 
verkoop heb ik zelf een proefrit 
gemaakt. Eventueel geconstateer-
de gebreken worden uiteraard 
gerepareerd, nog voor ze in de 
verkoop gaan. Ik werk transparant. 

Als er beschadigingen zijn, dan 
zijn die duidelijk zichtbaar op de 
foto's op Marktplaats en staan ze 
omschreven in de omschrijving. 
Kom je een auto bekijken, dan 
weet je dus waar je aan toe bent. 
We hebben hier geen geheimen. 
Koop je hier een auto, dan weet 
je bovendien dat de auto een 
afleveringsbeurt heeft gehad. De 
auto is dan nagekeken op motor-
olie, remvloeistof, stuurbekrach-
tigingsolie, ruitenwisservloeistof, 
koelvloeistof, remmen, uitlaat, 
banden, accu, dynamo, verlichting 
en koppeling.

Heel hoog rapportcijfer
Ondertussen is Thierry  Lefevre  
trots op het hoge rapportcijfer dat 
hij krijgt van zijn klanten. ¨Een 
9,5 is best hoog´, zegt hij terecht. 
Opvallend: in de recensies van 
honderden klanten kom je vaak 
opmerkingen als ´zeer vriende-

lijk´, ´verstand van zaken´, ´be-
trouwbaar´ en ´aantrekkelijke 
prijzen´ tegen. Het zijn precies 
punten waar B.C.M. zich ook op 
wil blijven onderscheiden. ¨99 
procent van de klanten beveelt 
ons aan. Ook dat zegt natuurlijk 
heel veel¨.Autobedrijf B.C.M is 
zes dagen per week geopend van 
09.00 uur tot 21.00 uur. ´Later of 
op zondag is op afspraak moge-
lijk. Bij ons kun je bovendien 24/7 
een auto op naam zetten en in het 
bezit komen van een vrijwaring 
als je een auto inruilt. Uiteraard 
bieden wij deze service gratis 
aan.¨

Autobedrijf B.C.M. is gevestigd 
aan de Sluisstraat 142A in Mus-
selkanaal en aan de Glasblazer 10 
in Stadskanaal. Telefoon: 0599- 
41 20 56 en 06-25 56 77 82. 
Mail: autobedrijfbcm@planet.nl 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Huize Muller Makelaars in Stadskanaal
“Elke woning die in de verkoop komt, wil ik succesvol verkopen”

Als geregistreerd makelaar komt Patrick bij veel mensen over de vloer voor een taxatie, 
een verkoopgesprek maar ook voor bezichtigingen. In de makelaardij is geen dag het-
zelfde. Dat maakt dat hij zijn werk heel leuk vindt. Het leukst vindt Patrick toch wel het 
contact met mensen. Hen bijstaan en adviseren over een verkoop of een aankoop. Een 
hele dag op kantoor vindt hij minder leuk, maar ook die dagen horen erbij.

Succesvolle verkoop
“Als een woning volgens plan of voor 
meer geld wordt verkocht en de klant daar 
tevreden over praat naar anderen toe, is 
dat natuurlijk helemaal mooi. Ik vind het 
belangrijk dat hetgeen dat ik adviseer ook 
lukt. Daar gaan mensen op af. Als je ergens 
zelf niet achterstaat, dan verkoopt het ook 
niet.” De makelaar uit Stadskanaal weet dan 
ook heel goed wat er in de regio speelt.

“Voor de verkoper is het altijd heel span-
nend. Vaak denken mensen dat hun woning 
moeilijk is te verkopen voor relatief weinig 
geld. Als ik zeg wat ik denk dat het bedrag 
moet worden, vragen ze altijd: ‘weet je dat 
wel zeker?’. Om mijn prijs te onderbouwen, 
laat ik op mijn iPad relevante voorbeel-
den zien van vergelijkbare woningen die 
zijn verkocht. Dat geeft mensen een goed 
gevoel. Je moet ook goed kunnen uitleg-
gen en onderbouwen. Via NVM krijgen ik 
veel data over reeds verkochte woningen, 
die bekijk en onderzoek ik. Ik vind het 
belangrijk dat elke woning succesvol wordt 
verkocht.”

Geregistreerd makelaar en taxateur
Sinds 1999 is Patrick werkzaam in de make-
laardij. Nadat hij een aantal jaren in loon-
dienst had gewerkt, werd het tijd voor een 
eigen makelaarskantoor. In 2005 openden 
de deuren van Huize Muller Makelaars en 
sloot Patrick zich aan bij de branchevereni-
ging NVM. 

“Tegenwoordig mag iedereen zich makelaar 
noemen, maar om te taxeren moet je wel 
geregistreerd staan. Ik ben aangesloten bij 
NVM. Ook daarvoor moet je een diploma 
hebben en kunnen aantonen dat je goed 
bent in je vak. Jaarlijks volg ik trainingen 
om op de hoogte te blijven en het kantoor 
ondergaat periodiek een audit.”

Snelle verkoop
Op dit moment is er nog steeds veel animo 
naar woningen. “We hebben natuurlijk ook 
wel een andere tijd gehad”, vertelt Patrick. 
“In 2012/2013 had ik ongeveer 110 huizen 
in mijn portefeuille. Als een woning na vier 
à zes maanden was verkocht, zeiden men-
sen: ‘dat heb je vlot gedaan’. Dan had je 
gedurende het hele traject misschien vijf à 
zes kijkers. Dat kun je je nu niet meer voor-
stellen. Tegenwoordig hebben we tussen 
de vijf en de tien woningen in de verkoop 
staan en wel acht tot soms wel vijftien 
kijkers in één week voor één woning.”

“Het merendeel  
van de woningen, 

die we in de verkoop 
hebben staan,  

verkopen we binnen 
twee weken.”

Een kantoor met veel ervaring en kennis 
van de huizenmarkt
Stap je binnen bij Huize Muller Makelaars 

aan het Lilienthalplein in Stadskanaal dan 
word je hartelijk ontvangen door Cynthia 
en/of Danielle. Twee commercieel mede-
werkers met veel ervaring in de makelaardij 
en de hypotheekbranche. Achter de scher-
men zorgen zij voor het reilen en zeilen 
binnen het makelaarskantoor. Maar wie zijn 
deze twee vrouwen?

Klantcontact
Cynthia is in 2018 bij Patrick komen wer-
ken. Je kunt wel stellen, dat ze inmiddels 
tot de inventaris behoort. Ze komt uit de 
hypotheekwereld, maar de woningmarkt 
spreekt haar meer aan. Spijt van de over-
stap heeft Cynthia dan ook niet. Ze zit bij 
Huize Muller Makelaars echt op haar plek. 
“Geen dag is hetzelfde. De afwisselende 
werkzaamheden en het contact met klanten 
maakt dat ik met veel plezier naar het werk 
ga.”

In januari 2023 is Danielle het kantoor ko-
men versterken. Na acht jaar als hypothee-
kadviseur te hebben gewerkt in Hoogeveen 
en Assen was het tijd voor iets nieuws. “Ik 
beschik over alle WFT-diploma’s en kon mij 
niet verder ontwikkelen. In de hypotheek-
branche ben je medewerker of adviseur. Er 
waren geen uitdagingen meer voor mij. Hier 
valt voor mij nog veel te leren. En ik vind 
het leuk dat ik voor Patrick werkzaamheden 
uit handen kan nemen, zoals koopaktes 
opstellen, woningen in het systeem zetten 
en taxaties voorbereiden.”

“Het contact met klanten 
maakt dat ik met veel ple-

zier naar het werk ga.”

Eerste contactpersonen
Cynthia en Danielle zijn de eerste contact-
personen voor klanten. “Als mensen naar 
ons kantoor bellen, krijgen zij een van ons 
aan de lijn”, vertelt Cynthia enthousiast. 
“Mensen bellen heel gericht om een wo-
ning te bezichtigen. Of voor een verkoop-
gesprek. Wij plannen alle afspraken in.” Da-
nielle vult aan: “Mensen bellen zelden om 
vragen te stellen over een woning. Het is 
eigenlijk niet mogelijk om telefonisch iets 
over de woning te vertellen. Wij hebben de 
woning niet met onze eigen ogen gezien en 
weten niet meer dan wat op Funda en in de 
brochure staat. In de meeste gevallen advi-
seren we om de woning te bezichtigen. Dat 
begrijpen mensen dan ook wel. Patrick is 
bij de bezichtiging aanwezig. Als er vragen 
zijn, kan hij die direct beantwoorden. Hij 
kent alle ins and outs.”

De enorme gekte op de woningmarkt 
neemt alleen maar verder toe. Nog steeds 
worden woning snel verkocht en voor 
behoorlijke prijzen. 9 van de 10 keer boven 
de vraagprijs, en soms ook behoorlijk fors 
over de vraagprijs. Gezien het geringe 
woningaanbod en de grote vraag zal dit ook 
nog wel even blijven….

Verbouwing kantoor
De dames weten maar al te goed wat hun 
klanten meemaken. In een korte periode is 
Danielle twee keer verhuisd. Ze is blij dat 
het grote kluswerk erop zit. Cynthia daar-
entegen mag nog een tijdje klussen. Same 
met haar partner heeft ze een paar jaar ge-
leden een boerderij gekocht. Ze verbouwen 
alles zelf. “En nu net in april hebben we 
het kantoor ook verbouwd. Maar dat heb-
ben wij laten doen. Het gehele kantoor is 
gemoderniseerd: het plafond en de vloeren 
zijn nieuw, de wanden van andere kleuren 
voorzien en het interieur is ook nieuw. Ook 
de etalage is geheel vernieuwd, inclusief 
een groot tv-scherm waarop het aanbod 
kan worden gepresenteerd.”



16 RegioMagazine - Succes door Reclame!



17RegioMagazine - Succes door Reclame!

Vervolg van de voorpagina
Gelling Badkamers & Tegels trots op eigen pand 
in Stadskanaal

Gelling Badkamers & Tegels in Stadskanaal is 
al bijna 25 jaar een begrip. Het is al jaren de 
specialist op het gebied van badkamers en 
tegels. Tot voor kort was het bedrijf aan huis 
gevestigd in Gasselternijveenschemond. 
Voorheen werkte Harm met de showroom 
in Groningen waar hij zijn klanten naartoe 
stuurde. Daar werden klanten altijd goed 
geholpen.

Straks is alles anders en moeten ze het 
zelf doen als Gelling een eigen pand 
opent aan de Tinnegieter 10 in Stads-
kanaal. ¨We hebben straks zelf veel onder 
één dak. Alles kan niet, want er is zoveel op sanitair ge-
bied. Wat wij niet hebben, kan wel altijd besteld worden.¨

Gestage groei
Gelling Badkamers & Tegels begon klein, 
maar groeide met de jaren gestaag. ¨Ik ben 
begonnen als eenmanszaak. Vervolgens 
werd het bedrijf groter en kwam er perso-
neel. Zo is ons bedrijf gaan groeien", vertelt 
Harm. ¨Goed communiceren met klanten 
is erg belangrijk. Wij doen alles in overleg 

en geven de klant het beste advies. Bij ons 
heb je één aanspreekpunt. Ons personeel 
heeft verstand van zaken en ze werken 
netjes. Belangrijk, want we werken vooral 
voor particulieren. Wij hebben twee mon-
teurs. Michel en Mark kunnen de badkamer 
van A tot Z klaar maken. Door toenemende 
drukte zijn we soms ook genoodzaakt 

vakbekwame 
mensen in te 

huren waar 
we op kunnen 

bouwen. Gaat 
er een keer iets 
mis, dan los-

sen we het altijd 
goed op. Mocht je 

je aangesproken 
voelen om ons 

team als loodgieter 
of tegelzetter te ko-

men versterken, dan 
kun jij je altijd bij ons 
melden.

Ik bezoek eerst de 
mensen altijd thuis om 
te zien wat de mogelijk-

heden zijn. Vervolgens 
maken we een afspraak in 

de showroom. Ideaal voor 
de mensen.Met de realisa-

tie van het pand bieden we onze klanten 
extra service¨, zegt Harm.

Opvolging
¨Natuurlijk hadden we deze stap nooit ge-
zet als we geen opvolging hadden gehad. 
Michel zal het bedrijf straks na verloop van 
jaren overnemen. Hij werkt ondertussen 

al dertien jaar bij ons en is zeer vakbe-
kwaam geworden. Michel is één van onze 
allrounders die een badkamer van A tot Z 
klaarmaakt. Verder werkt Mark, onze eerste 
medewerker, ondertussen alweer achttien 
jaar bij ons. Ook hij is iemand die we zeer 
waarderen en hij beschikt over kennis en 
goede vakmanschap. Ook hij is een echte 
allrounder.¨

Gelling Badkamers is gevestigd aan de 
Tinnegieter 10 in Stadskanaal. Telefoon: 
0599-61 01 79 en 06-53 37 78 67. Zie 
ook de website www.gellingbadkamers.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Schoonmaakbedrijf Deiman in Ter Apel
“De korte lijnen en de professionaliteit zijn onze grootste kracht”

Eigenlijk behoeft Schoonmaakbedrijf Deiman in Ter Apel helemaal geen nadere intro-
ductie. Het bedrijf geldt al sinds 1990 als specialist op het gebied van glasbewassing, 
object onderhoud, industriële reiniging, hogedruk- en gevelreiniging, het verwijderen 
van graffiti, het reinigen van woningen en ontruimingen. Sinds 2020 is Elma Mensen de 
trotse eigenaar van het florerende bedrijf. ‘Ik ben gewoon verder gegaan op de ingesla-
gen weg van de vorige eigenaren. Ik ben trots op ons bedrijf. Op ons klantenbestand en 
onze medewerkers’, zegt Elma.

Geruisloze overname
Elma Mensen werd in 2020 eigenaar. Mid-
denin de corona pandemie. ¨Daardoor is de 
overname geruisloos gegaan. De werk-
zaamheden in die periode gingen gewoon 
door en we kregen het zelfs nog drukker. 
Nee, we hebben niet veel veranderd vanaf 
het moment dat ik eigenaar werd.  We heb-
ben wel nieuwe investeringen gedaan en 
materiaal vernieuwd. Dat moet overigens 
ook in onze branche. Onze nieuwste aan-
winst is een stoomreiniger/hogedrukreini-
ger. Dit is een "stoom-hogedruk" reinigings-
techniek die de unieke eigenschappen van 
stoom en de effectiviteit van hogedruk met 
elkaar combineert.

Het bijzondere is dat ie loopt op HV100. 
(Fossielvrije brandstof). Milieuvriendelijk 
en maatschappelijk verantwoord dus. We 
moeten steeds meer rekening houden met 
zaken als bijvoorbeeld vermindering van 
de CO2 uitstoot. Met deze machine lopen 
we vooruit op de ontwikkelingen in onze 
branche’,  legt Elma uit. Verder is het goed 
te weten dat we Iso en Vca gecertificeerd 
zijn. In onze branche moet je aan heel erg 
veel regels voldoen. En dat doen we ook.¨

Loyale klanten
Bij Schoonmaakbedrijf Deiman werken 34 
mensen. ‘Ik denk dat we een van de betere 
schoonmaakbedrijven in de regio zijn. Daar 
zijn we trots op, zoals we dat ook zijn op 

de grote groep loyale opdrachtgevers die 
we hebben. We doen veel voor de zake-
lijke markt. Daarnaast bedienen we ook de 
particuliere markt met glasbewassing en 
complete reinigingen en we reinigen ook 
zonnepanelen. Ons klantenbestand is heel 
stabiel’, vertelt Mensen tevreden.

Weinig verloop
Mensen is trots op de medewerkers die 
bij Deiman werken. ‘We hebben een heel 
hechte groep mensen aan het werk. Het is 
een hele mooie mix van jong en ervaren, en 
van mannen en vrouwen. Ook het bieden 
van ontwikkelmogelijkheden, erkenning en 
waardering voor wat iemand doet maakt 
dat iemand zich prettig bij ons voelt, en 
dit levert weer waardering van klanten en 
collega’s op. Ik hecht er ontzettend veel 
waarde aan dat de medewerkers tevreden 
zijn. Ik ben geen baas, maar een mensen-
mens. Het feit dat we heel erg weinig 
verloop hebben en mensen hier al heel 
lang werken, sterkt me in de gedachte dat 
dit de juiste aanpak is. Ik wil graag tevreden 
medewerkers. Ik ben ervan overtuigd dat 
als mensen niet tevreden zijn, ze minder 
goed hun werk doen’.

Korte lijnen
Deiman verricht werkzaamheden in met 
name Noord Nederland. ¨Onze kracht? Dat 
zijn de korte lijnen. We kunnen heel snel 
schakelen. Als iemand belt, dan kunnen we 

snel zaken doen. Verder werken we zeer 
professioneel. Al onze medewerkers zijn 
specialisten en leveren goed werk. Verder 
hebben we ons materiaal goed voor elkaar 
en bieden we kwaliteit. Op dit moment 
kunnen we het werk goed aan. We kun-
nen alles goed afdekken, mede door onze 
strakke planning. Zelf verzorg ik met name 
de offertes en bezoek ik opdrachtgevers.  
Met Anita Santing heb ik een geweldige 
kracht op kantoor en ondertussen ontwik-
kelt onze zoon Jos zich steeds meer op het 

operationeel gebied. Wij zien de toekomst 
zonnig tegemoet. We hebben het goed 
voor elkaar en zijn vooral van plan om het 
goede werk de komende jaren te continue-
ren’, besluit Elma.

Schoonmaakbedrijf Deiman is gevestigd 
aan de Westerstraat 8A in Ter Apel. Tele-
foon: 0599- 58 40 01 en 0599-58 42 92. 
Zie voor meer informatie ook onze website 
www.schoonmaakbedrijfdeiman.nl.  
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Voetbalvereniging SC Stadskanaal, waar iedereen 
meespeelt

Tekst: Jan Johan ten Have, foto's: Auniek K.E. Klijnstra
STADSKANAAL - Voetbalvereniging SC Stadskanaal wil meer zijn dan 
alleen een voetbalclub. Er zijn geen sponsors, maar zakelijke partners 
die ook in beweging worden gebracht en betrokken bij de club. SC 
Stadskanaal zoekt zo veel mogelijk verbinding met andere vereni-
gingen en bedrijven in de directe omgeving om samen te werken, 
krachten te bundelen en kennis te delen. De jeugd staat bij SC Stads-
kanaal centraal en wordt er in de watten gelegd. Daarvoor vraagt de 
club wel actieve betrokkenheid van alle leden, ouders en verzorgers. 
Veiligheid, gezondheid en milieu staan er centraal voor de huidige en 
volgende generatie en is het recept voor een sportieve toekomst. 

Sportclub Stadskanaal ondergaat 
een gedaanteverwisseling, zowel 
fysiek als organisatorisch. Dat 
begon met een grote schenking 
door een weldoener. Aan deze 
schenking hing wel de voor-
waarde dat de donatie ten goede 
moest komen aan de jeugd en de 
toekomst van de vereniging. Dus 
werd er een Masterplan opgesteld 
met ruwweg drie speerpunten: 
jeugd, verduurzaming en capaci-
teitsuitbreiding. Clubman René 
Becker in dienst genomen door 
de weldoener om de besteding 
van de schenking op de gewenste 
manier te coördineren . “Een aan-
stelling voor drie jaar, waarvoor 
ik mijn vaste baan heb verwisseld 
omdat ik een blauw-wit hart heb 
en weet hoe belangrijk dit is voor 
de toekomst van onze club”, zegt 
René. 

Voor iedereen
Het Masterplan bestaat overigens 
naast het algemene beleidsplan 

van de club. In het beleidsplan 
staat dat er bij amateurvoetbal-
vereniging SC Stadskanaal voor 
iedereen ruimte is om te voetbal-
len. De club wil leden van alle 
leeftijden - prestatiegericht of 
recreatief - het voetbal zo goed 
mogelijk laten beoefenen. Daarbij 
staat plezier voorop. Ieder lid, do-
nateur, vrijwilliger, supporter en 
zakelijk partner - van jong tot oud 
- profiteert daarvan en draagt bij.

SC Stadskanaal voorziet in alle 
basisvoorwaarden en faciliteiten 
om de plek te zijn waar iedereen 
meespeelt. Er is verbinding tus-
sen de samenleving en leden. En 
tussen alle betrokkenen onder-
ling, ongeacht afkomst, leeftijd en 
gender. Iedereen binnen de club 
deelt deze visie en leeft deze na, 
van de jongste kabouter tot aan 
de hoofdtrainer. Ook wil de club 
een bijdrage leveren aan de maat-
schappij. Want SC Stadskanaal is 
meer dan voetbal alleen.

‘Bij het vallen van de naam  
SC Stadskanaal moet er een tevreden 

lach en gevoel van weemoed  
ontstaan, nu en in de toekomst’

Jeugd
“Alles wat er met de schenking 
wordt gedaan is de doorverta-
ling naar de jeugd”, vertelt René. 
“Het draagt eraan bij dat lid zijn 
van de voetbalclub betaalbaar 
moet blijven, wij willen een club 

zijn voor iedereen. Wie jeugdlid 
wordt, krijgt een voetbaltas, trai-
ningspak en wedstrijdtenue. Wij 
willen uniformiteit uitstralen door 
de hele vereniging, dit geldt ook 
voor onze vrijwilligers. Iedereen is 
immers gelijk.” 

De jeugd krijgt per leeftijdsca-
tegorie training van opgeleide 
jeugdtrainers en traint met uitste-
kende materialen. Voor de jeugd 
tot en met JO10 staat er een eigen 
jeugdstadion, met reclameborden 
rondom het wedstrijdveld. De 
spelvisie staat in een jeugdplan 
en jeugdspelers hebben zelf 
inspraak via de Jeugdraad. 

SC Stadskanaal wil een voetbalop-
leiding bieden waarbij spelplezier, 
ontwikkeling en prestatie hand-
in-hand gaan. De club wil met 
eigen opgeleide spelers op een zo 
hoog mogelijk niveau spelen. De 
jeugdopleiding is daarbij de basis, 
die wordt gecoördineerd, bewaakt 
en uitgevoerd door een jeugd-
commissie, hoofd jeugdopleiding, 
jeugdcoördinatoren, jeugdtrainers 
en leiders. 

Boy Nijgh Voetbalschool
Waar kinderen ook wonen, of ze 
nou lid zijn van een voetbalclub 
of niet, alle kinderen kunnen op 
zestien zondagochtenden per jaar 
gratis komen trainen bij de Boy 
Nijgh Voetbalschool, genoemd 
naar de inmiddels overleden oud-
profvoetballer die met hart en ziel 
aan SC Stadskanaal was verbon-
den. “Deze voetbalschool ope-
reert volledig zelfstandig binnen 
onze club. Kinderen die er komen 
trainen hoeven geen lid te zijn of 
willen worden van onze vereni-
ging. Ze kunnen hier een uur lang 
lekker trainen met professionele 
materialen en trainers. Het kost 
niets en is een prachtige manier 
om kennis te maken met voet-
bal. Het is een groot succes, er is 
ruimte voor maar liefst honderd 
jeugdige voetballers per keer en 
toch moeten we vaak mensen te-
leurstellen omdat het gewoon vol 
zit.” De Boy Nijgh Voetbalschool 
kreeg voor deze opzet vorig jaar 
de Groninger Vrijwilligersprijs, 
een eervolle erkenning en een 
mooi geldbedrag dat volledig is 
gebruikt voor de aanschaf van 
materialen. 

Meer capaciteit
Om voor iedereen de nodige en 
juiste ruimte te bieden, inves-
teert SC Stadskanaal in capaciteit. 
Naast het genoemde jeugdstadion 
is er een verlichte pannakooi 
gebouwd, die voor iedereen - ook 
niet-leden - toegankelijk is om 
lekker te voetballen. Ook wordt 
deze gebruikt voor jeugdtrainin-
gen, bijvoorbeeld als de weersom-
standigheden voor veldtraining 
het niet toelaten.

Uitbreiding van de capaciteit 
betreft ook de aanstaande bouw 
van een nieuwe accomodatie. In 
het hart van het sportpark bouwt 
de club de komende maanden aan 
een complex, waardoor de club 
het gedateerde huidige gedeelte, 
uit de jaren zestig, kan afstoten.

Verduurzaming
De vijf nieuwe kleedkamers ma-
ken deel uit van een gloednieuwe, 
volledig energieneutrale clubge-
bouw met kleedaccommodatie 
en kantine met uitzicht over alle 
vier de velden. In de nieuwbouw 
komt verder een scheidsrechters-
kamer, massage- en fitnessruimte 
en ballenhok. Ook is er een ruime 
bestuurs- en commissiekamer te 
vinden, van waaruit er  - net als uit 
de kantine - uitzicht is over alle 
grote velden. Volgens planning is 
er een grote kans dat de nieuwe 
accommodatie aan het begin van 
het seizoen 2025-2026 in gebruik 
worden genomen. René: “Een deel 
van onze huidige accommodatie, 
waarin nu onder meer onze kan-
tine is ondergebracht, geven wij 
terug aan de gemeente. Dat deel 
raakt bij ons na de nieuwbouw in 
onbruik en daarmee zijn vast heel 
goede dingen te doen, bijvoor-
beeld voor collega-verenigingen 
of scholen.”

Zakelijke partners
René vertelt dat SC Stadskanaal 
geen sponsors meer heeft. “Wij 
spreken over zakelijke partners. 
Daarmee willen wij benadrukken 
dat deze partijen voor ons veel 
meer zijn dan alleen geldschie-
ters”, licht hij toe. “Of het nu gaat 
om een verbouwing of om het 
bestellen van snacks, als wij iets 
te besteden hebben, dan doen 
wij dit bij onze zakelijke partners 
die ons steunen. Ook kan dat met 
onze communicatie via bijvoor-
beeld social media. Een voor-
beeld: is het moederdag, dan kun-
nen wij naar buiten brengen dat 
het leuk is om je bloemetje voor 
moeder te bestellen bij de bloe-
mist die onze zakelijke partner is. 
Wij willen betrokkenheid in plaats 
van alleen maar de hand ophou-
den, ons vertrouwen uitspreken 
in partijen die hun vertrouwen in 
ons uitspreken.”

Gezonde toekomst
Hoogwaardige faciliteiten die 
voor iedereen bereikbaar zijn en 
actieve wederzijdse betrokken-
heid van alle mensen en partijen 
die een rol spelen binnen SC 
Stadskanaal. Gezondheid, duur-
zaamheid en veiligheid voor een 
breed gedragen voetbalclub die 
open staat voor iedereen. Zo zien 
de mensen van SC Stadskanaal 
een gezonde toekomst voor de 
club: “Ik hoop dat iedereen zich 
vooral gaat realiseren dat deel 
uitmaken van zo’n mooie club met 
zulke prachtige faciliteiten wel 
betekent dat je er met gepaste 
trots ook iets voor terug doet, al 
is het maar een paar keer per jaar. 
Als de huidige jeugdspelers over 
twintig jaar terugkijken op een 
geweldige tijd bij SC Stadskanaal, 
is onze missie geslaagd!
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Toucan Exotic Gardens in Nieuw-Weerdinge:
"Wij halen jouw vakantie naar huis"

Vier jaar geleden begon Klaas-Jan Niks een eigen bedrijf: Toucan Exotic Gardens. Zo maakte hij van zijn hobby zijn 
beroep. Bij Toucan Exotoc Gardens kun je terecht voor het aanleggen van een ´gewone´ tuin, het is daarnaast hét 
adres als je echt iets bijzonders en unieks van de tuin wilt laten maken. ¨Wij halen jouw vakantie naar huis. Mensen 
keren terug van een vakantie en eenmaal thuis missen ze de sfeer van dat land. Wij kunnen die sfeer realiseren door 
het aanleggen van een bijzondere tuin. Met bijzondere, tropische planten bijvoorbeeld, met rotsen van cement of met 
een waterval. De mogelijkheden zijn eigenlijk eindeloos¨, zegt Niks enthousiast.

Tropische tuin
Van je hobby je beroep maken. Het is niet voor iedereen 
weggelegd. ¨Ik ben al heel lang bezig met tropische plan-
ten en heb thuis een tropische tuin van 1500 vierkante 
meter gemaakt. Puur hobbymatig in eerste instantie. Ik ben 
bovendien heel handig met de handen. Dat samen was 
voor mij reden om een eigen bedrijf te beginnen. Hovenier 
worden leek me niets. Ik heb weinig met schoffelen, sterker 
nog: ik heb niet eens een schoffel. Ik wilde iets unieks gaan 
bieden. En dat is dus Toucan Exotic Gardens geworden. 
Vooropgesteld: ook als je een 'gewone' tuin wilt, kun je al-
tijd een beroep op me doen. Dat doe ik ook met ontzettend 
veel plezier en op dit moment is dat ook waar ik me vooral 
mee bezighoud. Wil je écht iets bijzonders, dan kun je hier 
ook aankloppen. Dan realiseren we écht iets unieks.¨

Bijzondere tuinen
Er zijn maar heel weinig vergelijkbare bedrijven. ¨Er is, 
denk ik, geen bedrijf dat ons concept aanbiedt met de ken-
nis en creativiteit die wij hebben. Veel mensen denken dat 

dit gewoon niet kan. Ze zijn dan ook verbaasd als ze horen 
wat de mogelijkheden zijn. Hoewel ik ontzettend veel ple-
zier heb in het aanleggen van elke tuin, hoop ik dat ik in de 
toekomst meer bezig zal zijn met de aanleg van bijzondere 
tuinen¨, zegt Niks.
 
Beleving
Thuis een vakantieplek hebben. Wat is nou mooier? ¨We 
realiseren behalve een tuin ook een bepaalde beleving. 
Je waant je in een warm, ver land in je eigen tuin. Er is 
veel mogelijk, zeker ook wat betreft tropische planten. Ik 
heb heel erg veel kennis van zaken en dat maakt wel het 
verschil. Bovendien ben ik - zonder onbescheiden te willen 
zijn- heel erg creatief. Als ik ergens in een tuin kom, dan 
borrelen de ideeën als vanzelf op¨, vertelt Klaas-Jan, die 
zijn bedrijf heeft zien groeien de afgelopen jaren. ¨In eer-
ste instantie deed ik het nog naast mijn werk als beveiliger. 
Ik ben nu gelukkig fulltime met tuinen bezig. Veel klussen 
krijg ik door mond-tot-mondreclame. Mensen zien wat ik 
doe of zien de tuin bij mijn huis. Dan zijn ze vaak verkocht. 

Je maakt door goed en bijzonder werk te leveren de best 
denkbare reclame voor jezelf.¨

Enthousiast
¨Als mensen me benaderen dan bezoek ik altijd de tuin, 
geheel vrijblijvend. Vervolgens bespreken we de ideeën. 
De ideeën van de mensen en die van mij samen resulteren 
in een ontwerp en een plan van aanpak. Vervolgens ga ik 
aan de slag. Je kunt met mij alle kanten op. Wil je gewoon 
een mooi gazon, mooie bestrating of een overkapping of 
pergola? Dan kun je ook prima bij ons terecht. Ook voor de 
aanleg van een gewone tuin zijn we het beste adres. We 
doen altijd net iets meer voor de klant. Mensen reageren 
altijd enthousiast. Het is een heel goede beslissing ge-
weest om voor mezelf te beginnen.¨

Toucan Exotic Gardens is gevestigd aan de Raiffeisenstraat 
25 in Nieuw-Weerdinge. Telefoon: 06-11 45 68 49. Zie ook 
de website www.toucanexoticgardens.nl. (RegioMagazine/
Vincent Muskee)
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Dierenartsenpraktijk Arts&Dier Stadskanaal 
breidt uit tot dierenkliniek
door Jan Johan ten Have
STADSKANAAL - Dierenartsenpraktijk 
Arts&Dier in Stadskanaal wordt een die-
renkliniek. De Stadskanaalster vestiging is 
een onderdeel van de zelfstandige dieren-
artsenpraktijk met in totaal zeven vesti-
gingen. De Stadskanaalster dierenartsen-
praktijk krijgt onder meer nieuwe röntgen 
en breidt uit met een extra spreekkamer, 
een geavanceerde operatiekamer met 
gasanesthesie, bloedanalyseapparatuur, 
meer opname- en uitslaapmogelijkheden 
en gescheiden wachtkamers voor honden 
en poezen. “Hiermee wordt deze dieren-
artsenpraktijk een dierenkliniek binnen 
onze organisatie waarbinnen we een breed 
scala aan kennis en faciliteiten bieden”, 
zegt dierenarts Bas Dijkstra van Arts&Dier. 

Met de uitbreiding neemt het aantal op-
namemogelijkheden fors toe, van vier tot 
ongeveer tien per dag. Ook krijgt dierenarts 
José de Loof meer faciliteiten voor onder-
zoek en diagnose voor haar orthopedi-
sche operaties. Naast de nieuwe röntgen 
en echo in de kliniek in haar standplaats 
Stadskanaal kan zij ook gebruikmaken van 
de nieuwe CT-scan die komende zomer in 
hoofdvestiging Klijndijk in gebruik wordt 
genomen. De nieuwe bloedanalyseap-
paratuur in vestiging Stadskanaal wordt 
ingezet voor het stellen van diagnoses en 
de beoordeling van orgaanfuncties voor 
narcose. “Als orthopedisch dierenarts ben 
ik gespecialiseerd in alles wat met lopen en 
bewegen te maken heeft. 

De uitbreiding in Stadskanaal heeft alles te 
maken met een ingrijpende upgrade van de 
grote kliniek in Klijndijk. “Om hiervoor de 
ruimte en tijd te hebben en toch onze klan-
ten te kunnen blijven bedienen, wilden we 
op locatie Stadskanaal uitbreiden”, vertelt 
Dijkstra. “Die uitbreiding is permanent, zo-
dat we ook in de toekomst op deze locatie 
dierenkliniekzorg kunnen bieden.”

In de dierenkliniek in Klijndijk wordt de 
gezelschapsdierenafdeling twee keer zo 
groot. De uitbreiding met een CT-scan is 
voor de dierenartsen een enorme stap 
vooruit als het gaat om het stellen van 
diagnoses. “Eenvoudig gezegd komt het 
erop neer dat röntgen en echo een twee-
dimensionaal beeld geven, terwijl CT 3D 
is. Hiermee kunnen wij ontzettend nauw-

keurig zowel bot als weke delen in beeld 
brengen en heel nauwkeurig problemen 
diagnosticeren en lokaliseren”, zegt De 
Loof. “Wel moet een dier onder narcose 
voor een CT-scan, maar dat is meestal 
een roesje en daardoor minder ingrijpend 
dan een volledige narcose.” Ook wordt 
de kliniek in Klijndijk uitgebreid met een 
tandheelkundige röntgen. “Er zijn heel veel 

dieren met gebitsproblemen. Dankzij de 
moderne tandheelkundige technieken kun-
nen we die steeds beter behandelen”, zegt 
de Stadskanaalster dierenarts Bas Dijkstra.

Alle soorten dieren
Met een team van zo'n 25 dierenartsen 
met elk hun eigen aandachtsgebied, kan 
Arts&Dier vrijwel elke vorm van dierge-
neeskunde verlenen. Bezitters van gezel-
schapsdieren kunnen voor veterinaire zorg 
in de breedste zin van het woord terecht 
bij Arts&Dier in Klijndijk, Emmen, Klaziena-
veen, Ter Apel en Stadskanaal. Ook heeft 
Arts&Dier twee moderne paardenklinie-
ken, in Klijndijk en het Friese Bears, plus 
een röntgenbus en buitenpraktijk waar in 
totaal vier paardendierenartsen en zeven 
geborgde lanbouwhuisdierenartsen wer-
ken. Alle dierenartsen worden in hun werk 
ondersteund door paraveterinairen en bin-
nendienstmedewerkers. Arts&Dier is 24/7 
bereikbaar. “Wij draaien zelf alle nacht- en 
weekenddiensten”, vertelt Dijkstra. “Binnen 
onze vestigingen zijn organisatiebreed alle 
dossiers over alle dieren van onze klanten 
beschikbaar. Ook buiten reguliere ope-
ningstijden hebben onze dierenartsen dus 
altijd de beschikking over alle relevante 
informatie.”

Voor alle dieren
Binnen de Arts&Dier-organisatieheeft elke 
praktijk en kliniek eigen aandachtsgebie-
den. Zo heeft Bas Dijkstra van de kliniek in 
Stadskanaal zich toegelegd op exotenge-
neeskunde. “Exoten is in dit verband heel 
breed. Het komt erop neer dat mensen hier 
in principe met alle huisdieren terechtkun-
nen. Van honden, katten, konijnen, kippen 
en cavia’s tot slangen en varanen. En alles 
wat daartussen zit. “Wij hebben kennis 
van vele soortspecifieke problemen”, zegt 
Dijkstra. Ook hiervoor komen de extra diag-
nose-, behandel- en uitslaapmogelijkheden 
goed van pas.
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Op 2e Pinksterdag 20 mei van 11.00 tot 17.00 uur in Sellingen
Nieuw met Pinksteren: lekker struinen bij de  
Westerwoldse Buren

SELLINGEN - Wie met Pinksteren even lekker op pad wil, kan op 2e Pinksterdag maan-
dag 20 mei in Sellingen gezellig gaan struinen bij vier Westerwoldse Buren. Verken 
het Heerlijk Westerwoldse Land van Rineke Dijkinga, proef meukvrij vlees bij Léon 
Stam van slagerij De Woeste Grond, bewonder de schitterende beeldentuin van Marco 
Dijkstra in Ol Raive en ontdek de serene rust van Natuurbegraafplaats Laude. Er is volop 
te ontdekken en te beleven.

"Het is goed noaberschap", vertelt Eugénie 
Benda van De Woeste Grond over deze 
samenwerking van de vier buren. "We zijn 
dichtbij elkaar gevestigd en hebben al-
lemaal iets waar we trots op zijn en wat we 
graag willen laten zien. Het is een spontaan 
idee van ons vieren en het idee is dat we 

allemaal helemaal vrij zijn in hoe wij het 
die dag invullen voor onze gasten." Elk van 
de deelnemende buren heeft voor die dag 
iets bijzonders georganiseerd. Zo verzorgt 
Rineke Dijkinga doorlopend mini-safari's 
over haar Heerlijk Westerwolds Land, 
waarbij haar echtgenoot Jan vertelt over 

akkerbouw op kleinschalige akkers. Ook 
zijn er diverse standjes, onder meer over 
trainingen, workshops, oogstdagen, hout-
werken en een eetbare tuin. Vrij wandelen 
kan er ook. 

Bij De Woeste Grond laat 'woeste' slager 
Léon zien hoe hij natuurlijk vlees meukvrij 
verwerkt. Er is een minimarkt met diverse 
kramen, de winkel is open en er zijn doorlo-
pend activiteiten, onder meer live muziek. 
's Ochtends is er een workshop burgers ma-
ken en 's middags worst maken. Rond het 
middaguur kunnen gasten er picknicken in 
de tuin met allerhande lekkernijen op bord 
en in glas, waaronder een burger die ze zelf 
kunnen grillen op beschikbare barbecues. 
Aan het eind van de middag is het bor-
reltijd met lekkere hapjes. Tickets voor de 
workshop en lunch zijn online te bestellen 

Bij Natuurbegraafplaats Laude vindt deze 
dag een open huis plaats. In natuurlijk 
landschap in de bossen van Laude ligt deze 
twaalf hectare grote natuurbegraafplaats. 
Bezoekers kunnen er in alle rust rondkijken 
en informatie krijgen over bijvoorbeeld het 
reserveren van laatste rustplaatsen en over 
natuurbegraven. Er is een proeverij van 
lokale lekkernijen door Kopje Genieten uit 
Sellingen, een workshop kleitegeltje maken 
door Joanna Dijkstra en een rondleiding 
over de natuurbegraafplaats.

Bij beeldentuin Ol Raive - Gronings voor 
'oude gereedschappen' - kunnen bezoekers 
beelden van oude gereedschappen en 
roestig ijzer bewonderen. Er is nog meer 

kunst te zien tijdens Westerwoldse Buren. 
Kunstproject Onder.aards.bestaan van 
Marleen Dijkdrent is een kunstsafari langs 
kunstwerken die bij elk van de deelnemen-
de buren staan opgesteld.

Eugénie: "Westerwoldse Buren is een 
nieuw initiatief. We hebben een prachtig 
programma en hopen op veel belangstel-
ling. Wordt het een succes, dan is het zeker 
voor herhaling vatbaar. En dan zijn ook 
andere Westerwoldse Buren welkom om 
mee te doen."

Westerwoldse Buren vindt plaats op 2e 
Pinksterdag maandag 20 mei van 11.00 
tot 17.00 uur bij De Woeste Grond aan 
de Ter Apelerstraat 16, Heerlijk Wester-
woldse Land aan de Borgerschapenweg 8, 
Natuurbegraafplaats Laude aan Ruiten A 
Kanaal Oost IV 2 en beeldentuin Ol Raive 
aan de Kanaalweg 1, alle in Sellingen. Voor 
deelname aan alle workshops en lunches 
De Woeste Grond zijn tickets te bestellen 
via de website www.westerwoldseburen.nl.  
Een bezoek aan Heerlijk Westerwolds land 
is gratis, vooraf aanmelden is wel gewenst. 
Dit kan via www.rinekedijkingatickets.nl/
heerlijk-westerwolds-land. Ol Raive en 
Natuurbegraafplaats Laude zijn zonder aan-
melding gratis te bezoeken. In verband met 
de verwachte toeloop en beperkte parkeer-
mogelijkheden, adviseert de organisatie om 
zo veel mogelijk op de fiets te komen. Ook 
parkeren in Sellingen en dan op de fiets 
een rondje langs de Westerwoldse Buren 
maken is een aanrader.

De deelnemers aan Westerwoldse Buren met v.l.n.r. Rineke Dijkinga van Heerlijk  
Westerwolds Land, kunstenares Marleen Dijkdrent, Janny Boonstra van Natuurbegraafplaats 
Laude, slager Léon Stam van De Woeste Grond en Marco Dijkstra van beeldentuin Ol Raive 

(Foto: Eugénie Benda).
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Kom beleven en spelen bij 
Spellenwereld in Assen! 

Kortgeleden opende Spellenwereld in Assen haar deuren, 
een uniek concept waar je niet alleen spellen kunt spelen 
maar ook je eigen spel kunt ontwerpen, puzzels, raadsels 
en breinbrekers op kunt lossen en je kunt leren over het 
ontstaan van spellen. Een absolute aanrader voor ieder-
een die van spellen houdt! 

Het initiatief voor Spellenwereld komt van Hillebrand 
Brandsma, hij speelt graag spellen en kwam op het idee na 
het bezoek aan een spellenbeurs. “Zo’n spellenbeurs is hét 
event waar je verschillende spellen kunt spelen, nieuwe 
spellen leert kennen en je nieuwe mensen kunt leren ken-
nen maar het nadeel ervan is dat deze maar één keer per 
jaar georganiseerd wordt. Ik bedacht ‘Spellenwereld’, hét 
uitje op het gebied van spellen waar liefhebbers van spel-
len het hele jaar door welkom zijn.” 

Spellenwereld is gevestigd aan de Weiersstraat 3 in Assen, 
direct naast cultuurcentrum De Nieuwe Kolk en bestaat 
feitelijk gezien uit 2 gedeeltes met ieder zijn eigen ingang. 
“De ene ingang leidt je naar de spellenwinkel waar je 
zowel tijdloze klassiekers als de allernieuwste spellen kunt 
vinden en waar enthousiaste spel-experts klaarstaan om 
je te helpen het perfecte spel te vinden”, aldus Hillebrand. 
De andere ingang brengt je naar Spellenwereld waar je 
de spellen uit de winkel niet eerst alleen zelf kunt spelen 
maar waar je ook je eigen spel kunt ontwerpen, raadsels 
en breinbrekers kunt oplossen, puzzels kunt leggen en XL 
spellen kunt spelen.  

Ook kun je meer over de Nederlandse spelletjescultuur le-
ren door het spelen van Oudhollandse spellen. “Binnenkort 
draait er ook een film over 60 jaar tv-spellen met daarin 
onder andere de oude shows van Mies Bouwman, Fred 
Oster en Ron Brandsteder”, vertelt Hillebrand. “En ook zijn 
we bezig met het inrichten van het museum waar we de 
ontwikkeling van spellen in de afgelopen 9000 jaar willen 
gaan vertellen. Spellenwereld is bedoeld voor jong en oud, 
spelletjes spelen doet verbinden en het is toch geweldig 

om opa de regels van een sjoelspel aan zijn kleinzoon 
uit te zien leggen en even later het omgekeerde zien te 
gebeuren bij een modern spel dat opa nog niet kent.” 

Onderwijs of bedrijfsuitje
Een gezellig familie- of vriendenuitje dus waarbij je 
helemaal zelf bepaalt hoe lang je blijft. Maar Spellenwe-
reld heeft ook een programma opgesteld voor scholen en 
klassen en er zijn ook workshops te boeken voor bedrijven 
of vriendenuitjes. Hillebrand: “Ik kom zelf uit het onderwijs 
en weet hoe goed het kan werken om te leren door middel 
van het doen van spelletjes. Letterlijk spelenderwijs leren 
dus. Rekenspelletjes, taalspelletjes, quizzen, elk spel heeft 
iets educatiefs. Scholen en klassen kunnen bij ons langs-
komen maar wij kunnen ook naar de school komen en we 
kiezen er bewust voor om alleen fysieke spellen aan te 
bieden en geen computergames, juist om voor verbinding 
met elkaar te zorgen. Voor het organiseren van workshops 
en groepsuitjes overleggen we met de klant wat de wen-

sen zijn om zo een passend programma samen te kunnen 
stellen.” 

Activiteiten en evenementen
Hou je van actief bezig zijn én een goed spel dan kun je 
ook de outdoor escape room spelen, dwars door Assen 
heen. “Een dynamisch spel in de buitenlucht, ook heel 
geschikt als groepsuitje”, legt Hillebrand uit. “Ook gaan 
we spellenavonden en toernooien organiseren met steeds 
weer andere spellen in de picture.” 

Meer weten over dit leuke uitje in onze Drentse hoofd-
stad? Check de website of de Facebookpagina voor alle 
info, de laatste nieuwtjes en het boeken van je tickets! 

Spellenwereld
Weiersstraat 3  |  Assen
Tel: 06 – 23 56 56 31
www.spellenwereldassen.nl



38 RegioMagazine - Succes door Reclame!



39RegioMagazine - Succes door Reclame!

Oud ijzer en metalen, Alting Metaal Recycling 
helpt u er graag vanaf 
Gewoon weggooien is zonde en dat geldt 
zeker voor oud ijzer en metalen omdat 
die in veel gevallen gerecycled kunnen 
worden en ook nog eens geld opleveren. 
Alting Metaal Recycling in Assen is inzame-
laar en inkoper van deze materialen en u 
kunt hier uw spullen zelf komen brengen 
maar men kan het natuurlijk ook bij u 
komen halen. 

‘We zijn geen sloperij maar zamelen alleen 
in’, legt Jans Alting, eigenaar van het bedrijf 
uit. ‘Wij sorteren alle materialen vervolgens 
weer zodat ze op een verantwoorde en 
duurzame manier gerecycled of vernietigd 
kunnen worden.’ Producten die bij Alting 
ingeleverd kunnen worden zijn bijvoor-
beeld radiatoren, oude cv-ketels, fietsen 
én uw oude auto die rijp is voor de sloop. 
Voor het brengen hoeft u geen afspraak te 
maken, u kunt gewoon langskomen tijdens 
openingsuren. Alting Metaal Recycling 
beschikt over een weegbrug met een 
lengte van 15 meter en een capaciteit van 
60 ton. Ideaal voor vrachtwagens, campers, 
caravans en andere aanhangers!

Heeft u veel oud ijzer en metalen waar u 
vanaf moet? Dan is het ook mogelijk om 
een containerbak te laten plaatsen, deze 
variëren in grootte van 1 tot 40m3. ‘We 
zamelen dus ook veel oud ijzer en metalen 
bij en voor bedrijven in’, vertelt Jans. ‘Denk 
daarbij aan het verwijderen van oude ma-
chines uit bedrijfspanden maar ook aan het 
verwijderen van stalen constructies uit pan-
den die gesloopt worden. Oude aluminium 
kozijnen, oud koper, lood en zink komt ook 

veel voor. Klanten zijn bijvoorbeeld bouw-
bedrijven, elektriciens en loodgieters maar 
het kunnen ook boeren zijn die hun oude 
landbouwmachines en voertuigen door ons 
laten ophalen.’

Bij Alting metaal Recycling krijgt u altijd 
een goede prijs voor de ingeleverde 
metalen. Jans: ‘We hebben het dan over 
dagprijzen die wel wat kunnen schom-
melen omdat deze afhankelijk zijn van de 

prijzen op de markt en de beurs.’ Niwo 
verleent op grond van de wet wegvervoer 
eurovergunningen aan ondernemingen die 
zich bezig houden met het goederenver-
voer over de weg en vanzelfsprekend is 
Alting Metaal Recycling in het bezit van het 
keurmerk. Kwaliteit en veiligheid is immers 
erg belangrijk. 

Alting Metaal Recycling is van maandag tot 
en met vrijdag geopend van 8.00 uur tot 

17.00 uur en op zaterdagmorgen van 8.00 
uur tot 12.00 uur. Voor het brengen van 
oud ijzer en metaal hoeft u dus geen af-
spraak te maken en wilt u meer informatie 
over de mogelijkheden voor het plaatsen 
van een containerbak? Neem dan even 
contact op met Jans, hij helpt u graag. 

Alting Metaal Recycling
Stelmakerstraat 16  |  Assen
Tel: 06  - 11 22 67 61
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Mindfulnesswandeling 
in het Metbroekbos

Op zaterdagmiddag 1 juni organiseren Gasterij Natuurlijk Smeerling en Maroesja Veken 
een Mindfulnesswandeling in het Metbroekbos.

De natuur van het Metbroekbos met 
de oude eiken en de beek vormen 
een mooie bedding voor het dieper 
en intenser ervaren van schoonheid. 
De eenvoudige oefeningen die we 
samen doen helpen om af te dalen 
in jezelf en in het hier en nu. Je raakt 
meer los van het denken en je zult je 
rustiger voelen. Kom met een open 
houding!

We starten om 14.00 uur vanaf de 
parkeerplaats tegenover de Gasterij 
en eindigen om 15.30 uur. Bijdrage is 
15 euro p.p. inclusief koffie, thee en 
huisgemaakt lekkers na afloop te nut-
tigen bij Gasterij Natuurlijk Smeerling. 
Opgave via maroesjaveken@gmail.
com of via 06 - 57 20 78 06.

Foto: Andre Dummer
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Rob Kugul van Erka Mode in Stadskanaal
In zestig jaar van herenconfectiezaak naar winkel 
voor casual kleding voor iedereen
door Jan Johan ten Have
STADSKANAAL - Toen Roelandt Kugul op 30 april 1964 zijn herenconfectiezaak in 
Musselkanaal opende, moest hij de deuren diezelfde dag om 12.00 uur alweer noodge-
dwongen sluiten. Het was in die tijd nog op 30 april Koninginnedag en op deze feestdag 
mocht de zaak niet de hele dag open. Het was misschien een kleine valse start, maar 
wel eentje die de aanzet gaf tot een modezaak die zestig jaar later bloeit als nooit 
tevoren. 

Eigenaar Rob Kugul van Erka - zoon van de 
oprichter - vertelt in de winkel vol kleurige 
zomermode en spijkerbroeken over het 
begin van zijn familiebedrijf: “Mijn vader 
werkte begin jaren zestig bij een herenmo-
dezaak in Veendam. Het boterde niet meer 
met de werkgever en hij wilde daar vertrek-
ken. Toen zei mijn opa tegen hem ‘Doe be-
gunst mor veur diezulf, mienjong, dat kenst 
doe wel’ (‘Begin maar voor jezelf, jongen, 
dat kun jij best’). Dat vertrouwen spraken 
ze niet alleen uit, ze voegden ook de daad 
bij het woord door met hun woning garant 
te gaan staan voor de investering die mijn 
ouders hiervoor moesten doen.” 

Pa Kugul kocht een winkelpand aan de 
Marktstraat 72 in Musselkanaal en richtte 
deze volledig met eigen handen in. 

De winkel begon als herenmodezaak maar 
in 1972 gooide Kugul het roer rigoureus 
om. Hij maakte er een jeanswinkel van 
en verfde de boel in oranje, bruin en de 
andere modekleuren van de seventies. 
Het resultaat was voor die tijd ongekend, 
iedereen sprak erover. En het bleek een 
gouden greep, de hippe kledingwinkel 

voor mannen en nu ook vrouwen werd een 
doorslaand succes. “Op deze locatie waren 
we op een paar maanden na vijftig jaar ge-
vestigd. In 2013 zijn we daar vertrokken”, 
vertelt Rob. “Al in 1977 opende mijn vader 
een tweede zaak, aan de Hoofdstraat in 
Stadskanaal. Toen hij begon, was Musselka-
naal het grootste centrum van de gemeen-
te, veel groter dan Knoal. Maar na de komst 
van Philips naar Stadskanaal groeide deze 
plaats explosief. Mijn vader voelde goed 
aan dat het verstandig zou zijn om ook daar 
een zaak te openen.”

In 1984 kwam Rob in de zaak. Hij was 
toen 22 jaar en al vanaf zijn 16e wist hij 
dat zijn toekomst in de modewinkel zou 
liggen: “Na de middelbare school ging ik 
naar de hts voor confectie-industrie aan 
de Meester Koetsier in Amsterdam met als 
doel om in ons familiebedrijf aan de slag 
te gaan.” Waarom koos hij hiervoor? “Het is 
mijn aard, ik leef op uitdagingen. Dan ben 
je in de modebranche op de juiste plek, 
uitdagingen zijn er te over. Elk seizoen is 
anders. Wij verkopen geen schroeven, onze 
producten veranderen constant. En je moet 
ver van tevoren bestellen. 

Er komt nogal wat bij kijken om het in onze 
branche aan de inkoopkant goed te doen. 
Je kunt het nooit voor de volle honderd 
procent goed doen, de kunst is om het 
zo goed mogelijk te doen. Dat doe je op 
basis van je ervaring, van kennis van de 
branche en van je klantenkring. We begon-
nen ooit als herenzaak, werden toen een 
jongerenwinkel en zijn in de huidige tijd 
een kledingwinkel met betaalbare, kwa-
litatief hoogwaardige casual mode voor 
mannen en vrouwen die nog graag naar 
een winkel komen om rond te kijken en te 

passen, mensen die persoonlijke service 
willen. Naast de winkel hebben we ook 
een webshop waar onze collectie online 
te bestellen is. Dit is voor ons echter meer 
een etalage dan een winkel. Bij de combi-
natie ‘ticks and bricks’ - webshop en winkel 
- ligt voor ons de nadruk uitdrukkelijk op 
onze winkel aan het Menistenplein, wat 
mede dankzij onze leuke buren het gezel-
ligste pleintje van Stadskanaal is. En waar 
mensen graag even bij ons binnenlopen om 
onze collectie te bewonderen. Iedereen is 
welkom.”

Eigenaar Rob Kugul tussen de collectie spijkerbroeken van Erka Mode (Foto: Jan Johan ten Have)
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Ingrijpende uitbreiding met een complete afdeling met alles
op het gebied van woningstoffering
Iedereen kan nu bij Mulders Meubeldorp
in Vriescheloo terecht voor complete 
woninginrichting
door Jan Johan ten Have
VRIESCHELOO - Dat er bij Mulders Meubeldorp in Vriescheloo een zeer ruim en compleet aanbod meubels te vinden 
is, is al heel veel jaren bekend. Nieuw is dat Mulders Meubeldorp nu ook een zeer complete winkel is voor alles op 
het gebied van woningstoffering. Op maar liefst zo’n vijfhonderd vierkante meter vinden klanten een ruime keuze in 
raambekleding, vloeren en vloerbedekking. “Onze collectie bestaat uit kwalitatief hoogwaardige merken en produc-
ten. Want wij willen dat onze klanten vele jaren plezier hebben van hun aankoop”, zegt Bertil Mulder van Mulders 
Meubeldorp. 

In de loop der tijd kregen vader Geert, zoon Bertil en hun 
medewerkers van hun vaak trouwe klanten steeds vaker de 
vraag of ze ook de raambekleding konden verzorgen. En of 
ze ook bijvoorbeeld laminaat, pvc of tapijt op de vloer kon-
den leggen. “Deze aanhoudende vraag van onze klanten 
zette ons aan het denken. We hebben daarop besloten tot 
deze ingrijpende uitbreiding van onze zaak”, vertelt Bertil. 

Woninginrichting van A tot Z
Met deze uitbreiding kan Mulders Meubeldorp nu wo-
ningen compleet inrichten, van vloer tot plafond en van 
luie stoel tot lekker warm dekbed. “De productgroepen 
meubilair en woningstoffering sluiten natuurlijk heel nauw 
aan op elkaar. Ze vullen elkaar aan en vormen samen een 
pakket voor woninginrichting van A tot Z”, licht Bertil toe. 

De uitbreiding kwam er niet van de ene op de andere dag. 
Want woningstoffering is een specialisatie. Om gedegen 
vakmanschap te kunnen bieden, volgde het team van Mul-
ders Meubeldorp trainingen en cursussen bij de verschil-
lende merken en leveranciers die in de winkel te vinden 
zijn. 

“Wij komen goed beslagen ten ijs zodat onze klanten 
kunnen vertrouwen op onze kwaliteit, ook als het gaat om 
woningstoffering”, zegt Bertil. De klant kan er niet alleen 
terecht voor de aankoop, de zaak heeft ook een eigen 
montageteam dat de woningstoffering monteert, plaatst, 
hangt of legt. 

Kwaliteitsmerken
Op de afdeling woningstoffering vinden klanten een breed 
assortiment kwaliteitsproducten van diverse topmerken. 
Wat te denken van de raambekleding van Luxaflex. Van dit 
merk - dat uiteraard brede bekendheid geniet met hori-
zontale jaloezieën - zijn naast de horizontale ook verticale 
jaloezieën, plisségordijnen, duette shades en horren op 
maat verkrijgbaar. 

Van het Nederlandse topmerk in raambekleding bece zijn 
er (duo-) rolgordijnen, houten en aluminium jaloezieën, 
dupligordijnen, plisségordijnen en verticale jaloezieën te 
vinden. De slimme raamdecoratie is te bedienen met de 
hand, met een afstandsbediening of zelfs met een app. Wie 
topkwaliteit in stoffen gordijnen wil, is bij Mulders Meubel-

dorp aan het juiste adres voor een zeer fraaie en veelzij-
dige collectie van De Ploeg. Interfloor is al bijna tweehon-
derd jaar leverancier van tapijt, vinyl en karpetten. Hoge 
kwaliteit en constante zorg voor alle milieuaspecten staan 
centraal bij de ontwikkeling en productie van dit merk. De 
vloer-designers van Quick-Step zijn specialisten in sterke 
laminaat- en pvc-vloeren, die zijn ontwikkeld om jarenlang 
mooi te blijven, ook bij dagelijks intensief gebruik. “Voor al 
onze producten geldt dat wij onze klanten graag adviseren 
over gebruik, reiniging en onderhoud”, zegt Bertil. 

Positieve reacties
De afdeling woningstoffering van Mulders Meubeldorp 
ging enkele weken geleden open. De eerstecreacties van 
klanten zijn bijzonder positief. “Onze klanten spreken van 
‘mooie producten’ en een ‘professionele uitstraling’”, zegt 
Bertil. “Dankzij het brede assortiment is het aanbod in 
soorten producten, materialen, stijlen en kleuren enorm 
groot. Voor elk raam en elke vloer bieden wij een oplos-
sing. En bestaat er geen pasklare oplossing, dan maken wij 
die graag op maat.”

Wilt u meer ontdekken? Laat u verrassen en inspireren bij 
Mulders Meubeldorp aan de Dorpsstraat 36 in Vriescheloo. 

Bent u niet in staat om onze showroom te bezoeken of wilt 
u direct zien hoe een bepaalde vloer of raambekleding 
bij u thuis staat? Mulders Meubeldorp komt graag met 
de mobiele showroom bij u thuis. Ook kunt u alvast een 
voorproefje nemen op de website muldersmeubeldorp.nl/
woningstoffering.




