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Nieuw elan voorNieuw elan voor
Jachthaven De Runde in Ter Apel!Jachthaven De Runde in Ter Apel! 

Lees er alles over op pagina 24 en 25.

Voor de mooiste vloeren ga je naar 
Folkers Vloeren in Stadskanaal! 

Zie onze advertentie op pagina 11.

Nieuw in Musselkanaal: Schoonheidssalon en kapsalon Jula!! 
Zie onze advertentie op pagina 7.

Henk Greven en Harjan Bossen van 
H&H Glas en Timmerwerken in Vlagtwedde: 
‘Bespaar op gas met goed glas’
door Jan Johan ten Have
VLAGTWEDDE/WINSCHOTEN - ‘Bespaar 
op gas met goed glas’. Dat is het credo 
van Henk Greven en Harjan Bossen van 
H&H Glas en Timmerwerken in Vlagt-
wedde en Winschoten. Hun bedrijf, dat 
een jaar geleden werd opgericht, kende 
een vliegende start, onder meer dankzij 
subsidies voor het verduurzamen van 
woningen. 

“Isolatieglas en goede kozijnen en deu-
ren dragen bij aan de isolatie van wonin-
gen. Daarmee is er in heel veel woningen 
nog flink te besparen op de energiere-
kening”, weet Harjan uit ervaring. “Er 
zijn nog altijd subsidiemogelijkheden 
voor het verlagen van energieverbruik. 
Wie meer wil weten, mag gerust contact 
opnemen.”

H&H Glas en Timmerwerken onder-
scheidt zich door de combinatie van glas 
zetten en timmerwerken. “Grote verbou-
wingen doen wij niet, wij zijn specialisten 
in glas, kozijnen, deuren en gevelbetim-
mering. Daarbij krijgt de klant een eerlijk 
verhaal: is een kozijn met rot nog goed 
te herstellen, dan adviseren wij niet om 
een nieuwe te plaatsen. Dan voeren wij 
desgewenst houtrotreparatie of deelver-
vanging uit.”

Lees verder op pagina 5.
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Többen Interieur in Stadskanaal
‘We voelen ons helemaal thuis in ons nieuwe pand’
Het was ruim drie jaar Grooten Többen, maar sinds enige tijd is het 
Többen Interieur. Het pand in het centrum van Stadskanaal is verruild 
voor een fraai pand aan de Handelsstraat 26. ‘En dat bevalt ons heel 
erg goed. We hebben hier gewoon veel meer ruimte en hebben ons 
aanbod zo verder uit kunnen breiden. Sinds de verhuizing hebben 
we het lekker druk’, legt eigenaar Edwin Többen tevreden uit. Eind 
augustus, begin september zal het nieuwe pand officieel geopend 
worden. ‘Dat wilden we al in mei doen, maar voorlopig hebben we 
het nog veel te druk.’

Positieve ontwikkelingen
‘We hebben het lekker druk’, zegt 
Edwin tevreden. ‘Toen we lieten 
weten te verhuizen, hoorde je wel 
eens verschillende reacties. Het is 
nu echter wel gebleken dat men-
sen hier gericht komen. Bij ons 
pand aan de Handelsstraat kun je 
gemakkelijk parkeren en laden en 
lossen en we verwelkomen hier 
weer een ander klantenbestand. 
Op deze plaats met meer ruimte 
kunnen we weer nadrukkelijk met 
de tijd en de mode mee. Het zijn 
allemaal positieve ontwikkelin-
gen. Ik kan dus met recht zeggen 
dat verhuizen ons heel goed 
gedaan heeft.’

Open dagen
In eerste instantie wilde Többen 
Interieur in de maand mei open 
dagen organiseren. ‘Vanwege 
de drukte hebben we besloten 
om dit nu eind augustus, begin 
september te doen. Dan kunnen 
mensen die hier nog niet geweest 

zijn komen kijken in onze prach-
tige zaak. Uiteraard zorgen wij er 
dan voor dat er koffie met wat lek-
kers klaar staat’, vertelt Edwin.

Persoonlijke aandacht
‘Onze kracht? Dat is de kwaliteit 
die we bieden en zeker ook onze 
persoonlijke aandacht. Verder 
vind je bij ons heel veel onder 
één dak. We hebben het assorti-
ment verder uit kunnen breiden 
met onder meer interieurkasten 
en ook behang Dat kan nu ook 
prima, nu we meer ruimte hebben. 
Het doet ons goed dat steeds 
meer (nieuwe) mensen ons weten 
te vinden op ons nieuwe adres’, 
zegt de Valthermonder. 

Nieuw elan
Kies je voor Többen Interieur, dan 
kies je voor de woonspecialist bij 
uitstek. Je kunt er terecht voor 
vloeren, gordijnen en raamdeco-
ratie, waarmee nog slechts het 
topje van de ijsberg genoemd is. 

‘We zijn specialist in stoffering.  
We bieden meet- en montage-
service en bij ons vind je altijd 
actuele collecties. Ons advies 
is vakkundig en we doen zaken 
met de beste merken.  Ook onze 
woonwinkel is zeer de moeite 
waard, nu we onze collectie ook 
steeds verder uitbreiden. 

Het gaat dus prima zo en de 
verhuizing heeft ons echt nieuwe 
elan en een boost gegeven’, 
besluit Többen enthousiast. ‘Met 
nieuwe mensen en wat meer 
personele bezetting kan ik straks 
wellicht ook ietsje minder werken, 
haha. Nee hoor, ik heb nog steeds 
ontzettend veel plezier in mijn 

werk. Daar hoeft niemand zich 
zorgen over te maken.’

Többen Interieur is gevestigd aan 
de Handelsstraat 26 in Stadska-
naal. Telefoon: 0599 - 61 48 85. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee. 
Foto: Auniek K.E. Klijnstra)
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Vervolg van de voorpagina
Subsidies op verduurzamen van de woning  
bezorgen H&H Glas en Timmerwerken in  
Vlagtwedde een vliegende start
VLAGTWEDDE/WINSCHOTEN - Een jaar geleden begonnen Henk Greven en Harjan Bos-
sen in Vlagtwedde en Winschoten hun bedrijf H&H Glas en Timmerwerken. Hun bedrijf 
speelt in op de grote vraag naar verbouwingen die bijdragen aan een lagere energie-
rekening. “Mensen kunnen subsidie krijgen en ook nog eens besparen op hun energie-
verbruik, dat maakt het plaatsen van nieuw glas, nieuwe of herstelde kozijnen en goed 
sluitende deuren extra aantrekkelijk”, weet Henk. 

Van huis uit zijn ze beiden timmerman. In 
de loop der jaren specialiseerden ze zich 
in de niet alledaagse combinatie timmeren 
en glaszetten. Hun bedrijf H&H Glas en 
Timmerwerken onderscheidt zich hierin. 
“Wij voeren het allemaal zelf uit en zijn dus 
niet afhankelijk van onderaannemers. Dat 
bevordert de doorlooptijd van werken”, 
vertelt Harjan. 

De twee kiezen ervoor om zonder perso-
neel te werken. De kracht van hun klein-
schalige bedrijf ligt in de directe contacten 
met hun klanten. De lijnen tussen klant 
en bedrijf zijn kort. “Wij maken zelf de 
afspraken met onze klanten en voeren ver-
volgens ook zelf het werk uit. Werken met 
personeel betekent veel tijd op kantoor 
doorbrengen. Daarin ligt niet onze kracht, 
wij willen zelf lekker aan de slag zijn.”

Ambachtelijk vakwerk
Henk en Harjan zijn vrienden sinds hun 
schooltijd. Ook werkten ze ruim elf jaar 
als collega's voor een bedrijf in totaal-
onderhoud. Dat werk deden ze lange tijd 

met veel plezier. Henk: “Maar we waren na 
ruim elf jaar toe aan iets anders. Daar praat 
je met elkaar over en dan begin je uit te 
kijken naar een nieuwe baan. We hadden 
eigenlijk totaal geen ambitie om voor ons-
zelf te beginnen. We hebben beiden een 
jong gezin en dan denk je toch in de eerste 
plaats aan zekerheid.” 

Werkgebied
“Tijdens het zoeken naar iets anders kwa-
men we erachter dat we eigenlijk beiden 
precies wisten hoe we het wilden. Maar 
dat konden we nergens vinden. Daarom 
groeide langzaamaan het idee om samen 
als zelfstandig ondernemers aan de slag te 
gaan. We kennen elkaar door en door en 
weten wat we aan elkaar hebben. We heb-
ben dezelfde ambitie: mooi en goed tim-
merwerk maken voor met name particuliere 
opdrachtgevers. En zeg nooit ‘nooit’, maar 
we hebben geen ambitie om werkgevers te 
worden.”

Henk en Harjan werken in principe in een 
straal van een kilometer of 70 rondom 

Vlagtwedde. De focus ligt op de gemeen-
ten Westerwolde, Stadskanaal, Pekela en 
Oldambt, maar H&H Glas en Timmerwerken 
voert ook regelmatig klussen uit in de stad 
Groningen en de provincie Drenthe. Beide 
eigenaren kijken met veel plezier terug op 
een uitstekend eerste jaar. Henk: “Je werkt 
echt voor jezelf, kunt zelf bepalen wat je 
doet en hoe je het doet. Van offerte tot 
oplevering, je doet alles zelf. De lol in het 
werk is helemaal terug. Onze klanten zijn 
particulieren die gevoel hebben bij hun 
huis. Iets moois opleveren en dan zien hoe 
blij mensen ermee zijn, dan geeft ontzet-

tend veel voldoening.”

H&H Glas en Timmerwerken
Henk Greven: 
06 – 23 77 57 53 | Vlagtwedde
Harjan Bossen: 
06 – 51 72 09 61 | Winschoten
info@henhglasentimmerwerken.nl
www.henhglasentimmerwerken.nl 
Volg ons op Facebook!

(RegioMagazine / Jan Johan ten Have.  
Foto: Auniek K.E. Klijnstra)
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Folkers Vloeren in Stadskanaal
Al een PVC vloer vanaf 27,50,- per vierkante meter, inclusief btw!
Je hoeft Niels Folkers van Folkers Vloeren helemaal niets te vertel-
len over vloeren. Al vanaf zijn veertiende is hij in de branche actief. 
Eerst alleen als stoffeerder, maar tegenwoordig runt Niels een eigen 
showroom en verkoopt en legt hij kwalitatief uitstekende vloeren 
voor verrassend weinig geld. ‘Bij ons heb je bijvoorbeeld al een 
kwalitatief uitstekende PVC vloer vanaf 27,50,- per vierkante meter, 
inclusief btw’, vertelt Niels.

Mooiste beroep ter wereld
‘Ik heb het mooiste beroep ter 
wereld’, trapt Niels af. ‘Het mooie 
is dat je bij mijn werk altijd gelijk 
resultaat ziet. Je maakt de mensen 
blij. Anderhalf jaar geleden ben ik 
een eigen showroom begonnen. 
Ik had eigenlijk alles wel al gezien 
op het gebied van vloeren en 
achtte de tijd rijp om voor mezelf 
te beginnen. Ik ben nu anderhalf 
jaar bezig en dit is écht helemaal 
mijn ding’, laat Niels weten.

Ook voor traprenovatie
Bij Folkers Vloeren kun je terecht 
voor onder meer PVC vloeren, 
maar ook voor tapijt van 4 en 5 
meter breed, laminaat en vinyl. 
‘Ook voor traprenovatie kun je bij 
mij terecht. Mensen hebben het 
tapijtje op de trap ondertussen 
wel gezien, merk ik. Ik kan de trap 
bekleden met PVC en aluminium 
strippen bijvoorbeeld. Dat kost je 
verrassend weinig geld. Je kunt bij 
mij ook kiezen voor een volledige 
renovatie, met overzettreden, 
verlichting en wangbekleding. Het 
is maar net wat de klant wil.’

Lage kosten
Folkers Vloeren kan de kosten 
laag houden. ‘Ik heb een show-
room aan huis. Ik heb wat dat 
betreft dus weinig kosten. Verder 
ben ik niet iemand die hoeft te 
pronken met een dure bus of 
iemand met hoge personeelskos-
ten. Daar kan de klant prima van 
profiteren, want de prijzen die ik 
bied zijn zeer aantrekkelijk. 

Ik weet zeker dat als mensen drie 
offertes opvragen, ik altijd een 
goedkopere en betere vloer aan 
kan bieden. Bovendien kan ik ook 
nog eens een langere garantiepe-
riode bieden’, zegt Folkers, die in 
de toekomst ook gietvloeren en 
epoxyvloeren aan wil bieden.’Ik 
heb best nog wel wat plannen om 
mijn dienstverlening verder uit te 
breiden’, zegt Folkers.

VivaFloors
Folkers werkt voornamelijk met 
het merk VivaFloors. ‘Ik heb een 
mooie samenwerking met dit 
merk. Ik heb de fabriek bezocht 
en ben overtuigd geraakt van de 
kwaliteit. VivaFloors is betrouw-

baar en de prijs- kwaliteitsverhou-
ding is uitstekend. Verder spreekt 
het feit dat ze werken met gerecy-
clede materialen me heel erg aan. 
Tachtig tot negentig procent van 
de materialen wordt bij VivaFloors 
hergebruikt. Het is iets waar ook 
de consument steeds scherper 
op let.’

Maak een afspraak in de 
showroom
Folkers leert nog elke dag bij. ‘De 
ontwikkelingen volgens elkaar 
snel op in deze wereld. Het is zaak 
om bij te blijven. Om die reden 
volg ik regelmatig cursussen. 
Overigens kunnen mensen me 
24/7 bellen. Een afspraak voor de 
showroom is snel gemaakt en kan 
ook in de avonduren. Ik ben zeer 

flexibel. De combinatie showroom 
en stofferen is voor mij echt de 
perfecte combinatie. Dit houd ik 
nog wel even vol hoor.’

Folkers Vloeren is gevestigd aan 
de G.W. Spitzenstraat 5 in Stads-
kanaal. Telefoon: 06-21 39 06 64. 
Zie ook www.folkers-vloeren.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee. 
Foto: Auniek K.E. Klijnstra)
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Boranka in Stadskanaal
Alles voor de camper en de caravan
Op zoek naar onderdelen voor een camper of een cara-
van? Bezoek dan eens Boranka in Stadskanaal. Ze hebben 
er echt alles. ‘Van een scharniertje tot een kraantje of een 
deurstoppertje, je vindt het allemaal bij ons’, zegt onder-
nemer Bram Schipper, die sinds driekwart jaar in aan de 
Glasblazer 4 Stadskanaal actief is. 

Keuzes
Schipper zit al 45 jaar in de handel. Hij was lang actief in 
Noord Holland, verkocht vervolgens zijn pand maar bleef 
met de handel zitten. ‘In eerste instantie heb ik gekeken 
naar een ander pand in Noord Holland. Daar betaal je ech-
ter de hoofdprijs. Ik ben vervolgens in Groningen gaan kij-
ken en kwam vervolgens in Stadskanaal terecht. Natuurlijk 
is dat voor mij wel even wennen. Mensen denken hier wat 
langer na voor ze geld uitgeven, haha. Dat valt me tot nu 
toe vooral op. Ik ben nu nog steeds bezig met het inrichten 
van de winkel. Voorheen deed ik ook nog in tenten, pannen 
en potten. Gezien de beperkte ruimte die ik hier heb – mijn 
vorige pand was zeker vijf keer zo groot – moet ik keuzes 
maken. Daarom richt ik me hier met name op camper- en 
caravanonderdelen en accessoires. Ik durf te stellen dat we 
vrijwel alles hier hebben’, zegt Schipper.

Van sunroofs tot het bouwen van een camper
Voor Schipper (72) is werken een hobby. ‘Handel is mijn  
hobby. Ik heb in deze branche zo ontzettend veel gedaan 
en geleerd. Ik ben ooit begonnen met het inbouwen van 
sunroofs, ik kocht een keer een schadeauto en op een 
bepaald moment besloten mijn vrouw en ik om zelf een 
camper te gaan bouwen. Mensen zagen dat, wilden eens 
kijken en de camper huren. Zo is het balletje eigenlijk een 
beetje gaan rollen en zo is Boranka eigenlijk ontstaan’, legt 
Schipper uit. 

Klanten uit heel Nederland
Schipper merkt dat ook de mensen in deze regio weer 
meer gaan kamperen. ‘Corona heeft daar natuurlijk een 
grote rol in gespeeld. Wat dat betreft is dat voor onze han-
del heel erg goed geweest. Ook in Stadskanaal zijn meer 

dan voldoende mensen die houden van kamperen met 
de camper en de caravan. Overigens heb ik altijd klanten 
gehad uit heel het land en zelfs uit Denemarken en België. 
Dat zegt zeker iets over het ruime aanbod dat we hebben. 
We doen met Boranka overigens veel zaken met Reimo. Dit 
is een heel grote, goede en bekende groothandel.’

Stoeien met de ruimte
Schipper vindt ondertussen zijn draai in Stadskanaal. ‘Al 
is het wel stoeien met de ruimte. Hiernaast ligt nog een 
stukje grond aan de zijkant.  Ik kijk gewoon even aan hoe 

het loopt. Mocht het de moeite waard zijn, dan overweeg ik 
om daar nog een loods neer te zetten. Dat is nu echter nog 
toekomstmuziek.’ Boranka is elke donderdag, donderdag 
en vrijdag van 10.00 uur tot 17.30 uur open en op zaterdag 
van 10.00 uur tot 16.00 uur. 

Boranka, de naam is gebaseerd op de namen van twee 
honden van Schipper,  is gevestigd aan de Glasblazer 4 in 
Stadskanaal. Telefoon: 0599-74 56 11. Zie ook de website 
www.boranka.nl. (RegioMagazine/Vincent Muskee. Foto: 
Auniek K.E. Klijnstra)
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MiBuwijnen.nl en PlanB reclame in Stadskanaal
‘We willen bedrijven mooier maken’
Mibuwijnen.nl en PlanB reclame hebben onlangs hun intrek geno-
men in een fraai pand aan de Stelmaker 5B in Stadskanaal. Eigenaar 
Mark Middeljans voelt nu al het verschil. ‘We zijn heel lang gevestigd 
geweest in Buinerveen. Daar waren we op een gegeven moment nog 
zo ongeveer het enige bedrijf met openingstijden. De dynamiek in 
Stadskanaal is heel anders. Het is veel levendiger en dynamischer, zo 
tussen andere bedrijven’, zegt Middeljans tevreden.

P(l)akkende reclame
PlanB reclame verzorgt p(l)ak-
kende reclame, en dat op een 
duurzame manier. ‘We hebben 
heel erg veel te bieden. We heb-
ben het momenteel heel druk met 
autobelettering. Daarnaast kun je 
terecht voor gevelreclame, span-
doeken, vlaggen, reclameborden, 
roll-up banners, wanddecoratie en 
stickers. Wij helpen om bedrijven 
mooier te maken. De mogelijk-
heden bij ons zijn enorm. Je ziet 
vaak dat beginnende bedrijven in 
eerste instantie weinig aandacht 
besteden aan een logo of een 
huisstijl. Wij kunnen dan helpen. 
Of het nou om reclamezuilen of 
om bijvoorbeeld lichtbakken gaat. 
En daarmee hebben we nog het 
topje van de ijsberg van alle mo-
gelijkheden benoemd. We gaan 
graag met klanten in gesprek en 
proberen altijd proactief mee te 
denken met de klant.’

Autobelettering
‘Met name de autobelettering 
loopt uitstekend. We hebben al 
heel veel mooie klanten. Prachtig 

werk, want je bouwt een auto 
eigenlijk helemaal op. De reacties 
van de klanten zijn prachtig. ‘We 
wisten niet dat het zo mooi zou 
worden’. Dat doet ons goed, zoals 
ook het feit dat we veel klan-
ten via mond-tot-mondreclame 
krijgen beschouwen als een groot 
compliment’, zegt Middeljans. 
Overigens kun je ook bij Plan B re-
clame terecht voor laser graveren. 
‘Je werkt dan niet meer met een 
diamantje, maar met verbranding. 
Wij kunnen gemakkelijk een logo 
of tekst laseren op bijvoorbeeld 
hout, glas of kunststof.’

‘Uit de hand gelopen’
Middeljans heeft een drukke maar 
afwisselende baan. Want behalve 
dat hij PlanB reclame runt, is in 
hetzelfde pand ook Mibuwijnen.
nl gevestigd. ‘Vanuit de show-
room verkopen we kwalitatieve, 
heerlijke en ook nog eens zeer 
betaalbare wijngeschenken. 
We zijn er trots op dat we zelf 
wijnen uit Duitsland, Frankrijk en 
Italië importeren. Mibuwijnen.
nl is eigenlijk vanuit mijn hobby 

ontstaan. Het is in de goede zin 
van het woord wat uit de hand 
gelopen’, legt Middeljans uit. 
‘Wij bieden unieke wijnen, maar 
hebben nog veel meer te bieden. 
Denk bijvoorbeeld maar eens aan 
champagne, port en prosecco. 
We zijn ook meteen het adres 
voor gepersonaliseerde wijnge-
schenken en wijngeschenken op 
maat. We hebben heel erg veel te 
bieden. Bovendien organiseren 
we regelmatig proeverijen. Wijn-
liefhebbers kunnen dan op een 

leuke manier kennismaken met 
onze wijnen.’

Continuïteit
Werken in twee verschillende we-
relden bevalt Middeljans prima. 
‘Het is zo heel afwisselend en dat 
bevalt me goed. De verhuizing 
naar Stadskanaal heeft nieuwe 
energie gegeven. Ik heb nog heel 
veel plannen, zeker ook binnen 
het reclamewerk. Ik ben nu met 
iets bezig dat hier nog niet is. Ik 
denk dat we nog dit jaar daar mee 

naar buiten komen. Ik verwacht 
dat dit iets heel bijzonders gaat 
worden, iets dat de continuïteit 
van het bedrijf verder zal verster-
ken.’

MiBu wijnen en PlanB reclame zijn 
gevestigd aan de Stelmaker 5B in 
Stadskanaal. Telefoon:  
06-20 54 80 40. Zie ook de web-
sites www.mibuwijnen.nl en  
www.planbreclame.com. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee. 
Foto: Auniek K.E. Klijnstra)
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Zaterdag 20 mei van 10.00 tot 15.00 uur
Open huis van nieuw pand fysiotherapiepraktijk 
FTC Noord in Stadskanaal
STADSKANAAL - Fysiotherapiecentrum FTC Noord is sinds 
kort gevestigd in een gloednieuw pand aan De Venen 2 
in Stadskanaal. Het team van FTC Noord wil iedereen de 
gelegenheid geven om dit prachtige, ruim opgezette en 
moderne pand te komen bewonderen. Daarom is er op 
zaterdag 20 mei van 10.00 tot 15.00 uur open huis.

FTC Noord is een centrum voor fysiotherapie en manuele 
therapie dat ruim twintig specialisaties biedt op master-
niveau. De praktijk telt drie vestigingen, in Stadskanaal, 
Nieuw-Buinen en Vlagtwedde. Nadat FTC Noord een aantal 
jaren geleden al een nieuw, modern pand in Vlagtwedde in 
gebruik nam, was het nu de beurt aan Stadskanaal.
 
Nieuwbouw
Eigenaren Klaas Hummel en Gerard Koerts hebben het 
nieuwe pand zelf laten ontwerpen en bouwen. Daarbij is 
rekening gehouden met alle wensen en eisen van deze tijd. 
“Zo hadden wij een grotere oefenzaal nodig voor revalida-
tietherapie”, vertelt Hummel. “Ook vinden onze klanten nu 
alle voorzieningen op de begane grond, waar we voorheen 
twee verdiepingen in gebruik hadden. Voor veel mensen 
die fysiotherapie nodig hebben, was dat niet handig”, vult 
Koerts aan.

Het nieuwe pand is ruim opgezet. De gangen zijn breed, de 
praktijkruimtes royaal en de oefenzalen zeer ruim. Er was 
veel aandacht voor hygiëne. Zo zijn er ruime kleedruimtes 
met douches. De behandelruimtes zijn allemaal uitgerust 
met een wasbak en de vloeren zijn bekleed met pvc, wat 
goed schoon te houden is. Verder is het pand energie-
neutraal, wat goed is voor het milieu en ook nog eens een 
mooie kostenbesparing oplevert. 

Open huis
Tijdens het open huis op 20 mei zijn therapeuten van alle 

specialisaties aanwezig om het publiek tekst en uitleg te 
geven. Ook kunnen de gasten alle ruimtes bekijken. Voor 
bezoekers staat er een kopje koffie of thee met wat lekkers 
klaar en ook voor kinderen is er iets te drinken.  
Koerts: “Wij zijn bijzonder blij met ons nieuwe pand, dat 
wij op 3 april in gebruik namen. In dit moderne pand kan 

ons team onze cliënten nog beter van dienst zijn. Daarom 
willen we bij deze iedereen uitnodigen om op zaterdag 20 
mei een kijkje te komen nemen. Alle belangstellenden zijn 
van harte welkom.”

Eigenaren Gerard Koerts en Klaas Hummel voor het nieuwe pand van FTC Noord in Stadskanaal (foto Jan Johan ten Have).
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Kornelius vloeren-deuren-kasten in Stadskanaal
Ruim assortiment, goed advies en korte
communicatielijnen

Kornelius is een bekende ondernemersnaam in Stadskanaal. Luc Kornelius is eigenaar 
van Kornelius vloeren-deuren-kasten. ‘Van origine zijn we een doe-het-zelfzaak. 
Later zijn we ons gaan specialiseren in het ontzorgen van de klant en hebben we ons 
toegelegd op specifiek vloeren, deuren en kasten. Ontzorgen betekent dat je bij ons 
niet alleen goede vloeren, deuren en kasten koopt, maar dat ons montageteam die 
ook voor je kan plaatsen. Dat maakt dat de klant dus ontzorgd wordt en dat is precies 
wat we willen’, zegt Luc Kornelius.

Korte lijnen en één aanspreekpunt
‘Onze kracht? Dat zijn zeker onze korte lij-
nen. Bij ons heb je te maken met een vast 
aanspreekpunt. Dat werkt gewoon perfect. 
Erika en ik runnen de showroom en geven 
de klanten zo goed mogelijk advies, verder 
beschikken we over een eigen monta-
geteam van drie vaste mensen. Bij drukte 
kunnen we bovendien genoeg vakmensen 
inlenen’, zegt Luc tevreden.

Perfect in balans
Wat zeker ook een sterk punt is, is het 
zeer ruime assortiment dat Kornelius aan 
kan bieden. ‘We zijn specialist in vloeren, 
deuren en kasten. Geen van die drie heeft 
echt onze voorkeur. Het is eigenlijk perfect 
in balans. Verder doen we nog wat in bin-
nen zonwering overigens. Dat alles samen 
maakt dat we een zeer breed aanbod heb-
ben. Duur? Dat ligt natuurlijk aan de klant 
zelf. Koop je alleen een vloer, deur of een 
kast en ga je er zelf mee aan de slag? Dan 
ben je  natuurlijk voordeliger uit dan wan-
neer we je compleet ontzorgen. Natuurlijk 
kun je bij ons ook prima alleen een vloer, 
deur of kast kopen. Er zijn genoeg handige 
doe-het-zelvers die zich hier prima mee 
redden. We doen bovendien zeker ook 
zaken met zzp’ers en met de kleine aan-
nemerij’, vertelt Luc.

Geen concessies aan kwaliteit
‘Waar we in elk geval nooit concessies 

aan doen is aan de kwaliteit. Wij leveren 
gewoon goede vloeren, kasten en deuren. 
Dat zal ook nooit anders worden. We zitten 
hier in Stadskanaal op een uitstekende 
locatie, naast de Praxis en Leenbakker. Je 
parkeert hier de auto nog gewoon voor de 
deur én gratis. Groei? Dat is geen thema 
bij ons. We hebben de zaken nu prima 
voor elkaar en we willen altijd goede 
service blijven bieden. Word je groter, dan 
is het maar de vraag of je die service ook 
daadwerkelijk kunt blijven bieden. We 
gaan hier dus op de ingeslagen weg verder 
en willen het succes vooral continueren’, 
vertelt Kornelius.

Maak een afspraak in de fraaie showroom
Bij Kornelius neemt men altijd ruim de tijd 
voor de klant. ‘Natuurlijk kun je hier altijd 
binnenlopen, dat is helemaal geen pro-
bleem. Wil je zekerheid dat we ook echt 
alle tijd voor je hebben, maak dan vooraf 
even een afspraak, vinden we hier ook 
prettig. Dan weet  je namelijk zeker dat we 
alle tijd hebben en kun je rekenen op het 
beste advies’, besluit Luc.

Kornelius vloeren-deuren-kasten is 
gevestigd aan de Navolaan 40 in 
Stadskanaal. Telefoon: 0599-61 33 23. 
Zie ook de website www.kornelius.nl.

(RegioMagazine/Vincent Muskee
Foto: Auniek K.E. Klijnstra)
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Jachthaven de Runde in Ter Apel

Oosterkade 5A  |  Ter Apel  |  0599 - 85 09 53  |  www.jachthaventerapel.nl
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Nieuw elan voor Jachthaven De Runde in Ter Apel
‘Als het maar gezellig is hier’

Met Michael en Eveline Knaap aan het roer staat Jachthaven De Runde in Ter Apel aan 
de vooravond van een nieuw tijdperk. Nu al is de jachthaven onherkenbaar mooi ge-
worden. ‘Toen we de jachthaven kochten en we de werkelijke staat zagen, hebben we 
wel even diep gezucht’, geeft Michael toe. ‘Want wat hebben we een werk gehad om er 
weer iets moois van te maken. Hoewel we nog steeds meer dan voldoende werk te doen 
hebben, is het hier nu al heel erg mooi. De inrichting van het paviljoen bijvoorbeeld, 
daar was zeker twintig jaar niets aan gedaan. Dan kun je je wel een beetje voorstel-
len wat we aantroffen.’ Ondertussen echter, is er van een gedateerde jachthaven geen 
sprake meer. ‘Hoewel het seizoen al begonnen is, willen we op 24 juni de officiële 
opening houden’, zegt Michael. 

Jongeren die uitvallen op school of thuis
Eigenlijk was het Eveline die met het idee 
kwam om eens naar de jachthaven te 
kijken. ‘We hebben al een sportschool, een 
zorgbedrijf én een kapsalon in Ter Apel. 
In eerste instantie waren we bezig met de 
Kloosterboerderij, maar dat schoot niet op. 
Vervolgens wilden we autoschadebedrijf 
Wolbers overnemen, maar ook dat ging 
niet door. En toen kwam Eveline met de 
jachthaven. We zochten vooral een plek 
om dagbesteding aan te kunnen bieden. 
Formeel mag dat niet, ware het niet dat ons 
zorgbedrijf op een ander adres blijft en ik 
met hulp van jongeren de jachthaven ga 
runnen. Het is de bedeling dat er hier zo’n 
vier jongeren aan de slag gaan. Dit kunnen 
jongeren zijn die uitvallen op school of 
thuis. Hoe dat er precies allemaal uit gaat 
zien, moet straks nog duidelijk worden’, 
vertelt Michael.

‘Dat kun jij ook!’
Google Michael Knaap en je stuit vooral op 
informatie over zijn carrière als zeer suc-
cesvol MMA vechter. Hij was twee keer Ne-
derlands kampioen en vocht op een haar na 
om de wereldtitel. ‘Ik was redelijk bedreven 
in de sport’, zegt Michael met gevoel voor 
understatement. Verder was hij vooral als 

‘bad guy’ te zien in Flikken Maastricht, Van 
God Los en Moordvrouw. ‘Vanuit die erva-
ring kan ik jongeren helpen. Een rolmodel? 
Misschien wel ja. Ik vertel jongeren wel 
eens dat ik twintig jaar geleden van statie-
geld rond moest komen. Vervolgens laat ik 
ze zien wat ik nu heb. ‘Dat kun jij ook’, zeg 
ik dan om vervolgens met ze aan de slag te 
gaan’, zegt Michael. ‘Ik merk dat dit werkt, 
dat dit motiveert’, constateert Michael.

Nieuw terras en overkapping
Terug naar de jachthaven. ‘We hebben 
ondertussen heel de buitenkant grondig 
aangepakt. We hebben alles leeg gehaald 
en hebben inmiddels het eerste feestje 
achter de rug. De reacties waren lovend en 
dat doet ons goed. Er was ontzettend veel 
achterstallig onderhoud. Verder hebben 
we een volledig nieuw terras aangelegd, 
hebben we een overkapping gerealiseerd 
en is er nu een aanlegsteiger. We hebben 
nog veel meer plannen overigens. Zo kun 
je hier straks een bootje huren en hebben 
we een volleybalveld gerealiseerd. Je kunt 
best stellen dat Jachthaven De Runde een 
complete metamorfose ondergaat. We 
noemen het paviljoen overigens voortaan 
het ‘Koekies & Boefies By Knaap’ paviljoen. 
Wat we vooral willen is dat het hier gewoon 

heel erg gezellig is. Er is hier voldoende te 
doen en te beleven. Je kunt hier genieten 
van een hapje en een drankje en dat in een 
ontspannen sfeer. Ook als je dus niets met 
boten hebt, kun je je hier prima vermaken 
in de jachthaven’.

Steeds mooier
Eveline en Michael maken lange dagen. Dat 
doen ze echter graag. ‘We zien nu al dat 
het steeds mooier wordt. En dat motiveert. 
De jachthaven ligt hier natuurlijk prachtig 
op een knooppunt van vier verschillende 
routes. Ideaal voor een gemakkelijke en 
aantrekkelijke tussenstop voor passanten. 
We hebben bovendien camperplaatsen 
en een bootopslag. In totaal hebben we 
110 ligplaatsen voor boten. Maar ook als 
je geen boot hebt, kun je hier straks altijd 
terecht tijdens het seizoen. Voor de gezel-
ligheid, inderdaad.’

Stukje mooier
Ondertussen is Michael, afkomstig uit Be-
verwijk, helemaal ingeburgerd in Ter Apel 
‘Het bevalt me hier echt perfect. Ik was op 
den duur de drukte in het westen wel zat. 
Met een aantal bedrijven en zeker ook door 
de sportschool raak je ook gewoon snel 
ingeburgerd. Vanuit de sportschool organi-
seren we nog regelmatig vechtsport gala’s.  

Met het aanpakken van Jachthaven De 
Runde hopen we Ter Apel nog weer een 
stukje mooier te maken. En dat gaat ons 
zeker lukken!’

Jachthaven De Runde is gevestigd aan  
de Oosterkade 5A in Ter Apel.  
Telefoon: 0599 - 85 09 53. Zie ook de  
website www.jachthaventerapel.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee. 
Foto: Auniek K.E. Klijnstra)
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Planten met grote bladeren

De laatste 15 jaar zijn er enkele uitzonderlijke planten in liefhebberstuinen opgedoken, die vooral 
opvallen door hun exotisch aandoende, enorme bladeren. In ons land is Trachycarpus fortunei zelfs al 
een “normale” tuinplant aan het worden, die de plaats is gaan innemen van de vroeger zo populaire 
(maar veel te groot wordende!) Atlas-ceder (Cedrus libani) of  de Apenboom (Araucaria araucana). De 
doorbraak van deze winterharde palm heeft lang op zich laten wachten. Door de algemeen heersende 
opvatting dat palmen nu eenmaal in tropische landen thuishoren, kwam het kennelijk niet in ons op 
om palmen toch eens in de volle grond te proberen. Het idee dat bepaalde planten hier niet thuis 
zouden horen, heeft ook de introductie van de winterhardste der bananen: Musa basjoo , lange tijd 
verhinderd. Maar inmiddels zijn deze exoten onmiskenbaar voor hun inburgeringsexamen geslaagd!

De belangrijkste criteria voor 
tuinplanten zijn winterhardheid en 
sierwaarde. Qua winterhardheid 
zijn deze beide nieuwkomers 
redelijk sterk, al treedt er in 
sommige winters wel vorstschade 
op. Dit kan echter met wat 
luchtige winterbescherming als  
rietmatten voor een groot deel 
vermeden worden. Vooral Musa 
basjoo profiteert van een berg 
herfstbladeren. Na de winter 
groeit deze reus onder de vaste 
planten weer met enorme snelheid 
verder en kan onder gunstige 
omstandigheden zelfs (oneetbare) 
vruchten dragen.

Exotische planten winnen aan 
populariteit: Canna’s en Dahlia’s 
zijn weer terug en bij een kleine 
groep liefhebbers floreren 
siergembers in de volle grond. Het 
fenomeen “jungle gardening” zoals 
dat in de 18de en 19de eeuw in 
Groot-Brittannië ontstond, is nu 
voor een breed publiek bereikbaar 
geworden. Op vele internet-forums 
wordt informatie (en planten!) 
uitgewisseld. In dit artikel wil ik me 
beperken tot de palmen: waaraan 
kan ik een gezonde plant van de 
juiste soort  herkennen?

Er zijn vederpalmen met bladeren 
die langs beide kanten van de steel 

zijn gerangschikt en waaierpalmen, 
waarvan de blaadjes allemaal aan 
het eind van de steel samenkomen. 
T. fortunei is een waaierpalm, 
en in ons land de eerste keus als 
men één of  meer palmen in de 
tuin wil aanplanten.  Een gezonde 
palm is te herkennen aan het 
donkergroene blad en is vrij van 
plagen zoals schildluis of  spint. 
De bladstelen zijn doornloos en 
betrekkelijk kort en het blad is 
stug en stevig genoeg om niet bij 
de eerste stevige wind kapot te 
waaien. In zeer winderige tuinen 
kan men echter beter Trachycarpus 
wagnerianus aanplanten, die even 
hard is als T. fortunei maar stugger 
blad heeft. Tevens is deze palm 
veel eleganter en na vele jaren 
ervaring krijg ik steeds meer van 
mijn klanten te horen dat ze na een 
aantal jaren dit de mooiste plant in 
hun tuin vinden.  Let erop dat de 
kuip waar de palm in staat goed is 
doorworteld.  

Een plant van 2 meter in een kuipje 
van 35 liter is geheel uit balans! 
Voor zo’n plant is minstens 65 liter 
nodig. Als de palm “potgedrukt” 
is, zoals dat in het handelaarsjargon 
heet, kan men deze beter eerst 
nog een jaar laten doorwortelen 
alvorens hem/haar uit te planten. 
De beste tijd om te planten is 
maart/april. Zorg er voor dat de 
bodem rijk is en goed afwatert. 
Een hoge grondwaterstand is 
funest. Veel belangrijker is om de 
palm een goede start te geven. 
Dit kan door onder de kluit en 
eromheen speciale palmaarde te 
doen. Hierdoor blijven de wortels 
niet in hun eigen kluit maar gaan 
ze “zoeken” zodat de palm snel 
doorgroeit en niet stilstaat. Bij 
palmen in een pot is dit heel 
belangrijk. In de volle grond gaan 

de wortels wel zoeken maar in een 
pot zitten deze opgesloten. De 
juiste voeding is dan van belang. 
Een fout die veel mensen maken 
is een dure palm kopen met 
bijbehorende pot en vervolgens op 
de laatste 2 euro bezuinigen door 
er goedkope potgrond bij te doen. 
Bemeste tuinaarde is al helemaal 
geen goed idee. Tijdens de groei 
heeft een palm veel extra voeding 
en water nodig. Kies een zonnige 
plek; hoewel een Trachycarpus het 
in de schaduw wel volhoudt, is de 
groei dan beduidend trager.

Zolang er hier nog geen 
Trachycarpus in de volle grond 
wordt gekweekt, zijn we voor grote 
planten aangewezen op import uit 
Zuid Europa. Als men de palmen 
zelf  hier uit zaad opkweekt, of  bij 
een kweker wat zaailingen koopt 
en die uitplant, dan bereikt de 
palm zeker zijn maximaal haalbare 
winterhardheid.

Vederpalmen
Palmenliefhebbers proberen 
met wisselend succes om ook 
vederpalmen in de volle grond te 
laten groeien. Er gaan geruchten 
dat het met wat bijverwarming in 
de winter m.b.v. kerstverlichting 
zelfs mogelijk is om Phoenix 
canariensis te kweken. Het valt te 
proberen, zeker als u tobt met een 

te groot geworden exemplaar in 
kuip. De laatste jaren zijn er echter 
veel winterhardere vederpalmen in 
omloop gekomen. 

Toepasbaarheid
Over de sierwaarde zijn de 
meningen verdeeld. Het is niet 
zo eenvoudig om deze planten, 
die veel aandacht opeisen, te 
combineren met andere planten. 
Combinaties met gangbare 
tuinplanten zijn moeilijk te maken. 
Veel ontwerpers en hoveniers 
weten niet goed raad  met deze 
zogenaamde architectonische 
planten. De tuinen in ons land waar 
palmen en bananen zijn toegepast, 
zijn bijna allemaal propvolle 
collectietuinen waar vormgeving 
ondergeschikt is aan verzameldrift.
Geslaagde combinaties met 
Trachycarpus zijn te maken 
met grote groepen lage 
bodembedekkers zoals Cyclamen, 
Ophiopogon, vetplanten of  lage 
siergrassen. Het groepsgewijs 
aanplanten van palmen in 
verschillende grootte, geeft echter 
een veel losser en natuurlijker 
resultaat.

In formele tuinen zijn palmen en 
bananen makkelijk inpasbaar langs 
paden of  in vakken met gazon, 
grint, maaskeien, steensplit e.d. 

Grote bladplanten creëren het jungle effect
Deze in combinatie met andere bladplanten zorgt er juist voor dat net 
dat ene kleurige bloempje eruit springt. Tetrapanax (rijstpapierplant) 
is hier een mooi voorbeeld van en ook goed winterhard. Maar 
een Gunnera manicata (de echte, ze worden veelal verkocht onder 
deze naam maar vaak is het dan de tinctoria die veel kleinere 
bladeren maakt) kan ook het gewenste power effect geven. Nieuwe 
aanwinsten zijn bijvoorbeeld de Schefflera taiwaniana maar ook de 
bekende kamerplant Fatsia japonica is gewoon winterhard en heeft 
ook prachtig grote bladeren. Indien u een grote tuin heeft is een 
Eucalyptus gunni Azura (eigenlijk is de Azura een van de weinige 
winterharde eucalyptussoortvoor in Nederland) prachtig. Behoudt 
zijn blad in de winter met mooie blauwe bladeren en zomers bij 
zonsondergang is het soms net alsof  je in bad zit qua geur. Een 
boom zoals de Albizia jullibrissum die tot begin september doorbloeit 
met prachtige pluisjes geeft dat exotische gevoel van ver weg te zijn. 
Een Tasmaanse boomvaren (Dicksonia antarctica) schuins over de 
vijver planten geeft ook die extra jungle dimensie. Uit de stam van 
de boomvaren komen bladeren die tot 2 meter worden. En de steeds 
meer bekende en goed winterharde Yucca rostrata is een mooie 
combinatie met de donkergroene Trachycarpus wagnerianus. De 
blauw/zilveren bollen op stam geven je tuin een dimensie waarbij de 
groene bladplanten meer naar voren komen door de kleurdimensie. 

Al deze planten zijn verkrijgbaar bij Mypalmshop in Erica aan de 
Beekweg 18. Geopend op vrijdag en zaterdag van 10.00 tot 16.00. 
Online te vinden op www.mypalmshop.nl.

Door Herbert Riphagen
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Ouderwets 
spectaculaire  
hoge kortingen  
op alle producten
Bij Bosma 
Bedden ligt het 
al 60 jaar nét 
even anders
EMMEN – De slogan ‘Bij Bosma Bedden ligt het nét even 
anders’ wordt door de jubilerende beddenzaak al zestig 
jaar gebruikt. En nog steeds boet deze leus niets aan 
kracht in. Want ook al zestig jaar staat Bosma Bedden 
garant voor ouderwets vakmanschap, kwaliteit, service 
en slaapgarantie.

Het zestigjarig bestaan van 
het familiebedrijf wordt 
gevierd met een al even 
ouderwets spectaculaire 
hoge kortingsactie. Wie 
iets aanschaft in de winkel 
mag daarna 20 procent 
gratis bijkopen. “Met andere 
woorden, als je iets koopt 
voor 500 euro mag je 
voor 100 euro gratis iets 
uitzoeken in de winkel, 
bij 1000 euro is dat 200 
euro”, zegt jubilaris Gerrie 
Bosma. “Deze kortingsactie 
hanteerden we namelijk ook 
in 1963 als openingsactie 
van de eerste bedden- en 
textielzaak in Emmen.”

Eerste winkel in Emmen
Pieter Bosma senior en 
Fennie Dijkstra stonden 
aan de basis van die 
eerste winkel in Emmen. 
Tegenwoordig heeft het 
beddenconcern winkels 
in Emmen, Winschoten, 
Assen, Groningen en Wezep. 
Bosma senior, die zijn 
zoons Pieter, Gerrie, Ente en 
Edwin, als zijn opvolgers het 

familiebedrijf binnen zag 
komen, stond ook aan de 
basis van de Vereniging van 
Slaapvoorlichters.

Gerrie Bosma: “Deze 
vereniging zorgde ervoor 
dat de mensen voorlichting 
kregen over slapen, over 
bedden en alles wat 
daarmee samenhangt. De 
beddenfabrikanten waren 
alleen gericht op het 
fabriceren en hadden geen 
feeling met de klanten. 
Daarna hebben we onder 
de naam Sleep & Dream en 
Royal Dream zelf een eigen 
beddenlijn, met boxsprings, 
dekbedden, textiel en 
matrassen in het leven 
geroepen. Goed slapen 
werd eigenlijk toen pas 
volwassen.”

Unieke slaapgarantie
Dat streven is in de 
loop der jaren verder 
geprofessionaliseerd zodat 
Bosma Bedden met recht 
het predicaat Bedden-
Speciaalzaak mag hanteren. 

“Al onze klanten, liever 
hebben we het over gasten, 
krijgen bij ons alle tijd om 
hun slaapwensen kenbaar te 
maken”, zegt Gerrie Bosma. 
“Wij zorgen ervoor dat die 
wensen ook werkelijkheid 
worden. Ik zou willen 
zeggen als je nu een nieuwe 
boxspring, matras, ledikant, 
linnenkast of bedtextiel 
zoekt, kom dan eerst bij ons 
langs. Wij laten zien dat 
er wel degelijk verschil is 
in bedden. Of zoals we al 
zestig jaar weten: Op onze 
bedden slaapt u nog steeds 
nét even anders. Op elke 
aanschaf bieden wij onze 
unieke slaapgarantie. En 
tijdens onze jubileumactie 
mag u ook nog eens gratis 
twintig procent bijkopen.”

Bosma Bedden in Emmen is 
gevestigd aan de Nijbracht 
84-a. Tel: 0591 - 64 83 28.
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Restaurant De Boshoeve in Sellingen
‘(H)eerlijk eten’

Eten in een verbouwde schaapskooi op één van de mooiste plekjes die Westerwolde 
rijk is. Het kan bij Restaurant De Boshoeve in Sellingen. Uit eten is hier een beleving. 
Een compleet avondje uit. Zonder tijdsdruk, onbekommerd genieten, zeker ook van de 
gerechten met een ‘twist’. De Boshoeve is bijzonder. “De gerechten die we serveren 
baseer ik op smaakvolle combinaties die niet altijd voor de hand liggen”, zegt Henri 
Bos. Hierbij is altijd het uitgangspunt dat onze gasten bijzondere gerechten krijgen 
geserveerd voor een betaalbare prijs.
 
Sfeer en ambiance
Eten uit eigen moestuin, aangevuld met 
zoveel mogelijk streekproducten. Fruit van 
de fruitbomen en steeds weer iets verras-
sends op tafel. En dat allemaal in een zeer 
sfeervolle zaak. ‘Mensen komen hier voor 
een avondje uit en genieten hier van de a 
la carte gerechten of een vier- of vijfgan-
gendiner. Bij ons ben je echt even weg 
van alles. Wat mijn vrouw en ik willen is 
het bieden van een totaalbeleving voor de 
gasten. Mensen moeten zich vooral op hun 

gemak voelen. Gelukkig tonen de reviews 
aan dat we op de goede weg zijn.’
 
Eigen manier
Het begin was moeilijk. ‘Vrij snel na de ope-
ning sloeg corona toe. Daar had niemand 
op gerekend, ook wij niet. We zijn echter al-
tijd positief gebleven. Hebben vertrouwen 
gehouden in wat we deden. Dat betaalt zich 
nu uit en vooral de mooie recensies doen 
ons goed. Ik kan me vanaf begin dit jaar 
volledig focussen op De Boshoeve. 

Het is nog steeds belangrijk om de naams-
bekendheid te vergroten en onze inmiddels 
vaste gasten kring verder uit te breiden. We 
willen altijd iets bijzonders serveren. Dat 
doe ik met het combineren van smaken die 
misschien niet altijd voor de hand liggen 
maar wel heel verrassend zijn. Het belang-
rijkste is dat het in de smaak valt bij onze 
gasten.’
 
Tiny Houses
‘Wist je overigens dat je ook gebruik kunt 
maken van onze twee tiny houses? Ze 
staan beide achter onze boerderij met een 
adembenemend uitzicht op het beekdal 
van de Ruiten A. Als je er dus even tussen-
uit wilt, dan is dat echt een aanrader. De 
tiny houses kun je ook gewoon los boeken, 
je hoeft niet beslist bij ons te eten. Al raad 
ik dat wel bijzonder aan’, lacht Henri.

 

Maatwerk voor groepen en workshops
Bos is altijd bezig. Nu weer met kastanje-
meel van de eigen tamme kastanjes. En 
met paling en zuurkool. Hij voegt nog toe: 
‘Verder kunnen ook groepen hier prima te-
recht, want dit is ook gewoon een perfecte 
vergaderlocatie of om een workshop te 
organiseren. Wandelroutes starten vanaf 
ons terrein en je kijkt uit op de Ruiten A. 
Als mensen met een groep iets bijzonders 
willen? Daar sta ik altijd voor open. Alles 
hier is vers bereid; van de jus tot de sauzen. 
Heb je wel eens gerookte aardappelen 
gehad? We hebben een eigen rookkast en 
die aardappelen zijn echt heerlijk. En zo 
hebben we heel veel te bieden. Bijzonder 
en verrassend, maar zeker betaalbaar.’
 

Restaurant De Boshoeve is gevestigd 
aan de Ter Apelerstraat 20 in Sellingen. 
Telefoon: 0599 - 72 20 19. Zie ook de 
website www.restaurantdeboshoeve.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)

Foto: Auniek K.E. Klijnstra
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Haarhuis Hammer in Assen is specialist op gebied 
van haarwerken en haarstukken
ASSEN – Haarhuis Hammer in Assen is een echte specialist in 
haarwerken. De salon behandelt mensen met dun en fijn haar en 
mensen met haaruitval, met haarstukken en haarwerken die ervoor 
zorgen dat mensen weer zelfvertrouwen krijgen.

Door Eline Lohman

Al sinds 1981 voorziet Haarhuis 
Hammer haar klanten van 
natuurlijke haarwerken die niet 
van echt te onderscheiden zijn. 
De gecertificeerde en ervaren 
haarwerkspecialisten van Haarhuis 
Hammer bieden sindsdien 
maatwerkoplossingen voor ieder 
haarprobleem. Het proces bestaat 
uit zes fasen: een intakegesprek, 
advies over een passende 
oplossing, de behandeling – 
modellen passen en uitzoeken, 
het haarwerk plaatsen op maat, de 
controlefase en het onderhoud.

Haarhuis Hammer is 
gespecialiseerd in haarwerken 
voor mensen met alopecia en 
degenen die door chemotherapie – 
tijdelijk - geen haar meer hebben, 
vertelt Marion Luider. “Onze salon 
is gespecialiseerd in hoofdhuid- en 
haarproblematiek. Wij werken veel 
met haarstukken en haarwerken. 
Haarstukken zijn een optie 
wanneer er bijvoorbeeld sprake 
is van plaatselijke haaruitval, of in 
het geheel dunner haar.

Deze haarstukken worden aan 
het eigen haar bevestigd, of 

indien nodig geplakt op de huid. 
Afhankelijk van de type vezel van 
het haarstuk is dit semi-permanent 
mogelijk. Is dit  geen optie, 
dan wordt er gekeken naar een 
haarwerk, ofwel een pruik.”

Mensen die bij Haarhuis Hammer 
komen, hebben te maken met 
allerlei haarproblemen. Van 
kaalheid na chemo tot en met 
plaatselijke of complete haaruitval. 
Het kan dan gaan om vrouwen, 
maar ook om mannen, die 
bijvoorbeeld inhammen hebben 
die ze graag willen bedekken met 
een haarstuk. Marion: “Het kan 
bij mensen met een chronisch 
haarprobleem lang duren voor ze 
erkennen dat het probleem een 
beperking  geeft. Ze raken in een 
sociaal isolement, durven weinig 
te ondernemen of proberen het 
haarprobleem te verdoezelen. 
Als mensen eenmaal bij ons zijn 
geweest – na een intakegesprek in 
aparte kamers voor privacy, waarin 
we de mogelijkheden bespreken 
– gaan ze met een gevoel weg 
van ‘waarom hebben we dit niet 
eerder gedaan?’. De opluchting 
dat er vrij simpele mogelijkheden 
zijn, is vaak groot. Wij zijn geen 
artsen, maar we kunnen wel een 

hulpmiddel bieden. Daardoor 
wordt het zelfvertrouwen vaak 
groter.”

Bij het hele proces biedt Haarhuis 
Hammer intensieve, persoonlijke 
begeleiding. Heel belangrijk, 
onderstreept Marion. “We leggen 
uit waar mensen op moeten letten 
met een haarstuk of haarwerk, 
vertellen hoe ze bijvoorbeeld om 
moeten gaan met het haar wassen 
en waar de bevestiging precies 
geplaatst moeten worden zodat 
het haarstuk of -werk goed blijft 
zitten. We werken met echt haar 
en met kunstvezel, daar zit verschil 
tussen, ook in onderhoud. Mensen 

mogen ons alles vragen en mogen 
zo vaak langskomen als ze willen; 
onze service gaat best ver. Het is 
belangrijk dat mensen thuis ook 
goed met het product overweg 
kunnen.”

Van oorsprong zijn de vier 
medewerksters van Haarhuis 
Hammer – waarbij de producten 
vergoed worden wanneer mensen 
een erkend probleem hebben - 
allemaal kapster. De kennis en 
ervaring over het haarvak is dus 
zeker in huis. De specialisatie 
binnen het kappersvak waar 
Marion en consorten zich mee 
bezig houden, is een mooie, 

volgens Marion. “Omdat we iets 
positiefs toe kunnen voegen aan 
het beeld dat iemand van zichzelf 
heeft,  een stukje zelfvertrouwen 
geven.

Daarbij scheppen we een 
vertrouwelijke omgeving . Dat 
brengt verdieping in je contact 
met mensen. Het contact is 
intensiever dan wanneer iemand 
een knipbeurt krijgt in een 
kapsalon, maar dit contact is wel 
heel waardevol.” 

Zie haarhuishammer.nl

Foto: Herman van Oost
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ECOtherm Vloerverwarming: Onbetwist 
dé specialist in het infrezen van vloerverwarming
Ben jij als ondernemer of als particulier op zoek naar vloerverwar-
ming? Dan is het zeer verstandig om zaken te gaan doen met ECO-
therm Vloerverwarming. ECOtherm geldt namelijk als specialist op 
het gebied van het infrezen van vloerverwarming, en dat in elke on-
dergrond. Dat steeds meer mensen kiezen voor ECOtherm Vloerver-
warming mag ondertussen geen verrassing meer zijn. Door te kiezen 
voor deze specialist uit Vlagtwedde namelijk, dan kun je behoorlijk 
energie besparen en kies je nadrukkelijk voor duurzaamheid.

Drie montageteams in Gronin-
gen, Friesland en Drenthe
Vanzelfsprekend werkt ECOtherm 
met alleen de beste producten 
en kunnen de drie montageteams 
ondertussen beslist als specia-
listen omschreven worden. Deze 
specialisten, actief in Groningen, 
Friesland en Drenthe, kunnen 
vloerverwarming aanleggen in 
cement en betonvloeren. ‘Natuur-
lijk is er flink wat concurrentie 
op de markt. Er zijn echter een 
groot aantal redenen waarom je 
juist voor ons zou moeten kiezen’, 
zegt Wim Eelsing. ‘Kies je voor 
ECOtherm, dan kies je voor een 
optimale warmteverdeling en 
maak je gebruik van energiezuini-
ge lage-temperatuurverwarming. 
Onze werkwijze is geschikt voor 
met name cementen en beton-
nen vloeren en als wij de vloer-
verwarming aanleggen, dan ligt 
de verwarming direct onder de 
afwerkvloer zonder ophogen van 
de huidige vloer. Dus uw keuken, 
deuren en de trap behoeven geen 
aanpassing. Dat maakt de reac-

tietijd al meteen een stuk korter 
waardoor het sneller warmer 
wordt dan wanneer je vloerver-
warming op reguliere wijze aan 
laat leggen’, zegt Eelsing. Uw hele 
woning kan in één werkdag wor-
den voorzien van deze ingeslepen 
vloerverwarming waarbij gelijk de 
radiatoren worden verwijderd en 
het systeem wordt aangesloten op 
uw huidige warmtebron. 

Gecertificeerd en op zoek naar 
goed personeel
Kies je voor ECOtherm, dan kies 
je nadrukkelijk voor kwaliteit. ‘De 
storingskans is minimaal en het 
verwarmingswater zal uitstekend 
doorstromen. Met onze zelfont-
wikkelde freesmachine is de ra-
dius van elke bocht die wij frezen 
identiek. Hierdoor is de doorstro-
ming bij elke groep vloerverwar-
ming gelijk en geeft hierdoor een 
gelijkmatige opwarming.  Kies je 
voor onze diensten, dan krijg je 
bovendien te maken met een vas-
te prijs. Je krijgt dus achteraf niet 
te maken met meerwerk kosten’, 

zegt Eelsing. Ons product heeft 
zowel een certificering vanuit het 
HLK in Stuttgart (DE) en is ook 
getoetst door het IBF in Troisdorf 
(DE). Ook daardoor onderscheidt 
de onderneming zich nadrukkelijk 
van collega’s in deze branche.

Tien jaar garantie
‘Wat ons verder ook bijzonder 
maakt, is dat we zelfvoorzienend 

aan de slag gaan. We gebruiken 
dus geen stroom van de mensen 
thuis. Onze goed geoutilleerde 
auto’s beschikken over een eigen 
aggregaat waardoor wij niet af-
hankelijk zijn van een goede net-
stroom aansluiting van de klant. 
Zelfs met onze auto’s onderschei-
den we ons dus nadrukkelijk van 
de andere bedrijven zegt Eelsing, 
die verder laat weten dat er stan-

daard tien jaar garantie geldt op 
de aanleg van vloerverwarming. 

ECOtherm Vloerverwarming is 
gevestigd in Vlagtwedde en is 
telefonisch bereikbaar via 
050-2340044. 
Zie ook de website www.
ecothermvloerverwarming.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)




