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Glimmobiel bestaat 25 jaar!
Kijk snel op pagina 13.

Huize Muller Makelaars
in Stadskanaal

Flexibiliteit, persoonlijk contact, een 
sterk team en ervaring als kracht.

Kijk snel op pagina 5.

HebbuZz Plaagdier Advies & Bestrijding in Stadskanaal
"Ik heb echt een fantastisch beroep"

HebbuZz Plaagdier Advies & Bestrijding houdt zich bezig met het voorkomen, beheersen 
en bestrijden van plaagdieren. Mark Harms uit Stadskanaal begon zijn bedrijf uit passie 
en die passie is met de jaren alleen maar verder toegenomen. ‘’Het vak is veranderd. 
Bij ons is voorkomen echt beter dan genezen. We zijn volledig gecertificeerd en mogen 
daarom bestrijdingsmiddelen gebruiken. Dat doen we echter alleen als er geen andere 
oplossing meer is. Onze leefomgeving en de wereld van 2025 verwacht dat ook wij zorg 
dragen voor het milieu. De tijd van de klassieke bestrijder is geweest, zegt Harms.

HebbuZz werkt planmatig. Mark is boven-
dien creatief en staat open voor innovatie. 

Mooi voorbeeld is wel het gebruik van een 
ecologische rattenautomaat, waarvan hij er 

meerdere in beheer heeft. ‘’Er is erg veel 
overlast van ratten. Vroeger kocht je dan 
doosje gif en het probleem was opgelost. 
Tegenwoordig gaan we heel anders te 
werk’’, vertelt Mark, die geniet van zijn werk. 
‘’Ik heb écht een fantastisch beroep’’, zegt 
hij. 

Lees verder op pagina 7.
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Prachtige kortingen op elektrische fietsen van Pegasus 
De Fietsexpert in Ter Apel: Nu ook officieel 
Pegasus dealer
De Fietsexpert groeit verder door. Dé specialist in elektrische fietsen is onlangs of-
ficieel Pegasus dealer geworden, wist een tweede monteur aan zich te binden en 
investeerde in een accutester. ‘’We groeien gestaag’’, zegt Nathalie Wierenga. ‘’En we 
hebben nog genoeg plannen voor de toekomst. Wat dat betreft zijn we echte onderne-
mers’’, zegt Nathalie, die met De Fietsexpert nu ongeveer twee jaar gevestigd is aan 
het Molenplein 2 in Ter Apel. In dit pand heeft de specialist in elektrische fietsen ook de 
ruimte om door te groeien.

Goede, betaalbare elektrische fiets
‘’Passie voor je vak is belangrijk. En dat 
hebben wij. Kijk naar Robert. Hij zit al meer 
dan dertig jaar in deze branche. We hebben 
de afgelopen jaren geïnvesteerd in het 
bedrijf. We voeren de beste merken en le-
veren de beste kwaliteit. Daarnaast hebben 
we hier voor iedereen een elektrische fiets. 
Dat vinden we belangrijk. Iedereen kan bij 
ons een goede, betaalbare elektrische fiets 
aanschaffen’’, vertelt Nathalie. ‘’We zijn hier 
nu in totaal een jaar of negen met elektri-
sche fietsen bezig. Daardoor krijgen we nu 
ook te maken met de vervangingsmarkt; 
mensen die bij ons hun tweede of derde 
elektrische fiets kopen. Het loopt goed, 
we hebben echter de ambitie om het nóg 
beter te doen. We hebben er een ervaren 
monteur bij. Daar zijn we blij mee, want 
zo kunnen we meer werk aan en een nog 
betere service bieden.’’

Fikse kortingen tot wel 1400 euro
De Fietsexpert investeerde ook in de aan-
schaf van een accutester. ‘’De accu is toch 
het eerste onderdeel van de elektrische 
fiets dat slijt. Bij ons kun je de accu laten 
testen. Op basis van de test kun je kiezen 
wat je doet: kies je voor bijvoorbeeld een 

revisie of wil je liever een nieuwe fiets? 
Mensen hebben vaak het gevoel dat er iets 
met de accu is. Met onze accutester kun 
je daadwerkelijk zien hoe de staat van de 
accu is en daar naar handelen.’’ Sinds kort is 
De Fietsexpert ook officieel dealer van het 
Duitse merk Pegasus geworden. ‘’De fietsen 
van dit merk zitten echt heel erg goed in 
elkaar.  De fietsen van dit merk kenmerken 
zich door een ongelooflijke stabiliteit. We 
hebben met de dealer meteen een mooie 
deal kunnen sluiten en een mooie partij 
elektrische fietsen ingekocht die we met 
fikse kortingen aan kunnen bieden. Die 
kortingen kunnen oplopen tot wel 1400 
euro. Zeer de moeite waard dus om langs 
te komen, want met een mooie korting kop 
je een uitstekende fiets’’, vertelt Nathalie. 
De Fietsexpert voert zoals bekend verder 
de merken Flyer, TREK, Giant en Trenergy. 
‘’Merken die staan voor de beste kwaliteit 
en merken waarvoor we bewust gekozen 
hebben.’’

Specialist in elektrische fiets
En zo blijft De Fietsexpert groeien en in-
vesteren in kwaliteit. ‘’We hebben destijds 
gekozen om ons te specialiseren in elek-
trische fietsen. Dat is een bewuste keuze. 

Daar ligt namelijk onze passie. Daarnaast 
hebben we nog een ‘stukje sportief’ en ben 
je natuurlijk ook voor accessoires bij ons 
aan het juiste adres. De toekomst? We heb-
ben nog plannen genoeg, haha. We willen 
zeker nog verder doorgroeien en willen dat 
iedereen lekker kan fietsen op een goede 
elektrische fiets. We bieden de beste mer-

ken, een elektrische fiets voor elke porte-
monnee en de beste service. Dát is waar de 
Fietsexpert voor staat.’’

De Fietsexpert is gevestigd aan het 
Molenplein 2 in Ter Apel. Telefoon: 0599 - 
20 29 00. (RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Huize Muller Makelaars in Stadskanaal 
Flexibiliteit, persoonlijk contact, een sterk team 
en ervaring als kracht 

In 2024 werd NVM makelaar Patrick Muller vanwege het 25-jarige NVM lidmaatschap 
verrast op het gewilde makelaarsstafje. In hetzelfde jaar werd het kantoor aan het 
Lilienthalplein grondig verbouwd en dit jaar zijn er weer wat mijlpalen te vieren. Zo is 
Patrick op de huidige locatie al twintig jaar actief als makelaar, waarvan vijftien jaar 
onder de naam Huize Muller Makelaars. ‘’Dat is nogal wat, maar heel eerlijk, ik had er 
niet zo bij stilgestaan’’, zegt Patrick, die met persoonlijk contact, een grote mate van 
flexibiliteit, ervaring en een sterk team het verschil maakt. 

Vraag en aanbod
‘’Er is veel vraag en weinig woningaanbod. 
Dat betekent dat als je je huis verkoopt, 
er bijna standaard overboden wordt. 
Verkopers voelen zich zelfs wel eens 
bezwaard door de prijs die voor hun huis 
betaald wordt en zetten hun woning ook 
wat minder snel te koop. Je moet wel eerst 
een andere woning hebben immers. We 
kunnen woningzoekenden nog steeds een 
mooi aanbod huizen bieden. Verkopers 
kiezen vaak bewust voor ons. Dat heeft te 
maken met de uitstekende reviews, met 
het pand, de uitstraling of via mond-tot-
mondreclame. Bovendien bouw je natuur-
lijk een netwerk op. Mensen kennen je. 
Kennissen raden aan om eens met ons in 
gesprek te gaan’’, weet Patrick, die namens 
Huize Muller Makelaars woningen ver-
koopt, aankoopt en bovendien woningen 
taxeert. 

Luisterend oor
Patrick vindt persoonlijk contact belang-
rijk. ‘’Soms bied je een luisterend oor. 
Bijvoorbeeld als een woning door een 
echtscheiding of een sterfgeval verkocht 
moet worden. Mensen willen hun ver-
haal dan graag kwijt. Ik ben zeer flexibel. 
Dit is in mijn optiek geen 9 tot 5 baan. 
Zeer regelmatig plan ik in de avonduren 
afspraken in, net als op zaterdag. Voor 
het kopen van een woning moet je ook 
de tijd nemen. Als je te snel wilt, dan is 
de kans op het maken van fouten groter. 
En fouten maken, mag niet. Je koopt geen 
spijkerbroek. Zorgvuldigheid is ontzettend 
belangrijk’’, zegt Patrick, die zich gesteund 
weet door Cynthia en Danielle. ‘’Ze zijn 
heel belangrijk. 

Zij hebben vaak het eerste contact met 
mensen. We vormen samen een sterk team. 
Ben ik trots op.’’

Gevoel en emotie
Als taxateur en NVM makelaar zijn bijscho-
lingen, trainingen en studies aan de orde 
van de dag. ‘’De kwaliteitseisen worden 
steeds groter. Ik beschouw dat zelf niet als 
een probleem. Het kost wat tijd, maar het 
is ook leuk om collega’s – ook uit andere 
delen van het land – te ontmoeten en te 
vernemen hoe zij bepaalde zaken aanpak-
ken’’, zegt Patrick, die met zijn makelaardij 
bekend staat om de uitstekende presen-
taties. ‘’Je moet mensen een eerlijk beeld 
geven van een woning. Online bezichtigin-
gen? Ik ben daar niet zo van. Een woning 
moet je zien en voelen. Het gaat om gevoel. 
Om emotie. En online zie je nooit alles. Ik 
ben daar vrij stellig in. Een ongezien bod 
op een woning accepteer ik niet. Ons vak 
verandert. Ik organiseerde voor de corona 
pandemie regelmatig een open huis. Ieder-
een kon dat tussen een bepaalde tijd naar 
een woning komen kijken. Op een gegeven 
moment mocht dat niet meer en plande 
je wel een open dag, maar plande je ook 
de bezoekers in. Iedereen kreeg individu-
eel de tijd om de woning te bekijken. Die 
methode ben ik blijven hanteren. Want zo 
kun je iedereen de aandacht geven die ze 
verdienen. De toekomst? Lekker op deze 
weg doorgaan. Op naar nieuwe mijlpalen.’’

Huize Muller Makelaars is gevestigd 
aan het Lilienthalplein 25 in Stadskanaal. 
Telefoon: 0599 - 69 60 70. Zie ook de 
website www.huizemuller.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Vervolg van de voorpagina
HebbuZz Plaagdier Advies & Bestrijding in Stadskanaal
Mark Harms is de trotse eigenaar van HebbuZz Plaagdier 
Advies & Bestrijding. ‘’Geen situatie is gelijk en je moet 
altijd een plan hebben. Om plaagdieren te beheersen 
moet je planmatig werken: je identificeert het plaagdier, 
bedenkt een strategie, bespreekt met de opdrachtgever 
wat zij zelf kunnen doen en gaat aan de slag. Pas als we 
alles geprobeerd hebben en niets helpt, mogen wij als 
gecertificeerd bedrijf bestrijdingsmiddelen gebruiken. 
We proberen dit te voorkomen en zien dat echt als laatste 
redmiddel.’’

Rattenautomaat
Harms heeft het druk. Nu vooral met overlast van ratten. 
De rattenpopulatie is de laatste jaren toegenomen. Een van 
de oorzaken is het verkoopverbod van muizen en ratten-
vergif. Daarnaast is de rat een cultuurvolger en zijn wij niet 
altijd even netjes. Ratten tref je zeker niet alleen aan op 
boerderijen of bij woningen aan een kanaal. Je ziet ze ook 
gewoon in woonwijken en bij diverse bedrijven, ongeacht 
locatie’’, zegt Mark, die nadat hij ingeschakeld is altijd eerst 
de situatie in kaart brengt. Met welk dier hebben we te 
maken, wat zou een oplossing kunnen zijn? Hij maakt een 
plan van aanpak en monitort de voortgang nauwkeurig. Hij 
gebruikt camera’s en voor de beheersing van ratten sinds 

enige tijd een ecologische rattenautomaat. ‘’Ik ben in-
novatief en sta altijd open voor nieuwe oplossingen. In de 
automaat wordt constant voer aangeboden. Ratten lopen 
aanvankelijk in en uit. Ze raken vertrouwd en dat is het 
moment om de automaat actief te zetten. Zeer effectief’’, 
zegt Mark. Naast de automaat hebben we diverse andere 
oplossingen voor overlast op bijvoorbeeld bedrijfsterrein, 
boerenbedrijf of opslagloods.

Kennis is macht
Harms wil alles weten. ‘’Kijk, als iemand te maken heeft 
met steenmarters, dan kunnen we daar gezien de be-
schermde status beperkt iets aan doen. Toch wil ik alles 
over de steenmarter weten. Op die manier kan ik toch ad-
viezen geven en is er vaak een oplossing. Ik leer nog elke 
dag en geef mijn kennis graag door. Ik verzorg regelmatig 
lezingen of presentaties, bijvoorbeeld over de overlast 
van ratten. Ik werk in een heel breed spectrum, van vlo tot 
marter, van houtworm tot rat, en maak mooie dingen mee. 
Mensen belden; ze hadden vreemde pootafdrukken gezien. 
Het bleken dassen te zijn. Nou, die laten we gewoon met 
rust natuurlijk. Of een bedrijf die dacht dat er steenmar-
ters in de schuur zaten. Bleek er een vossenbouw onder 
de schuur verstopt te zitten. Ontdek je dat, dan moet je 
natuurlijk wel weten wat je kunt doen’’, zegt de bevlogen 
ondernemer.

Passie en plezier
‘’Passie en plezier’’, zegt Mark over de wijze waarop hij zijn 
vak beleeft. ‘’We gaan straks weer richting voorjaar. Dan 
komen de insecten weer tevoorschijn. Waar we in ons land 
meer en meer mee te maken krijgen, zijn invasieve exoten. 
Mensen nemen die in de auto of het vliegtuig uit andere 
landen mee deze kant op. Denk bijvoorbeeld maar een 
mierensoorten, die zeer hardnekkig kunnen zijn en hier 
prima kunnen leven. Het eerste wat ik doe is alles lezen 
over deze exoten. Ik wil weten waar ik mee te maken heb. 
Ons vak is echt veranderd. We bestrijden alleen wanneer 
noodzakelijk. Soms is verplaatsen bijvoorbeeld een goede 
oplossing. De traditionele bestrijder is er echt niet meer. 
Niet gif, maar kennis, creativiteit en inzicht zijn de belang-
rijkste voorwaarden om je werk goed te doen.’’

HebbuZz Plaagdier Advies & Bestrijding is gevestigd aan 
de Unikenkade 84 in Stadskanaal. Telefoon: 0599 - 85 00 
54. Zie ook de website www.hebbuzz.nl. (RegioMagazine/
Vincent Muskee)

"Het voorkomen
en beheersen van 
plaagdieren vraagt 

kennis, creativiteit en 
planmatig werken"
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Huyskweker Popken in Exloërveen 
"Loop je onze kas binnen, dan loop je zo het voorjaar tegemoet"
Langzaam maar zeker gaan we richting voorjaar. Dat 
voorjaar ervaar je zeker ook bij Kwekerij Popken, hét 
adres voor met name eenjarige zomerbloeiers (uit eigen 
kas) maar zeker ook voor vaste planten. Popken geniet 
ook al grote bekendheid vanwege het zeer ruime aanbod 
aan hangpotten, ook wel hanging baskets genoemd. ‘’Dit 
seizoen zullen onze klanten profiteren van nog betere 
zomerbloeiers en een nóg betere service’’, zegt Matthijs 
Popken, die de kwekerij samen met vader Egbert runt.

Kwaliteitsslag en enorm aanbod hangpotten
Dat er een kwaliteitsslag is gemaakt en er straks nog meer 
informatie en service geboden wordt heeft alles te maken 
met de verbouwing die twee jaar geleden plaatsvond. 
‘’Vorig jaar hadden we nog te maken met de nasleep van 
die verbouwing. Nu zijn alle puntjes op de i gezet. Weet 
je, een verbouwing valt altijd tegen. Dat hebben wij ook 
gemerkt. We gaan straks richting het tweede seizoen na de 
verbouwing en hopen nu de vruchten van die verbouwing 
te plukken’’, zegt Matthijs, die met zijn bedrijf grote be-
kendheid geniet door het aanbod hangpotten. ‘’’De klanten 
zullen versteld staan. De keuze is echt reuze. Daar hebben 
we nadrukkelijk extra aandacht aan besteed. En uiteraard 
kunnen de eigen bloempotten of bakken gevuld worden 
met de bloemen en planten uit eigen kwekerij. Prachtig, 
toch! Heb je al eens een hangpot bij ons gekocht, dan kun 
je profiteren van een leuke korting als je de oude plastic 
pot waar de bloemen of planten inzaten schoon en netjes 
inlevert. Dan kun je zomaar een korting tot wel vier euro 
op een nieuwe pot krijgen. Als onderneming maken we ons 
sterk voor hergebruik, om zo de ecologische voetafdruk zo 
klein mogelijk te houden.’’

Laat nu al terras- en balkonbakken vullen
Nu al kun je met je terras- en balkonbakken terecht bij 
Popken. ‘’Laat de bakken hier achter en geef aan hoe je de 
bakken gevuld wilt hebben. Kunnen wij ze alvast beplan-
ten. Vervolgens kun je eind april of begin mei de bak weer 
bij ons halen. Heb je ook  meteen de gelegenheid om 
leuke zomerbloeiers uit te zoeken in onze grote kas en te 

kijken naar ons royale assortiment hangpotten. Zo sla je 
twee vliegen in één klap’’, zegt Matthijs enthousiast. ‘’Het is 
verstandig om hier niet te lang mee te wachten en de ter-
ras- of balkonbakken nog voor 1 april bij ons af te geven. 
En als je hier bent, loop dan altijd even de kas in. Dan loop 
je als het ware het voorjaar tegemoet en geniet je alleen al 
van de prachtige kleuren van de verschillende zomerbloei-
ers.’’

Voor elk budget
Natuurlijk vind je buiten ook dit seizoen de mooiste vaste 
planten. ‘’Je kunt ons wel beschouwen als een soort van 
tuincentrum. Wij kweken de bloemen en planten echter 
zelf en gaan niet naar de veiling of kopen ze elders in. Zo 

maken we het verschil. We hebben overigens aanbod voor 
iedereen en voor elk budget. De losse plantjes bieden we 
bijvoorbeeld voor een zeer aantrekkelijke prijs aan. We zijn 
er voor elke doelgroep, zeker ook voor mensen met een 
wat kleinere portemonnee dus. Dat is ook wat we willen 
en wat we belangrijk vinden. Het is straks zeer de moeite 
waard om hier een kijkje te komen nemen. En vergeet 
niet om zo snel mogelijk de terras- en balkonbakken te 
brengen. Kunnen we daar meteen mee aan de slag’’, besluit 
Matthijs.

Huyskweker Popken is gevestigd aan de Exloërveen 8A 
in Exloërveen. Telefoon: 0599 - 67 16 61. Zie ook www.
huyskweker-popken.nl. (RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Glimmobiel in Stadskanaal viert 25e verjaardag
"We wassen en poetsen alles wat rijdt, vaart en vliegt"
Glimmobiel in Stadskanaal bestaat 25 jaar. ‘’We wassen en poetsen hier alles wat rijdt, 
vaart en vliegt’’, zegt eigenaar Martijn Bruinsma. ‘’We hebben zelfs een keer een heli-
kopter onder handen genomen en poetsen naast vooral heel veel auto’s ook landbouw-
voertuigen, boten en campers. We zorgen ervoor dat het voertuig zowel aan de binnen- 
als buitenkant perfect gereinigd wordt. Verder zijn we het adres voor spotrepair en 
willen we ons nu ook meer gaan focussen op detailing’’, zegt Bruinsma, die zijn bedrijf 
de afgelopen kwart eeuw gestaag zag groeien.

Gestage groei
‘’Ik werkte bij Autobedrijf Geert is Mus-
selkanaal. Daar zag ik steeds dat auto’s 
opgehaald werden door een vrachtwagen 
om vervolgens ergens gepoetst te worden. 
Dat is net wat voor mij, dacht ik. Ik ben 
klein begonnen. Kwam in de avonduren 
met een busje bij de mensen thuis en 
huurde later een pandje in Musselkanaal. 
Toen dat te klein werd, verhuisde ik naar 
het Open Einde in Musselkanaal. Dat was 
nog best een gok. Ik ging van een ruimte 
van negen bij negen meter naar een loods 
van 220 vierkante meter. Maar ook daar 
groeide Glimmobiel door en al snel was 
ook die ruimte weer te klein. Omdat ik 
toch al veel klanten uit Stadskanaal had, 
ben ik verhuisd naar het huidige pand aan 
de Glasblazer 12. Ja, het bedrijf is gestaag 

gegroeid. Momenteel werken we hier met 
z’n zessen. Ik sta zelf nog gewoon zes da-
gen per week op de werkvloer. Ik ben niet 
iemand voor op kantoor, bovendien vind ik 
het werk nog steeds ontzettend leuk’’, zegt 
Bruinsma.

Voordeliger
Glimmobiel is er voor de particuliere en 
(vooral) zakelijke markt. ‘’We doen veel 
voor garagehouders. Maar iedereen kan 
hier met een voertuig terecht. Van leaserij-
ders die hun auto netjes willen inleveren 
tot aan eigenaars van landbouwvoertuigen 
die een show hebben. En dus mensen met 
een helikopter’’, lacht Bruinsma.’’ Glim-
mobiel reinigt het in- en exterieur en is 
ook het adres voor spotrepair. ‘’Raak je met 
de bumper van je auto een paaltje, dan 
kunnen wij dat beschadigde deel van de 
bumper spuiten en herstellen. Bij kleine 
schades is het vaak verstandiger om voor 
spotrepair te kiezen. Het resultaat is perfect 
en het scheelt je behoorlijk in de kosten.’’ 
Glimmobiel is ook het adres voor uitdeuken 
zonder spuiten, dashboard, ramen tinten en 
bekleding reparatie

Dienstenpakket
Glimmobiel heeft een zeer goede naam en 
netwerk opgebouwd. Dat kwam bijzonder 

goed van pas toen het bedrijf in 2020 ge-
troffen werd door brand. ‘’Het pand was zo 
goed als verloren. Via ons netwerk konden 
we ons werk echter blijven doen. De brand 
ontstond in het weekend, maandag waren 
we ‘gewoon’ aan het werk. Met dank aan 
garagehouders die spontaan belden wel 
een plekje over te hebben’’, zegt Martijn, 
die zich nog meer wil gaan richten op 
detailing. ‘’Kijk, als wij jouw auto reinigen, 
dan is ie echt super schoon. Je hebt echter 
mensen die nóg meer willen. Die elk detail 
van de auto, aan de binnen- en buitenkant 
gereinigd en gepoetst willen hebben. Dat 
is detailing. Het is erg populair, zeker onder 

mensen die een bijzonder voertuig in hun 
bezit hebben. Met detailing breiden we ons 
dienstenpakket nog verder uit. De detail-
ruimte, waar we ook glascoating aanbren-
gen, is bijna klaar. Dat geldt ook voor de 
shop waar we poetsmiddelen voor on-
derhoud gaan verkopen. Voor het overige 
blijven we doen wat we al 25 jaar doen: 
kwaliteit en service bieden en gewoon hard 
werken.’’

Glimmobiel is gevestigd aan de Glasblazer 
12 in Stadskanaal. Tel. 0599-41 20 28. 
Zie ook de website www.glimmobiel.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Hoveniersbedrijf Veldhuis in Vledderveen bestaat 25 jaar 
"Gerrie en Alfred zijn geweldig op elkaar 
ingespeeld"
Mooie mijlpaal: Hoveniersbedrijf Veldhuis 
in Vledderveen bestaat 25 jaar. Het bedrijf 
van Gerrie en Irma Veldhuis heeft de afge-
lopen kwart eeuw een meer dan uitsteken-
de naam opgebouwd, heeft een grote groep 
vaste klanten aan zich weten te binden én 
heeft in Alfred Wever een honkvaste mede-
werker. ‘’En we hebben altijd werk. Omdat 
we 25 jaar bestaan, zullen we Alfred zeker 
even in het zonnetje zetten. Hij werkt hier 
al 25 jaar. Gerrie en Alfred vormen een (h)
echt team. Ze zijn geweldig goed op elkaar 
ingespeeld’’, vertelt Irma.

Kwekerij en tuincentrum
Natuurlijk zijn ze blij en trots met het 25-jarig 
bestaan. Ze zijn er de mensen echter niet 
naar om er heel lang bij stil te staan. ‘’Ger-
rie is in het vak opgegroeid, zijn vader had 
hier een kwekerij en tuincentrum. Vanuit dat 
bedrijf is Hoveniersbedrijf Veldhuis ontstaan. 
Eigenlijk is het vanaf de start druk geweest. 
De meeste klanten krijgen we door mond-
tot-mondreclame. De diensten die we als 
hoveniersbedrijf aanbieden zijn zeer divers. 

Er is steeds meer bij-
gekomen en het is al 
lang niet meer alleen 
het aanleggen en on-
derhouden van tuinen. 
We doen tegenwoor-
dig echt alles. We zijn 
een bedrijf dat het bij 
wat grotere klussen 
zoekt in samenwerking, liefst met bedrijven uit de buurt. 
Groei is voor ons nooit een doel geweest. Soms is genoeg 
ook echt genoeg. Gezien de vraag zouden we zeker wel 
door kunnen groeien. Wij doen dat bewust niet’’, zegt Irma, 
die zelf ook een spilfunctie binnen het bedrijf heeft.

Uitgebreid dienstenpakket
‘’Ach, ik ben een beetje het manusje van alles’’, zegt ze 
bescheiden. ‘’Ik maak offertes, ga naar de veiling, haal 
planten en zorg dat de mannen tijdens klussen de beno-
digde materialen beschikbaar hebben. Ik doe gewoon wat 
op dat moment nodig is’’, zegt Irma. ‘’We hebben een zeer 
uitgebreid en gevarieerd dienstenpakket. We bieden alles 
wat je van een hoveniersbedrijf mag verwachten. We heb-
ben bijvoorbeeld een groot aantal tuinen in onderhoud, 
we doen bestrating, we onderhouden bedrijfsterreinen en 
plaatsen ook schuttingen en pergola’s. Dat doen we hoofd-
zakelijk in de buurt. Heel vaak komen we ‘Knoal’ niet af. Als 
we een keer wat in Pekela of Winschoten hebben, dan is 
dat al ver. Doorgaans werken we in een straal van vijftien 
kilometer rondom Vledderveen.’’

Korte lijnen
‘’We krijgen steeds minder vraag naar de aanleg van 
vijvers. Aan de andere kant hebben we het weer druk-
ker met het aanleggen van drainage, watergoten terwijl 
tegenwoordig ook hout-betonschuttingen erg populair zijn. 
We volgen de trends en soms heb ik het wel eens met de 
mannen te doen. Zo zijn grote tegels heel populair. Heel 
leuk, maar probeer die tegels maar eens te tillen. Gelukkig 
hebben Gerrie en Alfred de beschikking over hulpmidde-
len, anders is het soms echt niet meer te doen. Maar: we 
werken in de buitenlucht, krijgen voldoende beweging en 
hoeven ‘s avonds niet meer naar de sportschool’’, vertelt 
Irma, die de korte lijnen en het uitstekende klantcontact 
als sterke punten van het bedrijf noemt. ‘’Klanten hebben 
direct contact met Gerrie, die het werk vervolgens zelf ook 
uitvoert. Heel korte lijnen dus en veel mensen vinden dat 
prettig. We gaan de komende jaren gewoon op de ingesla-
gen weg verder. We hebben met z’n drieën nog elke dag 
ontzettend veel plezier in ons werk.’’

Hoveniersbedrijf Veldhuis is gevestigd aan de 
3e Oomsberg 30 in Vledderveen. Tel. 0599 - 45 40 35. 
Mail: info@hoveniersbedrijfveldhuis.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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&Joy kapsalon voor hem en haar in Vlagtwedde bestaat tien jaar
"Ik wist al op mijn vierde dat ik later kapster zou worden"
Het is op 1 april precies tien jaar geleden dat Joyce ten Holt &Joy kapsalon voor hem en 
haar begon. ‘’Ik wist al op m’n vierde dat ik later kapster zou worden. Dat ik een eigen 
salon zou beginnen, was ook al niet zo gek. Ik kom namelijk uit een echte onderne-
mersfamilie. Ik was tien jaar geleden pas 21 jaar, maar had aan zelfvertrouwen bepaald 
geen gebrek. En eigenlijk wisten de mensen mijn zaak al vanaf de eerste dag goed te 
vinden’’, vertelt Joyce.

Droom
Toen ze in Duitsland woonde en kapster 
was in Winschoten, reed ze elke dag langs 
een kapsalon aan de Vledderkamp in Vlag-
twedde. Ze was dol op die plek. Daar een 
eigen kapsalon beginnen, dat werd al snel 
een droom. ‘’En toen zag ik op een dag het 
bord dat er altijd stond niet meer staan. Ik 
ben gestopt, las op een briefje op de deur 
dat de kapsalon gestopt was en er stond 
een telefoonnummer bij. Ik heb meteen ge-
beld en ‘s avonds had ik al een gesprek. Het 
moest zo zijn. Op mijn favoriete plek mijn 
eigen kapsalon. En na tien jaar heb ik nog 

steeds heel erg veel plezier hier’’, zegt ze.

Tijd voor de klant
&Joy is een kapsalon voor dames en heren 
en voor jong en oud. ‘’Die afwisseling 
maakt het leuk’’, zegt Joyce. ‘’Ik werkte 
eerst voor een grote organisatie. Daar 
was het motto ‘massa is kassa’. Dat heb ik 
meteen overboord gegooid toen ik voor 
mezelf begon. Hier neem ik alle tijd voor de 
klant. Ik luister naar hun wensen. Dat is wat 
de mensen willen, want ik heb ondertussen 
een grote groep vaste klanten aan me we-
ten te binden. En we gaan met de tijd mee. 

Via cursussen blijven we steeds bij’’, zegt 
Joyce, die sinds enige tijd in Naomi een col-
lega heeft. Verder is Alex stagiair bij &Joy.

Tiende verjaardag
Joyce werkt met de producten van Affinage 
en Finnley’s en in de toekomst wil ze de 
salon zeker nog eens een upgrade geven. 
‘’Met twee jonge kinderen van 3 en 4 jaar 
en de zaak kom ik daar nu nog niet aan toe. 
Maar het gaat er zeker een keer van komen. 
Behalve aan Naomi heb ik ook heel veel 

aan mijn man. Bij ons zijn de rollen goed 
verdeeld: ik bedenk het en hij maakt het, 
haha. Vanwege de tiende verjaardag krijgen 
klanten op 1 april wat lekkers bij de koffie 
en heb ik een attentie voor de klanten’’, 
besluit Joyce.

&Joy kapsalon voor hem en haar is geves-
tigd aan de Vledderkamp 6A in Vlagtwedde. 
Telefoon: 0599 - 85 58 76. WhatsApp: 
06 - 12 71 77 13. (RegioMagazine/Vincent 
Muskee)



20 RegioMagazine - Succes door Reclame!



21RegioMagazine - Succes door Reclame!

De gestage groei van Bosschaart Hovenier in Nieuw-Buinen 
"Ik leg de lat voor mezelf heel hoog als het gaat 
om kwaliteit"
Kars Bosschaart (30) begon in mei 2021 een eigen bedrijf: Bosschaart 
Hovenier. Na een opstartperiode heeft Kars de wind goed in de zei-
len. De agenda raakt steeds beter gevuld en zo langzamerhand denkt 
de ambitieuze ondernemer aan het aannemen van personeel. ‘’Ik sta 
wel een beetje op een tweesprong. Mijn ambitie is zeker om door te 
groeien en om mensen aan te nemen. Of de tijd daar nu rijp voor is, 
weet ik niet. Dat ik ga groeien, staat voor mij wel vast.’’

Vaste klantenkring
Kars was altijd buiten bezig. ‘’Mijn 
ouders hebben nog steeds een 
fruitbedrijf in Noordbroek. Ik wist 
al snel dat ik later zelf liever aan 
de slag zou gaan als hovenier. Dat 
leek me toch wat afwisselender. 
Na tien jaar met veel plezier bij 
verschillende bedrijven gewerkt 
te hebben, ben ik in 2021 op 
eigen benen gaan staan. In het 
begin was dat best lastig. In het 
eerste jaar heb ik mezelf nog 
regelmatig verhuurd als zzp’er. Je 
moet een klantenkring opbouwen. 
Jezelf laten zien. Ondertussen ben 
ik trots op de vaste klantenkring 
die ik opgebouwd heb. Ik werk 
vooral voor particulieren, al trekt 
de zakelijke markt de laatste tijd 
ook aan’’, zegt Kars, die de lat voor 
zichzelf best hoog legt.

‘’Ik wil kwaliteit leveren. Ik wil 
het zoals ik het zelf thuis ook zou 
willen hebben. Eerder ben ik niet 
tevreden. Die kwaliteit maakt het 
verschil en zo krijg je via mond-
tot-mondreclame steeds meer 

klussen en bouw je een eigen 
klantenkring op.’’

Dynamisch
De werkzaamheden waarvoor 
Bosschaart Hovenier ingehuurd 
kan worden zijn zeer divers. Van 
het ontwerpen, aanleggen en 
onderhouden van tuinen, tot aan 
bestrating en het plaatsen van 
overkappingen en schuttingen. 
Het kan allemaal. “’Vaak rol je 
van het een in het ander. Je leert 
zelf ook steeds bij. Ik zie vaak 
overal de uitdaging wel in. En als 
ik iets écht niet kan, dan verwijs 
ik klanten graag naar een collega. 
Het vak is dynamisch. Zo sta je 
ergens te snoeien, zo ben je bezig 
met het plaatsen van schuttingen. 
Maar juist dat spreekt me in dit 
werk zo aan. Het is heel afwis-
selend’’, zegt Kars, die steeds op 
de hoogte is van de laatste trends. 
‘’De trends volgen elkaar snel op. 
Bloembakken zijn op dit moment 
erg populair in de tuin, net als het 
gebruik van keramische tegels. 
Die zijn weliswaar wat duurder 

dan betontegels, maar ze houden 
hun kleur en zijn bovendien niet 
glad’’, zegt Bosschaart.

Eer van je werk
Het compleet ontwerpen en 
aanleggen van een tuin is iets dat 
Kars bijzonder aanspreekt. ‘’’Dan 
heb je de meeste eer van je werk. 
Niets is leuker dan een compleet 
lege tuin inrichten en aanleggen. 
Ik heb op dit moment zo’n project 
lopen en daar geniet ik echt 

van. Alles uiteraard in overleg 
met de klant. Het contact met 
de klant is toch al erg belangrijk 
in ons vak. Er moet wel een klik 
zijn. Bij sommige mensen kom ik 
wekelijks, bijvoorbeeld om het 
gras te maaien. Mensen wonen 
langer thuis en daardoor krijgen 
wij het steeds drukker. Vier jaar 
na de start ben ik een tevreden 
ondernemer. De agenda is mooi 
gevuld en het is dus de bedoeling 
om door te gaan groeien. Op den 

duur zou ik graag met twee teams 
werken: een voor aanleg en een 
voor onderhoud. Dat is nu nog 
toekomstmuziek, maar het gaat er 
ooit wel van komen.’’

Bosschaart Hovenier is 
gevestigd aan het Noorderdiep 62 
in Nieuw-Buinen. 
Telefoon: 06-52 28 46 39. Zie ook 
www.bosschaarthovenier.nl.
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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FTC Noord bestaat bijna tien jaar
FTC Noord: innovatieve praktijk waar de patiënt 
nog écht centraal staat

FTC Noord in Stadskanaal bestaat op 1 april precies tien jaar. De praktijk voor fysiotherapie en manuele therapie staat 
onder leiding van Gerard Koerts en Klaas Hummel. ‘’FTC Noord is tien jaar geleden ontstaan uit Roukema & Jelies. Ge-
rard en ik waren collega’s. We hadden een goede klik en namen de praktijk over. Nu, tien jaar later, kunnen we stellen 
dat dit een goede keuze is geweest’’, vertelt Hummel, die FTC Noord omschrijft als een innovatieve praktijk waar de 
klant nog écht centraal staat.

Blijven innoveren
Fysiotherapie, manuele therapie, dry needling, EMTT, oe-
deemtherapie en shockwave. Het zijn zomaar wat diensten 
die bij FTC Noord aangeboden worden. ‘’Er is steeds meer 
bijgekomen en het is steeds drukker geworden. Dat heeft 
verschillende oorzaken. Zo worden mensen steeds ouder 
en oudere mensen hebben nou eenmaal meer hulp nodig. 
Verder ligt het aan onze werkwijze. Zijn er nieuwe ontwik-
kelingen in de branche, daar gaan we daar – mits onder-
bouwd uiteraard - graag in mee. Dat doen we echter niet 
voor we dit in de groep hebben gegooid.  Persoonlijk vind 
ik de nieuwe ontwikkelingen ontzettend leuk. Ik ben van 
origine fysiotherapeut en manueel therapeut, maar ben 
tegenwoordig bijvoorbeeld ook volop bezig met echografie 
en shockwave. Iets nieuws is ook EMTT. We blijven innove-
ren en kunnen daardoor steeds meer diensten aanbieden 
en mensen beter behandelen’’, zegt de in Stadskanaal 
woonachtige eigenaar. 

Vertrouwen
FTC Noord is in de afgelopen tien jaar flink gegroeid. ‘’Op 
een gegeven moment werkten hier veertien mensen, nu 
zijn dat er al negentien. Groeien is geen doel op zich. 
Bovendien is het ook in onze branche best moeilijk om 
goed personeel te vinden. Wij zijn gelukkig nog in de 
gelukkige omstandigheid dat we een opleidingsinstituut 
van de Hanze zijn. We hebben dus eerste keuze, haha. Wat 
ook opvallend is, is het feit dat onze medewerkers heel 
honkvast zijn. Als mensen hier komen werken zeggen we 
ook altijd dat ‘ze hier bijna niet meer wegkomen’. Honkvast 
personeel is belangrijk. Niet alleen vanwege de onderlinge 
band, maar ook voor de patiënten. Die zien steeds dezelf-
de, vertrouwde gezichten. Dat geeft vertrouwen.’’

Verhuizing
‘’De verhuizing naar een groter pand is natuurlijk het hoog-
tepunt als ik terugblik op de afgelopen tien jaar. In ons 
oude pand groeiden we echt uit ons jasje. 

De behandelzaal was met vijf patiënten vol, nu kunnen we 
er wel met vijftien mensen tegelijk terecht. De behandel-
kamers zijn ook veel groter nu. Voordeel was dat we op dit 
pleintje aan De Venen bleven, we zijn als het ware naar 
de overkant verhuisd. Dit is toch een soort van gezond-
heidspleintje met verder een huisarts en een tandarts. Hier 
voelen we ons thuis’’, zegt Hummel (59).

Plezier
Blijven innoveren en de patiënt altijd centraal blijven stel-
len. Dat is ook voor de komende jaren de doelstelling van 
FTC Noord. ‘’Ik ben zelf ondertussen 59 jaar. Aan stoppen 
denk ik nog helemaal niet. Zo lang ik het leuk vind en ik 
lichamelijk en geestelijk gezond blijf, ga ik met ontzettend 
veel plezier door. Ik werk vooral in Stadskanaal en ben 
daarnaast nog een uurtje per week in Vlagtwedde actief. 
Ik rijd daar elke week met heel veel plezier naar toe en 
behandel mensen die ik al heel lang behandel. Zoals ik al 
zei: bij ons staat de patiënt nog écht centraal.’’’

FTC Noord is gevestigd aan De Venen 2 in Stadskanaal en 
heeft daarnaast vestigingen in Nieuw-Buinen en 
Vlagtwedde. Telefoon: 0599 - 61 27 15. Zie ook 
www.ftcnoord.nl. (RegioMagazine/Vincent Muskee)
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"Met een 3D presentatie krijg je een realistisch beeld van het eindresultaat" 

Hofstra interieur & houtbewerking in Nieuw-Buinen

Hofstra interieur & houtbewerking staat voor de mooiste oplossingen voor binnen en 
buiten. Maatwerk oplossingen vooral, want zeker met het maken van kasten op maat 
heeft Hofstra de afgelopen jaren een zeer goede naam opgebouwd. Ook voor het laten 
maken van andere meubels voor binnen en buiten ben je er aan het juiste adres, net 
als wanneer het gaat om het maken en plaatsen van overkappingen en het realiseren 
van een uitbouw. Ook voor grotere projecten kun je een beroep doen op Hofstra. ‘’Wij 
werken dan samen met partners (een installatiebedrijf, dakdekker of een metselbedrijf 
bijvoorbeeld) en alle werkzaamheden gebeuren dan in ons beheer. Heel prettig voor de 
klant, want die hebben dan één aanspreekpunt’’, zegt eigenaar Bert Hofstra.

Kwaliteit
Hofstra heeft het druk met het maken van 
maatwerk keukens en kasten. ‘’Helemaal 
op maat en gemaakt naar de wensen van 
de klant’’, zegt Bert. ‘’Op die manier kun 
je bijvoorbeeld ook kastruimte creëren 
langs de schuine kanten van een woning.’’ 
Hofstra maakte van zijn hobby zijn beroep. 
Hij volgde een andere opleiding. ‘’Maar dat 
was het toch niet helemaal. Vervolgens 
ben ik dit gaan doen. Eerst hobbymatig, 
maar nu al weer jarenlang professioneel. 
Het is eigenlijk altijd druk geweest. Hoe dat 
komt? Nou ja, we leveren kwaliteit, werken 

heel nauwkeurig en denken graag met de 
klant mee. Bovendien werken we met een 
3D teken programma. Ik maak foto’s bij 
de mensen thuis en kan de klant vervol-
gens een zeer realistisch beeld geven van 
de nieuwe situatie’’, vertelt Bert, die het 
bedrijf samen met zijn zoon Peter en zijn 
vrouw Janny runt.

Houtzagerij en houthandel
‘’Het is inderdaad de bedoeling dat Peter 
het straks van mij overneemt. Ik probeer 
hem klaar te stomen. We kunnen prima sa-
menwerken, zitten vaak op één lijn. Het vak 

is hem ook met de paplepel ingegoten. Jan-
ny doet onder meer de administratie. We 
hebben een goede naam opgebouwd de 
afgelopen jaren. We horen eigenlijk nooit 
klachten, en als die er wel een keer zijn dan 
lossen we het op.’’ Ondertussen zijn Bert en 
Peter ook druk met het oprichten van een 
houtzagerij en houthandel. ‘’Echt een idee 
van Peter. Voor verkoop van douglas, vuren 
en eiken in standaard afmetingen maar 
ook in gewenste afmetingen door de eigen 
houtzagerij. We zijn daar nu al mee aan de 
slag en die tak van het bedrijf krijgt straks 
een plek bij Schutte Metaal BV aan de Am-
pèreweg in Stadskanaal. Het is de bedoe-
ling dat we voorlopig op dezelfde weg door 
gaan. Mocht blijken dat de houtzagerij en 
houthandel extra energie vragen, dan zal ik 
de andere werkzaamheden wat afbouwen. 
We gaan wel zien hoe dat gaat lopen.’’

Tot op de millimeter nauwkeurig
Tenslotte wil Bert graag een misverstand 
wegnemen. ‘’Bij het horen van het woord 

maatwerk denken veel mensen meteen dat 
dit heel erg duur is. Dat is echt een misvat-
ting. Een kastje bij bijvoorbeeld de bouw-
markt lijkt goedkoop, tot je merkt wat je er 
allemaal nog bij moet kopen. Dan schrik 
je. Bovendien zijn onze meubels beter van 
kwaliteit waarbij we gebruik maken van het 
beste materiaal. Ach, eigenlijk kun je het 
ook niet eens met elkaar vergelijken. Wij le-
veren onvervalst maatwerk, werken tot op 
de millimeter nauwkeurig. Op die manier 
kun je ook van de moeilijke hoeken in je 
woning iets heel moois maken. Als mensen 
dit ook willen, laat ze maar bellen. Met 
3D tekeningen kunnen ze vervolgens al 
een indruk krijgen van de nieuwe situatie. 
Daarmee onderscheiden we ons echt ten 
opzichte van onze collega’s.’’

Hofstra interieur en houtbewerking is ge-
vestigd aan het Noorderdiep 382 in Nieuw-
Buinen. Telefoon: 0599-85 15 77. Zie ook 
www.hofstrainterieur.nl. (Regiomagazine/
Vincent Muskee)
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Dak & Gevel Service Haaijer in Stadskanaal
"Ik wil me meer op de particuliere markt richten"

Wouter Haaijer (25) uit Stadskanaal werkte voorheen onder de naam Dienstverlening 
Haaijer. Ondertussen heeft zijn bedrijf echter een naamswijziging ondergaan en heet 
zijn onderneming sinds enkele weken Dak- en gevelservice Haaijer. Over de naamsver-
andering is goed nagedacht. ‘’Veel mensen denken bij het horen van ‘dienstverlening’ 
vooral aan de zakelijke markt. En ik wil me juist meer richten op de particuliere markt. 
Ik denk dat de nieuwe naam de lading beter dekt’’, vertelt Wouter.

Zeer breed dienstenaanbod
De naamsverandering is pas kortgeleden 
doorgevoerd. ‘’Dat betekent dus dat ik nu 
vooral moet gaan werken aan mijn naams-
bekendheid en met marketing aan de slag 
moet. Zoals gezegd wil ik me meer op de 
particuliere markt richten. Mijn diensten-
aanbod is heel erg groot. Zo kun je bij 
mij terecht voor het reinigen van gevels, 

impregneren, glasbewassing, dakcoating, 
dakreparaties, lekkages, het reinigen 
van zonnepanelen en het repareren van 
voegschade. En dan noem ik nog maar een 
fractie van alles wat ik kan betekenen voor 
de mensen. Voor alles wat met het dak en 
de gevel te maken heeft, kun je in principe 
bij mij terecht’’, vertelt Wouter, voor wie 
een drukke tijd aanbreekt. 

‘’De agenda stroomt alweer mooi vol. Zeker 
nu we straks richting de lente en de zomer 
gaan, willen mensen de boel graag net-
jes hebben. Pas dan valt ook op hoe vies 
bijvoorbeeld gevels eigenlijk zijn’’, zegt 
Wouter.

Frisse uitstraling
Daken en gevels krijgen nogal wat voor de 
kiezen. Zo krijgen gevels vaak te maken 
met vochtdoorslag. ‘’Daardoor kunnen 
schimmels ontstaan en die kunnen de 
gevels aantasten. Kies je voor gevelreini-
ging, dan krijgt de woning meteen weer 
een frisse uitstraling. Weersinvloeden 
spelen natuurlijk ook een grote rol bij het 

vuil raken van gevels en daken. En verder 
heb je nog te maken met luchtvervuiling, 
algen, mos en roetaanslag. Het reinigen 
van gevels zorgt niet alleen voor een frisse 
uitstraling, het is ook heel goed. Reinig je 
een gevel of een dak niet, dan gaat dat 
op den duur ten koste van de kwaliteit’’, 
vertelt Wouter. 

Klantvriendelijk een aantrekkelijke 
prijzen
Haaijer beschikt over moderne apparatuur 
om perfecte service te bieden. ‘’Ik wil me 
onderscheiden door het leveren van kwa-
liteit. Bovendien hanteer ik aantrekkelijke 
prijzen die onder de prijzen van de grotere 
bedrijven liggen. Verder hecht ik aan klant-
vriendelijkheid en ben ik flexibel. Nu al kan 
ik mijn agenda goed vullen. Neemt niet weg 
dat ik de komende periode wil gaan werken 
aan het werven van nieuwe klanten. Hoe 
ik dat doe? Door goed werk te leveren. Het 
draait uiteindelijk om kwaliteit leveren. En 
dat dus voor een zeer aantrekkelijke prijs’’, 
zegt de ondernemer, die een duidelijk doel 
voor ogen heeft voor de toekomst.

Groningen, Friesland en Drenthe
‘’Ik doe het nu allemaal nog alleen. In de 
toekomst wil ik graag verder doorgroeien. 
Dat is voor mij zeker een doel en daarvoor 
probeer ik nu al de basis te leggen. Ik werk 
in principe in Groningen, Friesland en 
Drenthe. Een mooi werkgebied dus. Ik zie 
de toekomst met de nieuwe naam met heel 
veel vertrouwen tegemoet’’, besluit Wouter.

Meer weten of een afspraak maken met 
Dak- en gevelservice Haaijer? 
Bel dan met 06 - 83 23 13 19. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Trendshop4you in Ter Apel 
Mooie mode voor de man en vrouw, een hecht 
team en altijd eerlijk advies
Het was 1 maart precies tien jaar geleden 
dat Elly Arnoldus-Hoijtingh Trendshop 
overnam. ‘’Ik werkte er al en ooit zei ik 
tegen toenmalig eigenaar Peter van Dijk 
dat ik het wel over wilde nemen. Een 
beetje uit de grap. Maar uiteindelijk is het 
er toch van gekomen. Nadat ik de zaak over 
had genomen heb ik 4you aan de naam 
toegevoegd. Maar ach, de meeste mensen 
zeggen altijd dat ze ‘even naar Elly gaan’. 
De afgelopen tien jaar zijn echt voorbij 
gevlogen’’, zegt Elly.

Geweldig team
Het was wel even wennen, tien jaar gele-
den. ‘’Ineens ben je eindverantwoordelijk. 
En in eerste instantie heb ik het wel wat 
onderschat wat er allemaal bij komt kijken. 
Ik ben zelf de inkoop gaan doen en in het 
weekend deed ik de administratie. Maar het 
went allemaal snel. Bovendien heb ik een 
prachtig team van vier dames. We lopen 
inmiddels allemaal tegen de zestig, maar 
voelen ons zeker nog niet zo oud. Dat team 
zorgt ervoor dat ik met een gerust hart op 
inkoop kan of een keer vrij kan nemen. Ik 
ben daar heel blij mee’’, zegt Elly die een 
uitgebreid aanbod mode (ruim 200 vierkan-
te meter) heeft voor zowel de man als de 
vrouw. ‘’Mannen en vrouwen vanaf een jaar 
of 25 kunnen hier altijd slagen. We werken 
met heel mooie merken en wat betreft de 
prijs kun je ons rekenen tot het middenseg-
ment. We zijn niet goedkoop, niet heel duur 
maar bieden wel altijd iets bijzonders’’, laat 
Elly weten.

Vaste klantenkring
‘’Een vrouw koopt één kledingstuk per keer, 
een man doet direct inkopen voor heel 
het seizoen. Aan de andere kant komt een 
vrouw weer veel vaker. We hebben een 
mooie vaste klantenkring opgebouwd. We 
kennen onze klanten. De sociale factor is 

bij ons ook echt belangrijk. Bij de klanten 
horen ook een aantal mensen uit Duitsland 
trouwens. Behalve dat we nog echt aan-
dacht hebben voor de klant, geven we altijd 
eerlijk advies. We willen dat mensen écht 
blij de winkel verlaten. Dus als iets gewoon 
niet goed staat, dan zeggen we dat gewoon. 
Onze klanten waarderen dat’’, weet Elly, die 
de afgelopen tien jaar ook te maken kreeg 
met de bekende pandemie

Mooiste mode en beste service
‘’Wat dat betreft waren het bewogen 
jaren. We zijn best creatief geweest in die 

periode en hadden de etalage als een soort 
Kijkshop ingericht. Daar hebben we het nog 
best druk mee gehad. Ik weet nog dat de 
mededeling kwam dat we de volgende dag 
moesten sluiten. Die avond was het nog 
heel erg druk in de winkel. Veel mensen 
kwamen nog snel even wat nieuws kopen. 
En tijdens de pandemie kregen we steun 
van de leveranciers en zeker ook van 
onze klanten. Die bestelden bijvoorbeeld 
wel een cadeaubon. Hartverwarmend. Als 
ik kijk hoe het nu gaat, dan ben ik heel 
erg tevreden. We gaan zeker met de tijd 
mee. Zo krijgen we straks een mooi nieuw 

scherm met bewegend beeld in de etalage. 
Het interieur is van de zaak is nog prima. 
Met nog steeds de kenmerkende tegels op 
de grond. Het hoort bij de zaak. Wij gaan 
hier op de ingeslagen weg verder, met de 
mooiste mode voor man en vrouw en met 
de service zoals men dat van ons gewend 
is’’, besluit Elly tevreden.

Trendshop4you is gevestigd aan de 
Hoofdstraat 44 in Ter Apel. 
Telefoon: 0599 - 58 48 50. 
Zie ook www.trendshop4you.nl.
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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De groei van Hunebedcity in Borger
"En tóch kennen nog heel veel mensen ons Winkeldorp niet"

Prachtig maatschappelijk bedrijf, Hunebedcity in Borger. Met een heus winkeldorp met zestien winkeltjes, met speel-
mogelijkheden voor de kleintjes en met een uitstekend lunchcafé. Ideaal ook voor het vieren van een verjaardag of 
om te genieten van een high-tea. Rond de veertig mensen – Toppers genoemd - met afstand tot de arbeidsmarkt heb-
ben er een veilige plek om met heel veel plezier te werken. ‘’We zijn sterk gegroeid de afgelopen jaren. Het aantal 
winkels is toegenomen, er werken hier steeds meer mensen en we hebben vorig jaar een nieuwe voorkant van het ge-
bouw gerealiseerd en de horeca van buiten naar binnen verplaatst en bovendien vergroot’’, zegt Marissa Hoedeman 
trots. Samen met moeder Wilma begon zij Hunebedcity, ondertussen al weer bijna dertien jaar gevestigd  in Borger, 
maar opvallend genoeg hebben nog steeds mensen deze prachtige onderneming niet ontdekt.

‘’Iedereen ervaart hier werkplezier’’
‘’Ondanks het feit dat wij hier dus al best lang zitten, zijn er 
nog steeds mensen die blij verrast zijn als ze hier binnen 
stappen. Ze hadden niet zulke leuke winkels en vooral 
niet zoveel winkels verwacht. We hebben een heel divers 
aanbod in onze winkeltjes; van delicatessen, koffie en 
thee, chocolade tot drie permanente kerstwinkels. Er is een 
outlet en we voeren een eigen lijn met streekproducten 
onder de naam ‘’Lekker Drents’. ‘’Het inpakken en prijzen 
van de producten zijn bijvoorbeeld werkzaamheden die de 
Toppers hier uitvoeren. Uiteraard onder begeleiding. We 
bieden in onze dagbesteding wat dat betreft echt maat-

werk’’, zegt Marissa, die steeds meer het uithangbord van 
het bedrijf wordt. ‘’Mijn moeder is nog steeds actief, maar 
wel steeds minder. Ik run het nu vooral samen met mijn 
man Alexander Venema. Hij doet de horeca en is vertegen-
woordiger van ‘Lekker Drents’. Mij zie je vaak in de winkel 
terwijl ik ook het zorggedeelte voor mijn rekening neem. 
In totaal werken hier per dag wel vijftig mensen. Dat vraagt 
best het een en ander aan coördinatie en aansturing. 
Inderdaad, je wordt steeds meer manager. Ik ben trots op 
het team. Ik zie het als een van de voornaamste taken om 
ervoor te zorgen dat iedereen hier werkplezier ervaart’’, 
vertelt Marissa.

Lunchcafé met verrassend aanbod
Het lunchcafé werd eind vorig jaar vergroot. ‘’En het wordt 
ook steeds drukker. Je kunt hier heerlijk een broodje of 
een tosti eten of eens een ‘ik kan niet kiezen plank’ probe-
ren. We werken zoveel mogelijk met streekproducten en 
proberen steeds weer te verrassen.  Dat we op de goede 
weg zijn, blijkt wel uit de vele complimenten en de goede 
beoordeling op Google’’, zegt Marissa, die de komende 
periode vooral de puntjes op de i wil zetten. 

‘’We hebben echt tropenjaren achter de rug met onder 
meer de verbouwing. Hunebedcity is nu zoals we ons 
dat voorgesteld hadden toen we ons ondernemersplan 
schreven. Neemt niet weg dat we nog steeds wel nieuwe 
ideeën hebben. Maar dat komt later wel. Dat wat we nu 
doen verder perfectioneren én proberen nog duidelijker te 
maken wat we allemaal te bieden hebben. Daar focussen 
we ons op. Daarna zien we wel weer verder.’’

Hunebedcity is gevestigd aan de Hoofdstraat 32 in Borger. 
Telefoon: 0599-85 56 84. Zie ook de website 
www.hunebedcity.nl. (RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Vlambacht gaat verhuizen!
Jonge ondernemer biedt haardhout voor aantrekkelijke prijzen
Er wordt wel eens geklaagd over de men-
taliteit en werkethiek van de jeugd. Die 
vlieger gaat niet op als het Ralph Kremer 
(19) uit Exloo betreft. Hij werkt in het zand 
en grindwinning en runt daarnaast ook nog 
een eigen bedrijf: Vlambacht. Dit bedrijf 
levert haardhout: los gestort, in big bags 
of in kratten. Met name op de vrijdag en 
de zaterdag is Ralph bezig met zijn eigen 
onderneming. Behalve dat je bij hem 
kwalitatief uitstekend haardhout koopt, is 
de service groot. ‘’Ik breng het hout bij de 
mensen thuis’’, zegt Ralph.

Goed hout voor weinig geld
Toen hij minderjarig was, was Ralph al 
handelsbevoegd. ‘’Dat hebben we bij de 
rechtbank geregeld. Ik werd eerst hovenier, 
maar dat bleek toch minder goed toepas-
baar dan verwacht. Daarnaast werkte ik al 
in het zand- en grindbedrijf van mijn vader. 
Toen er op een gegeven moment een 
perceel bomen gekapt moest worden, gaf 
ik aan de bomen wel te willen kopen. Van 
daaruit is Vlambacht ontstaan’’, zegt Ralph, 
die dus een neusje voor handel heeft. Hij 
pakte de zaken goed aan. Investeerde in 
machines en marketing. Toch raakte ik mijn 
hout aanvankelijk maar moeilijk kwijt. ‘’Pas 
toen ik zelf zo’n vijfduizend flyers verspreid 
had, begon het wat te lopen. En ondertus-
sen heb ik het aardig druk. 

Op vrijdag ben ik bezig met de productie 
en op zaterdag bezorg ik het hout bij de 
mensen zelf. Mensen kunnen kiezen voor 
nat en droog hout. Zeker als het om droog 
hout ga ben ik goedkoop. Misschien zelfs 
wel de goedkoopste van Drenthe’’, zegt 
Ralph.

Naar Exloo
Veel van het geld dat hij verdient, inves-
teert hij in Vlambacht. ‘’Ik heb een droog-
oven bijvoorbeeld en we gaan binnenkort 
verhuizen naar een ruimere plek in Exloo’’, 
vertelt de jonge ondernemer, die het zeker 
niet alleen in de winter druk heeft. ‘’De 

zomer gebruiken we vooral voor het aan-
leggen van een voorraad. Daar is straks ook 
de ruimte voor. Daarnaast wil ik Vlambacht 
verder ontwikkelen. 

Ik ben vrijwel altijd aan het werk inderdaad, 
al probeer ik wel elke avond te sporten. Ik 

vind werken leuk en ben zo opgevoed. Ik 
weet gewoon niet beter’’, besluit Ralph.

Meer weten over Vlambacht? 
Check dan de website www.vlambacht.nl 
of bel met 06-15 82 24 48. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Woonevent Westen Wonen: een 
spectaculaire heropening in Musselkanaal
Nicole Bril uit Valthermond wint mooie vloer t.w.v. € 2500
Het Woonevent van Westen Wonen 
& Interieur, gehouden op 7, 8 en 9 
februari, was een groot succes. De 
heropening van de compleet ver-
nieuwde woonwinkel werd feeste-
lijk ingeluid met een spectaculaire 
buitenopening, compleet met een 
DJ, vuur- en lichtshow.

De officiële heropening werd ver-
richt door Debby van der Zande 
en burgemeester Klaas Sloots van 
Stadskanaal.

Westen Wonen, al meer dan 40 jaar 
een begrip in de regio, trok met 
het evenement veel bezoekers, die 
konden genieten van de nieuwste 
woontrends en exclusieve aanbiedin-
gen. Muziekliefhebbers werden ge-

trakteerd op een optreden van Danilo 
Wattez, die met zijn muziek voor een 
sfeervolle ambiance zorgde. Daar-
naast konden gasten genieten van 
heerlijke Italiaanse wijnen van Gusto 
d’Italia, wat het evenement een extra 

luxe tintje gaf. Een van de hoogtepun-
ten was de verloting van een Ambiant 
PVC-vloer ter waarde van €2500,-. De 
gelukkige winnares was Nicole Bril uit 
Valthermond, die hiermee haar interi-
eur een prachtige upgrade kan geven.
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Hingstman in 2e Exloërmond: dé specialist in specialistische afdichtingen 
"Alles wat lek is, maken wij met kriztal helemaal 
waterdicht"
Hingstman in 2e Exloërmond is dé specialist in specialisti-
sche afdichtingen en bovendien het adres voor kunststof 
gietvloeren en betonrenovatie. Eigenaar Patrick Hingst-
man heeft al meer dan twintig jaar ervaring in de branche, 
is volledig gecertificeerd en hanteert wat betreft de af-
dichten een unieke werkwijze. Hingstman is namelijk één 
van de vijf bedrijven in Nederland die werkt met kriztal. 
‘’Alles wat lek is, maken wij waterdicht’’, zegt Patrick. 

Slechts vijf bedrijven in Nederland
‘’Negentig procent van mijn werkzaamheden bestaat uit 
kelderafdichtingen. Ofwel: lekke kelders waterdicht maken. 
Lekke kelders zijn aan de orde van de dag, zeker van-
wege de steeds hogere grondwaterstanden. Wat betreft 
afdichtingen werken wij met kriztal. In heel Nederland 
zijn slechts vijf bedrijven die hier mee werken. Kriztal is 
echt uniek. We hebben zoveel vertrouwen in afdichten 
met kriztal dat we standaard vijftien jaar garantie op de 
werkzaamheden geven. Dat zegt natuurlijk genoeg. Het 
kriztal dat wij gebruiken, is ook niet los te koop. Het is ook 
de bedoeling dat het exclusief blijft. Vanuit de leverancier 
krijgen we perfecte ondersteuning. Het gebruik van kriztal 
zorgt voor een perfecte afdichting’’, zegt Hingstman, die 
met zijn bedrijf volledig gecertificeerd is en zeer ervaren is 
in het vak. 

Betonrenovatie en gietvloeren
Hingstman werkt voor zowel de zakelijke als particuliere 
markt. ‘’Heb je thuis de kelder lek, dan kun je op ons 
rekenen. We doen echter ook veel werk voor VVE’s en 
dichten ook bijvoorbeeld parkeergarages en bergingen 
onder flats af. De meeste klussen krijgen we via mond-tot-
mondreclame. Kwaliteit leveren is in ons vak het belang-
rijkste. Lever je goed werk, dan wordt daar over gepraat. 
Onze agenda is mooi gevuld. Ik werk in het Noorden, maar 
ben ook actief in de Flevopolder, Overijssel en Gelderland. 
Zo bestrijk ik een heel breed gebied. De vijf bedrijven 

die gebruik maken van kriztal zijn mooi verdeeld over het 
land’’, zegt Patrick, die ook specialist is in betonrenovatie is 
en kunststof gietvloeren aanbrengt. ‘’Met een gietvloer kies 
je voor een strakke, naadloze vloer waaraan je heel lang 
plezier beleeft. De vloer is wat exclusiever en daardoor iets 
duurder. Een gietvloer is het geld echter ook echt waard’’, 
zegt Hingstman, die ook nog regelmatig ingezet wordt voor 
betonrenovatie. ‘’En zo bied ik een breed dienstenpakket 
aan.’’

Kwaliteit en certificering
In beginsel werkt Patrick alleen. ‘’Ik kan echter een beroep 
doen op zzp’ers die me ondersteunen bij de grotere klus-
sen. Ik huur vaklieden in die het sloopwerk voor hun reke-
ning nemen. Ik ben heel erg tevreden hoe mijn bedrijf op 

dit moment loopt. Ik ben trots op het feit dat wij met kriztal 
mogen werken én dat we door certificering voldoen aan 
alle geldende regels. De ervaring die ik heb opgedaan doet 
de rest. Omdat ik in principe dus alleen werk, zijn de lijnen 
kort. Ook dat is iets wat de mensen prettig vinden. Door de 
jaren heen is Hingstman een betrouwbaar bedrijf gebleken. 
De toekomst? Lekker zo doorgaan. Al ben ik wel een echte 
ondernemer. Als er een keer iets nieuws op mijn pad komt, 
dan sta ik daar zeker open voor’’, besluit de ondernemer 
uit 2e Exloërmond tevreden.

Hingstman is gevestigd aan de Jan Fabriciusstraat 13 in
2e Exloërmond. Telefoon: 06 - 82 40 98 71. Zie ook de 
website www.hingstman.com. (RegioMagazine/Vincent 
Muskee)
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Veuries Klussenbedrijf in Stadskanaal
"We kunnen heel snel werken zonder dat dit ten 
koste gaat van de kwaliteit"
Het is snel gegaan met Veuries Klussenbe-
drijf in Stadskanaal. Zo’n zeven jaar gele-
den begon Michel Voorintholt een eigen 
bedrijf en het is sinds die tijd eigenlijk elk 
jaar drukker geworden. ‘’Zeker de afgelo-
pen twee jaar is het heel erg druk geweest. 
We groeien elk jaar en dat is natuurlijk 
mooi. Om die reden en omdat ik in Stads-
kanaal ook een tabaksspeciaalzaak ge-
opend heb, heb ik het bedrijf organisato-
risch geprofessionaliseerd en de bedrijven 
ondergebracht in BV’s. Onze kracht? Dat is, 
denk ik, dat we snel kunnen werken zonder 
dat dit ten koste gaat van de kwaliteit’’, 
zegt de ondernemer uit Stadskanaal. 

Snel en goed werk
Veuries is specialist op het gebied van 
tuinaanleg en bestrating. ‘’Maar ook voor 
het plaatsen van schuttingen, schuurtjes, 
het aanleggen van riolering of compleet 
tuinonderhoud kun je altijd een beroep op 
ons doen. Ik werk al vanaf mijn vijftiende 
in de bestrating en dat beschouw ik wel als 
mijn specialiteit. We werken voor zowel 
de zakelijke markt als de particulier. We 
zijn echte aanpakkers en kunnen heel 
snel werken. Als het ook maar enigszins 
mogelijk is, probeer ik een klus in één dag 
uit te voeren. Op die manier zitten mensen 
niet onnodig lang in de rommel. Ondanks 
het feit dat we snel kunnen werken, staat 
kwaliteit natuurlijk altijd voorop. In deze 
branche moet je gewoon goed werk leve-
ren, zeker als je beseft dat je de meeste 
klussen via mond-tot-mondreclame krijgt’’, 
zegt Voorintholt.

Zakelijk en particuliere markt
Veuries Klussenbedrijf bedient de zake-
lijke en de particuliere markt. ‘’Doorgaans 
werken we door de week vooral voor 
aannemers en reserveren we het weekend 
voor werkzaamheden voor particulieren. 
Maar soms ben ik ook weken onder de pan-
nen met particuliere klussen. We zijn wat 
dat betreft heel flexibel. Ik heb één vaste 
collega. Daarnaast huur ik zeker richting de 

zomer een aantal vakmensen in. Meestal 
gaan we dan met een groepje van drie, vier 
mensen op pad’’, zegt Michel. 

Vaste prijzen
Veuries Klussenbedrijf hanteert zeer 
betaalbare prijzen. ‘’Het is allemaal al duur 
genoeg. Bovendien werk ik zoveel mogelijk 
met vaste prijzen. Ik bekijk op de locatie 
wat er gebeuren moet en stel vervolgens 
een vaste prijs vast. Vervolgens is het aan 
de klant om daar al dan niet mee akkoord 
te gaan. Het afspreken van een vaste prijs 

scheelt heel veel gedoe achteraf. Het 
geeft duidelijkheid en daar houd ik wel 
van. Zoals het nu gaat, ben ik tevreden. 
We gaan lekker op de ingeslagen weg 
verder’’, zegt Voorintholt, die in oktober 
2024 Veuries Tabaksspeciaalzaak opende 
aan de Handelsstraat 2 in Stadskanaal, 
bij de Spar supermarkt. ‘’Het duurde even 
voor de vergunningen binnen waren, maar 
ondertussen draait het prima. De drukte zal 
alleen maar verder toenemen als binnen 
afzienbare tijd ook de benzinepompen 
geen tabak meer mogen verkopen. We ver-

kopen alles: van shag tot sigaretten en van 
vapes tot sigaren. Natuurlijk is het allemaal 
best druk. Soms sta ik zelf ook nog in de 
winkel. Het merendeel van de tijd besteed 
ik echter aan het klussenbedrijf. En dat 
is al druk genoeg’’, lacht de sympathieke 
ondernemer.

Bel voor meer informatie met Veuries Klus-
senbedrijf: 06 - 25 51 60 59. Mailen kan 
ook: veuries@gmail.com. (RegioMagazine/
Vincent Muskee)
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Kornelius Badkamers en Keukens in Stadskanaal maakt het  
verschil door een zeer persoonlijke werkwijze
Kornelius Badkamers en Keukens is al ja-
renlang een begrip in Stadskanaal en wijde 
omgeving. Na een uitstapje naar Nieuw-
Buinen is het bedrijf ondertussen alweer 
meer dan tien jaar terug in Stadskanaal. De 
specialist in badkamers en keukens wordt 
geleid door een driemanschap: Luc Kor-
nelius, Erik Timmerman en Gerwin Geer-
tsema. ´Drie kapiteins op één schip dus´, 
zegt Geertsema. ´Omdat we alle drie onze 
eigen taak hebben, loopt dat perfect´, zegt 
Geertsema, die zelf verantwoordelijk is 
voor de keukens.

Kwaliteit
Dat je bij Kornelius Badkamers en Keukens 
terecht kunt voor de beste en mooiste keu-
kens, is ondertussen genoegzaam bekend. 
Het bedrijf draait uitstekend. ´Dat heeft 
onder meer te maken met het feit dat we 
de klant volledig ontzorgen. Is er voor be-
paalde werkzaamheden bijvoorbeeld een 
stukadoor nodig, dan regelen wij dat. De 
klanten willen ook graag ontzorgen en dat 
kunnen wij. Wij regelen in principe alles´, 
zegt Geertsema. Bij Kornelius Badkamers 
en Keukens wordt kwaliteit bovendien met 
een hoofdletter geschreven. ´Dan doelen 
we in eerste instantie natuurlijk op de pro-
ducten die we bieden, maar hebben we het 
zeker ook over de service en after sales. Je 
zou kunnen zeggen dat we ook aan nazorg 
doen. Bij ons is het nooit een kwestie van 
een badkamer of keuken installeren en 
klaar.´

Zeer persoonlijke werkwijze
Wat ook al een sterk punt is van Kornelius 
Badkamers en Keukens is de zeer persoon-
lijke werkwijze. 

'Mensen hebben bepaalde wensen. Om 
alles goed in kaart te krijgen komen we het 
liefst eerst bij de mensen thuis. Pas dan 
ontdek je ook de sfeer van een woning en 
kun je een passend plan maken. Vervol-
gens nodigen we mensen graag uit in 
onze showroom om de mogelijkheden te 
bespreken. Wij doen niet aan zogenaamde 
droge handel. We denken bijzonder graag 
met de klant mee en geven altijd het beste 
advies´, zegt Gerwin.

Ondertussen zitten we alweer meer dan 
tien jaar naar volle tevredenheid in Stads-
kanaal. 

We zijn hier helemaal op onze plaats´,  
zegt Geertsema. Kornelius Badkamers en 
Keukens beschikt over een zeer fraaie 
showroom. ´Daarin laten we niet standaard 
producten zien. Mensen kijken hier hun 
ogen vaak uit. Onze showroom inspireert 
echt. Dat merken we. Mensen ontdekken 
dat er veel meer is dan de keuze tussen 
een witte of crèmekleurige keuken of 
badkamer.´

Goede medewerkers
Het gaat goed met Kornelius Badkamers en 
Keukens. ´Een groeistrategie hebben we 
niet. We willen graag doen wat we blijven 

doen. Wel een puntje is dat wij ook moeite 
hebben met het vinden van extra montage 
medewerkers op zowel keuken als badka-
mer gebied. Mensen die het leuk lijkt om 
bij ons te komen werken -mensen die van 
school komen of die een carrièreswitch wil-
len maken- zijn altijd welkom om eens bin-
nen te lopen en een kop koffie te drinken´, 
besluit Geertsema.

Kornelius Badkamers en Keukens is geves-
tigd aan de Koperslager 4 in Stadskanaal. 
Telefoon: 0599-61 60 16. Zie ook de 
website www.badkamersenkeukens.nl
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Autobedrijf Kriegsman in Onstwedde bestaat 25 jaar 
Mooie mijlpaal voor Autobedrijf Kriegsman!
Een mooie mijlpaal voor Autobedrijf Kriegsman in Onst-
wedde. Op 16 maart bestaat de onderneming van Arnold 
Kriegsman precies 25 jaar. In de afgelopen kwart eeuw 
heeft Kriegsman een mooie, vaste klantenkring opge-
bouwd. ‘’Mensen weten ons nog steeds goed te vinden 
als het gaat om reparatie en onderhoud. Ook voor een 
APK kun je prima bij ons terecht’’, zegt Arnold, geboren 
in Wedderveer en sinds 2007 zelf ook woonachtig in 
Onstwedde. 

Al meer dan 35 jaar in het vak
Arnold Kriegsman (57) zit al meer dan 35 jaar jaar in het 
vak. Na jaren in loondienst te hebben gewerkt en hij in 
Onstwedde het leegstaand garagebedrijf aan de Lurings-
traat bij toeval zag (voorheen Kruiter), ontstond Autobedrijf 
Kriegsman. ’’Dat is een goede stap geweest. De eerste vijf 
jaar werkte ik alleen, later met meer personeel. Nu heb ik 
nog één iemand in vaste dienst en heb ik een stagiair die ik 

opleid’’, vertelt Kriegsman. ‘’We hebben onze agenda mooi 
en goed gevuld. We bieden kwaliteit, een goede service en 
hebben onze apparatuur goed op orde. Bovendien heb ik 
al 35 jaar ervaring en dat telt’’, vertelt Kriegsman,  die zeker 
stil wil staan bij het 25-jarig jubileum. ‘’Ik weet nog niet 
precies hoe, maar ik wil er wel aandacht aan besteden. 25 
jaar is niet niets natuurlijk.’’

Dankbaar
Kriegsman heeft auto’s en dus ook de werkzaamheden de 
afgelopen jaren zien veranderen. ‘’Auto’s worden steeds 
complexer en steeds meer elektronisch. Dat blijft een 

uitdaging. Ik ben ondertussen 57 jaar en leid nu (wederom) 
een stagiair op. Het is mijn bedoeling dat hij straks een 
deel van mijn werk over kan nemen. Het lijkt mij prettig om 
straks zelf weer  meer APK’s te doen. Maar dat is toekomst-
muziek. Voorlopig gaan we lekker zo door. Met dank aan 
de trouwe klanten hebben we deze mijlpaal bereikt en we 
wensen dit nog jaren voort te zetten. Ik ben er iedereen 
dankbaar voor’’, besluit de sympathieke ondernemer. 

Autobedrijf Kriegsman  |  Dorpsstraat 50  |  Onstwedde 
Telefoon: 0599 - 33 33 04. Zie ook www.autobedrijfkriegs-
man.nl. (RegioMagazine/Vincent Muskee)
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De groei van familiebedrijf LeTec in Stadskanaal
"Nee, deze groei had ik zelf eigenlijk ook niet verwacht"

LeTec is hét adres voor herstel en advies bij inboedel- en opstalschade. Als geen 
ander is het bedrijf van Jan van Oosten in staat om schade aan oppervlakken van leer, 
hout, kunststof en aluminium te herstellen. Nog niet eens zo heel lang geleden runde 
Van Oosten zijn bedrijf grotendeels zelf. Vervolgens kwam zoon Youri in de zaak en 
ondertussen werken er zes mensen: Jan zelf, zoon Youri, vrouw Anita, dochter Chantal, 
schoonzoon Chris en Mo. ‘’Een echt familiebedrijf’’, zegt Jan, zelf best verbaasd over de 
groei. ‘’Dit had ik zelf eigenlijk ook niet verwacht’’, zegt de ondernemer uit Gasselter-
nijveen.

Verzekeringsmaatschappijen
LeTec is er voor zowel de zakelijke- als de 
particuliere markt. ‘’We doen vooral heel 
veel voor verzekeringsmaatschappijen. 
De afgelopen jaren hebben we het steeds 
drukker gekregen, vooral met het herstel-
len van schades aan kunststof kozijnen en 
dakgoten. Heel lang dachten mensen dat 
je bij schade meteen een nieuw kozijn of 

een nieuwe dakgoot aan moest schaffen. 
Niets is echter minder waar. Ik heb over het 
herstellen van deze schades veel presen-
taties gegeven en daarna werd het drukker 
en drukker. Soms zelfs te druk. Vandaar 
ook dat dochter Chantal sinds 1 januari op 
kantoor zit. De administratieve druk werd 
steeds groter. En op dat vlak kan zij ons 
werk uit handen nemen’’, zegt Jan.

Tachtig procent
In de tijd dat gestreefd wordt naar een zo 
laag mogelijke CO2 uitstoot en een zo klein 
mogelijke ecologische voetafdruk, scoort 
LeTec goed. ‘’Repareren is in dat kader 
altijd beter dan vervangen. Zelfs als dat iets 
duurder is. Het levert ons steeds meer werk 
op, vandaar ook de groei. Iedereen binnen 
onze organisatie heeft een eigen taak en 
specialiteit. En voor de dingen die we zelf 
niet kunnen, hebben we specialisten op de 
achterhand. Tachtig procent van de schades 
kunnen we zelf herstellen’’, vertelt Van 
Oosten, die in oktober precies twaalf jaar 
met zijn bedrijf bestaat en het zelf vooral 
druk heeft met het bekijken van schades 
om vervolgens de lijnen uit te zetten. ‘’Zor-
gen dat de juiste man op de juiste plaats 
komt’’, zegt Jan.

Stabiel
LeTec was aanvankelijk gevestigd in Gas-
selternijveen. ‘’Daar hebben we nu alleen 
nog het kantoor. De hoofdvestiging is in 
Stadskanaal, aan de Tinnegieter 4E. We 
groeien nadrukkelijk en ondertussen streef 

ik naar een bedrijf met tussen de acht en 
de tien medewerkers. Ik ben inmiddels 57 
jaar en wil nog een jaar of drie, vier de kar 
trekken. Dan moet het bedrijf stabiel zijn 
en is het aan de jeugd’’, zegt Van Oosten, 
die werken met familie vooral als een voor-
deel ziet. ‘’Als je dan toch geld uitgeeft aan 
personeel, dan liever aan familie. Neemt 
niet weg dat ik gewoon kritisch ben als 
het moet. We staan voor het leveren van 
kwaliteit. We leggen de lat hoog.’’ Uiter-
aard kunnen ook particulieren een beroep 
doen op de expertise van LeTec. ‘’Je merkt 
wel dat mensen wat langer wachten met 
het laten herstellen van schades. Behalve 
als het gaat om schade aan bijvoorbeeld 
het aanrechtblad of de (lederen) bekleding 
van de auto. We gaan vol ambitie verder 
en met Chantal op kantoor hebben we de 
organisatie weer in orde. Wij zijn klaar voor 
de toekomst.’’

LeTec is gevestigd aan de Tinnegieter 4E in 
Stadskanaal. Telefoon: 0599 - 21 54 48. 
www.letecschadeherstel.nl en letec-neder-
land.nl. (RegioMagazine/Vincent Muskee)
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‘Kom gerust geheel vrijblijvend een kijkje nemen in onze showroom in Winschoten’

VIKA Kunststof kozijnen, deuren en schuifpuien in  
Winschoten: topkwaliteit en snelle levering dankzij 
eigen productie en eigen montageteams
door Jan Johan ten Have
VIKA Kunststof produceert alle kunststof deuren, kozijnen en schuifpuien zelf, op de 
eigen productielocatie met eigen medewerkers in Bellingwolde. De montage van de 
kunststof producten is in handen van eigen montageteams. “Dankzij eigen productie en 
montage kunnen wij gegarandeerd de topkwaliteit bieden die wij beloven. Ook maakt 
dit snelle levering en montage mogelijk”, zegt coördinator binnendienst Robert Leon-
tew. Wie het eens met eigen ogen wil zien, kan terecht in de showroom in Winschoten. 
“Kom gerust eens geheel vrijblijvend een kijkje nemen, de koffie staat klaar”, vertelt 
hij. 

De kozijnen, deuren en schuifpuien zijn 
verkrijgbaar in (bijna) alle gewenste maten 
en RAL-kleuren. Er is keuze uit glad, mat, 
acrylcolor en houtnerf. Vooral dat laatste is 
in trek voor de authentieke uitstraling van 
woningen en panden. Leontew: “Al onze 
kozijnen worden uitgevoerd in robuust 
Hollands profiel. Speciaal hiervoor is het 
mogelijk om de kozijnen uit te voeren 
met rechte HVL-verbindingen. Dit is een 
verbinding die er precies zo uitziet als een 
verbinding bij houten kozijnen, die maakt 
de uitstraling nog authentieker.” De ramen, 
deuren en schuifpuien zijn leverbaar met 
diverse soorten glas, zoals HR++ of HR+++ 
isolatieglas, geluids- en zonwerend glas en 
zelfs glas-in-lood. 

Kwaliteit
“Wij hebben eigen mensen in de montage 
zodat wij zeker weten dat dit gebeurt 
zoals wij dat voor ogen hebben”, zegt de 
verkoopmedewerker. Hiermee zet VIKA in  
op kwaliteit. Die kwaliteit begint al bij de 

materialen die er worden gebruikt bij de 
productie. Zo worden de kozijnen gemaakt 
van Gealan-profielen, die bekendstaan om 
hun uitstekende isolatiewaarde en zeer 
lange levensduur. “De profielen zijn voor-
zien van stalen kokers. Het kunststof is van 
zeer hoge kwaliteit en kleurvast zodat het 
in lengte van jaren mooi blijft”, licht Robert 
toe. De kozijnen worden op de fabriek in 
Bellingwolde gemaakt door eigen mede-
werkers, voor optimale grip op kwaliteit 
bij de productie.” De kozijnen worden 

uitgevoerd met verdekt liggend beslag: de 
scharnieren zijn onzichtbaar weggewerkt 
in de kozijnen. De standaard extra mid-
dendichting zorgt voor een nog hogere 
isolatiewaarde.

Service
De productie in eigen fabriek is niet alleen 
een garantie voor kwaliteit, het maakt ook 
snelle levering mogelijk. De klant heeft 
dus nooit te maken met lange wachttijden. 
Offertes zijn altijd geheel vrijblijvend. 
“Mensen die belangstelling hebben, kun-
nen een afspraak maken. Wij komen dan 
bij de mensen thuis om daar te bekijken en 
bespreken wat de bedoeling is. Op basis 
daarvan maken wij een offerte, zonder ver-
dere verplichtingen”, zegt Robert. “Tijdens 
en na het plaatsen kom ik of één van mijn 
collega’s langs om te zien en te horen of 
alles naar wens is. Alles moet goed zijn en 
blijven, niet voor niets geven wij tien jaar 
volledige garantie op het product en de 
montage.”

Showroom
In de showroom op een steenworp afstand 
van de Blauwe Roos in Winschoten is een 
mooie greep te vinden uit het assortiment 
kunststof producten van VIKA Kunststof. 
Iedereen is er welkom om eens binnen te 
lopen en rond te kijken. Zonder verdere 
verplichtingen staat er een kopje koffie 
klaar en zijn de medewerkers van VIKA 

Kunststof graag bereid om een toelichting 
te geven op de producten en werkwijze en 
om alle vragen te beantwoorden. 

Subsidie
In veel gevallen zijn er subsidies beschik-
baar op kunststof kozijnen in de woning of 
het pand. Er zijn soms zelfs verschillende 
subsidieregelingen naast elkaar van kracht. 
Robert: “Niet iedereen is bedreven of erva-
ren in het aanvragen van subsidies of het 
uitzoeken van de mogelijkheden. Daarom 
helpen wij onze klanten hierbij graag. Wij 
kijken wat er mogelijk is en nemen onze 
klanten bij de hand bij het aanvragen van 
de subsidie(s). Zo verzorgen wij alles van 
A tot Z en hebben onze klanten er geen 
omkijken naar.”

VIKA Kunststof
Zeefbaan 35 | 9672 BN Winschoten
E info@vikakunststof.nl
T (0597) 53 18 74
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DLE Uitvaartzorg en Verzekeringen in Emmen, 
een uniek en persoonlijk afscheid voor iedereen
Al meer dan 110 jaar is DLE Uitvaartzorg en Verzekeringen een begrip 
in Emmen en omstreken. DLE koestert de waarden van naoberschap 
en een persoonlijke aanpak die diepgeworteld zijn in de lokale 
gemeenschap. In vroegere tijden was het gebruikelijk dat familie 
en buren samen de uitvaart van een dierbare verzorgden. Men ging 
letterlijk "met de pet rond" om de kosten te dekken. Dit gevoel van 
naoberschap vormt nog steeds de kern van de coöperatieve gedachte 
van DLE. Klanten met een uitvaartverzekering bij DLE zijn lid van 
deze coöperatie. Maar de diensten van DLE zijn toegankelijk voor 
iedereen, ongeacht woonplaats of verzekering.

Het naoberarrangement:  
bescheiden en persoonlijk
Recentelijk heeft DLE het nao-
berarrangement geïntroduceerd, 
een antwoord op de groeiende 
vraag naar bescheiden uitvaarten 
voor een lage prijs. "We zien de 
laatste jaren steeds vaker dat 
mensen de wens hebben voor 
een bescheiden uitvaart”, vertelt 
Ingeborg Jansen, directeur bij DLE.  
“Dat kan te maken hebben met 
het feit dat men geen behoefte 
heeft aan een plechtigheid. Maar 
ook voor mensen met een kleine 
portemonnee kan dit arrangement 
passend zijn. Sommige mensen 
hebben niet veel familie of willen 
het gewoon bewust klein hou-
den.” Het naoberarrangement 
biedt een basisuitvaart zonder 
overbodige luxe, maar met be-
houd van persoonlijke aandacht. 
"Want dat is waar we voor staan", 
benadrukt ze. "Persoonlijk, trans-
parant, doortastend en respectvol. 
Kernwaarden die we nastreven in 
ons dagelijkse werk." 

Persoonlijke Wensen en  
Duurzaamheid
Bij DLE wordt er zoveel mogelijk 
aan persoonlijke wensen vol-
daan. Of het nu gaat om kleur-
rijke kleding in plaats van zwart,  
het serveren van een favoriete 
lekkernij bij de koffie of gewoon 
bier met chips en bitterballen, 
alles is mogelijk. “Voor ons is het 
belangrijk dat de uitvaart past bij 
de wensen of gebruiken van de 
overledene en de nabestaanden”, 
vertelt Ingeborg. Ook bijzondere 
wensen, zoals een kleurrijke of 
duurzame kist, worden met zorg 
behandeld. DLE is aangesloten bij 
GreenLeave, een samenwerkings-
verband van uitvaartorganisaties 
die duurzaamheid belangrijk vin-
den. Ingeborg: “Ook dat is naober-
schap. Zorgen voor de generaties 
na ons”. Een mooie ontwikkeling 
is dat de dood minder een taboe 
is. "Er wordt tegenwoordig, vooral 
onder de jeugd, steeds gemak-
kelijker over de dood gepraat, 
waardoor ook bijzondere wensen 

bij geliefden bekend worden. Dat 
ontlast de nabestaanden bij het 
maken van keuzes in een periode 
van verdriet.”

Het Belang van een  
Uitvaartverzekering
Hoewel een uitvaartverzekering 
misschien geen hip onderwerp is, 
is het wel een essentiële voor-
ziening. Ingeborg legt uit: “We vin-
den het heel normaal dat je een 
verzekering afsluit wanneer je een 
elektrische fiets of auto aanschaft, 
waarbij je maandelijks je premie 

betaalt. Maar je hoopt ook dat 
je deze verzekering nooit nodig 
hebt.  Een uitvaartverzekering heb 
je altijd nodig, en keert gegaran-
deerd uit.  Hoe jonger je begint 
met het betalen van premie, hoe 
voordeliger de verzekering zal 
zijn. En als je bedenkt dat een 
uitvaart met een crematie gemid-
deld 7000 euro kost, een begra-
fenis kost al snel 10.000 euro, is 
het echt aan te raden om er een 
af te sluiten." Alle informatie over 
uitvaarten en verzekeringen is te 
vinden op de website van DLE. 

Een verzekering afsluiten kan 
eenvoudig online, maar een per-
soonlijk kennismakingsgesprek bij 
u thuis of op het kantoor van DLE 
is mogelijk. DLE staat klaar om u 
te ondersteunen in deze moeilijke 
tijden, met de warmte en betrok-
kenheid die zo kenmerkend zijn 
voor de organisatie. 
(RegioMagazine/Miranda Wolters)

DLE
Meerdijk 88 | Emmen 
Tel: 0591 - 61 11 46
Email: info@dle.nl | www.dle.nl
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Profile AutoParcours in Stadskanaal blij met Hunter Roadforce Elite
Voor optimale balanceringsprestaties en de 
meest nauwkeurige afstelling
Het is een stokpaardje van Profile AutoParcours in Stadskanaal: het bedrijf werkt stan-
daard met de beste apparatuur en blijft daar ook nadrukkelijk in investeren. Nieuwste 
voorbeeld is de aanschaf van de Hunter Roadforce Elite. ‘’Een heel bijzonder apparaat’’, 
zegt service coördinator Alex Bakker. Met de Hunter Roadforce Elite kan Profile Auto-
Parcours de klant nog beter van dienst zijn. Bovendien bespaart het tijd én lood. De 
aanschaf van het unieke apparaat past precies in de strategie van het bedrijf in Stadska-
naal waar je jonge occasions koopt en terecht kunt voor reparatie en onderhoud. Zoek 
je jouw droomauto? Ook dan kunnen de specialisten in Stadskanaal je helpen.

Totaalplaatje
Profile AutoParcours biedt het totaalplaatje. 
‘’We bieden uitstekende dealer onderhou-
den auto’s en in de werkplaats leveren we 
de beste kwaliteit.  We werken met een 
team van 25 mensen en we positioneren 
ons tussen de dealer en de autogarage. 
We bieden de service en kwaliteit van een 
dealer. Dat doen we met een grote groep 
mensen die allemaal ‘gek’ van het vak zijn 
én altijd met de beste apparatuur werken. 
Al onze monteurs kunnen bijvoorbeeld be-
schikken over een computer op de werkkar. 
Naast het uitgebreide aanbod aan jonge 
occasions helpen we mensen ook graag bij 
het vinden van hun droomauto. Geef ons 
een zoekopdracht en wij proberen via ons 
uitgebreide netwerk die auto te vinden’’, 
zegt Marco Prak, bedrijfsleider van Profile 
AutoParcours. 

Ongekende kwaliteiten
Dat het bedrijf in Stadskanaal steeds maar 
weer probeert de service te optimaliseren, 
blijkt wel uit de aanschaf van de Hunter 
Roadforce Elite. Simpel gesteld een balan-
ceerapparaat, maar wel met ongekende 
kwaliteiten. ‘’Bij uitbalanceren gaat het om 

het zoeken naar onbalans in de velgen. Een 
‘normaal’ apparaat geeft alleen aan of er 
sprake is van disbalans. De Hunter Road-
force Elite gaat echter een stap verder en 
geeft ook aan waar de disbalans zit’’, vertelt 
Bakker. ‘’Op die manier zijn wij minder tijd 
kwijt naar het zoeken van de onbalans 
en bovendien hoeven we minder lood te 
gebruiken. En dat is weer beter voor het 
milieu. En zo biedt dit unieke apparaat nog 
veel meer voordelen. Ik bestelde onlangs 
nieuwe banden bij de leverancier en 
plaatste die onder een auto. De bestuurder 
kwam een paar dagen later terug. De auto 
‘hobbelde’ wat. Met behulp van de Hunter 
Roadforce Elite kwamen we er al snel ach-
ter dat er een knikje in de band zat, en dat 
er dus geen probleem was met de velgen.’’

Identificeren onbalans
De Hunter Roadforce Elite staat voor de 
beste balanceringsprestaties en staat 
voor het identificeren van onbalans en 
garandeert de meest nauwkeurige afstel-
ling. Zo worden trillingen tijdens het rijden 
geminimaliseerd. In combinatie met een la-
sermeting van de velg wordt er een advies 
uitgebracht om de band, als dat nodig is, te 

draaien ten opzichte van de velg. Hiermee 
wordt de hardste plek in de band gelijk 
gelegd met het laagste punt in de velg en 
daardoor is minder lood nodig. ‘’Dit maakt 
het werken hier weer extra bijzonder’’, zegt 
Bakker. ‘’Een dergelijk apparaat vind je 
bepaald niet overal. En zo kunnen we wat 
betreft service extra onderscheiden en iets 

extra’s doen voor onze klanten’’, besluit 
Bakker.

Profile AutoParcours is gevestigd aan de 
Tinnegieter 7 in Stadskanaal. Telefoon: 
0599 - 20 40 50. Zie ook www.autopar-
cours.nl. (RegioMagazine/Vincent Muskee)
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2010 - 2025 (15 jaar)
JG Schilderwerken in Ter Apel bestaat vijftien jaar
‘’Gewoon zo deurgaon’’
Johan Groen, eigenaar van JG Schilderwerken in Ter Apel, viert binnenkort een klein feestje. Zijn bedrijf bestond op 
10 maart jl. namelijk precies vijftien jaar. Groen is inmiddels 38 jaar actief in de schildersbranche en kent dus alle in's 
en out's van het schildersvak. JG Schilderwerken is er voor binnen- en buitenschilderwerk, behangen, glaszetten en 
houtrotherstel; het totale pakket dat hoort bij het schildersvak. ‘’Juist die afwisseling in de werkzaamheden maakt 
het vak zo aantrekkelijk’’, zegt Johan.

Afwisseling in werkzaamheden
‘’Die afwisseling is dan ook een van de redenen geweest 
om zelfstandig te worden. Het vak werd destijds ook uit 
elkaar gehaald zodat je bepaalde specialismen kreeg. Je 
deed dan niets anders dan alleen schilderwerk, werd glas-
zetter of behanger. Dat zelfstandig worden een goede stap 
is geweest, blijkt wel uit de goed gevulde agenda. Klanten 
waarderen het brede dienstenpakket dat ik aanbied’’, zegt 
Johan. 

Een aanspreekpunt
‘’Omdat er inmiddels een groeiend tekort aan instroom is 
van zowel jongens als meiden die met de handen willen 
werken, wordt het steeds belangrijker dat je een totaal-
pakket aan werkzaamheden aanbiedt zodat een klant één 
aanspreekpunt heeft om alle voorkomende werkzaam-
heden uit te voeren. Uiteraard heb ik voor de iets grotere 
klussen – met name glaszetten en timmerwerk – wel een 
paar vaklieden op de achtergrond die ingeschakeld kunnen 
worden mocht dit nodig zijn’’, zegt Johan. 

Verder waar we gebleven waren
‘’Groeien is voor mij nooit een must geweest. Ik ben niet 
iemand die steeds meer wil. Als ik er een goede boterham 
mee kan verdienen, ben ik tevreden. Door de aanschaf van 
een nieuwe bedrijfsauto – dat is dan wel weer leuk – hoop 
ik nog lange tijd mijn klanten te kunnen voorzien van mijn 
werkzaamheden. De werkzaamheden worden grotendeels 
in een straal van 30 tot 40 kilometer rond Ter Apel uitge-
voerd. Of we nog feest gaan vieren vanwege het 15-jarig 
bestaan? Nee hoor. In huiselijke kring wordt er uiteraard 
wel even bij stil gestaan. Meer we gaan gewoon verder met 
waar we gebleven waren’’, zegt Johan.

JG Schilderwerken is gevestigd aan de Kloosterveenweg 
44 in Ter Apel. Telefoon: 0599 - 41 26 97 en 06 - 42 50 86 
11. Zie ook de website www.schilderwerken-terapel.nl.  
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Dokter Bestrating en Klussenbedrijf in Ter Apelkanaal
"Bij mij staat het leveren van kwaliteit altijd voorop"

Helmut Dokter uit Ter Apelkanaal zit al 36 jaar in het vak en staat sinds zeven jaar op 
eigen benen. Toen begon hij namelijk zijn eigen bedrijf: Dokter Bestrating en Klus-
senbedrijf. ‘’Ik wilde altijd al voor mezelf beginnen. Het is een goede stap geweest. Je 
begint wel weer op nul, helemaal onderaan de ladder. Maar ondertussen is de agenda 
heel mooi gevuld en mag ik zeker niet klagen’’, vertelt Helmut tevreden.

Klanten via mond-tot-mondreclame
‘’Ik ben zeer ervaren in straatwerk, ben 
oplossingsgericht en creatief. Bovendien 
staan de wensen van de klant bij mij altijd 

centraal. In deze branche moet je ech-
ter vooral kwaliteit bieden. Ik werk altijd 
netjes. Daar sta ik voor’’, zegt Helmut, die 
zijn werk voor zowel de zakelijke als de 

particuliere markt doet in met name Noord 
Nederland. Hoewel hij al zeer ervaren was 
in het vak, begon hij zeven jaar gele-
den toch weer op nul. ‘’Je moet in jezelf 
investeren. Je koopt een trilplaatje, een 
aanhanger en langzamerhand groei je door. 
Je moet bovendien werken aan je naams-
bekendheid. Dat is de afgelopen zeven jaar 
goed gelukt. De meeste klanten krijg je via 
mond-tot-mondreclame. Ook via collega’s 
krijg je werk. Het is natuurlijk een goed 
teken dat ze je vaker vragen. Dat betekent 
dat je je werk goed doet.’’

‘’De afwisseling is heel erg leuk’’
Helmut werkt in principe alleen. ‘’Bij een 
grote klus kan ik altijd terugvallen op 
zzp’ers. Behalve bestratingswerk kun je 
me ook inschakelen voor allerlei klussen 
zoals bijvoorbeeld het plaatsen van schut-
tingen en het leggen van een gazon. Maar 

ook voor het aanleggen van een riolering 
kun je zeker een beroep op me doen’’, 
vertelt Dokter (52). ‘’Mijn ambities? Zo 
lang mogelijk op deze voet verder gaan. Ik 
mag ook zeker niet klagen. Mijn agenda is 
prima gevuld. En ik heb afwisselend werk. 
Dan weer leg ik sierbestrating aan bij de 
particulier, dan weer is het ‘een kwestie van 
meters beuken’ voor een gemeente. Die 
afwisseling is leuk. Het ondernemerschap 
bevalt me trouwens goed. Je hebt wat meer 
vrijheden, maar aan de andere kant ook 
meer verantwoordelijkheid. Het bevalt mij 
in elk geval heel erg goed. En de klanten 
zijn tevreden, met een gemiddelde score 
van 4,8 uit 5 waarderen mijn klanten het 
werk wat ik doe. En daar ben ik trots op.’’

Dokter Bestrating en Klussenbedrijf  is 
telefonisch bereikbaar via 06-27 04 56 73. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)




