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NVM-makelaardij HuitingSchoon opent 
in Emmen haar tweede vestiging 

door Jan Johan ten Have
EMMEN - NVM-makelaardij HuitingSchoon opende onlangs een tweede vestiging, in 
Emmen. De makelaardij die sinds 2011 in Assen is gevestigd, breidt hiermee het werkge-
bied uit naar Zuidoost-Drenthe. De makelaardij in Emmen wordt gerund door makelaar 
Peter Groeneveld en binnendienstmedewerker Ina Jongbloed, die al vele jaren een team 
vormen dat veel ervaring heeft in de makelaardij in Emmen en omgeving. 

Voor Erwin Huiting, die de makelaardij 
samen met compagnon Bram Schoon op-
richtte, gaat er met de uitbreiding in Emmen 

een langgekoesterde wens in vervulling.  
“Onze wens om uit te breiden is zeker niet 
nieuw en we hadden de ogen al langere tijd 

gericht op Emmen en Zuidoost-Drenthe om-
dat wij ervan overtuigd zijn dat Emmen een 
stad met potentie is, waar voldoende ruimte 
is voor een makelaardij van uitstekende 
kwaliteit”, zegt hij. 

Lees verder op pagina 13

Het complete team van HuitingSchoon 
(foto Ronald Zijlstra)
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Tuinverlichtingmeesters in Coevorden
'Mensen denken vaak te laat aan het verlichten van de tuin'
Passie en bevlogenheid. Het zijn woorden die zeker van toepassing 
zijn op Carlo Musters, eigenaar van Tuinverlichtingmeesters in Coe-
vorden. ´Steeds meer mensen besteden aandacht aan goede verlich-
ting voor de tuin. Met mijn systemen kun je de tuin op een perfecte 
wijze verlichten. Wat wel zo is, is dat mensen nu nog te laat vaak den-
ken ´oh, we moeten ook nog verlichting in de tuin´. Zeker als mensen 
een nieuwe tuin aanleggen is het buitengewoon verstandig meteen 
over goede tuinverlichting na te denken´, zegt Musters.

Netwerk van hoveniers
Hij begon met een webshop in 
tuinverlichting, maar mag zich nu 
een echte tuinverlichtingmeester 
noemen. 'Ik heb in samenwerking 
met Hemmes Tuin & Lifestyle een 
mooie showroom, een showtuin 
en kom bij de mensen thuis. Wat 
dat betreft heb ik mijn bedrijf stap 
voor stap opgebouwd. 

Als je een nieuwe tuin aanlegt, 
dan is het zeer verstandig om 
meteen ook over de verlichting na 
te denken of om in elk geval met-
een al grondkabels aan te laten 
leggen. Dan kun je op een later 
tijdstip met de juiste verlichting 
aan de slag gaan. Die omslag van 
denken probeer ik te bewerkstel-
ligen. In dat kader werk ik steeds 
meer samen met hoveniers. Zij 
kunnen bij het ontwerpen van een 
tuin de mensen meteen wijzen op 
tuinverlichting. Ik heb de afgelo-
pen periode behoorlijk geïnves-
teerd in het uitbreiden van mijn 
netwerk van hoveniers. En dat 
begint vruchten af te werpen.´

Dealer van LightPro
Tuinverlichtingmeesters werkt 
met hoogwaardige systemen van 
12, 24 en 230 volt. ´Daarnaast 
werk ik nu ook met solarverlich-
ting. Ik heb nu een dealer gevon-
den die de kwaliteit die ik wil 
bieden op het gebied van solar 
kan waarborgen. Met solar heb 
je natuurlijk geen zorgen over 
grondkabels. En ook als je wel al 
een tuin hebt en daar verlichting 
in aan wilt brengen, kun je altijd 
bij mij aankloppen. Ik ga wat dat 
betreft geen uitdaging uit de 
weg´, zegt Musters, die ondertus-
sen een dealerschap is aangegaan 
met LightPro.

Nieuwe showtuin
Musters is blij met de nieuwe 
showtuin. 'Mensen kunnen hier 
zien wat de beste optie is. Ik 
kan ze verder helpen met een 
verlichtingsplan en aangeven 
waar de kabels komen te liggen. 
Binnenkort krijg ik een drone 
waarmee ik een nog betere foto 
van de tuin kan maken om zo een 
nog beter verlichtingsplan en een 

nog beter ontwerp te maken. Wil 
je alleen advies? Dan kun je ook 
altijd bij ons terecht. Ondertus-
sen gelden we als één van de 
weinige bedrijven in ons land die 
zich alleen maar bezig houdt met 
tuinverlichting. We werken dan 
ook landelijk en mogen onszelf 
best uniek noemen.´

Perfect plan
De mogelijkheden wat betreft 

tuinverlichting zijn eindeloos. ´Als 
je je tuin op een goede en profes-
sionele wijze verlicht wilt hebben, 
dan vraagt dat een investering. 
Ik kan na een eerste contact al 
redelijk snel inschatten hoe hoog 
de kosten zijn. Ik streef ernaar 
om vervolgens bij de mensen 
langs te gaan om zelf een beeld 
te krijgen van de tuin om zo een 
perfect plan te presenteren´, zegt 
Musters. 

De showroom en de showtuin van 
Tuinverlichtingmeesters is zes da-
gen per week te bezoeken tijdens 
de openingstijden van Hemmes 
Tuin & Lifestyle aan de Krimweg 
34 in Coevorden. Musters is 
zelf zaterdag aanwezig en is op 
afspraak beschikbaar.  
Telefoon: 06-57 43 73 39.  
Zie ook de website 
www.tuinverlichtingmeesters.nl
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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COLUMN | STEFAN STERKEN FFP 
Wil je verhuizen dan is de stand van zaken omtrent je 
hypotheek belangrijk als je verplicht de hypotheek moet 
aflossen in 30 jaar. Sinds 1 januari 2013 kennen we im-
mers de regel dat de hypotheekrente alleen aftrekbaar is, 
als deze op basis van minimaal een annuïtaire aflossing 
in maximaal 30 jaar wordt afgelost. Sta je dan voor een 
verkoop, dan krijg je te maken met de aflossingsstand. 
De aflossingsstand is de hoogte van de resterende hypo-
theek.

Stel je hebt op 01-03-2018 een woning gekocht voor 
€ 175.000 en deze woning ga je nu verkopen voor  
€ 225.000, rekening houdend met € 5.000 verkoop-
kosten. Dan is de restantschuld van de annuïtei-
tenhypotheek van belang. Deze bedraagt nu nog 
€ 148.254. Dit is de aflossingsstand die genoteerd 
wordt met nog een resterende looptijd van 26 jaar 
en 1 maand. Koop je binnen 3 jaar een andere 
woning, dan zal de verkoopwinst weer verrekend 
moeten worden met de verwervingskosten van de 
volgende woning.  

Koop je op 1 april 2024 een andere woning voor  
€ 300.000 inclusief kosten koper, dan is er een  
hypotheek nodig van € 228.254. Deze zal een opge-
splitst moeten worden in € 148.254 met een looptijd 
van 313 maanden en € 80.000 met een looptijd 
van 360 maanden. Alleen dan is de hypotheekrente 
aftrekbaar. 

Zolang de verkoopdatum bekend is en de aankoop 
plaats vindt na de verkoop, dan is dit allemaal goed 
door te rekenen. Echter als er eerst wordt gekocht 
en later wordt verkocht, dan kan het zomaar 
gebeuren dat de aflossingsstand niet klopt en de 
hypotheek uit het aflosschema gaat lopen. De 
consequentie kan zijn dat de hypotheekrente niet 
aftrekbaar is. 

Het komt nog wel eens voor dat de aankoop van een 
woning wordt vervroegd. De overdracht vindt dan 
eerder plaats dan vooraf afgesproken. De aflos-
singsstand van de oude hypotheek wordt bepaald 
op het moment van aankoop en deze zal dan hoger 
zijn met een langere looptijd, dan vooraf berekend 
en vastgelegd in de nieuwe hypotheek. Er zal dan 
een extra aflossing moeten worden gedaan om te 
zorgen dat het aflossingsschema weer klopt.

Ook komt het regelmatig voor dat de woning die ver-
kocht wordt, voor een hogere prijs wordt verkocht 
dan vooraf rekening mee gehouden. Dit zorgt voor 
een hogere overwaarde en eigenwoningreserve. 
Een extra aflossing op de nieuwe hypotheek zal 
nodig zijn om te zorgen dat de hypotheek volledig 
aftrekbaar blijft. 

Ben je op zoek naar een goed advies? Plan een 
afspraak bij ons op kantoor. 

T: 0591-64 08 00 | Marktplein 152, Emmen

Wil je verhuizen dan is de 
stand van zaken omtrent je hypotheek belangrijk

“De consequentie kan zijn dat de 

hypotheekrente niet aftrekbaar is.”
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MMeat wordt Nellie's Steak & Grill
'Een goed steakhouse heb je in Emmen niet'
Hoewel MMeat best goed draait, heeft 
eigenaar Nelson de Jonge besloten om 
binnenkort het roer om te gooien. 'We 
gaan binnenkort verder als Nellie´s Steak 
& Grill. We gaan ons dus echt richten op 
steaks en grill en zoiets vind je nog niet 
in Emmen. Zeker omdat er nog geen goed 
steakhouse in Emmen is, denk ik dat we 
straks van toegevoegde waarde zullen 
zijn´, zegt de jonge ondernemer.

Kwaliteit
De Jonge (22) kreeg MMeat prima aan de 
loop. 'We hebben de kwaliteit echt verbe-
terd. Mensen hadden echter nog weleens 
moeite met de naam en wat we merkten 
was dat mensen vaak één keer kwamen 
eten en te weinig terugkwamen. Dat willen 
we straks echt veranderen. Nellie? Haha, 
dat is mijn bijnaam. Het is bovendien wel 
een naam die blijft hangen en die gemak-
kelijk te onthouden is. Mensen kunnen hier 
straks terecht voor diner en lunch. Kwaliteit 
speelt daarbij een grote rol´, zegt De Jonge.

Goed inzicht
Hoewel nog jong, is De Jonge verweven 
met de horeca. 'Ik heb altijd een passie 
gehad voor eten en koken. Via mijn vader 
raakte ik al snel bij de horecawereld be-
trokken. Ik kwam op jonge leeftijd al veel in 
restaurants en heb toen veel opgestoken´, 
zegt De Jonge, die ondertussen druk is met 
het voorbereiden op de verandering van 
het concept. 'Ik heb de afgelopen jaren 
eerst als bedrijfsleider en later als eigenaar 
een goed inzicht gekregen in wat mensen 
willen en zoeken. Daar hoop ik nu mijn 
voordeel mee te doen.´

Goed steakhouse
In Emmen kun je bijkans op elke hoek van 
de straat wel een hapje eten. 'Inderdaad, 
hier zitten nogal wat restaurants. Wij gaan 
ons specialiseren, terwijl je bij de meeste 
restaurants vaak van alles kunt krijgen. Zo-
als gezegd ontbreekt een goed steakhouse 
in Emmen, terwijl daar wel vraag naar is. 
Wij worden de specialist op het gebied van 
barbecue en grill. 

Zoek je specifiek dat, dan zijn we straks het 
enige adres in Emmen.´

Toekomstmuziek
De Jonge is nog piepjong. Toch is hij al 
redelijk ervaren en weet hij precies wat hij 
wil. 'Natuurlijk denk je weleens aan de toe-
komst. Ik zal echter niet snel een tweede 
steakhouse openen. Dan raak je de focus 
kwijt. Ik zou me wel voor kunnen stellen 

dat ik bijvoorbeeld ooit nog eens een café 
ga openen. Voorlopig is dat echter nog 
toekomstmuziek. Ik ga me eerst volledig 
focussen op Nellie´s Steak & Grill.´

MMeat (en straks dus Nellie´s Steak & Grill) 
is gevestigd aan de Hoofdstraat 40 in  
Emmen. Telefoon: 0591-64 96 84.
Zie ook de website www.mmeat.nl 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Genieten van gigantisch muziek én acties bij 
Jumbo Gigant Goud & Win Festival
Gigant FM en Jumbo Emmen & Klazie-
naveen slaan de handen ineen voor een 
gigantisch mooi muziekfestival en wel op 
zondag 2 juni van 14.00 tot 22.00 uur: het 
‘Jumbo Gigant Goud & Win Festival’. Niet 
alleen muziek staat op het programma, 
maar ook diverse winacties.

door Eline Lohman

Tot 2016 heeft jarenlang het Gigantengala 
plaatsgevonden op Erica. Een gigantisch 
succes, met duizenden bezoekers. Dat 
stopte op een gegeven moment, maar het 
bloed kruipt waar het niet gaan kan en het 
festival wordt nu in ere hersteld en nieuw 
leven ingeblazen. Dat idee ontstond al een 
tijdje bij Gigant FM, volgens Martin Fuller 
die er al vanaf de eerste dag bij is en krijgt 
nu echt vorm. Zeker toen Henk Jonker met 
zijn salesachtergrond gevraagd werd om 
het geheel breed in de markt te zetten. Een 
live-evenement voor nog meer beleving: 
dat was het idee van Henk en zowel Gigant 
FM als Jumbo Emmen & Klazienaveen 
hadden hier wel oren naar. Waardoor een 
mooie samenwerking ontstond en nu een 
heel muziekfestival op de planning staat.

Met bijbehorende acties: middels een ex-
clusieve spaaractie bij alle Jumbo winkels 
in Emmen & Klazienaveen kunnen klanten 
sparen voor een gigantische korting, tot 
maar liefst 20 euro. Hierdoor kost een 
entreeticket nu tijdens de spaar periode 
slechts 10 euro. Als je boodschappen gaat 
doen bij Jumbo Emmen & Klazienaveen 
dan krijg je bij iedere 15 euro aan bood-

schappen een voucher. Bij 10 vouchers ge-
spaard kun jij jouw festival ticket ophalen 
bij jouw Jumbo service balie deze nog wel 
even te verzilveren via eventree ticketing. 
De spaaractie is gestart op maandag 12 
februari en duurt tot en met zondag 7 april. 
(Let op ! Na de spaar periode kun je de 
festival ticket uitsluitend nog online kopen 
voor 30 euro) Maar dat is nog niet alles. 
Bij aankoop van de festival Big shopper 
kun je Elke dag kans maken op een festi-
val bigshopper t.w.v. 50 euro aan Gratis 
boodschappen. Ook eens per week gaat er 
een flinke prijs uit: namelijk 1 minuut gratis 
winkelen ook exclusief bij Jumbo Emmen 

& Klazienaveen!” en maak ook kans en win 
elke week 2 festival Vip tickets backstage. 
Verloting is elke dag via sociaals en via 
radio Gigant Fm DAB 7C | FM 97.3 en op de 
digitale schermen in de winkels, en zie ook 
www.goudenwinfestival.nl

Martin en Henk en Jumbo Emmen & Kla-
zienaveen hebben al zin in het evenement 
op 2 juni en zijn verguld dat ze mensen 
uit de regio zulke aantrekkelijke acties 
kunnen aanbieden. “Wij zijn ontzettend blij 
en trots dat we dit op poten hebben gezet 
met elkaar. Mensen kennen Gigant FM goed 
in zuidoost Drenthe, maar we gaan voor 

nog meer gezelligheid en naamsbekend-
heid. We zijn ook blij met Jumbo Emmen & 
Klazienaveen als partner. Momenteel zijn 
we druk bezig met het artiestenprogramma 
van het Jumbo Gigant Goud & Win Festival. 
We kunnen al verklappen dat de Snol-
lebollekes komen optreden.” De rest van 
het programma volgt snel en is straks te 
vinden via de sociaal media van Gigant FM 
en Jumbo Emmen & Klazienaveen. Martin 
en Henk sluiten dan ook graag af met een 
dikke knipoog naar Jumbo Emmen & Kla-
zienaveen:  “Hallo Jumbo | Gigant Fm goud 
& win festival, we gaan elkaar weer zien op 
2 juni!”
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‘De kinderen hebben het er wel moeilijk mee’
“Weet je nog? Die eerste keer dat ik je zag? We lachten wat ongemakkelijk naar elkaar 
en langzaam kwam je dichterbij. Je vroeg me wat ik wilde drinken. Ik wist niet wat ik 
moest zeggen. Op dat moment stokte mijn adem in mijn keel en voelde ik iets dat ik nog 
niet eerder bij iemand had gevoeld. Ik zag dat jij het ook merkte en je stelde me gerust. 
Wat voelde dat fijn. Als ik terugdenk aan dat moment in de kroeg op die zaterdagavond 
in april, zo'n twintig jaar geleden, kan ik wel huilen. Dat geluk dat ik destijds voelde 
is helaas verdwenen. We hebben het er uitgebreid over gehad samen. Het is niet jouw 
schuld of mijn schuld. Het is gewoon de samenloop van omstandigheden, de tijd, de 
dingen … het leven. Je weet wel. We passen gewoon niet meer bij elkaar.”

“Het besluit is genomen. We gaan uit 
elkaar. Scheiden. Nu hoeven we alleen nog 
even alles goed te verdelen en dan is het 
geregeld. Dan kunnen we allebei verder. 
Opnieuw beginnen. Het zal even wennen 
zijn, maar dit is voor ons allebei beter. Cd 
van jou, cd van mij. Bah, het is niet het leuk-
ste wat er is en scheiden kost geld, maar 
je krijgt er wel veel vrijheid voor terug. En 
precies dat is wat we elkaar gunnen. De 
kinderen? Ja, die zullen er niet blij mee zijn, 
maar als je ouders steeds ruzie hebben is 
het ook niet fraai, toch? Nee, de kinderen 
redden zich wel. Ze krijgen een kamer bij 
papa en een kamer bij mama, we moeten 
nog even kijken hoe we dat precies gaan 
doen. Je weet wel. Het ene weekend hier, 
het andere daar. Beetje afhankelijk van 
mijn rooster, maar dat lost zich wel op. Nee, 
ik heb ze gevraagd en ze gaven allebei aan 
dat ze het wel jammer vonden. Ze waren 
ook wel verdrietig, maar onze kinderen zijn 
sterk. Komt wel goed. Ja, ik heb het onlangs 
bij vrienden gezien. Nou, die kinderen 
hadden het er moeilijk mee joh. Nee, dat 
moeten we niet hebben. Daar hebben we 
het samen over gehad. Op die manier wil-
len we het allebei niet. Wij gaan het doen 
zoals wij denken dat het allerbeste is voor 
onze kinderen.”

Peter: “Bij dit gezin lijkt de scheiding al-
lemaal goed geregeld te zijn. Ze hebben er-
over nagedacht, ze hebben het besproken, 
ze hebben zelfs gezien hoe het niet moet 
en toch… Waar is de echte stem van de 
kinderen in dit verhaal? We weten allemaal 
dat kinderen er alles aan doen om papa 
en mama blij te zien. Dus als kinderen iets 
zeggen, waarvan ze weten dat mama daar 
verdrietig van wordt, zullen ze iets anders 
uitspreken. Het zijn gevoels-kameleonne-
tjes. De geschetste situatie is op waarheid 
gebaseerd en voor mij de reden waarom 
ik na circa 10 jaar als mediator/ echtschei-
dingsbegeleider te hebben gewerkt, de 
opleiding tot kindbehartiger heb gevolgd. 
Ik kreeg te veel mensen in mijn praktijk die 
ogenschijnlijk alles goed hadden geregeld, 
maar waarbij de stem van het kind niet 
werd gehoord. En laten we eerlijk zijn. We 
willen toch het beste voor de kinderen? We 
hebben kinderen op de wereld gezet en dat 
komt met verantwoordelijkheden. Als wij 
als volwassenen niet meer samen willen 
leven, mogen we de kinderen daar toch 
nooit de dupe van laten worden?”

En ja, scheiden kost geld. Wil je het echt 
goed doen, kost het zeker zoveel als je 
bruiloft. Het is een nieuw commitment dat 
je aangaat en als dat nieuwe leven voor je 

kinderen net zo belangrijk voor je is als dat 
van jezelf, doe het dan goed. “Laat de stem 
van je kinderen leidend zijn voor de ver-
antwoordelijkheden die jij als volwassene 
hebt na de scheiding. Als kindbehartiger 
geef ik uw kinderen een eerlijke stem in 
het scheidingsproces.”

Scheiden met Peter
Want als de kinderen gelukkig zijn, gaat het 
met papa en mama ook beter.

Peter Juffer is kindbehartiger en echtschei-
dingsbeleider bij Praktijk In Twee in Em-
men. Hij deelt een verhaal uit de praktijk en 
informeert u over de mogelijkheden.

Praktijk “In Twee”
Hoenderkamp 20, Emmen
Tel: 0591 – 82 02 30
www.intwee.nl
Email: info@intwee.nl
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NVM-makelaardij HuitingSchoon opent in Emmen 
haar tweede vestiging 
door Jan Johan ten Have
EMMEN - NVM-makelaardij HuitingSchoon opende onlangs een tweede vestiging, in Em-
men. De makelaardij die sinds 2011 in Assen is gevestigd, breidt hiermee het werkge-
bied uit naar Zuidoost-Drenthe. De makelaardij in Emmen wordt gerund door makelaar 
Peter Groeneveld en binnendienstmedewerker Ina Jongbloed, die al vele jaren een 
team vormen dat veel ervaring heeft in de makelaardij in Emmen en omgeving. 

Voor Erwin Huiting, die de makelaardij 
samen met compagnon Bram Schoon 
oprichtte, gaat er met de uitbreiding in 
Emmen een langgekoesterde wens in 
vervulling. “Onze wens om uit te breiden is 
zeker niet nieuw en we hadden de ogen al 
langere tijd gericht op Emmen en Zuidoost-
Drenthe omdat wij ervan overtuigd zijn 
dat Emmen een stad met potentie is, waar 
voldoende ruimte is voor een makelaardij 
van uitstekende kwaliteit”, zegt hij. 

Kwaliteit
Dat roept de vraag op: wat is die kwaliteit? 
Huiting: “Kort samengevat is dat net even 
verder kijken dan je neus lang is. Bij het 
vaststellen van een vraagprijs, bijvoor-
beeld, kun je kijken naar verkoopprijzen 
van andere huizen in dezelfde straat. Maar 
wij blijven ons continu afvragen: klopt het 
nog steeds wat wij doen? Of zijn er andere 
of nieuwe omstandigheden? Soms moet 
je creatief zijn en lef tonen. Maar nooit 
zonder doordachte motivatie. Alles wat wij 
doen, is uitstekend onderbouwd. Daarnaast 
is vertrouwen bij ons de basis. Wij weten: 
vertrouwen komt te voet en gaat te paard. 
Daarom staan wij voor wat we zeggen, ko-
men we onze afspraken na,  verzorgen wij 
nette en zorgvuldige taxaties en nemen wij 
onze klanten alle zorgen uit handen.”

Ervaring en kennis van Emmen en omge-
ving
Voor de opening van een vestiging in Em-
men was eerste prioriteit het verbinden van 
een makelaar en binnendienstmedewerker 
met een schat aan ervaring en kennis van 
de markt en mensen in Emmen, Zuidoost-
Drenthe en de Duitse grensstreek. Peter 
Groeneveld werkt al bijna een kwart eeuw 
als makelaar in deze regio. Daarbij werkt hij 
al vele jaren nauw samen met Ina Jong-
bloed. “Ik was op zoek naar een nieuwe 
uitdaging. Maar die wilde ik alleen aangaan 
als Ina met mij meeging. Want wat de bin-
nendienst doet, is complex werk. Daarop 
moet ik honderd procent kunnen vertrou-
wen. Daarom was ik blij dat Ina ook iets 
anders wilde en samen met mij deze stap 
zet”, vertelt Peter. Ina knikt, ze bevestigt 
het verhaal van Peter: “Deze kans deed zich 
voor en ik wilde graag met Peter blijven 
samenwerken omdat we een uitstekend 
team vormen.” Er komt voor HuitingSchoon 
in Emmen een ervaren en volledig op 
elkaar ingespeeld team werken. “Eén plus 
één is drie”, noemt Erwin Huiting dit. Het 
draagt er onder meer aan bij dat de nieuwe 
vestiging van de makelaardij een vliegende 
start maakt. Want terwijl het kantoor aan de 
Weerdingerstraat 18 de deuren nog moet 
openen - dat gebeurt officieel op 1 februari 
- draait de business al volop. De eerste 

drie woningen zijn verkocht, zeer binnen-
kort komt er een aantal bouwkavels voor 
vrijstaande woningen in de verkoop  en 
de makelaardij is betrokken bij een drietal 
nieuwbouwprojecten, waaronder aan de 
Sterrenkamp in Emmen. Van de te realise-
ren appartementen op deze locatie komen 
er één dezer dagen zes stuks in de verkoop 
bij HuitingSchoon Makelaars.

NVM-makelaar
HuitingSchoon in Assen is naast woning-
makelaar ook specialist in agrarische 
makelaardij en daaraan gelieerd voorma-
lig agrarisch vastgoed en huizen op het 
platteland onder de noemer Buitenwonen. 
Vooralsnog blijft die specialisatie met 
name gekoppeld aan de Asser vestiging. 
Huiting: “Onze uitbreiding in Emmen moet 

eerst vorm krijgen. Afhankelijk van de vraag 
gaan we bekijken in welke richting onze 
nieuwe vestiging zich ontwikkelt. We staan 
in principe overal voor open. Als NVM-ma-
kelaar is onze positie sowieso sterk, omdat 
wij bijvoorbeeld altijd kunnen beschikken 
over heel veel data en analyses van onze 
brancheorganisatie. Voor onze klanten is 
ons NVM-label een garantie dat wij werken 
volgens de strikte erecode van de NVM: 
geen gerommel, geen spelletjes, geen 
kopers tegen elkaar uitspelen en transpa-
rantie naar onze klanten toe. Nu we twee 
vestigingen hebben, beschikken we over 
een team van in totaal negen medewerkers 
die elkaar versterken. Daarom zijn wij ervan 
overtuigd dat HuitingSchoon Makelaardij 
Emmen een aanwinst is voor de regio.”

Het complete team van HuitingSchoon  (foto Ronald Zijlstra)
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Egberts Fietsen: uit de 
auto, op de e-bike!
Egberts Fietsen is inmiddels niet alleen een begrip in de regio, maar ook ver daarbui-
ten. Klanten komen van heinde en verre naar de winkel. Voor een (kleine) reparatie, 
voor die nieuwe fiets en gewoon omdat ze de vorige keer zo goed geholpen zijn. 

Wat Egberts Fietsen echt onderscheidt, 
is niet alleen het uitgebreide assortiment 
hoogwaardige fietsen van heel veel soorten 
en maten, maar ook het vriendelijke en 
deskundige personeel. De medewerkers 
van Egberts Fietsen zijn fervente fietsers 
die hun passie delen en altijd klaar staan 
om hun kennis en advies te delen. Of het 
nu gaat om het kiezen van de juiste fiets, 
het uitvoeren van reparaties of het plannen 
van de perfecte fietsroute door de prach-
tige Drentse natuur.

Bovendien is Egberts Fietsen meer dan 
alleen maar een fietsenwinkel. Het is een 
actieve deelnemer aan de lokale gemeen-
schap, waarbij ze regelmatig evene-
menten en activiteiten organiseren. 
Van groepsritten tot reparatie 
workshops, en binnenkort de e-bike 
testdagen. 

Van 29 februari tot en met 2 maart 
kan iedereen de nieuwste elektri-
sche fietsen testen en de voordelen 
ervaren van een e-bike. Van ‘ge-
wone’ elektrische fietsen tot elek-
trische driewielers, voor iedereen 
is er een passende fiets. Of je nu 
een student bent, dagelijks naar je 
werk fietst of als een fitte 75-jarige 
recreatief fietst, kom langs!

Er is deskundige begeleiding. De 
experts van Egberts Fietsen staan 

klaar om al je vragen te beantwoorden 
en advies te geven over welke e-bike het 
beste bij jouw wensen past. En naast alle 
prachtige fietsen staat de lekkerste koffie 
natuurlijk altijd voor je klaar.

Dus: Wil jij moeiteloos door de stad cruisen, 
de heuvels trotseren zonder zweetdruppels 
of gewoon genieten van een ontspannen 
fietstocht? Dan mag je de e-bike testdagen 
niet missen!

E-bike testdagen: 29 februari tot en met  
2 maart. Locatie: Egberts Fietsen,
Hoofdstraat 63a in Borger.
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Prijswijzigingen en typ-/zetfouten voorbehouden.

Prijswinnaar Kerstpuzzel  
RegioMagazine december 2023 
bekend
In het RegioMagazine editie december 2023 stond een kerstpuzzel. Wanneer 
men de juiste oplossing inzond, konden zij kans maken op een geldprijs.

De oplossing luidde: “Alle medewer-
kers van deze kranten wensen u fijne 
feestdagen en een mooi en gezond 
nieuwjaar”. 

De prijswinnaar is ondertussen 
bekend en heeft persoonlijk bericht 
gehad over haar gewonnen prijs.

De prijswinnaar van € 50,00 was me-
vrouw M. Schulte uit Klazienaveen.

Wij wensen mevrouw Schulte veel 
plezier met haar gewonnen prijs en 
bedanken iedereen voor het inzenden 
van hun oplossing.
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Tapijt en Gordijnshop Emmen, voor welke vloer 
en raambekleding ga jij? 
Loop je al een tijdje met het idee om iets 
aan je interieur te veranderen maar weet 
je nog niet precies hoe je dat aan wilt gaan 
pakken? Of ga je verhuizen en zoek je 
inspiratie voor je nieuwe interieur? Kom 
langs bij Tapijt en Gordijnshop Emmen, je 
zult versteld staan van de mogelijkheden 
die er zijn voor je vloeren en ramen!

Soms zie je door de bomen het bos niet 
meer maar soms heb je ook heel duidelijk 
voor ogen wat je wilt, een nieuwe vloer 
of nieuwe gordijnen kunnen een enorm 
verschil maken voor je interieur. Tapijt en 
Gordijnshop is hét adres in Emmen waar je 
alle mogelijkheden kunt ontdekken en zien, 
van tapijt tot vinyl, van plisségordijnen tot 
inbetweens en zelfs vloerkleden, het is er 
allemaal. 

Tapijt in huis is erg comfortabel maar er wordt tegenwoor-
dig steeds vaker gekozen voor een pvc-vloer als vloer-
bedekking. Op de website van Tapijt & Gordijnshop werd 
een speciale applicatie geïnstalleerd waarmee je op een 
foto van je huidige woonkamer de vloer aan kunt passen 
zodat je kunt zien hoe een nieuwe vloer er bij je thuis uit 
zal zien. Eventueel kun je natuurlijk ook met je eigen foto 
naar de winkel komen en kun je ook gewoon een afspraak 
voor advies bij je thuis maken. De vloeren zijn geschikt 
voor allerlei soorten gebruik, zowel in woonruimtes als 
in bedrijfsruimtes. Erg populair op dit moment zijn de 
vinylvoeren in betonlook. Deze zijn bijna niet van echt te 
onderscheiden, het vinyl is 4 meter breed en naden zullen 
er na het leggen bijna niet te zien zijn. In de winkel ligt 
op dit moment zo’n supersterke vloer en ook hierin zijn 
er verschillende kleuren verkrijgbaar. Daarnaast levert 
Tapijt en Gordijnshop ook vloerkleden, onder andere uit 
de collectie van VT Wonen en hiermee maak je jouw vloer 
helemaal compleet. 

Op het gebied van gordijnen heeft Tapijt en Gordijnshop 
een grote collectie InBetween gordijnen. Nieuw zijn de 
gordijnen met de waveplooi die heel natuurlijk en mooi 
hangen. Ook voor houten jaloezieën, duettes en plissé-
gordijnen kun je bij Tapijt en Gordijnshop terecht. Voor 
deze soorten raamdecoratie levert Tapijt en Gordijnshop 
de producten van Zonnelux. Het grote voordeel van deze 
gordijnen is dat hierbij gebruik gemaakt wordt van perfect 
click, een speciaal kliksysteem dat boren in je kunststof 
kozijnen overbodig maakt. Bijna alle soorten gordijnen 
kunnen hierin gehangen worden. Heb je bijvoorbeeld al 
eens gedacht aan rolgordijnen in een verduisterende stof 
voor de slaapkamer? Je slaapkamer kun je overigens in 
zijn geheel in laten richten door Tapijt en Gordijnshop 
want boxsprings behoren ook tot het assortiment. Bij de 
boxsprings gaat het om comfort met een grote C omdat 
deze op en top comfort bieden. De matrassen kun je per 
persoon kiezen en als je kiest voor elektrische bodems 
kun je deze met de handige en eenvoudig te bedienen 
afstandsbediening in de door jou gewenste positie zetten. 
Die afstandsbediening kun je ook weer eenvoudig in het 
bed opbergen. 

Voor inspiratie of een prijsopgave ben je van  
harte welkom aan de Warmeerweg 2 in Emmen!  
(RegioMagazine/Miranda Wolters)

Tapijt & Gordijnshop Emmen 
Warmeerweg 2
Emmen
Tel: 0591 – 64 68 48 
www.tapijtengordijnshop.nl
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Op de foto zien we Dévin en Robin van Blokhut.nl, wandelend over het zeer uitgebreide 
showterrein bij een luxe houtbouw Excellent kapschuur. ‘Een verblijf in de tuin, een 
plek met mogelijkheden’, zegt Dévin over dit buitenverblijf. ‘Heerlijk om met vrienden 
te zitten én zeker ook een plek voor heel het gezin. Nadat we een houtbouw project als 
dit hebben ontworpen en compleet hebben geplaatst, dan voelen we toch telkens weer 
een gevoel van trots.’

Zeer uitgebreid assortiment
Blokhut.nl heeft een zeer uitgebreid as-
sortiment. Behalve voor maatwerk blokhut-
ten en tuinhuizen is het gespecialiseerd in 
(maatwerk) luxe houtbouw, overkappingen, 
glaswanden, aluminium veranda’s, sierbe-
strating en wellness. ‘Als klanten bij ons op 

bezoek komen, dan geven we ze altijd eerst 
het best denkbare advies. Wij ontzorgen en 
nemen ook de montage -in de ruimste zin 
van het woord- graag voor onze rekening.  
 
Bent u benieuwd naar het aanbod? 
Zie pagina 16!
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Dankzij onderhoud van uw Cv-ketel door Smit CV Techniek 
en Gasservice Drenthe in Emmen gaat uw ketel langer mee 
en bespaart u ook nog eens energie!  

Door Miranda Wolters  
Er is niets vervelender dan een niet goed werkende cv-ketel met als 
gevolg een nog hogere energierekening en een koud huis en alleen 
koud water uit de kraan. Regelmatig en professioneel onderhoud van 
uw ketel voorkomt dit probleem en Smit CV Techniek en Gasservice 
Drenthe in Emmen is dan ook dé specialist op dit gebied.  

“We zijn geen installatiebedrijf 
met een heel breed dienstenpak-
ket maar we hebben ons bewust 
gespecialiseerd in de aanleg en 
het onderhoud van cv-installa-
ties.” vertelt Klaas Smit, eigenaar 
van het bedrijf. Inmiddels bestaat 
Smit CV Techniek en Gasservice 
Drenthe al 13 jaar en komen 
er jaarlijks nog steeds een flink 
aantal nieuwe klanten bij. Het 

is een klein bedrijf en Klaas en 
zijn medewerkers weten wie zijn 
klanten zijn en doordat de lijntjes 
kort zijn kan er bij storingen snel 
gehandeld worden. Klaas: “Onze 
24-uurs service betekent ook 
echt dat we binnen een dag bij de 
klant op de stoep staan om de cv-
installatie zo snel mogelijk weer 
te kunnen laten werken. Doordat 
onze klantenkring zich nog steeds 

uitbreidt zijn we overigens op dit 
moment op zoek naar een extra 
monteur. ” De meest voorkomen-
de storing in een cv-ketel wordt 
overigens veroorzaakt doordat er 
te weinig water in de installatie 
zit. “Als klanten ons bellen in ver-
band met een storing vragen we 
daarom ook altijd welke code de 
cv-ketel op het beeldscherm laat 
zien. Aan de hand van die code 
weten we vrijwel direct wat er aan 
de hand zou kunnen zijn en welke 
onderdelen we mee moeten 
nemen. Voor ieder merk ketel die 
we verkopen is er ook een zoge-
naamde ‘servicekoffer’, een koffer 
met daarin alles wat nodig is voor 
een reparatie.” aldus Klaas. 

Voor het onderhoud aan uw cv-
ketel is het mogelijk een onder-
houdscontract af te sluiten. Voor 
dit contract betaalt u een vast be-
drag per jaar en hiervoor komen 
de monteurs in ieder geval 1x per 
jaar langs voor vakkundig onder-
houd van de cv-ketel. Het contract 
is jaarlijks opzegbaar. “We bellen 
onze klanten zelf voor het maken 
van een afspraak, men hoeft er 
dus niet zelf om te denken.” licht 
Klaas toe. Door goed onderhoud 
gaat uw cv-ketel niet alleen langer 
mee maar zal deze ook energie-
zuiniger gaan stoken. Ander groot 
voordeel dat u, wanneer er een 

reparatie nodig is, geen voorrij-
kosten hoeft te betalen en u dus 
alleen de kosten van de nieuwe 
onderdelen afrekent.  Steeds 
meer mensen maken gebruik van 
een onderhoudscontract voor hun 
cv-ketel.  

Nieuwe en zuinigere cv-ketels
Smit CV Techniek en Gasservice 
Drenthe kan daarnaast ook zorgen 
voor het leveren en compleet 
aanleggen van uw nieuwe cv-
installatie. Het bedrijf is dealer 
van ketels van Vaillant, Nefit, 
Intergas en Remeha en levert ook 
mechanische ventilatiesystemen 
van Ito Daalderop. Stuk voor stuk 
kwalitatief goede en betrouwbare 
merken en de ketels van nu zor-
gen voor een minimale besparing 
op het gasverbruik van 20%. Op 
de ketels van Vaillant krijgt u op 
dit moment bijvoorbeeld 12 jaar 
garantie en daarnaast een gratis 
klokthermostaat. Met een mecha-
nisch ventilatiesysteem van Ito 
Daalderop ventileert u uw woning 
eenvoudig en efficiënt en de 
werking is bijzonder energiezuinig 
en stil. In het systeem is standaard 
een vochtsensor geïntegreerd 
waardoor er in een vochtige 
ruimte automatisch wordt geven-
tileerd. Denk hierbij vooral aan 
de badkamer direct na het nemen 
van een douche of bad. Af en toe 

plaatsen de medewerkers ook nog 
weleens een kraan in een badka-
mer of keuken. In de keuken zijn 
dat tegenwoordig steeds vaker 
de cookers, kranen waar direct 
kokend of juist koud, al dan niet 
bruisend, water uitkomt.  

“De overheid wil overigens graag 
dat we over een aantal jaren al-
lemaal van het gas af zijn.” vertelt 
Klaas. “Soms is dat gewoon nog 
niet helemaal haalbaar en door 
dit besluit zullen er over niet al te 
lange tijd helemaal geen ‘gewone’ 
cv-ketels meer leverbaar zijn. 
Mocht men op dit moment een ke-
tel hebben die zo’n 13 tot 14 jaar 
oud is dan kan het dus best slim 
zijn om deze nu te vervangen. De 
nieuwe ketel zal dan zeker een 
jaar of 20 meegaan.” Is uw cv-
installatie toe aan een nieuwe ke-
tel of wilt u uw ketel ook jaarlijks 
vakkundig laten onderhouden? 
Neem dan contact op met Smit CV 
Techniek en Gasservice Drenthe, 
dat kan telefonisch of door het 
sturen van een WhatsApp bericht.  

Smit CV Techniek en Gasservice 
Drenthe 
Oeverzwaluw 6  |  Emmen
Tel: 0591 – 63 35 33 
Mobiel: 06 – 218 606 52  
www.smitcvtechniek.nl 
Email: info@smitcvtechniek.nl 




