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Klussenbedrijf Niemeijer in Stadskanaal
Nóg meer focus op binnenwerk!

Klussenbedrijf Niemeijer heeft zich de laatste drie jaar stormachtig ontwikkeld. Drie jaar 
geleden startte Gert-Jan Niemeijer zijn eigen bedrijf. En ondertussen werken er al acht 
mensen. ´Het is snel gegaan´, zegt Niemeijer, die precies weet wat hij wil. ´Natuurlijk 
gaan we geen enkele klus uit de weg. Wat we echter zeker wel gaan doen is de focus nog 
meer leggen op binnenwerk. Daar ligt onze kracht en daar willen we ons nog verder in 
ontwikkelen´, legt de ondernemer uit Stadskanaal uit.

Uitvoerende werkzaamheden
Dat het zo snel zo goed zou gaan met zijn 

bedrijf, had Niemeijer zelf ook niet meteen 
verwacht. ´Mijn eigen rol is daardoor ook 

veranderd. Ik heb nu meer een rol als mana-
ger. Dat wissel ik overi-gens zoveel mogelijk 
af met uitvoerende werkzaamheden, want 
ook dat vind ik nog steeds prachtig om te 
doen´, zegt Niemeijer tevreden. ´Heerlijk 
met de mannen aan de slag, als collega en 
zeker niet als baas.´ 

Lees verder op pagina 3.
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Vervolg van de voorpagina
Klussenbedrijf Niemeijer timmert al drie jaar danig aan de weg
Het gaat uitstekend met klussenbedrijf Niemeijer. Drie 
jaar geleden begon Gert-Jan Niemeijer zijn eigen bedrijf. 
Een heel goede keuze, zo blijkt nu. ´Hier werken onder-
tussen al acht mensen. Dat had ik zelf niet durven dromen 
toen ik begon. Ik heb de beschikking over een heel mooi 
en sterk team. Doel is om verder door te groeien en om 
ons nog meer te focussen op binnenwerk´, vertelt Nie-
meijer.

Mond-tot-mondreclame
Het geheim van Klussenbedrijf Niemeijer? ´Poeh, dat vind 
ik een lastige vraag. Ik denk dat we ge-woon goed werk 
leveren. We krijgen verreweg de meeste klussen via mond-
tot-mondreclame. Dat zegt natuurlijk genoeg. Verder merk 
ik dat klanten hechten aan goede communicatie. Ook dat is 
bij ons prima verzorgd´, weet Niemeijer. ´En waar gewerkt 
wordt, worden fouten gemaakt. Wij streven er altijd naar 
om die zo snel mogelijk op te lossen. Een tevreden klant is 
voor ons de beste denkbare reclame.´

Specialist in binnenwerk
Ondanks het feit dat het uitstekend gaat met Klussenbe-
drijf Niemeijer, wil Gert-Jan toch bepaalde zaken verande-
ren. ´We willen ons nadrukkelijk focussen op binnenwerk. 
Dat wil overigens niet zeggen dat we andere klussen uit 
de weg gaan hoor. Wat betreft binnenwerk willen we hét 
adres worden voor complete verbouwingen. Maar ook 
voor het plaatsen van een nieuwe badkamer, toilet en voor 
stroomvoorziening kunnen mensen altijd bij ons aanklop-
pen. Dat geldt ook als je bijvoor-beeld een aanbouw wilt of 

nieuwe deuren wilt laten plaatsen. Wat betreft binnenwerk 
kunnen we het gehele pakket bieden´, zegt Niemeijer.

Kracht van het bedrijf
Het vinden van kundig personeel was de afgelopen perio-
de lastig. ´Gelukkig hebben we nu een hecht en sterk team 
van acht mensen. Daar ben ik heel erg blij mee. Ik ben trots 
op de jongens; hoe ze het doen en hoe ze het oppakken. 
Het team bepaalt toch de kracht van je bedrijf en daar-over 
hoor je mij beslist niet klagen.´

Meer voorraad
Ondanks het feit dat Gert-Jan een dus wat andere rol ver-
vult tegenwoordig, voelt hij zich niet de baas. ´Formeel ge-
sproken ben ik dat natuurlijk wel. Maar als ik samen met de 
jongens aan het werk ben, dan ben ik gewoon een collega 
hoor.  Ik ben er trots op hoe het allemaal gaat nu. Zo den-
ken we bijvoorbeeld ook aan het uitbreiden van de loods. 
Op die manier kunnen we zelf meer voorraad aanleggen. 
Zo kunnen we nog efficiënter werken´, zegt Gert-Jan. Het 
beginnen van een eigen be-drijf is een prima stap geweest. 

´Natuurlijk heb je in het begin ook de nodige stress. Aan 
de andere kant bepaal je nu zelf je eigen agenda. En dat 
ervaar ik als heel erg prettig.´

Klussenbedrijf Niemeijer is gevestigd aan de  
Beatrixstraat 65 in Stadskanaal. Telefoon: 06 - 27 82 32 23. 
Mail: info@klussenbedrijfniemeijer.nl. 
Zie ook de website www.klussenbedrijfniemeijer.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Familiebedrijf Super stopt na bijna 40 jaar met 
marktkraam en gaat over op bezorgen
Familiebedrijf Super groenten- en fruitmarkten stopt per 
1 januari na bijna 40 jaar met de verkoop van groente en 
fruit op verschillende weekmarkten in Oost-Groningen. 
Daarvoor in de plaats kunnen bestaande en nieuwe 
klanten van deze in de regio welbekende marktkraam 
terecht op de nieuwe online webshop, superagf.nl om hun 
wekelijkse groenten en fruit te bestellen. De bestellingen 
worden thuis, op het werk of elders bezorgd in de regio 
rondom de markten waar we stonden.

Een nieuwe uitdaging
Frans Super nam het bedrijf in 1986 over van Lubbers. In 
2008 namen zijn schoonzoon en dochter Ernst en Leo-
nie van Werkhoven-Super het bedrijf over. Leonie van 
Werkhoven-Super: “Al die jaren hebben we met veel passie 
en plezier onze klanten geholpen en hen iedere week van 
de lekkerste groente en fruit voorzien. Het besluit om te 
stoppen vinden we moeilijk, maar nemen we toch. Onze 
eigen hoge eisen, de werkdruk en ons grote verantwoorde-
lijkheidsgevoel naar ons personeel, onze klanten en markt-
collega’s hebben de afgelopen jaren grote druk gelegd op 
ons persoonlijk en op ons gezin. Dat willen we veranderen 
en daarom slaan we een nieuwe weg in en gaan we een 
nieuwe uitdaging aan.”

De webshop
Vanaf januari kunnen klanten hun groente en fruit via een 
online webshop superagf.nl bestellen. Leonie: “De eisen 
aan de kwaliteit van onze producten blijven natuurlijk 
onveranderd. De bestellingen bezorgen we bij klanten 
thuis, op het werk of elders. De postcodes van het be-
zorggebied kun je vinden in de webshop. De maanden 
Januari en Februari zullen vrij zijn van bezorgkosten.  Via 
onze vertrouwde Facebook-pagina, Instagram-account en 
WhatsApp berichten houden we iedereen op de hoogte 
van onze nieuwe webshop en de actuele aanbiedingen.”

Over Super groenten- en fruitmarkten
Super groenten- en fruitmarkten stond jarenlang met een 
20-24 meter lange kraam vol groente en fruit op de week-
markten van Borger, Ter Apel, Vlagtwedde en Stadskanaal.
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Beautysalon SHine in Musselkanaal
'Ik vind het heel bijzonder dat mensen steeds vaker voor SHine kiezen'
Sharon Hempen (21) runt al vijf jaar beautysalon SHine in Musselkanaal. ´Ik was pas 
zestien toen ik mijn eigen zaak begon´, zegt ze. ´En eigenlijk liep het vanaf de eerste 
dag heel erg goed. Die groei heeft zich de afgelopen jaren alleen maar verder doorge-
zet. Ik heb van mijn hobby mijn beroep kunnen maken en daar ben ik trots op´. Waar 
ze verder trots op is, is de finaleplaats in de missverkiezing Miss Beauty of Groningen. 
´De finale is op 4 februari in Winschoten. Ik hoop dat ik kans maak op deze titel´, zegt 
ze. Heel mooi: bij de missverkiezing is Sharon´s advocacy betere educatie voor asiel-
zoekers. ´Ik heb een meisje uit Irak in de salon gehad die niet mocht leren. Ik heb haar 
vervolgens de kneepjes van het vak geleerd en geholpen bij de Nederlandse taal. Hifan 
is nu al negen jaar in Ter Apel´, vertelt Sharon.

´Ik kan niet stil zitten´
Eerst wilde ze graag stewardess worden. 
´Toen ik zestien was en in mijn examenjaar 
zat, had ik veel vrije tijd. Ik ben iemand 
die niet stil kan zitten. Ik ben toen wat 
cursussen gaan volgen, vooral met als doel 
om mijn vriendinnen van behandelingen 
te voorzien. Toen is het balletje eigenlijk 
gaan rollen. Ik heb vervolgens een aan-
tal opleidingen gevolgd en liet de wens 
om stewardess te worden varen. Van die 
beslissing heb ik nooit spijt gehad´, vertelt 
Sharon trots.

Kwaliteit en de gunfactor
Dat het meteen druk was bij SHine had 
volgens Sharon te maken met twee dingen. 
´Het was de gunfactor. Ik was jong en dat 
vonden de mensen leuk. Bovendien lever 
ik kwaliteit. Ik heb zelfs al twee awards ge-
wonnen op internationaal niveau. Zelf had 
ik dat niet verwacht. Ik had eerder verwacht 
dat mensen me te jong vonden. Gelukkig 
was dat niet het geval. SHine is de laatste 
jaren gegroeid. We hebben het heel erg 
druk en hier komen vrouwen voor uiteenlo-
pende behandelingen van twaalf tot tachtig 
jaar. Juist dat vind ik zo mooi aan dit vak. Je 
hebt steeds verschillende gesprekken met 
de mensen. Vrouwen op leeftijd hebben 
het over hun kinderen en kleinkinderen 
bijvoorbeeld en soms krijg ik hier moeders 
en dochters samen in de salon. Heel erg 
afwisselend en bovendien heel erg leuk.´

Specialist
Ondertussen is SHine specialist geworden 

in het aanbrengen van make-up. ´Ik wil me 
hier graag nog verder in ontwikkelen. Het 
gaat al goed, want voor volgend jaar ben ik 
al weer redelijk volgeboekt. Ook dat vind ik 
bijzonder. Mensen kiezen toch voor SHine 
voor de mooiste dag van hun le-ven´, zegt 
Sharon terecht. ´Ook op het gebied van 
wimperextensions zijn we specialist. Met 
wimperextensions worden de wimpers vol-
ler en krijg je een heel andere oogopslag. 
En het is ook gemakkelijk: je stapt uit bed 
en hoeft niets te doen om er goed uit te 
zien.´

Nieuw pand in Musselkanaal
Ook permanente make-up is sterk in 
opmars bij SHine. ´Ook daar willen we ons 
bij SHine in doorontwikkelen. Ondertus-
sen hebben we een heel leuk team. Ik kan 
het zeker niet meer alleen. Ik beschouw 
mijn collega's als vriendinnen. We werken 
perfect samen´, vertelt Sharon, die onder-
tussen op zoek is naar een ander pand voor 
SHine. ´Ik heb nu een deel van het pand 
van mijn vader. Hij heeft een transport-
bedrijf. Langzaam maar zeker groeien we 
echter uit ons jasje. Ik ben dus op zoek naar 
iets leuks in Musselkanaal, want ik wil hier 
wel heel graag blijven. Mochten we iets 
geschikts vinden, dan heb ik nog heel veel 
plannen en ideeën. Ik denk dan bijvoor-
beeld aan het uitbreiden van ons wellness 
gedeelte. Verder wil ik in de toekomst op-
leidingen in de beautybranche gaan geven. 
Zelf heb ik nu al vijf jaar ervaring en ik wil 
mijn kennis en ervaring graag overdragen´, 
besluit Sharon.

SHine is gevestigd aan de Stadswijk NA 21A 
in Musselkanaal. Telefoon: 06 - 15 02 79 
02. E-mail: shinemusselkanaal@gmail.com. 

Zie ook de website www.shine.salonized.
com. (RegioMa-gazine/Vincent Muskee)
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Gloednieuw Medisch Centrum Wedde en vier 
appartementen in voormalige Koekjesfabriek

door Jan Johan ten Have
WEDDE - De firma Van Houten bouwde het pand voor de productie van chocolade. Maar in de volksmond wordt het 
pand de Koekjesfabriek genoemd, de naam die het kreeg in de tijd toen de firma Bouwman Banketfabriek De Ster er 
koekjes bakte. Deze naam zal het pand nog lange tijd blijven dragen, ook nu het onderkomen is van het gloednieuwe 
Medisch Centrum Wedde en vier appartementen op de eerste en tweede etage. 

Met de opening deze maand komt er een droom uit voor 
Reina Boels-Feiken uit Alteveer. Al zeker vijftien jaar was 
zij bezig met het behoud en het vinden van een nieuwe 
bestemming van dit fraaie, beeldbepalende pand. In 2008 
wilde ze het kopen, maar dit ging toen te elfder ure niet 
door. Nu is zij één van de kartrekkers bij de ontwikke-
ling van de vier koopappartementen, essentieel voor het 
behoud van het pand. 

Voor de vestiging van het medisch centrum is het pand 
nagenoeg onherkenbaar gerenoveerd en gemoderni-
seerd door bouwbedrijf Vieregge Wilts. De oprichting van 
Medisch Centrum Wedde is een initiatief van plaatselijk 
huisarts Jana Wissekerke. Zij nam enkele jaren geleden de 
praktijk van dokter Hans Berg over. De moderne huisart-
senpraktijk heeft steeds meer ruimte nodig vanwege een 
groeiend pakket taken. Wissekerke en Boels vonden elkaar 
in de wens om met de Koekjesfabriek aan de slag te gaan. 
“Voor mijn toekomstplannen nam ik Jos Eras van de Lan-
delijke Huisartsenvereniging in de arm. Hij zag in Wedde 
maar één écht geschikte locatie: de Koekjesfabriek”, vertelt 
Wissekerke. Deze specialist in het ontwerp van medische 
panden ontwierp ook de indeling van het Medisch Centrum 
en maakte een eerste schets van de appartementen. Archi-
tect Rudolphie Design maakte het definitieve ontwerp. 

Wauw-moment
Wie een paar jaar geleden wel eens in het pand is geweest 
en er nu opnieuw binnenloopt, beleeft zeer waarschijnlijk 
een ‘wauw-moment’. De interieurstyling is gedaan door LM 
Interieurontwerp in zeer nauwe samenspraak met het team 
van de huisartsenpraktijk. Wissekerke: “Naast het praktisch 
gebruik vinden wij ook de sfeer heel belangrijk. Aan de 
hand van een moodboard hebben we bepaald wat voor 
sfeer we beoogden. Steekwoorden die daarbij naar voren 
kwamen waren: natuur, huiselijkheid, warmte, laagdrempe-

ligheid en licht. Bij het werken met het moodboard bleek 
dat ons hele team op dezelfde lijn zat.” Ook komen in het 
interieur verschillende historische elementen terug uit de 
tijd van de chocolade- en koekjesproductie, zoals foto’s, 
knipsels en reclame-uitingen. 

In De Koekjesfabriek is sinds 27 november de huisartsen-
praktijk gevestigd met zes spreekkamers voor de huisarts, 
waarnemer, basisarts, huisarts in opleiding, praktijkonder-
steuners, diëtiste en huisartsassistentes, wachtkamer en 
eigen apotheek. Verder is in Medisch Centrum Wedde het 
onderkomen te vinden van Buurtfysio van fysiotherapeut 
Natasja de Graaf-Hilverts met twee spreekkamers, een 
oefenruimte en een eigen wachtkamer. Tenslotte heeft 
Buurtzorg Wedde er een ruimte in gebruik als kantoor en 
personeelsruimte. 

Koopappartementen
Medisch Centrum Wedde is nu volledig operationeel, 
aan de bouw van de vier koopappartementen wordt nog 
gewerkt. Net als het Medisch Centrum worden de ap-
partementen volledig gasvrij, het pand is in zijn totaliteit 
‘energieluw’, onder meer dankzij optimale isolatie en 
gebruik van warmtepompen en eigen zonnepanelen voor 
alle appartementen en het Medisch Centrum.

Alle vier de appartementen zijn zo’n honderd vierkante 
meter groot en bestaan uit een woonkamer met open 
keuken, twee slaapkamers, hal en badkamer. Ook hebben 
alle appartementen een eigen berging en parkeerplaats.De 
twee appartementen op de eerste verdieping zijn nu voor 
ongeveer tachtig procent klaar, Boels verwacht dat deze 
in voorjaar 2024 worden opgeleverd. Daarna worden de 
twee appartementen op de tweede verdieping afgebouwd. 
Verkoop van de appartementen verloopt via makelaardij 
Siefkes Vastgoed in Nieuwe Pekela. (Foto's: Henk Fischer)
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Admifa viert 25-jarig jubileum in prachtig nieuw pand
'Dit is wel iets om trots op te zijn'

Admifa in Stadskanaal is al bijna 25 jaar hét adres als het gaat om belastingaangifte, fiscaal advies, salarisverwerking 
en bedrijfsadviezen. ´We bestaan op 1 februaro 2024 25 jaar en hebben sinds enkele weken onze intrek genomen in 
een prachtig nieuw pand. Het zegt veel over de groei die we doorgemaakt hebben. Ik ben niet iemand die snel trots is, 
maar dit is wel iets om trots op te zijn. Ons geheim? We doen het op onze eigen manier´, zegt Bert Schulte tevreden.

´Wat onze manier is? Heel simpel. Wij staan altijd klaar 
voor onze klanten. Ze kunnen bij ons altijd hun verhaal 
kwijt, of dat nou zakelijk of privé is. We zijn erg betrokken 
bij onze klanten. Verder maakt ons team echt het ver-
schil. De mensen werken hier graag en zijn honkvast. De 
samenwerking is echt perfect en iedereen heeft een eigen 
specialisatie en daar plukt de klant uiteindelijk de vruchten 
van´, zegt Schulte. ´Ik ben inmiddels 57 jaar maar pieker 
er niet over om het rustiger aan te doen. Dat zit niet in mijn 
aard. Ik begin nog steeds heel vroeg elke dag en wil iedere 
klant tevreden houden. Daar doe ik het voor. Als de klanten 
tevreden zijn, dan ben ik dat ook.´

Pand met uitstraling
Schulte begon een kwart eeuw geleden samen met mede-
oprichter Albert Hulsker met niets. ´Het is vervolgens erg 
snel gegaan.  Op dit moment hebben we rond de 1200 
klanten. Een aanzienlijk deel daarvan is actief in de agra-
rische sector. Dat past ook bij ons, echt met de voeten in 
de klei staan´, vertelt Schulte, die het 25-jarig bestaan dus 
vierde met onder meer het betrekken van een nieuw pand. 
´We zaten aan de Electronicaweg in Stadskanaal. Dat pand 
miste de uitstraling die bij ons bedrijf hoort. In ons nieuwe 
pand aan de Tinnegieter 21 in Stadskanaal hebben we wél 
die uitstraling. Het is echt een A1 locatie. Het pand is wat 
groter en gewoon degelijk en goed. Het past precies bij 
ons bedrijf´, weet Schulte.

Agrarische sector en MKB
Admifa heeft ondertussen ook kantoren in Assen, Hoog-
ezand en Nieuw-Weerdinge. ´We bedienen een heel groot 
gebied. Zo hebben we klanten in Emmen, maar ook in bij-
voorbeeld Termunten. Dertig procent van onze klanten is 
actief in de agrarische sector. Op dat vlak zijn we, denk ik, 
een van de grootsten in de regio. Wij spreken de taal van 
de ondernemers. Dat geeft klanten een goed gevoel. Te-
vens hebben we een sterke positie in het MKB opgebouwd. 
En ondertussen weten onze klanten ook dat ze altijd bij 
ons aan kunnen kloppen. We staan letterlijk dag en nacht 
voor ze klaar.´

Officiële opening
De toekomst? ´Lekker op deze weg verder gaan´, zegt 
Schulte. ´Dit werk geeft mij en mijn team ontzettend 
veel energie en voldoening. Nog steeds geniet ik van de 
gesprekken met de klanten. Aan de andere kant kijken we 
natuurlijk altijd of er zich kansen voordoen om nog verder 
door te groeien. Zo zijn we ook groot geworden. Want 25 
jaar geleden begonnen we echt met niets. We hadden toen 
we begonnen helemaal geen klanten. En kijk eens waar 
we nu staan.´ Hoewel Admifa ondertussen al verhuisd is 
naar het nieuwe pand, wordt dit pand nog wel officieel 
geopend. ´Dat doen we op 2 februari 2024. We gaan daar 
echt een feestje van maken met een feesttent, eten en 
drinken en muziek. De burgemeester zal het pand boven-
dien officieel openen. Een prachtige mijlpaal voor Admifa´, 
besluit Schulte.

Admifa is gevestigd aan de Tinnegieter 21B in Stadskanaal. 
Telefoon: 0599 - 65 38 11. Zie ook de website  
www.admifa.nl. (RegioMagazine/Vincent Muskee)
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De Rolsteigerspecialist in Ter Apel
Nu al een van de grootste rolsteiger verkooppunten van Nederland!

In 2018 begon John Kaspers De Rolsteigerspecialist. Een uitstekende beslissing, want 
nu, zes jaar later, geldt zijn bedrijf al als een van de grootste verkooppunten van rol-
steigers van Nederland. De Rolsteigerspecialist is echter nog lang niet klaar. Kaspers 
zit vol ideeën en werkt 24/7 aan het doorontwikkelen van zijn bedrijf. ´We blijven ons 
focussen. Zo bieden we sinds vorige week ook de optie om rolsteiger combinaties bij 
ons te leasen´, zegt Kaspers tevreden. Verhaal over een bevlogen vakman. 

Heel hard werken
Kort gezegd is De Rolsteigerspecialist in 
2018 opgericht om werkzaamheden veili-
ger en het leven gemakkelijker te maken. 

´We zijn dealer van het volledige Euroscaf-
fold, Alumexx en Altrex assortiment en 
leveren altijd gratis op locatie. Klanten kun-
nen zo altijd veilig aan de slag en vervoer is 

geen probleem´, zegt Kaspers. Het succes 
is De Rolsteigerspecialist niet aan komen 
waaien. Integendeel. ´Ik weet nog wel dat 
we in het eerste jaar een omzet draaiden 
van 30.000 euro. Nu zitten we al op ruim 
een miljoen. In zes jaar tijd zijn we uitge-
groeid tot een van de grootste verkoop-
punten van Nederland. Hoe we dat gedaan 
hebben? Door vooral heel hard te werken. 
In het eerste jaar ben ik vrijwel elke dag op 
pad geweest, bij klanten langs. En zo is het 
balletje gaan rollen en staan we waar we nu 
staan´, zegt Kaspers.

Lease een rolsteiger combinatie
Stilstand is achteruitgang.  Als er één 
ondernemer is die dat weet dan is het 
wel Kaspers. ´We blijven steeds bezig. Zo 
kunnen mensen sinds vorige week ook 
rolsteiger combinaties bij ons leasen. Lease 
je een dergelijke combinatie, dan ben je 
direct eigenaar zonder dat je dus te maken 
krijgt met een fikse investering. Je betaalt 
gespreid en voor veel ondernemers is dit 
een heel mooie oplossing. We bieden dit 
pas sinds kort aan, maar ik verwacht hier 
echt veel van´, zegt Kaspers.

Nog meer verkooppunten
Kaspers weet als ondernemer dat de con-
currentie nooit slaapt. ´In deze wereld heb 
je inderdaad voldoende kapers op de kust. 
Je moet dus voortdurend scherp blijven, 
kwaliteit blijven bieden en aantrekkelijke 

prijzen blijven bieden. Waar ik trots op ben 
is dat we het met eigen middelen doen. We 
zijn steeds op eigen kracht doorgegroeid´, 
vertelt Kaspers, die als ondernemer nooit 
tevreden achterover leunt. ´Dat kan in deze 
branche niet. Waar we ook mee bezig gaan, 
is om in het nieuwe jaar nog meer verkoop-
punten te realiseren. Daar gaan we een 
speciaal systeem voor realiseren. Het moet 
voor iedereen straks nog gemakkelijker 
worden om via ons in het bezit te komen 
van rolsteigers, maar ook van kamerstei-
gers, steigermateriaal, ladders, trappen en 
dakrandbeveiliging.´

´Elk jaar een beetje groeien´
Het perfectionisme van Kaspers kan ook 
een valkuil zijn. ´Ik ben niet snel tevreden. 
Als ondernemer wil je altijd meer en beter. 
En dan vergeet je soms weleens wat je 
allemaal al hebt en hebt bereikt. Op dit 
moment werken we hier met drie mensen. 
Dat is best uniek, zeker omdat we nu al 
een van de grootste verkooppunten van 
het land zijn. Doel is om elk jaar een beetje 
te blijven groeien. En dat gaat ons lukken 
ook´, besluit Kaspers tevreden.

De Rolsteigerspecialist is gevestigd aan
de Industrieweg 2 in Ter Apel.  
Telefoon: 0599 - 74 37 43. Zie ook de  
website www.derolsteigerspecialist.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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HPW International in Musselkanaal
Specialist in betaalbare trapjes en gereedschappen
Het kan soms raar lopen. Christian Westers uit Musselkanaal had aanvankelijk een reis-
bureau. ´En toen kwam ´meneer Corona´ langs, vertelt hij. ´Op dat moment had ik al 
aandelen in een bedrijf gespecialiseerd in klimmaterialen voor zowel particulieren als 
professionals. Ik ben me daar toen eens in gaan verdiepen en in de corona tijd zag ik dat 
ze onder meer ook dispensers te koop aanboden. Ik ben vervolgens eens naar de fabriek 
geweest en kreeg vervolgens een trapje mee om te verkopen. Al heel snel verkocht ik 
er honderden en zat ik dus helemaal in deze handel´, lacht Westers, die het reisbureau 
inmiddels afgestoten heeft en zich volledig heeft toegelegd op de verkoop van trapjes, 
ladders en gereedschappen. En dat met ontzettend veel succes en plezier.

´Ik vind dit echt prachtig´
Westers had helemaal niets met trapjes en 
gereedschap. ´Ik was het kantoor gewend. 
Ondertussen zit ik er echter helemaal in. Ik 
vind het echt prachtig. Als mensen iets bij 
mij bestellen, dan bezorg ik het zelf. Ik cross 

ondertussen heel het land door en daar 
geniet ik echt van. Inderdaad, je maakt dan 
soms heel lange dagen. Vorige week nog, 
zat ik bijvoorbeeld in Limburg. Ik vind dat 
helemaal geen probleem. Ik rijd graag in de 
auto en bezorg de producten met liefde´, 

zegt Westers, ook bekend als amateurvoet-
baller voor eerst SETA, Musselkanaal en la-
ter Valthermond. ´Ik voetbal nog steeds, al 
is het nu op een wat bescheidener niveau´, 
zegt Westers.

Loods met showroom
´Weet je, iedereen heeft wel een trapje 
nodig. Dat geldt voor bedrijven en particu-
lieren. Toen corona er ineens was, leek het 
me een mooie overbrugging om trapjes te 
verkopen. Er was meteen veel belangstel-
ling voor de kwalitatief goede trappen. Er 
was sprake van een sneeuwbaleffect. Ik 
verkoop de trapjes vooral via Bol.com, Face-
book en Marktplaats. Vervolgens bezorg ik 
ze dus zelf. Waarom de klimmaterialen zo 
geliefd zijn? Dat heeft alles te maken met 
de prijs- kwaliteitsverhouding. Ik zit goed in 
de prijs en dat is toch het eerste waar men-

sen naar kijken. Binnenkort bied ik samen 
met een kompaan ook gereedschap aan.  
Via onze webshop kun je straks 20.000 ver-
schillende gereedschappen bestellen. Nu 
nog doe ik vooral online zaken. In de nabije 
toekomst zou ik graag een eigen loods met 
showroom hebben hier ergens in de regio´, 
vertelt Westers. ´Dan kunnen we onze 
trappen in de vorm van bordestrappen en 
dubbele trappen, ladders, gereedschappen 
en ook steigers namelijk nog beter presen-
teren. Vooralsnog is dat echter toekomst-
muziek´, besluit Westers.

HPW International is gevestigd aan de 
Seringenstraat 25 in Musselkanaal. 
Telefoon: 0599 - 85 29 17. Zie ook de 
website www.hpwinternational.nl.
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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JAJ Smit Handelsonderneming in Stadskanaal
Auto´s en scooters voor de gewone man!
JAJ Smit Handelsonderneming in Stads-
kanaal houdt zich bezig met de in- en 
verkoop van gebruikte auto´s en scooters. 
´Bovendien voeren we reparaties uit aan 
alle merken. We willen er vooral zijn voor 
de gewone man´, zegt eigenaar Julian 
Smit. ´Ik zit eigenlijk al vanaf mijn zes-
tiende in de branche. Sterker nog; toen ik 
14 jaar was sleutelde ik al aan auto's. En 
omdat ik niet geschikt ben om te werken 
voor een baas, leek het me goed om voor 
mezelf te beginnen. En daar heb ik nooit 
spijt van gehad´, legt Julian uit. 

Hét adres voor gebruikte auto´s en scoo-
ters
´De gewone man kan hier altijd slagen. We 
hebben hier auto´s staan met prijzen vanaf 
duizend euro. Hier koop je gewoon een 
goede auto en profiteer je van een uitste-
kende service. Dat geldt ook als je hier een 
scooter koopt. We verkopen jong gebruikte 
scooters. Hier koop je nog een gebruikte 
scooter tussen de 400 en 1200 euro. Wij 
verkopen alleen gebruikte scooters, inder-
daad. Desgewenst kunnen we eventueel 
wel nieuwe scooters leveren. We hebben 
standaard een mooi aanbod. Dan moet je 
denken aan dertig gebruikte auto's en twin-
tig gebruikte scooters. Jaarlijks verkopen 
we tussen de 120 en 150 voertuigen. Dat 
betekent dus ook dat het aanbod snel wis-
selt. En dus blijft het aantrekkelijk om elke 
week te kijken wat we hebben staan´, zegt 
Julian.

´Wij denken altijd met de klant mee´
JAJ Smit Handelsonderneming moet het 
vooral hebben van mond-tot-mondreclame. 
´En als je gewoon goed je werk doet en 

kwaliteit levert, dan kan het allemaal snel 
gaan. Ik doe veel zaken via Facebook en 
Marktplaats. Een website heb ik (nog) niet. 
Ik heb het zo al druk genoeg´, lacht Julian 
tevreden. Ook voor reparaties kun je altijd 
terecht bij JAJ Smit Handelsonderneming. 
´Ook dan denken we aan de gewone man. 
Hier werken we namelijk nog met normale 
tarieven. We denken bovendien altijd met 

de mensen mee. Als het mogelijk is, dan 
halen we voor een goedkope auto bijvoor-
beeld onderdelen van de sloop. Wij besef-
fen dat iemand met een auto van duizend 
euro die gerepareerd moet worden niet zit 
te wachten op dure, nieuwe onderdelen. 
Nog een voordeel is dat je hier altijd direct 
zaken doet met de eigenaar, met mij dus. 
Hier heb je geen balies. Bel je naar JAJ Smit 

Handelsonderneming, dan krijg je mij aan 
de lijn. En dat weten mensen ook echt te 
waarderen.´

JAJ Smit Handelsonderneming is gevestigd 
aan de Glasblazer 10 in Stadskanaal. Tele-
foon: 06 - 36 44 62 46. (RegioMagazine/
Vincent Muskee)
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S-Markt Scholte: onmisbaar voor Mussel
´Je moet extra service bieden; met alleen de winkel red je het niet´

In Mussel, een dorp met 1200 inwoners, koesteren ze S-Markt Scholte. En terecht, want 
de supermarkt is gewoon onmisbaar voor het dorp. ´Het is gewoon heel belangrijk dat 
er bedrijvigheid is in het dorp. We zijn de kleinste supermarkt in de regio. Dat betekent 
meteen ook dat jij je moet onderscheiden en extra service moet bieden. Alleen met de 
winkel red je het niet. Ik denk dat mijn vrouw Christella en ik daar prima in slagen´, 
zegt Sebasitaan Scholte.

Heel veel extra´s
´Je moet creatief blijven 
en hopen dat de mensen in 
Mussel hier hun dagelijkse 
boodschappen blijven doen. 
Wij bieden veel extra's. Zo 
hebben we bijvoorbeeld 
barbecue service ´Dikdakken´ en werken 
we met een partypan. We bieden hapjes-
schalen en bieden belegde broodjes aan. 

Dat doen we al vanaf 2020. 
Je moet steeds klanten 
blijven binden. Bovendien 
moet je inspelen op ontwik-
kelingen in de markt. Vanaf 1 
juli 2024 is het de bedoeling 
dat er in supermarkten geen 

tabak meer verkocht mag worden. Dan mis 
je veel mensen die dagelijks hun sigaretten 
halen. Het loopje is er uit en dus moet je 

dat op andere manieren zien in te vullen. 
Wij doen dat nu al door bijvoorbeeld het 
aanbieden van belegde broodjes. Op die 
manier binden we ook de jeugd aan onze 
supermarkt´, zegt Scholte.

Leefbaarheid in het dorp
S-Markt Scholte biedt meer. ´We hebben 
een postservice en je kunt hier nog extra 
geld pinnen. Dat kan lang niet overal meer. 
We bieden ook cadeaupakketten, en dat 
voor iedereen. We hebben veel keuze. Zo 
bieden we onder meer bier-, soep-, koffie- 
en babypakketten. Ga je op visite en wil je 
nog een cadeautje scoren, dan slaag je hier 
altijd´, zegt Scholte. Sebastiaan en Chris-
tella genieten elke dag. ´Het is hier ons 
kent ons. 

Wij kennen de klanten en proberen het 
iedereen zo goed mogelijk naar de zin 
te maken. Even meelopen met een doos 
boodschappen naar de auto bijvoorbeeld 
en mensen op leeftijd die met een rollator 
binnenkomen helpen bij het vinden van de 
boodschappen. Wij genieten hier elke dag 
en voelen ons gewaardeerd. Ik heb de in-
druk dat mensen inzien dat een supermarkt 
in een dorp als Mussel heel erg belangrijk 
is´, zegt de zeer bevlogen en creatieve 
ondernemer tenslotte.

S-Markt Scholte is gevestigd aan de 
Musselweg 44 in Mussel. Telefoon: 
0599 - 45 48 20. Zie ook de website 
www.s-marktscholte.nl.
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Handelsvereniging Onstwedde heeft een missie
´In principe kun je alles hier in Onstwedde kopen´

Onstwedde heeft een zeer actieve handelsvereniging. ´We hebben zo'n veertig le-
den. Dat zijn niet alleen toonbankzaken, maar daar zitten bijvoorbeeld ook bouw- en 
transportbedrijven bij. Veertig is best veel. In Onstwedde hebben we gelukkig ook nog 
veel winkels. In ons dorp kun je in principe alles kopen. Aan ons de taak om mensen dat 
duidelijk te maken. Want Onstwedde heeft écht veel te bieden´, zegt voorzitter Trijnie 
Meems-Velema.

´Ik koop altiet in Onstwedde´
´We proberen mensen te motiveren om 
hun inkopen vooral in Onstwedde te blijven 
doen´, legt Trijnie uit. ´Je kunt hier alles 
krijgen, zelfs een auto, haha. Om dat te 
benadrukken hebben we al tal van ver-
schillende campagnes georganiseerd. De 
meeste mensen kennen denk ik wel de 
slogan ´Ik koop altied in Onstwedde´. We 
hebben daar een speciaal logo en speciale 
tassen voor ontworpen en een spotje gehad 
bij RTV Noord. Die actie is echt gaan leven. 

Mensen missen weleens het besef dat 
Onstwedde zoveel te bieden heeft. Je hoeft 
het niet altijd elders te zoeken of meteen 
online te zoeken. Kijk eerst in eigen dorp. 
Hier vind je het namelijk ook´, zegt Trijnie 
enthousiast.

Toekomst
De toekomst van Onstwedde ziet er goed 
uit. ´Er zitten hier veel familiebedrijven met 
opvolging. Dat is natuurlijk prachtig. Wij 
hebben zelf snackbar ´t Wold en met Elisa 

ook al de opvolger in huis. Dat zijn mooie 
ontwikkelingen. Vergeet niet dat als er iets 
verdwijnt, dat niet zo snel weer terugkeert. 
Vroeger had je in Onstwedde twee kroegen. 
Nu is dat er nog één. Gelukkig maar, want 
het is toch heerlijk dat de jeugd nog ergens 
naar toe kan.´

Leuk stel mensen
Ook een leuke actie van de Handelsvereni-
ging was de introductie van de Diamant-
bon. ´Inwisselbaar bij alle winkels in het 
dorp. Ook een groot succes. En zo zijn we 
altijd bezig. Bovendien bestaat de Handels-
vereniging uit een stel leuke mensen. We 
dollen veel met elkaar maar bespreken als 
ondernemers onder elkaar ook problemen.

Zelf zit ik al heel lang in het bestuur. 
Eigenlijk wat te lang. Opvolging is wel een 
probleem. Iedereen heeft het druk. En dus 
blijf ik gewoon, want we laten de handels-
vereniging natuurlijk nooit zitten.´

Sfeer met kerstverlichting
Handelsvereniging Onstwedde staat ook 
voor de organisatie van bijvoorbeeld de 
feestweek en de intocht van Sinterklaas. 
‘Ondertussen brandt in ons sfeervolle dorp 
ook weer de kerstverlichting. Ook dat is het 
werk van Handelsvereniging Onstwedde. 
En zo doen we er werkelijk alles aan om 
Onstwedde zo aantrekkelijk mogelijk te 
houden. En ik denk dat dit ons heel goed 
lukt.´(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Zaterdag 23 december van 16.00 tot 19.00 uur vanaf de Kerklaan in Onstwedde

Scènes, figuranten en vertellingen brengen 
tijdens Herderstocht Onstwedde het kerstverhaal 
tot leven

door Jan Johan ten Have
ONSTWEDDE - Vertellingen, figuranten en scènes brengen tijdens Herderstocht Onst-
wedde het kerstverhaal tot leven. Deelnemers wandelen zo’n drie kilometer door Onst-
wedde, dat voor even aanvoelt als het Bethlehem aan het begin van onze jaartelling. 
Daar zien, horen en beleven de deelnemers het verhaal van Kerstmis.

Een spoor van waxinelichtjes leidt de 
wandelaars door Onstwedde, langs diverse 
scènes uit het kerstverhaal. Uiteraard zijn 

dat Jozef, Maria en het kindeke Jezus. De 
wijzen uit het Oosten mogen natuurlijk niet 
ontbreken, evenmin als de os en de ezel 

en koning Herodes. Er zijn vertellers die de 
deelnemers het verhaal doen, figuranten 
zoals alledaagse burgers die de wande-
laars aanspreken en acteurs die een scène 
spelen. Deze vele onderdelen vormen 
gezamenlijk een kerstschouwspel dat de 
deelnemers helemaal in de kerststemming 
brengt.

Kerstverhaal
“In mijn dagelijks werk viel het mij op dat 
verrassend veel mensen het kerstverhaal 
niet kennen. Zij zien Kerst als een feest van 
samenzijn, gezelligheid en lekker eten en 
drinken, maar kennen het verhaal erachter 
niet. Juist dat is het verhaal dat wij de deel-
nemers willen laten beleven”, vertelt Hidde 
Wolfs namens de organisatie. “Het kerstver-
haal wordt bijbelgetrouw verteld, waarbij 
de boodschap van vrede voorop staat.”

De Herderstocht vindt voor de derde keer 
plaats in Onstwedde. De organisatie is voor 
het eerst in handen van een werkgroep die 
speciaal voor dit doel in het leven is ge-
roepen. Die bestaat uit Hidde Wolfs en zijn 
echtgenote Marieke, Yan en Zwanet Mulder, 
John Gelling, Frouktje Kiel, Erik Meijer, Reco 
Smidt en de werkgroep Malawi. Marieke 
vertelt: “Zelf liepen wij een aantal jaren ge-
leden een herderstocht in het Drentse Bal-
loo. Dat vonden we prachtig en zo ontstond 
het idee om zoiets ook in ons eigen dorp te 
gaan organiseren.” 

De eerste twee zeer geslaagde edities 
vonden plaats vanaf de Ambachtshoeve net 
buiten Onstwedde. Veranderde regelgeving 
maakte de gewenste opzet van de wan-
deling door het buitengebied nagenoeg 
onmogelijk. Daarom blijven de wandelaars 
voor het eerst binnen de bebouwde kom. 
Bijkomend voordeel is dat de route nu ook 
volledig toegankelijk is voor onder meer 
rolstoelen, rollators en buggy’s.

Saamhorigheid
Naast het vertellen van het kerstverhaal en 
de boodschap van vrede is er nog een der-
de belangrijke pijler onder de Herderstocht. 
Dat is saamhorigheid. Hidde: “We willen 
er een evenement van maken dat mensen 
van alle gezindten en levensovertuigingen 
verbindt. De meer dan honderd vrijwilligers 
die meewerken zijn dan ook zowel kerkelijk 
als niet-kerkelijk. Met elkaar willen we er 
een laagdrempelige dorpsactiviteit van ma-
ken. We verwachten wederom deelnemers 
uit Onstwedde en wijde omtrek.’’

De Herderstocht begint en eindigt op een 
weiland aan de Kerklaan in Onstwedde. 
De deelnemers starten tussen 16.00 en 
19.00 uur groepsgewijs. Het terrein waar de 
Herderstocht begint en eindigt, is gezellig 
aangekleed. Zo zijn er een hapje en drankje 
verkrijgbaar. Wie mee wil doen, hoeft zich 
niet vooraf op te geven. Aanmelding kan ter 
plaatse en kost twee euro per persoon.

Jozef, Maria en het kindeke Jezus zijn aanwezig tijdens de Herderstocht (foto Geert Smit)
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Tiramisu als... Feestelijke Kerst Taart!  INE’s recept
Tiramisu is het Italiaanse dessert welke je goed als dessert na een heerlijk Kerstdiner 
op tafel kan zetten!  Dit is echt het allerlekkerste en luchtigste recept voor een heer-
lijke tiramisu! De onderdelen van mijn recept kan je over coupes verdelen.. ik toverde 
er een taart van voor op tafel. Dat vind ik toch net iets feestelijker. Ik heb de taart voor 
12 personen gemaakt, je kan het recept gemakkelijk halveren als dit iets teveel van het 
goede is. 

Wist je dat Tiramisu in Italië ‘Trek mij 
omhoog’ betekend? Wat zoveel inhoudt 
als: ‘Beur mij op’, of ‘Maak mij blij’. Wat een 
heerlijke kerst gedachten… om de tiramisu 
uit te delen met kerst, juist aan de mensen 
om je heen die wel een klein steuntje in de 
rug kunnen gebruiken! 

Romige mascarpone vulling
4 verse eieren, 150gr witte basterd suiker,  
1 vanille stokje, 250gr mascarpone,  
3 gelatine blaadjes, 6 eetlepels cacaopoeder, 
100gr pure chocolade reep. 

Week de gelatine blaadjes in water. Splits 
de eieren, verwarm de eidooiers met 75gr 

basterd suiker au-bain-marie tot 60 graden. 
Roer het mengsel af en toe even door met 
een garde. Haal het eidooier mengsel van 
het vuur af, los de gelatine blaadjes hierin 
op en roer de mascarpone en het merg van 
het vanille stokje erdoor tot een mooie 
gladde crème. In een schone kom klop je 
de eiwitten met de rest van de basterd 
suiker op tot stijve pieken. Spatel de twee 
onderdelen door elkaar tot een gladde 
romige crème. 

Bodem en rand van de taart
2 pakken lange vingers, 150ml sterke koffie, 
100ml koffie likeur. 

Bekleed de bodem van de bakvorm met 
bakpapier. Meng de koffie en likeur door 
elkaar in een kom. Week steeds een aantal 
lange vingers in het koffie mengsel en 
beleg hiermee de bodem van de vorm, hou 
de binnenrand vrij waar je rechtop een 
rand met lange vingers zet. Deze week je 
niet in het koffie mengsel! (Op mijn website 
vind je het recept voor lange vingers bij het 
recept voor de ‘Bramen Charlotte’ als je ze 
zelf wil maken) 

Samenstellen
Giet 1/3de deel van het romige mengsel 
in de taartbodem, bestrooi deze met een 
laagje cacao (ik gebruik een zeefje om mee 
te strooien) Week genoeg lange vingers in 
het koffie mengel en leg er een laag van 
op de room. Herhaal deze stappen nog een 
keer met weer 1/3de deel van de room. 
Dek de laatste laag lange vingers af met 
het laatste deel room en bestrooi deze met 
nog een laagje cacao. Met een plastic folie 
over de taart zet je deze een nachtje in de 
koelkast om op te stijven. Haal de taart vlak 
voor serveren uit de vorm, en rasp je de 
chocolade reep over de taart. 

Buon Appetito!

Liefs Ine
Naast het voltrekken van huwelijken als 
Trouwambtenaar, bakt INE (bruids)taart op 
bestelling, biedt bakworkshops aan, en ver-
koopt iedere zaterdag van 9.00 tot 13.00 
uur allerlei lekkers vanuit INE’s Bakschuur, 
gevestigd aan Lageweg 63 in Wedde!  
Instagram: inepaauw * facebook:  By INE 
Passie en Ambacht* website: www.by-ine.nl
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RJJ Catering in Vriescheloo
Kwaliteit staat bij ons op de eerste plaats
RJJ Catering in Vriescheloo heeft het druk. 
De specialist in catering en maaltijdvoor-
ziening groeit gestaag door. ´We zijn in 
2012 begonnen met catering. Je moet dan 
denken aan de catering voor kleine partij-
tjes, hapjes en buffetten. Deze tak is met 
de jaren alleen maar verder gegroeid en 
tegenwoordig bieden we de totale catering 
voor kleine en grote feestjes, maar ook 
voor evenementen. Ook de maaltijdservice 
is de afgelopen periode enorm gegroeid´, 
zegt Ruud Scholtalbers tevreden.

Een verse, warme maaltijd voor iedereen
Zoek je een specialist in catering voor bij-
voorbeeld een bruiloft, een bedrijfsfeest of 
een verjaardag? Dan kun je altijd rekenen 
op de diensten van RJJ Catering. ´Op een 
gegeven moment zijn we ook begonnen 
met een maaltijdservice. We hoorden dat 
mensen te vaak koude maaltijden aange-
boden kregen. Wij hebben het anders aan-
gepakt en bezorgen warme maaltijden bij 
de mensen thuis. Dat doen we in principe 
voor iedereen. Stel je moet revalideren en 
je komt uit het ziekenhuis of je bent wat 
op leeftijd, dan bezorgen wij je elke dag 
een heerlijke warme maaltijd. Tegenwoor-
dig zien we ook dat steeds meer jongeren 
een beroep op ons doen en mensen die 
gewoon niet willen of kunnen koken. Voor 
slechts 8,95 euro bieden we ze soep, een 
hoofd- en een nagerecht´, vertelt Ruud.

Mond-tot-mondreclame
Let wel: de maaltijden worden elke dag 
vers gekookt. ´We zijn geen fabriek en dat 
willen we nooit worden ook. Wij koken 
zelf en vervolgens worden de ondertussen 
tweehonderd maaltijden door een groep 

vrijwilligers bij de mensen thuis bezorgd. 
Dat loopt allemaal echt perfect. We krijgen 
het steeds drukker en drukker. Hoe? Vooral 
via mond-tot-mondreclame. Als je kwaliteit 
levert, dan wordt daar over gepraat. En 
kwaliteit staat bij ons altijd op de eerste 
plaats.´

Kwaliteit en een goede service
Bij RJJ Catering zijn ze zes dagen per week 
in touw. ´Deze decembermaand is natuur-

lijk heel erg druk. We verzorgen bijvoor-
beeld veel buffetten voor (grote) bedrijven. 
Dat wil overigens niet zeggen dat we er al-
leen voor grote partijen zijn hoor. Ook als je 
een klein feestje thuis hebt, kun je altijd op 
ons rekenen. We zijn heel flexibel en zijn 
momenteel vooral actief in het noordelijke 
deel van de provincie. Wat de toekomst 
brengt? Gewoon op deze manier doorgaan. 
Kwaliteit leveren en een goede service 

bieden. We zijn heel transparant en altijd 
bereikbaar. Je weet meteen wat de prijs is 
en dat waarderen de klanten echt enorm.´

RJJ Catering is gevestigd aan  de  
Wedderweg 3A in Vriescheloo.  
Telefoon: 0599 - 35 46 40. 
Zie ook de website www.rjjcatering.nl. 

(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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