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Country Golf Ees bestaat twintig jaar! Kijk snel op pagina 5!

MJS Wood & Zo in Stadskanaal opent winkel en groeit door. Kijk op pagina 7!

Jumbo Ter Apel
"We willen nóg meer de lokale supermarkt worden"

Nóg meer de lokale supermarkt worden. Dat is een van de doelstellingen van onderne-
mer Monique van Zijl en het team van Jumbo Ter Apel. Daarnaast koestert ze de sociale 
functie die haar supermarkt heeft. ‘’Voor sommige  mensen is het bezoek aan de Jumbo 
nog het enige uitje. Mensen willen dan even een praatje maken, soms even stoom afbla-
zen. Aan ons om daar goed mee om te gaan. Verder staan we echt middenin de Ter Apeler 
gemeenschap. We ondersteunen talloze activiteiten en zullen dat ook blijven doen. We 
vragen onze klanten ook nadrukkelijk om input. Niet voor niets vind je bij ons lokale 
droge worsten, bessen van Hazenberg, asperges van Bruins en gebak van het Veenpark, 
met net even wat zoetere slagroom’’, zegt Van Zijl.

Zeer binnenkort is zij de enige supermarkt-
ondernemer van het dorp. Ze is trots op het 
feit dat Jumbo marktleider is in Ter Apel 
en trots op haar team. ‘’Door het team heb 
ik een wat vrijere rol en kan ik me ook met 
andere, belangrijke zaken bezighouden’’, 
vertelt Monique.

Lees verder op pagina 13.
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Beeldend Media in Vlagtwedde: Hét adres voor 
drukwerk, reclame en het bedrukken van kleding
Beeldend Media is dé specialist op het gebied van recla-
me. De onderneming kan bedrijfspanden, bedrijfsauto’s, 
bedrijfskleding en relatiegeschenken van beeldende 
reclame voorzien. ‘’We richten ons met name op druk-
werk en reclame. We kunnen mensen op dat vlak van A tot 
Z ontzorgen en staan bekend om de uitstekende service. 
Ook voor het bedrukken van bedrijfskleding zijn wij een 
prima partner. Voordeel is dat je bij ons ook voor klei-
nere aantallen terecht kunt. We merken dat steeds meer 
bedrijven daar gebruik van maken’’, zegt Wim Eelsing die 
samen met René Meems Beeldend Media runt.

Sinds 2012
Het verzorgen van drukwerk is een belangrijk onderdeel 
van de werkzaamheden die Beeldend Media uitvoert. 
‘’Dan gaat het om bijvoorbeeld briefpapier, visitekaart-
jes, stickers en folders. Maar ook om het bedrukken van 
reclameborden bij een bedrijf of rond het sportpark. Alles 
waar reclame op geplaatst kan worden, kunnen wij bedruk-
ken. Bij ons kun je ook voor kleinere oplages terecht. Dat 
maakt ons tevens een geschikte partij v oor de wat kleinere 
ondernemer. We kunnen op alle vlakken ondersteunen. 
Nieuwe ondernemers die een huisstijl of een logo willen 
laten ontwikkelen en folders, briefpapier en visitekaartjes 
willen laten maken, kunnen hier prima terecht. We bieden 
echt het totaalplaatje. Beeldend Media bestaat al sinds 
2012 en daarom kunnen we prima adviseren als het om 
reclame gaat. Wij helpen bedrijven graag met hun visuele 
identiteit om ze zo goed mogelijk in beeld te brengen’’, 
zegt Eelsing.

De beste service en ondersteuning
Beeldend Media is zeer actief in de regio. In het centrum 
van Vlagtwedde bijvoorbeeld, zijn verschillende winkels 
voorzien van door Beeldend Media verzorgde gevelre-
clame. ‘’We hebben een stevige positie in de lokale markt’’, 
zegt Wim. ‘’Dat heeft te maken met de kwaliteit en service 
die we bieden en het feit dat René en ik hier bekende 
gezichten zijn. We staan middenin de samenleving en onze 

klanten weten dat ze altijd op ons kunnen rekenen. Steeds 
meer bedrijven merken dat service en ondersteuning heel 
belangrijk is als het gaat om reclame. Als je online zaken 
doet, dan is het altijd maar afwachten of het resultaat goed 
is zeker als je geen kennis van zaken hebt. We horen toch 
vaak dat kleuren afwijken of dat de afmetingen niet klop-
pen. Dat heb je dus niet als je zaken met ons doet. Daarom 
kiezen mensen vaak voor onze service. Dan weten ze dat 
het goed komt.’’

Bedrijfskleding
Beeldend Media is ook specialist op het gebied van het 
bedrukken van (bedrijfs)kleding. ‘’In het verleden moest je 
vaak meteen grotere hoeveelheden laten bedrukken. Bij 

ons kun je echter ook terecht voor kleinere oplages. Ideaal 
dus ook voor de wat kleinere bedrijven. Behalve werkkle-
ding bedrukken we uiteraard ook sportkleding. En wil je 
een geintje uithalen en een T-shirt met een grappige tekst 
laten bedrukken, bijvoorbeeld bij een speciale gelegen-
heid of een verjaardag, dan kunnen wij je ook prima van 
dienst zijn’’, vertelt Wim, die Beeldend Media omschrijft 
als een toegankelijk en no-nonsense bedrijf dat staat voor 
kwaliteit en een uitstekende service.    

Beeldend Media is gevestigd aan de 
Prins Bernhardlaan 28 in Vlagtwedde.
 Telefoon: 0599 – 85 53 02. Zie ook de website 
www.beeldendmedia.nl. (RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Country Golf Ees bestaat twintig jaar 
Verjaardagsfeestje met hapje, drankje, muziek en golf
Country Golf Ees heeft wat te vieren. Het bedrijf van 
Ferdie Ottens bestaat op 10 juni namelijk precies twintig 
jaar. ‘’En dus organiseren we een verjaardagsfeestje’’, 
zegt Ferdie, sinds kort alleen eindverantwoordelijk voor 
het prachtige bedrijf in Ees dat door zijn ouders – Rikus 
en Jannie – in 2005 werd opgericht. Het verjaardags-
feestje weerspiegelt waar Country Golf Ees voor staat: 
golfen op een uitstekende 18 holes par 3 baan, genieten 
van eten, hapjes en drankjes in de uitstekende horeca en 
heel veel gezelligheid. 

Landbouwgrond
Het is amper voor te stellen, maar dat wat nu Country Golf 
Ees is, was ooit niets meer dan een stuk landbouwgrond. 
Rikus Ottens pachtte het en wilde er ‘iets met sport’ op 
gaan doen. Al snel ontstond het idee voor een pitch & putt 
baan. ‘’In eerste instantie liet het bestemmingsplan dat niet 
toe’’, zegt Ferdie. ‘’Ik weet dat mijn ouders toen alternatie-
ve locaties bekeken hebben. Ze hebben bij het pand naast 
de Eeserhof gekeken en hebben ze een locatie bij Kibbel-
veen bekeken. Dat was het niet echt en uiteindelijk mocht 

het dan toch op de 
huidige locatie.’’ 
Ferdie, destijds een 
tiener, zag het bedrijf 
ontstaan en groeien. 
‘’Logisch, want we 
woonden zo’n beetje 
op de baan. Als we 
uit het raam keken, 
dan zagen we de 
baan liggen.’’  Het 
ging vervolgens 
snel: al in 2008 werd 
het clubgebouw 
vergroot en in 2014 
werd er achter de 
golfbaan een driving 
range aangelegd. Ferdie kwam in 2017 in het bedrijf, 
Jannie keerde terug in het onderwijs. En nu zet Ferdie het 
werk van zijn ouders alleen voort. ‘’Rikus is niet helemaal 
met pensioen hoor, hij blijft nog gewoon een paar dagen 

werken.’’

Kwaliteit
Country Golf Ees groeide 
gestaag. ‘’We besloten op 
een bepaald moment golf 
écht op de eerste plaats te 
zetten. We hebben steeds 
geïnvesteerd in de kwaliteit 
van de baan. Mede door 
corona zijn we heel snel 
gegroeid. Golf was op een 
gegeven moment de eerste 
sport die weer beoefend 
mocht worden. Maar ook 
daarvoor zat de groei er al 
in. Dat had te maken met de 

kwaliteit van de baan, de horeca die gewoon heel erg goed 
is, de band met de inwoners uit het dorp die hier steeds 
vaker een borrel komen drinken en de arrangementen die 
we bieden. We zijn bovendien laagdrempelig. Op onze 
baan kan iedereen terecht, dus zowel de ervaren spelers 
als de beginnelingen. We zullen blijven investeren in de 
kwaliteit van de baan en ons doel blijft om zoveel mogelijk 
mensen kennis te laten maken met de golfsport’’, vertelt 
Ferdie, die goed beseft dat hij het niet alleen kan. ‘’We 
hebben een mooi team met vaste en oproepkrachten. Ook 
zij zijn het gezicht van het bedrijf.’’

Verjaardagsfeestje
‘’Natuurlijk wordt de verjaardag gevierd. Uiteraard op 
de dag zelf, op dinsdag 10 juni. We spelen een 20 holes 
wedstrijd waar golfers en niet-golfers samen worden 
ingedeeld. Vanaf 21.00 uur genieten we van live muziek en 
hapjes en drankjes. Iedereen is welkom. Je kunt je opgeven 
via onze website www.countrygolfees.nl. (RegioMagazine/
Vincent Muskee)
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MJS Wood & Zo in Stadskanaal opent winkel en groeit door
De mooiste handgemaakte houten producten!

Ze begon als vrijetijdsbesteding met het maken van 
borrelplanken. De hobby van Marlon Schūr groeide door 
haar gedrevenheid en doorzettingsvermogen ondertus-
sen uit tot een bloeiende onderneming. MJS Wood & Zo 
maakt en verkoopt handgemaakte producten van hout in 
de vorm van onder meer borrelplanken, geboorteborden, onderzetters, bierkratjes en 
kapstokken, met de gewenste tekst, foto of logo. Daarnaast runt ze ook nog MJS Zoet 
& Zo, een foodtruck die bekend is geworden door de poffertjes en suikerspinnen en 
inmiddels uitgebreid met popcorn en koffie. 

Creativiteit
‘’Druk, maar heel erg leuk’’, zegt Marlon, 
die sinds enige tijd bijna fulltime met haar 
bedrijven bezig is. ‘’Ik was eerst kapster 
en heb daarnaast lang in ons familiebe-
drijf gewerkt waar ik onder andere een 
administratieve functie had. Daarnaast was 
ik hobbymatig bezig met het maken van 
producten van hout. Ik moest mijn creati-
viteit kwijt.  Na de verkoop van het bedrijf 
kan ik me volledig richten op mijn twee 
bedrijven. Er kwam steeds meer vraag. 
Hoe? Facebook, Instagram en mond-tot-
mondreclame vooral. Zeker de gepersona-
liseerde borrelplanken zijn heel gewild. Je 
krijgt dan ook echt iets unieks en dat voor 
een betaalbare prijs. Ik lever maatwerk en 
voorzie de producten van elke gewenste 
tekst, foto of logo. Ideaal om weg te geven, 
voor elke gelegenheid’’, zegt Marlon.

Opening winkel
‘’Mijn vader heeft een autobedrijf en ik wil-
de hem als klein meisje altijd helpen met 
het sleutelen aan auto’s. Dat was natuurlijk 
iets te ambitieus en ik moest maar begin-
nen met een stukje hout, een paar spijkers 
en een hamer. Daar is de liefde voor hout 

ontstaan.  Ik heb een eigen werkplaats en 
heb met de tijd geïnvesteerd in steeds be-
ter gereedschap en machines. Behalve dat 
de producten uniek zijn, kan ik vrijwel altijd 
snel leveren. Ik ben flexibel en je kunt ook 
voor een last-minute cadeau bij mij terecht. 
Onlangs heb ik zelfs een eigen winkel 
geopend. Daar vind je alles wat ik maak. En 
dat zijn niet alleen houten producten. Door 
de investering in een nieuwe machine kan 
ik ook RVS, leer en glas personaliseren. De 
winkel is nu nog alleen op afspraak open. 
In de toekomst zou ik graag toe willen naar 
vaste openingstijden. Een andere wens is 
dat winkels mijn producten in hun assorti-
ment opnemen.’’

Poffertjes en suikerspinnen
Dan is er ook nog MJS Zoet & Zo. ‘’Ik kocht 
ooit een onderstel en heb daar vervolgens 
met behulp van hout een foodtruck op 
gebouwd.  Door het succes wisselde ik die 
echter al snel in voor een professionele 
foodtruck. Je ziet me op evenementen en 
je kunt me inhuren voor verjaardagsfeest-
jes of bruiloften. Ook bedrijven weten me 
steeds vaker te vinden. Dan kom ik een 
paar uurtjes en kunnen ze heerlijke pof-

fertjes eten. Ik ben door de drukte wel iets 
selectiever geworden met de evenementen 
waar ik met de foodtruck sta. Maar ik ga 
er zeker mee door. Mijn dochters vinden 
het ook prachtig en gaan vaak mee om me 
te helpen. Ik herken veel van mezelf in de 
twee meiden.’’ Het aanbod handgemaakte 
houden producten vergroten en verder 
groeien. Dat is het doel van Marlon. ‘’Ik wil 
graag groeien. Aan de andere kant: ik wil 

ook het liefst alles zelf blijven doen. We 
zien wel hoe het loopt. Met de opening van 
de winkel heb ik een volgende stap gezet. 
Ik ben daar echt ontzettend  trots op.’’

MJS Wood & Zo is gevestigd aan de 
Semsstraat 20 in Stadskanaal. 
Telefoon: 06 – 19 68 48 91. Zie ook 
de website www.mjswoodenzo.nl.
(RegioMagazine/Vincent Muskee)

Semsstraat 20  |  Stadskanaal 
Telefoon: 06 – 19 68 48 91
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CH Reinigingsdiensten in Stadskanaal: 
als het écht schoon moet
In januari startte Christiaan Hulzebos uit Stadskanaal een eigen 
bedrijf: CH Reinigingsdiensten. Het bedrijf wast ramen van woningen 
en bedrijfspanden, reinigt zonnepanelen en is ook beschikbaar voor 
woningreinigingen. Ondertussen heeft Christiaan het al lekker druk 
met vooral het reinigen van ramen. ‘’Het gaat snel. Ik heb er al een 
tweede bus bijgekocht. De klanten komen vooral door mond-tot-
mondreclame. Zo kreeg ik een klus in Bourtange en ondertussen lijkt 
iedereen in dat dorp mij als glazenwasser te willen hebben’’, lacht 
Hulzebos tevreden.

Ramen én kozijnen
De kracht van CH Reinigingsdien-
sten is het nakomen van afspra-
ken en een goede communicatie. 
‘’Ik doe veel via WhatsApp. We 
spreken af hoe vaak ik kom en 
een dag voor die afspraak krijgen 
klanten een reminder van mij. 
Vaak zijn de klanten als ik voor 
het eerst kom wel thuis. Daarna 
hoeft dat niet meer’’, zegt Christi-
aan, die verder een aantrekkelijke 
prijs hanteert én die standaard 
ook de kozijnen meeneemt. ‘’Voor 
mij is dat iets vanzelfsprekends. 
Als je ziet dat de kozijnen vuil 
zijn, dan neem je die toch mee? 
Het schijnt niet vanzelfsprekend 
te zijn in deze wereld, maar voor 
mij is dat het wel’’, zegt Christiaan, 
die veel mensen nog wel kennen 
als bedrijfsleider van de autowas-
straat aan de Onstwedderweg in 
Stadskanaal. 

Ambities
‘’Ik wilde graag iets voor mezelf 
beginnen. Ik ben nu 33 jaar en ik 
vond het nu het moment om de 

stap te wagen. En ik heb nog geen 
moment spijt gehad. Het is al lek-
ker druk en er komen steeds meer 
klanten bij. Bovendien geniet ik 
van het contact met de klanten. 
Een auto rijdt vijf dagen per week 
voor de vaste klanten, terwijl de 
andere auto drie dagen voor de 
vaste klanten rijdt. Dit zorgt er-
voor dat de tweede auto nog twee 
dagen beschikbaar is om nieuwe 
klanten zo snel mogelijk van scho-
ne ramen te voorzien. Ik doe het 
samen met mijn vrouw, vandaar 
ook de tweede auto. Ik heb zeker 
de ambitie om door te groeien. Ik 
heb al gezegd dat ik binnen twee 
jaar zes auto’s wil hebben rijden. 
Dat is inderdaad ambitieus, maar 
ik vind dat je altijd doelen met 
hebben. Ik maak het de klanten 
gemakkelijk: het contact gaat via 
WhatsApp en betalen kan bijvoor-
beeld via een Tikkie. Bovendien 
hanteer ik een aantrekkelijke prijs 
waarbij dus ook altijd de kozijnen 
meegenomen worden. We werken 
overigens tot een hoogte van 
13,5 meter, altijd vanaf de grond. 

Daarnaast reinigen we dus ook 
zonnepanelen en zijn we beschik-
baar voor woningreiniging. Dan 
reinigen we ook de dakgoten en 
de boeidelen. CH Reinigingswer-

ken bestaat nog maar kort, maar 
de start is in elk geval heel erg 
goed.’’

Meer weten of een afspraak ma-
ken? Bel dan met 06-12 66 69 76. 
Check ook www.facebook.com/
CH-Reinigingsdiensten.  
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Carla’s Haarmode in Onstwedde wordt vanaf 1 mei
Eline’s Haarmode 
Na 34 jaar stopt Carla’s Haarmode in Onstwedde. De zaak gaat vanaf 1 mei verder onder 
de naam Eline’s Haarmode. Huidig eigenaar Carla Lutjes (60) geeft het stokje door aan 
Eline Voor in ‘t Holt (25), die al sinds 2022 in de zaak actief is. ‘’Een bekend gezicht dus 
voor de klanten. Eline was toe aan deze stap en ze is er ook klaar voor. Ik blijf straks 
gewoon een paar dagen per week in de salon werken en zal Eline waar ik kan onder-
steunen. Iedereen is positief; de klanten en zeker ook het team. Prachtig, dat juist Eline 
de zaak overneemt’’, zegt Carla.

Positief
Eline zelf is net zo enthousiast. ‘’Vanaf het 
moment dat ik de kappersopleiding volgde, 
was mijn wens om ooit een eigen salon te 
hebben. Mijn idee was dan wel om een be-
staande zaak over te nemen en niet vanaf 
het nulpunt te beginnen. Toevallig kwam 
een eventuele overname eens ter sprake. 
We zijn toen om tafel gegaan en het resul-
taat is dat ik de zaak per 1 mei overneem. 

Iedereen staat er achter: Carla, het team, 
mijn vriend en ook de klanten reageren 
positief. Ik ben heel erg blij dat Carla hier 
blijft werken. Voor mij is het natuurlijk best 
spannend. Het voelt goed dat ik Carla altijd 
om raad kan vragen’’, zegt Eline. 

Net dat beetje meer
De afgelopen 34 jaar zette Carla een prach-
tige zaak neer in Onstwedde.  

Carla’s Haarmode was en is een salon waar 
de klant nog écht aandacht krijgt. ‘’We 
bieden net dat beetje extra. Ik heb nooit 
een knipfabriek willen worden. Ik ben trots 
op de zaak. 

Kijk, ik had nog best even door kunnen 
gaan. Maar de tijd was nu gewoon rijp om 
de zaak over te doen. Ik heb geen opvol-
ging en ik vind het geweldig dat iemand 
van het team straks eigenaar is. Omdat ik 
zelf zeker nog niet thuis wil zitten, blijf 
ik gewoon in de salon werken. Wel iets 
minder dan nu, maar mensen zullen me 
hier nog zeer regelmatig zien. In principe 
verandert er dus niet heel veel voor de 
klant’’, vertelt Carla.

Niet veranderen
Er verandert zeker niet veel, zo zegt ook Eli-
ne. ‘’De naam verandert, al is dat alleen het 
eerste deel. De toevoeging Haarmode blijft, 
zoals ook het logo hetzelfde blijft. Aan de 
ene kant wil je de huidige naam wel be-
houden, aan de andere kant wil je je eigen 
naam natuurlijk ook aan de zaak verbinden. 
Met Eline’s Haarmode is dat denk ik prima 

gelukt. Wat betreft de werkzaamheden gaat 
er niets veranderen. Het team neem ik ook 
over en we gaan samen gewoon lekker op 
deze weg verder’’, zegt Eline, die in Nieuw-
Buinen woonachtig is. 

De afgelopen 34 jaar zijn voor Carla voorbij 
gevlogen. ‘’Ik heb altijd met heel veel 
plezier gewerkt en in de loop der jaren 
heel veel meiden de fijne kneepjes van het 
vak bij mogen brengen. Nee, Eline is geen 
eigen kweek. Toen ze hier kwam beheerste 
ze het vak al’’, vertelt Carla, die medewer-
kers altijd stimuleerde deel te nemen aan 
cursussen en trainingen. ‘’Dat blijft ook zo’’, 
zegt Eline. ‘’We willen bij de tijd blijven en 
steeds op de hoogte zijn van nieuwe tech-
nieken en nieuwe kleuren. Ook dat gaat dus 
zeker niet veranderen.’’

Carla’s Haarmode – per 1 mei dus  
Eline’s Haarmode - is gevestigd aan de 
Dorpsstraat 6A in Onstwedde. Telefoon: 
0599- 33 27 00. WhatsApp: 06 – 12 22 23 
57. Website: nu nog www.carlashaarmode.
nl en per 1 mei www.elineshaarmode.nl.  
(RegioMagazine/Vincent Muskee)

"Ik gun het Eline echt 
van harte en zal haar zo goed 

mogelijk ondersteunen"
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Vervolg van de voorpagina
Monique van Zijl van Jumbo Ter Apel: "Je moet 
altijd een stip aan de horizon hebben"
De Jumbo supermarkt in Ter Apel is veel meer dan die voordelige 
supermarkt met dat uitgebreide aanbod. Het is een ontmoetings-
plaats. Het is een plek waar de jeugd zich kan ontwikkelen en waar de 
klant nog een luisterend oor vindt. ‘’We proberen de supermarkt zo 
in te vullen, dat we de klant echt alles kunnen bieden en ze dus alles 
in eigen dorp kunnen krijgen. Dat valt niet mee, maar daar gaan we 
wél voor. Hoe? Door een goed aanbod, door aantrekkelijke prijzen en 
door onze rol en verantwoordelijkheid in de maatschappij te pakken. 
En natuurlijk, er speelt op de achtergrond van alles. Daar sluiten we 
onze ogen ook niet voor’’, zegt Monique van Zijl, de bevlogen Jumbo 
ondernemer.

Nog veel mooier ‘’We kunnen het 
dorp nog veel mooier maken’’, 
vervolgt Monique. ‘’In Ter Apel kan 
heel veel. Er zitten hier prachtige 
verenigingen en er worden heel 
leuke activiteiten georganiseerd. 
Laatst vierden we carnaval. Die 
energie moeten we eigenlijk ook 
hebben als het gaat om het verbe-
teren van ons centrum.’’ Monique 
is trots op haar team. ‘’Michel van 
Goor is bedrijfsleider. We zijn te-
genpolen, maar kunnen prima met 
elkaar samenwerken. Er speelt 
veel buiten het reilen en zeilen 
in de winkel zelf. Zo houdt de 
mogelijke komst van een vijfde (!) 
supermarkt me uiteraard heel erg 
bezig. Net als de uitvoering van 
het centrumplan. Natuurlijk stoort 
het me dat dat plan aangeeft dat 
we zomaar parkeerplaatsen moe-
ten inleveren voor groen. Ik ben 
dan iemand die in actie komt. Die 

dan mijn mening geeft. Dat word 
je niet altijd in dank afgenomen. 
Maar: we willen toch allemaal 
dat ons dorps leefbaar blijft? Dat 
de basisvoorzieningen blijven? 
Twee jaar geleden hebben we De 
Buren – in het naastgelegen pand 
- geopend. Een giftshop en een 
plek waar mensen hun rookwaar 
kunnen kopen. We hebben deze 
winkel alleen geopend vanuit ser-
vice oogpunt. Zo hoeven mensen 
niet naar de benzinepomp of de 
grens over. Bijkomend voordeel 
is dat we ervoor zorgen dat er 
een divers winkelaanbod blijft in 
plaats van lege panden. Er staat 
al teveel leeg. Ook die tendens 
moeten we samen proberen een 
halt toe te roepen.’’

Positiviteit Steeds nieuwe en 
verrassende lokale producten 
in het al zo uitgebreide aanbod 

betaalbare producten opnemen. 
Verschillende acties op poten zet-
ten die het nóg leuker maken om 
de boodschappen te doen bij de 
Jumbo en de lokale gemeenschap 
ondersteunen. Dat is Jumbo. ‘’Dat 
is hoe we onze rol als dé lokale 
supermarkt in willen vullen. Zoals 
mensen zich binnen Jumbo ook 
steeds kunnen

blijven ontwikkelen. Ik geef het 
personeel veel vrijheid. Geef 
ze doorgroeimogelijkheden en 
samen kijken we frequent of men-
sen nog wel op de juiste plaats 
zitten. We proberen iedereen 
namelijk in zijn of haar kracht te 
zetten en positiviteit uit te stralen. 
Dat wordt gewaardeerd, hoor. Dat 
voelen we en dat is voor ons een 
enorme stimulans om nog meer 

dé lokale supermarkt te worden’’, 
besluit Monique.

Jumbo Ter Apel is gevestigd aan 
de Nederveen Cappelstraat 41 in 
Ter Apel. Telefoon: 0599-58 80 
60. Zie ook www.jumbo.com. De 
Buren is gevestigd aan de Markt 
26 in Ter Apel. (RegioMagazine/
Vincent Muskee)
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Lunchcafé Mokka’s in Stadskanaal bestaat vijftien jaar 
"Het was een sprong in het diepe, maar wat ben ik 
blij dat we het gedaan hebben"
Als de dag van gisteren. Moniek Laarman (36) kan zich de dag dat ze trots Lunchcafé 
Mokka’s opende nog heel goed herinneren. ‘’De tijd is heel snel gegaan. Het was voor 
mij een sprong in het diepe. Ik werkte in een croissanterie in Veendam en de eigena-
resse kwam met dit pand. Of dat niet iets voor ons samen was. Het was heel spannend, 
maar wat ben ik blij dat we het gedaan hebben.’’ Mokka’s heeft zich de afgelopen 
vijftien jaar ontwikkeld tot een volwassen lunchcafé met veel vaste klanten. Wat altijd 
gebleven is, is de sociale inslag van Moniek en haar team. 

Alle stoelen bezet
‘’Je hebt mensen die hier elke week een 
kopje koffie komen drinken, anderen lopen 
gewoon even binnen voor een praatje. Ik 
vind dat zó leuk. Het is voor mensen een 
uitje. Heel lang kwam hier regelmatig een 
oudere man helemaal op de fiets uit Win-
schoten. Op een gegeven moment kwam 
hij niet meer. Dat zit ons dan niet lekker. 
Ik wist dat hij tijdens zijn fietstocht ook 
ergens anders een kop koffie dronk. Ik heb 
eerst dat bedrijf gebeld en later de meneer 
zelf. Door een lichamelijke tegenslag is het 
tijdelijk niet meer mogelijk om nog langs te 
komen. Hij hoopt dat hij gauw zijn conditie 
weer heeft en een kop koffie bij ons kan 
drinken.’’ Het tekent Moniek en brengt haar 
soms in vertwijfeling. ‘’Tegenwoordig zit 
het hier tijdens de lunch helemaal vol. Dan 
zijn alle stoelen bezet. Ik vind het dan heel 
erg om mensen teleur te moeten stellen. 
Meer dan dat ik geniet van het feit dat alles 
hier vol zit’’, zegt Moniek.

Hecht team
Lunchcafé Mokka’s bleek al snel na de 
opening een geliefde plek waar mensen 
genieten van onder meer koffie, vers 
belegde (stok)broodjes, tosti’s, salades en 

huisgemaakte soep.  Er zijn glutenvrije pro-
ducten en ook de kleinere gasten kunnen 
er heerlijk eten en drinken. ‘’We bezorgen 
ook steeds meer. Vooral bedrijven weten 
ons steeds beter te vinden’’, zegt Moniek, 
die onlangs het interieur van de sfeervolle 
zaak vernieuwd met onder meer een zwart 
plafond en een prachtige oude foto van 
de Beneluxlaan. ‘’Dat moet je bijhouden. 
En gek genoeg is het nadat we het plafond 
zwart hebben gemaakt steeds drukker 
geworden, haha.’’ Moniek is het gezicht 
van Mokka’s. ‘’Maar ik kan het niet zonder 
mijn team. Door de week kan ik een beroep 
doen op vier meiden/dames en op zaterdag 
zijn dat er drie. En dan hebben we ook nog 
een stagiaire, sinds kort mag ik me officieel 
leermeester noemen. Samen vormen we 
een hecht team. Ook daar ben ik heel erg 
blij mee.’’

Contact met de mensen
Je parkeert er voor de deur, Lunchcafé 
Mokka’s ligt in de directe nabijheid van 
het busstation en bovendien ligt het terras 
vrijwel de gehele dag in de zon. Dat en 
het kwalitatief uitstekende aanbod maken 
Mokka’s zeer geliefd bij jong en oud. ‘’Ik ge-
niet vooral van het contact met de mensen. 

Een tweede zaak? Ik zie dat niet zo zitten. 
Zoals het nu gaat, ben ik heel erg tevreden. 
Misschien dat we ons in de toekomst nog 
wat meer gaan richten op bedrijven met 
een aparte website. Dat is echter toekomst-
muziek. Wat ook leuk is, is dat mijn dochter 
(8) hier ook heel graag is. Ze gaat wel eens 
mee bezorgen en zegt dat ze hier later 
wil werken. Wie weet neemt ze het ooit 

wel over’’, zegt Moniek, die vanwege het 
jubileum in de maand april leuke acties en 
aanbiedingen heeft.

Lunchcafé Mokka’s is gevestigd aan de Be-
neluxlaan 1 in Stadskanaal. Telefoon: 0599 
– 75 08 77. Zie ook de website www.mok-
kas.nl. (RegioMagazine.nl/Vincent Muskee)
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"Zodra de zon zich laat zien, wordt het hier lekker druk en gezellig"
Jachthaven by Knaap in Ter Apel klaar voor derde 
seizoen!
Wat kan er in twee jaar veel veranderen. Twee jaar geleden wilden niet veel mensen 
nog naar de jachthaven in Ter Apel. Het was verpauperd, het nodigde bepaald niet 
uit. Nu is Jachthaven by Knaap, met het schitterende paviljoen Koekies & Boefies, een 
geliefde plek. ‘’De zon hoeft maar even te schijnen en ons terras zit lekker vol. Prachtig 
om te zien. We hebben echt alles hier aangepakt, alles is door onze handen gegaan’’, 
vertelt Michael, die samen met zijn vrouw Eveline klaar is voor het derde seizoen.

Nog drie bedrijven
Michael en Eveline zijn trots en vooral heel 
druk. Behalve Jachthaven by Knaap hebben 
ze nog drie bedrijven: Zorg en Welzijn (een 
dagbesteding voor jongeren die niet meer 
naar school gaan), een sportschool en een 
kapsalon. Met recht kan gezegd worden 
dat ze Ter Apel een stuk mooier gemaakt 
hebben. Mooiste voorbeelden zijn wel de 
jachthaven en het paviljoen, maar vergeet 
ook de sportschool niet. ‘’Ook dat was een 
verwaarloosd gebouw. En moet je nu eens 
zien’’, zegt Michael, die geniet van het 
ondernemen en stiekem ook geniet van de 
drukte en hectiek. ‘’Ik kan er niet zonder. Ik 
moet mijn energie kwijt. Vroeger deed ik 
dat via de vechtsport, nu door aandacht te 
besteden aan onze bedrijven’’, zegt hij. 

In eerste instantie zullen Michael en Eve-
line het nog drukker krijgen. ‘’We zijn dan 
ook nog op zoek naar een horecatopper 
die houdt van koken en ons wil helpen in 
het paviljoen. We zullen het dit jaar samen 
met onze kinderen, die inmiddels ook weer 
twee jaar ouder zijn, ons topteam, lieve vrij-
willigers, vrienden en niet te vergeten onze 
fanatieke jongeren van de dagbesteding 
gaan runnen. We hebben paviljoen Koekies 
& Boefies het eerste jaar zelf gedraaid. 

Maar nu krijgen we het steeds drukker met 
aanvragen voor feesten, partijen, bruiloften 
en babyshowers. Het is dan ook een super 
mooie locatie.’’

Klaar voor het zomerseizoen
Er is weer heel veel werk verzet de afgelo-
pen maanden. ‘’Onze havenmeester Johan 
heeft weer keihard gewerkt aan onder meer 
de boten. Paviljoen Koekies & Boefies is 
weliswaar het gehele jaar geopend, in mei 
begint het vaarseizoen en wordt het pas 
echt druk. We hebben dit jaar nog meer 
onzichtbaar werk gedaan. Denk maar aan 
bijvoorbeeld zonnepanelen en ketels. We 
hebben het goed voor elkaar. We zijn klaar 
voor het zomerseizoen. We hebben in het 
paviljoen hulp van jongeren van de dagbe-
steding. Dat gaat heel erg goed. 

De jongeren bloeien hier helemaal op. 
Hoe we dat doen? Vooral door duidelijk 
te zijn. Gewoon heldere afspraken maken. 
Dat werkt echt prima’’, vertelt Michael, die 
vorig jaar al een groot stuk grond naast 
de jachthaven kocht. ‘’Daar moeten zeven 
recreatiewoningen komen die we gaan 
verhuren. Hele mooie huisjes, die volledig 
zijn ingericht. Wat ons betreft hadden ze 
er al moeten staan. Het duurt allemaal wat 

langer. De gemeente staat er positief in, 
maar we kunnen nog steeds niet aan de 
slag. Erg jammer, want zo missen we weer 
een seizoen.’’

Plannen
Michael staat positief in het leven. Heeft 
het beste met Ter Apel voor. ‘’Zo had ik 
plannen voor de H. Gerardusschool. Hier 
zouden we graag 24 uurs zorg voor onze 
jongeren willen. Ook daar was ik al graag 
aan de slag geweest en hadden we weer 
iets moois van gemaakt. We blijven het 

een interessant pand vinden. Maar voor 
nu gaan we wat ons betreft, eerst verder 
met de uitbreiding van recreatiewoningen 
bij de jachthaven. En hopen wij snel op 
groen licht van de gemeente. Ter Apel jullie 
zijn altijd welkom voor een hapje en een 
drankje bij ons in het paviljoen. Tot snel.’’

Jachthaven by Knaap en Paviljoen Koekies 
& Boefies zijn gevestigd aan de Oosterkade 
5A in Ter Apel. Telefoon: 0599 – 21 41 21. 
Zie ook www.jachthavenbyknaap.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)



20 RegioMagazine - Succes door Reclame!



21RegioMagazine - Succes door Reclame!

Mazzelz in Nieuw-Buinen: nu ook verkooppunt van de Bijenhof
“Hier koop je nog pure honing van de imker”
Van zorgen naar ontzorgen. Van het runnen van een zorgboerderij naar een prachtige 
webshop boordevol met gepersonaliseerde kraamcadeaus (Mazzelz) én sinds vorige 
week verkooppunt van de Bijenhof. Het is het verhaal van Jolanda van der Graaff 
uit Nieuw-Buinen. ‘’Sinds vorige week kunnen mensen hier terecht. Voor de leukste 
kraamcadeaus én voor echte pure honing. In eerste instantie wellicht geen logische 
combinatie. Maar ook wat betreft de producten van de Bijenhof zal ik me creatief 
uitleven. Ik heb al heel leuke aan bijen gerelateerde dingen liggen. Echt de moeite 
waard om hier eens langs te komen’’, zegt Jolanda.

Veel verschillende smaken 
honing
Als verkooppunt van de 
Bijenhof biedt Jolanda 
natuurlijk vooral honing. 
‘’Puur. Van de imker en 
zonder toevoegingen’’, 
vertelt ze. ‘’Ik heb honing in 
veel verschillende smaken 
zoals bloemen-, heide en 
thijmhoning. Maar er is 
natuurlijk veel meer. Ik heb 
tandpasta, zalf, honingwijn 
en snoepjes van honing 
en daarmee noem ik nog 
slechts het topje van de 
ijsberg. Een deel van de 
ruimte heb ik helemaal 
ingericht als winkeltje met 
producten van de Bijenhof. 
In het andere gedeelte 
maak ik de producten voor 
Mazzelz. En ach, als mensen 

er toch zijn dan kunnen 
ze daar ook eens kijken 
naar alles wat ik te bieden 
heb. In eerste instantie 
was Mazzelz alleen een 
webshop. Ik zet de deuren 
nu dus ook open. Heel erg 
leuk. Mensen kunnen hier 
(aan het Noorderdiep 45 in 
Nieuw-Buinen) op maandag, 
dinsdag en donderdag van 
13.00 uur tot 16.00 uur 
terecht. Op zaterdag ben 
ik van 10.00 uur tot 14.00 
uur open. Ik ben flexibel 
en werk ook op afspraak’’, 
vertelt Jolanda, die trots is 
dat zij een depot van de 
Bijenhof is geworden.

Personaliseren
‘’Ik ken de Belgische 
eigenaar goed. We hebben 

goede afspraken gemaakt 
en het aanbod is zeer 
uitgebreid. Ik ben creatief 
en heb er al weer van 
alles bij bedacht. 
Sokken met bijtjes 
erop, een leuke 
cadeaumandje met 
onder meer honing 
en waxinelichtjes 
met stickers van 
bijen. Ik heb het 
allemaal. Op die manier 
ontstaat een heel mooi 
aanbod, veel meer dus 
dan alleen honing. Ik sta 
met Mazzelz bekend om 
het personaliseren van 
kraamcadeaus. Ik kan 
bijvoorbeeld een naam 
en/of een datum branden 
op houten koffertjes en 
labels. Verder werk ik met 

heel bijzondere stickers 
uit Engeland. Ook de 
producten van de Bijenhof 
kan ik prima personaliseren. 
Er is heel veel mogelijk. 
Als je dus een leuk en 
bijzonder cadeautje voor 
iemand zoekt, stap dan hier 
eens binnen’’, zegt Jolanda.

Ontzorgen
Aan hulp geen gebrek 
in elk geval. ‘’Mijn broer 
heeft me geholpen met 
het maken van folders en 
visitekaartjes. Een van onze 
kinderen helpt via zijn 
bedrijf BlueMonkeyMedia 
met de social media, een 
ander bezorgt pakketjes. 
Heel erg leuk. Wat betreft 
kraamcadeaus kan ik 
mensen ontzorgen. Je hoeft 
alleen maar te kiezen wat 

je wilt geven en te betalen. 
Ik kan de gekozen cadeaus 
vervolgens personaliseren 
– ik heb sinds kort ook 
de beschikking over een 
borduurmachine – en 
ik zorg bovendien dat 
de producten op de 
plek van bestemming 
komen. Inderdaad, op 
de zorgboerderij was ik 
vooral aan het zorgen, nu 
probeer ik mensen zoveel 
mogelijk te ontzorgen. Ik zie 
heel veel mogelijkheden 
voor de combinatie van 

Mazzelz en de Bijenhof. Laat 
mensen vooral eens binnen 
stappen. Voor Pasen maak 
ik leuke cadeaupakketjes en 
Paasmandjes. Heel erg de 
moeite waard.’’

Het verkooppunt van 
de Bijenhof is net als 
Mazzelz gevestigd aan het 
Noorderdiep 45 in 
Nieuw-Buinen. Telefoon: 
06- 28 61 98 22. 
Zie ook www.mazzelz.nl. 
(RegioMagazine/Vincent 
Muskee)
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AG Solar uit Stadskanaal is verhuisd
"We waren uit ons jasje gegroeid aan de Electronicaweg"
AG Solar, het bedrijf van Robert en Lotte Meijer, is verhuisd naar de 
Veenstraat 10D in Stadskanaal. Daarvoor was het bedrijf gevestigd 
aan de Electronicaweg eveneens in Stadskanaal. ‘’Daar waren we echt 
uit ons jasje gegroeid. We hebben aan de Veenstraat nu veel meer 
ruimte waar wij de komende jaren mee vooruit kunnen. Het is al met 
al wel een keer zo groot. We hebben nu vooral veel meer buitenter-
rein en opslagmogelijkheden, hier was het ons ook om te doen.’’, 
vertelt Lotte.

Stabiel
Robert en Lotte hadden het pand 
al eerder op het oog en toen de 
kans zich voordeed was de deal 
snel beklonken. ‘’De verhuizing 
is tamelijk geruisloos verlopen. 
Met behulp van de medewerkers 
werd het magazijn en de kantoren 
gezamenlijk verhuisd. Het nieuwe 
pand kreeg van binnen en van 
buiten een nieuwe frisse uitstra-
ling die beter past bij ons.’’, vertelt 
Lotte, die het bedrijf zag groeien 
de afgelopen jaren. ‘’Ondertus-
sen werken hier tweeëntwintig 
mensen. Ons doel is niet om nog 
heel veel groter te worden. Stabiel 
blijven heeft onze prioriteit.’’ AG 
Solar is steeds in ontwikkeling als 
het gaat om duurzaamheid. Het 
bedrijf staat bekend om de duur-
zame en energiezuinige oplossin-
gen en bedient naast (vooral) de 
zakelijke markt ook de particuliere 
markt.

Ondernemer
AG Solar is blij met de vaste, 
zakelijke partners die het onder-
tussen heeft. ‘’Dat is zo gegroeid. 
Toen we in deze branche begon-

nen, tien jaar geleden, legden 
wij ook vooral zonnepanelen bij 
particulieren. Robert is echt een 
ondernemer en durft een risico 
te nemen, waar een ander dat 
niet neemt. Na de eerste grote 
aanvraag zijn we ons daar dan 
ook meer op gaan richten. Groot 
zakelijke projecten. Nee komt in 
zijn woordenboek eigenlijk niet 
voor. En van werk, komt werk. 
Toen veelvuldig de vraag kwam of 
we ook warmtepompen mon-
teren, besloot hij  hier iets mee 
te gaan doen. Robert ziet overal 
een uitdaging in. En dat heeft z’n 
vruchten afgeworpen. We werken 
nu vooral voor de zakelijke markt. 
Dat betekent echter niet dat de 
particulier niet bij ons terecht 
kan. We hebben het nog steeds 
erg druk met zonnepanelen voor 
de zakelijke markt. Dit is dan ook 
nog steeds onze hoofdactiviteit. 
Onder particulieren is lichte pa-
niek ontstaan rondom de salde-
ringsregeling. Onnodig, als je het 
ons vraagt. De terugverdientijd 
wordt wat langer, maar zolang je 
panelen op je dak hebt voor eigen 
verbruik is er geen reden tot 

paniek. Omdat wij vooral de zake-
lijke markt bedienen, hebben wij 
weinig last van deze discussie.’’

Focus op accusystemen
Zonnepanelen, warmtepompen, 
laadpalen en sinds vorig jaar ook 
accusystemen. AG Solar doet 
het allemaal. Het focust zich met 
name op de grotere accusyste-
men voor bijvoorbeeld agrariërs 
en kantoorgebouwen. ‘’Je moet 
bezig blijven, meebewegen met 
de markt, anticiperen op de vraag. 
En op de nieuwe locatie hebben 
we nu ook de ruimte voor deze 

grote accu’s.’’, zegt Lotte, die zich 
met name bezighoudt met de 
administratieve werkzaamheden 
binnen het bedrijf. ‘’We danken 
onze goede positie ook aan het 
feit dat Robert al heel lang in deze 
branche zit. Toen niemand er nog 
heil in zag, legde Robert zich al 
toe op zonnepanelen, destijds als 
onderdeel van het installatiebe-
drijf waarvoor hij werkte. Mensen 
verklaarden hem destijds wel 
eens voor gek. Maar hij heeft zo 
enorm veel kennis en ervaring op-
gedaan en daar plukken we nu de 
vruchten van.’’ Op de nieuwe lo-

catie richt AG Solar zich vooral op 
stabiliteit. ‘’We hebben een heel 
leuk team met echte vakmensen. 
Nee, nog groter worden hoeft niet. 
Het is geen doel op zich. Maar ja, 
je weet nooit hoe het gaat natuur-
lijk. Robert zit altijd boordevol 
verrassingen. We blijven de markt 
scherp in de gaten houden en 
blijven daar steeds op inspelen.’’

AG Solar is gevestigd aan de 
Veenstraat 10D in Stadskanaal. 
Telefoon: 085- 90 20 980. Zie ook 
de website www.agsolar.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Dag-wandel-arrangement  9 mei
Een hele dag op pad met een routegids vanuit de Gasterij in Smeerling. Heerlijk  vrij in de mooie natuur over wellicht 
nog onbekende paden. Wandel je graag, veel en lang? Of heb je dat altijd al een keer willen proberen of het iets is wat 
bij je past? Hier is je kans. Wanneer: 9 mei 2025. Start arrangement om 10 uur met koffie/thee en wat lekkers. 

Start wandeling om 11.30 uur. Lengte: 21 km, met gids, dus 
relaxed meelopen. Rustig wandeltempo: 4,5 km p/u onge-
veer. Route: Smeerling, Ter Wupping, Oud Veele over de 
essen, grote ronde om  Onstwedde, langs de sluis en door 
de weilanden terug. We noemen het de 3 voorden tocht, 
omdat we langs 3 voorden lopen.

Kleding: goede wandelschoenen en rugzak/heuptas. Kle-
den naar het weer, laagjes bijvoorbeeld. Lunch en water/ 
thee o.i.d. neemt u zelf mee en wordt lekker buiten, in de 
natuur opgegeten en gedronken. We zijn rond 16 uur terug 
bij de Gasterij en genieten dan van een heerlijk drankje 
naar keuze 9 uit arrangement). Bij af en toe een buitje gaat 
het gewoon door. Bij storm, onweer, harde regen zeggen 

we het af. Prijs arrangement 10,50. Plek voor maximaal 
20 mensen. Opgave: info@gasterij-natuurlijk-smeerling.
nl. Opgeven met hoeveel personen je meewandelt en op 
wiens naam en telefoonnummer. Betalen bij aankomst aan 
de balie.

Foto: Anya Bult 
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Zalen & Partycentrum De Schaapsberg in Zandberg met frissere, 
eigentijdse uitstraling
"We leveren altijd maatwerk en hebben weer een 
aantal nieuwe concepten uitgerold"

Anja en Martin Hartlief runnen al weer zes jaar Zalen & Partycentrum De Schaapsberg 
in Zandberg/Musselkanaal. Ze hebben de afgelopen jaren bepaald niet stilgezeten en 
hebben De Schaapsberg een frisse, eigentijdse uitstraling gegeven. Na de realisatie van 
een prachtige tuin, is onlangs ook de voorzijde van het pand aangepakt en is de par-
keerplaats vergroot en vernieuwd. ‘’Uitstraling is belangrijk. Het pand en alles er om-
heen is toch ons visitekaartje. We zijn heel tevreden met het resultaat’’, vertelt Anja. 

Extra mogelijkheden
De tuin is prachtig geworden en leent zich 
uitstekend voor een bruiloft of een feest. 
De voorzijde van het pand oogt strakker 

en bovendien zijn de trapjes weggehaald 
waardoor de entree gemakkelijker te 
bereiken is. Van de parkeerplaats zijn de 
obstakels verwijderd. ‘’We kunnen wat het 

pand betreft weer vooruit kijken’’, zegt Anja 
terecht. ‘’Het gaat nu nog om details. Zo 
moet er aan de voorkant nog beplanting 
komen.’’ Als ook dat gerealiseerd is, is de 
conclusie gerechtvaardigd dat eigenlijk 
alles is opgeknapt. ‘’Met de tuin hebben 
we extra mogelijkheden. Wat is mooier 
dan een huwelijksfeest bij ons in de tuin? 
Voordeel is dat je bovendien altijd uit kunt 
wijken naar binnen, mochten de weersom-
standigheden tegenvallen. De Schaapsberg 
is dé plek voor het vieren van een feestje, 
zoals de mensen dat zelf willen. We zijn 
heel flexibel en leveren altijd maatwerk. 
Ik denk dat dit ook onze kracht is. Mensen 
informeren wel eens: wat kost een brui-
loft?  Het ligt er maar net aan wat de klant 
precies wil’’, zegt Anja.

Activiteiten
Anja en haar team zijn actief en hebben 
plannen om zelf ook activiteiten te gaan 
organiseren. ‘Denk maar aan activiteiten 
rond bijvoorbeeld Vader- en Moederdag 
en de ‘’Dag van de Barbecue’. Daar willen 
we graag op inspelen. Wellicht dat we ook 
iets gaan doen rondom de langste dag van 
het jaar. In deze branche moet je actief 
zijn. Ik zit zelf vol ideeën. Daarnaast denkt 
het team net me mee. Ik ben toch al erg 
bij met het team. De kern is vast en dat is 
fijn’’, vertelt Anja. De Schaapsberg blijft de 
plek voor een feestje met activiteiten. ‘’De 
oud-Hollandse spelletjes zijn gebleven 
en we hebben een aantal nieuwe spellen 

toegevoegd. Gasten blijven dit leuk vinden 
en waarderen. We hebben ook een eigen 
spel ontwikkeld: het Schattige Schapenspel. 
Leuk voor een familiefeest of een team-
buildingdag. Je kunt het in groepjes spelen 
rondom een groot spelbord. En zo passen 
we ook dat aanbod steeds aan.’’

Zakelijke markt
Ook in aanvulling op de zakelijk verga-
deringen en trainingen (met lunch) die 
al plaatsvinden bij De Schaapsberg zijn 
een aantal nieuwe concepten uitgerold. 
‘’Ideaal in combinatie met een training of 
een vergadering en heel interessant voor 
de zakelijke markt. We streven naar wat 
meer bezetting op doordeweekse dagen. 
Vandaar dat we heel leuke dingen ontwik-
keld hebben’’, zegt Anja, die nog veel meer 
ideeën heeft en tevreden terugkijkt op de 
afgelopen periode. ‘’Nu we alles binnen en 
buiten aangepakt hebben, nieuwe concep-
ten hebben uitgerold en het adres blijven 
voor maatwerk feesten en bruiloften, zijn 
we bijna helemaal klaar voor de toekomst. 
Ook voor de verbouw binnen liggen nog 
enkele plannen klaar.  We hebben het echt 
hier reuze naar mijn zin hier en kijk vol 
vertrouwen richting de toekomst.’’

Zalen & Partycentrum De Schaapsberg 
is gevestigd aan de Kerklaan 20 in Zand-
berg. Telefoon: 0599-41 29 41. Zie ook de 
website www.deschaapsberg.nl. (RegioMa-
gazine/Vincent Muskee)



30 RegioMagazine - Succes door Reclame!



31RegioMagazine - Succes door Reclame!



32 RegioMagazine - Succes door Reclame!



33RegioMagazine - Succes door Reclame!

ABC Hekwerk in Stadskanaal
"Ontzorgen wordt ook 
in onze branche steeds 
belangrijker"
ABC Hekwerk heeft binnenkort iets te vieren. Het bedrijf in Stadskanaal bestaat straks 
namelijk 12,5 jaar. Onder leiding van Klaas Muntjewerff groeide de onderneming 
gestaag en ondertussen runt hij ook een vestiging in Heerenveen. ‘’Wij zijn daarmee 
hét adres van ABC Hekwerk in het Noorden’’, zegt Klaas, die ondertussen leiding geeft 
aan een team van 25 medewerkers. ‘’En begin mei komt de 26e . Gemiddeld zijn er de 
afgelopen jaren steeds twee medewerkers per jaar bijgekomen. Dat is vooral noodzaak. 
Het is niet zo dat we beslist enorm groot willen worden.’’

Sprong in het diepe
Muntjewerff kon een vestiging van ABC 
Hekwerk beginnen nadat in het Noorden 
een vestiging de deuren sloot. ‘’Het was 
een tip van mijn schoonvader. Ik ben in het 
diepe gesprongen, want ik heb eigenlijk 
een heel andere achtergrond. Ik weet nog 
wel dat we hier in Stadskanaal met kleine 
klusjes begonnen en dat ik heel veel zelf 
deed. De offertes werden ‘s nachts bij wijze 
van spreken gemaakt. Naarmate de tijd 
vorderde, kregen we het steeds drukker. Er 
kwam steeds meer personeel en ondertus-
sen heb ik dus ook de vestiging Heeren-
veen overgenomen’’, vertelt Klaas, die met 
zijn bedrijf specialist is op het gebied van 
hekwerk, toegang en controle, terreinbe-
veiliging en service en onderhoud. ‘’We 
werken vooral voor het MKB en hebben het 
druk met terreinbeveiliging, schuif- en toe-
gangspoorten. Neemt niet weg dat ook de 
particulier die op zoek is naar een mooi hek 
voor een kleine tuin een beroep op ons kan 
doen. Graag zelfs. Ook dan komen we langs 
en denken we graag met de klant mee.’’

Ontzorgen en onderhoud
De wereld van het hekwerk is veranderd. 
‘’Wat je ziet is dat we steeds meer ontzor-
gen. De klant heeft een wens, wij maken 
een plan en voeren dat vervolgens volle-
dig uit. Dus tot en met de fundering en de 
kabels aan toe. Daarnaast geven we steeds 
vaker advies. Dat heeft alles te maken met 
het feit dat we over veel expertise beschik-
ken. We zijn op het gebied van hekwerk 
een vraagbaak geworden’’, zegt de inwoner 
van Stadskanaal. ‘’Verder krijgen we het 
steeds drukker met elektronisch onder-
houd. De wetgeving is aangescherpt en 
elektronische hekken en poorten moeten 
nu elk jaar opnieuw gecontroleerd worden. 
Ook die werkzaamheden voeren we uit. 
Ook bij installaties die wij niet geplaatst 
hebben.’’

Particuliere Markt
ABC Hekwerk in Stadskanaal en Heeren-
veen maakt onderdeel uit van een grote 
landelijke partij, een van de grootste van 
het land. ‘’Dat heeft als voordeel dat we 
bijvoorbeeld steeds op de hoogte worden 

gehouden van wet - en regelgeving. We 
ontvangen regelmatig memo’s en publi-
caties die relevant zijn en gaan elk jaar op 
cursus. Zo blijven we altijd op de hoogte en 
worden monteurs jaarlijks bijgeschoold. We 
zijn zeer actief op de zakelijke markt maar 
vinden het ook fijn als we bij de particu-
lier ons hekwerk mogen plaatsen. Hier is 
persoonlijk aandacht en meedenken met 
wat er mogelijk is heel belangrijk. We zien 
hier ook dat er steeds meer voor strakke 
moderne draaipoorten wordt gekozen. 
Onze aluminium draaipoorten lijn ANDES 
zijn hier speciaal voor ontworpen. Door 
de verschillende mogelijkheden gecombi-
neerd met de structuur coating is er voor 
ieder wat wils. Echt een chique product 
voor in de tuin of erfafscheiding.

Gestage Groei
‘’Ondertussen verwelkomen we begin mei 
het 26e personeelslid. Mensen werken hier 
graag. We gaan hier open en eerlijk met 
elkaar om. Ik wil een goede werkgever zijn. 
Overal is wel eens wat, maar om de wijze 
waarop we hier met elkaar omgaan, kost 
het geen moeite om nieuwe medewerkers 
te vinden. Gelukkig maar. Zo kunnen we 
gestaag doorgroeien’’, zegt Muntjewerff, die 
zich in zijn spaarzame vrije tijd met hart en 
ziel inzet voor voetbalclub SPW. 

ABC Hekwerk is gevestigd aan de  
Unikenstraat 32 in Stadskanaal.  
Telefoon: 0599- 61 22 82. Zie ook de 
website www.abchekwerk.nl.  
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Trekhaakcentrum in Stadskanaal
"De beste haak voor de beste prijs"
Trekhaakcentrum opende op 1 maart een vestiging in Stadskanaal. ‘’We zijn hét adres 
voor trekhaakmontage en kabelset installatie’’, zegt accountmanager Gineke Kui-
pers. ‘’Ons aanbod is groot en onze trekhaken zijn te gebruiken voor fietsendragers, 
aanhangwagens en caravans. De ervaren medewerkers beschikken over heel veel 
technische kennis en weten bovendien alles over de verschillende soorten trekhaken.  
Behalve voor trekhaken ben je bij ons ook voor fietsendragers aan het juiste adres.’’

Maatwerk, kwaliteit en service
Trekhaakcentrum deelt het pand in Stads-
kanaal met Westfalia Benelux. ‘’Bij West-
falia Benelux koop je de beste trekhaken 
die wij vervolgens vakkundig kunnen 
monteren. Wij monteren trekhaken van 
alle merken en kunnen uit de voeten met 
alle soorten trekhaken. Onze prijzen? Dat 
is moeilijk te zeggen. We bieden namelijk 
maatwerk en het ligt er dus aan welke 
soort trekhaak je wilt. Is dat een vaste, een 
afneembare of een elektrisch wegdraaibare 
trekhaak? We werken altijd met een all-in 
prijs en de service is groot. Zo hebben 
we een leenauto beschikbaar en bieden 
we nazorg. Uiteraard geven we standaard 
garantie op onze werkzaamheden’’, vertelt 
Kuipers. 

Ook voor fietsendragers
Trekhaakcentrum Stadskanaal heeft het 
sinds de opening al lekker druk. ‘’Men-
sen weten ons al goed te vinden. We zijn 
er voor zowel particulieren als voor de 
zakelijke markt en monteren trekhaken op 
personenauto’s, busjes en campers. We wil-
len ons overigens ook nadrukkelijk richten 
op de verkoop van fietsendragers. Zeker nu 
het mooie (fiets)weer er weer aan zit te ko-
men, is zo’n fietsendrager echt perfect. Ook 
op dat vlak hebben we erg veel te bieden’’, 
vertelt Gineke. Trekhaakcentrum Stadska-
naal wordt geleid door Bert Wieldraaijer. Hij 

is bijzonder ervaren in de branche en runt 
inmiddels al 23 jaar Westfalia Benelux’’.

Demodagen op 16 en 17 mei
Trekhaakcentrum Stadskanaal organiseert 
op 16 en 17 mei (van 10.00 uur tot 16.00 
uur) Demodagen. ‘’We wilden met het voor-
jaar in aantocht iets leuks organiseren’’, 
zegt Gineke. ‘’Ik heb een aantal bedrijven, 
die vrijwel allemaal wel iets met de auto-
motive branche te maken hebben, bena-

derd om mee te doen. De reacties waren 
meteen heel enthousiast. De deelnemende 
bedrijven presenteren zich tijdens de De-
modagen en daarnaast is er een foodtruck 
en verkopen we zomerplanten en hangers, 
om het geheel zo een wat fleurig en kleur-
rijk karakter te geven. Wij vinden het leuk 
om dit te organiseren en bovendien is het 
een prima gelegenheid om kennis te maken 
met Trekhaakcentrum en de andere bedrij-
ven. ‘’ Tijdens de Demodagen zijn behalve 
uiteraard Trekhaakcentrum ook Westfalia 
Benelux, E-bike loods (E-bikes met een 
krasje), Greven Bedrijfswagens (verkoop en 
lease bedrijfswagens), Buurmeijer Auto-
motive (Premium occasions), BMS Design 
(reclamebureau, ramen tinten en carwrap), 

GJ Tuning (car tuning), De Roo Campers, 
Zolio (caravanspiegels) en Bowling De Rode 
Loper (opblaasbare bowlingbaan) van de 
partij. Ondertussen heeft ook Auto-Spa 
(wasstraat in Nieuw-Buinen) toegezegd en 
komt SV Borger met de inmiddels bekende 
rode Ferrari. Deze prachtige sportwagen 
met een waarde van 100.000 euro kun je 
winnen door deel te nemen aan de verlo-
ting van de club. Uiteraard kun je tijdens de 
Demodagen een lot kopen.

Trekhaakcentrum Stadskanaal is gevestigd 
aan de Tinnegieter 18 in Stadskanaal. Tele-
foon: 085 - 20 20 660. Zie ook de website 
www.trekhaakcentrum.nl. (RegioMagazine/
Vincent Muskee)
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Glasblazer Johan de Vries: ‘’Ik heb nog heel veel glas in voorraad’’
Old Ambt Glasblazerij & Galerie in Nieuweschans 
houdt uitverkoop van glaskunst

Dat glasblazer en kunstenaar Johan de Vries (69) gestopt is met glas-
blazen, is binnen de kunstwereld bekend. Dat hij een grote voorraad 
glaskunst tot en met zondag 27 april met aantrekkelijke kortingen 
te koop aanbiedt, is wellicht nog niet bij iedereen bekend. ‘’We gaan 
binnenkort verhuizen. Ik hoop voor die tijd nog een deel van die 
voorraad te verkopen. Ik geef kortingen oplopend tot wel 40 procent. 
Zeer de moeite waard dus om als liefhebber van glaskunst nog even 
een kijkje bij ons in Nieuweschans te komen nemen’’, zegt De Vries.

Binnen- en buitenland
Dat hij gestopt is, heeft verschil-
lende oorzaken. ‘’In feite werk je 
daar zelf al een beetje naar toe. 
Stoppen doe je niet ineens, dat 
gaat in fases. Ik word binnenkort 
70 jaar. De oven ging kapot en de 
energieprijzen rezen de pan uit. 

Als glasblazer werk je altijd bij 
1120 graden Celsius. De rekening 
is dus altijd hoog geweest. Op 
een gegeven moment betaalde 
ik echter meer dan tweeduizend 
euro per maand. En dan moet je 
heel wat kunst verkopen’’, zegt 
De Vries, een bekende kunste-
naar die zijn werk exposeerde 
in binnen- en buitenland en van 
wie kunstliefhebbers van over de 
hele wereld producten kochten. 
‘’Ik heb altijd mijn best gedaan en 
glaskunst zo goed mogelijk uitge-
dragen. Dat is aardig gelukt. Ik heb 
er bovendien 35 jaar van kunnen 
leven’’, vertelt de geboren Fries.

Tot en met zondag 27 april
De Vries was meester glasblazer 
en kunstenaar en sinds 1999 ex-
poseert en creëert hij zijn werk in 
Nieuweschans. Daarvoor was hij 
ruim acht jaar werkzaam voor de 
glaskunstenaars Willem en Ber-
nard Heesen in Leerdam. Na het 
overlijden van zijn vrouw, deed 
De Vries het iets rustiger aan. Zo 
was hij twee jaar in retraite in 
Frankrijk. 

In 2019 pakte hij de handschoen 
weer op, samen met zijn levens-
gezellin en assistent-glasblazer 
Ruby Palarczyk. Straks, als de 
verhuizing naar Bellingwolde een 

feit is, gaat hij alleen nog expo-
seren, onder meer in een eigen 
te realiseren galerie aan huis in 
Bellingwolde. ‘’En zelf genieten 
van glas. Dat was er eigenlijk 
nooit van gekomen. Nu heb ik die 
rust wel. Ik vind het heerlijk om 
in de tuin te zitten en te kijken 
naar mijn eigen werk. Nu pas zie 
ik wat ik allemaal gemaakt heb. Ja, 
ik ben best trots en tevreden en 
soms denk ik ‘dat heb ik prachtig 
gemaakt’. Ik ben beslist niet on-
tevreden. Gelukkig geldt dat ook 
voor heel veel liefhebbers, want 
ik heb mijn kunst altijd prima kun-
nen verkopen.’’ 

Wie graag een bijzonder glaswerk 
van Johan de Vries wil aan-
schaffen, kan op zaterdagen en 
zondagen (tot en met 27 april) van 
13.00 uur tot 17.00 uur terecht 
in de galerie. Op Tweede Paasdag 
(op maandag) is de galerie ook 
geopend van 13.00 uur tot 17.00 
uur. Ook buiten deze dagen en 
tijden is het mogelijk een bezoek 
te brengen. Maak dan wel eerst 
even een afspraak.

Old Ambt Glasblazerij & Galerie 
is gevestigd aan de Hamdijk 31 in 
Nieuweschans. Telefoon: 06- 44 
43 44 62. www.oldambtglas.com. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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RR Houtbouw breidt uit op nieuwe locatie!!
"Naast bouwpakket, schuren en tuinhuizen nu 
ook, luxe schuttingen én luxe buitenkeukens"
RR Houtbouw timmert nadrukkelijk aan de weg. Het bedrijf, bekend geworden van Goedkope-
schuur.nl en van Nieuweschuur.nl, heeft een ruim pand betrokken aan de Steenhouwer 22B in 
Stadskanaal. Meteen wordt ook het aanbod uitgebreid. ‘’Op deze nieuwe locatie kunnen we 
verder doorgroeien. We zijn nu ook dealer van luxe maar zeer betaalbare schuttingen die net als 
onze schuren heel gemakkelijk zelf te plaatsen zijn. Daarnaast leveren we luxe buitenkeukens, 
met desgewenst een barbecue, green egg,koelkast en wijnkoelers’’, vertelt eigenaar Rieks Ren-
dering enthousiast.

Mijlpaal
En zo bouwt Rendering zijn bedrijf RR Houtbouw gestaag 
verder uit. Eerst begon hij met het opbouwen van Goed-
kopeschuur.nl. Hier koop je houten schuren die geleverd 
worden als een gemakkelijk bouwpakket met kant-en-klare 
wanden en dak elementen. Schuren of tuinhuizen die dus 
iedereen zelf gemakkelijk kan plaatsen. Vervolgens bood 
Rendering de mogelijkheid een dergelijke schuur te huren, 
via RRverhuur.nl ‘’ Ook dat krijgt ondertussen steeds meer 
vorm. Daarom was de tijd nu rijp voor een volgende stap. 
We zijn op zoek gegaan naar een ruimer pand op een 
mooie locatie waar we ons aanbod verder konden vergro-
ten en waar we door kunnen groeien. Op de nieuwe locatie 
kunnen we ook de zakelijke markt beter bedienen. Ik kreeg 
wel eens de vraag of ik ook bijvoorbeeld twintig schuurtjes 
kon leveren voor een nieuwbouwproject. Vanwege ruim-
tegebrek kon dat dus niet. Nu kan dat wel. Op de zakelijke 
markt hopen we dus ook stappen te maken’’, zegt Rieks 
(41), die dit jaar precies vijftien jaar met RR Houtbouw 
actief is. ‘’Dat valt dus samen met de verhuizing en de uit-
breiding. Een mooie mijlpaal. Ik heb mijn bedrijf langzaam 
opgebouwd. 

In Stadskanaal gaan we de volgende 
stap zetten.’’

Uitdaging
De ondernemer was toe aan deze 
stap. ‘’Ik heb uitdaging nodig, merk 
nu al dat de verhuizing naar de 
Steenhouwer extra energie geeft. Dit 
is een prachtige plek waar we onze 
vleugels verder uit kunnen slaan. Hier is volop bedrijvig-
heid en hier kunnen we ons beter presenteren in een 
omgeving met tuingerichte winkels. Om de plannen kracht 
bij te zetten bieden we nu meer in de vorm van douglas 
picknick tafels, mooie betaalbare buitenkeukens en luxe 
schuttingen. Je krijgt kant en klare schermen, mogelijk 
in verschillende houtsoorten. Kwestie van betonpalen 
plaatsen, kant en klare beton onderrand aanbrengen en de 
schermen plaatsen. En als je dan toch bezig bent met een 
nieuwe schuur of tuinhuis met overkapping en een nieuwe 
schutting, dan wil je toch ook genieten van een luxe 
buitenkeuken, zeker de moeite waard dit te eens te komen 
bekijken’’, zegt Rendering.

Betaalbare prijs
RR Houtbouw laat zich overal zien. ‘’Ik 
heb 20.000 folders laten verspreiden 
en we zijn te zien op de bekende led-
borden in Stadskanaal. Zo hebben we 
de website Nieuweschuur.nl helemaal 
geactualiseerd en zo proberen we 
iedereen duidelijk te maken waarvoor 
je bij ons terecht kunt, ook via sociale 
media. De overeenkomst tussen de 
schuren, de schuttingen en de bui-
tenkeukens? Heel simpel: je koopt 
kwalitatief goede producten voor een 
zeer betaalbare prijs. En het is allemaal 
gemakkelijk zelf te plaatsen. En kom 
je er niet uit: ik kan altijd ondersteu-
ning op afstand bieden. Ik denk dat 

de producten elkaar prima aanvullen. Mensen hechten 
steeds meer waarde aan een leuke, gezellige tuin naast 
hun drukke baan. Op dat vlak kan ik nu echt iedereen iets 
kwalitatiefs
aanbieden.’’

RR Houtbouw is gevestigd aan de Steenhouwer 22B in 
Stadskanaal. Telefoon: 0599-85 54 88. WhatsApp: 06- 12 
96 06 61. Zie ook de websites www.goedkopeschuur.nl en 
www.nieuweschuur.nl. (RegioMagazine/Vincent Muskee)




