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Jouw Hypotheek in Emmen 
"Het is voor iedereen mogelijk om een 
hypotheek af te sluiten"

Henk Eising, Dirk Buwalda en Herm Eising, hypotheekadviseurs van Jouw Hypotheek in Emmen, zijn eensgezind. ‘’We horen om ons 
heen heel veel fabels als het gaat om het verkrijgen van een hypotheek. Zo zou je op gevorderde leeftijd geen hypotheek meer kunnen 
krijgen en zijn er voor starters ook amper nog mogelijkheden. Nog iets: overbieden is aan de orde van de dag. Nog steeds gaan er ver-
halen dat je het bedrag dat je extra op een woning biedt, uit eigen zak moet betalen. Het is echt complete onzin. Het is voor iedereen 
mogelijk om een hypotheek af te sluiten. Zo kunnen ouderen gebruik maken van een seniorenhypotheek bijvoorbeeld en is er voor 
starters in veel gemeenten een starterslening of de mogelijkheid van mee tekenen ouders dan wel het kunnen doen van een schenking 
nog mogelijkheden genoeg. En wat betreft overbieden: je leent op basis van de taxatiewaarde. Als een huis met een vraagprijs van 

250.000 euro getaxeerd wordt op drie ton, dan kun je bijvoorbeeld gewoon € 300.000 
euro bieden zonder dat dit je dus zelf het verschil moet betalen.’’

Dat het voor de verschillende doelgroe-
pen nog steeds prima mogelijk is om een 
hypotheek af te sluiten, blijkt wel uit het 
feit dat de adviseurs van Jouw Hypotheek 
het druk hebben. ‘’Wij doen dan ook veel 
meer dan uitrekenen wat je kunt lenen. 
Heel veel meer zelfs. We ontzorgen, zijn 
altijd bereikbaar en beschikken over 

expertise en ervaring. Wij gaan uit van de 
kansen die er liggen. Want echt: we kunnen 
elke doelgroep helpen bij het afsluiten van 
een hypotheek’’, zeggen Eising, Buwalda en 
Eising.

Lees verder op pagina 11
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Genieten van Drentse Gastvrijheid te midden van 
de natuur in het Bargerveen

Restaurant Wollegras, idyllisch gelegen in het hart van het uitgestrekte Bargerveen, 
is een geliefde pleisterplaats voor culinaire genieters, wandelaars en fietsers. Direct 
gelegen naast de grootste schaapskooi van Nederland, ademt deze plek rust en natuur. 
Waar gasten tot voor kort enkel overdag konden genieten van een smakelijke lunch, 
opent Restaurant Wollegras nu ook haar deuren voor een sfeervol diner. Het restaurant 
is vanaf nu van woensdag tot en met zondag geopend, waarbij er op vrijdag-, zaterdag- 
en zondagavond ook gedineerd kan worden.

De overname van Restaurant Wollegras 
door Kay van Harteveld heeft gezorgd voor 
een nieuwe, frisse dynamiek. Gasten keren 
er graag terug. Niet alleen de serene rust 
en de omringende natuur trekken hen aan, 
maar vooral ook de culinaire verrassingen 
die op het bord verschijnen. Of men nu een 
welverdiende tussenstop maakt tijdens 
een tocht door het veenlandschap, of als 
gezin met kinderen een ontspannen mo-
ment zoekt, bij Restaurant Wollegras voelt 

iedereen zich welkom. Het adembene-
mende uitzicht op de ongerepte natuur en 
de schaapskudde die ’s avonds huiswaarts 
keert, is een ware belevenis op zich.

“Onze gasten gaven steeds vaker aan dat 
ze ook in de avonduren van onze locatie 
en keuken wilden genieten”, vertelt Kay. 
“Daarom besloten we in het weekend ook 
’s avonds open te gaan en hebben we ‘Wol-
legras aan Tafel’ geïntroduceerd. Een avond 

lang genieten van huisgemaakte gerechten, 
creatief bedacht door onze chef-kok.” Voor 
het diner kan er een keuze gemaakt worden 
tussen het ‘Oet ’t Wollegras’ á la carte menu 
of het ‘Wollegras aan Tafel’ verrassingsme-
nu. Bij dit menu kan gekozen worden voor 
een 3-, 4- of 5-gangen variant en kan men 
aangeven of de voorkeur uitgaat naar vlees, 
vis of vegetarisch.

De menukaart van Restaurant Wollegras is 
een ode aan de natuur. “We maken zoveel 
mogelijk gebruik van lokale producten en 
hebben zelfs een eigen moestuin waar we 
diverse ingrediënten oogsten,” aldus Kay. 
Een voorbeeld van een bijzonder gerecht is 
de frisse watermeloentartaar. Hierbij wordt 
de watermeloen langzaam gedroogd, wat 
een intense smaaksensatie oplevert. De 
daslook uit de eigen tuin speelt eveneens 
een hoofdrol; er wordt een geurige olie 
van gemaakt die dit voorgerecht compleet 
maakt. De menukaart volgt het ritme van 
de seizoenen, en het ‘Wollegras aan Tafel’ 
menu wordt ongeveer elke drie weken ver-

nieuwd, waardoor gasten steeds opnieuw 
verrast worden. “Onze kracht zit hem in de 
Drentse gastvrijheid,” benadrukt Kay. “Een 
combinatie van oprechte aandacht voor 
de gast, een gemoedelijke en ontspannen 
sfeer in ons restaurant en op het terras, en 
een omgeving die voelt als een natuurlijke 
eetkamer. Hier ben je even weg van alle 
hectiek, omringd door de stilte en schoon-
heid van het Bargerveen.”

Je bent van harte welkom om deze unieke 
beleving zelf te ervaren. Of je nu de dag 
wilt afsluiten met een culinair avontuur tij-
dens ‘Wollegras aan Tafel’, of overdag wilt 
genieten van een heerlijke lunch te midden 
van de natuur, de deuren staan voor je 
open. (RegioMagazine/Miranda Wolters)

Restaurant Wollegras
Ambachtsweg 5 | Weiteveen
Telefoon: 0524 – 22 28 15
www.restaurantwollegras.nl
E-mail: info@restaurantwollegras.nl
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COLUMN | STEFAN STERKEN CFP® 

In mijn column van vorige maand schreef ik over de be-
langrijkste factoren die die de hypotheekrente beïnvloe-
den. Maar het geeft nog geen antwoord op de vraag die 
mij vaak wordt gesteld: "Wat moet ik doen als de rente 
stijgt? Of juist daalt?" In deze column geef ik je graag wat 
tips hoe je slim kunt inspelen op rentebewegingen en je 
voordeel kunt doen met de juiste strategieën. 

Als de rente in de toekomst naar verwachting 
zal stijgen, kan het verstandig zijn om nu een 
rentevaste periode van 10, 15 of zelfs 20 jaar te 
kiezen. Dit biedt je de zekerheid van een stabiel 
maandbedrag, zelfs als de marktrente verder 
stijgt. Daarbij biedt een 20-jarige rentevaste rente 
aanzienlijk meer voordelen op de lange termijn. 
Zekerheid, bescherming tegen rentestijgingen, 
stabiele maandlasten en de mogelijkheid om 
langer te profiteren van lage rentes maken een 
rentevaste periode van 20 jaar vaak een beter 
alternatief.

Stabiliteit in  maandlasten kun je ook realiseren 
door te werken met een rentemix, waarbij je een 
deel van je lening lang rentevast hebt en een deel 
variabel of een kortere rentevast periode. Dit kan 
een slimme keuze zijn in onzekere tijden. Het 
biedt een balans tussen zekerheid en flexibiliteit. 
Als de rente stijgt, profiteer je van het vaste deel, 
maar als de rente daalt, kun je genieten van de 
variabele rente of een eerder moment om de 
rente te verlengen, zonder je vast te leggen voor 
lange periodes.

Mocht je uiteindelijk de rente vast hebben gezet 
en blijkt dat de rente toch verder is gaan dalen, 
dan is rentemiddeling een belangrijke voorwaarde 
om het oversluiten van de hypotheek overbodig 

te maken. Oversluiten brengt namelijk veel finan-
cieringskosten met zich mee. Met de voorwaarde 
rentemiddeling kan dit vermeden worden en wel 
geprofiteerd worden van een renteverlaging. 

De rentetarieven zijn altijd in beweging, en hoewel 
je niet altijd precies kunt voorspellen wat er gaat 
gebeuren, kun je wel voorbereid zijn en snel han-
delen als de omstandigheden veranderen. Of het 
nu gaat om het vastzetten van je rente, herfinan-
cieren of het verlengen van je rentecontract, het 
belangrijkste is om actief mee te bewegen met de 
marktomstandigheden.

Wij blijven altijd goed op de hoogte van de ren-
teontwikkelingen, zodat we jouw mogelijkheden 
begrijpen en je een goed advies kunnen geven 
voor jouw hypotheek. Naast dat het draait om 
timing en flexibiliteit, kunnen we je adviseren over 
de slimme keuzes die je kunt maken zodat dit op 
lange termijn financieel voordeel kan opleveren!

T: 0591-64 08 00 | Marktplein 152, Emmen

Hoe je de hypotheekrente in jouw voordeel kunt gebruiken!
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Kachelspeciaalzaak Bruggeman in Wesepe is al 
25 jaar thuis in haarden en kachels
Wat begon in Broekland, is in een kwart eeuw uitgegroeid tot een toonaangevende 
speciaalzaak in haarden en kachels: Kachelspecialist Bruggeman in Wesepe. Sinds de 
verhuizing vier jaar geleden naar het ruim opgezette pand aan de rand van Wesepe, 
kunnen klanten hier terecht voor een overweldigende keuze aan sfeerverwarming in 
alle soorten, maten en stijlen. “Onze showroom is echt een bron van inspiratie,” vertelt 
Wijnand Rouweler. Samen met zijn vrouw Leonie nam hij enige tijd geleden de zaak 
over van zijn schoonouders. “Of je nu op zoek bent naar een knusse, vrijstaande kachel 
die direct warmte en sfeer brengt, een volwaardig meubelstuk dat de eyecatcher van de 
woonkamer wordt, of een strak geïntegreerde haard die naadloos opgaat in de wand, 
bij ons vind je het allemaal.”

Grote diversiteit haarden en kachels
De diversiteit aan sfeerverwarming bij 
Bruggeman is indrukwekkend. Elektrische 
haarden die een realistisch vlammenspel 
creëren zonder gedoe met rookkanalen, 
sfeervolle gashaarden met een comforta-
bele bediening, de authentieke warmte en 
knispering van houtkachels, de efficiënte 
en programmeerbare pelletkachels, en zelfs 
bio-ethanol haarden voor een modern en 
flexibel vuurbeeld. Daarnaast biedt Brug-
geman ook geavanceerde systemen zoals 
hout- en pelletkachels die aangesloten 
kunnen worden op de centrale verwarming, 
en de hoogrendement houtvergassers voor 
een nog duurzamere manier van verwar-
men.

“We hebben kachels van ruim veertig 
verschillende merken in onze collectie,” 
aldus Wijnand. “En qua stijl is de variatie 
enorm. Of je nu een klassiek, landelijk in-
terieur hebt, een moderne, minimalistische 
inrichting, of juist iets daartussenin zoekt, 
we hebben altijd wel een model dat perfect 
aansluit bij jouw smaak en de uitstraling 
van je huis.”

Hout- en pelletkachels
De gestegen gasprijzen van de afgelopen 
jaren hebben de populariteit van alter-
natieve verwarmingsmethoden, zoals 
hout- en pelletkachels, verder aangewak-
kerd. Wijnand begrijpt de soms negatieve 
reacties rondom houtkachels: “Houtkachels 
hebben inderdaad een slechte naam omdat 
ze erg milieuvervuilend zouden zijn. Maar 
goed stoken met een kachel voorzien 
van een eco-design label en een correct 
aangelegd rookkanaal maakt al een enorm 
verschil. Daarom bieden wij zelfs een 
stoomcursus ‘Hoe stook ik een houtkachel’, 
waarin we klanten leren hoe ze op een 
verantwoorde en efficiënte manier kunnen 
verwarmen. Hetzelfde geldt voor pelletka-
chels”, legt Wijnand uit, “Het stoken met 
een pelletkachel is een computergestuurd 
proces dat zorgt voor een zeer schone en 
efficiënte verbranding. Bovendien kun je 
de temperatuur in huis nauwkeurig regelen, 
wat bijdraagt aan een optimaal comfort.”

Ervaar het gezellige haardvuur
Bruggeman gaat verder dan alleen het 

leveren van de kachel zelf. “Een mooie 
en comfortabele kachel komt pas echt 
tot zijn recht met een passende schouw 
of ombouw,” weet Wijnand. “We kunnen 
prachtige ontwerpen maken voor een ka-
chelombouw, eventueel geïntegreerd met 
een tv-nis of een complete kastenwand 
waarin de haard een centrale plek krijgt. 
In onze showroom hebben we diverse 
voorbeelden staan, en het leuke is dat de 
meeste kachels ook branden. Zo kunnen 
bezoekers direct de gezellige sfeer van een 
echt haardvuur ervaren.”

Voor een zorgeloze ervaring biedt Kachel-
specialist Bruggeman ook een eigen team 
van ervaren monteurs voor het vakkundig 

onderhoud en eventuele reparatie van de 
kachels. “We willen onze klanten volledig 
ontzorgen, van de eerste oriëntatie tot de 
jarenlange probleemloze werking van hun 
haard of kachel,” besluit Wijnand.
Ben je op zoek naar de perfecte sfeer-
verwarming voor uw huis? Breng dan een 
bezoek aan de inspirerende showroom van 
Kachelspecialist Bruggeman in Wesepe en 
laat je adviseren door de experts. (RegioMa-
gazine/Miranda Wolters)

Kachelspeciaalzaak Bruggeman
Raalterweg 81e | Wesepe
Tel: 0570 – 53 10 19
www.bruggemankachels.nl
Email: info@bruggemankachels.nl
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Zet in je agenda, spetterende modeshows in 
Het Oude Centrum in Emmen!
Heb jij zin in een middag vol fashion, fun 
en inspiratie? Belangenvereniging Het 
Oude Centrum organiseert met medewer-
king van maar liefst twintig fantastische 
(mode)zaken op op zaterdag 10 mei een 
bruisend mode-evenement op het Noor-
derplein in Emmen.

Ben je toe aan een frisse wind door 
je garderobe? Wil je de allernieuwste 
zomertrends spotten? Of zoek je gewoon 
een gezellige middag uit met je moeder, 
dochter, oma of beste vriendin? Dan mag 
je dit leuke event absoluut niet missen. Op 
zaterdag 10 mei worden er twee mode-
shows georganiseerd, om 13.30 uur en om 
15.00 uur. Laat je verrassen door de nieuw-
ste collecties van de lokale ondernemers, 
die garant staan voor stijl en kwaliteit. Doe 
volop inspiratie op en ontdek jouw nieuwe 
favoriete outfits voor de zonnige dagen die 
eraan komen!

Op het Noorderplein
De modeshows vinden plaats vanuit het 
momenteel leegstaande pand naast Kamst 
Mode op het Noorderplein. Je herkent het 
pand direct aan de prachtige etalage, die 
nu al in het teken staat van mode én kunst 
van Ingo Leth. Voorzitter Willem Meijer 
van de belangenvereniging is enthousiast: 
"We zijn er helemaal klaar voor om Emmen 
te laten zien wat Het Oude Centrum te 
bieden heeft op het gebied van dames- en 
herenmode. Bij mooi weer zal de show 
ook buiten te zien zijn en mocht het weer 
tegenvallen, dan is er binnen voldoende 
ruimte met minimaal 200 zitplaatsen."

Gratis VIP-kaart
Wil jij verzekerd zijn van een plekje? Haal 
dan snel een gratis VIP-kaart bij één van 
de deelnemende winkels! Of stuur een 
eenvoudig appje naar Willem Meijer op 
nummer 06 – 34 43 18 34 en geef aan naar 
welke show je graag wilt komen kijken. 
Op vertoon van je VIP-kaart ontvang je 

een heerlijk gratis Noordpoolijs en alle 
bezoekers die in het bezit zijn van een 
VIP-kaart maken je ook nog eens kans op 
leuke cadeaus! Willem voegt tot slot toe: 
"Dit evenement staat ook een beetje in het 
teken van Moederdag op zondag 11 mei. 
Hoe leuk is het om samen met familieleden 
en vriendinnen naar deze leuke en gezel-
lige happening te komen?"

Mis het niet! Kom op zaterdag 10 mei naar 
Het Oude Centrum in Emmen en laat je in-
spireren door de spetterende modeshows! 

Het wordt een onvergetelijke middag vol 
mode, gezelligheid en leuke verrassingen! 
(RegioMagazine/Miranda Wolters)
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Jouw Hypotheek in Emmen
"We kunnen elke doelgroep helpen bij het  
afsluiten van een hypotheek"
Op het gebied van het verkrijgen van een hypotheek is veel meer mogelijk dan veron-
dersteld wordt. Bovendien is er veel onwetendheid, want ook mensen op leeftijd kun-
nen nog steeds gewoon een hypotheek krijgen. ‘’Ook al is iemand 93 jaar’’, zegt Henk 
Eising, die samen met zijn collega’s Dirk Buwalda en Herm Eising vertelt over de kansen 
die er liggen voor senioren en starters.

De seniorenhypotheek
‘’Het verkrijgen van een hypotheek is 
leeftijdsonafhankelijk. Zo kunnen oude-
ren bijvoorbeeld kiezen voor een seni-
orenhypotheek om zo na het pensioen 
nog gewoon een hypotheek af te sluiten, 
over te sluiten of te 
verhogen. Verschil 
met een ‘gewone’ 
hypotheek is dat er 
een speciale en wat 
ruimere inkomen-
stoets gehanteerd 
wordt’’, zegt Henk 
Eising. ‘’De senio-
renhypotheek wordt 
vooral gebruikt om 
de overwaarde van 
een woning te ver-
zilveren’’, vervolgt Buwalda. ‘’Senioren 
hebben vaak nog (woon)wensen én over-
waarde op hun woning. Die overwaarde 
kan gebruikt worden om die woonwensen 
in de bestaande woning te realiseren, maar 
ook voor heel andere doeleinden. Je kunt 
ook bijvoorbeeld een andere woning kopen 
die beter aansluit bij de woonwensen of je 
koopt bijvoorbeeld een camper als je nog 
wilt reizen. Een seniorenhypotheek kun je 
daarnaast ook afsluiten als je maandelijks 

over extra geld 
wilt beschikken’’, 
zegt Buwalda. ‘’Als 
je gebruik wilt 
maken van een 
seniorenhypo-
theek is het wel 
belangrijk om een 
financieel advi-
seur in de arm te 
nemen. Want ga 
je de overwaarde 
verzilveren, dan 
neemt de hypotheekschuld toe en het is 
natuurlijk heel 
belangrijk dat je 
de lasten wel kunt 
blijven betalen. 
Gedegen ad-
vies is dus heel 
belangrijk. En dat 
advies kunnen wij 
geven’’, vertelt 
Herm Eising.

Taxatiewaarde
Als geen ander weten de hypotheekadvi-
seurs dat drie zaken bepalend zijn bij het 
afsluiten van een hypotheek: inkomen, de 
marktwaarde van een woning en het beta-

lingsverleden (BKR). ‘’Deze zaken onderzoe-
ken wij al op voorhand zeer nadrukkelijk. 
Zo kunnen wij samen met onze klanten een 
plan maken en de klant zo een zeer verant-
woord en goed bod laten doen.  Zo kom je 
altijd goed beslagen ten ijs en is de kans 
van slagen ook veel groter. Daarnaast wordt 
de klant zo niet opgezadeld met onnodige 
hoge kosten van producten als Bieden met 
Zekerheid.’’ Iets anders. Er is krapte op de 
woningmarkt. Er is dus veel vraag en weinig 
aanbod. De woningen die te koop worden 
aangeboden, worden doorgaans wat lager 
in de markt gezet. ‘’Vervolgens gaan men-
sen overbieden om zo meer kans te maken 
op de woning. Zo wordt de prijs van een 
huis opgedreven. Overbieden is echt aan 
de orde van de dag en er zijn nog steeds 
mensen die denken dat ze het extra bedrag 
dat ze bieden uit eigen zak moeten betalen. 
Dat is complete onzin. Je leent op basis 
van de taxatiewaarde van een woning. Is de 
vraagprijs lager dan de taxatiewaarde dan 
kun je gewoon meer bieden, maximaal tot 
de taxatiewaarde. Wij gaan hier al aan de 
voorkant mee aan de slag en heb je belang-
stelling voor een woning dan onderzoeken 
wij met behulp van ons netwerk aan taxa-
teurs en makelaars wat de taxatiewaarde 
is. Zo weet je dus tot hoe ver je kunt gaan. 
Bovendien voorkom je zo dat je boven de 
marktwaarde biedt’’, zegt het ervaren trio. 
‘’Weet je wat het is: als je een woning wilt 
kopen en een hypotheek wilt afsluiten, dan 
is het noodzakelijk de juiste mensen om je 
heen te verzamelen. Als hypotheekadviseur 

bieden wij een heel brede dienstverlening 
en zijn we eigenlijk altijd bereikbaar voor 
onze klanten.’’

Energielabel
Ook starters kunnen wel degelijk een hypo-
theek afsluiten en daarbij gebruik maken 
van bijvoorbeeld een starterslening van 
de gemeente of mee tekenen (borgstel-
ling) van de ouders. Bovendien mogen 
ouders nog steeds een schenking doen 
voor de aankoop van een woning, al is dit 
wel beduidend minder dan de afgeschafte 
‘jubelton’. En ook zijn er bepaalde leen-
schenk constructies mogelijk. 

‘’Verder is het vanaf 1 januari 2024 extra 
interessant om te kiezen voor een woning 
met een goed energielabel’’, vertellen 
Henk, Herm en Dirk. ‘’Heel simpel: koop je 
een (nieuwbouw) woning met het hoog-
ste A++++ met garantie energielabel, dan 
kun je 50.000 euro meer lenen. Voor de 
energielabels A en B is dat ook altijd nog 
een bedrag van 10.000 euro. Hoe beter 
het energielabel, hoe meer hypotheek je 
dus kunt krijgen. Ook iets om echt rekening 
mee te houden.’’

Het is duidelijk: voor het afsluiten van 
een hypotheek doe je een beroep op de 
ervaren adviseurs van Jouw Hypotheek, ge-
vestigd aan de Hoofdstraat 154 in Emmen. 
Telefoon; 0591-23 93 45. 
Zie ook www.jouwhypotheek.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Werk in de regio: Start to Work brengt vraag en 
aanbod samen

Al sinds 1979 is Start to Work een bekende naam in de regio. Wat begon als een lokaal 
familiebedrijf, is de afgelopen acht jaar uitgegroeid tot een serieuze speler in de uit-
zendbranche met vestigingen in Nieuw-Amsterdam, Groningen en Nijverdal. Algemeen 
directeur Leroy Flory vertelt over de groeiambities, de unieke aanpak en de kracht van 
menselijk contact binnen Start to Work.

“Mensen aan het werk helpen, dat is waar 
we het voor doen,” vertelt Leroy.  “Het voelt 
goed om te weten dat we dagelijks een 
verschil maken in het leven van honderden 
mensen, door hen te verbinden aan pas-
sende werkgevers in diverse sectoren zoals 
de bouw, techniek, productie, logistiek, in-
dustrie en schoonmaak.” Start to Work mag 
dan de afgelopen jaren een flinke groei 
hebben doorgemaakt, de roots als familie-
bedrijf zijn nooit vergeten. “Die familiaire 
sfeer zit in ons DNA,” benadrukt Flory. “We 

zijn ontzettend trots op ons team van toe-
gewijde medewerkers op kantoor. Zij zijn 
het hart van onze organisatie en staan altijd 
klaar om zowel onze uitzendkrachten als 
onze opdrachtgevers te ondersteunen. Dat 
persoonlijke contact, dat maakt echt het 
verschil.” In een competitieve markt zoals 
de uitzendbranche, kiest Start to Work 
bewust voor een eigen koers. “Concurren-
tie zien wij niet als een bedreiging,” stelt 
Flory resoluut. “Wij geloven in onze eigen 
kracht. We doen waar we goed in zijn en 

blijven trouw aan onze kernwaarden. We 
willen geen traditioneel uitzendbureau zijn, 
maar een echte partner voor onze klanten. 
Dat betekent maatwerkoplossingen bieden 
voor hun specifieke personeelsvraagstuk-
ken.”

Persoonlijke aanpak als basis voor ambiti-
euze groei
Op de vraag wat Start to Work nu zo 
uniek maakt, somt Flory met overtuiging 
op: “Onze persoonlijke benadering staat 
voorop. We investeren echt in het begrij-
pen van de behoeften van zowel werkge-
vers als werknemers. Daarnaast zijn we 
enorm flexibel. De markt is dynamisch en 
onze oplossingen moeten dat ook zijn. We 
denken mee, schakelen snel en bieden 
op maat gemaakte trajecten. We streven 
ernaar om gekwalificeerd en betrouwbaar 
personeel te leveren dat niet alleen de 
juiste skills heeft, maar ook past bij de 
cultuur en waarden van onze opdracht-
gevers. We willen de komende jaren flink 
doorgroeien,” vertelt Flory met een blik op 
de toekomst. “Ons doel is een groei van 
maar liefst 100% in de komende drie jaar. 
Dat is ambitieus, maar we geloven erin. We 
blijven investeren in onze dienstverlening, 
in de ontwikkeling van onze medewerkers 
en in het opbouwen van langdurige samen-
werkingen met opdrachtgevers.”

De cijfers liegen er niet om. Met een jaar-
lijkse omzet van meer dan 10 miljoen euro 
en dagelijks tussen de 300 en 350 men-
sen aan het werk, heeft Start to Work een 
stevige basis gelegd. “We zijn ons ervan 
bewust dat onze uitzendkrachten het visi-

tekaartje van ons bedrijf zijn,” benadrukt 
Flory. “Daarom hechten we enorm veel 
waarde aan een betrouwbare en professio-
nele werkomgeving voor hen. Dat betekent 
dat het salaris altijd op tijd en correct wordt 
uitbetaald, dat ze kwalitatief goede werk-
kleding ontvangen en dat we ook buiten de 
reguliere werktijden bereikbaar zijn voor 
vragen of gewoon een praatje. Die betrok-
kenheid is essentieel.”

Samen de schouders eronder
De dankbaarheid naar de mensen die 
voor Start to Work kiezen, is groot. “Onze 
uitzendkrachten en opdrachtgevers maken 
het verschil,” stelt Flory met nadruk. “Dank-
zij hen kunnen wij elke dag met passie 
werken aan het verbinden van talent en 
werkgevers. Als familiebedrijf vragen we 
soms nét iets meer van onze medewerkers, 
maar daar staat een warme, betrokken wer-
komgeving tegenover. We zijn een hecht 
team dat samen de schouders eronder zet.”

De groeiplannen van Start to Work kennen 
geen limiet. “In onze branche geldt: als wij 
een klant niet kunnen bedienen, dan doet 
een ander het wel,” is Flory realistisch. 
“Zodra wij een aanvraag ontvangen, is het 
bij ons alle hens aan dek en gas geven. Die 
mentaliteit zit diep in onze organisatie. 
Onze klanten en werknemers vormen de 
basis van ons succes, en daarom is het van 
belang dat we hen naar volle tevredenheid 
bedienen. We kijken vol vertrouwen naar 
de toekomst en zijn klaar om de volgende 
stap in onze groei te zetten.”

(RegioMagazine/Miranda Wolters)
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Weg met de saaie wand! Quivita in Erica tovert 
muren om tot ware kunstwerken
Heb jij ook zo’n muur in huis die je stiekem toefluistert: “Was je maar wat spannender?”  
dan is het hoog tijd om kennis te maken met Quivita! Fred Kieviet is meester van het 
stijlvolle stucwerk en hij is geen doorsnee stukadoor, noem hem gerust een ‘wandgri-
meur’. Het is zijn missie om jouw interieur een look en feel geven die perfect bij jou én 
je huis past. Weg met de vlakke verveling, hallo unieke expressie!

Bij Quivita draait alles om exclusieve wand- 
en vloerafwerkingen, aanrechtbladen en 
zelfs tafels. Fred is gespecialiseerd in het 
robuuste en trendy beton ciré en het ver-
rassend veelzijdige stucen met kurk. Duur-
zaamheid en stijl gaan hier hand in hand.

Beton ciré: meer dan alleen een betonlook
Beton ciré is een stoere alleskunner in 
de wereld van interieurdesign. “Quivita is 
specialist met beton ciré voor het stucen 
van badkamers en vloeren zonder voegen”, 
vertelt Fred. ”Met beton ciré maak ik aan-
rechtbladen, vensterbanken, gietvloeren en 
het is eventueel ook aan de buitenmuur/
vloer te gebruiken.” Beton ciré is niet alleen 
maar stoer en trendy. Het is ook nog eens 
super praktisch! Stel je voor: een naadloos 
aanrechtblad in de keuken waar je zonder 
zorgen je gang kunt gaan. Geen vervelende 
voegen of kitranden waar vuil en bacteriën 
zich kunnen verstoppen. “Het is gemak-
kelijk en snel schoon te maken, je bent 
minder schoonmaakmiddelen nodig en 
er komen dus ook minder fosfaten in het 
riool”, aldus Fred. “En dus niet alleen thuis 
minder schoonmaakwerk, het is ook ideaal 
voor kantoren, sportscholen, vakantiepar-
ken, B&B’s en hotels”.  Bovendien is het 
een materiaal dat jarenlang meegaat en 
duurzamer is dan bijvoorbeeld tegels. Fred: 
”Met beton ciré ben ik 1 kg materiaal per 
vierkante meter nodig maar bij tegels is dat 

al tweeënhalf kilo lijm per vierkante meter 
en daar komen dan de tegels nog bij.” Fred 
werkt Beton ciré van het merk Cemcolori, 
één van de weinige beton cirés die een 
KIWA certificaat heeft op waterdicht-
heid. Het is verkrijgbaar in een palet aan 
kleuren en Fred weet als geen ander hoe 
hij verschillende looks ermee kan creëren. 
Van een subtiele betonstructuur tot een 
elegant marmermotief – jouw wensen zijn 
zijn canvas.

Stucen met kurk: De natuurlijke revolutie 
aan je wand
Nieuw in de Quivita-familie is het stucen 
met kurk een milieuvriendelijk en slijt-
vast materiaal dat voor jaren woonplezier 
zorgt. Stel je voor: een wand die niet alleen 
prachtig is om naar te kijken, maar ook nog 
eens je huis comfortabeler en gezonder 
maakt. Welkom in de wereld van kurk! Of 
het nu je vloer, wand of plafond is, binnen 
of buiten, zelfs in de badkamer – kurk voelt 
zich overal thuis. Kurk is een natuurlijke 
isolator, het voorkomt onnodig energiever-
lies en zorgt voor een aangename tempera-
tuur, het hele jaar door. Last van galm? Kurk 
absorbeert geluid als een spons, waardoor 
je een oase van rust creëert. Daarnaast 
kurk is elastisch en minder gevoelig voor 
scheuren en ademend en vochtregulerend, 
wat zorgt voor een gezond binnenklimaat 
en schimmelvorming geen kans geeft.  

En de look? Denk niet aan die prikborden 
van vroeger. Stucen met kurk heeft een 
stijlvolle uitstraling en is verkrijgbaar in 
zoveel kleuren dat er altijd wel een tint is 
die perfect bij jouw interieur past. Of je 
nu een warme, aardse sfeer wilt creëren 
of juist een modern accent wilt toevoe-
gen, kurk is verrassend veelzijdig. “En een 
prima vervanger voor beton ciré als dat niet 
helemaal in het budget past want kurk is 
voordeliger in prijs”, vult Fred aan. 

Of je nu gaat voor de stoere elegantie van 
beton ciré of de warme, natuurlijke uitstra-
ling van kurk, Fred Kieviet van Quivita staat 
klaar om jouw interieurdromen werke-

lijkheid te maken. Met zijn passie voor 
vakmanschap en oog voor detail zorgt hij 
voor een resultaat dat niet alleen mooi is, 
maar ook perfect aansluit bij jouw persoon-
lijke stijl. Dus, ben je klaar om je muren 
(en meer!) een make-over te geven met 
een ‘wandgrimeur’ die net even anders is? 
Neem dan snel contact op met Quivita en 
laat je inspireren! (RegioMagazine/Miranda 
Wolters)

Quivita 
Zandstraat 4 | Erica
Tel: 06 - 46 22 50 56
www.quivita.nl
E-mail: info@quivita.nl
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Geheel vernieuwde werkplaats voor  
Caravancentrum Emmen 
Vanwege het groeiende klantenbestand en dus ook de vraag naar 
onderhoud en reparaties van caravans was uitbreiding echt nodig. Na 
een periode van hard werken heeft Caravancentrum Emmen de ge-
heel vernieuwde werkplaats in gebruik genomen. Het bedrijf, gerund 
door de broers Roan en Jaroen Ensing, heeft in de loop der jaren een 
betrouwbare naam opgebouwd. De vader van Roan en Jaroen startte 
het bedrijf in 1983 en zijn zonen namen het later van hem over. “We 
hebben zelfs klanten die al hun achtste caravan bij ons gekocht heb-
ben, dat zegt wel iets over het vertrouwen dat ze in ons hebben”, 
zegt Roan trots.

Uitbreiding moest er komen
“We hadden wel een werkplaats 
maar deze is in de afgelopen jaren 
eigenlijk veel te klein geworden”, 
aldus Roan. “De werkplaats had 
bijvoorbeeld maar 4 overhead-
deuren waardoor het in- en 
uitrijden van caravans logistiek 
gezien vaak lastig was maar dat is 
nu verleden tijd. We beschikken 
nu over maar liefst 7 deuren waar-
door we dat probleem niet meer 
hebben.” De monteurs beschikken 
nu over 7 werkplekken en is er 
een remmentestbank bij gekomen 
waardoor we er nu 3 hebben. De 

uitbreiding was nodig omdat er 
de afgelopen jaren veel klanten 
bij gekomen zijn en goed en 
kundig onderhoud aan de caravan 
nu eenmaal een must is. “Maar 
dat niet alleen, we voeren ook 
reparaties en schadeherstel aan 
caravans uit”, legt Roan uit. 

Voor caravaneigenaren is het 
belangrijk om zorgeloos met hun 
caravan op pad te kunnen gaan 
en daarom moet de caravan goed 
onderhouden worden. “Tijdens 
de jaarlijkse onderhoudsbeurt en 
check controleren we de banden, 

de remmen, de gas- en elektrische 
installatie en doen we een vocht-
meting”, vertelt Roan. Mocht uw 
caravan aan een onderhoudsbeurt 
of reparatie toe zijn dan is het ad-
vies om de afspraak hiervoor op 
tijd te maken, zo kunt u er zeker 
van zijn dat u dit seizoen weer 
veilig de weg op kunt gaan. 

Luxe kamperen met een caravan 
van Caravan Centrum Emmen  
Hobby, Fendt, Sprite en Stercke-
man waren merken die al in de 
showroom bij Caravan Centrum 
Emmen te vinden waren maar 
daar zijn kortgeleden ook de 
kampeermiddelen van Easy Ca-
ravanning aan toegevoegd. “Easy 
Caravanning is een redelijk nieuw 
merk op de markt en het leuke is 
dat het bedrijf en de productie 
ook gevestigd zijn in Emmen”, 
vertelt Jaroen. “Easy Caravanning 
biedt 2 modellen, de Getaway en 
de TakeOff waarbij de TakeOff een 
bijzondere combi tussen een cara-
van en een vouwwagen is. 

Groot voordeel van deze model-
len is dat ze dankzij hun lage 
gewicht ook heel geschikt zijn 
voor kampeerders met een kleine 
of elektrische- of hybride auto, 
zo wordt kamperen voor ieder-
een toegankelijk.” “We verkopen 
overigens niet alleen nieuwe 
caravans maar men kan de oude 
caravan ook bij ons inruilen of 
aan ons verkopen”, vult Roan hem 
aan. “En in onze showroom vindt 
men daarnaast ook voortenten en 

luifels van Isabella, Dorema, Unico 
en Thule.” De showroom en het 
showterrein zijn van dinsdag tot 
en met vrijdag van 9.00 tot 17.00 
uur te bezoeken en op zaterdag 
van 9.00 tot 16.00 uur. (RegioMa-
gazine/Miranda Wolters) 

Caravan Centrum Emmen  
Navigatiestraat 7-8 | Emmen  
Tel: 0591 – 62 85 30  
www.cc-emmen.nl  
info@cc-emmen.nl
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Gratis puin storten bij AGR Grondstoffen & Recycling
"We geven hier de jeugd de kans"
Bij AGR Grondstoffen & Recycling 
in Schoonebeek loopt in de maan-
den april en mei een zeer interes-
sante actie. Particulieren kunnen 
dan namelijk gratis puin storten. 
‘’Ze kunnen hier onbeperkt hun 
aanhangers met puin brengen’’, 
zegt Robert Bakker, die naast AGR 
ook eigenaar is van Gabinova, 
vooral bekend als specialist in 
steenkorven. 

Toekomst
‘’Wij kunnen het puin goed ge-
bruiken en het scheelt de particu-
lier behoorlijk in de portemonnee. 
Normaliter moet je namelijk geld 
betalen als je van je puin af wilt. 
En het leven is al duur genoeg. We 
hebben al eens eerder een derge-
lijke actie gehouden en dat was 
altijd een succes’’, zegt Bakker, 
die zelf al sinds 1992 werkzaam 
is in de recycling en grondstoffen. 
‘’Vervolgens is vanuit mijn hobby 
Gabinova ontstaan’’, vertelt hij. 
Bakker (54) is de spin in het web 
van beide bedrijven, waar een 
team van negen mensen werken. 
Nog steeds beleeft hij veel plezier 
aan het werk. Aan stoppen denkt 
hij dan ook niet. Wél is hij bezig 
met de toekomst. En in die toe-
komst moet zoon Thomas (25) een 
belangrijke rol gaan spelen.  Want 
hij is sinds enige tijd werkzaam 
binnen het bedrijf. Of beter: weer 
werkzaam in het bedrijf. ‘’We 
geven de jeugd hier de kans. Hij 
heeft ondertussen ook bij andere 

bedrijven in de keuken gekeken 
en dat is alleen maar goed’’, zegt 
Robert.

Met de paplepel ingegoten
‘’Thomas kent het bedrijf. Het is 
hem natuurlijk ook met de paple-
pel ingegoten. Als klein mannetje 
liep hij hier al rond. Later heeft hij 
alle werkzaamheden binnen het 
productieproces al uitgevoerd. 

Toen hij negentien was, zat hij bo-
vendien al op de grote machines. 
Ik wil hem de fijne kneepjes van 
het vak bijbrengen. Daar horen 
ook kantoorwerkzaamheden bij. 
In de corona periode heeft hij hier 
al op kantoor geholpen, maar ook 
zaken als de administratie en de 
boekhouding horen bij de werk-
zaamheden. 

Thomas lijkt op mij. Ook dat is 
belangrijk. Net als mij vindt hij het 
contact met de klant heel belang-
rijk en ook leuk. En dat hij hier 
ooit aan de slag zou gaan, stond 
al in de sterren geschreven. Al op 
de kleuterschool had hij het over 
de grote machines die we hier 
hebben’’, lacht Robert. ‘’Natuurlijk 
is het de bedoeling dat hij op 
den duur mijn werkzaamheden 

helemaal over gaat nemen. Nu 
nog niet hoor, daarvoor vind ik het 
werk zelf nog veel te leuk.’’

AGR Grondstoffen & Recycling is 
net als Gabinova gevestigd aan 
de Klaverakker 6 in Schoonebeek. 
Telefoon: 0524-53 48 66. Zie ook 
www.agr-recycling.nl en 
www.gabinova.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Wereldrestaurant Puur in Emmen viert 10 jaar 
smaakvolle herinneringen

Wereldrestaurant Puur bestaat deze maand alweer 10 jaar. Het restaurant opende in 
2015 en is in de afgelopen jaren uitgegroeid tot een populair all-inclusive restaurant 
dat bekend staat om haar gastvrije sfeer. Het team van Puur laat dit bijzondere jubi-
leum natuurlijk niet zomaar voorbijgaan, 10 jaar smaakvolle herinneringen moeten im-
mers gevierd worden. In april en mei bedanken zij daarom haar trouwe gasten met een 
feestelijke actie. “We zijn enorm dankbaar voor het vertrouwen en de steun van onze 
gasten in de afgelopen 10 jaar”, aldus het team. “Puur is uitgegroeid tot een restaurant 
waar mensen graag samenkomen voor wereldse gerechten en goed gezelschap.”

Maak kans op mooie prijzen
Gasten maken in april en mei kans op prij-
zen die helemaal in het teken staan van de 
beleving en herinneringen aan Puur. Wat 
er precies te winnen valt? Dat zullen ze de 
komende tijd via de social mediakanalen 

bekend maken. Houd dus vooral Instagram 
en Facebook in de gaten!

Eten bij Puur is een ontdekkingsreis in een 
gezellige sfeer, perfect voor een diner met 
het hele gezin, met een groep vrienden, 

collega’s of familie maar zeker ook voor 
een heerlijk diner voor twee. Er is bewust 
voor een uitgebreid buffet van bekende 
en onbekende keukens van over de hele 
wereld gekozen om u kennis te laten 
maken met zoveel mogelijk verschillende 
smaken. U beleeft een avontuurlijke avond 
en reist qua smaak met gemak in korte tijd 
van Spanje naar Indonesië naar Amerika en 
via Duitsland en Frankrijk weer terug naar 
Nederland! Werelds genieten dus.  

Zo kunt u onbeperkt smullen van soepen, 
diverse voorgerechten, tapas, verse sushi, 
salades, wok, Teppanyaki, grill, warm buffet, 
Italiaanse specialiteiten en nagerechten 
zoals patisserie, schepijs, softijs, de cho-
coladefontein, wafels en vers fruit. Wie uw 
(reis)gezelschap ook is, er is voor ieder wat 
wils. U kunt kiezen tussen een 2, 2½ of 3 
uur all-in arrangement. De all-in arrange-
menten zijn altijd inclusief tapbier, huis-

wijn, frisdrank, koffie, thee en verse sappen. 
Zijn de kinderen klaar met eten? Het 
speelparadijs van Wereldrestaurant Puur 
van honderd vierkante meter heeft veel 
speelmogelijkheden en biedt genoeg ver-
tier om de kinderen op een leuke manier 
bezig te houden. Uw kind kan zich heerlijk 
uitleven terwijl u nog even een extra rondje 
maakt langs het wereldse buffet. 

Wilt u een avond werelds eten reserveren? 
Dat kan eenvoudig via de reserveer knop 
op de website, te bellen naar  
0591 - 65 92 92 of door een mail te sturen 
naar info@wereldrestaurantpuur.nl. 
(RegioMagazine/Miranda Wolters)

Wereldrestaurant Puur  
Westerstraat 212  |  Emmen 
Tel: 0591 – 65 92 92 
www.wereldrestaurantpuur.nl 
info@wereldrestaurantpuur.nl 
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Duurzaam, mooi én op maat gemaakt!
Comfortabel wonen met nieuwe kozijnen, 
deuren of een dakkapel van NieuweKozijnen.eu 
uit Emmen
Gaat u verhuizen of uw huis verbouwen? Dan is het slim om meteen 
te kijken naar nieuwe kozijnen, deuren of misschien wel een dak-
kapel. Die maken uw huis namelijk niet alleen mooier, maar ook een 
stuk warmer en energiezuiniger. En dat scheelt weer op uw energie-
rekening! Bij NieuweKozijnen.eu in Emmen kunnen ze u deskundig 
adviseren en het allemaal voor u regelen;  van het ontwerp tot de 
montage. 

Alles in eigen huis
Bij NieuweKozijnen.eu maken ze 
alles zelf: de kozijnen, deuren én 
dakkapellen. Dat gebeurt in hun 
eigen Nederlandse fabriek aan 
de Phileas Foggstraat in Emmen. 
“Omdat we alles in eigen huis 
doen, kunnen we precies maken 
wat de klant nodig heeft. Maat-
werk is bij ons geen probleem,” 
vertelt Carlos, de salesmanager.

Kom kijken in de nieuwe show-
room! 
Wist u dat NieuweKozijnen.eu nu 
ook een showroom naast de werk-
plaats heeft? Hier kunt u zelf ko-
men kijken hoe alles eruitziet en 
de kwaliteit in het echt ervaren. 
De medewerkers leggen u graag 
uit wat de mogelijkheden zijn. Dus 
bent u benieuwd naar de materia-
len, kleuren of wilt u gewoon even 
sfeer proeven? U bent van harte 
welkom! Er zeker van zijn dat één 
van onze adviseurs aanwezig is 

om u verder te helpen, maak dan 
van te voren een afspraak. 

Een dakkapel maakt het verschil 
Veel mensen kiezen tegen-
woordig voor een dakkapel. Dat 
zorgt voor meer ruimte én licht 
op zolder voor bijvoorbeeld uw 
thuiskantoor of extra slaapkamer. 
“Een donkere zolder wordt zo een 
fijne extra kamer,” zegt Carlos. 
“En het leuke is: een grotere 
dakkapel kost vaak minder extra 
dan u denkt. Onze adviseur komt 
gewoon bij u langs om te kijken 
wat mogelijk is en geeft een pas-
send advies.”

Zorgeloos geregeld 
Bij NieuweKozijnen.eu hoeft u 
nergens naar om te kijken. Ze 
regelen alles voor u: persoonlijk 
advies, het inmeten, produceren, 
leveren én plaatsen van de kozij-
nen of dakkapel. Ze werken net-
jes, gebruiken goede materialen 
en houden zich aan de afspraken.

Van voordeur tot volledige 
woning
Of u nu één deur wilt vervan-
gen of meteen uw hele huis van 
nieuwe kozijnen wilt voorzien: 
alles kan. Sommige klanten komen 
binnen voor alleen een nieuwe 
achterdeur, en besluiten daarna 
om ook de rest van het huis te 

laten doen, gewoon omdat ze zo 
tevreden zijn!

NieuweKozijnen.eu
Phileas Foggstraat 28 | Emmen
Telefoonnummer: 085 303 12 40
E-mailadres:
info@nieuwekozijnen.eu
Website: www.nieuwekozijnen.eu 
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Maatwerk en inspiratie: Ontdek de vernieuwde 
showroom van Kluswijs Klazienaveen
Of het nu om een heel eenvoudige of juist heel ingewikkelde klus in 
of om je huis gaat maakt niet uit, de vakmensen bij Kluswijs in Klazie-
naveen helpen je op weg of nemen de klus zelfs helemaal voor je uit 
handen. Kortgeleden werd de showroom in Klazienaveen vernieuwd 
en uitgebreid met maar liefst 250 m2. 

Kastenwanden en wasmachine-
meubelen
In de vernieuwde showroom vindt 
u alles op het gebied van interi-
eur, vloeren en zonwering maar 
is er ook plaats voor op maat ge-
maakte kastenwanden en wasma-
chinemeubelen. “Kastenwanden 
die op maat worden gemaakt voor 
bijvoorbeeld een slaapkamer of 
woonvertrek“, legt Henk Hempen, 
eigenaar van Kluswijs Klaziena-
veen uit. “We beschikken over 
een eigen tekenprogramma zodat 
we de klant ook precies kunnen 
laten zien hoe het eruit zal komen 
te zien. De laatste tijd is er ook 
steeds meer vraag naar wasma-
chinemeubelen, kastenwanden 
waarin dan de droger eventueel 
ook een plekje krijgt. Met even-
tueel uitrekbare plateau’s waarop 
je de wasmand gemakkelijk kunt 
neerzetten en bukken voor de 
wasmachine dus verleden tijd is. 
Zo’n meubel maken we ook op 
maat.”

Rolluiken en screens op solar
Relatief nieuw zijn de rolluiken 
en screens op solar. Deze heb-
ben een ingebouwd zonnepa-
neeltje die ervoor zorgt dat de 

elektrische motor het rolluik of 
screen omhoog en omlaag laat 
gaan. Groot voordeel hiervan is 
dat er geen kabels meer nodig 
zijn en er dus ook niet meer in 
de muur of in het kozijn geboord 
hoeft te worden, je bedient deze 
zonwering heel eenvoudig met de 
bijgeleverde afstandsbediening.” 
Naast buitenzonwering is er ook 
de zonwering voor binnen zoals 
rolgordijnen, plisségordijnen en 
ook horren voor deuren en ramen 
om ongedierte buiten te houden. 
“Dat is vooral in de zomer ideaal 
want zo kunnen de ramen open 
en heb je geen last van muggen”, 
aldus Henk. “Na de prijsopgave 
in de winkel komen we de horren 
daarna exact opmeten en even-
tueel is de montage tegen een 
meerprijs ook mogelijk.”

Deuren, vloeren en wandbekle-
ding
Op het gebied van deuren, vloe-
ren en wandbekleding is er in de 
showroom ook voldoende inspi-
ratie te vinden. Mooi en stijlvol 
zijn de binnen- en buitendeuren 
in industriële look die als draai- 
of schuifdeur geleverd kunnen 
worden. Qua vloeren kiezen de 

meeste mensen tegenwoordig 
voor een pvc- of laminaatvloer 
en ook daarin is de keuze erg 
groot. Zelf een vloer leggen kan 
natuurlijk maar dat kunnen de 
vakmensen van Kluswijs Klazie-
naveen eventueel ook voor u 
doen. Bij wandbekleding denkt u 
waarschijnlijk al snel aan behang 
maar wat ook enorm veel voor uw 
interieur kan doen zijn Decowall 

panelen, houten panelen die 
direct een warme sfeer in huis 
brengen. Op dit moment is er een 
aantrekkelijke actie, de panelen 
kosten nu niet € 99,- maar € 49,-. 

Kluswijs Klazienaveen blinkt uit in 
persoonlijke bediening en is sterk 
in maatwerk en je bent er natuur-
lijk ook gewoon welkom voor het 
kopen van een schroef, een blik 

verf of gereedschap en allerlei 
bouwmaterialen. Je bent van 
harte welkom! (RegioMagazine/
Miranda Wolters)

Kluswijs Klazienaveen 
Pollux 5
Klazienaveen 
Tel: 0591-31 23 02 
info@kluswijsklazienaveen.nl
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Met clinics voor ervaren en beginnende sporters
Centrum Klazienaveen decor van Triathlon 
Klazienaveen
Het centrum van Klazienaveen staat op za-
terdag 30 augustus en zondag 31 augustus 
in het teken van Triathlon Klazienaveen. 
De afgelopen jaren werd het sportspek-
takel gehouden op het Pollux terrein. Het 
belooft een weekend vol spanning en spor-
tiviteit te worden, waarop jij je samen met 
Triathlonteam De Boks voor kunt bereiken. 
De vereniging uit Klazienaveen houdt in 
aanloop naar de triathlon namelijk een 
aantal clinics. Op 14 april (19.00 uur) is er 
in de verenigingsruimte van Aquarena een 
informatiebijeenkomst over deze trainin-
gen. 

Clinics van De Boks
Met het aanbieden van clinics wil De Boks 
iedereen de kans geven om kennis te 
maken met de triathlonsport. De trainin-
gen zijn geschikt voor zowel ervaren als 
beginnende atleten. Ervaren trainers en 
atleten zullen de deelnemers helpen bij het 
verwezenlijken van hun persoonlijke doe-
len. Bovendien weet je door het volgen van 
de clinics zeker dat je optimaal voorbereid 
bent voor de triathlon in Klazienaveen, die 
dit jaar dus gelukkig weer in het bruisende 
centrum van het dorp plaatsvindt. Naar ver-
wachting zullen de deelnemers daar op zo-
wel zaterdag als zondag door veel publiek 
naar grote hoogte worden geschreeuwd.

Finish in het centrum van Klazienaveen
Het sportspektakel in Klazienaveen begint 
op zaterdag 31 augustus met de lande-

lijke teamcompetitie. Dan zullen ongeveer 
achthonderd triatleten deelnemen aan de 
korte maar zeer spectaculaire estafetterace. 
De finish ligt midden in het centrum van 
Klazienaveen. Na de estafetterun is er voor 
de deelnemers een gezamenlijke barbecue. 
Op zondag 31 augustus worden vervol-
gens de individuele wedstrijden gehou-
den. Deelnemers kunnen kiezen uit drie 
verschillende afstanden: de halve triathlon, 

de Olympische afstand (OD) en de sprint-
afstand. Zoals altijd zal worden gezwom-
men in de Hoogeveense Vaart, waarna een 
mooie route door het Drentse landschap 
afgelegd moet worden. Voor de afsluitende 
loop keren de deelnemers vervolgens terug 
naar het centrum van Klazienaveen. 

Geef je op voor de clinics
Triathlon Klazienaveen staat garant voor 

een sportief spektakel waarbij de snelheid 
en het uithoudingsvermogen van de deel-
nemers weer danig op de proef worden 
gesteld. Meedoen aan de clinics? Bezoek 
dan de informatiebijeenkomst op 14 april 
of zie voor meer informatie www.triathlon-
teamdeboks.nl/clinics-thriatlon. Mailen met 
de organisatie kan via info@triathlonklazie-
naveen.nl. (RegioMagazine/Vincent Muskee. 
Foto: Henk Lambers)
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EV Kennissessie bij Virena Autogroep in Emmen
“We willen zoveel mogelijk mensen kennis laten maken met 
elektrisch rijden”
 
Bij de Virena Autogroep in Emmen vindt op 15 mei (19.00 
uur tot 22.00 uur) een EV Kennissessie plaats. Thema is: 
‘ontdek de toekomst van elektrisch rijden’.  ‘’Doel van 
de bijeenkomst is om zoveel mogelijk mensen kennis te 
laten maken met elektrisch rijden. Met André Brontsema 
komt er een echte specialist die alles kan vertellen over 
elektrisch rijden en er is daarnaast volop gelegenheid 
om vragen te stellen’’, zegt Thorin van Staalduinen, 
verkoopadviseur bij Virena Autogroep in Emmen.
 
De essentie van elektrisch rijden
‘’Er is nog steeds veel onwetendheid als het gaat om 
elektrisch rijden. We merken dat er nog veel vragen zijn: 
hoe zit het precies met laden? Hoeveel wegenbelasting 
betaal je en hoeveel kilometer kun je rijden met een volle 
accu? En zo zijn er ongetwijfeld nog veel meer vragen. 
Brontsema is een echte specialist die dieper ingaat op 
de essentie van elektrisch rijden. Hij verzorgt de interne 
trainingen van het personeel van alle Kia dealers in 
Nederland om het personeel van de juiste kennis te 
voorzien. Behalve onwetendheid staan mensen ook nog 
steeds wat sceptisch tegenover elektrisch rijden. Ik denk 
dat wij veel van die twijfels weg kunnen nemen op 15 mei. 
De avond is voor iedereen: dus voor bestaande en voor 
nieuwe klanten. Iedereen is welkom’’, zegt Van Staalduinen. 
 
Geef je op voor de kennissessie in Emmen
Elektrisch rijden is heerlijk rustig rijden. ‘’Je ervaart echt 
een gevoel rust achter het stuur en bovendien is het veel 
beter voor het milieu. Elektrisch rijden heeft de toekomst. 
En de actieradius wordt bovendien steeds groter. De 
nieuwe EV3 kan bij goede omstandigheden al meer dan 
600 kilometer rijden op een volle accu. De elektrische 
auto is volop in ontwikkeling. Zeker ook bij de Kia. Er zit 
wat dat betreft nog heel veel moois aan te komen in de 
vorm van de EV4, de EV5 en een mooie lijn elektrische 
bedrijfswagens. Mensen die bij de kennissessie aanwezig 

willen zijn, moeten zich wel even opgeven. Dit in verband 
met het aantal stoelen en de catering. In Groningen hebben 
we al een dergelijke bijeenkomst achter de rug met liefst 
120 mensen. We hopen uiteraard dat we straks in Emmen 
ook een dergelijk aantal mensen mogen begroeten’’, besluit 
Thorin.

 De Virena Autogroep in Emmen is gevestigd aan de Jules 
Verneweg 31 in Emmen. Opgeven kan via www.virena-
autogroep.nl/kennissessie-elektrisch-rijden/. Behalve in 
Emmen heeft Virena Autogroep ook vestigingen in Assen, 
Stadskanaal, Winschoten en Groningen. (RegioMagazine/
Vincent Muskee)
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Meubelshop in Klazienaveen 
"We bieden het totaalpakket en kunnen mensen volledig ontzorgen"

Klazienaveen is met de komst van Meubelshop weer een stukje mooier geworden. De prachtige meubelzaak is sinds 
december vorig jaar gevestigd aan de Doorndistel31 en ondertussen weten steeds meer mensen Meubelshop te 
vinden. ‘’We zien elke dag nieuwe mensen’’, vertellen Roberto Broekema, Jozef Wolters en Jan Wolters tevreden. 
Meubelshop biedt het totaalpakket en kan de klant volledig ontzorgen. ‘’Met de specifieke stijl die we aanbieden en 
de merken die we voeren, hebben we ook écht wat bijzonders te bieden.’’

1200 vierkante meter winkelvloer
Zitmeubelen, tafels, kasten, verlichting, PVC vloeren en ac-
cessoires. En met binnenkort ook inloopkasten en wandpa-
nelen heeft Meubelshop ontzettend veel te bieden. ‘’Onze 
stijl? Van landelijk tot hotel chique. We hebben hier voor 
elk wat wils en we zijn laagdrempelig. Door het bezoeken 
van beurzen zijn we steeds op de hoogte van de nieuwste 
ontwikkelingen en heb je moeite met het inrichten van je 
woning dan kun je een beroep doen op onze eigen stylist. 
Ook kun je met een 3D animatie al zien of bepaalde meu-
bels bij de rest van jouw interieur passen. De merken die 
we voeren zijn ook al bijzonder met onder meer Richmond, 

Puuur, Eleonora en By-Boo. Meubels van die merken vind 
je niet overal. We hebben 1200 vierkante meter winkel-
vloer en hebben daar 26 huiskamers ingericht. Zo krijgen 
mensen meteen een goed beeld. We zijn nu al redelijk 
compleet en zijn altijd up-to-date. Bij ons vind je steeds 
weer nieuwe dingen waardoor het steeds de moeite waard 
is om een bezoek aan onze winkel te brengen’’.

Tweede Paasdag geopend
Meubelshop ontzorgt. Zo kunnen de gekochte meubels 
thuis worden bezorgd en daar ook worden gemonteerd. 
‘’Behalve voor kwaliteit staan we dus ook voor de beste 

service. We zijn een zeer laagdrempelig bedrijf en voor 
onze jongste gasten hebben we een speelhoek gereali-
seerd, zodat de ouders in alle rust meubels uit kunnen 
zoeken. Naast de winkel hebben we ook een webshop. We 
willen onze stijl en onze merken landelijk uitrollen. Kortom; 
we zijn volop in beweging’’, zegt Roberto. ‘’We willen hier 
echt iets moois neerzetten. Nu al hebben we goede re-
views en zie je mensen terugkomen. Mensen die ook graag 
kennis willen maken met Meubelshop kunnen ook Tweede 
Paasdag (vanaf 13.00 uur) bij ons terecht. We kunnen alle 
doelgroepen bedienen en hebben echt voor elk wat wils’’, 
besluit Broekema.

Meubelshop is gevestigd aan de Doorndistel 31 in Kla-
zienaveen. Telefoon: 0591- 34 63 08. Zie ook de website 
www.meubel-shop.nl. (RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Langer genieten van uw mooie vloer dankzij 
reiniging en onderhoud door Heijmans 
Vloeronderhoud in Emmen 
  
Om zo lang mogelijk van een mooie en schone vloer te kunnen genieten heeft iedere 
vloer, of het nu om tapijt, pvc, linoleum, marmer of een gietvloer gaat, onderhoud of 
reiniging nodig. Heijmans Vloeronderhoud in Emmen is dan de beste keuze, het bedrijf 
reinigt en onderhoudt vloeren voor zowel de zakelijke als particuliere klant. 

“Het bedrijf is ontstaan vanuit een passie 
voor vloeren”, vertelt Ben Heijmans. Hij is 
eigenaar van het bedrijf en werkte al een 
flink aantal jaren in de branche voordat 
hij besloot om als zelfstandige verder te 
gaan. “Dat bleek een goede zet, we hebben 
inmiddels een uitgebreide klantenkring 
opgebouwd. Wat veel mensen niet weten is 
dat we ook de vloer bij hen thuis professio-
neel kunnen reinigen en onderhouden, we 
doen dat dus niet alleen in bedrijfspanden 
en kantoren. Immers, ook thuis is stofzui-
gen en dweilen op een bepaald moment 
niet meer voldoende om een vloer goed 
schoon te krijgen.”
  
Alle vloersoorten 
Heijmans Vloeronderhoud reinigt en onder-
houdt vrijwel iedere soort vloer. Denk dan 
aan linoleum, pvc en gietvloeren maar na-
tuurlijk ook aan tapijt en marmer. “Gemid-
deld komen we 2x per jaar of gewoon op 
afroep bij de klant langs voor een behande-
ling van de vloer.” Als het gaat om tapijt 
dan bestaat de behandeling vaak uit een 
professionele reiniging en het impregneren 
zodat vlekken gemakkelijker te verwijderen 
zijn. De tapijtreiniger die Heijmans gebruikt 
werkt met de zogenaamde ‘borstelmetho-
de’ waarmee stof gemakkelijk uit het tapijt 
opgenomen wordt en waarbij door gebruik 

van slechts een beetje vloeistof de vloer al 
na een minuut of 10 weer droog is.  

Een marmeren vloer is prachtig maar heeft 
als nadeel dat er na verloop van tijd loop-
paden in kunnen ontstaan en dat de glans 
verdwijnt. Daarnaast is marmer een poreus 
materiaal en daardoor dus gevoelig voor 
vlekken. Door het marmer te kristalliseren 
en licht op te schuren verdwijnen looppa-
den en eventuele krasjes en door de vloer 
te laten behandelen en impregneren zal de 
vloer gemorste vloeistoffen en dergelijke 
minder snel opnemen. “Daarnaast keert ook 
de glans terug”, legt Ben uit, “en kan men 
kiezen voor een mat, zijdeglans of zelfs 
hoogglans uiterlijk van de vloer.” 

Direct weer aan het werk na een PU coa-
ting  
Heeft uw vloer een nieuwe beschermlaag 
nodig dan kan er een PU coating aange-
bracht worden. Deze coating gaat zo’n 5 tot 
7 jaar mee en dankzij de speciale UV-lamp 
die daarbij gebruikt wordt is de vloer ook 
direct na de behandeling weer chemisch 
belastbaar en beloopbaar. Ben: “Ideaal voor 
gebruik op kantoorvloeren of artsen- of 
tandartspraktijken, men kan direct weer aan 
het werk.” De Pu Coatings waar Heijmans 
mee werkt lopen vooruit op de milieueisen 

en anti-slipwaardes die tegenwoordig ge-
steld worden aan het gebruik van schoon-
maak- en onderhoudsmiddelen. “Veel van 
de producten die we gebruiken zijn water 
dragend en dus minder belastend voor het 
milieu en bovendien zal de vloer ook stroef 
blijven als deze nat is. We blijven ook 
steeds zoeken naar middelen die minder 
belastend zijn voor de wereld om ons heen 
want dat is nu eenmaal belangrijk.”

Wilt u meer weten over de mogelijkheden 
voor vloeronderhoud van de vloer in uw 
bedrijf of woning? Neem dan contact op 
met Heijmans Vloeronderhoud voor meer 
informatie of een afspraak.   
(RegioMagazine/Miranda Wolters)

Heijmans Vloeronderhoud 
Tel: 06 - 371 198 39 
www.heijmansvloeronderhoud.nl




