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Grand café, restaurant en bed&breakfast
Voormalige postkantoor in Emmen 
krijgt nieuwe bestemming
Het oude postkantoor in Emmen krijgt een 
nieuwe bestemming. Begin mei kun je er 
terecht in een grand café en restaurant. 
‘Later hebben we inderdaad nog plannen 
om een bed&breakfast te realiseren’, zegt 
horecaondernemer Maurice Jansen. ‘Dat is 
nu echter nog toekomstmuziek’. Met Het 
Oude Postkantoor opent Jansen alweer zijn 
vierde horecazaak. Nu al runt hij samen 
met een sterk team Good Fellas in Barger-
Oosterveld, Flanagan’s in Weerdinge en 
uiteraard The Dinnerclub op het Markt-
plein in Emmen. 

Geweldige plek
‘Deze kans deed zich voor en ik zag er 
wel iets in’, legt Jansen zijn keuze uit om 
het oude postkantoor in te gaan vul-
len. ‘Het is natuurlijk ook een geweldige 
plek. Het is één van de oudste panden van 
Emmen. Het is authentiek Dat heeft zeker 
ook meegespeeld bij de keuze’, zegt Jansen. 
Zoals gezegd is het de bedoeling dat het 
grand café en het restaurant begin mei 
open gaan. ‘Pin me niet vast op een datum. 
We liggen echter prima op schema. In het 
pand was al een deel horeca, dat scheelde. 
De rest van het pand hebben we helemaal 
zelf aangepakt.’

Laagdrempelig en voor iedereen
Jansen is ondertussen een ervaren horeca-
man. ‘Weet je wat het is; je moet ook een 
beetje geluk hebben. Bovendien moet je 
je omringen door goede mensen. Iedereen 
is straks welkom in Het Oude Postkantoor. 
We willen vooral laagdrempelig zijn. Bij ons 

heb je een heerlijk driegangenmenu voor 
een betaalbare prijs. Net als al onze andere 
zaken wordt het een zaak voor iedereen. Ik 
wil er geen stempel op drukken in elk geval.’

Uitdaging
Ook voor een ervaren horecaman als Jansen 
went het nooit om een nieuwe zaak te be-
ginnen. ‘Het is elke keer weer spannend en 
een uitdaging. En pas over een jaar kunnen 
we zien waar we staan.  

Wij gaan er in elk geval alles aan doen om 
er écht iets moois van te maken. En dat gaat 
ons lukken.’ Jansen staat overigens zelf nog 
steeds het liefst op de werkvloer. ‘Met vier 
zaken word je eigen rol wel iets anders. Je 
wordt een soort van vliegende keep. In mijn 
hart sta ik nog steeds het liefst in de bedie-
ning, met gezellige mensen om me heen. 
Dat zal zeker niet veranderen.’  
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Auto Twins in Emmen
Specialist in jonge, gebruikte auto’s
Auto Twins is ondertussen een zeer ervaren bedrijf in de 
automotive sector. ‘Bij ons vind je een zeer breed scala 
aan auto’s. We hebben hier echt voor elk wat wils. Wij 
staan bekend om onze uitstekende service en voor be-
trouwbare producten. Bij ons vind je bovendien altijd een 
sterk wisselend aanbod van jonge, gebruikte auto’s’, zegt 
eigenaar Hank Loui Schreur, die het bedrijf al acht haar 
samen met zijn vrouw Monique de Vries runt.

Meer ruimte aan de Kapitein Nemostraat
Het gaat prima met Auto Twins. Nog niet heel lang gele-
den verhuisde het bedrijf naar een ruimere plek aan de 
Kapitein Nemostraat 9B in Emmen. ‘We hebben nu veel 
meer ruimte en de kans deed zich voor. We zitten hier nu 
prima. We blijven doen wat we doen, al zijn we zeer blij 
met de extra ruimte die we hier hebben’, zegt Schreur. ‘Wij 
nodigen mensen die langskomen altijd uit om eerst een 
kop koffie te drinken aan de keukentafel. Wij hebben geen 
geheimen. Bij ons is de klant echt koning. Onze missie is 
om het beste tegen de beste prijs te leveren. Wij handelen 
altijd helder, eerlijk, open en betrouwbaar’, zegt Schreur. 
Niet voor niets heeft Auto Twins een zeer loyale klan-
tenkring opgebouwd en weten ook steeds weer nieuwe 
klanten de weg naar Auto Twins te vinden. ‘Dat heeft zeker 
ook te maken met ons sterk wisselend aanbod. Ik weet van 
klanten dat ze echt elke week onze website in de gaten 
houden, simpelweg omdat er steeds weer andere auto’s 
staan.’

Afkomstig van de eerste eigenaar
‘Vrijwel alle auto’s die we te koop aanbieden zijn recht-
streeks afkomst van de eerste eigenaar. Deze auto’s zijn 
uitgerust met een volledige onderhoudshistorie als bij-
voorbeeld de Nationale Autopas. We werken voor de klant, 
een klant hoeft niet naar onze pijpen te dansen. Ben je op 
zoek naar een specifieke auto en hebben we die even niet 
staan, dan zoeken wij die auto graag voor onze klanten. 
We hebben een zeer breed netwerk en zullen er alles aan 
doen om die auto voor de klant te vinden.’

Wens van de klant
Ook een auto inruilen is bij Auto Twins in Emmen geen 
enkel probleem. ‘Bij ons is alle inruil mogelijk. Bovendien 
berekenen wij geen afleverkosten. Zoals gezegd leveren 
wij de auto’s af naar wens van de klant. Dat is hoe we 
werken en hoe we proberen het onderscheid te maken’, 
besluit Schreur. 

Auto Twins is gevestigd aan de Kapitein Nemostraat 9B in 
Emmen. Telefoon: 0591-76 91 55. 
WhatsApp: 06-21 59 22 56. 
Zie ook de website www.autotwinsemmen.nl. 

(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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COLUMN | STEFAN STERKEN FFP 

Als gevolg van de stijgende energieprijzen wordt de 
energierekening voor een steeds groter wordende groep 
moeilijker te betalen. Zo ook voor Huub en Agnes. Zij 
hebben in juni 2017 een woning in de Bargeres gekocht. 
Het betreft een hoekwoning met energielabel C. Naast 
de aankoop van de woning hebben ze de badkamer en 
keuken verbouwd en gefinancierd vanuit een bouwdepot.

“De investering in de woning levert een besparing op van € 247,90 en 
de tuin ziet er met de nieuwe overkapping geweldig uit.”

Toen zij in 2017 in de woning gingen wonen, sloten 
ze een energiecontract af voor 5 jaar. Zij betaalde 
destijds €230 per maand voor gas, water en licht. 
In juni 2022 liep het energiecontract af. De tarieven 
werden variabel en de voorschotten werden 
verhoogd. De maandlasten voor gas, water en licht 
zijn verdriedubbelt. Huub en Agnes hebben het 
grote verschil in maandlasten de eerste periode op 
kunnen vangen met spaargeld. Maar door de hoge 
inflatie redden zij het niet lang meer om de hoge 
maandlasten op te kunnen brengen.

Om betalingsproblemen in de toekomst voor te zijn, 
namen zij contact met mij op. Met stress over de 
betaalbaarheid van hun hypotheek- en energielasten 
en enige schaamte stappen zij het kantoor binnen. 

Huub en Agnes hebben een gezamenlijk toetsin-
komen van € 50.000 en op dit moment nog een 
hypotheekschuld van 150.000. De marktwaarde 
van de woning bedraagt Є 245.000. Op basis van 
het inkomen kan er maximaal € 215.000,- geleend 
worden.

Wanneer Huub en Agnes de verhoging van de 
hypotheek volledig gebruiken voor het treffen van 
energiebesparende voorzieningen mogen zijn  
€ 9.000,- extra lenen. 

Dit betekent dat er een ruimte is van € 74.000,- (€ 
215.000 + € 9.000 = € 224.000 - € 150.000 = € 
74.000) voor het financieren van energiebesparende 
voorzieningen. Op basis van mijn advies is er een 
energiecoach ingeschakeld. Deze energiecoach 
heeft gekeken welke energiebesparende maatre-
gelen er het beste getroffen kunnen worden. Op 
basis daarvan is er geïnvesteerd in aanleg van 10 
zonnepanelen voor € 4.500, is het dak van binnen 
geïsoleerd voor € 4.500 en is er spouwmuurisolatie 
aangevraagd voor € 1.000.

De totale investering bedroeg € 10.000,- en levert 
een besparing op van € 4.100 per jaar aan ener-
gielasten. Deze investering is gefinancierd met een 
hypotheekverhoging, waarbij Huub en Agnes ook 
hebben besloten om de tuin aan te pakken en de ad-
vies- en bemiddelingskosten mee te financieren. Ze 
hebben de hypotheek verhoogd met € 20.000, die zij 
annuïtair aflossen. Bij de afgesproken tienjaarsrente 
van 3,85% betekent dit dat de verhoging maande-
lijks € 93,76 kost. Huub en Agnes besparen door de 
investering € 341,67 per maand aan energielasten. 
De investering in de woning levert een besparing 
op van € 247,90 en de tuin ziet er met de nieuwe 
overkapping geweldig uit.
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Jubileumaanbiedingen in Emmen
60 jaar Bosma Bedden!

EMMEN – Het begon in 1963 allemaal met Pieter Bosma senior die in manufacturen deed. Hij had een vooruitziende 
blik. Die kocht ten tijde van de Cubacrisis een hele partij Aabe-dekens op, in geval het tot een oorlog mocht komen. 
Mensen hebben dan vaak het eerste gebrek aan dekens. Senior heeft er destijds veel van verkocht en is op die manier, 
zoals we dat in Drenthe noemen, ‘op de kloeten gekomen’. Dat was in Emmen, waar de wortels van Bosma Bedden 
liggen. Niet lang daarna begon vader de eerste beddenspeciaalzaak in Noord-Nederland.

In 1971 kwam daar de vestiging aan de Langestraat in 
Winschoten bij. Zijn zonen waren inmiddels grote jongens 

geworden: Pieter, Gerrie, Ente en Edwin. Zoon Pieter is toen 
op de zaak in Winschoten gekomen en de andere zonen 

later op de andere vestigingen. Pieter runt Winschoten, 
Gerrie runt Emmen, Ente Wezep en Edwin doet Groningen 
en Assen. Drie decennia geleden was Pieter senior mede-
oprichter is van de ‘Vereniging van Slaapvoorlichters’. De 
markt vroeg op dat moment naar goede slaapvoorlichting. 
Maar fabrikanten waren te veel gericht op de techniek 
achter hun product en hadden te weinig feeling met de 
consument. Iets waar Bosma Bedden als beddenspeciaal-
zaak zich juist in onderscheidde. Samen met een aantal ge-
lijkgestemde collega-bedrijven werden kennis en ervaring 
gedeeld en voerde de vereniging onder de naam ‘Sleep 
& Dream’ een eigen beddenlijn met matrassen, latten-
bodems, boxsprings, dekbedden, kussens en bed textiel. 
Topkwaliteit en afgestemd op de wensen van de klant. Niet 
voor niets voerden de Slaapvoorlichters de slogan: ‘Slapen 
is ons vak’!

Bosma Bedden: een écht familiebedrijf en straalt dat ook 
uit. Bij ons geen strenge hiërarchie, maar een team dat het 
samen doet. En die dat familiaire gevoel ook willen uitdra-
gen naar de klant, die bij ons te gast is en alle tijd krijgt om 
zijn slaapwensen kenbaar te maken. Bosma Bedden doen 
er alles aan om die wensen te vervullen. Bosma Bedden, bij 
ons ligt het al 60 jaar nét even anders!

Om het jubileum te vieren met alle klanten zijn er heel 
veel artikelen, zoals boxsprings, matrassen, kussens, dek-
bedden, ledikanten, bedbodems en linnenkasten, voorzien 
van een mooie jubileumaanbieding. Er is echt een mooi 
voordeel te behalen.

Bosma: “Ik nodig iedereen uit om te komen profiteren. 
Grijp uw kans om heel voordelig te shoppen bij Bosma 
Bedden in Assen, Emmen en Groningen. Wij laten u zien 
dat er wel degelijk verschil bestaat in bedden. Niet elk bed 
is een bed zeg ik altijd. We verheugen ons op uw komst!”

Bosma Bedden Emmen - Nijbracht 84a - T. 0591 - 64 83 28  
E. emmen@bosmabedden.nl  -  www.bosmabedden.nl
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AGR in Schoonebeek: gratis puin storten voor particulieren
‘Wij willen de mensen graag helpen; het leven is 
al duur genoeg’

Het leest als een jongensboek. Dertig jaar geleden begon Robert Bak-
ker Gabinova,specialist op het gebied van schanskorven. In de vaart 
der volkeren stuwde hij het bedrijf op naar grote hoogte. Daarnaast 
runt Robert ook AGR. Behalve ondernemer is Robert ook iemand die 
graag andere mensen helpt. Zo biedt hij particulieren de mogelijk-
heid aan om de komende maanden gratis puin te storten bij AGR.

Enkelassige en tandemassige 
aanhangers
‘Het is natuurlijk geen geheim dat 
de kosten voor levensonderhoud 
de afgelopen jaren steeds hoger 

zijn geworden’ ‘Denk maar aan 
de huurprijzen en de dagelijkse 
boodschappen; alles lijkt duurder 
te worden. Wij willen particulieren 
graag helpen, bijvoorbeeld met 

het storten van puin. Dat kan bij 
ons de komende maanden name-
lijkgratis’AGR, een bedrijf dat ge-
specialiseerd is in het verwerken 
van puinafval, biedt de komende 
maanden gratis storten aan voor 
enkelassige of tandemassige aan-
hangers. Dit betekent dat klanten 
die hun bouwafval bij AGR willen 
storten - in de maanden april, 
mei en juni – geen kosten zullen 
hebben. ‘Dit is goed nieuws voor 

mensen die aan het bouwen
of renoveren zijn en hun afval op 
een professionele en milieuvrien-
delijke manier willen afvoeren’, 
zegt Robert terecht.

Ook goed nieuws voor het milieu
Het feit dat AGR deze dienst 
gratis aanbiedt, is niet alleen 
goed nieuws voor klanten, maar 
zeker ook voor het milieu. ‘Door 
bouwafval op de juiste manier te 
verwerken, wordt voorkomen dat 
dit afval op stortplaatsen belandt, 
waar het kan bijdragen aan ver-
vuiling en schade aan het milieu. 
AGR zorgt ervoor dat het afval 
op een veilige en verantwoorde 
manier wordt verwerkt en dat de 
materialen waar mogelijk worden 
gerecycled.’ De gratis dienstverle-
ning van AGR is niet alleen goed 
nieuws voor klanten en het milieu, 
maar ook voor het bedrijf zelf. 
Door klanten een gratis service 
aan te bieden, vergroot AGR zijn 
klantenbestand en reputatie in de 
markt. Klanten die tevreden zijn 
met de service die zij ontvangen, 
zullen eerder terugkeren en ande-
ren aanbevelen om ook gebruik 
te maken van de diensten van 
AGR. ‘Het werkt inderdaad twee 
kanten op. En als de mensen hier 
toch zijn, kunnen ze meteen zien 
wat we bij Gabinova allemaal voor 

moois aan kunnen bieden’, legt 
Robert uit.

Eerlijk en transparant prijsbeleid
Belangrijk; gratis storten bij AGR 
geldt alleen voor enkelassige 
of tandemassige aanhangers. 
Klanten die gebruik willen maken 
van grotere voertuigen zoals 
vrachtwagens, moeten nog steeds 
betalen voor het storten van hun 
afval. Dit betekent echter niet dat 
de kosten buitensporig zijn. AGR 
biedt concurrerende prijzen voor 
al zijn diensten en staat bekend 
om zijn eerlijke en transparante 
prijsbeleid. Kortom, het gratis 
storten van enkelassige en tan-
demassige aanhangers bij AGR is 
goed nieuws voor klanten en het 
milieu. ‘Het is een geweldige ma-
nier om bouwafval op een profes-
sionele en verantwoorde manier 
af te voeren, zonder extra kosten 
te hoeven maken.  het gemak om 
puinafval af te voeren naar de 
Klaverakker 6 in Schoonebeek.’

AGR (en ook Gabinova) is  
gevestigd aan de Klaverakker 6 in 
Schoonebeek. Telefoon:  
0524 - 53 48 66. Zie ook de  
website www.agr-recycling.nl 

(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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24/7 sporten bij Ron Haans in Emmen
Ron Haans en sporten. Het is 
onlosmakelijk met elkaar ver-
bonden. Klein begonnen, maar 
ondertussen heeft Ron Haans 
vestigingen in onder meer Win-
schoten, Groningen, Hoogezand, 
Bedum, Stadskanaal, Weener 
(Duitsland), Assen, Bad Nieuwe-
schans, Kampen, Nieuwleusen en 
Hasselt, waarmee nog slechts het 
topje van de ijsberg genoemd is. 
Uiteraard is er ook een vestiging 
van Ron Haans in Emmen. ‘Men-
sen kunnen bij ons sporten wan-
neer ze willen. Ze hebben 24/7 
toegang tot onze centra. We zijn 
dus altijd open; in het weekend, 
‘s nachts en ook tijdens feestda-
gen’, zegt Haans.

Toegang tot alle vestigingen
Ron Haans in Emmen heeft ont-
zettend veel te bieden. ‘Je kunt 
bij ons terecht voor fitness en 
groepslessen en kunt tijdens de 
bemande uren altijd rekenen op 
goede begeleiding. Wil je afval-
len, sterker worden, meer conditie 
opbouwen of revalideren? Dan 
kunnen wij je altijd helpen. We 
zijn hét adres voor groepslessen, 
spinning en fitness en besteden 
ook aandacht voor wellnes. Er is 
gelegenheid om te relaxen. Schrijf 
jij je in bij Ron Haans in Emmen, 
dan krijg je de beschikking over 
een 24/7 TAG. Daardoor heb je al-
tijd toegang tot onze vestigingen. 
Je bent dus niet gebonden aan 
één vaste locatie. Ben je dus bij 
een andere vestiging in de buurt, 
dan kun je daar ook gewoon 
sporten.’

Ook voor de beste begeleiding
En zo maakt Ron Haans je het heel 
gemakkelijk. Het is dan ook snel 
gegaan met Haans. Klein begon-
nen en steeds verder gegroeid. 
Het de mensen zo gemakkelijk 
mogelijk maken. ‘24/7 sporten is  
met de drukte die mensen ervaren 
gewoon nodig. Je moet het voor 
mensen mogelijk maken om altijd 
te sporten. Wanneer mensen 
dat dus willen. En wil je juist wel 

begeleid worden, dan is dat bij 
ons ook altijd prima mogelijk. In 
Emmen hebben we natuurlijk ook 
een aantal bemande uren. Zo kun 
je van maandag tot en met vrijdag 
tussen 09.00 uur en 12.00 uur en 
tussen 15.00 uur en 21.30 uur 
rekenen op uitstekende begelei-
ding. Op de zaterdag en zondag is 
er begeleiding tussen 10.00 uur 
en 13.00 uur’, zegt Haans.

Vitaal en vit
Wil je fit en vitaal worden, maar 
ontbreekt het je aan tijd? Dan kun 
je in Emmen gebruik maken van 
Milon. ‘ Als je twee keer per week 
dertig minuten traint, dan bereik 
je meteen al verrassend snel re-
sultaat. De workout is zeer effec-
tief. Je wordt al heel snel sterker, 
je wordt conditioneel sterker en 
kunt snel gewicht verliezen. Voor-
deel is dat elk apparaat vooraf 

op jouw lijf ingesteld wordt. Zo 
behaal je het maximale effect en 
dat met slechts één uur sporten 
per week.’ 

Ron Haans Emmen is gevestigd 
aan de Brinkenhalte 16 in Emmen. 
Telefoon: 0591-72 51 95. 

Zie ook www.ronhaans.nl. 

(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Vier het voorjaar in het Oude Centrum van Emmen
Het is voorjaar, de temperatuur klimt langzaam en dat 
zorgt ervoor dat bomen en planten weer beginnen te 
bloeien en we weer zin krijgen om erop uit te gaan. In het 
Oude Centrum van Emmen is dit voorjaar ook weer ge-
noeg te zien en te beleven, voorjaarscollecties hangen in 
de winkels en ook staan er weer allerlei leuke activiteiten 
op de agenda. 

Willem Meijer is voorzitter van de belangenvereniging Het 
Oude Centrum, de vereniging waarvan veel ondernemers 
in het gebied lid zijn. “Vrijwel allemaal familiebedrijven 
of kleine zelfstandigen”, vertelt Willem, “variërend van 
detailhandel tot horeca en samen organiseren we allerlei 
acties en activiteiten en zorgen we er ook voor dat ons 
gebied zo aantrekkelijk mogelijk blijft bij het winkelend 
publiek.”  Sinds de afronding van de vernieuwing van het 
Oude Centrum begin vorig jaar zijn de jonge bomen en 
planten al flink gegroeid en geven ze het gebied nog meer 
het karakter van een gezellige dorpsstraat. Afgelopen 
winter zijn er ook nog talloze vogelhuisjes verspreid door 
het hele Oude Centrum opgehangen, de aanwezigheid 
van vogels zorgt voor nog meer leven in de brouwerij en 
daarmee ook voor meer gezelligheid. 

Het Oude Centrum is de plek om ontspannen te komen 
winkelen en de aanwezige horeca zorgt ervoor dat er ook 
lekker kan worden gegeten tijdens ontbijt, lunch of diner. Is 
jouw garderobe al helemaal voorbereid op het voorjaar en 
de naderende zomer? In de verschillende modezaken vindt 
je de nieuwste voorjaars- en zomercollecties, de leukste 
en lekkerste cadeautjes en ook de aanwezige horecazaken 
spelen in op de seizoenen met heerlijke lentegerechten 
en specialiteiten. “Er is in het gebied, dat de Noorderstraat, 
Derkstraat, de kruising Min. Kanstraat/Hoofdstraat en een 
deel van de Stationsstraat en Hoofdstraat beslaat, een 
grote variëteit aan winkels en horecazaken te vinden en 
veel daarvan zijn speciaalzaken zoals een brillenwinkel, 
een chocolaterie en een delicatessenzaak”, aldus Willem. 

De activiteitenkalender voor de komende tijd raakt al 
lekker gevuld, net als voorgaande jaren zal er ook dit jaar 

weer van alles georganiseerd worden. Willem: “Zo zijn we 
samen met de ondernemers op dit moment druk met de 
voorbereidingen voor het ‘herbeleef je trouwdag’ event 
bezig dat eind mei zal plaatsvinden. Bruidsparen van wie 
de trouwdag bijvoorbeeld helemaal in het water viel of 
die geen budget hadden voor mooie trouwkleding of een 
fotoreportage kunnen hun dag herbeleven. Daarnaast zijn 
er plannen voor een Miss Oud Centrum verkiezing, speciaal 

voor de 50-plus vrouw en ook zullen er weer veel activi-
teiten speciaal voor kinderen plaatsvinden waarvan ‘The 
Voice Kids’ er één zal zijn.”  Alle activiteiten zullen onder 
andere op de Facebookpagina van het Oude Centrum aan-
gekondigd worden, houd deze dus in de gaten. 

Kom jij ook snel langs in het Oude Centrum? (RegioMaga-
zine/Miranda Wolters)
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ECOtherm Vloerverwarming:
Onbetwist  dé specialist in het infrezen van
vloerverwarming
Ben jij als ondernemer of als particulier op zoek naar vloerverwarming? Dan is het zeer 
verstandig om zaken te gaan doen met ECOtherm Vloerverwarming. ECOtherm geldt 
namelijk als specialist op het gebied van het infrezen van vloerverwarming, en dat in 
elke ondergrond. Dat steeds meer mensen kiezen voor ECOtherm Vloerverwarming 
mag ondertussen geen verrassing meer zijn. Door te kiezen voor deze specialist uit 
Vlagtwedde namelijk, dan kun je behoorlijk energie besparen en kies je nadrukkelijk 
voor duurzaamheid.

Drie montageteams in Groningen, Fries-
land en Drenthe
Vanzelfsprekend werkt ECOtherm met 
alleen de beste producten en kunnen de 
drie montageteams ondertussen beslist 
als specialisten omschreven worden. Deze 
specialisten, actief in Groningen, Fries-
land en Drenthe, kunnen vloerverwarming 
aanleggen in cement en betonvloeren. 
‘Natuurlijk is er flink wat concurrentie op 
de markt. Er zijn echter een groot aantal 
redenen waarom je juist voor ons zou moe-
ten kiezen’, zegt Wim Eelsing. ‘Kies je voor 
ECOtherm, dan kies je voor een optimale 
warmteverdeling en maak je gebruik van 
energiezuinige lage-temperatuurverwar-
ming. Onze werkwijze is geschikt voor met 
name cementen en betonnen vloeren en 
als wij de vloerverwarming aanleggen, dan 
ligt de verwarming direct onder de afwerk-
vloer zonder ophogen van de huidige vloer. 
Dus uw keuken, deuren en de trap behoe-
ven geen aanpassing. Dat maakt de reac-
tietijd al meteen een stuk korter waardoor 
het sneller warmer wordt dan wanneer je 
vloerverwarming op reguliere wijze aan laat 
leggen’, zegt Eelsing. Uw hele woning kan 
in één werkdag worden voorzien van deze 

ingeslepen vloerverwarming waarbij gelijk 
de radiatoren worden verwijderd en het 
systeem wordt aangesloten op uw huidige 
warmtebron. 

Gecertificeerd en op zoek naar goed 
personeel
Kies je voor ECOtherm, dan kies je nadruk-
kelijk voor kwaliteit. ‘De storingskans is 
minimaal en het verwarmingswater zal 
uitstekend doorstromen. Met onze zelf-
ontwikkelde freesmachine is de radius van 
elke bocht die wij frezen identiek. Hierdoor 
is de doorstroming bij elke groep vloer-
verwarming gelijk en geeft hierdoor een 
gelijkmatige opwarming.  Kies je voor onze 
diensten, dan krijg je bovendien te maken 
met een vaste prijs. Je krijgt dus achteraf 
niet te maken met meerwerk kosten’, zegt 
Eelsing. Ons product heeft zowel een 
certificering vanuit het HLK in Stuttgart (DE) 
en is ook getoetst door het IBF in Troisdorf 
(DE). Ook daardoor onderscheidt de onder-
neming zich nadrukkelijk van collega’s in 
deze branche.

Tien jaar garantie
‘Wat ons verder ook bijzonder maakt, is dat 

we zelfvoorzienend aan de slag gaan. We 
gebruiken dus geen stroom van de mensen 
thuis. Onze goed geoutilleerde auto’s be-
schikken over een eigen aggregaat waar-
door wij niet afhankelijk zijn van een goede 
netstroom aansluiting van de klant. Zelfs 
met onze auto’s onderscheiden we ons dus 
nadrukkelijk van de andere bedrijven zegt 
Eelsing, die verder laat weten dat er stan-

daard tien jaar garantie geldt op de aanleg 
van vloerverwarming. 

ECOtherm Vloerverwarming is gevestigd in 
Vlagtwedde en is telefonisch bereikbaar via 
050-2340044. Zie ook de website  
www.ecothermvloerverwarming.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Handelsonderneming HDG in Emmer-Compascuum
De specialist op het gebied van Hengelsport, Diervoerders en Grasmaaiers
Gerard en Marjanne Bos begonnen ongeveer een jaar ge-
leden Handelsonderneming HDG in Emmer-Compascuum. 
Je zou kunnen zeggen dat HDG ontzettend veel te bieden 
heeft, waarbij de focus ligt op grasmaaiers, diervoerders 
en hengelsport. ‘We zijn bijzonder trots wat we al in korte 
tijd hebben weten op te bouwen’, vertelt Gerard Bos.

Robotmaaiers en accu tuingereedschap van Kress
Bos had zelf echt iets met grasmaaiers. ‘Mijn vader deed al 
in diervoerders en hengelsport. En zo is dus HDG ontstaan. 
We hebben hier mooi de ruimte en kunnen mensen heel 
erg veel bieden. Zeker nu het seizoen voor de deur staat, 
is het zeer verstandig om ons eens een bezoek te bren-
gen voor het aanschaffen van een nieuwe grasmaaier en 
allerlei tuingereedschappen. Als mensen merken dat hun 
grasmaaier stuk is, kunnen wij die repareren. Wat betreft 
grasmaaiers zijn we dealer van Kress robotmaaiers. Het is 
heel interessant om eens aan deze maaiers te denken. Ze 
kunnen ondertussen hetzelfde werk aan als een zitmaaier. 
Een robotmaaier van Kress is echter veel voordeliger in 
aanschaf. De maaiers kunnen bovendien al een oppervlak-
te van 36.000 vierkante meter aan. Niet voor niets zie je 
ook steeds vaker op de golfbaan en het voetbalveld. Overi-
gens hebben we ook grasmaaiers van andere merken’, legt 
Bos uit. ‘We zijn niet merk gebonden en kunnen vrijwel 
iedereen aan een goede grasmaaier helpen.’

Diervoeders
Ook op het gebied van diervoeders heeft HDG een zeer 
breed assortiment. ‘We zijn importeur van Nekton - pro-
ducten. Al die producten kun je via onze website bestel-
len. We hebben echter veel meer. Zo bieden we ook 
hondenbrokken van de bekende topmerken als BF Food 
en Carocroc en hebben we ook voer voor katten, paarden, 
konijnen, vogels en kippen. Dat loopt ondertussen heel 
mooi door’, zegt Bos tevreden. 

Wand van tien meter voor de hengelsport
Ook op het gebied van hengelsport kan HDG iedereen 
prima van dienst zijn. ‘Ook nu hebben we weer een zeer 

uitgebreid assortiment. We hebben een wand van tien 
meter volledig ingericht voor de hengelsport. We hebben 
alles voor de semiprofessionele visser, maar ook vooral 
heel veel voor de recreatieve visser. Inderdaad, ook op dit 
vlak hebben we voor elk wat wils; van hengels tot dob-
bers en wat er verder bij komt kijken.’ Ondertussen weten 
steeds meer mensen de weg naar Emmer-Compascuum te 
vinden. ‘Mijn vrouw zorgt voor dat er af en toe planten en 
bloemen voorradig zijn. Dat nodigt uit om gewoon even 
langs te komen. Want met alleen grasmaaiers, diervoerders 

en hengelsport is nog lang niet alles benoemd wat we hier 
verkopen. Zo zijn we bijvoorbeeld ook het adres als het 
gaat om Aspen 2-en 4-takt brandstoffen en oliën, accu -
tuingereedschappen als kettingzagen, kantmaaiers, blad-
blazers en hogedrukspuiten om maar eens wat te noemen.’

Handelsonderneming HDG is gevestigd aan het  
Oosterdiep W.Z. 133 in Emmer-Compascuum. Telefoon: 
06-55 80 43 15. Zie ook de website www.hdg-shop.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Akkervarken in Valthermond:
‘Bij ons betaal je minder voor véél meer’
Claudia van der Laan en Willem Hempen zijn sinds 2015 eigenaar van Akkervarken in 
Valthermond. Ze maakten van hun passie hun werk. Ze houden er een andere manier 
van ‘boeren’ op na en houden varkens op een boerderij in Valthermond. De varkens 
lopen heel het jaar buiten; ze eten onkruid met wortel en al op, doen nuttig werk en 
creëren open plekken in het bos. ‘We hebben de gehele levensloop van het varken in 
eigen beheer. Dus van de geboorte tot aan de slacht. De varkens hebben een dierwaar-
dig bestaan en het vlees is bovendien van constant goede kwaliteit’, zegt Claudia. 

Ook arrangementen voor kleinere groe-
pen
Akkervarken biedt veel. Zo zijn er arran-
gementen ontwikkeld voor zowel kleine 
als grote groepen. Dit van een barbecues, 
feestarrangementen, kinderfeestjes, 
schoolreisjes, rondleidingen en lezingen. 
‘We zijn ook een perfecte vergaderlocatie’, 
zegt Claudia. ‘Bovendien kun je picknicken 
tussen de alpaca’s en houden we regel-
matig een cursus varkenshouden. Nieuw is 
dat we nu ook arrangementen voor ‘kleine’ 
groepen vanaf tien personen organiseren. 
Verder zijn we sinds kort begonnen met 
peuter- en kleuteruitjes. Dat slaat aan. Het 
is een ouder-kind uitje; kleinschalig en 
heel kneuterig.  Daarnaast organiseren we 
nu ook dagen speciaal voor ouderen. Wij 
‘boeren’ op een ouderwetse manier en kun-
nen samen met de mensen herinneringen 
ophalen aan de tijd dat deze manier van 
‘boeren’ nog heel gewoon was. Voor een 
compleet overzicht kun je terecht op de 
website stoerbijdeboer.nl.’

Zelfvoorzienend
Iets anders dan. ‘Steeds meer mensen 
willen zelfvoorzienend zijn’, zegt Claudia. 
‘Daarom geven wij de cursus ‘natuurlijk 
varkenshouden’ nu al enkele jaren. Aanvan-

kelijk kwamen daar vooral ondernemers op 
af. Ondertussen merken we dat er steeds 
meer interesse komt van particulieren en 
bewuste consumenten die zelfvoozienend 
willen zijn. Ook die mensen kunnen bij 
ons terecht. Ondertussen merken we dat 
steeds meer mensen onze boerderijwinkel 
weten te vinden. Bij ons hebben dieren 
een vijfsterren leven, terwijl onze klanten 
altijd vijfsterren producten krijgen. Omdat 
er maar weinig grote afnemers zijn, moeten 
we zelf onze producten verkopen. Recht-
streeks aan de klant dus. Of we duurder zijn 
dan gewoon vlees? Dat kun je niet stellen, 
want dat is appels met peren vergelijken. 

Minder voor veel meer
‘Wij kiezen namelijk voor een natuurlijke 
manier van dieren houden. Onze dieren 
hoeven bijvoorbeeld het slachtgewicht niet 
binnen zes maanden te bereiken, zoals dat 
de standaard is in ons land. Onze varkens 
leven vier keer langer en hebben veel 
meer ruimte. Ze zijn altijd lekker buiten. 
Bovendien voegen wij geen water toe aan 
onze producten. Bij ons koop je dus echte 
kilo’s. En toch betaal je bij ons zeker niet 
vier keer zoveel als voor ‘normaal’ vlees. 
Als klant krijg je vlees dat vrij is van troep 
en toegevoegd water. Je krijgt bij ons altijd 

100 procent vlees. Gelukkig gunnen steeds 
meer mensen varkens een vijfsterren 
bestaan. Natuurlijk streven wij er naar om 
onze producten zo betaalbaar mogelijk te 
houden. Bij ons betaal je gewoon minder 
voor veel meer.’

Hemelvaartsdag
Op Hemelvaartsdag (18 mei) kun je samen 
met koe Bertha en varken Koen op ontdek-
kingstocht en kun jij je boerderijdiploma 
halen bij Akkervarken. Je krijgt antwoorden 
op vragen als hoe melk je een koe, wat 
eten de Akkervarkens en waarom lopen ze 
eigenlijk buiten? Het is een perfect uitje 
voor heel de familie. Je kunt knuffelen 
met de liefste dieren, kunt helpen bij het 

voeren terwijl er ook een springkussen en 
een traptrekkerbaan is. Reserveren is wel 
verplicht en kan via stoerbijdeboer.nl.

Bij Akkervarken kun je overigens ook 
terecht voor rundvlees en kip zonder 
antibiotica en andere ‘rommel’. ‘Onze 
boerderijwinkel is op donderdag en vrijdag 
tussen 14.00 uur en 17.00 uur geopend. 
Op zaterdag zijn we open van 10.00 uur tot 
16.00 uur. Akkervarken is gevestigd aan het 
Noorderdiep 592 in Valthermond.  
Telefoon: 06-52 13 52 01. 
Zie ook de website www.akkervarken.nl 
en www.stoerbijdeboer.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Duma Isolaties in Ter Apel
‘Door goed te isoleren kun je meteen energie besparen’
Iedereen zoekt tegenwoordig manieren om te besparen 
op de torenhoge energierekening. Een goede manier om 
dit te doen, is het goed (laten) isoleren van de woning. 
Duncan May uit Ter Apel is onlangs een eigen bedrijf 
begonnen: Duma Isolaties. ‘Mensen kunnen bij mij terecht 
voor het isoleren van de vloer, het dak en de spouwmuur. 
Door goed te isoleren kun je al heel snel besparen op de 
energierekening’, zegt Duncan.

Forse besparingen
Duncan is een geboren ondernemer. ‘Dat ik een eigen be-
drijf zou beginnen, zat al langer in mijn achterhoofd. Nadat 
ik me eerst verhuurde voor isolatieklussen, doe ik nu dus 
klussen vanuit mijn eigen bedrijf. En dat gaat prima. Ik krijg 
het steeds drukker. Het is nu overigens ook zeer de moeite 
waard om te gaan isoleren. Je kunt nu namelijk gebruik ma-
ken van aantrekkelijke subsidies. En vergeet niet dat je al 
meteen nadat ik de woning geïsoleerd heb, je al profiteert 
van forse besparingen’, zegt Duncan.

De voordelen van een goed geïsoleerde woning
Het bijvoorbeeld laten isoleren van de vloer heeft talloze 
voordelen. ‘Je kunt gewoon heel behoorlijk besparen op 
energie. Verder wordt de vloer door isolatie ook warmer 
en heb je dus minder last van koude voeten. De vloer zelf 
wordt ook warmer en de waarde van de woning stijgt. Ik 
heb ondertussen al ervaren dat heel erg veel huizen slecht 
geïsoleerd zijn. De warmte waait er zo weer uit en soms is 
het in de kruipruimtes warmer dan boven. Is je huis minder 
goed geïsoleerd, dan krijg je het bovendien minder gemak-
kelijk warm in jouw huis en blijft het dus ook aangenamer 
in de woning.’

Passende oplossing
Duncan is ambitieus. ‘Natuurlijk wil ik in de toekomst 
zeker nog groeien. Dat is wel een droom van me, om 
een groot bedrijf te hebben. Aan de andere kant vind ik 
kwaliteit leveren echt belangrijk. Ik denk ook dat ik me 
daarin onderscheidt ten opzichte van andere bedrijven die 

isolatiewerkzaamheden aanbieden. Die kwaliteit wil ik ook 
altijd blijven bieden. Mensen kunnen bij mij zelf keuzes 
maken in de wijze van isoleren. Daardoor kan ik iedereen 
met elk budget prima van dienst zijn, want er is altijd een 
oplossing mogelijk. Ik richt me voorlopig op particulieren 
en het ondernemerschap bevalt me prima. Ik ben nog jong 
en vind het geweldig dat ik nu al een eigen bedrijf heb. Ik 

kan iedereen prima van dienst zijn. Als mensen mij bellen, 
dan maken we snel een afspraak en dan kunnen we samen 
opzoek naar de beste oplossing.

Op zoek naar een specialist in vloer-, dak- en spouwmuur-
isolatie? Neem dan contact op met Duma Isolaties via  
06 - 21 32 79 27. (RegioMagazine/Vincent Muskee)
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“Steeds meer mensen weten ons te 
vinden voor het glazenwassen”

KLAZIENAVEEN – Als jonge ondernemer heeft Milos uit Klazienaveen een 
goede maar ook harde leerschool meegekregen van zijn vader waarin hard 
werken een belangrijk onderdeel was! In 1994 heeft zijn vader het schoon-
maakbedrijf opgezet en hielp Milos daar als kleine jonge al vaak mee om 
een zakcentje te verdienen. 
 
“Natuurlijk is het heel erg leuk om 
met je vader op pad te gaan”, verteld 
Milos, “maar ook een leerschool waar 
hard gewerkt moest worden. Op late-
re leeftijd ben ik als vaste medewer-
ker begonnen in het schoonmaakbe-
drijf van mijn vader. Helaas werd hij 
enkele jaren later ongeneeslijk ziek 
en is hij aan de gevolgen daarvan 
overleden. 

Vanaf dat moment heb ik het bedrijf 
overgenomen. Sindsdien zijn wij 
uitgegroeid tot een gezond en kwa-
litatief hoogwaardig schoonmaak-
bedrijf met een breed pakket aan 
diensten op het gebied van alle soor-

ten schoonmaakwerkzaamheden, 
zoals: Glazenwassen (particulieren en 
bedrijven), gevelreiniging, dakgoten 
en windveren reinigen, dakreiniging, 
impregneren, schoonspuiten van 
uw terras en/of oprit, bouwschoon 
opleveren van huizen en panden, 
reinigen van huizen en panden, graf-
fiti verwijderen en reinigen van zon-
nepanelen. 

Ook zijn wij naast al die werkzaam-
heden  een toonaangevend bedrijf  
in de agrarische sector. Kortom, wij 
nemen met Opti reiniging & Service 
al uw schoonmaakwerkzaamheden 
uit handen voor een goede prijs/ 

kwaliteitsverhouding, zodat u daar 
geen omkijken naar heeft! Service, 
klantgerichtheid en kwaliteit zijn bij 
ons vanzelfsprekende voorwaarden 
waarbij ons bedrijf zich duidelijk on-
derscheidt van andere schoonmaak-
bedrijven. 

Neemt u snel eens een kijkje op onze 
Facebookpagina/optireiniging of 
stuur ons een email naar: 
info@optireiniging. nl en vraag 
vrijblijvend een offerte aan of u kunt 
ons telefonisch bereiken op nummer: 
+31 (0) 591 232 569 of +31 (0)6 
543 280 91. We zijn gevestigd op de 
Oosterbracht 18 A in Emmen. 

Wij zijn te bereiken van maandag t/m 
zaterdag van 8:00 tot 17:00 uur. Kwa-
liteit en klanttevredenheid staan bij 
ons hoog in het vaandel”,aldus Milos 
van Opti reiniging & Service. 


