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Tuininspiratie opdoen bij Blokhut.nl
‘Advies op maat voor elke situatie’

Op de foto zien we Schuiling en Redmeijer van Blokhut.nl, wande-
lend over het zeer uitgebreide showterrein bij een luxe houtbouw 
Excellent kapschuur. ‘Een verblijf in de tuin, een plek met moge-
lijkheden’, zegt Redmeijer over dit buitenverblijf. ‘Heerlijk om 
met vrienden te zitten én zeker ook een plek voor heel het gezin. 
Nadat we een project als dit hebben ontworpen en compleet heb-
ben geplaatst, dan voelen we toch telkens weer een gevoel van 
trots.’

Extra korting
Het is altijd goed zakendoen 
met Blokhut.nl. Tot en met 
30 juni wordt dat echter nóg 
aantrekkelijker. ‘We geven dan 
liefst 10 procent korting op 
alle luxe houtbouw premium 
buitenverblijven met een plat 

dak. Die korting geldt ook voor 
eventueel opties die bijbesteld 
worden’, vertellen Redmeijer en 
Schuiling.

Zeer uitgebreid assortiment
Blokhut.nl heeft een zeer uitge-
breid assortiment. Behalve voor 

maatwerk blokhutten en tuin-
huizen is het gespecialiseerd 
in (maatwerk) luxe houtbouw, 
overkappingen, glaswanden, 
aluminium veranda’s, sierbestra-
ting en wellness. ‘Als klanten bij 
ons op bezoek komen, dan

geven we ze altijd eerst het best 
denkbare advies. Wij ontzorgen 
en nemen ook de montage – in 
de ruimste zin van het woord- 
graag voor onze rekening.’

Lees verder op pagina 13.
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Stomerij E.E.R. in Emmen
Stomerij E.E.R. mag zich nu een groene stomerij noemen!

Goede wijn behoeft geen krans. Het geldt zeker voor Stomerij E.E.R. (afkorting voor Em-
mer Express Reiniging), ondertussen al decennia lang een begrip in Emmen. Paul Weigand 
is eigenaar van de bekende stomerij. Hij vertelt vol passie over zijn bedrijf.

Vierde generatie
‘Het verzorgen van kleding heb ik van huis 
uit meegekregen. Het loopt als een rode 
draad door onze familie. In 1877 begon 
mijn overgrootvader als kleding verver in 
Duitsland en ik ben nu de vierde generatie 
Weigand die dit vak uitoefent. Mijn oom en 
tante begonnen in 1961 Stomerij E.E.R. in 
Emmen. In 1991 kreeg ik de kans het bedrijf 
over te nemen. Ik vind het mooi om zelf het 
ambacht uit te voeren en doe dat nog steeds 
met liefde en plezier. Zeker de waardering 
die je van de klanten krijgt doet me goed. 
Het motiveert me om steeds weer vakwerk 
te blijven leveren’, zegt Paul tevreden.

Wet cleaning: de groene manier van 
reinigen
Stilstand is achteruitgang. ‘We hebben 
heel lang gebruik gemaakt van dry 
cleaning, ook wel chemisch reinigen 
genoemd. Tegenwoordig mogen wij 
ons groen noemen, want we maken 
sinds anderhalf jaar gebruik van 
een andere manier van reinigen: 

wet cleaning. Dit is veel beter voor 
het milieu vooral. Het is duurzaam en 

groen. Het is een zeer ecologische ma-
nier van reinigen die we hier echt omarmd 
hebben. Overigens merken we hier zeker 
dat mensen minder snel kleding weggooien. 
Duurzaamheid wordt steeds belangrijker. 
Mensen brengen liever hun kleding nog een 
keer naar de stomerij in plaats van dat ze 
meteen nieuwe kleding aanschaffen’, zegt 

Paul, die met Stomerij E.E.R. beschikt over 
het Ecolabel. ‘Dat geeft aan dat we zuinig 
zijn op het milieu en dat we werken met 
professionele en ecologische producten.’

Alle soorten textiel
Wij reinigen jassen en maken ze bovendien 
weer waterafstotend. Ook dekbedden en 
kleding van wol en andere delicate stoffen 
reinigen we veel. Bepaalde kleding mag ook 
simpelweg niet in de reguliere wasmachine. 
Dan kunnen ze prima bij ons aankloppen’, 
zegt Weigand. ‘We reinigen alle soorten 
textiel hier; maar ook leer en suède, vloer-
kleden en bruids- en galakleding. Ook voor 
gordijnen kun je prima bij ons terecht en  dat 
geldt ook voor dekbedden. Die zijn namelijk 
vaak te groot voor de reguliere wasmachine.’

Contact met de mensen
Stomerij E.E.R. is nog steeds prima bereik-
baar. ‘Voor halen en brengen met de auto 
kunnen klanten via de achteringang naar 
binnen’, zegt Weigand, die nog elke dag ge-
niet van zijn werk. ‘Zeker het contact met de 
mensen spreekt me echt aan. Juist dat maakt 
mijn vak zo leuk. Ik werk graag met particu-
lieren, maar ook bedrijven kloppen bij mij 
aan’, besluit Weigand.

Stomerij E.E.R. is gevestigd aan de 
Noorderstraat 9 in Emmen. Telefoon: 0591-
61 22 98. Zie ook de website www.stomerij-
eer.nl. (RegioMagazine/Vincent Muskee)
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COLUMN | STEFAN STERKEN FFP 

Kan de rente weer terug naar het niveau van voor 
de coronapandemie? Welke rentevast periode kan 
ik het beste kiezen? Is de laagste rente altijd het 
beste? In deze column ga ik in op al deze facetten 
met betrekking tot de hypotheekrente en heb ik 
mijn glazen bol in de hand!

Uiteraard geeft de glazen bol geen antwoord en is 
het lastig de toekomst te voorspellen. We kunnen 
wel terugkijken. 

De hoogte van de rente wordt in eerste instantie 
bepaald door vraag en aanbod naar geld. Als er veel 
aanbod is en weinig vraag, dan gaat de rente om-
laag. Dat is wat er afgelopen decennia is gebeurd. 
De rente ging langzamerhand omlaag naar het 
historische dieptepunt halverwege 2021. 
De hoogte van de hypotheekrente is daarnaast 
afhankelijk van de inflatie en dan in het bijzonder 
de inflatieverwachting. Dit is ook de reden van de 
stijging van de rente. Dat betekent ook dat, nadat de 
hoge inflatie is beteugeld, de rentes waarschijnlijk 
wel weer omlaag kunnen naar het niveau van voor 
de coronapandemie. Iets wat de economen van het 
Internationaal Monetair Fonds (IMF) ook verwach-
ten. Wanneer deze daling zich inzet laat zich lastig 
voorspellen. 

Toen de rente zo laag stond kozen veel klanten 
voor een lange rentevast periode zoals 20 of 30 jaar 
vast. Nu de rente is gestegen, adviseer  ik steeds 
vaker een kortere rentevast periode. Ook daarbij zal 
mijn glazen bol geen antwoord geven wat de beste 
rentevast periode is. Ik kijk daarom specifiek naar de 
financiële situatie van de klant.

Daarbij pas steeds vaker een rentevast periode met 
een niet zo voor de hand liggende looptijd, zoals 
bijvoorbeeld 7 jaar of 15 jaar vast. De aanleiding 
is vaak fiscaal. Voor de hypotheekrenteaftrek is in 
2001 een maximale termijn van 30 jaar bepaald. 
Het belastingvoordeel valt voor een grote groep 
woningbezitters weg op 01-01-2031. Hier anticipeer 
ik in mijn advies op, door de rentevast periode af 
te stemmen op het moment waarop de hypotheek-
renteaftrek voor een klant vervalt. 

Tenslotte heb je als klant veel te kiezen. Er zijn veel 
geldverstrekkers die een hypotheek willen verstrek-
ken. Daarbij is het niet zaligmakend om op verjaar-
dagen te kunnen vertellen dat je voor de aanbieder 
met de laagste maandlast hebt gekozen. De hypo-
theek met de laagste rente is niet altijd de beste. 
Een hele belangrijke rol spelen de voorwaarden (“de 
kleine lettertjes”) waaronder de hypotheek wordt 
verstrekt. Denk  bijvoorbeeld aan rentemiddeling. 
Het juiste advies hierin kan onvoorziene problemen 
in de toekomst voorkomen. 

Voor zo’n uitgebreid en goed advies kun je een 
afspraak maken bij De Hypotheker, 
tel. (0591) 640 800

“Op mijn bureau staat een glazen bol, die ik raadpleeg als klanten  
mij vragen wat de rente gaat doen op de lange termijn.”

Ekoplaza in Emmen
‘We willen een nóg groter verschil maken’
Ekoplaza staat voor écht lekker eten. ‘Onze producten zijn 100 
procent biologisch en smaken zoals ze van nature horen te smaken. 
Daarnaast zijn ze gewoon ontzettend lekker! Bij ons kies je elke 
dag opnieuw voor een schone aarde, authentieke smaak, groeiende 
natuur, respectvol handelen en een korte keten. ‘Doordat we onze 
klanten graag nog meer keuzemogelijkheid willen bieden, hebben 
we de winkel recentelijk opnieuw ingericht. We hebben daardoor ons 
assortiment uitgebreid met meer dan 500 nieuwe producten.” vertelt 
Lieslot Adams van Ekoplaza Emmen.

Vraag naar extra producten
‘Twee jaar geleden hebben we de 
winkel verbouwd, nu hebben we 
‘m helemaal opnieuw ingericht. 
In eerste instantie ben ik wellicht 
iets te voorzichtig geweest. Alles 
staat nu op de plek; vele product-
groepen zijn verder uitgebreid. In 
totaal bieden we nu zeker meer 
dan vijfduizend producten aan! 
Vanuit de klant kwam namelijk 
ook steeds meer vraag naar extra 
producten’, zegt Lieslot tevreden. 
‘Ik ben hier in 2019 begonnen en 
ben nu dus ruim vier jaar actief. 
Het is allemaal geweldig gegaan. 
Het loopt eigenlijk nog beter dan 
ik had verwacht. Met Ekoplaza wil 
ik het verschil maken om samen 
aan een betere, gezonde wereld 
te werken. Met onze nieuwe uit-
breiding kunnen we het verschil 
nóg groter maken.’

Overtuiging
‘Ik kan echt genieten van onze 
mooie wereld en hoop dat de toe-
komstige generaties dat ook nog 

kunnen. Er gebeurt tegenwoordig 
zoveel met ons voedsel waar we 
helemaal geen weet van hebben. 
Producten die je maag vullen, 
maar bepaald niet bijdragen 
aan je gezondheid. Gelukkig zijn 
steeds meer mensen zich bewust 
van het belang van gezond eten. 
Bij ons koop je producten die 
gegarandeerd zonder ongewenste 
toevoegingen of bewerkingen 
zijn. Idealisme? Ik noem het liever 
overtuiging’, zegt Lieslot.

Extra aanbod
Ekoplaza ‘nieuwe stijl’ ziet er 
schitterend uit. De klant ziet 
meteen het extra aanbod. ‘Neem 
bijvoorbeeld de koekjes. We zijn 
van twee naar vier meter gegaan 
en met koude dranken van vier 
naar zes meter. We hebben hier 
echt voor iedereen wat. Mensen 
vragen wel eens of wij alles heb-
ben wat een reguliere supermarkt 
ook aanbiedt. Dan zeg ik volmon-
dig ja! Ook bij ons koop je ijsjes 
en kipnuggets, om maar eens iets 

te noemen. Maar ook voor suiker- 
en glutenvrije producten, of vegan 
producten slaag je bij ons altijd.’ 
Lieslot is blij met haar team: ‘Onze 
service is uitstekend en klanten 
worden hier altijd gastvrij ont-

haald. Dat wil ik altijd zo houden. 
En met ons extra aanbod kunnen 
we de klant nog beter van dienst 
zijn en kunnen we een nóg groter 
verschil maken’, besluit Lieslot.

Ekoplaza is gevestigd aan de 
Wilhelminastraat 50A in Emmen. 
Telefoon: 0591-649 770. Zie ook 
de website www.ekoplaza.nl.  
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Chris de Roo komt met nieuwe single:’Viva La Vida’
Chris de Roo viert het leven!
Eind mei presenteert zanger Chris de Roo zijn nieuwe single ‘Viva La Vida’. Ofwel: vier het leven. ‘Het wordt 
een heerlijke zomers plaat met Spaanse gitaren. De tekst is simpel en blijft echt hangen. Het is een plaat die 
iedereen straks mee gaat zingen. Het refrein is gemakkelijk. Ja, ik heb er best hoge verwachtingen van’, zegt 
De Roo enthousiast. En ondertussen viert Chris de Roo het even zelf ook weer. Want behalve enorme succes-
sen zat het de zanger bepaald niet altijd mee. ‘Viva La Vida’ mankeert de start van een nieuw tijdperk voor de 
45-jarige zanger.

‘Viva La Vida’
Chris de Roo was één van de eerste bandartiesten. Hij 
was de eerste zanger uit Emmen die echt doorbrak. Hij 
nam Jannes destijds voor het eerst mee naar RTV Drenthe 
en de rest is geschiedenis. Hij stond talloze keren in het 
voorprogramma van André Hazes, was Rene Froger in de 
Soundmixshow en was lang vaste zanger in Café Bolle Jan 
in Amsterdam. Hij stond op de grootste podia van ons land. 
‘Ik heb met nummers in de Top 100 gestaan en dat zijn 
nummers waar ik nog steeds op geboekt wordt. Wellicht 
gebeurt dat straks ook wel met ‘Vida La Vida’. Aan ons om 
de single straks zoveel mogelijk onder de aandacht te 
brengen. De radiozenders moeten ‘m straks gaan draaien. 
En daar moet je ook een beetje geluk bij hebben’, zegt De 
Roo.

Lagere versnelling
Het leven van een artiest gaat niet altijd over rozen. Hoe-
wel De Roo zorgt voor plezier, sfeer en volle zalen, zat het 
leven hem niet altijd mee. ‘In 2017 werd ik getroffen door 
een hartinfarct. Drukte en stress waren daar zeker ook de-
bet aan. Het hield opeens op. Ik ben daardoor wel een an-
der mens geworden. Ik geniet meer van de ogenschijnlijk 
kleine dingen in het leven. Ergens een kop koffie drinken 
bijvoorbeeld. Een keer een weekendje weg. Verder ben ik 
sneller emotioneel.’ Zijn fysieke gesteldheid en later ook 
corona zetten zijn loopbaan even in een lagere versnelling. 
‘Ondertussen voel ik me overigens weer prima.’

Ballad
De Roo is niet iemand van de meezingers in de feesttent. 
Hij kan het wel, maar liever brengt hij afwisselend werk. Hij 

houdt van een goede ballad. ‘We zijn nu nog druk 
bezig met ‘Viva La Vida’, maar ondertussen heb ik 
wel plannen om in het najaar een ballad op te ne-
men. Dat wordt een nummer van Henny Thijssen. 
Ook dat nummer is me op het lijf geschreven’, 
zegt De Roo.

Lust en leven
Muziek is en blijft zijn lust en zijn leven. En dat 
zal ook nooit veranderen. ‘Ik ben al vanaf mijn 
negende met muziek bezig. Ik deed ooit mee aan 
de Mini Playbackshow en de Soundmix Show. 
Als imitator van Froger stroomden vervolgens de 
boekingen binnen. Ik maakte eigen nummers en 
stond overal en nergens. Ik stond negen keer in 
het voorprogramma van André Hazes. Het kon 
niet op. Succes komt altijd te voet en gaat te 
paard. Ik ben echter een tevreden mens en heb 
geleerd om ook eens andere prioriteiten te stel-
len. Geld is niet alles. Neemt niet weg dat ik on-
verminderd ambitieus ben hoor. Ik ben nog maar 
45 jaar en de wereld ligt nog aan mijn voeten.’

Goede band
Chris de Roo mag best een voortrekker genoemd 
worden. Hij was de eerste zanger uit Emmen die 
écht bekend werd. Nog voor Jannes en Bouke. ‘De 
onderlinge band is goed. We respecteren elkaar. 
Als je echter naar Volendam kijkt, daar hemelen 
artiesten elkaar op en versterken ze elkaar ook. 
Dat is hier wat minder en dat vind ik best jammer.’ 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Volop gezelligheid én snelheid in Café Weerdinge
Toen Markus Goetz en Tineke Roelfsema hun woning 
in Tweede Exloërmond verkochten en stopten met hun 
bedrijf was het eerste plan eigenlijk om naar Italië te emi-
greren. Door allerlei omstandigheden lieten ze dat plan 
varen en nu heropenen ze binnenkort Café Weerdinge 
aan de Dorpsstraat, midden in het prachtige gelijknamige 
dorp. 

“Eigenlijk kwam het café toevallig op ons pad”, vertelt 
Markus. “Toen het plan om naar Italië te emigreren van 
tafel ging wisten we één ding wel zeker en dat is dat we 
niet weer een huis wilden kopen. Onze wens was om iets 
te huren en een vriend van ons bood ons daarom aan om 
zijn appartement, dat zich naast Café Weerdinge bevindt, 
te gaan huren.” Dat aanbod namen Markus en Tineke dan 
ook graag aan. In Tweede Exloërmond hadden ze tot hun 
verhuizing naar Weerdinge een bijzondere hobby waarvan 
ze uiteindelijk ook hun werk maakten, ze beschikten na-
melijk over een bijzondere houten slot-car-racebaan. Een 
professionele 5-spoorsracebaan, de enige wedstrijdbaan in 
Groningen en Drenthe en één van de weinige in heel Ne-
derland. “In of bij ons appartement hadden we helaas geen 
ruimte meer voor die baan en omdat we dat erg jammer 
vonden besloten we toch weer uit te gaan kijken naar een 
geschikte locatie om de baan weer op te kunnen bouwen”, 
aldus Markus. 

Die ruimte vonden ze uiteindelijk dichtbij huis in de vorm 
van het café vlak naast het appartement. “Ook weer via 
onze vrienden Derk Jan en Ellen die eigenaar van Café 
Weerdinge zijn en ons vertelden dat Wim en Suzanne, 
onze voorgangers, graag wilden stoppen met het uitbaten 
van het café”, legt Markus uit. Heel lang hoefden Markus 
en Tineke er niet over na te denken omdat het de ultieme 
mogelijkheid bleek om de baan weer op te bouwen zodat 
de bijna 20 clubleden van de slot-car-racebaan hun weke-
lijkse wedstrijden weer kunnen racen.

De afgelopen weken is er keihard gewerkt, de racebaan 
werd geplaatst en vanwege de grootte van de baan moest 
de ruimte voor het café ook worden aangepast. Markus: 
“Het café heeft een totale metamorfose ondergaan waarbij 

we als doel hadden dat het bruine café gevoel moest 
blijven en we denken dat we daar wel in geslaagd zijn.” De 
bedoeling is dat het café begin juni heropend zal worden 
en dan zullen er ook 2 open dagen georganiseerd worden 
waarop iedereen van harte welkom is en de racebaan 
bijvoorbeeld ook geprobeerd mag worden. “Inwoners van 
Weerdinge noemen het al ‘het racecafé’”, lacht Markus, 
“en natuurlijk zijn we dat ook maar we willen ook graag 
dé ontmoetingsplek voor de inwoners van Weerdinge en 
daarbuiten blijven.” 

Café Weerdinge zal vanaf begin juni iedere dag van de 
week, behalve op maandag en dinsdag, geopend zijn.  

Op woensdagavond is de biljartclub te gast en op vrijdag-
avond is er de raceclub avond en is het café ook gewoon 
geopend. Er is een kleine kaart voor degene die graag wat 
wil eten en vanzelfsprekend zijn er ook nog altijd tal van 
mogelijkheden voor bedrijfsfeestjes of familie-uitjes. De 
muziekavonden met livemuziek zullen ook weer terugko-
men en de eerste bruiloft staat inmiddels al in de agenda. 
De website is nog in aanbouw maar ondertussen vindt 
u alle laatste nieuwtjes op de Facebook pagina van Café 
Weerdinge en alle geplande activiteiten zullen ook in de 
dorpskrant worden gepubliceerd. (RegioMagazine/Miranda 
Wolters)
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MijnOffiz in Klazienaveen bestaat 26 jaar! 

Precies 26 jaar geleden opende Theo van der Molen, samen met 2 andere vennoten, de 
deuren van TDG Hypotheek Advies aan de Langestraat 156a in Klazienaveen. In 2015,  
toen de samenwerking met de andere 2 vennoten inmiddels ten einde was, ging Theo 
samenwerken met Peter Juffer. De naam van het kantoor veranderde en samen gingen 
ze verder onder de naam MijnOffiz. 

“We hebben de afgelopen 26 jaar duizen-
den inwoners van Klazienaveen, Zwarte-
meer, Emmen en wijde omgeving mogen 
helpen bij het afsluiten van hun hypothe-
ken en verzekeringen en sinds de samen-
werking met Peter ook bij echtscheiding en 
het regelen van de financiën rondom een 
scheiding”, vertelt Theo. 

In 1997 werd het kantoor flink verbouwd 
en na de opening heeft MijnOffiz zich direct 
geprofileerd als een professioneel advies-
kantoor. Betrokkenheid bij Klazienaveen 

en haar omgeving blijkt uit het feit dat men 
voetbalverenigingen FC Klazienaveen en 
toen nog vv Zwartemeer steunt. 

“In de jaren dat we onze oude naam nog 
droegen was er zelfs het jaarlijkse TDG/
Perspectief toernooi op de velden van vv 
Zwartemeer”, aldus Theo. “Dat was iedere 
keer weer een groots succes.” 

Om beurten schreven de vennoten destijds 
wekelijks een financiële column in de 
krant ‘Perspectief’ en dit zorgde ook voor 

veel naamsbekendheid én waardering, de 
columns werden dan ook goed gelezen. 

Zoals gezegd vertrokken de 2 andere ven-
noten en vond TDG in 2015 aansluiting 
bij het bedrijf Financiën in Privé van Peter 
Juffer. Er vond een fusie plaats en toen 
viel ook het besluit om de naam van het 
kantoor te veranderen in MijnOffiz, inclu-
sief een nieuw logo en nieuwe huisstijl. 
Met de komst van Peter werd toen ook het 
dienstenpakket uitgebreid met hulp en 
advies bij echtscheiding. Bij een echtschei-
ding moeten er vaak enorm veel dingen 
geregeld worden en is het voor beide part-
ners belangrijk financiële zaken zo goed 
mogelijk te bespreken en te regelen. Peter 
heeft als financieel echtscheidingsadviseur 

de juiste kennis en ervaring in huis om dit 
samen met beide partners, zonder tussen-
komst van een advocaat, te regelen. 

Theo: ”We merken dat, naast een enorme 
aanwas van hypotheken en verzekeringen, 
er steeds meer een beroep op ons gedaan 
wordt bij echtscheiding. We zijn de mensen 
graag van dienst op financieel gebied en 
hopen nog jaren onze dienstverlening uit te 
mogen oefenen.”

MijnOffiz
Langestraat 156 A  |  Klazienaveen
Tel: 0591 – 39 07 77
www.mijnoffiz.nl
info@mijnoffiz.nl
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Samen 150 jaar in dienst, 4 jubilarissen 
bij Snijders in Wachtum 
Snijders Wachtum werd opgericht in 1913 en viert dit jaar dus het 110-jarig bestaan. 
Samen met dat bijzondere feit valt ook het jubileum van een 4-tal medewerkers en zij 
werden pasgeleden daarom ook extra in het zonnetje gezet. 

Het bedrijf is een begrip in de wijde omge-
ving en wordt gerund door Karin Snijders, 
Luc Lufting en Michel Soppe. ‘We zijn er 
voor zowel de boer als de particulier en 
leveren onder andere mengvoeders, kalver-
melk, ruwvoeders, kunstmest, zaaizaden en 
inkuilmiddelen aan de boer en zijn dealer 
van ForFarmers. Daarnaast is er ook de 
winkel van 750 m2 waar iedereen welkom 
is voor de aanschaf van onder andere 
werkschoenen en kleding, afrasteringsma-
terialen, verf, diervoeders en dierbenodigd-
heden, speelgoed, tuinzaden, tuinartikelen, 
klompen, laarzen, planten en potgrond. 
Kortom alles voor boerderij, dier en tuin’, 
vertelt Karin.

Herman Snijders
Herman Snijders is de vader van Karin en 
hij startte zijn werkende leven ongeveer 60 
jaar geleden in het familiebedrijf. ‘En dat 
is een gok want helemaal exact weten we 
het niet eens’, zegt Karin. ‘Maar onze laatste 
berekeningen kwamen op ruim 60 jaar 
dus zoiets moet het zeker zijn.’ Herman is 
volgens zijn collega’s absoluut geen stilzit-
ter en dat is ook de reden dat hij ondanks 
zijn pensioengerechtigde leeftijd nog altijd 
werkt. Een keiharde werker die zijn hele 

ziel en zaligheid in het bedrijf gelegd heeft, 
zo wordt hij verder door hen omschreven. 
Karin: ‘Hij is altijd mee gegaan met zijn tijd 
en stond altijd open voor verandering en 
dat heeft er mede voor gezorgd dat Snij-
ders Wachtum nog steeds bestaansrecht 
heeft.’

Herman Mittendorff
De volgende jubilaris is Herman Mittendorf, 
hij kwam dit jaar precies 30 jaar geleden 
in dienst en werkt als chauffeur en in het 
magazijn. ‘Herman is onze stille kracht’, 
aldus Karin. ‘Hij is er altijd en kan en wil 
altijd inspringen waar nodig. Het mooie van 
zo lang met elkaar werken is dat je precies 
weet wat je aan elkaar hebt maar ook lief 
en leed met elkaar deelt, het voelt bijna als 
familie.’ 

Geesje van der Pal
Geesje werkt dit jaar ook al 30 jaar bij 
Snijders Wachtum. Geesje is verkoopster in 
de winkel en dus een bekend gezicht voor 
velen. Onder haar collega’s staat Geesje be-
kend als degene die alles weet en daarom 
is ze zowel voor klanten als voor haar 
collega’s een belangrijk en gewaardeerd 
teamlid. ‘Maar niet alleen daarom hoor’, 

lacht Karin, ‘ze is ook altijd opgewekt en 
niks is haar te veel. Ondanks haar leeftijd 
leert ze nog altijd graag want ze vindt dat 
je van alles wat je verkoopt ook voldoende 
kennis in huis moet hebben.’ 

Jolanda Koops
In 1993, dus ook 30 jaar geleden, trad 
Jolanda in dienst bij Snijders Wachtum. ‘Zij 
heeft eigenlijk een dubbele functie want ze 
is zowel administratief medewerkster als 
verkoopster’, legt Karin uit. ‘Wat betekent 
dat ze dus ook ontzettend veel kennis in 
huis heeft op allerlei verschillende gebie-
den en voor Jolanda geldt ook dat ze altijd 
bereid is om te helpen waar nodig.’

De jubilarissen werden kortgeleden door 
het hele team in het zonnetje gezet en de 
bijzondere jubilea zullen binnenkort ook 
nog eens met elkaar gevierd worden. ‘We 
hopen nog heel lang collega’s van elkaar 
te mogen blijven, ze horen gewoon bij 
Snijders Wachtum’, zegt Karin tot besluit. 
(RegioMagazine / Miranda Wolters)

Snijders Wachtum
Middendorp 4
Wachtum 
Telefoon: 0524 – 55 12 67
www.snijderswachtum.nl

Vervolg van de voorpagina
Extra korting bij Blokhut.nl
Ben je op zoek naar een luxe-houtbouw premium buitenverblijf met een plat dak? Dan 
is het nu nog meer de moeite waard om eens een bezoek te brengen aan Blokhut.nl. 
‘Tot en met 30 juni krijg je bij Blokhut.nl namelijk 10 procent korting. Die korting geldt 
ook opties die eventueel bijbesteld worden’, vertellen Dévin Redmeijer en Robin Schui-
ling.

Uitstekend advies
Zoals bekend heeft Blokhut.nl meer te 
bieden. Heel veel meer zelfs. Het is dé plek 
voor blokhutten en tuinhuizen, overkap-
pingen, glaswanden, aluminium veranda’s, 
sierbestrating en ook wellness. ‘We staan 
ook bekend vanwege het uitstekende 
advies dat we bieden. Als klanten langs-
komen, dan nemen we alle tijd voor een 
adviesgesprek’, om teleurstelling te voor-
komen adviseren wij wel een afspraak te 
maken zeggen Redmeijer en Schuiling.

Hoogwaardige kwaliteit
Blokhut.nl combineert de kracht van een 
no-nonsense (familiebedrijf) met hoog-

waardige kwaliteit tuinproducten. ‘Je mag 
ons gerust een specialist noemen. Wij 
maken maatwerk mogelijk en bij ons vind 
je een uniek assortiment onder één dak. En 
hoewel de naam van ons bedrijf wellicht 
anders doet vermoeden, kun je behalve 
online bestellen natuurlijk ook altijd een 
bezoek brengen aan Blokhut.nl. We hebben 
een zeer fraai showterrein namelijk. Op 
dat showterrein vind je prachtige, model-
len blokhutten, luxe houtbouw, overkap-
pingen, glaswanden, aluminium veranda’s, 
sierbestrating en wellness. die bovendien 
voordelig aangeschaft kunnen worden. ‘Ons 
aanbod is zoals de mensen dat van ons 
gewend zijn: groot. We kunnen iedereen 

een geschikte blokhut of een tuinhuis aan-
bieden en de verschillende modellen zijn 
zeer de moeite waard’, zeggen Redmeijer 
en Schuiling. Komt dat zien!

Blokhut.nl is gevestigd aan de Pollux 7 in 
Klazienaveen. Telefoon: 0591-212 184. Zie 
ook de website www.blokhut.nl. (RegioMa-
gazine/Vincent Muskee)
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Pebble Coaching in Roswinkel
‘Ik coach, het paard is het middel’
Sharon van der Zwaag runt sinds vijf jaar Pebble Coaching in Roswin-
kel. Daarvoor was ze hoofdagent bij de politie. ‘Coaching en werken 
bij de politie heeft zeker wel wat raakvlakken. Ook nu wil ik hulp 
verlenen bijvoorbeeld. Mensen iets willen leren of coachen zit echt 
in mijn bloed. Bij Pebble Coaching zet ik paarden in. Ik ben de coach, 
mijn drie paarden zijn het middel’, zegt Sharon.

Ervaringsdeskundige
‘Ik heb zelf mogen ervaren hoe 
coaching met paarden werkt en 
was meteen onder de indruk. Het 
heeft mij echt geholpen en mijn 
interesse was gewekt. Daarbij was 
ik altijd al een ‘paardenmeisje’. En 
zo is Pebble Coaching ontstaan. 
Het ontstaan van Pebble Coaching 
was een combinatie van de
helpende werking die ik heb 
ervaren maar ook van het feit dat 
ik merkte dat er bij mijn ziekte 
vooral naar de onmogelijkheden 
werd gekeken. Ik wilde een veilige 
plek creëren waar mensen na 
tegenslagen kunnen opstaan, hun 
potentieel ontdekken en krachtig 
in zichzelf geloven. Coachen met 
behulp van paarden is nog niet 
erg ingeburgerd, zeker niet in dit 
deel van ons land. Een hulphond 
kent iedereen, bij paarden ligt dat 
toch iets anders. Nog steeds zijn 
er mensen die denken dat het 
iets zweverigs is. Niets is echter 
minder waar. Bij deze manier 
van coaching maken we gebruik 
van de zintuigen van het paard. 
De zintuigen van een paard zijn 
echt ongelooflijk. Een paard kan 

bijvoorbeeld jouw hartslag horen. 
Gaat de hartslag omhoog, dan 
merkt het paard dat meteen. Zo 
kan zichtbaar gemaakt worden 
wat er intern in jouw lichaam 
gebeurt’, vertelt Sharon.

Zichtbaar
Pebble Coaching is het adres als 
je te maken hebt met stressgere-
lateerde klachten, een burn-out, 
PTSS of traumaklachten. ‘We gaan 
eerst in gesprek. Waar loop je 
tegen aan? Wat zit je dwars? Wat 
blokkeert je? Kijk ik ben geen psy-
chiater of psycholoog. Dat vertel 
ik de mensen ook. Bij mij hoeven 
mensen niet hun hele trauma uit 
te leggen. Ik werk met waar ze in 
het dagelijks leven/ het hier en nu 
tegen aanlopen. Vervolgens gaan 
we aan de slag. Met behulp van 
het paard worden bepaalde zaken 
zichtbaar. Daarbij kan het paard 
als een spiegel dienen, maar ook 
als metafoor. Zeker, er is altijd een 
bepaalde scepsis als het gaat om 
deze manier van coachen. In het 
westen van het land is het al veel 
bekender. Veel mensen weten 
niet wat een paard kan. Paarden 

hebben geweldige zintuigen en 
een sterk overlevingsmechanisme. 
Is er nood in een kudde paarden, 
dan loopt elk paard dezelfde kant 
op. De rollen zijn duidelijk en 
dat is bij mensen nog wel eens 
anders.’

Baat bij deze manier van coachen
‘De meeste mensen die ik coach, 
zijn de verbinding tussen hoofd 
en lijf kwijt, verbindingen die in 
de hersenen bij stress en trauma 
verloren gaan, maar wel hersteld 
kunnen worden. Emoties kunnen 
dan zomaar van 0 tot 100 schie-
ten. Ik werk zeer ervaringsgericht 
en probeer de verbinding – samen 
met mijn paarden- weer tot stand 

te brengen. Het probleem wordt 
duidelijk en als je dat eenmaal 
weet, dan kun je er ook écht iets 
mee doen. Nee, natuurlijk kan ik 
geen garantie geven. Wel kan 
ik met trots vertellen dat negen 
van de tien mensen baat heeft 
bij deze manier van coaching. 
Door middel van coaching wil ik 
mensen voorzien van tools om 
veerkrachtig om te gaan met te-
genslagen, zelfinitiatief te nemen 
en de regie over hun leven te pak-
ken om kansen te grijpen.’

Eigen toolbox
Voor Sharon was de stap van de 
politie naar een eigen onder-
neming ook wel even wennen. 

‘Zeker in het begin was dat best 
lastig. Mijn eerste coach ses-
sies hadden vaak iets weg van 
een kruisverhoor, haha. Ik was 
automatisch en vanuit mijn politie 
achtergrond vooral bezig met 
het verzamelen van informatie. 
Nu ben ik wat dat betreft veel 
rustiger. Ik vertrouw nu veel meer 
op mijn eigen handelen, mijn 
eigen toolbox. Coaching is wat dat 
betreft echt een ervaringsvak.’  
Zie voor meer informatie:  
www.pebblecoaching.nl
(RegioMagazine/Vincent Muskee)

Foto: Willem Sanders uit Ter Apel
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Grondlegger Pieter Bosma
Bosma Bedden Emmen bestaat zestig jaar!
Zeg Bosma en je zegt Bedden. Niet zo verwonderlijk, want Bosma Bedden Emmen be-
staat zestig jaar en is meer dan begrip in eigenlijk heel Noord Nederland. Oprichter Pie-
ter Bosma Senior (88 jaar) is nog steeds nauw betrokken bij de vijf zaken van zijn vier 
zoons in Emmen, Winschoten, Assen, Wezep en Groningen. ‘Ik kom nog zeer regelmatig 
langs. Het maakt me trots en bovendien werk ik zo nu en dan ook nog een middag. ‘Help 
jij die oudere mensen maar’, zeggen mijn zoons dan. En dat doe ik dan’, zegt Pieter 
Senior, die vol trots vertelt over Bosma Bedden.

Het begon allemaal in Emmen
‘Mijn schoonvader was ondernemer en hij 
zei ruim zestig jaar geleden dat er naast 
hem een pandje leeg stond. ‘Begin daar, 
samen met mijn dochter Fennie Dijkstra, 
maar een beddenzaak in, adviseerde hij. 
En zo is het eigenlijk begonnen’, zegt 
Pieter Senior. Hij had destijds niet kunnen 
bevroeden dat Bosma Bedden zo’n suc-
ces zou worden. ‘We hebben nu nog zaken 
in Emmen, Winschoten, Assen, Wezep en 
Groningen. Toen ik tachtig werd en een 
stapje terug deed, hebben we de filialen 
in Drachten en Leeuwarden afgestoten. De 
jongens hadden het druk genoeg met hun 
eigen zaken. Onze zaak in Wezep heeft een 
koninklijk schild. We zijn hofleverancier 
van het koninklijk huis. Natuurlijk ben ik 
daar heel erg trots op. Het zegt dat we een 
goed bedrijf hebben, want voor je hofleve-
rancier wordt, word je helemaal gescreend. 
Het zegt bovendien iets over de kwaliteit 
die we leveren’, zegt Bosma Senior terecht.

Perfecte nachtrust
‘Bij ons ligt het nét even anders’. Hoe vaak 
heeft Bosma Senior dat wel niet gezegd. 
‘Wij kunnen zorgen voor een perfecte 
nachtrust’, zegt hij. ‘Wat ik heel mooi vind 
is dat ik vroeger ouders aan een goed bed 

heb geholpen, en we nu de kinderen van 
die mensen in de zaak krijgen. ‘Ga maar 
naar Bosma, dan heb je een goed bed’, 
krijgen kinderen te horen. Dat doet ons 
natuurlijk goed. Als ik mijn achternaam 
ergens noem, dan vragen negen van de tien 
mensen ‘van de bedden?’. Dat betekent dat 
we wel iets neer hebben gezet de afgelo-
pen zestig jaar.’

Vier zoons
Tegenwoordig zijn Gerrie en Ada het 
gezicht in Emmen, geeft Pieter leiding in 
Winschoten, staat Edwin in Assen, zijn 
Ente Senior en Ente Junior actief in Wezep 
en runt kleinzoon Ferdinand de vestiging 
in Groningen. Pieter Senior komt er nog 
regelmatig. ‘Ik rijd nog zelf in de auto en 
ga er graag op uit. Even koffiedrinken bij 
Gerrie en Ada in Emmen en af en toe even 
een keer langs bij mijn andere zoons. Het is 
uniek dat mijn vier zoons allemaal een ei-
gen zaak hebben. Ik heb ze nooit gedwon-
gen overigens, haha. Ze hadden de keuze. 
En natuurlijk maakt het me trots dat ze voor 
onze zaak gekozen hebben.’

Vakkennis en advies
Pieter Bosma Senior weet als geen ander 
hoe Bosma Bedden Emmen al zestig jaar 

het verschil maakt. ‘Slapen is ons vak. 
Als geen ander kunnen wij mensen een 
perfecte nachtrust bezorgen Een bed kan 
er prachtig uitzien, het gaat echter om 
hoe je er op ligt en slaapt. Wij hebben 
de vakkennis in huis en kunnen altijd het 
beste advies geven. Natuurlijk kun je op 
andere adressen wel eens een goedkoper 
bed kopen. Mensen die echter écht belang 
hechten aan een goede nachtrust, garantie 
en service, weten dat ze bij ons moeten 
zijn.’

Hard werken
Pieter Bosma Senior is ondertussen bijna 
89 jaar. ‘Dat merk ik lichamelijk. Geestelijk 

echter, ben ik nog zo scherp als een mes. 
Ik kom graag bij mijn zoons op de koffie, 
even een praatje maken. En elke keer ben 
ik weer trots. Trots op wat we in zestig jaar 
bereikt hebben. We waren ooit de eerste 
beddenzaak in Drenthe. We hebben ook 
moeilijke tijden gehad, maar uiteindelijk 
alle woeste stormen overleefd. Hoe? Door 
ons ding te blijven doen en vooral door 
hard te werken.’

Bosma Bedden in Emmen is gevestigd 
aan de Nijbracht 84A in Emmen.  
Telefoon: 0591- 64 83 28. Zie ook de  
website www.bosmabedden.nl.  
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Nieuwekozijnen.eu:
nu liefst 10 procent
korting op een dakkapel!
Op zoek naar nieuwe kozijnen, deuren of een dakkapel? 
Bij Nieuwekozijnen.eu in Emmen slaag je altijd, niet in  
de laatste plaats omdat altijd maatwerk geleverd kan  
worden. ‘We zijn sinds twee jaar gevestigd in Emmen’, 
vertelt salesmanager Michel Zinkhann.  
Nieuwekozijnen.eu bedient een zeer groot publiek. ‘Men-
sen weten ons uitstekend te vinden. Het voordeel van de 
verhuizing naar Emmen is vooral dat we hier veel meer 
ruimte hebben. Op die manier kunnen we klanten laten 
zien hoe we werken, en dat is precies wat we willen.’

Showroom van 2500 vierkante meter
Nieuwekozijnen.eu beschikt over een showroom van liefst 
2500 vierkante meter. ‘We laten zien hoe we bijvoorbeeld 
een dakkapel precies maken. We zijn dus zeer transparant. 
Behalve dat je bij ons altijd geschikte kozijnen, deuren en 
dakkapellen vindt, staan we ook voor de plaatsing en mon-
tage. We bieden dus een totaalconcept en gelukkig weten 
steeds meer mensen dat te waarderen’, zegt Zinkhann 
tevreden.

Persoonlijke benadering en maatwerk
Nieuwekozijnen.eu staat voor een persoonlijke benadering. 
‘In principe komen we altijd naar de klant toe. We drin-
ken een kop koffie en we geven dan altijd eerlijk en goed 
advies. En moeten we twee keer langskomen, dan doen we 
dat, ook als dit in de avonduren is. We zijn zeer flexibel en 
klanttevredenheid is voor ons bijzonder belangrijk. Verder 
hebben we een zeer sterk en hecht team. Dat alles samen 
maakt echt het verschil. Wij denken altijd met de klant 
mee. Willen ze een dakkapel van 3,64 meter breed, dan 
kan dat hier gewoon. Wij wijken dus af van de standaard-
maten. Samen met de klant kijken we naar wat de meest 
geschikte oplossing is.’

Kwaliteit
Natuurlijk levert Nieuwekozijnen.eu altijd kwaliteit. ‘Dat is 
natuurlijk het belangrijkste. Verder blijven we een open 
deuren beleid hanteren. Iedereen is hier welkom om een 
kijkje te komen nemen. In principe kunnen we in onze 
timmerfabriek alles maken. Meer dus dan alleen deuren 
of dakkapellen. Kijk, de prijzen staan vast. We proberen 
echter altijd een win-win situatie te creëren voor de klant 
en zonder onbescheiden te zijn lukt ons dat heel aardig.’

Tien procent korting
Ondertussen levert Nieuwekozijnen.eu al zo’n 400 dakka-
pellen per jaar. ‘We zijn aardig gegroeid, al is groei op zich 
geen doel. We willen namelijk altijd dezelfde service en 

kwaliteit blijven leveren. Bovendien willen we altijd snel 
kunnen handelen. Kopen mensen bij ons een dakkapel, 
dan streven we ernaar om de dakkapel binnen een periode 
van tussen de acht en tien weken te plaatsen. Ook het 
persoonlijke contact met mensen is iets dat we koesteren 
en dat wordt moeilijker naarmate je groter wordt’, zegt 
Zinkhann, die mensen graag wijst op een zeer aantrek-
kelijke actie. ‘Mensen die tot 1 juli bij ons een dakkapel 
aanschaffen, krijgen 10 procent korting van ons. Inderdaad, 
dat is zéér de moeite waard.’

Nieuwekozijnen.eu is gevestigd aan de  
Phileas Foggstraat 28 in Emmen. Telefoon: 085 - 30 312 
40. Zie ook de website www.nieuwekozijnen.eu.  
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Behangersbedrijf HenA in Emmen
‘Kwaliteit gaat bij ons 
echt boven alles’
Het heeft wel iets weg van een jongensboek. Bijna acht jaar geleden begonnen Wouter 
van Amerongen en Bernardo Harms een eigen bedrijf: Behangersbedrijf HenA. ‘We 
gingen er in een busje met geleend geld op uit. Nu hebben we achttien mensen aan het 
werk. Het is inderdaad heel erg snel gegaan allemaal en daar zijn we natuurlijk heel erg 
trots op’, zegt Wouter terecht trots.

Kwaliteit
‘Het was de bedoeling dat we het de eerste 
drie jaar ook echt met z’n tweeën zouden 
blijven doen’, legt Wouter uit. ‘Het is echter 
heel snel gegaan. We hebben nu een heel 

mooi en goed lopend bedrijf. Onze kracht? 
Dat is dat kwaliteit boven alles gaat. Door 
steeds goed werk te leveren hebben we 
ons een mooie positie weten te verwer-
ven en hebben we heel mooie klanten. 

In hoofdzaak verrichten we werk voor de 
zakelijke markt overigens. We staan be-
kend om het feit dat we altijd netjes werk 
leveren. Ook heel belangrijk, zeker omdat 
je het in onze branche vooral moet hebben 
van mond-tot-mondreclame. We willen 
bovendien niet te duur zijn. We willen onze 
klanten in elk geval nooit het vel over de 
oren trekken.’

Ervaren behanger
Door de groei van het bedrijf bekleden 
Wouter en Bernardo een heel andere rol 
als in het begin. ‘We zijn nu managers 
geworden. Best bijzonder. Ik denk nog wel 
eens terug aan die tijd dat we vanuit een 
studentenkamertje beginnen. Dan gingen 
we er om 07.00 uur op uit en waren we om 
18.00 uur terug. En dan moest de boekhou-
ding nog’, lacht Wouter. 

‘We zijn gespecialiseerd in behang. Daar 
zijn we echt goed in. We zijn sterk in dit 
ambacht, want dat is het. Het lukt ons 
gelukkig nog steeds om nieuw personeel te 
vinden. Nieuwe krachten lopen altijd eerst 
mee aan de hand van een ervaren behan-
ger.  En van daaruit kunnen ze vervolgens 
zelf aan de slag.’

Glasweefselbehang
Behangersbedrijf HenA is met name speci-
alist op het gebied van glasweefselbehang, 
renovliesbehang en fotobehang. ‘Glasweef-
sel zie je veel in ziekenhuizen. Het is zoals 
we dat noemen hufterproof en gemakkelijk 
te repareren. Ook fotobehang neemt echt 

een vlucht, Je ziet het erg veel in kantoren 
en op slaapkamers, Wat betreft fotobehang 
is echt heel erg veel mogelijk. Met fotobe-
hang kun je gemakkelijk jouw eigen plek 
creëren. En het behang is zo kraakhelder, 
het is bijna ongelooflijk’, vertelt Wouter.

Regeren is vooruitzien
Overigens kunnen particulieren ook altijd 
aankloppen bij HenA. ‘Natuurlijk kan dat. 
Omdat we specialist zijn, kunnen we sneller 
werken. Heb je bijvoorbeeld een slaapka-
mer, dan kunnen wij die in één dag behan-
gen. Zoals gezegd bestaat het merendeel 
van ons werk echter uit het ‘grotere werk’. 
We zitten echt door heel Nederland; van 
Zwolle tot Utrecht. Eigenlijk komen we al-
leen niet in Zeeland, Limburg en Brabant. 

We doen van alles. Van het Holland Casino, 
ruimtes voor het RIVM en ook verschillende 
vakantieparken.’ Regeren is vooruitzien. 
‘De bouwwereld staat onder druk, denk 
bijvoorbeeld alleen maar eens aan de stik-
stofproblematiek. De woningmarkt gaat een 
tik krijgen. Wij hebben om die reden Prins 
& Pepers opgericht. Dit is een webshop. We 
gaan daarop behang verkopen en alles wat 
daarmee te maken heeft’, onthult Wouter.

Behangersbedrijf HenA is gevestigd aan de 
Olivier van Noortstraat 16 in Emmen.
 Telefoon: 06-27 092 837 en 
06-55 697 941. Zie ook de website 
www.behangersbedrijfhena.nl.

(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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V E R K O O P  &  O N D E R H O U D  V A N  A L L E  M E R K E N

AUDI A5 SPORTBACK 35 TFSI SPORT S-LINE 
EDITION,PANODAK,LED,MATRIX

Vanaf €675 p/m

Benzine - 2020 - 84501 km

€39.950,-

AUDI Q2 35 TFSI 1.5TSI 150PK COD SPORT 
2X S LINE EDITION 1500KG TREKG

Vanaf €523 p/m

Benzine - 2019 - 44564 km

€30.945,-

AUDI A6 LIMOUSINE 40 TFSI 204PK S EDI-
TION BLACK PACK! NIEUWSTAAT,TREKHAAK

Vanaf €911 p/m

Benzine - 2021 - 73885 km

€53.945,-

BMW 4 SERIE CABRIO 420I EXECUTIVE, 
LEER,M-PAKKET,AUTOMAAT,ORG NL

Vanaf €499 p/m

Benzine - 2019 - 53252 km

€41.945,-

NISSAN QASHQAI 1.2 TEKNA|PANO360CA
MERA|LEERAUTOMAAT|PARELMOER

Vanaf €399 p/m

Benzine - 2017 - 82211 km

€21.945,-

PEUGEOT 108 1.0 E-VTI 70PK ALLURE TOP! 
VOUWDAK,CLIMA,CAMERA,NAVI,UNIEK

Vanaf €204 p/m

Benzine - 2015 - 51849 km

€9.995,-

OPEL INSIGNIA SPORTS TOURER 1.5 TUR-
BO 165PK BUSINESS EXECUTIVE,NAV

Vanaf €337 p/m

Benzine - 2019 - 140380 km

€19.945,-

RENAULT GRAND SCÉNIC 1.2 TCE BOSE 
7P.PANO,LEER,NAV,TREKH

Vanaf €244 p/m

Benzine - 2012 - 115235 km

€11.950,-

CITROËN C1 1.0 ATTRACTION,AIRCO,ZEER 
NETTE STAAT,RIJKLAAR

Vanaf €115 p/m

Benzine - 2013 - 154281 km

€5.650,-

FIAT DOBLÓ CARGO 1.3 MJ L2H1 MAXI SX, 
AIRCO,NIEUWSTAAT NOV 2018

Vanaf €231 p/m

Diesel - 2018 - 61604 km

€13.645,-
Excl. BTW

FIAT DOBLÓ CARGO 1.3 MJ L1H1 ACTUAL,
AIRCO,METALLIC,BLUETOOTH,DAKREK

Vanaf €185 p/m

Diesel - 2017 - 99898 km

€10.950,-
Excl. BTW

FORD TRANSIT 350 2.0 TDCI 130PK L3H2 
TREND,AIRCO,PDC,LMV,STOELVERW.

Vanaf €337 p/m

Diesel - 2017 - 161365 km

€19.950,-
Excl. BTW

RENAULT KADJAR 1.2 TCE 131PK 
INTENS,ECC,LEER,CRUISE,AUTOMAAT

Vanaf €354 p/m

Benzine - 2018 - 97051 km

€20.945,-

SEAT IBIZA 1.5 TSI EVO FR BUSINESS
INTENSE,1STE EIG,UNIEKE UITVOERING

Vanaf €320 p/m

Benzine - 2018 - 83013 km

€18.945,-

SEAT ATECA 1.4 ECOTSI XCELLENCE|PANO|
LED|LEER|CAMERA|1E EIG!

Vanaf €400 p/m

Benzine - 2017 - 129573 km

€23.650,-

VOLKSWAGEN POLO 1.0 TSI 96PK 
BEATS,NAV,ADAPTIVE CRUISE

Vanaf €286 p/m

Benzine - 2018 - 56291 km

€16.945,-

VOLKSWAGEN T-ROC 1.0 TSI 116PK, 
STYLE,ECC,ADAPTIVE CRUISE,PANO

Vanaf €404 p/m

Benzine - 2018 - 102226 km

€23.945,-

VOLKSWAGEN SHARAN 2.0 TSI 200PK HIG
HLINE,DSG,LEER,PANO,TREKH,DYNAUDIO

Vanaf €571 p/m

Benzine - 2015 - 131067 km

€27.950,-

VOLKSWAGEN UP! 1.0 MOVE UP!  
AUTOMAAT!

Vanaf €129 p/m

Benzine - 2014 - 150296 km

€8.945,-

VOLKSWAGEN T-ROC 2.0 TSI 191PK 4MO-
TION SPORT,BEATS AUDIO,PANO,VIRTUAL

Vanaf €506 p/m

Benzine - 2018 - 111821 km

€29.945,-
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