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'We willen onze klanten een lach op het gezicht bezorgen'

Nijstad Handel in Stadskanaal
timmert aan de weg

´We staan bepaald niet stil. In het afgelopen jaar is ons aanbod 
nóg groter geworden. Ook de vestiging in Groningen, een kopie 
van die in Stadskanaal, krijgt steeds meer voet aan de grond. 

We groeien als kool en door de strategische ligging kunnen we 
ook Delfzijl, de Eemshaven en Friesland bedienen´, zegt Van der 
Waal tevreden. 

Lees verder op pagina 5.

Nijstad Handel geldt als specialist in met name stalen dak- en 
gevelbeplating. ´We leveren zowel uit voorraad als op bestel-
ling´, zegt eigenaar Sander van der Waal. De producten die Nijstad 
Handel biedt worden toegepast voor nieuwbouw en renovatie van 
gevels en daken en voor projecten als loodsen, overkappingen, 
chaletbouw en agrarische schuren als ook bedrijfspanden. Nijstad 
Handel, met vestigingen in Stadskanaal en Groningen, timmert 
ondertussen danig aan de weg.
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Handelsonderneming Riekus Stevens
Dé specialist in gereedschapswagens en rolsteigers!
Handelsonderneming Riekus Stevens verhuisde ruim een jaar gele-
den naar een prachtig en sfeervol bedrijfspand aan de Tinnegieter 4F 
in Stadskanaal. Daarvoor opereerde Stevens vanuit huis. De specialist 
in de verkoop van vooral gereedschapswagens en rolsteigers van 
het merk Euroscaffold kijkt tevreden terug op de verhuizing. ́Ik mag 
niet klagen. Mensen weten me steeds beter te vinden. Dat maakt dat 
de bedrijfshal nu eigenlijk alweer te klein is´, lacht Stevens, die van 
plan is om zich de komende tijd ook meer op markten en beurzen te 
laten zien, waaronder de Landbouwbeurs in Vlagtwedde.

´Het is een hobby voor mij´
Ondertussen weet bijna heel 
Nederland dat je voor met name 
gereedschapswagens en rolstei-
gers bij Riekus Stevens moet 
zijn. 'Natuurlijk verkoop ik meer. 
Dat noem ik 'meeneemartikelen' 
in de vorm van doppensetjes, 
gereedschapskoffertjes en losse 
setjes.  Ook verhuur ik rolsteigers 
en kun je ook voor palletkarren 
bij me terecht. In mijn showroom 
staan standaard 35 verschillende 
gereedschapswagens en er zijn 
liefst 130 gereedschapswagens 

uit voorraad leverbaar. Mijn hal 
is functioneel, maar ondertussen 
bijna te klein. Ooit zou ik nog wel 
eens uit willen breiden. Dan zou ik 
bijvoorbeeld ook aanhangwagens 
willen verkopen. Dat is echter 
toekomstmuziek', zegt Stevens, 
die zijn handelsonderneming ziet 
als een hobby. 'Ik doe dit naast 
mijn reguliere baan. Mensen 
kunnen elke dinsdag- en donder-
dagavond bij mij terecht. Zwaar? 
Welnee, de avonden vliegen 
voorbij. Ook omdat het gewoon 
gezellig is. Bij mij staat de koffie 
altijd klaar. Gekscherend wordt ik 
ook al ´meneer van de koffie staat 
klaar´ genoemd, haha. Ik wil ook 
graag nog even noemen dat ik dit 
alleen kan met ondersteuning van 
de vrouw.´

Via Marktplaats
Stevens adverteert vooral via 
Marktplaats, een website heeft hij 
niet. ´Mensen kunnen op Markt-
plaats gewoon Handelsonderne-
ming Riekus Stevens invullen en 
dan zie je wat ik verkoop. Mijn 
producten zijn zeer gewild. Ik 
krijg bestellingen uit bijvoorbeeld 

Amsterdam en Zeeland. Dat heeft 
uiteraard te maken met de prijs- 
kwaliteitsverhouding maar zeker 
ook met de gunfactor. Ik ben heel 
tevreden hoe de zaken gaan, al 
kan het natuurlijk altijd beter´, 
zegt Riekus. ´Ik weet als onder-
nemer wel wat ik wil. Ik houd ook 
altijd mijn eigen prijs aan. Ik wil 
ook gestaag groeien. Alles wat 
hier staat is van mijn eigen geld. 
Daar ben ik echt heel trots op.´

Uit voorraad leverbaar
De steigers die Handelsonderne-
ming Riekus Stevens aanbiedt, 
voldoen uiteraard aan de ARBO 
norm van 2024. ´Ook rolsteigers 
zijn uit voorraad leverbaar. Ik be-
dien een heel breed publiek. De 

gereedschapswagens blijven echt 
populair. Ze worden heel breed 
gebruikt.  Denk maar aan hobbyis-
ten, jeugd die gaat sleutelen aan 
brommers, ZZP'ers, autogarages 
en mensen die af willen van de 
gereedschapskoffers en alles han-
dig in een mooie gereedschaps-
wagen willen bewaren. De vraag 
naar gereedschapswagens blijft 
altijd. En koop je die bij mij, dan 
koop je uitstekende karren voor 
een goede prijs´, besluit Stevens. 

Realistisch
Een grotere hal? ´Je moet natuur-
lijk wel realistisch blijven. Alles 
wordt duurder en ik wil alles met 
eigen geld doen. Maar wie weet 
komt het er ooit nog eens van. De 

verhuizing naar deze locatie is al 
weer een stap vooruit. We zien 
wel wat de toekomst ons brengt. 
Voorlopig ben ik tevreden hoe 
het gaat. Mijn naamsbekendheid 
groeit en ik beleef enorm veel 
plezier aan de handelsonderne-
ming.´

Handelsonderneming  
Riekus Stevens is gevestigd aan 
de Tinnegieter 4F in Stadskanaal. 
De koffie staat elke  
dinsdag- en donderdagavond 
tussen 18.00 uur en 21.00 uur 
klaar. Verder kun je buiten deze 
dagen ook een afspraak maken 
met Stevens via 06 - 14 77 19 84. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Vervolg van de voorpagina
Nijstad Handel breidt leveringspakket nog verder uit!
Het gaat crescendo met Nijstad Handel, met vestigin-

gen in Stadskanaal en Groningen. ´We hebben ons 

aanbod nog verder uitgebreid. Dan moet je vooral 

denken aan felsplaten bijvoorbeeld. Ze zijn gemaakt 

van hoogwaardig staal en hebben een zeer goed 

opgebouwde coating. De platen zijn zeer duurzaam en 

worden voor woningbouw gebruikt. Uiteraard kunnen 

we ze op maat leveren´, zegt eigenaar Sander van der 

Waal.

Felsplaten

Het aanbod van Nijstad Handel is overigens niet alleen 

uitgebreid met felsplaten. 'Ook het aanbod dampdoor-

latende folie is weer verder uitgebreid, net als dat geldt 

voor het aanbod pvc goten. Voor al onze producten 

geldt dat je ze bij onze vestigingen in Groningen en 

Stadskanaal af kunt halen. We kunnen ze echter ook 

aan huis leveren. Wat dat betreft kunnen we het onze 

klanten heel gemakkelijk maken.´

Ondernemersbeurs in Stadskanaal

Stilstand is achteruitgang. Dat beseft ook Van der Waal zich 

terdege. ´Het is zaak om zichtbaar te blijven. In dat kader 

is het leuk om te melden dat we op 28 en 29 juni aanwezig 

zullen zijn op de ondernemersbeurs van de VVBK, op het 

Raadhuisplein in Stadskanaal.  We komen met een leuke 

stand en laten een aantal van onze interessante producten 

zien. Wellicht kunnen mensen dan ook genieten van een 

interessante beursactie en zullen we zoals de mensen 

van ons gewend zijn zorgen voor de nodige gezelligheid´, 

belooft Van der Waal. 

Perfecte service

Nijstad Handel probeert zich op verschillende manieren 

te onderscheiden. Voorop staat de service. 'We hechten 

echt waarde aan een tevreden en lachende klant. We zijn 

zeer laagdrempelig. We nemen voor iedereen ruim de tijd. 

Verder zijn we een zeer transparante onderneming. Bij ons 

weet je altijd precies wat de kosten zijn. Ook de grote voor-

raad en de zeer snelle levertijden maken ons onderschei-

dend. Verder bieden we ook het gemak van een webshop. 

Ook die draait echt heel erg goed. Als klant word je echt bij 

de hand genomen en dat werpt vruchten af. We zien dat er 

steeds meer gebruik van gemaakt wordt.´

Spil van het bedrijf

Ondertussen is Sander zelf weer de spil van het bedrijf ge-

worden. ´Ik steek zelf weer nadrukkelijk de handen uit de 

mouwen en ben weer het gezicht van Nijstad Handel. Daar 

beleef ik ontzettend veel plezier aan´, zegt Van der Waal. 

´Ondertussen merken we dat onze grote voorraad ook heel 

aantrekkelijk is voor bouwbedrijven. Moeten die snel bij-

voorbeeld een dakje of een scheidingswand hebben, dan 

kunnen ze die hier gewoon komen halen.  Heel wat sneller 

dus dan wanneer je die producten moet bestellen. Dan ben 

je vaak zomaar een paar weken onderweg.´

Nijstad Handel is gevestigd aan de Gedempte Vled-

dermond 9 in Stadskanaal en aan het Hoendiep 160 in 

Groningen. Nijstad Handel is telefonisch bereikbaar via 

0599-61 50 19 en 050- 211 00 65.. Zie ook de website 

www.nijstadhandel.nl. (RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Polytech op zoek naar personeel
'Hier is altijd wat te doen; we zijn een heel dynamisch bedrijf'
Indrukwekkend. Zo kun je de groei die Polytech Kunst-
stof in Musselkanaal heeft doorgemaakt beslist noemen. 
De groei maakt dat het bedrijf naarstig op zoek is naar 
nieuwe medewerkers. ´Op dit moment zijn we op zoek 
naar een chauffeur, iemand voor de technische dienst en 
assemblage medewerkers´, zegt operationeel manager 
Sander Krops. Hij legt uit waarom het bijzonder de moeite 
waard is om aan de slag te gaan bij Polytech.

Alles in eigen beheer
Voor de goede orde, Polytech levert kunststof dakgoten, 
dakranden en luifels voor zowel nieuwbouw als renovatie. 
De producten worden montageklaar geleverd en zijn licht 
van gewicht. ´Het leuke is dat we alles in eigen beheer 
doen. We produceren dus zelf en het is echt boeiend om 
dat proces richting eindproduct mee te maken. We zijn ook 
om die reden een heel dynamisch bedrijf.  Qua personeel 
hebben we een goede mix tussen jong en oud. Het is hier 
prettig werken en dat blijkt ook wel uit het feit dat we de 
afgelopen jaren al verschillende jubilarissen in het zon-
netje hebben gezet. Mensen zijn honkvast. Dat zegt veel, 
zo niet alles´, zegt Krops terecht.

Groei
Polytech begon bijna 35 jaar geleden met een klein hal-
letje. ´Nu beslaan we heel het terrein aan de Nijverheids-
laan. Vroeger kochten we de producten zelf in en leverden 
we alleen, nu hebben we alles in eigen beheer. Dus van 
grondstofkorrel tot het vervoer en alles wat daar tussenin 
zit. Het is heel erg leuk om daar onderdeel van te zijn. Op 
dit moment is het best lastig om goede mensen te vinden. 
Jammer, want dat staat groei toch wel in de weg. Ik daag 
iedereen dan ook uit om te solliciteren op een van de 
functies´, vertelt Krops. 

Uitstekende sfeer
Krops somt moeiteloos een aantal redenen op waarom 
het aantrekkelijk is om voor Polytech te werken. ´We zijn 
gewoon een leuk bedrijf. De sfeer is uitstekend en we heb-

ben alles gewoon goed voor elkaar. We hebben een tafel-
tennistafel en een dartbord voor in de pauze en daar komt 
een tafelvoetbaltafel bij. We bieden gratis fruit voor ons 
personeel en proberen het onze mensen zo aangenaam 
mogelijk te maken. Ook  zijn de salarissen hier gewoon 
goed´, weet Krops.

Echt familiebedrijf
'Misschien weten mensen uit de directe omgeving niet 
precies wat we doen. Hoe groot we zijn en hoe we ons 
ontwikkeld hebben. Om personeel te werven hebben we 
al een spandoek opgehangen en zo proberen we mensen 
te interesseren om voor ons te komen werken. We zijn nog 

steeds niet uitgegroeid en ga je hier aan de slag, dan is de 
kans groot dat je van ons een vaste aanstelling krijgt. We 
zijn behalve in Nederland ook actief in Duitsland en België. 
Met nieuwe mensen kunnen we nog verder doorgroeien. 
Voor de genoemde functies is enige feeling natuurlijk be-
langrijk. Voor het overige word je hier alles geleerd.  Overi-
gens is Polytech ondanks de groei altijd een familiebedrijf 
gebleven. Die specifieke sfeer koesteren we ook echt.´

Polytech Kunststof is gevestigd aan de Nijverheidslaan 56 
in Musselkanaal. Telefoon: 0599 - 41 74 44.  
Zie ook de website www.polytech.nl/vacatures.  
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Rijschool Lion in Musselkanaal
'Ik hoor vaak dat mensen het gevoel hebben dat er een vriend naast 
ze in de auto zit'

Rijschool Lion van Lion Bakema uit Musselkanaal bestaat nu ruim een 
jaar. ´De tijd is voorbij gevlogen. Ik vind lesgeven heel erg leuk en de 
doelgroep spreekt me aan. Het is inderdaad een voordeel dat ik zelf 
nog jong ben. Ik spreek hun taal. Ik hoor vaak dat mensen het gevoel 
hebben dat er een vriend naast ze in de auto zit´, zegt Lion (23).

Goed eerste jaar
Lion kan terugkijken op een goed 

eerste jaar. ´Zeker de eerste 
maanden was het druk. In de 

zomermaanden is het altijd wat 
minder maar sinds de jaarwisse-
ling is het weer druk. Ondertussen 
heb ik plannen om uit te gaan 
breiden met E achter B. Ik heb 
een aanhanger aangeschaft en 
de bedoeling is dat ik ergens in 
het tweede kwartaal met E achter 

B ga beginnen´, vertelt Bakema. 
´Overigens is groeien op zich 
geen doel. Ik hoef niet de grootste 
te worden.´

Kwaliteit
De reden dat veel mensen kiezen 
voor Rijschool Lion is helder. ´Ik 
bied in de eerste plaats kwaliteit. 
Ik kan zelf goed rijden en pro-
beer mijn leerlingen ook wel het 
boekje te leren rijden. Mijn sla-
gingspercentage is hoger dan het 
gemiddelde. Natuurlijk ben ik daar 
trots op. Het is altijd mijn streven 
om leerlingen in één keer te laten 
slagen. En gelukkig lukt dit vaak.´

Aantrekkelijke prijs
Behalve het hoge slagingspercen-
tage is ook de prijs een reden om 
voor Rijschool Lion te kiezen. ´Ik 
ben zeker niet de duurste, maar 
ook niet de goedkoopste. 

Voor een aantrekkelijke prijs 
krijgen mensen een goede rijop-
leiding, zonder gesodemieter. De 
afspraken zijn duidelijk en daar-
naast ben ik flexibel. Bij mij krijg 
je ook echt anderhalf- of twee uur 
les. Je kunt bij mij pakketten afne-
men of kiezen voor losse lessen. 
Een pakket is altijd voordeliger. Ik 
kan dan namelijk altijd een mooie 
korting aanbieden´, zegt Bakema, 
die in de toekomst ooit nog 
weleens examinator zou willen 
worden en vooral klanten heeft 
in de gemeenten Stadskanaal en 
Westerwolde.

Rijschool Lion is gevestigd aan de 
Kruisstraat 11 in Musselkanaal. 
Telefoon: 06-58 99 09 89. Zie ook 
de website www.rijschoollion.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Klussenbedrijf De Vries in Musselkanaal

Het gaat uitstekend met Klussenbedrijf De Vries in Musselkanaal. Pa-
trick de Vries besloot  zeven jaar geleden om voor zichzelf te begin-
nen en ondertussen heeft hij een mooi team van drie vaste mensen. 
´We houden ons met name bezig met bestrating en met tuinaanleg. 
Ondertussen echter, gelden we ook als specialist op het gebied van 
riolering en draineren. Op basis van mijn ervaring vinden we vrijwel 
altijd een oplossing voor overtollig water en kun je altijd een beroep 
op ons doen als de riolering stuk of verzakt is´, zegt De Vries.

Verhardingen, sierbestrating 
en ambachtelijke verharding en 
tuinaanleg
De Vries houdt van zijn werk. Op 
het gebied van bestrating bieden 
we net dat beetje extra´s. Naast 
de reguliere bestratingen zijn 
wij gespecialiseerd in de meer 
exclusieve bestrating. Hierbij 
te denken aan bijvoorbeeld het 
leggen van keramische tegels in 
gestabiliseerd zand, het onder de 

hamer straten van natuursteenkei-
tjes en oude klinkers waalformaat 
(waaltjes).

Wij bestraten nog op ambachte-
lijke wijze en dat levert vaak de 
mooiste resultaten op. Tevens 
kunt u bij ons terecht voor het 
renoveren en of aanleggen van 
uw tuin.

Riolering en/of drainage
Moet de riolering gerepareerd 
worden, heb je problemen met 
de afvoer van hemelwater of is 
de riolering verzakt? ´Dan kunt u 
altijd op ons rekenen. Dat geldt 
ook voor de aanleg van drainage. 
Het wordt overal natter en we 
merken gewoon dat steeds meer 
mensen een goede drainage wen-
sen. Water overlast kan een groot 
probleem zijn, zeker in en om de 
woning.  Ook een natte kruip-
ruimte kan voor veel problemen 
zorgen. Ik had al ervaring met het 
aanleggen van drainage omdat 
ik voor Oranjewoud gewerkt 
heb. Bovendien heb ik door mijn 
ervaring eigen inzichten gekregen 
die ik toepas. Ondertussen durf 
ik mezelf best specialist op het 
gebied van drainage te noemen. 

Ik heb vrijwel altijd een plan. En 
dat tegen een concurrerende prijs 
aldus Patrick.

Ook water in de kruipruimte kan 
door Klussenbedrijf De Vries op-
gelost worden. ´Mits we er maar 
onder kunnen komen. Ook dan 
kunnen we drainage aanleggen. 
Kurkdroog krijg je een kruipruimte 
nooit, we kunnen wel zorgen 
dat overtollig water op de juiste 
manier afgevoerd wordt.

Bij de mensen thuis
Als u vragen hebt op het gebied 
van verhardingen, riolering, 
drainage en tuinaanleg wij komen 
graag bij u thuis om een en ander 
door te nemen. Daarna kunnen 
wij u een gespecificeerde offerte 
doen toekomen waarin de werk-

zaamheden worden benoemd 
inclusief de daar bij behorende 
kosten.   

Werkwijze Klussenbedrijf De 
Vries
We zijn ervaren en bieden kwa-
liteit. Onze kracht? We werken 
vaak net iets netter dan anderen 
dat doen. We besteden net even 
wat meer aandacht aan het werk 
en die aanpak wordt echt gewaar-
deerd.

Klussenbedrijf De Vries
is gevestigd aan de Sluisstraat 74 
A in Musselkanaal. Telefoon: 
06- 52 00 96 37. 
Mailen kan ook: klussenbedrijf.
devries@outlook.com 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Hoveniersbedrijf Mark de Boer bestaat tien jaar
Tien jaar geleden begon Mark de Boer zijn eigen bedrijf: Hoveniers-
bedrijf Mark de Boer. ´Echt, de jaren zijn voorbij gevlogen. Tien jaar 
alweer, de tijd gaat snel. Je staat er zelf niet bij stil. Als ik nu terug-
kijk, dan ben ik vooral heel erg trots´, zegt Mark de Boer (32). Bij 
Hoveniersbedrijf Mark kun je onder meer terecht voor tuinontwerp 
en tuinaanleg. ́Verder onderhouden we bestaande tuinen en doen 
we terreinonderhoud voor bedrijven en grondwerkzaamheden. Ook 
voor het rooien van bomen, bestrating, snoeiwerkzaamheden en het 
plaatsen van schuttingen kun je prima bij ons terecht.´

Hard werken
Toen Mark al snel ervoer dat 
werken in de bouw niet echt zijn 
ding was, besloot hij voor zichzelf 
te beginnen. ´Zeker ook met dank 
aan bepaalde mensen ben ik nooit 
een dag thuis geweest. Hoe dat 
kan? Kwestie van hard werken. 
Het was geen 9 tot 5 baan in elk 
geval. Best pittig, maar zo is wel 
de basis van het bedrijf gelegd. 
Mijn rol is wel veranderd. Ik ben 
wat meer manager geworden en 
vooral bezig met het verwerken 
van aanvragen en rekenwerk. Ik 
vind het overigens nog steeds 
prachtig om mee op klus te gaan. 
Ik prijs me echter gelukkig met 
mijn werknemers. Zonder goed 
personeel red je het gewoon 
niet´, zegt Mark terecht.

Kwaliteit en bereikbaarheid
Mark begon ooit alleen, met 
een bus en gereedschap. Het is 
vervolgens heel snel gegaan. ´Nu 
werken er zo'n tien mensen voor 
me. Dat had ik zeker niet gedacht 
toen ik begon. Wat ons geheim 
is? Nou ja, wij komen altijd onze 
afspraken na en leveren gewoon 

vakwerk. Wat zeker ook gewaar-
deerd wordt is onze bereikbaar-
heid. Bij ons krijg je geen bandje 
of voicemail aan de lijn, we zijn 
altijd zelf bereikbaar. Ondertussen 
hebben we een vaste klantenkring 
opgebouwd. Dat ontstaat vooral 
door mond-tot-mondreclame. Dat 
is ook meteen de beste reclame 
die bestaat. Lever je goed werk 
en adviseer je mensen op een 
duidelijke en eerlijke wijze, dan 
wordt daar positief over gepraat´, 
zegt De Boer.

Goed personeel
Doorgaans verricht Hoveniersbe-
drijf Mark de Boer de werkzaam-
heden in de buurt van Musselka-
naal. ´Tegenwoordig komen we 
ook wel wat verder van huis. Ook 
door mond-tot-mondreclame. In 
het algemeen zijn we vooral actief 
in Musselkanaal, Ter Apel, Val-
thermond, 2e en 1e Exloërmond, 
Stadskanaal en Sellingen´, merkt 
Mark op. Vooral doorgaan op de 
ingeslagen weg is het doel voor 
de komende tien jaar. ´Het bedrijf 
staat. Ik heb goed personeel en 
een volle agenda. Dat koester 

ik. Groeien is niet altijd goed. En 
vergeet niet dat alles ook duurder 
wordt. Het is prima zo. We willen 
kwaliteit blijven leveren.´

Tevreden
Mark kijkt tevreden terug op de 
afgelopen tien jaar. ´Daarbij ben 
ik zeker niet vergeten dat ik heel 
goed geholpen ben door verschil-

lende mensen. Dan denk ik aan 
bijvoorbeeld mijn oom Herman 
Kaijser en aan Henny Keuter. Maar 
ook aan mijn vader bijvoorbeeld, 
die in eerste instantie de boek-
houding verzorgde en mijn ouders 
die me de mogelijkheid gaven om 
voor mezelf te beginnen. Zonder 
deze mensen en zonder mijn 
personeel was het me echt niet 

gelukt. Ik ben iedereen daar dan 
ook erg dankbaar voor.´

Hoveniersbedrijf Mark de Boer is 
gevestigd aan de Schoolkade 173 
in Musselkanaal. Telefoon:  
06-31 96 89 80. Zie ook de 
website www.hoveniermark.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Drempelhulpen.com
'We willen het onze klanten altijd zo gemakkelijk mogelijk maken'

Drempelhulpen.com geldt als dé drempelspecialist van Nederland. ´Problemen met 
drempels? Dan bieden wij uitkomst. Heel veel mensen ervaren overlast van hoogte-
verschillen. Een klein drempeltje van 2 centimeter kan al een groot obstakel vormen. 
Het overbruggen van die hoogteverschillen is zeker als je gebruik maakt van een 
rolstoel,rollator of scootmobiel een groot probleem. Met onze drempelhulpen is dat 
probleem zo opgelost. Of je nou te maken hebt met een hoogteverschil wat je moet 
overbruggen met een rolstoel, steekwagen, palletwagen of elektrische fiets, wij heb-
ben een oplossing.´ Aan het woord is Elsje Kort, enthousiast medewerker van Drempel-
hulpen.com.

Enorm gegroeid
Het idee voor Drempelhulpen.com ont-
stond op de zolderkamer. ´Toen ik bij het 
bedrijf ben komen werken had ik naast 
de eigenaar nog een andere collega. In 
de afgelopen jaren zijn we echter enorm 
gegroeid. Tegenwoordig leveren we in 
Nederland, België, Duitsland en Zwitserland 
en soms zelfs nog verder. Waar we in eer-
ste instantie vooral leverden aan zorgwin-
kels, zorginstellingen en montagebedrijven. 
Zijn we nu breder georiënteerd en leveren 
we ook rechtstreeks aan de eindgebruiker. 

Voordeel hiervan is dat we nog beter weten 
wat de behoefte is van de eindgebruiker. 
Gek genoeg is het product nog best onbe-
kend. En dat terwijl wij vrijwel altijd meteen 
een oplossing beschikbaar hebben en dus 
al snel problemen op kunnen lossen. Weet 
je trouwens dat de meeste mensen al eens 
over ons product zijn gelopen? Wij zorgen 
namelijk ook voor de fysieke toegankelijk-
heid van stembureaus'

Groot assortiment en persoonlijk advies
´We hebben een groot standaard assorti-

ment en in verreweg de meeste gevallen 
kunnen mensen daar meteen mee uit de 
voeten. Is dat niet het geval, dan kunnen 
we maatwerk bieden. Een oplossing komt 
er altijd. Die oplossing bieden we graag 
door het geven van persoonlijk advies. En 
nee, er hoeft niet altijd iemand van ons 
langs te komen. 

We hebben een handig inmeetformulier en 
door het sturen van foto’s of een videocall 
kom je heel ver. Vaak kunnen we dan al 
zien wat een goede oplossing zou kunnen 
zijn', weet Kort ondertussen uit ervaring. Na 
eerst bij een fietsenzaak gewerkt te heb-
ben, is ze nu specialist op het gebied van 
drempelhulpen. ´De technische achter-
grond had ik al. Ik ben vervolgens meege-
groeid met het bedrijf´, vertelt ze.

Eindeloos
De drempelhulpen zijn vooral van rub-
ber, soms ook van aluminium. De markt 
lijkt eindeloos. ´We merken dat bij de 

bouw van gebouwen nog steeds amper of 
te weinig rekening gehouden wordt met 
hoogteverschillen. En dan komen wij om de 
hoek, haha. We hebben ondertussen een 
heel goede positie in de markt verworven. 
Stilstand is achteruitgang, en dus zijn wij 
steeds weer bezig met vernieuwing en 
verbetering. Daarbij is het voor ons steeds 
belangrijk dat we het de mensen zo gemak-
kelijk mogelijk maken.´

Verkeersdrempels en kabelbruggen
Behalve voor drempelhulpen kun je bij 
Drempelhulpen.com tegenwoordig ook 
terecht voor verkeersdrempels en kabel-
bruggen. ´Vaak komen onze klanten, zowel 
eindgebruikers als wederverkopers bij ons 
om een gebouw toegankelijk te maken. 
Waarom dan niet direct het terrein erom-
heen voorzien van verkeersdrempels?

Duurzaamheid
Veel van onze drempelhulpen zijn gemaakt 
van rubber. Rubber gaat bijna niet af en is 
in dat opzicht best een duurzaam product 
natuurlijk, maar we kijken wel verder. We 
willen verder verduurzamen. Momenteel 
zijn we bovendien bezig met de ontwik-
keling van een nieuw groener product. We 
zijn wat dat betreft nog lang niet klaar.´

Laagdrempelig
Nog bekender worden. Nog beter kunnen 
inspringen op de wensen van onze klanten. 
Dat is de ambitie van Drempelhulpen.com. 
´We zijn een zeer laagdrempelig bedrijf. 
Gekscherend zeggen we weleens dat we 
elke drempel met de grond gelijk maken, 
haha. Wat goed is om te weten is dat je op 
onze website een inmeetinstructieformu-
lier vindt. Vul dat in en je krijgt vervolgens 
van ons snel een vrijblijvend advies´, 
besluit Kort.

Drempelhulpen.com is gevestigd aan  
de Weverstraat 12 in Assen.  
Telefoon: 0592-34 47 16. Zie ook de  
website www.drempelhulpen.com.  
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Mfc De Drijscheer in Alteveer bloeit als nooit tevoren
'We zien hier altijd mogelijkheden'

Een ding is zeker; de verschillende activiteiten die in De Drijscheer in Alteveer plaatsvinden, zijn moeilijk onder één 
noemer te scharen. Het aanbod activiteiten is zeer divers. ´Zo hebben we onlangs een optreden gehad van Donders 
en hebben we weer heel veel nieuwe mensen mogen verwelkomen tijdens het Schlagercafé. We denken hier altijd 
in mogelijkheden en proberen te luisteren naar de wensen van de mensen in het dorp´, zegt Judith van Hoorn, dé 
drijvende kracht achter het succes van de Drijscheer.

Kansen
´We zijn een multifunctioneel centrum waar van alles 
gebeurt', gaat Judith verder. 'Van bruiloften tot partijen 
en allerlei feesten voor verschillende doelgroepen. Snel 
schakelen is een van onze sterke punten gebleken. We 
zien altijd kansen. Op de één of andere manier weten we 
hier altijd wel weer ingangen te vinden, al hebben wij het 
ook moeilijk gehad´, zegt Judith, die daarbij bijvoorbeeld 
doelt op de corona periode. 

Maar ook toen hield gezonde ondernemersgeest en creati-
viteit de Drijscheer op de been.

Als geen ander weet Judith dat stilstand achteruitgang 
is. ´Je moet altijd bezig blijven. Op dit moment maken 
we bijvoorbeeld mooie stappen op het gebied van het 
aanbieden van catering op locatie. Denk dan bijvoorbeeld 
aan stamppotten en spareribs, of aan Italiaanse catering. 
Voor twintig euro per persoon krijg je gewoon altijd iets 

lekkers aangeboden. De catering op locatie zit echt in de 
lift. En het mooie is wel dat wij alles meenemen en alles 
opruimen. Gemakkelijker kunnen we het de mensen niet 
maken.´

Vinyl Battle
Judith ontmoet steeds weer nieuwe mensen in de Drij-
scheer. ´Mooi voorbeeld is wel het Schlagercafé dat we ge-
organiseerd hebben. Een hele nieuwe doelgroep met heel 
leuke mensen. Dat smaakt zeker naar meer. Op 6 april is 
hier bijvoorbeeld de ´Vinyl Battle´ met onder meer Sander 
Oet Pekel. Dit is een soort van piratenbattle; piratenzen-
ders proberen elkaar dan te overtreffen door het draaien 
van de leukste plaatjes. Ook hier verwachten we best veel 
van en ook dit is weer iets nieuws´, zegt Judith.

Perfecte gastheer
Dat Judith nu ook meer tijd heeft om haar creatieve geest 
los te laten heeft zeker ook te maken met het feit dat 
haar man André ook actief is binnen de Drijscheer. 'Hij 
neemt me heel wat taken uit handen en blijkt een perfecte 
gastheer. We vullen elkaar prima aan en de samenwerking 
loopt gesmeerd. Ondertussen helpen ook de kinderen mee. 
Dat en het feit dat we steeds verschillende dingen doen 
voorkomt sleur. We kunnen allemaal ons ei kwijt en heb-
ben het hier in Alteveer reuze naar onze zin.´ 

Elke dag leren
BNI, de ruilwinkel en de Ladies Night met ruim 1500 
bezoekers. Of de kinderkledingbeurs. Judith denkt er met 
genoegen aan terug. ´En soms organiseer je iets waar geen 
belangstelling voor is. Zo weten we ondertussen dat men-
sen geen behoefte hebben aan een activiteit tijdens de 
jaarwisseling. Dat zijn zaken waar je weer van leert, zoals 
we hier nog elke dag leren.´

De Drijscheer is gevestigd aan de Keiweg 1 in Alteveer. 
Telefoon: 06 - 13 82 90 89. Zie ook www.dedrijscheer.eu. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Sisters Makelaardij en Assurantiën in Stadskanaal 
bestaat tien jaar

Sisters Makelaardij en Assurantiën in Stadskanaal bestaat tien jaar. Op relatief late leeftijd besloten de zussen Jan-
neke de Vries en Marjan Kruiter-de Vries voor zichzelf te beginnen. Van die stap hebben ze geen moment spijt gehad.  
In tien jaar tijd heeft Sisters een heel leuk netwerk opgebouwd. ´En daar plukken we nu de vruchten van´, zeggen Jan-
neke en Marjan. 

Grote groep loyale klanten
De afgelopen tien jaar zijn werkelijk voorbij gevlogen. 
´We hebben het heel erg druk en kunnen bogen op een 
grote groep loyale klanten. Onze werkwijze wordt gewaar-
deerd. Daar zijn we bijzonder trots op. Onze onderlinge 
samenwerking gaat nog steeds prima. Groot voordeel is 
dat we beiden onze ´eigen toko´ hebben. Ik (Janneke) doe 
de makelaardij en Marjan de hypotheken. Dat werkt echt 
prima. Klanten hebben zo bij ons ook meteen alles onder 
één dak´, zegt Janneke, die de verhuizing naar een nieuw 
pand aan de Navolaan 12 ziet als kers op de taart als ze 
terugkijkt naar de afgelopen tien jaar.

Positief effect
´De verhuizing is heel erg goed geweest. Het pand is niet 
alleen prachtig en heeft uitstraling, we zijn nu ook heel 
duidelijk in beeld. We merken dat mensen nu ook gemak-

kelijk even binnen stappen. Daardoor hebben we dus ook 
nieuwe klanten aan ons weten te binden. De verhuizing 
was ook goed voor onze naamsbekendheid. Toen we waren 
verhuisd had bijna iedereen erover. Bovendien werkt het 
hier gewoon heel fijn. De verhuizing heeft zeker een posi-
tief effect gehad´, vertelt Janneke.

Uitdaging
Janneke en Marjan begonnen Sisters in 2014. Bepaald 
geen gemakkelijke periode. ´Integendeel´, zegt Janneke. 
´De markt zat eigenlijk op slot. We zijn de uitdaging echter 
aangegaan en kijk eens waar we nu staan. Ondertussen 
hebben we heel veel verschillende woningen mogen 
verkopen. Dat heeft zeker te maken met onze actieve 
strategie, onze deskundigheid en zeker ook onze vastbera-
denheid. We kunnen gewoon met trots terugkijken op de 
afgelopen tien jaar.´

Persoonlijke werkwijze
De werkwijze van Sisters Makelaardij en Assurantien slaat 
aan. 'Wij denken dat dit vooral te maken heeft met onze 
zeer persoonlijke werkwijze. Wij bieden nog die 'ouderwet-
se' service. Mensen kunnen altijd gewoon bij ons binnenlo-
pen, ook voor bijvoorbeeld verzekeringen. Wij nemen echt 
de tijd voor onze klanten. Daarnaast zijn we altijd bereid 
om in het weekend en in de avonduren mensen te ont-
vangen of om een bezichtiging te plannen. Kijken we naar 
onze hypotheekklanten, dan merken we dat er nog best 
veel mensen zijn die moeite hebben om alles zelf online 
te regelen. En dat is zeker niet alleen zo bij de wat oudere 
doelgroep. Daarom helpen wij ze echt verder, tot aan het 
verzamelen en uploaden van de documenten aan toe.´ 

Klein vrouwenkantoor
Tien jaar Sisters Makelaardij en Assurantiën. 'Voor jezelf 
beginnen is natuurlijk altijd spannend. Het is meer dan 
alleen een kantoor hebben en beginnen. Je moet een 
netwerk opbouwen en daar zijn we heel aardig in geslaagd. 
Het feit dat we het druk hebben spreekt boekdelen. De 
toekomst? Groei is geen doel op zich. We willen boven-
dien liever een klein vrouwenkantoor blijven met echte 
aandacht voor onze klanten.´

Sisters Makelaardij en Assurantiën is gevestigd aan de 
Navolaan 12 in Stadskanaal. Je kunt het bedrijf 
telefonisch bereiken via 0599 - 65 02 32 (Makelaardij) 
of 0599 - 82 02 03 (Assurantiën) 
Zie ook www.makelaardijsisters.nl. 
(Regiomagazine/Vincent Muskee)
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Veuries Klussenbedrijf in Stadskanaal
'We werken snel en tegen normale prijzen'
Dit gaat zeker op voor 
Veuries Klussenbedrijf 
in Stadskanaal. ´Ons 
werk is onze reclame’ 
zegt eigenaar Michel 
Voorintholt.

Tuinaanleg en  
bestrating
Veuries Klussenbedrijf 
kan heel erg veel. ́Ik 
richt me echter vooral 
op tuinaanleg en op 
bestrating. Ook voor het 
plaatsen van schuttingen 
ben je hier aan het best 
denkbare adres. Daar-
naast doen we compleet 
tuinonderhoud, net 
als het plaatsen van 
schuurtjes en woningon-
derhoud. Ik zit eigenlijk 
al vanaf mijn vijftiende 
levensjaar in de bestrating. Ondertussen ben ik 42 jaar, en 
mag ik me dus zeer ervaren noemen. We kunnen verschil-
lende projecten aan. Zo zijn we al aan de slag geweest in 
complete woonwijken of op grote bedrijventerreinen. We 
willen ons de komende periode wat meer gaan richten op 
de particulier. Als ik eerlijk ben, vind ik dat ook leuker. Dus 
voor het bestraten van een inrit of het aanleggen van een 
tuin kunnen mensen op ons rekenen´, zegt Voorintholt.

Mond-tot-mondreclame
Dat Veuries Klussenbedrijf het zo druk heeft, dankt het 
vooral aan mond-tot-mondreclame. ´We zijn ergens bezig 
en vervolgens komen mensen langs en vragen ze of we dit 
ook bij hen thuis kunnen doen. Of er wordt op verjaarda-
gen over gepraat. Dat we zo veel nieuwe klanten krijgen, 
zegt natuurlijk ook iets over de kwaliteit die we leveren. 
We leveren goed werk en we kunnen ook snel werken. 
Ook dat is iets wat mensen wel aanspreekt. Mensen willen 
namelijk niet heel lang in de rommel zitten namelijk.´

´Wij houden het liever betaalbaar´
Ook in prijstechnisch opzicht onderscheidt Veuries Klus-
senbedrijf zich. ´We hanteren normale prijzen. Als ik hoor 
wat wel eens gevraagd wordt voor bijvoorbeeld de aanleg 
van een tuin, dan schrik ik. Wij houden het liever betaal-
baar. Het is allemaal al duur genoeg´, zegt Voorintholt. 
Veuries Klussenbedrijf is gegroeid. ´Ondertussen heb ik 
een vaste collega en kan ik daarnaast altijd rekenen op een 
aantal andere prima medewerkers. Vaak werken we met 
een groepje van vier man. We zijn klaar voor het voorjaar. 
Dus als mensen nog graag iets aan de tuin willen laten 
doen bijvoorbeeld, dan weten ze waar ze moeten zijn.´

Goed werk leveren
Veuries Klussenbedrijf werkt in de Noordelijke regio. ´Zeg 
maar de driehoek Emmen, Groningen, Assen. De meeste 
klussen zijn echter in de regio Stadskanaal. Ik heb nog elke 
dag ontzettend veel plezier in mijn werk. Ga nooit met 
tegenzin aan de slag. Dat  moet ook, want alleen zo kun je 
elke dag opnieuw goed werk leveren. Veuries is overigens 
een afgeleide van mijn achternaam. Vroeger noemde mijn 
vrienden me altijd Veuries, en dat leek me wel een leuke 
naam voor mijn bedrijf´, besluit de sympathieke onderne-
mer.

Je kunt contact opnemen met Veuries Klussenbedrijf 
via 06-25 51 60 59. Mailen kan ook: veuries@gmail.com. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Arjans Haardhout breidt dienstverlening verder uit
‘Onze zaagkloofmachine verwerkt zomaar tien kuub per uur’
Arjans Haardhout is al jarenlang hét adres voor het verwijderen van bomen en het ver-
wijderen van boomstronken en takken. Ook voor het beste en goedkoopste haardhout 
klop je nooit tevergeefs bij Arjan Strockmeijer in Onstwedde aan. ‘We hebben onze 
dienstverlening nu nog verder uitgebreid. We beschikken namelijk sinds kort over een 
zaagkloofmachine. Heb jij boomstammen liggen, dan komen wij langs en maken wij er 
prachtige blokjes van. Ik wilde deze machine eigenlijk al heel lang en ben blij dat ik ‘m 
nu eindelijk in het bezit heb’, zegt Strockmeijer.

Veel plezier
Arjans Haardhout heeft het druk. ‘Klopt. 
We hebben een redelijk volle agenda. Zelf 
beschouw ik dat nooit als een probleem . 
Ik heb buitengewoon veel plezier in mijn 
werk en dat geldt ook voor de rest van het 
team. Met onze nieuwe machine kunnen we 
een nog breder dienstenpakket aanbieden 
en kunnen we weer een stap zetten’, zegt 
Arjan tevreden. 

Stilstand is achteruitgang. Om die reden 
heeft Arjans Haardhout in Onstwedde het 
dienstenpakket nog verder uitgebreid. 
Zoals genoegzaam bekend was het al hét 
adres voor het verwijderen van bomen, 
boomstronken en takken, met de aan-
schaf van een zaagkloofmachine kunnen 
boomstammen nu op locatie gezaagd en 
gekloofd worden. Arjan Strockmeijer is blij 
met de nieuwe machine. ‘Deze stond al een 
tijdje op het wensenlijstje’, zegt hij.

Meer mans met een zaagkloofmachine
De nieuwe zaagkloofmachine kan veel. 
Hij zaagt en klooft stammen tot een dikte 
van vijftig centimeter. ‘Afhankelijk van de 
rechtheid van de stammen kunnen we tot 
10 kuub per uur verwerken. We komen op 
locatie en nemen altijd een aanvoertafel 

mee. Deze kun je vullen met de stammen 
hout. Tegen een meerprijs kunnen wij des-
gewenst de stammen op tafel leggen met 
behulp van een mini shovel. De lengtes die 
we kunnen zagen zijn 25, 30, 40, 45 en 50 
centimeter’, legt Strockmeijer uit.

Kwalitatief en goedkoop brandhout
Daarnaast blijft Arjans Haardhout natuurlijk 
vooral het adres voor het verwijderen van 
bomen. Zoals gezegd kan een boom heel 
mooi zijn, maar kan het ook voor de nodige 
overlast zorgen. Een boom kan bijvoor-
beeld het uitzicht beperken en zonnestra-
len tegenhouden. Ook kan een boom in 
bepaalde gevallen voor onveilige situaties 
zorgen. Arjans Haardhout kan je in dergelij-
ke gevallen meer dan goed van dienst zijn. 
‘We zijn er voor zowel de zakelijke als de 
particuliere markt. In alle gevallen zal altijd 
eerst een specialist bij jou langs komen om 
de situatie te beoordelen. Uiteraard kun je 
ook voor het laten verwijderen van boom-
stronken bij ons terecht. 

Ook voor het verwijderen van takken doe 
je nooit tevergeefs een beroep op ons. 
Desgewenst kunnen de verwijderde takken 
meteen versnipperd worden en eventueel 
afgevoerd worden. Het is maar net wat je 

wilt, want de klant staat bij ons altijd cen-
traal’, vertelt Strockmeijer. Arjans Haard-
hout is, zoals de naam al doet vermoeden, 
ook dé leverancier van kwalitatief en 
betaalbaar brandhout. ‘Dit hout bieden we 
standaard tegen een lage prijs.

Goede naam
Arjans Haardhout bestaat nu ongeveer 
zeven jaar. ‘Het is snel gegaan en we heb-
ben snel een goede naam opgebouwd. Ons 
teams bestaat nu uit vier vaste mensen. 
We zijn heel aardig gegroeid en hebben 

ongelooflijk veel plezier in ons werk. Met 
de nieuwe zaagkloofmachine kunnen we 
weer een volgende stap zetten’, besluit 
Strockmeijer. 
 
Arjans Haardhout is gevestigd aan de 
Duinweg 1A in Onstwedde. Het bedrijf is 
telefonisch bereikbaar via 06-14 10 32 79.  
Zie voor nog meer informatie de website 
boomverzorging-noordnederland.nl  
(RegioMagazine/Vincent Muskee. 
Foto: Auniek K.E. Klijnstra)
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Tien jaar in Stadskanaal!
Kornelius Badkamers en Keukens maakt het
verschil door een zeer persoonlijke werkwijze
Kornelius Badkamers en Keukens is al jarenlang een begrip in Stads-
kanaal en wijde omgeving. Na een uitstapje naar Nieuw-Buinen is het 
bedrijf ondertussen alweer tien jaar terug in Stadskanaal. De speci-
alist in badkamers en keukens wordt geleid door een driemanschap: 
Luc Kornelius, Erik Timmerman en Gerwin Geertsema. ´Drie kapiteins 
op één schip dus´, zegt Geertsema. ´Omdat we alle drie onze eigen 
taak hebben, loopt dat perfect´, zegt Geertsema, die zelf verant-
woordelijk is voor de keukens.

Kwaliteit
Dat je bij Kornelius Badkamers 
en Keukens terecht kunt voor 
de beste en mooiste keukens, is 
ondertussen genoegzaam bekend. 
Het bedrijf draait uitstekend. ´Dat 
heeft onder meer te maken met 
het feit dat we de klant volledig 
ontzorgen. Is er voor bepaalde 
werkzaamheden bijvoorbeeld een 
stukadoor nodig, dan regelen wij 
dat. De klanten willen ook graag 
ontzorgen en dat kunnen wij. Wij 
regelen in principe alles´, zegt 
Geertsema. Bij Kornelius Badka-
mers en Keukens wordt kwaliteit 
bovendien met een hoofdletter 
geschreven. ´Dan doelen we in 
eerste instantie natuurlijk op de 
producten die we bieden, maar 
hebben we het zeker ook over 
de service en after sales. Je zou 
kunnen zeggen dat we ook aan 
nazorg doen. Bij ons is het nooit 
een kwestie van een badkamer of 
keuken installeren en klaar.´

Zeer persoonlijke werkwijze
Wat ook al een sterk punt is van 
Kornelius Badkamers en Keukens 
is de zeer persoonlijke werkwijze. 
´Mensen hebben bepaalde wen-
sen. Om alles goed in kaart te krij-
gen komen we het liefst eerst bij 
de mensen thuis. Pas dan ontdek 
je ook de sfeer van een woning en 
kun je een passend plan maken. 
Vervolgens nodigen we mensen 
graag uit in onze showroom om de 
mogelijkheden te bespreken. Wij 
doen niet aan zogenaamde droge 
handel. We denken bijzonder 
graag met de klant mee en geven 
altijd het beste advies´, zegt 
Gerwin.

Tien jaar terug in Stadskanaal
Kornelius Badkamers en Keukens 
viert een bescheiden feestje, want 
ondertussen is het bedrijf tien jaar 
gevestigd in Stadskanaal. 'Vroe-
ger zaten we ook in Stadskanaal, 

maar we hebben op een bepaald 
moment een uitstapje gemaakt 
naar Nieuw-Buinen. Ondertussen 
zitten we alweer tien jaar naar 
volle tevredenheid in Stadskanaal. 
We zijn hier helemaal op onze 
plaats´, zegt Geertsema. Kornelius 
Badkamers en Keukens beschikt 
over een zeer fraaie showroom. 
´Daarin laten we niet standaard 
producten zien. Mensen kijken 
hier hun ogen vaak uit. Onze 
showroom inspireert echt. Dat 
merken we. Mensen ontdekken 

dat er veel meer is dan de keuze 
tussen een witte of crèmekleurige 
keuken of badkamer.´

Goede medewerkers
Het gaat goed met Kornelius 
Badkamers en Keukens. ´Een 
groeistrategie hebben we niet. We 
willen graag doen wat we blij-
ven doen. Wel een puntje is dat 
wij ook moeite hebben met het 
vinden van goede medewerkers. 
Mensen die het leuk lijkt om bij 
ons te komen werken -mensen 

die van school komen of die een 
carrièreswitch willen maken- zijn 
altijd welkom om eens binnen te 
lopen en een kop koffie te drin-
ken´, besluit Geertsema.

Kornelius Badkamers en Keukens 
is gevestigd aan de Koperslager 4 
in Stadskanaal. Telefoon:  
0599-61 50 16. Zie ook de web-
site www.kornelius-badkamers.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Folkers Zonweringen bestaat veertig jaar
'We willen hier vooral kwaliteit leveren'

Zeg je Mussel en je zegt automatisch ook Folkers Zonweringen. Het bedrijf bestaat 
dit jaar precies veertig jaar. En dat wordt gevierd ook. ´Wat we hier vooral willen, is 
kwaliteit leveren', zegt Robert Folkers. 'In de loop der jaren zijn we meer gaan doen dan 
alleen zonweringen en rolluiken. Denk bijvoorbeeld aan garagedeuren en overkappin-
gen. In de basis doen we echter waar we goed in zijn: zonweringen in allerlei verschil-
lende vormen.´

Onderdeel van een hecht team
Robert Folkers is de baas. Althans, zo mag 
hij zich noemen. ´Zo voel ik me niet hoor. 
Ik ben gewoon onderdeel van het team 
en inmeter´, lacht Robert, die in Reinhard 
Folkers ondertussen een compagnon heeft. 
´Reinhard regelt de planning voor de mon-
tage en monteert zelf ook. Dat ik ooit het 
bedrijf dat mijn vader veertig jaar geleden 
oprichtte over zou nemen, stond overigens 
helemaal niet vast. Ik wilde aanvankelijk 
chauffeur worden en dat ben ik ook een 
aantal jaren geweest. Uiteindelijk ben ik 
hier begonnen als monteur en heb het 
bedrijf vervolgens overgenomen.

Dankbaar
Behalve trots is Robert ook dankbaar. ´Mijn 

vader overleed in 2000. Plotseling. Hij was 
pas 43 jaar. Mijn moeder, die aanvankelijk 
wat aan de zijlijn stond, moest zorgen dat 
het bedrijf gewoon doordraaide. Gelukkig 
kon ze rekenen op mijn oom Harm Folkers. 
Hij is weer de vader van Reinhard, die nu 
dus mijn compagnon is. Heel fijn hoe dat 
gelopen is. Zij hebben samen met Sieny, 
die ook nog steeds bij ons werkzaam is, 
gezorgd dat Folkers Zonweringen bleef 
bestaan en dat het bedrijf nu nog bestaat´, 
zegt Robert dankbaar.

Kwaliteit, service en persoonlijk advies
Folkers weet waarom zijn bedrijf zo goed 
loopt. We leveren kwaliteit. In het verleden 
produceerden we zelf nog rolluiken, nu 
hebben we dealerschappen met een aantal 

erkende merken zoals bijvoorbeeld Roma 
en Brustor. Verder hebben we monteurs 
in vaste dienst. Daarmee waarborg je de 
kwaliteit. Wat ook een sterk punt is, is het 

persoonlijk advies dat we geven. Verder 
hebben wij een showroom, die zes dagen 
per week en zonder afspraak geopend is. 
Dat en het feit dat we de beste producten 
leveren, onderscheidt ons van andere 
bedrijven in deze sector´, legt Robert uit, 
die met zijn bedrijf al decennia lang hoofd-
sponsor is van de plaatselijke voetbalclub, 
SV Mussel. 

Tien procent korting op diverse 
zonweringen
Robert komt nog steeds graag bij de 
mensen thuis. ´In principe proberen we 
alles ook aan de keukentafel te regelen. 
Mensen krijgen ook meteen een offerte. 
Weet je wat ook bijzonder is? Dat we 
eigenlijk zelden klanten van verder dan 
dertig kilometer vanaf Mussel hebben. 
Mond-tot-mondreclame is voor ons echt de 
best denkbare reclame. Natuurlijk besteden 
we aandacht aan onze veertigste verjaar-
dag. Zo geven we heel het jaar 10 procent 
korting op diverse zonweringen zoals rol-
luiken en screens en zijn er ook acties met 
garagedeuren en knikarmschermen. Voor 
ons jubileum hebben we ook een speciale 
VW ID bus aangeschaft. Helaas is die er nog 
niet. En zo staan we dus op verschillende 
manieren stil bij het jubileum van ons fami-
liebedrijf, een bedrijf waar we echt heel erg 
trots op zijn.´

Folkers Zonweringen is gevestigd aan 
de Zandtangerweg 22A in Mussel. 
Telefoon: 0599 - 45 48 54. Zie ook de 
website www.folkerszonweringen.nl  
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Herder Caravans in Onstwedde
'We richten ons nu vooral op de inkoop van caravans'
Dat je voor een goede, betaalbare tweedehands caravan 
aan het juiste adres bent bij Herder Caravans in Onst-
wedde, dat is ondertussen genoegzaam bekend. ´Op dit 
moment richt ik me vooral op de inkoop van caravans', 
zegt Wytze Herder. ´Ik zoek vooral naar caravans tot een 
prijs van 10.000 euro. Betaalbare caravans dus. Het is op 
dit moment best lastig om de inkoop goed voor elkaar te 
krijgen.'

Heel Nederland
Mensen die van hun caravan af willen, kunnen via de mail, 
de website of via WhatsApp contact zoeken met Wytze. 
´De staat van de caravan is minder belangrijk. We hebben 
een ophaalservice en vaak wordt de verkoop al online af-
gerond. Vervolgens kan ik de caravan ophalen. In principe 
halen we caravans vanuit heel Nederland op´, legt Wytze 
uit.  Doorgaans vind je in Onstwedde tientallen gebruikte 
caravans. ´Omdat de inkoop wat lastiger is nu, heb ik even 
wat minder staan. Het is echter de bedoeling dat er straks 
standaard in elk geval weer twintig staan.´

Nooit te duur
Herder Caravans is sterk gegroeid de laatste jaren. ´Een 
caravan van Herder Caravans is nooit duur. We verkopen 
onze caravans overigens altijd zonder garantie. Zo kun-
nen we de prijzen altijd scherp houden. Dat wil overigens 
niet zeggen dat je geen goede caravan koopt. Als ik een 
caravan inkoop, dan ga ik er altijd mee aan de slag. Ik check 
essentiële zaken als remmen en banden en maak de cara-
van schoon. Er is vrijwel nooit een caravan die zo de deur 
weer uit gaat.’

Gemakkelijk
Wil je van een caravan of een camper af? ‘Het is dan ver-
standig om via de mail of WhatsApp contact op te nemen 
Beschrijf wat je te koop aanbiedt, doe er wat foto’s bij en 
geef aan wat de richtprijs is. Ik doe vervolgens altijd met-
een een tegenbod. En als we er uit komen, dan haal ik de 
caravan bij je thuis op. 'Gemakkelijker kan ik het de men-

sen niet maken’, zegt Herder. ‘Ik ben zeer geïnteresseerd in 
caravans voor een maximumprijs van 10.000 euro.’

Ook voor feestartikelen
Het gaat dus prima met Herder Caravans, zeker als de 
inkoop straks ook weer wat aantrekt. Groeien is op zich 
overigens geen ambitie. ‘Als ik tussen de twintig en dertig 
caravans heb staan, zit ik denk ik wel aan het maximum. 
Die ruimte heb ik. Ik doe nu alles alleen. Als je echt door-
groeit, dan moet je mensen in dienst nemen. Een klein 

beetje doorgroeien is voorlopig dus prima. Het is nu druk, 
maar nog prima te doen.’ Zoals gesteld is Wytze een echte 
handelsman. ‘Je kunt bij mij ook terecht voor feestarti-
kelen. Denk maar aan bijvoorbeeld opblaasbare poppen, 
biertaps en popcornmachines.’

Herder Caravans is gevestigd aan de Ter Wuppingerweg 4 
in Onstwedde. Telefoon: 06-40 72 53 77.  
Zie ook de website www.herdercaravans.nl.  
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Schoenenhuis Drenth in Onstwedde breidt uit met 
orthopedische schoenmakerij 

ONSTWEDDE - Schoenenhuis Drenth in Onstwedde breidt uit met een volwaardige 
orthopedische schoenmakerij. Daarvoor heeft de Onstwedder schoenenzaak de handen 
ineen geslagen met Groothuis Orthopedische Schoenmakerij in Groningen. Groothuis 
houdt vooralsnog eens per twee weken op woensdagochtend spreekuur in Onstwedde. 
Klanten kunnen er op afspraak terecht.

Voor klanten met voetproblemen en -ziek-
ten uit Onstwedde en omgeving betekent 
dit dat zij nu in eigen regio terecht kunnen 
voor complete voetzorg inclusief aange-
paste schoenen. “Met de combinatie van 
onze schoenenwinkel met onze medische 
pedicure en de nieuwe orthopedische 
schoenmakerij bieden wij nu een totaal-

concept in voetzorg”, vertelt eigenaar Jan 
Heino Drenth. 

Groothuis Orthopedische Schoenmakerij
De orthopedische schoenmakerij van 
Groothuis is al sinds 1895 gevestigd in 
Groningen. Op dit moment wordt het fami-
liebedrijf gerund door vierde generatie  

Ger Groothuis en zijn twee zonen Den-
nis en Sander. De zaak combineert meer 
dan 125 jaar ambachtelijk vakmanschap 
en ervaring met kennis en gebruik van de 
nieuwste technologieën. “Wij onderschei-
den ons in kleinschaligheid”, vertelt Dennis. 
“Dat betekent dat onze klanten altijd con-
tact hebben met dezelfde specialist. Veel 
mensen vinden praten over voetproblemen 
best moeilijk. Daarom is het een meer-
waarde dat wij onze klanten persoonlijk 
kennen, dan hoeven niet steeds opnieuw 
hun verhaal te doen. Een ander voordeel is 
dat wij geen wachtlijsten kennen en dat wij 
relatief snel kunnen leveren.”

Groothuis vertelt dat zijn orthopedische 
schoenmakerij de voetbedden zelf maakt 
en alle aanpassingen in eigen werkplaats 
kan uitvoeren. Dat kan vanaf nu ook in 
Onstwedde: “Mensen uit deze regio hoe-
ven dan niet helemaal naar Groningen te 
komen voor bijvoorbeeld kleine correcties 
van drukplekken. Ook voor aanmeten, tus-
sentijds passen en afleveren kunnen onze 
klanten terecht bij Schoenenhuis Drenth.”

Schoenenhuis Drenth
Schoenenhuis Drenth is al vele tientallen 
jaren een begrip in Onstwedde en om-
geving. De schoenenzaak is een volledig 
zelfstandig familiebedrijf. “Steeds meer 
zelfstandige schoenenzaken en schoen-
makers zijn de laatste jaren verdwenen 
uit het straatbeeld”, zegt Drenth. “Vooral 
waar het gaat om kwalitatief hoogwaardige 
kwaliteitsschoenen vinden echter heel 
veel mensen het bijzonder prettig om de 
schoenen te passen en voelen en daarbij 

geholpen te worden door specialisten met 
kennis van zaken. Daarmee onderscheiden 
wij ons dus meer en meer in de regio.” Wat 
veel klanten bovendien prettig vinden is 
dat de zaak heel goed bereikbaar is. Gratis 
parkeren kan er direct voor de deur. 

Voor het maken van een afspraak met 
Groothuis Orthopedische Schoenmakerij bij 
Schoenenhuis Drenth in Onstwedde kunt u 
contact opnemen via tel. (0599) 33 13 71.

Jan Heino Drenth van Schoenenhuis Drenth en Dennis Groothuis van Groothuis  
Orthopedische Schoenmakerij meten de voeten van een klant  (Foto: Jan Johan ten Have)

Deze lage versie van de 
Cinquantaquattro serie is de perfecte 
multifunctionele oplossing voor lekker 
wandelen en extreem comfort voor 
gewoon dagelijks gebruik. Ze zijn ook 
nog eens waterdicht door de Gore-Tex 
lining en de Vibram zool zorgt voor 
extra grip, comfort en duurzaamheid. 
Het gevette leer is makkelijk te 
onderhouden. Natuurlijk kunnen de 
binnenzolen worden verwisseld voor 
eigen inlays. De lange vetersluiting 
is ideaal voor aanpassingen naar je 
persoonlijke voorkeur en daardoor ook 
geschikt voor zowel brede als smallere 
voeten. Er komt een tweede kleur veter 
mee in de doos, niet alleen handig 
maar ook nog leuk om je schoenen 
eens een andere uitstraling te geven.
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Thuishuis NiniMini in Ter Apel
'Kinderen beschouwen NiniMini als hun tweede huis'

Thuishuis NiniMini biedt kinderopvang en voor- en buitenschoolse opvang in Ter Apel. De kleinschalige aanpak slaat 
aan. Binnenkort wordt het team versterkt met een vierde medewerker en ondertussen komen bijna zestig kinderen 
in de leeftijd van nul tot twaalf jaar naar hun ´tweede huis´. ´Het kleinschalige en de persoonlijke aanpak is onze 
kracht. We zijn de afgelopen jaren flink gegroeid, het typische kleinschalige is echter niet verdwenen´, zegt Nienke 
Woldhuis.

Nieuwe locatie
Mooi verhaal. Nienke werkte ooit voor een kinderopvang 
en begon later als gastouder. ´Dat werd op een gegeven 
moment gewoon te druk. De kinderen komen dan bij je 
thuis en ik moest te veel privé inleveren. Ik heb altijd al 
een eigen kinderopvang willen hebben en omdat ik de kin-
deren in principe al had, heb ik contact gezocht met mijn 
voormalige basisschool. Die hadden lokalen vrij en daar 
(nu school de Verrekijker) is Thuishuis NiniMini begonnen´, 
legt Nienke uit. Ondertussen echter, zit Thuishuis NiniMini 
op een andere locatie. ´Ik zit nu in een van de mooiste 
panden van Ter Apel, in het St. Lucia gebouw aan de Ka-
pelweg. In eerste instantie had ik daar minder ruimte, maar 
ook dat probleem is ondertussen opgelost. Bovendien 
maken we nu gebruik van de hoofdingang. Het pand heeft 
uitstraling. Ik ben er heel erg blij mee.´

Huiselijke sfeer
Het is snel gegaan met Thuishuis NiniMini. 'Ik ben ooit be-
gonnen met één lokaal en acht kinderen. Ondertussen bied 
ik op verschillende manieren opvang aan in totaal bijna 
zestig kinderen. Die kinderen zijn er echter nooit tegelijk. 
Ik hoef geen grote opvang te worden. Onze kracht is juist 
het persoonlijke. We bieden opvang in een zeer huiselijke 
sfeer. Als een kind huilt als de ouders weggaan, dan sturen 
we later een foto dat hij of zij weer blij is. Dat soort kleine 
dingen onderscheidt ons wel, denk ik. Ook leuk: we koken 
elke dinsdag zelf voor de kinderen. Zelf wil ik ook steeds 

feeling houden. Ik ben niet iemand die hele dagen op 
kantoor wil zitten. Vandaar ook dat ik ook zelf nog steeds 
op een groep zit.´

Vierde medewerker
Nienke heeft nooit spijt gehad van de beslissing om 
NiniMini te beginnen. ´Ik ga elke dag met plezier naar het 
werk. Toegegeven, het zijn soms wel lange dagen. Mede 
daardoor verwelkomen we binnenkort ook een vierde 
medewerker. Dan zijn we ook bij ziekte en vakantie minder 
kwetsbaar´, zegt Nienke. NiniMini is aangesloten bij coö-
peratie Thuishuis. ´Zij helpen je als je een kinderopvang 
wilt starten. Want echt, daar komt nogal wat bij kijken hoor. 
We hebben ons te houden aan heel erg veel regels. Ik ben 
blij met Thuishuis en zeker ook met het feit dat de meeste 
kinderen voor ons kiezen door mond-tot-mondreclame. 
Dat is ook voor ons de best denkbare reclame en een 
teken dat we ons werk goed doen. Het is overigens een 
misvatting om te denken dat kinderopvang heel erg duur 
is. Je kunt een deel terugkrijgen en bovendien betaal je bij 
ons gewoon per uur en dus niet per dagdeel. We zijn zeer 
flexibel en in overleg is alles mogelijk. Verder is de uurprijs 
voor vaste of flexibele uren hetzelfde.´

Thuishuis NiniMini is gevestigd aan de Kapelweg 13 in Ter 
Apel. Telefoon: 06-12 33 93 45. Zie ook www.thuishuis.nl/
thuislocaties/thuishuisninimini. (RegioMagazine/Vincent 
Muskee)
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JD Verhuur in Stadskanaal
'We proberen in te spelen op de vraag vanuit de markt'
De meeste mensen kennen Jan Meijering van Plaza 
Stadskanaal, het bekende burgerrestaurant in Stadska-
naal. Samen met zoon Dennis begon hij in 2022 een nieuw 
bedrijf JD Verhuur.

Langere aanloop
´Het is nog een beetje aftasten allemaal. We zien een leu-
ke markt op ons afkomen om ook hier weer een succes van 
te maken. Daarbij hebben we te maken met de typische 
Noordelijke mentaliteit. Hier vinden mensen alles vaak te 
duur, in het Westen is men wat gemakkelijker. Dat is echter 
iets waar we wel degelijk rekening mee willen houden. 
Om die reden namelijk, proberen we de kosten voor de 
klant zo laag mogelijk te houden.  Het gaat nu ondertussen 
prima, al hebben we wel een wat langere aanloop nodig´, 
vertelt Jan.

Vraag vanuit de markt
Bij JD Verhuur kun je momenteel terecht voor het huren 
van toiletten, badkamers, hoogwerkers en minikranen. ´ 
Daar zal het zeker niet bij blijven hoor. We proberen steeds 
in te spelen op de vraag vanuit de markt. Mooi voorbeeld; 
aanvankelijk verhuurden we één Mobiele Badkamer. On-
dertussen zijn dat er al zes. Dit simpelweg omdat er steeds 
meer vraag naar komt. Stel je hebt thuis een verbouwing, 
dan kan een Mobiele Badkamer echt uitkomst bieden´, 
vertelt Dennis.

Aantrekkelijke prijzen
JD Verhuur staat voor de verhuur van producten van 
topmerken ( Takeuchi en Nifty.)  ´We geven bovendien 
betrouwbaar advies en onze tarieven zijn zeer scherp. Bo-
vendien is huren bij ons echt zo geregeld. Zeker door onze 
zeer aantrekkelijke prijzen weet de klant ons inmiddels te 
vinden en kunnen we het verschil maken. Waarom zou je 
als particulier of bedrijf 150 euro uitgeven als het ook voor 
100 euro kan? De prijzen bij ons zijn overigens wel exclu-
sief Btw. Onze toiletunits zijn perfect geschikt voor evene-
menten en bijvoorbeeld kinderkampen.  Of voor feesten en 

partijen thuis. Zo kun je de eigen sanitaire voorzieningen 
gewoon netjes en schoonhouden. ´ Bij JD Verhuur kun je 
eveneens terecht voor de huur van woonunits. ´Ook al 
ideaal als je de woning gaat verbouwen. Overigens maken 
ook circussen gebruik van deze bijzondere units. ´

Naamsbekendheid
Meijering weet als geen ander wat nodig is om een bedrijf 
op te zetten en succesvol te maken. ´Kwestie van hard 
werken en luisteren wat de klant wil. En daar zijn Dennis 

en ik in elk geval niet vies van en bovendien hebben we 
de nodige ervaring. We zijn nu nog niet zo heel lang bezig, 
maar de opmars is inmiddels ingezet. Tot nu toe hebben 
we nog niet zo heel veel reclame gemaakt. Het is nu echter 
tijd om aan de naamsbekendheid te werken´, besluiten de 
ondernemers uit Stadskanaal.

JD Verhuur is gevestigd aan de Kathodeweg 11 in 
Stadskanaal. Telefoon: 06-48 14 87 96. Zie ook de website 
www.jd-verhuur.nl. (RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Virena Autogroep in Stadskanaal
'Het belangrijkste is: hoe gaat de klant de deur uit?'
Het gaat uitstekend met de Virena Autogroep in Stadska-
naal. Het bedrijf bestaat nu drie jaar en is een meer dan 
vaste waarde geworden binnen de automotive branche in 
Stadskanaal en wijde omgeving. ´Het loopt lekker´, zegt 
vestigingsmanager Jeroen Klein, een ervaren rot in het 
vak. ´Ik ben dertien jaar monteur geweest, ben bedrijfs-
leider geweest en heb me bezig gehouden met after sales. 
Die achtergrond helpt me in mijn huidige functie, zowel 
richting klant als collega´s.´

Klanttevredenheid
Over collega's gesproken. ´We hebben hier in Stadskanaal 
een heel erg leuk en jong team. We streven hier allemaal 
hetzelfde doel na: de klant zo tevreden mogelijk houden. 
Bij ons is de klant geen nummer. We herkennen mensen 
als ze na een paar maanden weer eens bij ons binnenstap-
pen. En we jagen niet op sales. Mensen zijn hier ook voor 
een kop koffie altijd meer dan welkom´, zegt Klein.

Totaalpakket
De Virena Autogroep, ondertussen met vestigingen in heel 
Noord Nederland, is de Kia dealer van de regio. Je koopt er 
nieuwe en gebruikte auto´s en er is een Vakgarage werk-
plaats. Ook voor ´vreemde´ auto´s ben je er dus aan het 
juiste adres en de monteurs worden door Kia en Vakgarage 
opgeleid. ´Verder verhuren we onder de naam ´Auto-
hopper´ ook auto´s. Wat dat betreft bieden we echt een 
totaalpakket. Ondertussen is ook ´Autohopper´ een begrip 
geworden. We hebben de auto´s hier ook staan; dat geldt 
voor gewone auto's, busjes en een verhuiswagen. We kun-
nen hier altijd snel schakelen en zijn bijzonder flexibel.´

Elektrische bedrijfsauto´s
Kia is bezig aan een enorme opmars. ´Het is ondertussen 
genoegzaam bekend dat je met een Kia een zeer betrouw-
bare auto aanschaft. Bovendien krijg je standaard zeven 
jaar fabrieksgarantie op een nieuwe auto. Ook de model-
len die we aanbieden worden meer en meer gewaardeerd. 

Op elektrisch gebied maken we ook al enorme stappen. 
In 2025 wordt bovendien een lijn volledig elektrische 
bedrijfsauto´s gepresenteerd. Natuurlijk had ik gehoopt 
dat dit al eerder was gebeurd. De nieuwe lijn belooft 
echter heel veel! Dat gaat weer heel veel kansen bieden´, 
zegt Klein.

Nuchter en no-nonsense
En zo ontwikkelt de Virena Autogroep zich nog volop. ´We 
bestaan nu ruim drie jaar, voorheen waren we bekend 
onder de naam Van Staalduinen. De automotive branche is 

volop in beweging en dat zijn wij ook. We proberen steeds 
met alle ontwikkelingen mee te bewegen. Dat doen we op 
onze eigen wijze. Nuchter, no-nonsense. Met de voeten 
in de klei. Wij spreken de taal van de klant en die aanpak 
wordt gewaardeerd´, besluit Klein tevreden. 

Virena Autogroep Stadskanaal is gevestigd aan de  
Kathodeweg 1 in Stadskanaal. Telefoon: 0599-65 93 33. 
Zie ook de website www.virena-autogroep.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Snackpoint 't Stoepje in Alteveer geeft televisie weg!
'Ik heb nog steeds ontzettend veel plezier in mijn werk'
Elsa Hebels was onlangs precies vijftien 
jaar eigenaar van Snackpoint ´t Stoepje 
in Alteveer. Vanwege deze mijlpaal werd 
er een actie gehouden. Bij aankoop van 
tenminste 7,50 euro, kregen mensen een 
lot waarmee ze uiteindelijk een televisie 
konden winnen. Vorige week werd de win-
nares, Rianne Pierik, in het zonnetje gezet. 
´We hebben de hele maand februari elke 
dag een prijs weggegeven; elke laatste dag 
van de week een grotere prijs en daarnaast 
troostprijzen. De actie is heel erg goed verlopen en ik ben blij dat de 55 inch smart tv 
uiteindelijk bij een vaste klant terecht is gekomen´, zegt Elsa.

Alle stormen doorstaan
´Ik ben al op mijn vijftiende begonnen bij 
´t Stoepje. Als vakantiekracht. En ondertus-
sen ben ik alweer vijftien jaar eigenaar. 
Toegegeven, het is niet altijd even gemak-
kelijk geweest. Bepaalde mensen hebben 
me het echt lastig gemaakt. We hebben 
met dank aan heel veel mensen en zeker 
ook ActiFood alle stormen doorstaan. Daar 
ben ik trots op´, zegt Elsa. ´t Stoepje is een 
begrip in Alteveer en omgeving. ´Ik geniet 
nog elke dag van mijn werk. Dit is echt 
mijn werk, ik geniet van het contact met de 
klant´, zegt Elsa, die de afgelopen vijftien 
jaar ook heel leuke dingen meemaakte. 
´We hebben eens voor SBS6 frikandellen 
gebakken in de studio van Paul de Leeuw 
en hebben bij het Glazen Huis gestaan. 
Daar kijk ik met veel plezier op terug.´

Snackwagen
Elsa heeft ook de beschikking over een 
snackwagen die ingezet kan worden bij 
evenementen, feesten en partijen voor 
onbeperkt friet en snacks op locatie. ´Dat is 

altijd een droom van me geweest. Ik geniet 
ervan om er met de snackwagen op uit 
te gaan. Je vindt ons bijvoorbeeld bij het 
Oogstfeest in Onstwedde en natuurlijk bij 
Grandioos Alteveer. Maar we komen ook 
graag langs op bijvoorbeeld een verjaardag. 
Er is gewoon heel erg veel mogelijk´.

Hecht team met jonge mensen
Elsa is trots. Trots op de mensen die achter 
haar staan en op haar team. 'Een hecht 
team met vooral jonge mensen. Ze willen 

ook echt leren en voelen verantwoordelijk-
heid. Dat doet me heel erg goed. We kun-
nen daardoor ook echt naar de toekomst 
kijken, een toekomst die ik met heel veel 
vertrouwen tegemoet zie.´ 

Snackpoint ´t Stoepje is gevestigd aan de 
Beumeesweg 172 in Alteveer. Telefoon: 
0599-33 13 90. Zie ook www.snackbar-
stoepje.nl. (RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Prijswinnaar Kerstpuzzel 
RegioMagazine december 2023 
bekend
In het RegioMagazine editie december 2023 stond een kerstpuzzel. Wanneer 
men de juiste oplossing inzond, konden zij kans maken op een geldprijs. De 
oplossing luidde: “Alle medewerkers van deze kranten wensen u fijne feest-
dagen en een mooi en gezond nieuwjaar”. De prijswinnaar is ondertussen 
bekend en heeft persoonlijk bericht gehad over zijn gewonnen prijs.

De prijswinnaar van € 50,00 was 
dhr. W. van Beek uit Vriescheloo. Wij 
wensen de heer Van Beek veel plezier 
met zijn gewonnen prijs en bedanken 
iedereen voor het inzenden van hun 
oplossing.

3 Dolle Opruimingsdagen bij 
Onrust in Nieuw-Buinen
NIEUW-BUINEN – Om ruimte te maken voor nieuwe, frisse 
voorjaarsitems, houdt Onrust in Nieuw-Buinen van 21 tot 
en met 23 maart de 3 Dolle Opruimingsdagen. Er wordt 
rigoureus opgeruimd, waardoor klanten hoge kortingen 
kunnen verwachten.

Onrust is een vakhandel 
voor tuin- en parkmachines, 
werk- en vrijetijdskleding, 
gereedschappen en meer. 
De zaak zit nu tien jaar op 
de locatie Drentse Poort 
en in de loop der jaren zijn 
er vanzelfsprekend pro-
ducten in het assortiment 
gekomen die niet meer of 
te weinig lopen. Leveran-
ciers stoppen met bepaalde 
artikelen, er komen nieuwe 
kleuren in het assortiment 
of nieuwe modellen – al-
lemaal zaken die ervoor 

zorgen dat Onrust liever 
producten aanbiedt die wèl 
verkopen. Daarom is de 
bezem rigoureus door het 
assortiment heen gehaald. 
Met als resultaat allerlei 
artikelen die voor bodem-
prijzen de deur uitgaan op 
21, 22 en 23 maart. Van 
overgebleven tuinmachines 
waar nog maar één stuk van 
is tot stapels spijkerbroeken 
en van jagerskleding tot 
garagekrikken – er zit van 
alles bij, dus kom gerust 
langs om je slag te slaan. 

Door de hele winkel heen, 
op alle afdelingen, zijn 
flinke kortingen te vinden. 
Van voor naar achter! Wees 
er wel snel bij, want als iets 
op is, dan is het ook echt 
op, aangezien van sommige 
producten nog maar één 
stuk te krijgen is.

Als de 3 Dolle Opruimings-
dagen straks eenmaal ach-
ter de rug zijn, kan Onrust 
haar klanten een vernieuwd 
assortiment bieden, met 
ook frisse voorjaarsitems. 
Ook komt er een nieuw 
merk tuinmachines bij. Alles 
weer even fris en fruitig 
maken – dat is wat Onrust 
graag wil. Oude spullen 
eruit, nieuwe erin.
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'Zo worden onze schuren, garages en tuinhuizen voor iedereen bereikbaar'

Goedkopeschuur.nl biedt nu ook mogelijkheid 
voor het huren van een schuur
Dat je via Goedkopeschuur.nl al op zeer voordelige wijze een schuur 
in de vorm van een compleet en makkelijk bouwpakket aan kan schaf-
fen, is ondertussen al in heel Nederland en delen van België bekend. 
Nieuw is dat je ook een goedkope schuur kunt huren via het bedrijf 
van ondernemer Rieks Rendering.  En daarmee is goedkope schuur 
uniek. Rieks Rendering vertelt over zijn bedrijf en vooral over de 
mogelijkheid om een op maat gemaakte producten te huren.

Huren kan financieel aantrek-
kelijk zijn
Een niche. Zo kun je het feit dat 
je bij Goedkopeschuur.nl ook 
een schuur kunt huren beslist 
noemen. ´Door een schuur te 
verhuren, kunnen zoveel mogelijk 
mensen hun droomschuur in bezit 
krijgen. De prijzen van bouwmate-
rialen zijn de laatste jaren enorm 
gestegen. Daardoor liggen de 
verkoopprijzen voor een schuur 
logischerwijs ook hoger. Mensen 
kunnen bij ons voor minimaal vijf 
jaar een schuur huren, alles via 
een huurcontract. Mensen betalen 
een vast bedrag per maand en 
kunnen na die vijf jaar door blij-
ven huren of ze kunnen tegen de 
bij aanvang betaalde borgbedrag 
de schuur overnemen´, alles in 
overleg natuurlijk legt Rendering 
uit.

Onbekend fenomeen
Ondertussen maken steeds meer 
mensen van de gelegenheid 
gebruik om een schuur te huren. 

'Het taboe moet er af. Een schuur 
huren is een onbekend fenomeen. 
Maar kijk eens naar de autobran-
che. In nog weinig gevallen wordt 
een auto echt gekocht, vaak is 
sprake van lease. Waarom geldt 
dat dan niet ook voor het gebouw 
waar de auto straks in staat? 

Het huren van een op maat 
gemaakte schuur is financieel 
aantrekkelijk. We merken dat 
veel mensen met een vrijstaande 
woning van de mogelijkheid ge-
bruik maken, vaak omdat de ( ver)
bouwkosten zijn tegengevallen en 
wel graag willen genieten van de 
ruimte van het bijgebouw. Men-
sen besluiten dan bijvoorbeeld 
om zonnepanelen te kopen en om 
een schuur bij ons te huren´, zegt 
Rendering.

´Ik bouw alles zelf´
Voor de duidelijkheid: bij Goed-
kopeschuur.nl koop of huur je 
gewoon je droomschuur. ´Op 
onze website staan een groot 

aantal voorbeelden. Ramen en 
deuren bijvoorbeeld, kunnen 
altijd omgedraaid of verplaatst 
worden. Mensen geven zelf de 
maten door, het is omdat we 
landelijk opereren niet mogelijk 
om alles zelf op te komen meten. 
Ik bouw de schuren zelf en mijn 
vrouw doet offertes en adminis-
tratie van ons bedrijf. Zelfs het 
afleveren van de bouwpakketten 
doe ik zelf. De schuur is vervol-
gens makkelijk te monteren voor 
de klant, ook voor iemand zonder 

bouwkundige achtergrond. Ik zeg 
wel eens dat het in elkaar zetten 
van een Ikea kastje moeilijker is. 
En als mensen er niet uitkomen, 
dan kunnen ze me altijd bellen´, 
vertelt Rendering. 

Vertrouwen
Rendering is niet voor één gat 
te vangen met de jarenlange 
ervaring. ´Het is nu zaak om de 
verhuur van goedkope schuren 
door te laten stijgen. Ik heb er 
vertrouwen in dat dit lukt. En als 

eenmaal iets draait, begin ik me 
te vervelen. Of ik al iets nieuws 
in mijn hoofd heb? Nee hoor, dat 
niet. Eerst dit maar eens goed 
uitbouwen en dan zien we daarna 
wel verder´, besluit Rendering.

Interesse in het huren of kopen 
van een goedkope schuur?  
Bel dan met Rieks Rendering via 
0599-85 54 88 of 06-12 96 06 
61. Zie ook de website  
www.goedkopeschuur.nl.  
(RegioMagazine/Vincent Muskee)




