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Elektromotoren Emmen: nieuwe 
naam en nieuw logo

Anderhalf jaar geleden nam Rob Doornbos Elektromotoren Em-
men over. ‘Wat me vooral opgevallen is, is het feit dat we best 
vaak de opmerking ‘doen jullie dat dan ook’ te horen kregen. 
Mede om die reden hebben we besloten om voor een andere 
(handels)naam te kiezen: EME. Elektromotoren Emmen is na-
tuurlijk een bekende naam, toch denken mensen kennelijk dat 
we op basis van die naam alleen in elektromotoren doen, en dat 
is natuurlijk niet het geval. En omdat we voortaan verder gaan 
als EME, hebben we ook meteen gekozen voor een nieuw en fris 
logo’, vertelt Doornbos.

Mooi, fris logo
Het veranderen van een naam 
levert flink wat werk op. ‘ Je ziet 
nu EME terug in al onze uitingen. 
Ons pand is al helemaal klaar en 

de bussen zijn beplakt. We heb-
ben een nieuwe naam, en een 
heel mooi, fris logo. Omdat we 
als bedrijf middenin de samen-
leving staan, ondersteunen we 

diverse sportclubs en evene-
menten. Op de reclamedoeken 
kwam de naam Elektromotoren 
Emmen ook minder goed naar 
voren. Het is best een lange 
naam en op een klein vakje kun 
je er vaak niets van lezen. Ook 

dat probleem hebben we met 
EME nu opgelost’, zegt Doorn-
bos.

Lees verder op
pagina 25!
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Maxistorage in Emmen
‘Onze service maakt écht het verschil’
Maxistorage in Emmen is hét adres als je een tijdelijke plek zoekt voor jouw spullen. 
‘We bieden opslagboxen voor zowel bedrijven als particulieren’, vertelt medewerker 
Johan Dokter. ‘Ideaal voor mensen die bijvoorbeeld gaan verhuizen en een tijdelijke 
opslag voor hun spullen zoeken. Maar ook voor vertegenwoordigers en bedrijven kan 
een ‘extra schuurtje’ uitkomst bieden. We zijn een nog jong bedrijf. Toch weten al heel 
erg veel mensen ons te vinden. Dat heeft zeker te maken met de service die we bieden’, 
zegt Dokter.

Nieuwe lift
De opslagboxen bij Maxistorage kun je 
huren voor een korte en een langere 
periode.’We zijn bijzonder flexibel. Twee 
weken? Geen probleem, maar ook als je 
jouw spullen jarenlang op wilt slaan kun je 
bij ons terecht. We hebben een beneden- 
en een bovenverdieping. Voor de boven-
verdieping hebben we onlangs een lift in 
gebruik genomen. Wil je bijvoorbeeld een 
bankstel opslaan, dan hoef je dus niet met 
het bankstel de trap op. Wij maken het de 
mensen echt gemakkelijk. Ze kunnen hier 
gebruik maken van trolleys en van een lift. 
Bovendien parkeer je de auto gewoon bin-
nen’, legt Dokter uit.

Uitstekende service
Service wordt bij Maxistorage nog met een 
hoofdletter geschreven. ‘Je hebt natuur-
lijk meer plaatsen waar jij jouw spullen 
tijdelijk op kunt slaan. Toch kiezen steeds 
meer mensen voor ons, ook mensen die 
ver buiten Emmen wonen. Dat heeft zeker 
ook te maken met het feit dat er hier op 
werkdagen altijd iemand aanwezig is. Zijn 
er vragen, dan kunnen wij die dus meteen 
beantwoorden. Mensen vinden dat erg 
prettig, zo merken we.’ Nog iets; tijdens 
kantooruren kun je bij Maxistorage gebruik 
maken van toiletten en kun je gratis koffie, 

thee of warme chocolademelk pakken. 
Heel handig als je bijvoorbeeld als verte-
genwoordiger nog wat formulieren in moet 
vullen of als je een box hebt volgemaakt en 
even uit wilt rusten.’

Gratis gebruik van aanhangwagens
Uiteraard worden de opslagboxen 24/7 
beveiligd met camera’s. ‘Kies je voor een 
opslagbox, dan krijg je een druppel om 
toegang te krijgen en natuurlijk een sleutel 
voor de opslagbox. Mocht je nou om wat 
voor reden het terrein niet op kunnen, dan 
kunnen wij het hek van afstand openen. We 
hebben de beschikking over twee dichte 
aanhangwagens. Wil je spullen brengen of 
halen, dan kun je deze aanhangwagen een 
dag gratis gebruiken. We hebben ook een 
tandemasser voor 15 kuub beschikbaar. 
Niet iedereen mag met een dergelijke 
aanhangwagen rijden, maar ook daar heb-
ben we een oplossing voor. Dan zetten 
wij de tandemasser gewoon bij je thuis en 
kun je de kar vullen. Vervolgens rijden wij 
de aanhangwagen naar Maxistorage waar 
je ‘m vervolgens zelf weer uit kunt laden. 
We denken constant na over hoe we onze 
dienstverlening nog verder uit kunnen 
breiden. Zelf noemen we dat wel eens onze 
‘denktank’.’

Persoonlijk contact
‘Mensen kunnen hun spullen hier veilig 
opslaan, zonder dat de kans bestaat dat er 
schade ontstaat. Mocht je geïnteresseerd 
zijn in het huren van een opslagbox, dan 
kun je online een verzoek indienen. Een 
van onze medewerkers neemt vervolgens 
contact op. Wij hechten aan persoonlijk 
contact. Mensen halen bij ons de drup-
pel en de sleutel. Wij merken dat juist de 
persoonlijke aandacht iets is dat mensen 
aanspreekt. Laatst was er iemand die ge-
bruik wilde maken van een aanhangwagen. 
Het lukte echter niet om de aanhangwagen 

goed achter de auto te krijgen. Bij ons is er 
dan altijd iemand aanwezig die kan helpen’, 
zegt Dokter.

Bezettingsgraad
Nu al is de bezettingsraad uitstekend bij 
Maxistorage. ‘We hebben gelukkig nog wel 
ruimte. En mocht deze ontwikkeling zich 
verder doorzetten, dan zijn er zeker nog 
uitbreidingsmogelijkheden’, besluit Dokter 
tevreden. Maxistorage is gevestigd aan de 
Phileas Foggstraat 28 in Emmen. Telefoon: 
085-782 5735. Zie www.maxistorage.eu. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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COLUMN | STEFAN STERKEN FFP 

Verduurzamen is de trend en ik snap dat wel. We 
lezen veel over verduurzamen en adviseurs hebben 
verduurzamen hoog op de agenda staan om klanten 
te adviseren omtrent het financieren van energie-
besparende voorzieningen. Maar er is meer dan 
het financieren van zonnepanelen en een hybride 
warmtepomp vanuit een energiebespaarbudget.

Een belangrijk onderdeel is het energielabel. Dit 
label is al sinds 2008 verplicht bij verkoop van 
een woning. Voor energielabels afgegeven voor 
1 januari 2021 was een fysieke inspectie niet 
verplicht. Energielabels werden afgegeven op basis 
van de aangeleverde documentatie voor een beperkt 
bedrag. Indien er geen bewijs was aangeleverd voor 
een bepaald onderdeel mocht de energieadviseur dit 
onderdeel niet meenemen, wat dikwijls resulteerde 
in de situatie dat een te laag energielabel werd 
afgegeven.

“Daarom helpen we je bij
De Hypotheker ook met 
het verkrijgen van een 

nieuw energielabel”

Het kan dus slim zijn om een nieuw energielabel aan 
te vragen, zeker als er geïnvesteerd is in energiebe-
sparende voorzieningen.

HOGERE VERKOOPPRIJS
De verkoopprijs ligt gemiddeld € 5.000 hoger bij een 
beter energielabel. Bij vergelijkbare woningen is een 

beter energielabel goed voor een 2 procent hogere 
verkoopprijs. Met een gemiddelde woningwaarde in 
Emmen van € 265.000 is dat een verschil van  
€ 5.300.  
 
KORTING
Er komen steeds meer geldverstrekkers die een kor-
ting geven op de hypotheekrente bij een energielabel 
B en hoger. Dit resulteert in lagere hypotheeklasten.

HOGERE HYPOTHEEK
Het is nu al zo dat bij aankoop van een energiezui-
nige woning een bedrag van € 9.000 meer geleend 
kan. Het plan ligt er dat vanaf 2024 de hypotheek-
verstrekking mede bepaald wordt op basis van het 
energielabel. Kopers van een woning met een goed 
energielabel kunnen dan verantwoord een hogere 
hypotheek afsluiten, omdat hun maandlasten voor 
energie een stuk lager zal liggen. 

Daarom helpen we je bij De Hypotheker ook met 
het verkrijgen van een nieuw energielabel. Dit is al 
geregeld vanaf € 195,-.

Een goed energielabel is geld waard

Stomerij E.E.R. in Emmen
Stomerij E.E.R. mag zich nu een groene stomerij noemen!

Goede wijn behoeft geen krans. Het geldt zeker voor Stomerij E.E.R. (afkorting voor Em-
mer Express Reiniging), ondertussen al decennia lang een begrip in Emmen. Paul Weigand 
is eigenaar van de bekende stomerij. Hij vertelt vol passie over zijn bedrijf.

Vierde generatie
‘Het verzorgen van kleding heb ik van huis 
uit meegekregen. Het loopt als een rode 
draad door onze familie. In 1877 begon 
mijn overgrootvader als kleding verver in 
Duitsland en ik ben nu de vierde generatie 
Weigand die dit vak uitoefent. Mijn oom en 
tante begonnen in 1961 Stomerij E.E.R. in 
Emmen. In 1991 kreeg ik de kans het bedrijf 
over te nemen. Ik vind het mooi om zelf het 
ambacht uit te voeren en doe dat nog steeds 
met liefde en plezier. Zeker de waardering 
die je van de klanten krijgt doet me goed. 
Het motiveert me om steeds weer vakwerk 
te blijven leveren’, zegt Paul tevreden.

Wet cleaning: de groene manier van 
reinigen
Stilstand is achteruitgang. ‘We hebben 
heel lang gebruik gemaakt van dry 
cleaning, ook wel chemisch reinigen 
genoemd. Tegenwoordig mogen wij 
ons groen noemen, want we maken 
sinds anderhalf jaar gebruik van 
een andere manier van reinigen: 

wet cleaning. Dit is veel beter voor 
het milieu vooral. Het is duurzaam en 

groen. Het is een zeer ecologische ma-
nier van reinigen die we hier echt omarmd 
hebben. Overigens merken we hier zeker 
dat mensen minder snel kleding weggooien. 
Duurzaamheid wordt steeds belangrijker. 
Mensen brengen liever hun kleding nog een 
keer naar de stomerij in plaats van dat ze 
meteen nieuwe kleding aanschaffen’, zegt 

Paul, die met Stomerij E.E.R. beschikt over 
het Ecolabel. ‘Dat geeft aan dat we zuinig 
zijn op het milieu en dat we werken met 
professionele en ecologische producten.’

Alle soorten textiel
Wij reinigen jassen en maken ze bovendien 
weer waterafstotend. Ook dekbedden en 
kleding van wol en andere delicate stoffen 
reinigen we veel. Bepaalde kleding mag ook 
simpelweg niet in de reguliere wasmachine. 
Dan kunnen ze prima bij ons aankloppen’, 
zegt Weigand. ‘We reinigen alle soorten 
textiel hier; maar ook leer en suède, vloer-
kleden en bruids- en galakleding. Ook voor 
gordijnen kun je prima bij ons terecht en  dat 
geldt ook voor dekbedden. Die zijn namelijk 
vaak te groot voor de reguliere wasmachine.’

Contact met de mensen
Stomerij E.E.R. is nog steeds prima bereik-
baar. ‘Voor halen en brengen met de auto 
kunnen klanten via de achteringang naar 
binnen’, zegt Weigand, die nog elke dag ge-
niet van zijn werk. ‘Zeker het contact met de 
mensen spreekt me echt aan. Juist dat maakt 
mijn vak zo leuk. Ik werk graag met particu-
lieren, maar ook bedrijven kloppen bij mij 
aan’, besluit Weigand.

Stomerij E.E.R. is gevestigd aan de 
Noorderstraat 9 in Emmen.  
Telefoon: 0591-61 22 98. Zie ook 
de website www.stomerijeer.nl.  
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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De Blokhutproducent in Emmen
‘Geniet heel het jaar door van een overkapping’
Zoals bekend staat De Blokhutproducent voor het leveren van maat-
werk. ‘En je kunt bij ons zeker niet alleen terecht voor blokhutten’, 
vertelt Rosalien Kuhl. ‘We zijn namelijk ook het adres voor tuinhui-
zen, overkappingen en garages. We maken alles helemaal zelf in onze 
eigen fabriek. Als mensen een bepaald idee in hun hoofd hebben, 
kunnen ze gewoon langskomen. Wij maken vervolgens een tekening 
en als die akkoord is dan kunnen we zelfs de montage voor onze reke-
ning nemen. Zo kunnen wij de klant dus volledig ontzorgen’, vertelt 
Kuhl.

Schot in de roos
De Blokhutproducent was aan-
vankelijk alleen een groothandel. 
Sinds de opening van de winkel in 
Emmen,anderhalf jaar geleden, is 
het drukker als ooit tevoren. ‘De 
winkel is nu anderhalf jaar open 
en écht een schot in de roos’, zegt 
Rosalien, die wel weet waarom 
De Blokhutproducent het verschil 
maakt. ‘Onze kracht is denk ik 
toch de persoonlijke aandacht die 
mensen bij ons krijgen. Mensen 
hebben iets in hun hoofd, en wij 
kunnen daar invulling aan geven. 
We doen alles in eigen beheer 
en daarmee onderscheiden we 
ons door het leveren van echt 
maatwerk. We zijn simpelweg 
het adres voor blokhutten en 
overkappingen tot schuifwanden. 
Wij maken jouw tuinhuis-droom 
werkelijkheid.’

Overkapping met een moderne 
uitstraling
Als geen ander kent Rosalien de 
mogelijkheden die er zijn, zeker 

ook als het gaat om overkappin-
gen. ‘De overkappingen zijn er ze-
ker niet alleen in klassieke vorm. 
Je kunt ook prima kiezen voor 
bijvoorbeeld een strakke look of 
een moderne uitstraling. Ook een 
landelijke overkapping behoort 
zeker tot de mogelijkheden. Je 
kunt bij ons voor een overkapping 
kiezen die perfect aansluit bij 
jouw woning’, zegt Rosalien.

Creëer zo een buitenverblijf
‘Wat je ook steeds meer ziet is 
een overkapping aan de blokhut. 
Op die manier realiseer je als et 
ware een buitenverblijf. Je kunt 
dan gaan werken met glazen 
wanden voor het tuinkamer effect. 
Je hebt verder ook overkappingen 
die je af kunt weken met glas. Je 
kiest dan voor een compleet pro-
duct en op die manier heb je heel 
het jaar door plezier van jouw 
overkapping. Ook voor aluminium 
overkappingen kun je bij ons 
terecht. Je kunt dan kiezen voor 
basic, maar zeker ook kiezen voor 

een overkapping met schuifwan-
den. Overkappingen schurken 
steeds meer aan in de richting 
van het echte buitenleven en wij 
kunnen mensen wat dat betreft 
op hun wenken bedienen’

Ervaren speler op de markt
De Blokhutproducent is onder-

tussen een ervaren speler op de 
markt. ‘Hoewel we dus pas sinds 
anderhalf jaar de winkel geopend 
hebben, bestaat onze fabriek als 
sinds 2009. Ja, je mag ons dus 
zeer ervaren noemen. We hebben 
een heel hecht en goed team en 
we zijn heel blij met hoe het hier 
loopt’, besluit Kuhl.

De Blokhutproducent is gevestigd 
aan de Oosterbracht 6 in Emmen. 
Telefoon: 0591-64 12 73. 

Zie ook de website 
www.deblokhutproducent.nl.
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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‘Plezier in luisteren’
Hoorcentrum De Hondsrug
Mensen die problemen ondervinden aan het gehoor, 
kunnen al sinds zeven jaar terecht bij Hoorcentrum De 
Hondsrug in Emmen. ‘Het was echt even wennen in Em-
men, maar ondertussen weten steeds meer mensen me te 
vinden’, vertelt Hein Oosterman, die zichzelf in Emmen 
terugvindt op bekend terrein.

‘Ik kan 95 procent van de mensen helpen’
‘Mijn vader heeft op 500 meter van mijn winkel ooit een 
stoffenwinkel gehad. Het mooie is wel dat ik nu mensen in 
mijn zaak krijg die ik nog van vroeger ken en mensen die 
mijn vader nog gekend hebben. Zo liep hier laatst een oud 
leraar Nederlands van me binnen. Dat zijn heel leuke din-
gen, zeker als ik ze kan helpen om weer plezier in luisteren 
te krijgen’, vertelt Oosterman, in het verleden onder meer 
actief als werving- en selectieadviseur én als vioolleraar. 
Zeker dat laatste speelt wel degelijk nog een rol bij zijn 
huidige werkzaamheden. ‘Ik kan mensen plezier in muziek 
teruggeven. Laatst nog was hier een cellist en iemand die 
piano speelt. Terwijl ze speelden, heb ik hun hoorapparaat 
aangepast zodat ze weer echt kunnen genieten van mu-
ziek’, zegt Oosterman, die stelt 95 procent van de mensen 
te kunnen helpen. ‘De overige 5 procent heeft te maken 
met gehoorschade waarbij ik niet meer kan helpen’, zegt 
Oosterman. 

Ziekenfonds en particulier
Hoorcentrum De Hondsrug kan je helpen aan een hoorap-
paraat via het ziekenfonds maar je kunt er zelf ook gewoon 
een hoorapparaat kopen. ‘Kies je voor een hoortoestel via 
het ziekenfonds, dan krijg je een goed toestel. Koop je er 
zelf één, dan kan ik je echt een toptoestel leveren. Mensen 
die dat doen, zie ik ook maar twee keer. Eén keer om het 
toestel aan te brengen en één keer om het aan te passen. 
Vervolgens hoeven ze zich om het hoorapparaat geen 
zorgen meer te maken’, zegt Oosterman. Koop je zelf een 
toestel bij Hoorcentrum De Hondsrug, dan kan het toestel 
je altijd tegen een zeer scherpe prijs aangeboden worden.

Ook het adres voor gehoorbescherming
Ook voor gehoorbescherming ben je in Emmen altijd op de 
juiste plaats ‘Dat kan gaan om bijvoorbeeld bescherming 
tijdens werkzaamheden, maar ook om slaapoordopjes 
bijvoorbeeld. Heb jij een partner die snurkt dan kom je zelf 
vaak moeilijk in slaap. Kies je voor mijn slaapoordopjes, 
dan krijg je oordopjes op maat waaraan je zomaar tussen 
de vier en de vijf jaar veel plezier gaat beleven. Bovendien 
zitten ze gewoon prettig’, weet Oosterman. 

Altijd een oplossing op maat
Hoorcentrum De Hondsrug biedt altijd een oplossing op 
maat en heeft een zeer breed assortiment. Stap je bij 
Hoorcentrum De Hondsrug binnen, dan kun je altijd een 
gratis hoortest ondergaan en dit kan eventuele ook bij de 
klant thuis uitgevoerd worden. En zo kan Oosterman en 
zijn team iedereen helpen die op welke wijze dan ook te 
maken krijg met gehoorproblemen.   
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Jouw Hypotheek: Ondanks stijgende rente blijft 
het kopen van een eigen woning of een verhoging 
voor verbouwen nog steeds interessant

Ondanks het feit dat de hypotheekrente de afgelopen anderhalf jaar behoorlijk geste-
gen is, blijft het onverminderd druk op het kantoor van Jouw Hypotheek aan de rotonde 
Hoofdstraat/Weerdingerstraat in Emmen. Samen met zoon Herm en collega Dirk Bu-
walda levert eigenaar Henk Eising dagelijks maatwerk op het gebied van hypotheken.

“Wil je een eigen woning kopen of je 
bestaande hypotheek verhogen voor bij-
voorbeeld, verbouwen, dan krijg je alleen 
de best passende hypotheek als je vooraf-
gaand aan het afsluiten van de hypotheek 
een onafhankelijk en gedegen hypothee-
kadvies krijgt”, aldus Dirk. Henk vult hem 
aan: “Ik ben natuurlijk al een hele tijd actief 
op het gebied van hypotheken en dat heeft 
ervoor gezorgd dat veel klanten ons al 
weten te vinden zonder dat het nodig is om 
nog veel reclame voor onszelf te maken. 
Mond-tot-mond reclame is altijd nog de 
beste reclame!"

Een hypotheek blijft maatwerk, geen per-
soonlijke situatie is hetzelfde en dat is ook 
de reden waarom je bij Jouw Hypotheek 
terecht kunt voor hypotheken van werkelijk 
alle mogelijke geldverstrekkers. “Je buur-
man kan dus het meeste voordeel halen uit 
een hypotheek van de ene partij terwijl dat 
voor jou heel anders kan zijn”, aldus Herm. 
Reviews op de website www.advieskeuze.
nl laten dan ook zien dat de klanten van 
Jouw Hypotheek erg tevreden zijn over de 
dienstverlening van het kantoor.

Toen Henk in 1987 begon met De Hypo-
theker in Emmen, bedroeg het renteper-
centage op hypotheken kort daarvoor maar 
liefst zo'n 12% om kort daarna te dalen 
naar  ongeveer 7%. “Veel mensen besloten 
toen om hun rente zo lang mogelijk vast te 
zetten omdat ze ervan overtuigd waren dat 
deze nooit lager zou kunnen worden”, ver-
telt Henk. “Kijk naar het huidige percentage 
dat rond de 4% zit, dat is, ondanks het feit 
dat de rente de laatste tijd gestegen is, nog 
altijd historisch laag. Daarom is het kopen 
van je eigen woning of het verhogen van 
de huidige hypotheek voor veel mensen 
nog altijd aantrekkelijk. Wat veel mensen 
vergeten is, dat je bij een rente van zeg 
maar 1,5% nagenoeg niets van de belas-
ting terugkrijgt en dat dit bij 4 of 4,5% best 

veel is. En dat je dat belastingvoordeel 
meteen al per maand op de 15e van elke 
maand al op je bankrekening gestort kunt 
krijgen”

Verduurzaming en je hypotheek
Geldverstrekkers bieden tegenwoordig 
steeds meer mogelijkheden voor het meefi-
nancieren van energiebesparende maat-
regelen. Denk hierbij aan het plaatsen van 
zonnepanelen, al dan niet in combinatie 
met een warmtepomp of aan spouwmuur- 
of dakisolatie of kozijnen met HR++ of 
Triple glas. Jouw Hypotheek biedt je op het 
gebied van duurzaam en energiezuinig wo-
nen vooraf aan het afsluiten van je hypo-
theek de mogelijkheid om een gratis ener-
giebesparingsrapport op te laten stellen. 
Dit rapport wordt door een onafhankelijk 
bureau voor je opgesteld en laat zien welke 
maatregelen de meeste voordelen op zul-
len leveren. Bij het afsluiten van je hypo-
theek mag je bij de meeste geldverstrek-
kers extra lenen voor energiebesparende 
maatregelen: tot zelfs 6 procent bovenop 
de marktwaarde van je woning. Waarbij 
je bij eveneens de meeste hypotheekver-
strekkers zelfs maximaal € 9.000 extra mag 
lenen bovenop de maximale leencapaciteit 
in de vorm van een zogenaamd Energiebe-
spaar Budget.

Hypotheek mogelijkheden voor senioren
“Wat veel mensen over hypotheken overi-
gens niet weten is dat het in principe tot op 
hoge leeftijd mogelijk is om een hypotheek 
af te sluiten”, legt Henk nog uit. “Ongeacht 
leeftijd krijgt een ieder een hypotheek met 
een looptijd van nog steeds 30 jaar. Het 
gaat dan vaak wel om ouderen die al een 
eigen woning en overwaarde hebben of 
om ouderen die over voldoende eigen geld 
beschikken.”

Geldverstrekkers hanteren voor senio-
ren speciale toetsnormen waardoor deze 

mensen aanzienlijk meer kunnen lenen dan 
"junioren". Wil je op latere leeftijd dus iets 
anders, bijvoorbeeld in een appartement, 
of kleiner gaan wonen dan zijn er nog 
steeds voldoende mogelijkheden. Je bent 
voor meer informatie en een vrijblijvend 

advies van harte welkom bij  
Jouw Hypotheek!

Jouw Hypotheek
Hoofdstraat 154, Emmen | 0591 - 23 93 45
www.jouwhypotheek.nl
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Werken in het onderwijs. “Een succesvolle match”
Werken in het onderwijs biedt een wereld vol mogelijkheden. Het is een kans 
om de levens van jongeren te beïnvloeden en hen te helpen in de voorberei-
ding op hun toekomst. Maar steeds vaker lezen we over het lerarentekort en dat 
klassen naar huis gestuurd worden. Begrijpelijk, maar vaak onnodig.
 
Simulinc is een jong arbeidsbemidde-
lingsbureau in Emmen en is gespeciali-
seerd in het verbinden van werk in het 
onderwijs. “Wat ons echt onderschei-
dend maakt is de kleine, gezellige orga-
nisatie waar nieuwe ideeën 
en initiatieven van 
harte welkom 
zijn. We zijn 
persoonlijk 
en dankzij 
deze per-
soonlijke 
benadering 
leren wij de 
kandidaten echt 
kennen. Alleen als je 
de wensen van de kandidaat 
kent, kan je een passende match ma-
ken en werk verbinden”, aldus Sebasti-
aan de Groot die Simulinc begin 2021 
is gestart.

Vanwaar de naam Simulinc? “Nou, “si-
mul” is Latijn voor samen. En een sy-
noniem voor het verbinden van werk is 
“linken”. Bij ons draait alles om de juis-
te connectie, vandaar de verbindende 
linc, met een C”.

Simulinc wordt inmiddels gezien als 
een betrouwbare en regionale partner 
die de connectie legt tussen scholen 
en (aankomende) onderwijsprofessio-
nals. Met oplossingen en diensten op 
maat voor het primair en voorgezet on-

derwijs, ondersteunen zij scholen van 
inhuur voor kortdurende inzet tot wer-
ving en selectie met een rechtstreeks 
dienstverband. Met hun expertise en 
ervaring in de onderwijssector leveren 

ze handjes voor de klas 
en dragen ze bij 

aan de conti-
nuïteit van 

goed on-
derwijs. 

“S imu -
linc zorgt 

niet al-
leen voor een 

optimale match, 
maar wij bevorderen ook 

een langdurige samenwerking. Van de 
kandidaten die wij plaatsen treedt dit 
jaar zo’n 40% in dienst bij onze op-
drachtgevers. Wij denken in kansen en 
zien altijd mogelijkheden om werk te 
verbinden. Werken in het onderwijs is 
als een perfecte match tussen passie 
en impact. Elke dag sta je voor nieuwe 
uitdagingen en overwinningen, weten-
de dat je een verschil kan maken in het 
leven van je leerlingen. Je kunt je liefde 
voor kennis delen, nieuwsgierigheid 
voeden en waardevolle vaardigheden 
overdragen. Werken in het onderwijs 
vraagt om geduld, empathie en creati-
viteit, maar de voldoening die je voelt 
van het zien van hun groei en succes is 
groot.”

Bij Simulinc begrijpen we de uitdagin-
gen waarmee docenten en leerkrachten 
te maken krijgen en kunnen ze helpen 
bij het vinden van de juiste schoolom-
geving die past bij hun behoeften en 
ambities. Daarnaast bieden wij bege-
leiding, professionele ontwikkelings-
kansen en een netwerk van ervaren 
collega's, wat van meerwaarde is voor 
leerkrachten die hun carrière een boost 
willen geven. Met de hulp van Simulinc 
kunnen ook zij-instromers de onder-
steuning krijgen die ze nodig hebben 
om te gedijen in het onderwijs en een 
verschil te maken in het leven van hun 

leerling. Samen maken we het verschil 
en vormen we de schakels in de conti-
nuïteit van het onderwijs.

Ontdek de mogelijkheden voor jouw 
toekomst! Voor een nieuwe baan óf het 
uitbouwen van je carrière, wij helpen 
je graag om je doelen te bereiken en 
brengen je in contact met onze scholen. 
Neem contact op met ons en geef jouw 
carrière de boost die het verdient!

Simulinc Onderwijs
Westeind 50, Emmen
www.simulinc.nl  |  0591 – 23 90 51
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Autoschade Eisinga verhuist naar de Nulweg
in Ter Apel

Door Miranda Wolters
“Soms komen er ineens mooie kansen op je pad en de mogelijkheid om ons bedrijf 
aan de Nulweg in Ter Apel voort te zetten is daar één van”, vertelt Bert Eisinga over de 
verhuizing van Emmer-Compascuum naar Ter Apel. 

De afgelopen jaren was Autoschade Eisinga 
te vinden aan het Hoofdkanaal in Emmer-
Compascuum. “Ons oude pand beviel in 
principe prima”, aldus Bert, “maar toen we 
de mogelijkheid kregen om het pand van 
Wolbers Schadeherstel in Ter Apel over te 
nemen hoefden we daar niet lang over na 
te denken. Allereerst is het pand en dus 
ook de werkplaats een stuk groter en die 
ruimte wilden Bob en ik graag.” Zoon Bob is 
sinds mei vorig jaar medevennoot gewor-
den en na deze mooie ontwikkeling binnen 

het bedrijf is de verhuizing volgens Bert 
een mooie volgende stap naar de toekomst. 

Autoschade Eisinga verricht herstelwerk-
zaamheden aan alle merken auto’s en lichte 
bedrijfswagens. Bert heeft al meer dan 40 
jaar ervaring in de schadeherstel en samen 
met Bob heeft hij inmiddels een behoor-
lijke klantenkring opgebouwd. “Allemaal 
dankzij het feit dat we ons werk gewoon 
goed en netjes doen en ook nog eens tegen 
een goede prijs en mét garantie. Hierdoor 

komen klanten bij ons terug en vertellen 
ze hun goede ervaring met ons ook door 
aan familie en kennissen en die mond tot 
mond reclame is nu eenmaal de beste 
reclame”, legt Bert uit. Autoschade Eisinga 
handelt ook de administratie voor je af en 
denkt met je mee over de beste oplossing 
voor wat betreft je eigen risico. Juist omdat 
schade aan je auto al vervelend genoeg 
is en dan is het fijn als iemand anders die 
rompslomp voor zijn rekening neemt. Daar-
naast Wordt je auto gerepareerd en ben je 
toch een auto of vervoer nodig? Dan staat 
er eventueel een leenauto voor je klaar en 
kun je als je dat wilt ook gebruik maken van 
de haal- en brengservice die men biedt. 

Bert: “De afgelopen weken waren hectisch 
en druk, de verhuizing was best een klus 
maar we zijn blij dan nu eindelijk helemaal 
‘in bedrijf’ te zijn hier aan de Nulweg. De 
afstand tussen Ter Apel en Emmer-Com-
pascuum is niet zo heel erg groot dus we 
verwachten dat iedereen die ons nodig is 
ons nog steeds zal weten te vinden, we 
kijken uit naar de toekomst en zijn er ook 
echt klaar voor!”

Autoschade Eisinga 
Nulweg 23
Ter Apel
www.autoschadeeisinga.nl   
info@autoschadeeisinga.nl
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Grondbank Emmen, voor al uw grondstromen!
De Grondbank Emmen, onderdeel van 
Kleemzand Groep Emmen, is actief in de 
recycling voor zowel bedrijf als particulier. 
Vanuit locatie Emmen gevestigd aan de 
Bartholomeus Diastraat 8, nemen we vrij-
komende grond in en verkopen we diverse 
soorten grond en zand. Grond vrijkomend 
uit bijvoorbeeld bouwkavels kunt u zonder 
aanvullende onderzoeken bij ons aanbie-
den. Geen onnodig veel onderzoeken en 
bijbehorende kosten, Grondbank Emmen 
bellen en wij verzorgen de gecertificeerde 
inname.

Grond voor iedere toepassing
Op het Grondbank depot wordt de ingeno-
men grond verwerkt, gezeefd en bewerkt 
zodat deze geschikt is voor gebruik of op 
maat geproduceerd voor specifieke toepas-
sing. Grond nodig om uw tuin aan te vullen 
of op te hogen? Grond kan worden afge-
haald, maar ook aan huis worden geleverd. 
Van grond tot verrijkte teelaarde, in big 
bags, grote en kleine hoeveelheden of los 
gestort, onze eigen 6x6 autokraan brengt 
het op de gewenste locatie.

Advisering
Als u advies nodig heeft over vrijkomende 
grondstromen en de toepassingen daar-
van, kunt u vertrouwen op onze jarenlange 
kennis en ervaring. We denken graag 
met u mee om tot de juiste oplossing te 
komen. We gaan graag met onze klanten in 
gesprek.

Als u bezig bent met sloopwerkzaamheden 
en puin moet afvoeren, kunt u dit ook bij 
onze vestiging brengen. Vraag naar de mo-
gelijkheden voor het storten van puin!

Beton afhalen of op locatie geleverd!
Als onderdeel van de Kleemzand Groep 
hebben we ook een betonstation. Dit 
mobiele station levert kleine hoeveelheden 
beton op locatie, wat ideaal is voor ge-
plande uitbreidingen! Op onze vestiging in 
Emmen kunt u ook terecht voor stelspecie, 
beton en vloerenzand.

Bent u op zoek naar een terreinafscheiding 
of wilt u een terrein overzichtelijk inde-
len voor opslag van materialen, dan zijn 
legoblokken de oplossing. Strakke indeling, 
herplaatsbaar en stevig in zijn constructie. 
We produceren blokken in diverse maten, 
o.a. 160x80x80 en 160x80x40 met bijpas-
sende  halve blokken.

Kortom, een veelzijdig bedrijf met korte 
lijnen! Gevestigd mooi centraal in Emmen, 
goed bereikbaar en dagelijks geopend van 
7.00 uur tot 16.00 uur. 

Voor een compleet overzicht van werk-
zaamheden en leveringen ga naar de 
website www.kleemzand.com



18 Adverteren in RegioMagazine Emmen? Bel Marc Zegerius: 06 - 50 64 78 39



19Adverteren in RegioMagazine Emmen? Bel Marc Zegerius: 06 - 50 64 78 39

Petstra Kampeer & Ski
Nu ook hét adres voor de beste hardloopschoenen
Dat Petstra Kampeer & Ski specialist in buitensfeer is, is ondertus-
sen genoegzaam bekend. Je vindt er kampeerartikelen en outdoor 
producten, je vindt er ski’s en snowboards. En daarmee is nog slechts 
het topje van de ijsberg genoemd. Ook is Petstra hét adres voor 
wandelschoenen. ‘Je kunt nu ook bij ons terecht voor de beste hard-
loopschoenen’, vertelt Martijn de Boer. ‘Omdat we al gespecialiseerd 
waren in wandelschoenen, is de stap naar hardloopschoenen niet 
groot. Met ons aanbod en onze service durven wij ons best een echte 
hardloopspecialist te noemen.’

Altijd een schoen op maat
Net als voor wandelschoenen 
geldt, wordt ook bij de aanschaf 
van hardloopschoenen gebruik 
gemaakt van een 3D scanner. 
‘Daardoor koop je bij ons altijd 
een schoen op maat. Er wordt een 
loopanalyse gemaakt, de voeten 
worden goed opgemeten en er 
kan rekening gehouden worden 
met zaken als bijvoorbeeld dem-
ping. Ondertussen hebben we een 
heel mooie voorraad hardloop-
schoenen, en dat van de beste 
merken. Zo bieden we schoenen 
van Saucony, Brooks, Craft en ON. 
Dit zijn echt topmerken die staan 
voor kwaliteit. Dat alles samen 
maakt dat je bij ons altijd de voor 
jou beste hardloopschoen vindt’, 
vertelt De Boer.

Altijd het beste advies
Typisch Petstra, de drang om 
mensen nog beter van dienst te 
kunnen zijn. ‘In de regio ontbrak 
een echte hardloopspecialist. Dat 
zijn wij nu geworden. We zien 

nu al dat mensen nu ook speci-
fiek voor een goede wandel- en 
hardloopschoen naar Coevorden 
komen. En dat is natuurlijk precies 
wat we willen’, zegt De Boer. 

Daarnaast vind je uiteraard de 
echte vakantie- en buitensfeer 
als je een bezoek brengt aan 
Petstra. Het aanbod is in alle 
opzichten bijzonder groot. 
‘Daarbij maken we ook het 
verschil door te werken met 
echte specialisten. Mensen 
willen tegenwoordig gewoon 
goed voorgelicht worden. Als 
je een goede hardloopschoen 
koopt, dan kan dat best een 
uitgave zijn. Mensen willen dan 
dus wel weten wat ze kopen en 
of ze ook een schoen kopen die 
geschikt is. Onze specialisten 
kunnen je altijd van het beste 
advies voorzien.  En dat maakt het 
verschil.’

‘Hier begint je vakantie’
Behalve voor de beste wandel- en 

hardloopschoenen blijft Petstra 
het adres voor ‘buiten’. Voor 
ontspanning. ‘Wij zeggen vaak dat 
bij ons de vakantie begint. In onze 
zeer sfeervolle showroom krijg je 
al dat typische vakantiegevoel en 
ontdek je de typische buitensfeer. 

Dat was al zo, en dat zal ook altijd 
zo blijven. Met ons brede aanbod 
aan hardloopschoenen hebben 
we ons aanbod nog weer verder 
uitgebreid en daar zijn we trots 
op’, besluit De Boer. 

Petstra Kampeer & Ski is geves-
tigd aan de Printer 31 in Coe-
vorden. Telefoon: 0524 – 59 37 
04.Zie verder ook de website 
www.petstrakampeerenski.nl. 
(RegioMagazine Emmen/
Vincent Muskee)
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MijnOffiz in Klazienaveen bestaat 26 jaar! 

Precies 26 jaar geleden opende Theo van der Molen, samen met 2 andere vennoten, de 
deuren van TDG Hypotheek Advies aan de Langestraat 156a in Klazienaveen. In 2015,  
toen de samenwerking met de andere 2 vennoten inmiddels ten einde was, ging Theo 
samenwerken met Peter Juffer. De naam van het kantoor veranderde en samen gingen 
ze verder onder de naam MijnOffiz. 

“We hebben de afgelopen 26 jaar duizen-
den inwoners van Klazienaveen, Zwarte-
meer, Emmen en wijde omgeving mogen 
helpen bij het afsluiten van hun hypothe-
ken en verzekeringen en sinds de samen-
werking met Peter ook bij echtscheiding en 
het regelen van de financiën rondom een 
scheiding”, vertelt Theo. 

In 1997 werd het kantoor flink verbouwd 
en na de opening heeft MijnOffiz zich direct 
geprofileerd als een professioneel advies-
kantoor. Betrokkenheid bij Klazienaveen 

en haar omgeving blijkt uit het feit dat men 
voetbalverenigingen FC Klazienaveen en 
toen nog vv Zwartemeer steunt. 

“In de jaren dat we onze oude naam nog 
droegen was er zelfs het jaarlijkse TDG/
Perspectief toernooi op de velden van vv 
Zwartemeer”, aldus Theo. “Dat was iedere 
keer weer een groots succes.” 

Om beurten schreven de vennoten destijds 
wekelijks een financiële column in de 
krant ‘Perspectief’ en dit zorgde ook voor 

veel naamsbekendheid én waardering, de 
columns werden dan ook goed gelezen. 

Zoals gezegd vertrokken de 2 andere ven-
noten en vond TDG in 2015 aansluiting 
bij het bedrijf Financiën in Privé van Peter 
Juffer. Er vond een fusie plaats en toen 
viel ook het besluit om de naam van het 
kantoor te veranderen in MijnOffiz, inclu-
sief een nieuw logo en nieuwe huisstijl. 
Met de komst van Peter werd toen ook het 
dienstenpakket uitgebreid met hulp en 
advies bij echtscheiding. Bij een echtschei-
ding moeten er vaak enorm veel dingen 
geregeld worden en is het voor beide part-
ners belangrijk financiële zaken zo goed 
mogelijk te bespreken en te regelen. Peter 
heeft als financieel echtscheidingsadviseur 

de juiste kennis en ervaring in huis om dit 
samen met beide partners, zonder tussen-
komst van een advocaat, te regelen. 

Theo: ”We merken dat, naast een enorme 
aanwas van hypotheken en verzekeringen, 
er steeds meer een beroep op ons gedaan 
wordt bij echtscheiding. We zijn de mensen 
graag van dienst op financieel gebied en 
hopen nog jaren onze dienstverlening uit te 
mogen oefenen.”

MijnOffiz
Langestraat 156 A  |  Klazienaveen
Tel: 0591 – 39 07 77
www.mijnoffiz.nl
info@mijnoffiz.nl
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Tieks Tweewielers bestaat sinds 1995 en 
is door de jaren heen uitgegroeid tot een modern, 
dynamisch bedrijf

In juli 2013 is er brand geweest en is het 
complete pand verwoest. De familie Tieks 
en hun medewerkers zijn niet bij de pakken 
neer gaan zitten en binnen een paar dagen 
is er vanuit een loods op een locatie in de 
buurt een tijdelijke werkplaats gecreëerd 
zodat er toch kon worden doorgegaan met 
de reparaties en de verkoop. Ondertussen 
werd op de oorspronkelijke locatie met 
man en macht gewerkt aan de realisatie van 
een nieuw winkelpand.

In maart 2014 was de heropening van het 
huidige, moderne, nieuwe pand waar je nog 
steeds ondanks de grootte en de moderni-

satie de ouderwetse, relaxte, gemoedelijke 
sfeer ervaart.

De  samenstelling binnen het bedrijf is 
ondertussen wel iets veranderd want de 
oorspronkelijke eigenaren Chris en Anna 
hebben een stapje terug gedaan en het 
stokje overgedragen aan dochter Petra en 
vaste medewerkers Josco en Mirian.
Inmiddels heeft ook dochter Petra beslo-
ten om een andere weg in te slaan en is zij 
begonnen aan een opleiding sociaal peda-
gogisch medewerker. Wanneer ze hiermee 
klaar is zal ook zij de zaak gaan verlaten en 
zullen Josco en Mirian de Boer samen met 

hun medewerkers, alleen verder gaan.
“Binnen het kleine team heerst een gezel-
lige, relaxte sfeer en onze klanten voelen 
zich hier welkom. We streven ernaar om 
altijd ruim de tijd voor ze te nemen en de 
koffie staat altijd klaar. 

Ons pand is voorzien van een moderne 
werkplaats en onze monteurs zijn experts 
op het gebied van E-bikes. Door het volgen 
van cursussen en trainingen wordt hun 
expertise steeds op peil gehouden. In onze 
werkplaats worden alle nieuwe fietsen 
afgemonteerd en worden alle voorkomende 
reparaties uitgevoerd. 

Service en klantgerichtheid vinden wij erg 
belangrijk en daarom kunnen onze klanten 
gebruik maken van onze gratis haal- en 
terugbrengservice. Mede hierdoor is  

Tieks Tweewielers een begrip in de regio en 
ook daarbuiten”

Wilt u ook eens kennismaken met Tieks 
Tweewielers? U kunt ons bezoeken aan het 
Weerdingerkanaal NZ 161 in Nieuw Weer-
dinge. Wij zijn telefonisch te bereiken op 
nummer; 0591-522709 en per mail; 
info@tiekstweewielers.nl. 

Ook kunt u een kijkje nemen op onze 
website; www.tiekstweewielers.nl en 
natuurlijk zijn wij te vinden op Facebook 
en Instagram. Wij zijn geopend van dinsdag 
t/m vrijdag van 8:30 uur -18:00 uur  en op 
zaterdag van 8:30 uur-17:00uur. In de peri-
ode van april t/m september hebben wij op 
donderdagavond koopavond tot 20:00 uur.

GRAAG TOT ZIENS OF HORENS!
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Elektromotoren Emmen: nieuwe naam en 
nieuw logo

Anderhalf jaar geleden nam Rob Doornbos Elektromotoren Emmen over. ‘Wat me 
vooral opgevallen is, is het feit dat we best vaak de opmerking ‘doen jullie dat dan ook’ 
te horen kregen. Mede om die reden hebben we besloten om voor een andere (handels)
naam te kiezen: EME. Elektromotoren Emmen is natuurlijk een bekende naam, toch 
denken mensen kennelijk dat we op basis van die naam alleen in elektromotoren doen, 
en dat is natuurlijk niet het geval. En omdat we voortaan verder gaan als EME, hebben 
we ook meteen gekozen voor een nieuw en fris logo’, vertelt Doornbos.

Mooi, fris logo
Het veranderen van een naam levert flink 
wat werk op. ‘ Je ziet nu EME terug in al 
onze uitingen. Ons pand is al helemaal 
klaar en de bussen zijn beplakt. We heb-
ben een nieuwe naam, en een heel mooi, 
fris logo. Omdat we als bedrijf middenin 
de samenleving staan, ondersteunen we 
diverse sportclubs en evenementen. Op de 
reclamedoeken kwam de naam Elektromo-
toren Emmen ook minder goed naar voren. 

Het is best een lange naam en op een 
klein vakje kun je er vaak niets van lezen. 
Ook dat probleem hebben we met EME nu 
opgelost’, zegt Doornbos.

Professionalisering
‘Ik merk dat een nieuwe naam en een 
nieuw logo toch ook weer nieuwe energie 
geeft. Ik vind het logo echt prachtig, met 
mooie, frisse kleuren. Een nieuwe naam wil 
natuurlijk niet zeggen dat onze dienstver-

lening aangepast wordt. Dat blijft gewoon 
hetzelfde. Met onze nieuwe naam en een 
nieuw logo zijn we verder geprofessiona-
liseerd’, zegt Doornbos. Op dit moment 
werken bij EME dertig mensen. ‘Het is 
voor ondernemers steeds moeilijker om 
nieuw en vooral goed personeel te vinden. 
Gelukkig zijn de mensen hier honkvast. 
Wij hebben gelukkig weinig verloop’, zegt 
Doornbos.
Volle agenda
Dat het goed gaat met EME bewijst wel 
de volle agenda. ‘We kunnen alle denk-
bare elektromotoren voor alle denkbare 
toepassingen bieden. We kunnen maatwerk 
leveren en zijn behalve op het gebied van 
elektromotoren ook gespecialiseerd in on-
der meer pompen, ventilatoren, tandwiel-
kasten, besturingstechniek, conditiemetin-
gen en inspecties. We hebben een royaal 

assortiment nieuwe elektromotoren, maar 
zijn daarnaast ook specialist op het gebied 
van reviseren. Uiteraard zijn we 24/7 
beschikbaar voor onze klanten. We doen 
zaken met grote bedrijven en die moeten 
meteen hulp krijgen als er iets aan de hand 
is. Stilstand kost zeker de grote bedrijven 
meteen veel geld, vandaar dat ze 24/7 een 
beroep op ons kunnen doen. Overigens 
werken we ook voor kleinere bedrijven en 
vanuit de duurzaamheidsgedachte merken 
we dat revisie nadrukkelijk aan populariteit 
wint’, weet Doornbos.

EME is gevestigd aan de 
Willem Scholtenstraat 13 in Emmen.  
Telefoon: 0591- 616 928. Zie ook de 
website www.elektromotorenemmen.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Grondlegger Pieter Bosma
Bosma Bedden Emmen bestaat zestig jaar!
Zeg Bosma en je zegt Bedden. Niet zo verwonderlijk, want Bosma Bedden Emmen be-
staat zestig jaar en is meer dan begrip in eigenlijk heel Noord Nederland. Oprichter Pie-
ter Bosma Senior (88 jaar) is nog steeds nauw betrokken bij de vijf zaken van zijn vier 
zoons in Emmen, Winschoten, Assen, Wezep en Groningen. ‘Ik kom nog zeer regelmatig 
langs. Het maakt me trots en bovendien werk ik zo nu en dan ook nog een middag. ‘Help 
jij die oudere mensen maar’, zeggen mijn zoons dan. En dat doe ik dan’, zegt Pieter 
Senior, die vol trots vertelt over Bosma Bedden.

Het begon allemaal in Emmen
‘Mijn schoonvader was ondernemer en hij 
zei ruim zestig jaar geleden dat er naast 
hem een pandje leeg stond. ‘Begin daar, 
samen met mijn dochter Fennie Dijkstra, 
maar een beddenzaak in, adviseerde hij. 
En zo is het eigenlijk begonnen’, zegt 
Pieter Senior. Hij had destijds niet kunnen 
bevroeden dat Bosma Bedden zo’n suc-
ces zou worden. ‘We hebben nu nog zaken 
in Emmen, Winschoten, Assen, Wezep en 
Groningen. Toen ik tachtig werd en een 
stapje terug deed, hebben we de filialen 
in Drachten en Leeuwarden afgestoten. De 
jongens hadden het druk genoeg met hun 
eigen zaken. Onze zaak in Wezep heeft een 
koninklijk schild. We zijn hofleverancier 
van het koninklijk huis. Natuurlijk ben ik 
daar heel erg trots op. Het zegt dat we een 
goed bedrijf hebben, want voor je hofleve-
rancier wordt, word je helemaal gescreend. 
Het zegt bovendien iets over de kwaliteit 
die we leveren’, zegt Bosma Senior terecht.

Perfecte nachtrust
‘Bij ons ligt het nét even anders’. Hoe vaak 
heeft Bosma Senior dat wel niet gezegd. 
‘Wij kunnen zorgen voor een perfecte 
nachtrust’, zegt hij. ‘Wat ik heel mooi vind 
is dat ik vroeger ouders aan een goed bed 

heb geholpen, en we nu de kinderen van 
die mensen in de zaak krijgen. ‘Ga maar 
naar Bosma, dan heb je een goed bed’, 
krijgen kinderen te horen. Dat doet ons 
natuurlijk goed. Als ik mijn achternaam 
ergens noem, dan vragen negen van de tien 
mensen ‘van de bedden?’. Dat betekent dat 
we wel iets neer hebben gezet de afgelo-
pen zestig jaar.’

Vier zoons
Tegenwoordig zijn Gerrie en Ada het 
gezicht in Emmen, geeft Pieter leiding in 
Winschoten, staat Edwin in Assen, zijn 
Ente Senior en Ente Junior actief in Wezep 
en runt kleinzoon Ferdinand de vestiging 
in Groningen. Pieter Senior komt er nog 
regelmatig. ‘Ik rijd nog zelf in de auto en 
ga er graag op uit. Even koffiedrinken bij 
Gerrie en Ada in Emmen en af en toe even 
een keer langs bij mijn andere zoons. Het is 
uniek dat mijn vier zoons allemaal een ei-
gen zaak hebben. Ik heb ze nooit gedwon-
gen overigens, haha. Ze hadden de keuze. 
En natuurlijk maakt het me trots dat ze voor 
onze zaak gekozen hebben.’

Vakkennis en advies
Pieter Bosma Senior weet als geen ander 
hoe Bosma Bedden Emmen al zestig jaar 

het verschil maakt. ‘Slapen is ons vak. 
Als geen ander kunnen wij mensen een 
perfecte nachtrust bezorgen Een bed kan 
er prachtig uitzien, het gaat echter om 
hoe je er op ligt en slaapt. Wij hebben 
de vakkennis in huis en kunnen altijd het 
beste advies geven. Natuurlijk kun je op 
andere adressen wel eens een goedkoper 
bed kopen. Mensen die echter écht belang 
hechten aan een goede nachtrust, garantie 
en service, weten dat ze bij ons moeten 
zijn.’

Hard werken
Pieter Bosma Senior is ondertussen bijna 
89 jaar. ‘Dat merk ik lichamelijk. Geestelijk 

echter, ben ik nog zo scherp als een mes. 
Ik kom graag bij mijn zoons op de koffie, 
even een praatje maken. En elke keer ben 
ik weer trots. Trots op wat we in zestig jaar 
bereikt hebben. We waren ooit de eerste 
beddenzaak in Drenthe. We hebben ook 
moeilijke tijden gehad, maar uiteindelijk 
alle woeste stormen overleefd. Hoe? Door 
ons ding te blijven doen en vooral door 
hard te werken.’

Bosma Bedden in Emmen is gevestigd 
aan de Nijbracht 84A in Emmen.  
Telefoon: 0591- 64 83 28. Zie ook de  
website www.bosmabedden.nl.  
(RegioMagazine/Vincent Muskee)



28 Adverteren in RegioMagazine Emmen? Bel Marc Zegerius: 06 - 50 64 78 39



29Adverteren in RegioMagazine Emmen? Bel Marc Zegerius: 06 - 50 64 78 39

Het EnergieRijk
De nieuwste expositie in het Veenpark in Barger-Compascuum
Het EnergieRijk, de nieuwste expositie in het Veenpark, was al even 
toegankelijk voor publiek, maar sinds 15 juni 2023 is het officieel 
geopend in het bijzijn van gedeputeerde van provincie Drenthe Henk 
Brink en wethouder recreatie en toerisme van gemeente Emmen 
Pascal Schrik.

De genodigden werden welkom 
geheten door Harrie Keuter, 
directeur van het Veenpark, met 
een dankwoord aan alle partijen 
die de realisatie van het Energie-
Rijk mogelijk hebben gemaakt. 
In samenwerking met Perspekt 
Studio’s uit Haarlem, partijen 
zoals Avitec uit Drenthe, input 
van Sandor Gaastra, secretaris-
generaal bij het ministerie van 
Economische Zaken en Klimaat, 
maar ook door de inzet van de 
vele vrijwilligers van het park is 
de nieuwe expositie tot stand 
gekomen.

Niet alles is altijd wat het lijkt
In het Veenpark krijgt de bezoeker 
een beeld van de gevolgen voor 
mens en omgeving van te lang 
doorgaan met de turfwinning, 
onze toenmalige energiebron. In 
het EnergieRijk word je geïnspi-
reerd om na te denken over de 
impact die onze eigen keuzes 
nu hebben op het gebruik van 
(nieuwe) energiebronnen, land-
schap en sociale leven. En word 
je verleid te kijken hoe jij zelf met 
energie omgaat.

In een lezing deed Babette Porce-
lein, grondlegger van ‘Think Big, 
Act Now’ en schrijfster van onder 
andere het boek ‘Het happy 2050 
scenario’, uit de doeken wat haar 
onderzoek heeft geleerd over 
duurzame keuzes waar iedereen 
mee te maken heeft. Soms zijn 
producten die duurzaam lijken 
minder goed voor het milieu 
dan je zou denken en andersom. 
Kortom, niet altijd alles is wat het 
lijkt. Babette zette alle aanwezi-
gen met haar heldere betoog op 
scherp en aan het denken. Haar 
onderzoek en bevindingen zijn 
gebruikt om de inhoud en vorm 
van het EnergieRijk te creëren.

Relevante toevoeging toeristisch 
aanbod
Na deze presentatie was er voor 
Harrie Keuter gelegenheid om nog 
enkele vragen te stellen aan de 
bestuurders over de toegevoegde 
waarde voor het toeristisch 
aanbod in de regio en de bijdrage 
van toeristische attracties voor 
de economie. Beide bestuurders 
waren het erover eens dat met 
de toevoeging van het Energie-
Rijk het park relevant blijft en 
een mooie toevoeging is aan het 

totale toeristische aanbod in de 
regio. Zij hopen dat de ingezette 
veranderingen in het park, die nu 
echt volop zichtbaar zijn, worden 
voortgezet en dat de regionale 
geschiedenis daarmee levendig 
blijft.

Turfsteken uit eigen ervaring
Na de openingshandeling, waarbij 
de beide bestuurders werden 
uitgedaagd om de juiste duur-
zame keuzes te maken als het 
gaat om producten kopen, vertrok 
het gezelschap met de veen-

trein naar het hoogveengebied. 
Ook daar is een volledig nieuw 
vlonderpad rond de turfafgraving 
aangelegd, de nieuwe veenweg, 
Langs het vlonderpad is uitge-
breide informatie over het gebied 
en de turfwinning te lezen. Ook 
kunnen de bezoekers zelf langs 
het pad turfstapelen. Turfsteker 
Herman Arling, al jaren vrijwilliger 
bij het Veenpark, gaf een demon-
stratie hoe het turfsteken in zijn 
werk gaat. Herman kan uit eigen 
ervaring vertellen, en doet dat vol 
enthousiasme.  

Fase 1 voltooid
Met het EnergieRijk is nagenoeg 
de eerste fase van het Masterplan 
voor het Veenpark voltooid. Er 
wordt hard gewerkt om ook de 
volgende fasen, waarin onder 
andere het hoofdgebouw moet 
worden opgeknapt, te realiseren.

Praktische informatie
Bezoekers kunnen de vernieuwin-
gen elke dag bezoeken, het park is 
7 dagen per week open van 10.00 
tot 17 uur. En van 25 juli t/m 21 
augustus van 10.00 tot 18.oo uur. 
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Bouwmarkt Schoonoord gaat verbouwen!
Bouwmarkt Schoonoord? Noem het een grote kluswinkel 
waar echt elke doe-het-zelver en zeker ook professionals 
alles vinden en dat voor echt elke klus. Of het nou gaat om 
een zeer breed assortiment schroeven, bouten en moeren 
of om grondwaterpompen, bouwmaterialen of tuinhout; 
Bouwmarkt Schoonoord heeft het echt allemaal. ‘In de 
winter gaan we verbouwen. Het pand zal dan overigens 
niet groter worden. De bedoeling is wél dat we de winkel 
op een heel andere manier gaan indelen’, zegt eigenaar 
Rik Assen.

‘Ons kent ons’
Rik Assen is sinds zes jaar eigenaar van Bouwmarkt 
Schoonoord. ‘Daarvoor waren het mijn ouders. Ik heb 
gestudeerd in Delft en ben eerder binnen het projectma-
nagement actief geweest. Ik voel me hier ondertussen als 
een vis in het water. Ik drijf hier handel, heb verantwoorde-
lijkheid en onderneem’, zegt de sympathieke ondernemer. 
Ondertussen heeft Bouwmarkt Schoonoord zich ontwikkeld 
tot niet alleen een zeer veelzijdige zaak, maar ook tot een 

soort ontmoetingsplek van klussers. ‘Het is 
toch een beetje ‘ons kent ons’ hier. Mensen 
praten hier vaak even bij en dat is natuurlijk 
prima. Ik kom zelf ook uit het dorp en ken 
hier heel veel mensen. Ondertussen werken 
hier overigens vijftien mensen’, zegt Assen.

Service en beleving
Service en beleving, dat is wat Assen met 
zijn zaak wil bieden. ‘Vandaar ook de 
verbouwing. Ik denk dat door een nieuwe 
indeling de sfeer en beleving groter gaan 
worden. Verder heb ik zeker nog plannen 
om iets aan het showterrein te doen Dat 
moet op den duur een soort van tuin wor-
den, met daarin onze blokhutten en over-
kappingen. We hebben dus nog genoeg te 
doen. Ik denk ook dat het goed is om eens in 
de zoveel jaar de boel eens grondig aan te 
pakken. Wij zijn toch al van het veranderen. 
We proberen bovendien steeds in te spelen 
op de actualiteit. Om die reden verkopen we 
hier nu ook bloem en planten en hebben we 
een camping afdeling inclusief gasflessen.’

Extra services
Bouwmarkt Schoonoord staat er goed op. 
‘Onze klanten komen zeker niet alleen 
uit Schoonoord. Tot aan Emmen en Assen 
zijn er weinig bouwmarkten. Maar ook uit 
Emmen en Assen zelf komen mensen hier 
graag naar toe. Ik denk dat we ons verder 
onderscheiden door de service die we bie-
den. Zo hebben we bijvoorbeeld een eigen 
klusteam beschikbaar en bieden we ook 
een bezorgservice. Koop je hier iets en kun 
je dat zelf niet vervoeren? Dan brengen wij 
dat gewoon. We hebben voor onze klanten 
bovendien gratis aanhangers beschikbaar 
en we bieden eveneens een sleutelservice. 
Ook onze verfmengservice wordt bijzonder 
gewaardeerd en via ‘Trend Rent’ kun je hier 
ook nog eens van alles huren’, vertelt Assen.

Voetballiefhebber
Ondanks zijn drukke bestaan, is en blijft 
Assen natuurlijk ook voetballiefhebber. ‘Ik 
voetbal nog steeds, bij OZW in Groningen. 
Verder ben ik hoofdsponsor van de jeugd 
van KSC. Nee, ik volg de hoofdmacht van 
KSC amper. Daar heb ik gewoon geen tijd 
meer voor. Binnenkort bestaat de club 
tachtig jaar. Het is dan de bedoeling dat ik 
dan met oud-KSC een wedstrijdje ga spelen. 
Daar heb ik nu al zin in.’

Bouwmarkt Schoonoord is gevestigd aan de 
Maatschappijweg 4 in Schoonoord. Tele-
foon: 0591- 38 18 52. Zie ook de website 
www.bouwmarktschoonoord.nl. (RegioMaga-
zine/Vincent Muskee)
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TamTam XL in Emmen
Dé winkel voor mannen met een maatje meer
Mannen met een grote maat die er 
toch graag hip en modieus bij willen 
lopen, kunnen maar beter een bezoek 
brengen aan TamTam XL. ‘We zijn ooit 
begonnen als algemene jeanswinkel 
voor mannen en vrouwen. Tot we een 
keer wat shirts in de grotere maten 
kregen en daar heel veel belangstelling 
voor was. We hebben nu een unieke 
winkel want het aanbod voor mannen 
met een grotere maat is niet groot. Niet 
voor niets hebben we klanten uit heel 
Nederland. Dat zegt natuurlijk genoeg’, 
zegt Judith de Vries.

Brede doelgroep
‘Een grote maat bij ons begint bij 
XXL. Daarna hebben we mode tot wel 
tien keer XL. We bieden vooral casual 
kleding; van polo’s tot T-shirts en 
feestelijke overhemden. Ook het aanbod 
van jeans is groot. Overigens verkopen 
we ook jeans voor mannen met een 
‘normale’ maat. Eigenlijk kan jong en 
oud wel bij ons slagen. We bedienen 
letterlijk en figuurlijk een heel brede 
doelgroep’, zegt Judith.

Modieuze en hippe kleding met prints 
en in mooie kleuren
TamTam XL heeft wat andere winkels 
vaak niet hebben: modieuze en hippe 
kleding in grote maten. ‘Vroeger had je heel weinig te 
kiezen. Je mocht al blij zijn als je ergens een kledingstuk 
in een grotere maat kon kopen. Wij hebben echt heel 
leuke kleding. Dus ook met leuke printjes en in allerlei 
verschillende kleuren. Ik run de winkel samen met mijn 
moeder. Zeker in de zomermaanden komen mensen van 

heinde en ver hier naar toe. Sommige mensen komen elk 
jaar weer terug om hier kleding te kopen. Prachtig toch.’ 

TamTam XL heeft het razend druk. ‘Heel soms denken we 
wel eens aan het openen van een tweede filiaal elders in 

het land. Dat is echter nu nog toekomstmuziek. Voorlopig 
hebben we het nog druk genoeg hier.’ TamTam XL is 
gevestigd aan de Hoofdstraat 33 in Emmen. Telefoon: 
0591-64 33 10. Zie ook de website www.tamtamxl.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Tuinonderhoud Emmen bestaat zes jaar!
Jong bedrijf met mooie toekomstplannen
Wat goed is, komt snel. Het is het verhaal van Tuinonder-
houd Emmen. Het bedrijf werd in 2017 opgericht door 
Sjoerd Waalkens. En ondertussen werkt hij met een team 
van zes vaste mensen en kan hij bovendien rekenen op 
een vaste groep zzp’ers. ‘Het is snel gegaan. We werken 
volgens een plan en hebben zeker ambities om verder 
door te groeien. Nu al hebben we klanten van ver buiten 
Emmen’, zegt Sjoerd, die ondertussen zelf een rol als 
manager heeft.

Uitvoering
Heel lang deed Waalkens er tuintjes bij. ‘Eigenlijk al toen 
ik nog op school zat. Ook later toen ik een baan had, bleef 
het werk als hovenier trekken. Op een gegeven moment 
leek het wel alsof ik twee banen had. Mijn vriendin vond 
toen – terecht - dat ik een keuze moest maken. En zo is 
Tuinonderhoud Emmen ontstaan. Ik stuur nu vooral aan en 
neem de klussen aan. Ik ben zelf veel minder actief in de 
uitvoering. Ik ben ‘over’. Mocht het dus nodig zijn, dan kan 
ik wel altijd inspringen’, legt Sjoerd uit.

Zeer brede dienstverlening
Tuinonderhoud Emmen beheerst alle voorkomende tuin-
werkzaamheden. ‘Ook voor grondwerkzaamheden, bestra-
ting, de aanleg van schuttingen, periodiek tuinonderhoud, 
boomonderhoud en verticuteren doe je nooit vergeefs 
een beroep op ons. Onze dienstverlening is dus heel erg 
breed. Heb jij geen idee wat je met de tuin aan moet, dan 
kun je prima bij ons aankloppen. Wij kunnen een plan en 
tekening maken en jouw droomtuin realiseren. Natuurlijk 
kunnen we vervolgens ook het onderhoud verzorgen. Aan 
de andere kant proberen we de tuin ook zo onderhouds-
arm mogelijk aan te leggen, zodat mensen zelf met relatief 
weinig moeite hun tuin perfect in orde kunnen houden.’

Planmatig
Waalkens weet precies wat hij wil. Hij kijkt goed om zich 
heen en werkt planmatig. ‘Wat we verdienen, investeren 
we in goede materialen. Alles wat we hebben, van de bus-

sen tot aan gravers en shovels, is van ons zelf. Dat maakt 
je als bedrijf sterker. Bovendien heb ik weinig overhead 
kosten. Ik zit niet op een A-locatie wellicht, maar daardoor 
kan ik de kosten drukken en daarvan kan de klant ook 
weer profiteren. Nee, we zijn zeker niet de duurste. Bij ons 
betaal je altijd een eerlijke prijs.  Op dit moment is het 
aanleggen van tuinen onze corebusiness. Bestrating en 
onderhoud zijn andere takken waar we het behoorlijk druk 
mee hebben’, zegt Waalkens.

Kwaliteit
Kwaliteit is waar het om draait. ‘Een investering in een tuin 
kan best in de papieren lopen. Wij merken dat mensen 
steeds kritischer worden en perfectie eisen. Aan ons de 
taak om het zo goed mogelijk te doen. Dat doen we met 

een sterk en professioneel team. Is er een probleem, dan 
lossen we dat zo goed op. Ik ben Tuinonderhoud Emmen 
met een doel begonnen. Ik wil echt iets opbouwen en heb 
niet voor niets ook de namen Tuinonderhoud Coevorden, 
Tuinonderhoud Hoogeveen en Tuinonderhoud Groningen 
vastgelegd. We werken transparant en met een professi-
oneel planprogramma. Dat biedt duidelijkheid voor zowel 
de klant als voor medewerkers. Ik ben er trots op dat we nu 
al rond de zestig klussen per maand mogen uitvoeren. Een 
teken dat we op de goede weg zijn.’

Tuinonderhoud Emmen is gevestigd aan de  
Paganelstraat 4A in Emmen. Telefoon: 0591-212 192.  
Zie ook de website www.tuinonderhouddrenthe.nl.  
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Optivorm Reclame in Ter Apel
‘Hier vind je écht alles onder één dak’

Mond-tot-mondreclame
Veel mensen kennen Optivorm wellicht 
vooral van autobelettering. ‘Dat is zeker 
ook één van onze specialiteiten. Wat veel 
mensen waarschijnlijk nog niet weten is 
dat we veel meer doen. Je kunt bij ons te-
recht voor reclameborden, het ontwerpen 
van een huisstijl, raambelettering, buiten- 
en binnenreclame, beurs- en evenemen-
treclame, stickers, drukwerk, gevelreclame, 
lichtreclame, laseren, graveren en het 
bedrukken en borduren van textiel. 

Wij bieden een heel breed dienstenpakket. 
Optivorm bestaat al ruim 28 jaar en blijft 
ieder jaar groeien. Mond-tot-mondreclame 
brengt ons telkens weer nieuw werk. Dat 
beschouwen wij zeker als een compliment, 
maar toch hebben we weleens het gevoel 
dat klanten geen idee hebben wat wij al-
lemaal kunnen betekenen. ‘Wij zijn beslist 
veel meer dan alleen een specialist in auto-
belettering’, zegt Norder terecht.

Huisstijl en logo
Startende ondernemers die op zoek zijn 
naar een huisstijl en logo kunnen prima 
aankloppen bij Optivorm. ‘Wij kunnen de 
klant volledig ontzorgen’, 
zegt 

Sabrina van der Veen. ‘Soms hebben klan-
ten al een idee, vaak ook niet. Wij kunnen 
hierbij de helpende hand bieden; van het 
begin- tot het eindproduct. Wij helpen je 
bij het ontwikkelen van een logo en plaat-
sen daar waar nodig reclame, bijvoorbeeld 
op de auto of bus. Visitekaartjes, jouw logo 
op een reclamebord of pand? Wij bieden 
het echt allemaal.’

‘Doen jullie dat ook?’
Ook voor het bedrukken van bijvoorbeeld 
kleding of handdoeken klop je nooit tever-
geefs aan bij Optivorm. ‘De afgelopen jaren 
hebben wij goed gedraaid. Dat is mede 
de reden dat we eigenlijk nooit reclame 
maken. Toch ontwikkelen wij ons als bedrijf 
ook door. Reclame en huisstijl zijn zaken 
die steeds complexer en luxer worden. 
Klanten verwachten steeds meer. Om die 
reden is Sabrina hier komen werken. Zij 
is hier dé specialist in ontwerpen, waar-
door we het complete plaatje aan kunnen 
bieden als het gaat om het ontwikkelen van 
bijvoorbeeld een huisstijl/logo. ‘Doen jullie 
dat ook?’, horen we nog steeds vaak. Als 
mensen hier binnen 

stappen zijn ze vaak verrast over alles wat 
we kunnen leveren.’

Kwaliteit blijven leveren
‘Wij werken voor grote en bekende bedrij-
ven, maar als je een spandoek wilt voor 
iemand die veertig jaar wordt of bijvoor-
beeld het bedrukken van kleding voor 
carnaval kun je ook bij ons terecht. Het is 
goed te weten dat we alles in eigen beheer 
doen. Wij beschikken over de nieuwste en 
beste machines en zijn zeer laagdrempe-
lig. Wij werken in een kleinschalig, maar 
hecht team en kunnen daarnaast altijd een 
beroep doen op externe professionals. 
Groei? Wij hebben het erg druk, maar toch 
is groei op zich geen doel. We willen vooral 
kwaliteit blijven bieden de komende jaren’, 
besluit Norder.

Optivorm is gevestigd aan de Nomdenweg 
2S in Ter Apel. Telefoon: 0599-58 05 77. 
Zie ook de website www.optivorm.nl.
(RegioMagazine/Vincent Muskee)

Alles onder één dak als het 

om reclame gaat. Dat vind je 

bij Optivorm Reclame in Ter 

Apel. ‘We bieden heel veel en 

bij ons kun je terecht voor al-

les op het gebied van reclame. 

Voor bedrijven die op een zo 

goed mogelijke manier re-

clame willen maken is dat wel 

prettig. De lijnen zijn kort en 

de service groot’, zegt Arjen 

Norder, sinds 2019 mede ei-

genaar en vanaf 2021 volledig 

eigenaar van Optivorm. 
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Langenberg Motors: de grootste Benelli dealer van Nederland!
‘Rij even naar Coevorden, daar vind je altijd een 
geschikte motor of scooter’
Goede wijn behoeft geen krans. Al meer dan 100 jaar Is Langenberg Motors een begrip 
in de regio en ondertussen ook in heel Nederland. Het no-nonsense bedrijf waar service 
en klantvriendelijkheid nog met hoofdletters worden geschreven, mag zich ondertus-
sen ook de grootste Benelli dealer van Nederland noemen. ‘Normaal gesproken zijn 
we hier erg bescheiden. Dat we nu echter de grootste Benelli dealer van het land zijn, 
willen we graag van de daken schreeuwen’, zegt Teun Oosting, samen met Richard Lan-
genberg verantwoordelijk voor het reilen en zeilen bij Langenberg Motors.

Echt familiebedrijf
Betrouwbaar. Eerlijk. Klantvriendelijkheid 
en de beste ondersteuning en advies. Het 
zijn woorden die allemaal van toepassing 
zijn op Langenberg Motors, een familiebe-
drijf met een rijke traditie. ‘Bij ons vind je 
standaard tussen de 250 en 300 voertui-
gen op voorraad’, zegt Oosting. ‘Verder 
hebben we een professionele werkplaats 
waar elke dag vijf monteurs fulltime aan 
de slag zijn. Ondertussen weten mensen 
uit heel Nederland ons te vinden. Ze weten 
ondertussen gewoon dat we een eerlijk 
en betrouwbaar adres zijn’, constateert 
Oosting tevreden. 

Grootste Benelli dealer van Nederland
Langenberg Motors is al heel lang dealer 
van Benelli. Ondertussen echter, is het 
de grootste dealer van het land. ‘In totaal 
zijn er slechts vijf dealers van Benelli in 
ons land Het merk past ook echt bij ons. 
Het heeft net als wij een rijke geschiede-
nis. Voor de corona pandemie stonden we 
als bedrijf op een kruispunt. Wat gaan we 
doen? Wie zijn onze klanten? Daarbij be-
sloten we om zeker ook voor de startende 
rijders te kiezen en de motoren van Benelli 

sluiten daar perfect bij aan. Kies je namelijk 
voor een Benelli, dan kies je voor kwaliteit 
tegen een betaalbare prijs.  Bovendien krijg 
je standaard drie jaar garantie. Ondertussen 
komen mensen uit heel Nederland hier hun 
Benelli uitzoeken. Zoeken ze een Benelli, 
dan wordt ze geadviseerd om vooral even 
naar Coevorden te rijden.’

Nog breder publiek
Langenberg Motors is meer dan alleen de 
motoren van Benelli. ‘Ook voor scooters 
ben je hier op het juiste adres, zoals dat 
ook geldt voor de driewieler motoren van 
Peugeot. We zijn bovendien  een officieel 
keuringsstation voor scooters namens het 
RDW en kunnen scooters ook omkeuren. 
Wil jij dus van een blauw naar een geel 
kenteken, dan is dat vaak via ons goed 
mogelijk’, zegt Teun. Langenberg Motors 
heeft ook nog een derde tak: Automat. ‘Je 
kunt inderdaad ook bij ons terecht voor 
automaterialen. Op die manier weten we 
ene nog breder publiek aan ons te binden’, 
legt Oosting uit.

Grote groep trouwe klanten
Een bezoek aan Langenberg Motors is een 

genot. Een beleving. ‘Wij zijn niet van de 
snelle verkoop. Wij hoeven niet te scoren. 
Wij drinken hier nog gewoon een kop koffie 
met de klant om zo te kijken wat we voor 
elkaar kunnen betekenen. We zijn gewone 
mensen en vooral motorliefhebbers. Niet 
voor niets kunnen we rekenen op een heel 
trouwe groep klanten. En dat dus uit echt 
heel het land. 

Dat laatste zegt natuurlijk veel. En dat niet 
alleen over ons fraaie aanbod, maar ook 
over onze manier van handelen. Ik zei laatst 

tegen Richard dat we vooral bekend staan 
als bescheiden. We zijn echter als Langen-
berg Motors zó trots op het feit dat we nu 
de grootste Benelli dealer van Nederland 
zijn, dat we dit voor één keer van de daken 
willen schreeuwen.’

Langenberg Motors is gevestigd 
aan de Printer 11 in Coevorden. 
Telefoon: 0524 – 52 49 77. Zie ook de
website www.langenbergmotors.nl.
(RegioMagazine/Vincent Muskee)




