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Verhuizing voor Doek installatie-
techniek BV en Duurzame techniek 
Emmen
Doek installatietechniek BV in Emmen ont-
stond nadat Iwan Doek en zijn vader Henk 
Doek na samen meer dan 35 jaar werker-
varing bij verschillende elektrotechnische 
bedrijven te hebben opgedaan, besloten 
een eigen bedrijf te starten. Inmiddels 
heeft het bedrijf een goede naam gevestigd 
als allround installatiebedrijf en hebben 
ze hun dienstenpakket enige tijd geleden 
uitgebreid met Duurzame techniek Emmen.

“Die groei is natuurlijk hartstikke mooi”, 
aldus Iwan, “maar zorgde er wel voor dat we 
behoefte kregen aan een pand met meer 
ruimte voor kantoren, een werkplaats en 
kantine én een soort van showroom waar 
we klanten kunnen laten zien wat we te 
bieden hebben. Veel mensen weten wel dat 
ze thuis of in hun bedrijf een airco, water-
ontharder, warmtepomp of een accupack 
kunnen laten installeren voor comfort en 
energiebesparing maar hebben vaak geen 
idee hoe zo’n apparaat er dan uitziet. Wij 
kunnen ze dat straks laten zien en ze zo ook 
beter uitleggen hoe een en ander werkt.” 
Aan de James Cookstraat in Emmen werd 
een geschikt bedrijfspand gevonden en de 
opening zal in maart plaatsvinden. 

Waar Doek installatietechniek BV specialist 
op het gebied van installatietechniek en 
verduurzaming voor particulieren is, doet 
Duurzame techniek Emmen dat vooral voor 
bedrijven. Veel woningeigenaren zijn al 
begonnen met het verduurzamen van hun 
woning of zijn van plan dat binnenkort te 
gaan doen en voor bedrijven geldt dat re-

gelgeving ze in bepaalde gevallen verplicht 
hier iets mee te gaan doen. De huidige hoge 
energieprijzen zorgen er sowieso voor dat 
men bewuster met energie omgaat en graag 
minder wil gaan verbruiken.  Energie bespa-
ren realiseer je dan 
onder andere door 
het laten plaatsen 
van zonnepanelen 
voor de elektriciteit 
en een warmtepomp 
voor de verwarming 
van de woning of het 
bedrijfspand. “Voor 
het plaatsen van zon-

nepanelen is het overigens wel belangrijk 
dat het dak daar ook voor geschikt is en dé 
manier om energie te besparen zal niet voor 
iedereen hetzelfde zijn”, aldus Iwan.

Lees verder op pagina 17!
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COLUMN | STEFAN STERKEN FFP 
Regelmatig heb ik een gesprek met klanten die de wens 
hebben om te verhuizen. Daarbij hebben ze een paar jaar 
geleden de rente voor de bestaande hypotheek tegen 
een laag rentepercentage vast kunnen zetten. Onderdeel 
van de afweging of ze wel of niet gaan verhuizen is de 
meeneem-regeling van de huidige hypotheek. Immers er 
is een groot financieel belang bij het kunnen meenemen 
van de lage rente naar de nieuwe hypotheek. 

De meeneemregeling is een faciliteit dat de aanbie-
der van een hypotheek aan hypotheekgevers kan 
aanbieden om de rente die is afgesproken “mee te 
nemen” naar een andere woning, waar weer een 
nieuwe hypotheek voor afgesloten moet worden. 
De oude rentevast periode kan dan afgemaakt 
worden bij de nieuwe hypotheek.

Het kunnen “meenemen" van het in het verleden 
afgesproken rentepercentage naar een nieuwe 
hypotheek is geen recht. Het is een faciliteit die een 
geldverstrekker aanbiedt, vastgelegd in de algemene 
voorwaarden en deze kunnen per geldverstrekker 
verschillen. 

Zo kan het zijn dat deze faciliteit beperkt is tot 
een maximaal hypotheekbedrag. Ook kom ik in 
voorwaarden tegen dat de rente uitsluitend mee-
genomen kan worden als de huidige woning eerst 
verkocht is. In de huidige woningmarkt is dat wel 
een behoorlijke uitdaging. Want je huis verkopen 
kan snel gaan, maar een nieuwe woning vinden en 
kopen gaat veel minder snel met alle potentiële 
kopers op de huizenmarkt.

Tenslotte zie ik ook behoorlijke verschillen in geval 
van een echtscheiding, waarbij slechts één van 
de partners de rente mee kan nemen en de ander 
niet. Terwijl er ook geldverstrekkers zijn die het aan 

de ex-partners zelf overlaten hoe de partner deze 
faciliteit tussen beiden verdelen.

Deze meeneemregeling is niet alleen belangrijk 
voor bestaande klanten die willen verhuizen, maar 
is ook belangrijk voor starters die nu voor het eerst 
een hypotheek afsluiten. Immers deze starters 
zullen naar verloop van tijd wellicht ook weer willen 
verhuizen. Dan maakt het uit waar de hypotheek 
wordt afgesloten en welke voorwaarden van toepas-
sing zijn. Laat je daarom nooit alleen leiden door 
de laagste rente, wat goedkoop kan dan uiteindelijk 
duurkoop worden.

Wij vergelijken meer dan 40 geldverstrekkers op 
rente en voorwaarden, waaronder de verhuismoge-
lijkheden. Ben je op zoek naar een goed advies? Plan 
een afspraak bij ons op kantoor. 

T: 0591-64 08 00 | Marktplein 152, Emmen

Meenemen van het in het verleden afgesproken
rentepercentage is geen recht

“De meeneemregeling is ook belangrijk 

voor starters die nu voor het eerste een 

hypotheek afsluiten.”
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BEVO Isolaties en Duurzaamheid in Ter Apel
´We zijn een begrip geworden in Noord Nederland´
Zeg isolatie en je denkt meteen aan BEVO Isolaties en Duurzaamheid 
in Ter Apel. ´We zijn ondertussen inderdaad een begrip geworden 
in Noord Nederland´, zegt Tom Niemeijer tevreden. 'Maar we willen 
door. We willen nóg verder doorgroeien. De markt laat dat op dit 
moment nog niet toe, maar reken er maar op dat we blijven knallen', 
zegt de bevlogen bedrijfsleider enthousiast.

Specialist in isolaties
BEVO Isolaties en Duurzaamheid 
is specialist op het gebied van 
isolaties. ´Dat geldt voor het iso-
leren van spouwmuren, de vloer, 
het dak, de bodem en de woning. 
Kortom; de gehele schil van de 
woning. Als je echt wilt bezuini-
gen, dan begint dat met isoleren. 
Twee jaar geleden was isoleren 
echt booming. De planning zat 
voor maanden vol. Dat is nu an-
ders, al hebben we het nog steeds 
wel erg druk. Waarom het nu wat 
minder druk is? Zeg het maar. Er 
zijn nog steeds voldoende subsi-
dies beschikbaar. Het lijkt er op 
dat mensen nu wat voorzichtiger 
zijn en de hand wat langer op de 
knip houden´, zegt Niemeijer, die 
zich met BEVO het afgelopen jaar 
ook al nadrukkelijk richtte op na-
tuurvriendelijk isoleren en ´veilig 
werken met PUR´. 

Service
´We zijn hier altijd bezig. Stil-
stand is achteruitgang. Onze grote 
kracht is, denk ik, de service die 
we bieden. Bovendien staan we 
voor kwaliteit. We bieden het 
totaalpakket en werken uitslui-

tend met kwalitatief goede en 
gecertificeerde producten. Ons 
personeel is geschoold en volgt 
alle cursussen. Daardoor zijn we 
voortdurend up-to-date. Wie 
werkt, maakt fouten. Mochten er 
problemen ontstaan, dan lossen 
we die meteen op. En dan maakt 
het ons niet uit of de klachten 
gegrond zijn of niet. We handelen 
eerst, pas dan gaan we kijken hoe 
we het financiële gedeelte oplos-
sen.´ 

Subsidies
Mensen die hun woning op 
welke manier dan ook willen laten 
isoleren, kunnen rekenen op het 
bezoek van een adviseur van 
BEVO. ´Onze adviseurs komen al-
tijd ter plaatse. Pas dan kunnen ze 
namelijk goed inschatten wat de 
beste oplossing is. Ook bijzonder: 
klanten krijgen altijd meteen, dus 
thuis, een offerte aangeboden. 
Onze adviseurs maken bij de men-
sen thuis een compleet rapport en 
schetsen de mogelijkheden die er 
zijn. Bovendien weten ze ook alles 
over subsidies die beschikbaar 
zijn. We bieden al onze klanten 
gratis hulp bij het aanvragen van 

hun subsidies. Voor een klant 
kan het soms een ingewikkelde 
procedure zijn waarbij ze de hulp 
van een adviseur goed kunnen 
gebruiken.´

Heel breed pakket
Ondertussen richt BEVO zich elke 
dag opnieuw op ontwikkeling. 
´Ons doel is om de dienstverle-
ning steeds maar weer te verbete-
ren. Bovendien zoeken we voort-
durend naar betere producten. In 

de nabije toekomst willen we ons 
assortiment verder uitbreiden. Zo 
werken we nu bijvoorbeeld al met 
PIF-isolatie en kijken we naar bio-
based producten die interessant 
voor ons kunnen zijn. Deze pro-
ducten zijn volop in ontwikkeling 
en die ontwikkeling volgen we 
op de voet. Trouwens, ook voor 
het impregneren en reinigen van 
gevels hebben we specialisten in 
dienst. En zo kunnen we dus een 
heel breed pakket aanbieden´, 

besluit Niemeijer op de hem 
kenmerkende enthousiaste wijze. 
´BEVO is niet mijn bedrijf, maar 
zo voelt het wel. En ik denk dat dit 
voor alle medewerkers geldt.'

BEVO Isolaties en Duurzaamheid 
is gevestigd aan de  
Mercuriusweg 3 in Ter Apel.  
Telefoon: 0599 - 82 03 89.  
Zie ook de website 
www.bevoisolaties.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Als het gesprek stopt, stopt ook de oplossing.
Praktijk in Twee in Emmen biedt een  
allesomvattende aanpak bij echtscheiding
Echtscheidingen zijn tegenwoordig helaas aan de orde van de dag. 
Dat maakt dat er een groeiende behoefte is aan professionele bege-
leiding die niet alleen over de juridische en financiële aspecten gaat 
maar die ook kijkt naar de emotionele belangen van alle betrokke-
nen, met name naar die van de kinderen. Peter Juffer van Praktijk in 
Twee is niet alleen financieel echtscheidingsbegeleider en mediator, 
maar ook gecertificeerd kindbehartiger. Hij kan samen met u werken 
aan evenwichtige en gezonde toekomst voor uzelf als ouders, maar 
zeker ook voor de kinderen. 

Een allesomvattende aanpak
“Als ouders besluiten om te gaan 
scheiden wordt er meestal in 
eerste instantie gedacht aan het 
inschakelen van een advocaat 
om alle zaken te regelen”, aldus 
Peter. “Het kan ook anders! Ik 
bied met Praktijk in Twee een 
allesomvattende aanpak. Samen 
kijken we naar wat de wensen en 
behoeftes voor de toekomst zijn 
en hoe dat het beste gerealiseerd 
kan worden. Bij dat onderdeel 
komt mijn ervaring als financieel 
echtscheidingsbegeleider om de 
hoek kijken. 

Emoties spelen bij een scheiding 
ook een grote rol en het is be-
langrijk om met elkaar in gesprek 
te blijven. Hierbij is mijn rol als 
mediator een hele waardevolle.” 
Peter koos voor de naam Praktijk 
in Twee, omdat een scheiding een 
gezin in twee splitst en kinde-

ren voortaan niet in één maar in 
twee huizen zullen moeten gaan 
wonen. 

Kinderbehartiger, de stem van 
het kind
Kinderen worden vaak over het 
hoofd gezien tijdens een schei-
dingsproces. Hun emoties, zorgen 
én behoeften moeten in het hele 
proces eigenlijk centraal staan. 
Dat is waar Peter als kindbeharti-
ger dan ook voor zorgt. De rol van 
de kindbehartiger is dat de stem 
van het kind gehoord wordt. “Ik ga 
met kinderen in gesprek en laat 
hen zo, al dan niet spelenderwijs, 
vertellen hoe ze de toekomst 
graag zouden willen zien en hoe 
ze een en ander ervaren”, legt 
Peter uit. “Ik leg feiten vast en 
help de kinderen ook om aan hun 
ouders over te brengen hoe ze 
de scheiding ervaren. Uiteinde-
lijk willen we samen een zo fijn 

mogelijke uitkomst voor iedereen 
creëren.” 

Mediator, het gesprek niet laten 
stoppen
Met elkaar in gesprek gaan én 
blijven is cruciaal om samen, als 
ex- geliefden, tot goede afspraken 
bij een echtscheiding te kunnen 
komen. Peter kan helpen om ef-
fectief met elkaar te blijven com-
municeren. Dit zal zeker bijdragen 
aan een vlotter echtscheidings-
proces en een goede basis voor 
het gezamenlijke ouderschap. Hoe 
je het ook wendt of keert, samen 
zul je voor altijd de ouders van je 
kinderen blijven. Dat maakt dat je 
dus ook samen verantwoordelijk 
bent en blijft voor hun welzijn. 

Financieel echtscheidingsbege-
leider, stabiliteit in onzekere 
tijden
Als financieel echtscheidings-
begeleider biedt Peter inzicht in 
de financiële gevolgen van de 
scheiding. Hij helpt bij het opstel-
len van een realistisch budget 
en een eerlijke verdeling van de 
bezittingen. Dit draagt bij aan 
financiële stabiliteit en dus meer 
zekerheid in onzekere tijden. 
Dit is vooral van belang voor de 
kinderen. Peter: “Hiermee bied ik 
een uitgebreid adviespakket, dat 
niet alleen financiële zaken en de 

afspraken vastlegt in een conve-
nant, maar ook het ouderschaps-
plan kan omvatten als er kinderen 
bij betrokken zijn.”

De toekomst van scheidingsbe-
geleiding
De behoefte aan goede en profes-
sionele begeleiding op het gebied 
van scheiden zal in de toekomst 
blijven. Gelukkig gaat men steeds 
meer inzien hoe belangrijk goede 
ondersteuning op dit gebied is. De 
ondersteuning van Peter als kind-
behartiger, mediator en financieel 

echtscheidingsbegeleider is bij 
een echtscheiding van onschat-
bare waarde. Het zorgt ervoor dat 
men samen een evenwichtige en 
gezonde toekomst kan creëren. 
Uiteindelijk zal het voor alle be-
trokkenen voordelen opleveren.  
(RegioMagazine/Miranda Wolters) 

Praktijk “In Twee”
Hoenderkamp 20, Emmen
Tel: 0591 – 82 02 30
www.intwee.nl
Email: info@intwee.nl
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KVIK brengt Deens design naar Emmen
Afgelopen november opende Kvik haar nieuwste vestiging in Emmen. Kvik staat voor 
betaalbaar Deens design op het gebied van keukens, badkamermeubels en garderobe-
kasten en het openen van een vestiging in Emmen was een logisch gevolg van de groei 
van het merk in Nederland. 

“Kvik vestigde zich 25 jaar geleden voor het 
eerst in ons land”, vertelt Eef Los, mede-
eigenaar van de winkel in Emmen. “3 jaar 
geleden openden we de vestiging in Zwolle 
en de wens om ook een winkel in Emmen te 
openen was er al een tijdje maar het duurde 
even tot we de perfecte locatie vonden.” 
In totaal heeft Kvik nu meer dan 30 vesti-
gingen verspreid over het hele land. “Wat 
onze winkel wel bijzonder maakt is dat we 
bewust gekozen hebben voor een locatie 
midden in het centrum en juist niet op een 
bedrijventerrein”, aldus Eef. “In Zwolle zit-
ten we ook in het centrum en daar merkten 
we al dat de mensen die bij ons binnenlo-
pen soms ook gewoon even inspiratie op 
komen doen en juist binnenkomen omdat 
ze nieuwsgierig worden door de mooie uit-
straling van de zaak.” En dat het winkelend 
publiek Kvik erg waardeert blijkt ook wel uit 
het feit dat de vestiging in Zwolle verkozen 
werd tot winkel van het jaar, het service- en 
kwaliteitsniveau is bij Kvik dus erg hoog. 

Aan het Noorderplein in Emmen staan Eef 
en zijn collega Zahide samen voor u klaar 
om u alles te vertellen over de tijdloze 
keukens, badkamermeubels en garderobe-
kasten. Eef: “Onze collectie is compact en 
overzichtelijk, betaalbaar en gemaakt van 
degelijk materiaal dat jaren woonplezier 
garandeert. Eén van de modellen uit onze 
keukencollectie is al 25 jaar een bestseller, 
verkochten we de keuken in de beginjaren 
vooral in glanzend wit, tegenwoordig is 
beige een hele populaire kleur. Het design 
bleef hetzelfde maar qua kleur is deze 

helemaal van deze tijd. De Oakwood keuken 
is onze nieuwste designklassieker, een 
massief eiken houten keuken die gemiddeld 
40 % goedkoper is dan een maatwerkkeu-
ken, het vakmanschap en de “finger joints” 
verwerkt in de fronten zijn een ode aan de 
ambachtelijke timmerman.”

Op het gebied van keukenapparatuur is er 
wel heel veel veranderd, de techniek staat 
immers niet stil. Desgevraagd vertelt Eef dat 
ruim de helft van de keukens tegenwoor-
dig voorzien wordt van een kookplaat mét 
afzuiging en dat ook veel klanten kiezen 
voor een Quooker met of zonder bruisend 
water en een oven met stoomfunctie en 
vooraf ingestelde programma’s voor ver-
schillende gerechten. Voor wat betreft de 
keukenapparatuur biedt Kvik keuze uit de 
programma’s van Bosch, Siemens, Neff, Aeg, 
Zanussi, Electrolux en Bora. “De kracht van 
Kvik zit ‘m voornamelijk in het betaalbare 
en tijdloze Deense design en het feit dat 
onze tevreden klanten dat ook weer aan 
anderen doorvertellen. We beschikken over 
ons eigen montageteam en zijn daardoor 
in staat om zeer snel service te verlenen 
mocht er iets zijn met de geleverde keu-
ken”, legt Eef uit. 

U bent van harte welkom in de winkel aan 
het Noorderplein 112 in Emmen en wilt 
u uw droomkeuken uit laten tekenen dan 
is het handig om een afspraak te maken 
zodat er genoeg tijd voor u beschikbaar is. 
Het ontwerp wordt in 3D voor u uitgewerkt 
en dat zorgt voor een ontzettend mooie 

realistische weergave. “De keuken is tegen-
woordig echt onderdeel van het interieur en 
daarom denken we ook graag mee bij het 
ontwerp”, licht Eef nog even toe. “Als klant 
heb je natuurlijk al bepaalde ideeën over 
hoe het eruit moet komen te zien maar we 
houden er ook van om te laten zien hoe het 

misschien ook nog anders en mooier kan. 
Out of the box denken zorgt soms voor een 
nog mooier resultaat.” 

Kvik
Noorderplein 112  |  Emmen  |  www.kvik.nl
(RegioMagazine/Miranda Wolters)
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Wortelboer Bedden in Emmen bestaat 65 jaar
´We zijn onze klanten heel erg dankbaar´
Wortelboer Bedden in Emmen bestaat 65 jaar. ´We be-
staan al vanaf 1959 en hebben vestigingen in Emmen en 
Coevorden. Zonder de steun van onze klanten was dit niet 
mogelijk geweest en daar zijn we ze heel erg dankbaar 
voor´, zegt Ruud Wortelboer, verantwoordelijk voor de 
vestiging in Emmen.

Succesverhaal
Het verhaal van Wortelboer Bedden in Emmen is een suc-
cesverhaal.  Al werd de zaak eind vorig jaar opgeschrikt 
door een inbraak. ´Daar hebben we allemaal wel even 
hoofdpijn van gehad. Er is behoorlijk wat weggenomen uit 
ons magazijn. Dat raakt je natuurlijk wel. Ook dan is het 
geweldig om te ervaren hoe de klanten reageren. Vanwege 
de inbraak moesten klanten soms even wat langer wach-
ten. Er was echter begrip en dat zegt veel over de band die 
wij met onze klanten hebben opgebouwd´, zegt Ruud.

65-jarige verjaardag
Wat ook mooi is, is dat ondertussen tweede en derde 
generaties hun bedden bij Wortelboer kopen. ´Ook daar 
spreekt vertrouwen uit´, zegt Wortelboer. ´In de afgelopen 
jaren hebben we gewoon een goede naam opgebouwd. 
Daarom hoeven we eigenlijk niet heel veel moeite te doen 
om onze zaken aan de gang te houden. Natuurlijk gaan we 
extra aandacht besteden aan de 65-jarige verjaardag. Houd 
vooral de media in de gaten om zo te profiteren van allerlei 
leuke acties, al bieden we eigenlijk altijd wel leuke acties. 
In het kader van de Warme Wintermaand profiteer je tot 
28 januari van 15 procent korting op vrijwel het gehele 
Auping assortiment. Heel aantrekkelijk, want Auping is een 
geweldig Nederlands merk dat bekend staat om kwaliteit.´

Fier overeind
Wortelboer heeft wel een verklaring voor het succes van 
zijn zaak. ´Ik ben er altijd en dat is belangrijk´, zegt hij. 
´Verder komen we altijd onze afspraken na en lopen we 
niet weg voor klachten. Is er een keer een misverstand of 

is iemand ontevreden, dan lossen we dat zo snel mogelijk 
op. Daar lopen we nooit voor weg. Of we nog door willen 
groeien? Nee, dat is niet ons doel. Onze zaak in Emmen is 
duizend vierkante meter en dat is prima behapbaar. Het 
is goed zoals het nu is, al weet je natuurlijk nooit hoe het 
gaat in deze wereld. Wij zijn echter vooral trots op ons be-

drijf. Je ziet steeds meer detailhandel afvallen en wij staan 
gelukkig nog altijd fier overeind.´

Wortelboer Bedden is gevestigd aan de Nijbracht 78 
in Emmen. Telefoon: 0591-65 87 11. Zie ook  
wortelboerbedden.nl. (RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Tijd voor jezelf, spannend en discreet daten met 
Suikervoorons.nl
We moeten er nog heel even op wachten 
want maandag 29 januari gaat het platform 
Suikervoorons.nl pas live op het internet. 
Een platform dat bedoeld is voor degene 
die op zoek zijn naar een leuke en gezel-
lige date én voor degene die juist graag die 
leuke date willen zijn. 

“Sugardating is niet nieuw, het bestaat 
al een tijdje en het gaat hierbij om een 
vorm van dating waarbij bijvoorbeeld een 
welvarende man via het platform contact 
legt met vrouwen met wie hij zou willen 
daten”, legt Daphne Drenth uit, initiatief-
neemster van suikervoorons.nl. “Vaak zijn 
deze mannen zo drukbezet dat er weinig 
tijd overblijft om zelf uitgebreid op zoek te 
gaan naar iemand om leuke dingen mee te 
doen en suikervoorons.nl is dan voor hen 
dé mogelijkheid om gemakkelijk iemand 
te vinden. De date ontvangt van hem een 
vooraf afgesproken vergoeding en als men 
dat wil is vaker afspreken natuurlijk moge-
lijk.” Andersom kan natuurlijk ook, het kan 
ook best een vrouw zijn die op zoek is naar 
een gezellige jongeman om een avondje 
mee uit te gaan of die haar kan vergezel-
len naar een zakelijk diner of bijeenkomst. 
Een suikeroom-tante/suikernichtje- of 
neefje constructie dus, waarbij er vooraf 
duidelijke afspraken gemaakt worden over 
wat men van elkaar verwacht. Spannend en 
discreet daten dus. 

Eenvoudig contact leggen 
Daphne kwam op het idee om haar eigen 
platform online te brengen doordat ze het 
fenomeen veel voorbij zag komen op Tik-

Tok en Facebook en ontdekte dat het een 
populaire manier van daten geworden is, 
zowel onder jongeren als ouderen. “Ik wil 
met suikervoorons.nl een unieke girlfriend-
experience brengen en denk dat we hierin 
wel zullen slagen”, zegt ze hierover.“ Het 
leggen van een eerste contact met een 
mogelijke date is vanaf maandag 29 januari 
heel eenvoudig, je meldt je aan als lid, 
voorziet je account van een mooie foto van 

jezelf, beantwoordt wat vragen over wie je 
bent en vertelt nog iets extra’s over jezelf 
en vervolgens kun je op zoek naar je match. 
Het lidmaatschap voor degene die op zoek 
zijn naar een suikeroom- of tante bedraagt 
slechts € 9,99 per maand en voorwaarde is 
dat je 18 jaar of ouder bent. 

“En natuurlijk is eerlijkheid en wederzijds 
respect ontzettend belangrijk bij deze vorm 

van daten”, aldus Daphne. “We verwachten 
van onze leden dat gemaakte afspraken 
nagekomen worden en net als bij echte 
relaties en vriendschappen kun je met het 
daten stoppen wanneer je wilt. Een relatie 
op jouw voorwaarden maar met een win-
win uitkomst voor jullie allebei, hoe fijn is 
dat? ” 

www.suikervoorons.nl
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Vervolg van de voorpagina
Verhuizing voor Doek installatietechniek BV
en Duurzame techniek Emmen
Waar Doek installatietechniek BV specialist 
op het gebied van installatietechniek en 
verduurzaming voor particulieren is, doet 
Duurzame techniek Emmen dat vooral voor 
bedrijven. Veel woningeigenaren zijn al 
begonnen met het verduurzamen van hun 
woning of zijn van plan dat binnenkort te 
gaan doen en voor bedrijven geldt dat re-
gelgeving ze in bepaalde gevallen verplicht 
hier iets mee te gaan doen. De huidige 
hoge energieprijzen zorgen er sowieso voor 
dat men bewuster met energie omgaat en 
graag minder wil gaan verbruiken.  Energie 
besparen realiseer je dan onder andere 
door het laten plaatsen van zonnepanelen 
voor de elektriciteit en een warmtepomp 
voor de verwarming van de woning of het 
bedrijfspand. “Voor het plaatsen van zon-
nepanelen is het overigens wel belangrijk 
dat het dak daar ook voor geschikt is en 
dé manier om energie te besparen zal niet 
voor iedereen hetzelfde zijn”, aldus Iwan, 
“en daarom gaan we altijd eerst samen kij-
ken naar het huidige verbruik op jaarbasis 
en op basis daarvan bespreken we hoe 
we dat installatietechnisch gezien kunnen 
veranderen. Uit zo’n eerste gesprek rolt dan 
een advies waarmee we verdere stappen 
kunnen maken en zo’n gesprek kan vanaf 
maart zowel bij de klant als bij ons in de 
showroom plaatsvinden.” Verduurzamen 
betekent tegenwoordig ook dat steeds 
meer particulieren én bedrijven overstap-
pen op elektrisch rijden en dat betekent 
dat er ook steeds meer laadpalen voor 
elektrische auto’s geïnstalleerd worden, 

iets dat Doek installatietechniek BV en 
Duurzame techniek Emmen inmiddels ook 
in het dienstenpakket heeft opgenomen. 
“Accupacks behoren ook steeds vaker tot 
de wensen van de klant. Met een accupack 
kan door zonnepanelen opgewekte stroom 
die niet direct nodig is worden opgeslagen 
voor later gebruik. Die techniek bestaat al 
een tijdje maar is inmiddels steeds verder 
doorontwikkeld.”

CO-vrij gecertificeerd bedrijf 
Sinds 1 april vorig jaar mag een gasver-
brandingsinstallatie alleen nog geplaatst of 
onderhouden worden door een CO-vrij ge-
certificeerd bedrijf. Dat betekent dat voor 
iedere installatie in huis een professioneel 
bedrijf ingeschakeld moet worden voor de 
werkzaamheden die verricht moeten wor-
den aan iedere installatie zoals je Cv-ketel, 
geiser, gaskachel, palletkachel, openhaard 
en alles wat een open- en gesloten systeem 
heeft. “Wij zijn inmiddels CO-vrij gecertifi-
ceerd en zo zorgen we er samen voor dat 
installaties betrouwbaar en veilig zijn en 
koolmonoxidevergiftiging in de toekomst 
niet meer voor kan komen. Iets dat we erg 
belangrijk vinden”, aldus Iwan. 

Breed inzetbare elektriciens
De elektriciens van Doek installatietech-
niek BV en Duurzame techniek Emmen zijn 
vanzelfsprekend ook de elektriciteit en 
verlichting in een nieuwbouw- of verbouw-
project voor hun rekening nemen. Denk 
ook aan het vervangen van de ‘ouderwetse’ 

Tl-verlichting door duurzamere Ledver-
lichting. Voor bedrijven ontwerpen en 
realiseert men ingewikkelde schakelkasten, 
de elektrische aansturing van machines, 
elektromotoren en gebouwbeheersyste-
men. Innovatief, verantwoord en met oog 
voor duurzaamheid en het bedrijf is erkend 
door InstallQ: het keurmerk van elektro-
technische bedrijven.

Nieuwe locatie in maart geopend
Op dit moment wordt er nog hard gewerkt 
aan de verbouwing en de inrichting van het 
nieuwe pand aan de James Cookstraat 12-b 
in Emmen maar ergens begin maart zullen 
de deuren officieel openen. “De officiële 

openingsdatum zullen we natuurlijk nog 
communiceren. We zullen in ieder geval 
van maandag tot en met vrijdag geopend 
zijn tijdens kantooruren en men is met of 
zonder afspraak van harte welkom”, zegt 
Iwan tot besluit. “Om er zeker van te zijn 
dat er voldoende tijd beschikbaar zal zijn is 
het handig om een afspraak te maken maar 
dit is zeer zeker niet verplicht.” (RegioMaga-
zine/Miranda Wolters) 

Doek Installatietechniek BV/Duurzame 
techniek Emmen
James Cookstraat 12b  |  Emmen
Tel: 0591 – 54 74 71
www.doekinstallatietechniek.nl
www.duurzametechniekemmen.nl
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Caravanshow 2024 bij Caravancentrum Emmen
Van woensdag 24 januari tot en met zondag 28 januari staat de koffie voor iedereen 
klaar tijdens de Caravanshow 2024 van Caravancentrum Emmen. In de showroom zullen 
de nieuwste 2024 modellen te bewonderen zijn, is er een groot aanbod van occasions, 
voortenten en andere aanbiedingen én zijn de laatste modellen van 2023 sterk afge-
prijsd. 

“De caravanshow in onze eigen show-
room is niet nieuw, we organiseren deze 
al een aantal jaren en we merken dat er 
nog steeds behoefte aan is”, aldus Jaroen 
Ensing, die samen met zijn broer Roan 
eigenaar van Caravancentrum Emmen is. 
“Samen met een vijftal andere caravanbe-
drijven organiseren we daarom jaarlijks een 
caravanshow, ieder in onze eigen show-
room maar wel allemaal op dezelfde data.”

Luxe en zorgeloos kamperen met een 
caravan van Caravan Centrum Emmen
Hobby, Fendt en Sprite waren merken die 
al sinds jaar en dag bij Caravan Centrum 
Emmen te vinden waren en daar enige 
tijd geleden de caravans van het merk 
Sterckeman aan toegevoegd. “Sterckeman 
produceert moderne caravans die over het 
algemeen wat lichter maar ook betaalbaar-
der zijn dan de modellen van andere mer-
ken”, legt Roan uit. “Dat zorgt ervoor dat 
deze caravans niet alleen geschikt zijn voor 
kampeerders met een lichtere auto maar 
zeker ook voor de beginnende kampeer-
der die nog niet zo heel veel geld uit wil 
geven aan het kampeermiddel.” Trouwens, 
er zijn bij Caravan Centrum Emmen altijd 
voldoende scherp geprijsde occasions te 
vinden en de laatste modellen van 2023 
die nog op voorraad zijn hebben ook een 
aantrekkelijke prijsverlaging gekregen. De 
2024 modellen van het merk Sprite hebben 
ook een mooie update gekregen, er zijn 
onder andere hoge koelkastmodellen in de 

keukens toegepast en vanzelfsprekend in-
troduceren de andere merken net als ieder 
jaar weer nieuwe interieurkleuren. 

Kamperen is hip en caravans zijn de laatste 
jaren steeds luxer geworden. Ze beschik-
ken bijvoorbeeld over airconditioning, een 
fietsendrager of uitschuifluifel en voor 
extra gemak kun je kiezen voor een mover 
zodat de caravan gemakkelijk op de kam-
peerplek gezet kan worden. Jaroen: “En wil 
je het jezelf helemaal gemakkelijk maken 
dan kies je voor de combi van een mover 
mét autosteady. De caravan wordt op de 
plek gereden, caravanpoten worden auto-
matisch en dus zonder krachtinspanning 
voor je uitgedraaid én vervolgens wordt de 
caravan waterpas gezet.” 

Onderhoud en schadeherstel 
Een caravan gaat jaren mee, mits deze goed 
onderhouden wordt. Een regelmatige on-
derhoudsbeurt is daarom aan te raden en 
ook daarvoor is Caravan Centrum Emmen 
een vertrouwd adres. Mocht er tijdens de 
vakantie of weekendjes weg per ongeluk 
schade aan de caravan ontstaan dan zorgen 
de monteurs ervoor dat deze vakkundig ge-
repareerd wordt. Advies van Jaroen is wel 
om de afspraak voor een onderhoudsbeurt, 
het repareren van schade óf het monteren 
van bijvoorbeeld een handige mover voor 
het komende seizoen op tijd te maken 
want de agenda van de werkplaats loopt al 
aardig vol. 

Van harte welkom
Iedereen is van 24 tot en met 28 januari 
van harte welkom aan de Navigatiestraat in 
Emmen, alle vaste klanten hebben inmid-
dels een uitnodiging per post ontvangen 
maar wil je deze zomer voor het eerst met 
een caravan op vakantie gaan of ben je 
juist op zoek naar een andere caravan dan 
moet je zeker een kijkje komen nemen. De 
showroom en het showterrein is op woens-

dag tot en met vrijdag van 9.00 tot 17.00 
uur te bezoeken, op zaterdag van 9.00 
tot 16.00 uur en op zondag van 11.00 tot 
16.00 uur. (RegioMagazine/Miranda Wolters)

Caravan Centrum Emmen 
Navigatiestraat 7-8  |  Emmen 
Tel: 0591 – 62 85 30 
www.cc-emmen.nl  |  info@cc-emmen.nl
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'Kia kijkt altijd vijftien jaar vooruit'
Virena Autogroep in Emmen heeft nieuwe
vestigingsmanager
De Virena Autogroep in Emmen heeft in de persoon van André Bos 
een nieuwe vestigingsmanager. Bos is sinds 1 december vorig jaar 
actief in Emmen en voelt zich ondertussen als een vis in het water. 
´Natuurlijk is het altijd even wennen. Het is een ontdekkingstocht. Ik 
weet me echter omringd door een ervaren ploeg mensen. Dat voelt 
goed´, zegt Bos, die bepaald geen onbekende is in de automotive 
wereld. 

Bijzonder bedrijf
Het gaat prima met de Kia dealer 
van Emmen. Bos is niet van plan 
om als nieuwe man als een olifant 
door de porseleinkast te gaan. 
´Dat is ook helemaal niet nodig. 
We willen werken aan stabiliteit. 
De Virena Autogroep is de afgelo-
pen jaren behoorlijk gegroeid. Aan 
ons om de focus te houden op al-
les wat we al doen. En dat is best 
heel veel´, zegt Bos tevreden. 

´Wat ik zelf erg leuk vind aan de 
Virena Autogroep is dat het nog 
echt een noordelijk bedrijf is. We 
hebben nog echt binding met de 
mensen in het noorden en spre-
ken hun taal. Dat zie je niet zoveel 
meer. Wat dat betreft zijn we een 
bijzonder bedrijf.´

Autohopper
Bij de Virena Autogroep in Em-
men, officieel dealer van Kia, vind 
je nieuwe en gebruikte auto's. Er 
is een werkplaats en de service is 
groot. ´We willen ons de komen-

de tijd wel wat meer gaan richten 
op onze verhuurtak Autohopper. 
Mensen kunnen al drie jaar een 
auto bij ons huren en het is de 
bedoeling dat we Autohopper wat 
meer gaan uitdragen´, vertelt Bos, 
die de Kia goed kent. 

´Bij mijn voormalige werkge-
ver had ik vooral te maken met 
Hyundai. Kia en Hyundai komen 
uit dezelfde stal. Er zijn dus 
raakvlakken, al zijn de modellen 
van Kia wat sportiever. Kia heeft 
zich de afgelopen jaren enorm 
ontwikkeld. En kijk maar eens 
naar de statistieken. Kia bekleedt 
de tweede plaats in ons land als 
het gaat om het aantal verkochte 
nieuwe auto's. Dat zegt natuurlijk 
veel over de ontwikkeling die het 
de afgelopen jaren heeft doorge-
maakt.´

Standaard zeven jaar garantie
´Kia kijkt altijd vijftien jaar voor-
uit. Ook dat is een kracht. Momen-
teel wordt reikhalzend uitgekeken 

naar het jaar 2025 als er een lijn 
elektrische bedrijfswagens wordt 
gepresenteerd. 

Verder ligt de focus uiteraard op 
de transitie naar volledig elek-
trisch rijden, zoals dat voor de 
gehele automotive branche geldt. 

Wat Kia verder bijzonder maakt is 
het feit dat je nog steeds zeven 
jaar garantie krijgt als je een 
nieuwe Kia aanschaft. Dat is nog 
steeds heel erg bijzonder, want 
doorgaans krijg je niet meer dan 
twee jaar garantie bij de aankoop 
van een nieuwe auto.´

Virena Autogroep is gevestigd aan 
de Jules Verneweg 31 in Emmen. 
Telefoon: 0591-64 24 24. 
Zie ook de website 
www.virena-autogroep.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee. 
Foto: Martin Zaagman)
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Vloeren in alle soorten, maten én prijsklassen bij 
Vloermagazijn Emmen
Dé perfecte vloer voor je woning of bedrijf moet niet alleen mooi zijn, belangrijk bij 
het maken van een goede keuze is dat hij ook praktisch en duurzaam is. Om tot de beste 
keuze te komen ga je daarom naar een specialist zoals Vloermagazijn Emmen, een goed 
en eerlijk advies zorgt er immers voor dat je zo lang mogelijk van je vloer kunt genie-
ten. 

Bijzondere winkelformule
Afgelopen zomer opende Vloermagazijn 
Emmen de nieuwe winkel aan de Handels-
weg in Emmen en deze werd, mede dankzij 
de bijzondere winkelformule die eigenaar 
Arjan Drent hanteert, enthousiast ontvan-
gen. “We hebben er namelijk bewust voor 
gekozen om een gezellige ontvangstruimte 
te creëren waar we klanten ontvangen met 
een kop koffie of thee met iets lekkers en 
waar we hen zelfs een broodje of hotdog 
aan kunnen bieden als ze daar zin in heb-
ben. Het uitzoeken van de nieuwe vloer is 
op deze manier een leuk en gezellig uitje 
geworden.” Na de ontvangst word je als 
bezoeker daarna meegenomen naar de 
showroom waar je samen met de medewer-
ker van Vloermagazijn Emmen in alle rust 
je nieuwe vloer uit kunt zoeken. Uiteraard 
nadat je je wensen kenbaar gemaakt hebt 
zodat degene die je helpt al een goed 
beeld heeft van wat de mogelijkheden zijn. 
“Sinds kort worden er op zaterdag trou-
wens de hele dag ook hamburgers gebak-
ken voor alle bezoekers van de winkel en 
daarmee is het shoppen of gewoonweg 
inspiratie opdoen voor een nieuwe vloer 
nog leuker en lekkerder geworden”, aldus 
Arjan. “Ik zeg bewust ook inspiratie opdoen 
want een drankje en een broodje hebben 
we ook voor de niet-kopende klant.”

Vloeren in alle soorten en maten in de 

winkel en straks ook in de outlet
In de collectie van Vloermagazijn Emmen 
vind je vloeren in alle soorten en maten, 
in verschillende prijsklassen zodat er voor 
ieder budget iets beschikbaar is. Arjan: 
“Vanaf februari opent ook onze outlet 
achterin de winkel met een grote collectie 
voorraadvloeren. Het gaat hierbij vaak om 
vloeren die bij de fabrikant uit productie 
gaan en waarvan nog grote hoeveelheden 
beschikbaar zijn. Die kopen we simpelweg 
op tegen een scherpe prijs zodat we deze 
ook weer voor een vriendelijke prijs aan 
onze klanten kunnen doorverkopen. De 
kwaliteit is hoe dan ook gewoon altijd goed 
en een laminaatvloer is er bijvoorbeeld al 
voor een prijs van 95 cent en een pvc-klik-
vloer is er al vanaf € 4,95. Hierbij komen 
dan nog wel de kosten voor een onder-
vloer, de plinten en het leggen van de vloer 
maar dan nog heb je voor weinig geld een 
mooie vloer. Vloermagazijn Emmen levert 
vloeren van een paar m2 tot zelfs vloeren 
van maar liefst 300m2. Behalve laminaat 
zijn er natuurlijk ook nog altijd het gewone 
tapijt en worden ook vinylvloeren nog altijd 
gelegd. In die laatste categorieën komen 
de brede planken of xxl-plankenvloeren zo 
langzamerhand ook weer terug in de top 
10 van meest verkochte vloeren. “Maar we 
zijn ook specialist in designvloeren, vloeren 
die speciaal voor de klant op kleur gemaakt 
worden. Denk dan aan een gietvloer, coa-

tingvloer of betonlook vloer”, legt Arjan uit. 
En bij Vloermagazijn Emmen kun je zelfs 
terecht als je een kunstgrasvloer zoekt. 

Win het aankoopbedrag van je vloer terug
“Voor het komende jaar hebben we allerlei 
leuke en interessante acties bedacht”, 
aldus Arjan. “Zo maken klanten die een 
nieuwe vloer hebben gekocht ieder kwar-
taal kans om het aankoopbedrag van hun 
vloer terug te verdienen, hoe geweldig is 
dat?!” 

Behalve die winactie zullen er gedurende 
het jaar ook tal van andere acties voorbij 
komen en deze worden van tevoren op de 
Facebookpagina van Vloermagazijn Emmen 
aangekondigd, geef de pagina daarom even 

een ‘Vind ik leuk’ zodat je deze aanbiedin-
gen niet mist. 

Kom langs!
Kom langs in de showroom aan de Handels-
weg 16 in Barger-Oosterveld of maak een 
afspraak voor een huisbezoek. Het meet-
werk en het goede advies is vanzelfspre-
kend gewoon inbegrepen in de prijs van 
de vloer en dat geldt voor het kopje koffie 
of thee en wat lekkers in de showroom 
natuurlijk ook! (RegioMagazine/Miranda 
Wolters) 

Vloermagazijn Emmen 
Handelsweg 16  |  Emmen
Tel: 06 – 11 85 00 79
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Koffieservice Moes blij met nieuwe locatie aan het 
Hoofdkanaal WZ 10-C in Emmer-Compascuum
Groot nieuws van Koffieservice Moes. Het bedrijf van 
ondernemer Patrick Moes is namelijk verhuisd naar het 
Hoofdkanaal WZ 10-C in Emmer-Compascuum. ´Ik heb 
een heel mooi pand waar ik erg blij mee ben en waar ik 
mijn vaste klanten nog beter van dienst kan zijn. Je moet 
wel even weten waar je precies moet zijn. Mijn pand be-
vindt zich tussen de Aldi en achter de Kwalitaria. Je rijdt 
de parkeerplaats van de Aldi op, richting de Kwalitaria. 
Vervolgens rijd je een doodlopend straatje in en daar vind 
je mijn pand. Er is daar voldoende parkeergelegenheid´, 
legt Moes uit. 

Reparatie, onderhoud en verkoop van koffiemachines
Ook op de nieuwe locatie blijft Koffieservice Moes het 
adres voor reparatie en onderhoud van koffiemachines. ‘Bij 
de aanschaf van een nieuwe koffiemachine beseffen veel 
mensen niet dat de machine ook onderhoud behoeft. 'Als 
jij jouw machine zo eens per anderhalf jaar een service-
beurt geeft, dan heb je simpelweg veel langer plezier van 
de machine en bovendien geniet je zo veel langer van de 
lekkerste koffie’, zegt Patrick. Hij is in staat alle reparaties 
en al het onderhoud aan koffiemachines – en dat voor zo 
goed als alle merken - uit te voeren. 

Trots
´Op de nieuwe locatie ga ik me ook meer richten op de 
verkoop van alleen de beste koffiemachines. Ik heb daar 
straks ook de ruimte voor. Ik was al dealer van Nivona, 
maar ga dat op de nieuwe locatie grootser aanpakken´, 
zegt de ondernemer, die in 2020 besloot voor zichzelf te 
beginnen en sinds die tijd een grote groep klanten aan zich 
heeft weten te binden. ´Daar ben ik best trots op´, zegt 
Moes tevreden. De verhuizing naar het nieuwe pand is een 
nieuwe stap in het ondernemerschap. ´Ik blijf de dingen 
doen die ik deed. Daarbij ga ik me dus wat meer focussen 
op de verkoop van de beste koffiemachines. Het is een 
avontuur en weer een stapje voorwaarts´, zegt Moes.

Vakkundig
Wat blijft is het vakkundige onderhoud en reparaties van 
koffiemachines. Tijdens een onderhoudsbeurt haalt Patrick 
de machine uit elkaar en kijkt hij alles na. De nodige onder-
delen worden vervangen en ook wordt de machine weer 
opnieuw ingesteld zodat je hem daarna direct weer kunt 
gebruiken. Werkt de koffiemachine plotseling helemaal 
niet meer? Dan kan deze in principe altijd gerepareerd 
worden waarbij Moes van tevoren wel even voor je na 
zal gaan of de kosten van de reparatie opwegen tegen de 
aanschafprijs en leeftijd van de machine. ’Is dit niet het 
geval dan is het kostentechnisch gezien soms beter om 
een nieuwe machine aan te schaffen’, vertelt Patrick. ´En 
die mogelijkheid kan ik straks dus ook bieden.´

Van alle markten thuis
Moes repareert machines van alle voorkomende merken 
maar is gespecialiseerd in het onderhouden en repare-
ren van de merken Jura, Nivona, Gaggia, Saeco, Bosch, 
Rheavandors, Animo en nog een aantal andere. Waarbij 
het overigens niet uitmaakt of het om een inbouwmachine 
gaat of niet. Koffieservice Moes is simpelweg van alle 
markten thuis!

Koffieservice Moes is gevestigd aan het Hoofdkanaal WZ 
10-C in Emmer-Compascuum. Patrick is telefonisch  
bereikbaar via 06 - 15 28 78 79. Mailen kan uiteraard ook: 
info@koffieservicemoes.nl. Zie ook de website  
www.koffieservicemoes.nl. (Regiomagazine/Vincent Muskee)
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Bestel uw glaswand of kozijn voor de overkapping of 
blokhut nu eenvoudig op www.uwglasvoorbuiten.nl
Door Miranda Wolters
Steeds meer mensen kiezen voor het vergroten van hun 
woon- of leefruimte met een overkapping of blokhut in 
de tuin. De overkapping of blokhut zorgt ervoor dat u een 
nog groter deel van het jaar van het buitenleven kunt 
genieten en wanneer u deze voorziet van glas dan kunt u 
er zelfs het hele jaar door comfortabel vertoeven. 

Voor degene die al een overkapping of blokhut in de tuin 
hebben óf voor degene die er één zelf gaan bouwen is er 
nu de webshop van Dé Blokhutproducent in Emmen waarin 
u alle materialen vindt waarmee u de blokhut of overkap-
ping op een mooie manier (flexibel) kunt afsluiten. In de 
webshop, die te vinden is onder www.uwglasvoorbuiten.
nl, maakt u kennis met het ruime assortiment glazen 
schuifwanden en vaste steellook kozijnen met landelijke 
roedeverdeling. Ook houten deuren en draai-kiep ramen 
worden in de shop aangeboden en alles wat daarbij hoort. 
Met een glazen (schuif)wand kunt u bijvoorbeeld één of 
meerdere zijden van uw overkapping afsluiten en door het 
gebruik van glas blijft het zicht naar buiten en het licht dat 
naar binnen valt fijn behouden. Schijnt de zon, dan schuift 
u de wand open en wanneer het wat kouder is of regent 
dan sluit u de wand zodat het binnen heerlijk comfortabel 
is. Bevindt de overkapping die u met de wand afsluit zich 
direct aan uw woning? Dan heeft het afsluiten van de over-
kapping ook nog een isolerende werking. Het blijft langer 
warm in de overkapping en de verwarming in de woning 
hoeft daardoor minder snel aan. Voor wat betreft het glas 
kunt u kiezen voor zowel helder glas als rookglas. Voordeel 
van rookglas is dat het voor wat meer privacy zorgt door 
zijn donkere kleur maar fijn is ook dat het zonlicht filtert. 
Zeker wanneer uw overkapping op het zuiden gericht is, 
kan dit heel prettig zijn.

De railsystemen van de glazen schuifwanden zijn verkrijg-
baar in crémewit, antraciet en zwart en qua afmetingen is 
het zo dat de railsystemen volledig op maat aangeleverd 
worden. Er zijn veel verschillende glasmaten, dus het pak-

ket wordt echt op maat samengesteld. Bouwt u zelf een 
blokhut of overkapping van hout, kunt u de benodigde 
ramen en deuren ook eenvoudig bestellen in de webshop. 
De deuren zijn in diverse uitvoeringen en maten leverbaar 
en de deuren en kozijnen kunnen in maar liefst 7 stan-
daard kleuren worden behandeld voor levering. Creëer een 
landelijke of stoere uitstraling van uw overkapping met 
één van de mooie systemen van uwglasvoorbuiten.nl. 

“We willen met deze webshop een extra service leveren 
aan klanten die zelf hun blokhut of overkapping bouwen 
of hun bestaande willen upgraden door het plaatsen van 
wanden. De systemen zijn eenvoudig online te bestellen 
en worden, doordat vrijwel alles uit voorraad leverbaar is, 

snel thuis geleverd”, legt Rosalien Kuhl uit, samen met haar 
man Erik verkoopt zij al sinds 2009 blokhutten en overkap-
pingen, garages én wanden. “Wil men vooraf nog graag 
advies van ons dan kan dat natuurlijk en vanzelfsprekend 
is men ook altijd van harte welkom in de showroom van Dé 
Blokhutproducent aan de Oosterbracht in Emmen om wat 
inspiratie op te doen.”

www.uwglasvoorbuiten.nl
www.deblokhutproducent.nl
Oosterbracht 6  | Emmen  
Tel: 0591 - 64 12 73
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Aannemersbedrijf  Brink staat voor kwaliteit
Aannemersbedrijf Brink levert vakwerk, heldere prijsafspraken, optimale service en 

uitstekende garanties. Dat alles samen bepaalt de kwaliteit waar het team van  Brink 

voor staat. Al sinds negentig jaar is het van oorsprong familiebedrijf een vertrouwde 

naam in de wijde omgeving. Van vader op zoon heeft Brink zich ontwikkeld als specia-

list in verschillende werkzaamheden.

Breed scala aan werkzaamheden

Zo kun je bij Brink aankloppen voor tapijt, 

vinyl en laminaat en is het ook adres voor 

binnen- en buiten schilderwerk. Ook kun 

je er terecht voor sloopwerkzaamheden, 

(klein) timmerwerk, woningontruiming, 

het reinigen van onder andere tapijt en 

meubels en meubelreparatie. Ook voor 

meubelstoffering ben je bij Brink aan het 

enige juiste adres, zoals dat ook geldt voor 

het verwijderen van houtworm. 

Gecertificeerde vakmensen

De klinkende naam Aannemersbedrijf Brink  

bleef overeind toen zoon W. Brink het 

bedrijf in het jaar 2000 overnam. Inmiddels 

staat zijn zoon Geert aan het roer. Onder 

zijn leiding worden de werkzaamheden 

voortgezet.  Aannemersbedrijf Brink is 

een goed op elkaar ingespeeld team van 

gecertificeerde vakmensen. De werkzaam-

heden worden binnen en buiten tot in de 

puntjes uitgevoerd. Daarvoor is aannemers-

bedrijf Brink de ideale partner, zowel voor 

incidentele opdrachten als voor meerjarige 

onderhoudsplanning. In het tweede geval 

is onderhoud en behoud van uw woning 

meerdere jaren gegarandeerd. 

Als woningbezitter heb je dan geen omkij-

ken meer naar onderhoud. De vakmensen 

van Brink verzorgen dit voor een afge-

sproken prijs. Je krijgt als klant dus niet te 

maken met verrassingen achteraf.

Alles onder één dak

Brink  is trots op het mooie bedrijf dat hier 

door deskundige ambachtslieden wordt 

uitgevoerd. De kennis wordt ook gedeeld. 

Brink heeft goede contacten met leveran-

ciers waardoor Brink de beste prijs kwaliteit 

kan bieden. Alle mogelijke werkzaamheden 

worden door Brink voor zowel particulier 

als bedrijf uitgevoerd. Ook kerken, scholen, 

zorginstellingen en woningcorporaties 

maken gebruik van de diensten van het 

bedrijf.  Het fijne aan Brink is dat klanten 

niet meer afhankelijk zijn van verschillende 

bedrijven. Van tijdnood is nooit sprake, net 

zo min als zorgen over producten die te 

laat geleverd worden; gewoon alles bij één 

bedrijf. 

Voor vragen en informatie kun je  

contact opnemen met Brink via 

0591 - 72 65 50 of 06 - 13 57 30 04.
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Tapijt en Gordijnshop Emmen, voor welke vloer 
en raambekleding ga jij? 
Loop je al een tijdje met het idee om iets 
aan je interieur te veranderen maar weet 
je nog niet precies hoe je dat aan wilt gaan 
pakken? Of ga je verhuizen en zoek je 
inspiratie voor je nieuwe interieur? Kom 
langs bij Tapijt en Gordijnshop Emmen, je 
zult versteld staan van de mogelijkheden 
die er zijn voor je vloeren en ramen!

Soms zie je door de bomen het bos niet 
meer maar soms heb je ook heel duidelijk 
voor ogen wat je wilt, een nieuwe vloer 
of nieuwe gordijnen kunnen een enorm 
verschil maken voor je interieur. Tapijt en 
Gordijnshop is hét adres in Emmen waar je 
alle mogelijkheden kunt ontdekken en zien, 
van tapijt tot vinyl, van plisségordijnen tot 
inbetweens en zelfs vloerkleden, het is er 
allemaal. 

Tapijt in huis is erg comfortabel maar er wordt tegenwoor-
dig steeds vaker gekozen voor een pvc-vloer als vloer-
bedekking. Op de website van Tapijt & Gordijnshop werd 
een speciale applicatie geïnstalleerd waarmee je op een 
foto van je huidige woonkamer de vloer aan kunt passen 
zodat je kunt zien hoe een nieuwe vloer er bij je thuis uit 
zal zien. Eventueel kun je natuurlijk ook met je eigen foto 
naar de winkel komen en kun je ook gewoon een afspraak 
voor advies bij je thuis maken. De vloeren zijn geschikt 
voor allerlei soorten gebruik, zowel in woonruimtes als 
in bedrijfsruimtes. Erg populair op dit moment zijn de 
vinylvoeren in betonlook. Deze zijn bijna niet van echt te 
onderscheiden, het vinyl is 4 meter breed en naden zullen 
er na het leggen bijna niet te zien zijn. In de winkel ligt 
op dit moment zo’n supersterke vloer en ook hierin zijn 
er verschillende kleuren verkrijgbaar. Daarnaast levert 
Tapijt en Gordijnshop ook vloerkleden, onder andere uit 
de collectie van VT Wonen en hiermee maak je jouw vloer 
helemaal compleet. 

Op het gebied van gordijnen heeft Tapijt en Gordijnshop 
een grote collectie InBetween gordijnen. Nieuw zijn de 
gordijnen met de waveplooi die heel natuurlijk en mooi 
hangen. Ook voor houten jaloezieën, duettes en plissé-
gordijnen kun je bij Tapijt en Gordijnshop terecht. Voor 
deze soorten raamdecoratie levert Tapijt en Gordijnshop 
de producten van Zonnelux. Het grote voordeel van deze 
gordijnen is dat hierbij gebruik gemaakt wordt van perfect 
click, een speciaal kliksysteem dat boren in je kunststof 
kozijnen overbodig maakt. Bijna alle soorten gordijnen 
kunnen hierin gehangen worden. Heb je bijvoorbeeld al 
eens gedacht aan rolgordijnen in een verduisterende stof 
voor de slaapkamer? Je slaapkamer kun je overigens in 
zijn geheel in laten richten door Tapijt en Gordijnshop 
want boxsprings behoren ook tot het assortiment. Bij de 
boxsprings gaat het om comfort met een grote C omdat 
deze op en top comfort bieden. De matrassen kun je per 
persoon kiezen en als je kiest voor elektrische bodems 
kun je deze met de handige en eenvoudig te bedienen 
afstandsbediening in de door jou gewenste positie zetten. 
Die afstandsbediening kun je ook weer eenvoudig in het 
bed opbergen. 

Voor inspiratie of een prijsopgave ben je van  
harte welkom aan de Warmeerweg 2 in Emmen!  
(RegioMagazine/Miranda Wolters)

Tapijt & Gordijnshop Emmen 
Warmeerweg 2
Emmen
Tel: 0591 – 64 68 48 
www.tapijtengordijnshop.nl



30 Adverteren in RegioMagazine Emmen? Bel Marc Zegerius: 06 - 50 64 78 39



31Adverteren in RegioMagazine Emmen? Bel Marc Zegerius: 06 - 50 64 78 39

Colofon

Het volgende
RegioMagazine verschijnt

in februari 2024!

UITGAVE VAN:  UITGEVERIJ OLYMPIA 

 0599 61 33 36

REDACTIE & FOTO'S: MARTIN ZAAGMAN, MIRANDA 

 WOLTERS, ELINE LOHMAN, 

 JAN JOHAN TEN HAVE EN 

 VINCENT MUSKEE

ADVERTENTIES: MARC ZEGERIUS: 06 50 64 78 39 

 LOUW ROUKEMA,

 JOHN TEN HOFF,

 MARISKA TEERLING EN

 MARIONNE FOEKENS

OPMAAK:  STUDIO WEEK IN WEEK UIT

 0599 - 61 33 36

DRUK:  MEDIAHUIS

VERSPREIDING: FROWEIN, EMMEN  

 (0591 - 677 520)

 HUIS-AAN-HUIS VERSPREID IN DE 

 GEMEENTE EMMEN

WWW.REGIOMAGAZINE.NL
Prijswijzigingen en typ-/zetfouten voorbehouden.

i-Beheer®  in Coevorden
I-Collectie: dé oplossing 
voor een solide grip op de 
IT-omgeving!

i-Beheer® is de one stop one shop onderneming en het aanspreekpunt voor 
alle ICT oplossingen in de regio Coevorden en Emmen. ´Daarbij richten we 
ons voornamelijk op organisaties in het midden- en kleinbedrijf. Onze ICT 
diensten bestaan uit ICT beheer, service desk, Private Cloud, hardware en 
werkplekbeheer, VoIP & Internet, beveiliging en Rackspace´, legt Johan van 
der Veer uit. 

ICT Helpdesk op afstand
´Onze ICT computer diensten beper-
ken zich niet alleen tot het beheren 
van maatwerk ICT oplossingen. Ook 
pro-actief adviseren over het inkopen 
en installeren van nieuwe ontwikkelin-
gen vallen onder onze beheerdiensten. 
Daarbij levert i-Beheer supersnelle en 
veilige internetdiensten, waardoor or-
ganisaties in omgeving Coevorden en 
Emmen in staat zijn werkzaamheden 
via het internet mogelijk te maken. 

Ook biedt i-Beheer® supportcontrac-
ten aan waarbij je als het ware jouw ei-
gen ICT helpdesk op afstand creëert´, 
zegt Van der Veer. 

Unieke vermogen
In de snel evoluerende wereld van 

technologie en bedrijfsvoering, is het 
essentieel om een solide grip te heb-
ben op de IT-infrastructuur. ´Bedrijven 
zijn voortdurend op zoek naar effici-
entere, veiligere en beter beheerde 
oplossingen voor hun apparatuur en 
systemen. 

De i-Collectie wordt gretig omarmd 
door bedrijven vanwege zijn unieke 
vermogen om een gestroomlijnde en 
voorspelbare benadering van inves-
teringen, storingen en veiligheid te 
bieden. Het is een alles-in-één pakket 
dat niet alleen de nieuwste hardware 
en software omvat, maar ook een 
ongeëvenaarde beveiligingsinfrastruc-
tuur en een transparant kostenmodel 
biedt.´

Beheersbaarheid
Van der Veer vervolgt. ´De aantrek-
kingskracht van i-Collectie ligt ook in 
zijn beheersbaarheid. Het centrali-
seert het beheer van apparaten, wat 
resulteert in een vereenvoudigde 
infrastructuur die gemakkelijk te on-
derhouden is. Dit leidt tot verhoogde 
operationele efficiëntie en verminder-
de downtime, waardoor de algehele 
productiviteit van een bedrijf wordt 
verbeterd. Het beheer van apparaten 
wordt gestroomlijnd, wat leidt tot 
verbeterde operationele efficiëntie en 
verminderde downtime. Dit maakt de 
i-Collectie een onmisbare dienst voor 
bedrijven die op zoek zijn naar een 
betrouwbare, efficiënte en veilige IT-
oplossing in een steeds veranderend 
technologisch landschap.´

i-Beheer® is gevestigd aan de 
Hoenderkamp 20, Emmen. Tel. 0591 
745 180 en aan de Monierweg 9 in 
Coevorden. Telefoon: 0524 - 52 22 52. 
Zie ook de website www.i-beheer.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)




